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Résumé 

�(�Q�� �T�X�r�W�H�� �G�¶�H�I�I�L�F�D�F�L�W�p�� �H�W�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���� �W�R�X�W�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�� �D�X�[�� �p�O�H�F�W�L�R�Q�V��

présidentielles tente de se fabriquer et de donner à voir une image de soi conforme 

aux attentes des électeurs concer�Q�D�Q�W���O�H���S�U�R�I�L�O���G�¶�X�Q���I�X�W�X�U���F�K�H�I���G�¶�e�W�D�W�����&�H�W�W�H���L�P�D�J�H��

de soi séduisante construite à travers le discours, appelée ethos en rhétorique, fait 

�S�D�U�W�L�H���L�Q�W�p�J�U�D�Q�W�H���G�H���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���D�X���P�r�P�H���W�L�W�U�H���T�X�H���V�H�V���D�X�W�U�H�V���F�R�P�S�R�V�D�Q�W�H�V�����j��

savoir le logos et le pathos. Le disco�X�U�V���S�R�O�L�W�L�T�X�H�����H�Q���W�D�Q�W���T�X�H���S�R�U�W�H�X�U���G�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�W�V��

enjeux, est le terrain de construction identitaire par excellence.  

Ce travail explore les stratégies communicatives �G�D�Q�V�� �O�¶�D�F�W�L�Y�L�W�p��

�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H���T�X�¶�H�V�W���O�H���G�p�E�D�W���S�R�O�L�W�L�T�X�H���W�p�O�p�Y�L�V�p�����/�H�V���G�R�Q�Q�p�H�V���V�R�Q�W���F�R�Q�V�W�L�W�Xées par 

le face à face télévisé du 2 mai 2007 entre Nicolas Sarkozy et Ségolène Royal, à 

la veille du deuxième tour des élections présidentielles françaises.  

Je me propose dans ce travail de dégager les règles et les mécanismes sur 

lesquels repose la fabrication �G�¶�X�Q�H���L�P�D�J�H���G�H���V�R�L���W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O�O�H���S�D�U���O�H�V���S�U�D�W�L�F�L�H�Q�V���G�H��

la persuasion que sont les hommes et les femmes politiques, afin de parvenir à 

leurs fins. Les outils langagiers dont les deux adversaires se servent lors du duel 

télévisé en question ici, pour nous servir une image de soi conforme au modèle 

présidentiel « idéal » sont analysés un par un. Ainsi, ayant une meilleure 

connaissance des coulisses de la rhétorique audiovisuell�H�����O�¶�p�O�H�F�W�H�X�U-téléspectateur 

devient maître de sa décision et responsable de son choix, et apprend à se méfier 

des sentiments et des impressions que lui inspirent les praticiens de la persuasion. 

 

Mots-clés : Argumentation, analyse du discours, image de soi, interactions, 

communication politique 
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Abstract 

In search of effectiveness and influence, every candidate who stands for 

presidential elections attempts to create and give to the audience a self-image 

consistent with the �H�O�H�F�W�R�U�¶�V�� �H�[�S�H�F�W�D�W�L�R�Q�V concerning a f�X�W�X�U�H�� �K�H�D�G�� �R�I�� �V�W�D�W�H�¶�V��

profile. This attractive self-image created through discourse, called ethos in 

rhetoric, is an integral part of argumentation, as well as its other components, 

logos and pathos. Political discourse, as a vector of important stakes, constitutes 

the ground of identity construction par excellence.  

This work explores communication strategies in argumentation activity, 

and particularly in televised political debate. The data is constituted by the 

televised face to face of the 2nd of May 2007 between Nicolas Sarkozy and 

Ségolène Royal, at the eve of the second ballot of the French presidential 

election.  

What I propose in this work is to draw up the rules and mechanisms that 

�J�R�Y�H�U�Q���W�K�H���P�D�N�L�Q�J���R�I�� �R�Q�H�¶�V���W�H�O�H�Y�L�V�H�G self-image by politicians, spin doctors, in 

order to achieve their ends. I propose to analyse, one by one, the linguistic tools 

that the two opponents use in order to give  the audience a self-image consistent 

with an ideal presidential model, �G�X�U�L�Q�J�� �W�K�H�� �W�H�O�H�Y�L�V�H�G�� �G�X�H�O�� �W�K�D�W�� �Z�H�¶�U�H�� �V�W�X�G�\�L�Q�J��

here. In this way, having a better knowledge of what goes on behind the scenes 

of audiovisual rhetoric, the elector-televiewer becomes master of his decision 

and has the control of his choice and learns to beware of feelings and 

impressions inspired by the professionals of persuasion. 

 

Key words: Argumentation, discourse analysis, self-image, interactions, 

political communication 
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0. Introduction 

Nous sommes tous amenés à argumenter au cours de nos échanges 

�T�X�R�W�L�G�L�H�Q�V�� �D�Y�H�F�� �D�X�W�U�X�L���� �/�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �H�V�W�� �X�Q�� �S�K�p�Q�R�P�q�Q�H�� �E�D�Q�D�O�� �G�H�� �Q�R�W�U�H�� �Y�L�H�� �G�H��

tous les jours, dans les relations interpersonnelles ou au sein des relations 

�L�Q�V�W�L�W�X�W�L�R�Q�Q�D�O�L�V�p�H�V���� �/�H�V���L�Q�G�L�Y�L�G�X�V���D�U�J�X�P�H�Q�W�H�Q�W���� �L�Q�W�H�U�D�J�L�V�V�H�Q�W���� �V�H���P�H�W�W�H�Q�W���G�¶�D�F�F�R�U�G����

�V�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�Q�W���� �V�¶�D�I�I�U�R�Q�W�H�Q�W���� �V�H�� �G�L�V�S�X�W�H�Q�W���� �&�¶�H�V�W�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �Q�D�W�X�U�H�� �G�H�� �O�¶�r�W�U�H�� �K�X�P�D�L�Q��

�G�¶�H�[�H�U�F�H�U�� �X�Q�H�� �L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �V�X�U�� �D�X�W�U�X�L���� �G�¶�H�[�H�U�F�H�U�� �V�R�Q�� �S�R�X�Y�R�L�U�� �j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �O�D�� �S�D�U�R�O�H���� �/�D��

�F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�� �O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H�� �H�V�W�� �D�Y�D�Q�W�� �W�R�X�W���� �X�Q�H�� �U�H�F�K�H�U�F�K�H�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� ���*�R�I�I�P�D�Q��

1974). La parole ne fait pas que décrire les choses, elle transforme les faits du 

�P�R�Q�G�H���� �/�D�� �S�D�U�R�O�H�� �S�H�X�W�� �G�H�Y�H�Q�L�U�� �X�Q�� �R�X�W�L�O�� �W�U�q�V�� �S�X�L�V�V�D�Q�W���S�R�X�U���F�H�O�X�L�� �T�X�L�� �S�R�V�V�q�G�H�� �O�¶�D�U�W��

de bien la manipuler pour atteindre ses objectifs. Dans le cadre social formel, 

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �H�V�W�� �X�W�L�O�L�V�p�H�� �V�X�U�W�R�X�W�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�R�P�D�L�Q�H�� �G�H�� �O�¶�p�F�R�Q�R�P�L�H�� ���P�D�U�N�H�W�L�Q�J����

vente, publicité), dans le judiciaire (procès), et dans le domaine de la politique.  

�1�R�X�V���F�R�Q�V�W�D�W�R�Q�V���D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���S�O�X�V���T�X�H���M�D�P�D�L�V���T�X�H���G�D�Q�V���O�D���Y�L�H���T�X�R�W�L�G�L�H�Q�Q�H����

�O�D���U�H�F�K�H�U�F�K�H���G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���H�V�W���R�P�Q�L�S�U�p�V�H�Q�W�H�����H�Q���U�D�L�V�R�Q���G�H���O�¶apparition des médias de 

masse et du progrès technologique concernant les moyens de communication. De 

�O�D�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �j�� �O�D�� �S�X�E�O�L�F�L�W�p���� �G�H�� �O�¶�p�G�X�F�D�W�L�R�Q�� �D�X�[�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�V�� �L�Q�W�H�U�S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H�V���� �O�H�V��

�K�R�P�P�H�V�� �F�K�H�U�F�K�H�Q�W�� �j�� �H�[�H�U�F�H�U�� �G�H�� �O�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���� �G�¶�R�U�L�H�Q�W�H�U�� �G�H�V�� �F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�V����de 

�F�R�Q�Y�D�L�Q�F�U�H�����G�¶�D�J�L�U���V�X�U���D�X�W�U�X�L�����R�X���G�D�Q�V���G�H�V���Q�R�P�E�U�H�X�[���F�D�V�����G�H���P�D�Q�L�S�X�O�H�U�� 

�0�r�P�H�� �V�¶�L�O�� �Q�¶�\�� �D�� �S�D�V�� �G�H�� �U�p�V�X�O�Wat voulu particulier à obtenir, tout individu 

vise, dans toutes les situations communicatives, à exercer une influence sur son 

interlocuteur ; même lorsq�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �I�D�L�U�H�� �E�R�Q�Q�H�� �I�L�J�X�U�H���� �G�H�� �O�D�L�V�V�H�U�� �X�Q�H�� �E�R�Q�Q�H��

�L�P�S�U�H�V�V�L�R�Q���� �'�D�Q�V�� �O�D�� �Y�L�H�� �G�H�� �W�R�X�V�� �O�H�V�� �M�R�X�U�V���� �W�R�X�W�� �H�V�W�� �X�Q�H�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���� �G�H��

pouvoir, de confrontation ou de séduction. La rhétorique traverse tous les discours 
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et tous les langages inscrits dans la vie sociale. La parole est par nature dotée de 

force rhétorique et argumentative. Le discours politique est par excellence le 

�W�H�U�U�D�L�Q�� �G�H�� �O�D�� �U�H�F�K�H�U�F�K�H�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�R�U�W�H�X�U�� �G�
�H�Q�M�H�X�[�� �S�D�U�� �H�[�F�H�O�O�H�Q�F�H����

L'objet de cette recherche est le discours politique et son maniement par ceux qui 

en font métier. 

�/�¶�D�S�S�U�R�F�K�H�� �P�p�W�K�R�G�R�O�R�J�L�T�X�H�� �T�X�L�� �V�H�U�D�� �D�G�R�S�W�p�H�� �G�D�Q�V�� �F�H�� �W�U�D�Y�D�L�O�� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W��

�O�¶�D�Q�D�O�\�V�H���D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H�� �H�V�W���F�H�O�O�H���G�H���O�¶�D�Q�D�O�\�V�H���G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �F�D�U���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V�� �H�V�W���S�D�U��

�Q�D�W�X�U�H�� �G�R�W�p�� �G�¶�X�Q�H�� �G�L�P�H�Q�V�L�R�Q�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H���� �'�D�Q�V��cette problématique de 

�O�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���� �H�W�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �H�Q�� �W�D�Q�W�� �T�X�¶�D�F�W�L�R�Q�� �H�W�� �L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� �R�Q�� �F�R�Q�V�L�G�q�U�H�� �T�X�H��

�O�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H�� �I�D�L�W�� �S�D�U�W�L�H�� �L�Q�W�p�J�U�D�Q�W�H�� �G�H�� �O�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �6�H�U�R�Q�W��

�G�R�Q�F�� �H�P�S�U�X�Q�W�p�V�� �O�H�V�� �R�X�W�L�O�V�� �G�H�� �O�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�R�X�U�� �O�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �G�H�V�� �G�R�Q�Qées. 

�'�¶�D�S�U�q�V�� �5�X�W�K�� �$�P�R�V�V�\�� �H�W�� �5�R�V�H�O�\�Q�H�� �.�R�U�H�Q��dans Argumentation et Analyse du 

Discours, 

�>�«�@���&�H�W�W�H���S�R�V�L�W�L�R�Q���V�H���U�H�W�U�R�X�Y�H���D�X�V�V�L���E�L�H�Q���G�D�Q�V���O�H�V���W�U�D�Y�D�X�[���G�¶�(�P�P�D�Q�X�H�O���G�H��

Jonge fondés sur le schéma de Toulmin, que dans les analyses proposées par les 

articles qui se ré�I�q�U�H�Q�W�� �S�O�X�V�� �Y�R�O�R�Q�W�L�H�U�V�� �D�X�� �7�U�D�L�W�p�� �G�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �������������� �G�H��

Chaïm Perelman et de Lucie Olbrechts-Tyteca. Ils tentent tous de voir comment la 

force de la parole, le maniement des moyens verbaux destinés à emporter 

�O�¶�D�G�K�p�V�L�R�Q�����R�Q�W���S�D�U�W�L�H���O�L�p�H���D�Y�H�F���O�H���I�R�Q�F�Wionnement global du discours. Et comment 

en retour les fonctionnements discursifs les plus divers, envisagés dans leur cadre 

communicationnel, voire interactionnel, comportent nécessairement une 

dimension argumentative. 

                                                                           (Amossy & Koren 2008 : 3) 

�6�¶�L�P�S�R�V�H���G�R�Q�F�����W�D�Q�W���S�D�U���O�H�V���G�R�Q�Q�p�H�V���T�X�H���S�D�U���O�D���S�U�R�E�O�p�P�D�W�L�T�X�H���G�H���F�H���W�U�D�Y�D�L�O����

�X�Q�H���D�V�V�R�F�L�D�W�L�R�Q���G�H���O�¶�D�Q�D�O�\�V�H���L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H���H�W���G�H���O�¶�D�Q�D�Oyse argumentative, car ce 
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travail portera sur une situation de communication qui constitue une interaction 

�V�¶�L�Q�V�F�U�L�Y�D�Q�W dans une activité argumentative très marquée et très explicite.  

Concernant le discours argumentatif, je tenterai d'explorer la façon dont 

�F�R�H�[�L�V�W�H�Q�W�� �G�D�Q�V�� �O�¶�H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H�� �G�H�� �S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q�� �O�H�V�� �W�U�R�L�V�� �W�\�S�H�V�� �G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�V���� �W�H�O�V�� �T�X�¶�L�O�V��

ont été définis par la rhétorique �G�¶�$�U�L�V�W�R�W�H �����F�H�X�[���O�L�p�V���j���O�¶�H�W�K�R�V�����F�H�X�[���O�L�p�V���D�X���O�R�J�R�V����

�H�W�� �F�H�X�[�� �O�L�p�H�V�� �D�X�� �S�D�W�K�R�V���� �/�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�V�� �O�L�p�V�� �j�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �V�R�Q�W�� �G�¶�R�U�G�U�H�� �P�R�U�D�O���� �(�Q��

�G�¶�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V���� �j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �O�D�� �S�D�U�R�O�H�� �G�H�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U���� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �G�p�F�R�X�Y�U�H�� �V�H�V�� �P�°�X�U�V����

�V�R�Q�� �F�D�U�D�F�W�q�U�H���� �/�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �G�R�L�W�� �F�K�H�U�F�K�H�U�� �O�H�V�� �D�W�W�L�W�X�G�H�V�� �T�X�L�� �L�Q�V�S�L�U�H�U�R�Q�W�� �O�D�� �F�R�Q�I�L�D�Q�F�H�� �j��

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����H�W���S�U�p�V�H�Q�W�H�U�����D�X���P�R�\�H�Q���G�H���O�¶�p�W�K�R�V���G�L�V�F�X�U�V�L�I�����X�Q�H���L�P�D�J�H���S�R�V�L�W�L�Y�H���G�H���O�X�L-

�P�r�P�H���� �F�¶�H�V�W-à-dire se montrer honnête, sincère et sensé. Les arguments liés au 

�O�R�J�R�V���F�R�Q�F�H�U�Q�H�Q�W���O�¶�H�[�H�U�F�L�F�H���G�H���O�D���U�D�L�V�R�Q���H�W���O�D���Y�D�O�H�X�U���G�p�P�R�Q�V�W�U�D�W�L�Y�H���G�X���G�L�V�F�R�X�U�V�����D�X��

�V�H�Q�V�� �j�� �O�D�� �I�R�L�V�� �G�¶�p�Q�R�Q�F�p�� �R�X�� �S�D�U�R�O�H���� �H�W�� �G�¶�H�[�H�U�F�L�F�H�� �G�H�� �O�D�� �U�D�L�V�R�Q���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�V��

arguments rationnels, d'un raisonnement articulé par des arguments et des 

conclusions, des preuves et des justifications. Font partie du triangle argumentatif 

�D�X�V�V�L�� �O�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�V�� �O�L�p�V�� �D�X�� �S�D�W�K�R�V���� �T�X�L�� �D�J�L�V�V�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�D�� �G�L�V�S�R�V�L�W�L�R�Q�� �H�W�� �O�¶�p�W�D�W��

�S�D�V�V�L�R�Q�Q�H�O�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �&�H�� �V�R�Q�W�� �G�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�V�� �G�¶�R�U�G�U�H�� �D�I�I�H�F�W�L�I�� �H�W�� �Y�L�V�H�Q�W�� �j��

�S�U�R�Y�R�T�X�H�U���F�K�H�]���O�¶�D�X�G�L�W�Rire des émotions et à remuer des passions. Ces arguments 

�G�R�L�Y�H�Q�W���G�R�Q�F���r�W�U�H���D�G�D�S�W�p�V���j���O�D���S�V�\�F�K�R�O�R�J�L�H���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���F�R�Q�F�H�U�Q�p�� 

�/�H�V�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�V�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�Y�H�V�� �P�L�V�H�V�� �H�Q�� �°�X�Y�U�H�� �S�D�U�� �O�H�V�� �O�R�F�X�W�H�X�U�V�� �S�H�X�Y�H�Q�W��

être conçues comme des mécanismes visant des effets perlocutoires sur leurs 

destinataires, tels que : convaincre, persuader, influencer, séduire, impressionner, 

�p�P�R�X�Y�R�L�U�����H�W�F�����/�D���Y�R�O�R�Q�W�p���G�¶�D�J�L�U���V�X�U���D�X�W�U�X�L�����G�¶�D�J�L�U���V�X�U���O�D���U�p�D�O�L�W�p���H�W���O�D���W�U�D�Q�V�I�R�U�P�H�U�����O�D��

�U�H�F�K�H�U�F�K�H�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �G�R�P�L�Q�H�Q�W�� �W�R�X�W�H�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�� �L�Q�W�H�U�S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H���� �W�Rut échange 

verbal. Nous sommes quotidiennement et constamment dans le jeu, lors de tout 

contact et tout échange langagier avec les autres. Deux idées fondamentales sur 

lesquelles se fonde en grande partie ce travail sont les suivantes �����G�¶�D�E�R�U�G�����G�D�Q�V���O�D��

me�V�X�U�H�� �R�•�� �p�Q�R�Q�F�H�U���H�V�W�� �D�V�V�R�F�L�p�� �j�� �O�D�� �U�H�F�K�H�U�F�K�H�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���� �W�R�X�W���G�L�V�F�R�X�U�V�� �L�P�S�O�L�T�X�H��

une orientation vers une certaine attitude vis-à-vis de quelque chose, vers une 
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façon de concevoir le monde. Deuxièmement, toute énonciation implique une 

�S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�L�P�D�J�H �G�H�� �V�R�L���� �X�Q�� �S�R�V�L�W�L�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �G�D�Q�V�� �O�¶�H�V�S�D�F�H�� �G�H�� �O�¶�p�F�K�D�Q�J�H��

verbal, une négociation identitaire dans la scène énonciative. La présentation de 

�O�¶�H�W�K�R�V�� �H�V�W�� �L�Q�G�L�V�V�R�F�L�D�E�O�H�� �G�H�� �W�R�X�W�H�� �S�U�L�V�H�� �G�H�� �S�D�U�R�O�H���� �6�L�� �W�R�X�W�H�� �S�U�L�V�H�� �G�H�� �S�D�U�R�O�H�� �H�V�W�� �X�Q��

�S�R�V�L�W�L�R�Q�Q�H�P�H�Q�W���H�W�� �X�Q�H�� �U�H�F�K�H�U�F�K�H�� �G�¶�L�Qfluence, et si à travers toute prise de parole 

�O�¶�L�P�D�J�H���G�H���V�R�L���H�V�W���D�I�I�L�F�K�p�H�����Y�R�O�R�Q�W�D�L�U�H�P�H�Q�W���R�X���Q�R�Q�����L�O���V�¶�H�Q�V�X�L�W���T�X�H���O�D���S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q��

�G�H�� �V�R�L�� �H�V�W�� �V�\�Q�R�Q�\�P�H�� �G�H�� �U�H�F�K�H�U�F�K�H�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �V�X�U���D�X�W�U�X�L�� �O�R�U�V�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� �&�H��

�V�\�O�O�R�J�L�V�P�H�� �Q�R�X�V�� �F�R�Q�G�X�L�W�� �j�� �O�¶�L�G�p�H�� �T�X�H�� �O�¶�H�W�K�Rs peut donc être envisagé comme 

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W���S�D�U���H�[�F�H�O�O�H�Q�F�H���G�D�Q�V���O�D���G�L�P�H�Qsion argumentative du discours. 

�/�¶�H�W�K�R�V�����G�q�V���V�H�V���R�U�L�J�L�Q�H�V���D���p�W�p���F�R�Q�o�X���F�R�P�P�H���X�Q���P�R�\�H�Q���W�U�q�V���S�X�L�V�V�D�Q�W���H�W���W�U�q�V��

�H�I�I�L�F�D�F�H�� �G�¶�D�J�L�U�� �V�X�U�� �D�X�W�U�X�L���� �,�O�� �H�V�W�� �W�U�q�V�� �G�L�I�I�L�F�L�O�H�� �j�� �Q�¶�L�P�S�R�U�W�H�� �T�X�L�� �G�¶�D�G�K�p�U�H�U�� �O�Lbrement 

�D�X�[���W�K�q�V�H�V���G�¶�X�Q���L�Q�G�L�Y�L�G�X���D�Q�W�L�S�D�W�K�L�T�X�H���j���V�H�V�� �\�H�X�[�����P�r�P�H���V�L���O�H�V���W�K�q�V�H�V���H�Q���T�X�H�V�W�L�R�Q��

sont consolidées par une argumentation irréprochable du point de vue logique. 

�/�¶�D�I�I�H�F�W�L�I���� �V�R�X�V�� �I�R�U�P�H�� �G�H�� �S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �V�R�L���� �G�D�Q�V�� �O�H�� �V�H�Q�V�� �R�•�� �L�O�� �V�X�V�F�L�W�H�� �G�H�V��

sentiments vis-à-vis du locuteur et inévitablement subordonné par le pathos, aura 

�W�R�X�M�R�X�U�V���V�R�Q���U�{�O�H���j���M�R�X�H�U���G�D�Q�V���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� 

�>�«�@�� �'�D�Q�V�� �F�H�W�W�H�� �S�H�U�V�S�H�F�W�L�Y�H���� �R�Q�� �Y�R�L�W�� �T�X�H�� �O�D�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�L�G�H�Q�W�L�W�p�� �H�V�W��

�p�W�U�R�L�W�H�P�H�Q�W���O�L�p�H���j���F�H�O�O�H���G�H���O�¶�H�I�I�L�F�D�F�L�W�p���Y�H�U�E�D�O�H���T�X�L���H�V�W���D�X���F�H�Q�W�U�H des préoccupations 

rhétoriques comme des pratiques contemporaines fondées sur le marketing ou la 

communication politique. 

                                                                                      (Amossy 2010 : 212)  

�/�D�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�L�G�H�Q�W�L�W�p��constitue donc, une préoccupation majeure dans 

�E�L�H�Q�� �G�H�V�� �G�R�P�D�L�Q�H�V�� �G�H�� �O�D�� �V�R�F�L�p�W�p�� �P�R�G�H�U�Q�H���� �V�R�F�L�p�W�p�� �W�U�q�V�� �S�R�U�W�p�H�� �V�X�U�� �O�¶�H�I�I�L�F�D�F�L�W�p��

�Y�H�U�E�D�O�H���H�W���O�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���V�X�U���D�X�W�U�X�L���� 
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Ce travail explore le fonctionnement des stratégies communicatives dans 

�O�¶�D�F�W�L�Y�L�W�p���D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Ye, notamment les stratégies qui visent à projeter une image 

positive du locuteur à travers le discours, associées à l'ethos rhétorique et la place 

et l'importance qu'elles occupent dans la persuasion par rapport à l'argumentation 

basée sur le raisonnable, l'argumentation proprement dite. 

�,�O�� �P�H�� �V�H�P�E�O�H�� �L�P�S�R�U�W�D�Q�W���� �D�Y�D�Q�W�� �G�¶�D�O�O�H�U�� �S�O�X�V�� �O�R�L�Q���� �G�H�� �I�D�L�U�H�� �X�Q�H�� �S�D�U�H�Q�W�K�q�V�H��

pour faire la distinction ente persuasion et conviction�����'�D�Q�V���O�H�V���G�H�X�[���F�D�V�����O�¶�H�Q�M�H�X��

�V�H�� �W�U�R�X�Y�H�� �G�D�Q�V�� �O�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �H�W�� �O�¶�H�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�¶�D�G�K�p�V�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�L�Q�Werlocuteur. 

�/�¶�H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H���G�H���S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q���V�¶�D�V�V�R�F�L�H���j�� �O�¶�H�W�K�R�V���H�W���D�X���S�D�W�K�R�V���� �F�D�U���H�O�O�H���D���U�H�F�R�X�U�V���D�X�[��

émotions véhiculées par le discours pour amener le destinataire du discours à 

adhérer à la thèse qui lui est présentée. La per�V�X�D�V�L�R�Q���V�¶�D�S�S�X�L�H���H�Q���J�U�D�Q�G�H���S�D�U�W�L�H sur 

le plaire pour fonctionner, elle a recours aux techniques de séduction et donc à la 

�F�R�P�S�R�V�D�Q�W�H�� �D�I�I�H�F�W�L�Y�H�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �(�Q�� �U�H�Y�D�Q�F�K�H���� �O�D�� �F�R�Q�Y�L�F�W�L�R�Q�� �V�¶�D�S�S�X�L�H�� �V�X�U�� �O�D��

composante rationnelle du discours, dans la mesure où elle fait appel à la raison et 

à la v�D�O�H�X�U�� �G�p�P�R�Q�V�W�U�D�W�L�Y�H�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �O�¶�D�G�K�p�V�L�R�Q�� �U�D�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H�� �G�X��

destinataire, dans le sens où le locuteur emploie des arguments basés sur le logos 

�S�R�X�U�� �O�p�J�L�W�L�P�H�U�� �O�D�� �W�K�q�V�H�� �T�X�¶�L�O�� �G�p�I�H�Q�G�� �H�W�� �O�D�� �I�D�L�U�H�� �D�G�P�H�W�W�U�H�� �F�R�P�P�H�� �Y�U�D�L�H�� �S�D�U��

�O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�� 

La persuas�L�R�Q�� �F�R�Q�V�W�L�W�X�H�� �G�R�Q�F�� �O�¶�H�Q�M�H�X�� �G�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �S�D�U�� �O�D�� �Y�R�L�H��

�D�I�I�H�F�W�L�Y�H���� �D�O�R�U�V�� �T�X�H�� �O�¶�H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H�� �G�H�� �F�R�Q�Y�L�F�W�L�R�Q�� �H�V�W�� �O�¶�H�Q�M�H�X�� �G�H�� �O�D�� �G�p�P�R�Q�V�W�U�D�W�L�R�Q. 

�&�R�P�P�H���O�¶�H�[�S�O�L�T�X�H Dominique Maingueneau, 

�7�U�D�G�L�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H�P�H�Q�W���� �R�Q�� �R�S�S�R�V�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �j�� �O�D�� �G�p�P�R�Q�V�W�U�D�W�L�R�Q���� �/�D��

démonstr�D�W�L�R�Q�� �V�X�S�S�R�V�H�� �X�Q�H�� �G�p�P�D�U�F�K�H�� �R�•�� �O�¶�R�Q�� �P�R�Q�W�U�H�� �O�D�� �Y�p�U�L�W�p�� �G�¶�X�Q�H�� �S�U�R�S�R�V�L�W�L�R�Q��

par un enchaînement nécessaire à partir de prémisses déjà démontrées ou 

�G�¶�D�[�L�R�P�H�V ; elle est donc, étroitement liée à la construction de langages formels. 

�/�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �H�Q�� �U�H�Y�D�Q�F�K�H���� �V�¶�H�[�H�U�F�H�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �O�D�Q�J�X�H�� �Q�D�W�X�U�H�O�O�H�� ���H�W�� �L�Q�W�q�J�U�H��
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�O�¶�H�Q�V�H�P�E�O�H�� �G�H�V�� �U�H�V�V�R�X�U�F�H�V�� �T�X�L�� �S�H�X�Y�H�Q�W�� �r�W�U�H�� �H�[�S�O�R�L�W�p�H�V�� �S�R�X�U�� �G�p�I�H�Q�G�U�H�� �X�Q�H�� �W�K�q�V�H��

« vraisemblable ».  

                                                                             (Maingueneau 1991 : 228) 

Ainsi, pour comprendre la distinction entre la persuasion et la conviction, 

�L�O�� �H�V�W�� �L�P�S�R�U�W�D�Q�W�� �G�H�� �F�R�P�S�U�H�Q�G�U�H�� �O�D�� �G�L�V�W�L�Q�F�W�L�R�Q�� �H�Q�W�U�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �H�W�� �O�D��

démonstration.  �'�D�Q�V���W�R�X�V���O�H�V���F�D�V���O�¶�H�Q�M�H�X���H�V�W���G�¶�D�P�H�Q�H�U���T�X�H�O�T�X�¶�X�Q���j���D�G�K�p�U�H�U���j���X�Q�H��

thèse, mais par des voies très distinctes �����S�D�U���O�¶�D�I�I�H�F�W�L�I���F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W�����O�D���S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q�����H�W��

�S�D�U���O�D���U�D�L�V�R�Q���T�X�D�Q�G���L�O���V�¶�D�J�L�W���G�H���F�R�Q�Y�D�L�Q�F�U�H���� 

Dans le cadre de cette étude, l�¶�D�F�F�H�Q�W est mis sur la tentative des locuteurs 

�G�H�� �I�D�E�U�L�T�X�H�U�� �X�Q�H�� �L�P�D�J�H�� �G�H�� �V�R�L�� �H�Q�� �T�X�r�W�H�� �G�¶�H�I�I�L�F�D�F�L�W�p���� �%�L�H�Q�� �V�R�X�Y�H�Q�W���� �G�D�Q�V��

�O�¶�D�U�J�X�Pentation, la prééminence peut être accordée à l'image construite par et 

dans le discours, et au pouvoir de la séduction à travers le discours, en association, 

toujours, avec le visuel et le para verbal. 

La question principale de ce travail est de montrer que l'ethos fait partie 

�L�Q�W�p�J�U�D�Q�W�H�� �G�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �D�X�� �P�r�P�H�� �W�L�W�U�H�� �T�X�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �O�R�J�L�T�X�H���� �/�H�V��

techniques argumentatives concernant l'ethos sont inépuisables, subtiles et 

efficaces. Elles peuvent être verbales ou non verbales, directes ou indirectes. Ce 

�T�X�H���M�H���P�H���S�U�R�S�R�V�H���G�¶�H�[�S�O�R�U�H�U���H�V�W���X�Q���H�Q�V�H�P�E�O�H���G�H���V�W�U�D�W�p�J�L�H�V���D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H�V���E�D�V�p�H�V��

sur le plaire���� �'�D�Q�V�� �O�H�� �F�D�V�� �G�X�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p���� �O�¶�K�\�S�R�W�K�q�V�H�� �G�H�� �G�p�S�D�U�W�� �V�X�U��

laquelle se fonde ce travail est la suivante �����O�D���S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q���V�¶�R�S�q�U�H���S�D�U���O�H���P�R�\�H�Q���G�X��

plair�H�� �H�W�� �G�H�� �O�¶�D�I�I�H�F�W�L�I�� �D�X�W�D�Q�W�� �T�X�H�� �S�D�U�� �O�H�� �P�R�\�H�Q�� �G�X�� �U�D�L�V�R�Q�Q�D�E�O�H���� �-�H�� �P�H�� �S�U�R�S�R�V�H�� �G�H��

considérer le triangle aristotélicien d'un autre aspect, où l'ethos, souvent 

subordonné par le pathos pour se renforcer, se trouve en parfaite synergie avec le 

logos et où la mise en scène de la personnalité joue un rôle déterminant dans la 

persuasion. L'argumentation au sens stricte du terme, �F�¶�H�V�W-à-�G�L�U�H���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q��
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logique, n'est pas suffisante pour la persuasion d'un individu, car nous sommes des 

êtres psychologiques, influencés par un nombre considérable de facteurs 

émotionnels et affectifs. Comme le note Florence Balique :  

L'argumentation constitue la composante logique du discours, mais elle ne 

suffit pas à emporter l'adhésion : l'on ne s'adresse pas à de purs esprits mais à des 

individus réagissant bien souvent par affect. La prétention à une vision objective, 

étrange expression qui équivaut à un oxymore (alliance des contraires), masque 

�O�H�V���M�H�X�[���G�H���V�H�Q�V�L�E�L�O�L�W�p���j���O�
�°�X�Y�U�H���G�D�Q�V���O�
�R�U�G�U�H���U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�� 

                                                                                            (Balique 2010 :8) 

�3�R�X�U���P�L�H�X�[���U�H�Q�G�U�H���F�R�P�S�W�H���G�H���O�D���V�\�Q�H�U�J�L�H���G�X���O�R�J�R�V�����G�H���O�¶�H�W�K�R�V���H�W���G�X���S�D�W�K�R�V��

�G�D�Q�V�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �T�X�L�� �V�H�� �G�p�Y�H�O�R�S�S�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H���� �5�X�W�K���$�P�R�V�V�\����

�S�U�R�S�R�V�H���O�¶�H�[�H�P�S�O�H���Vuivant :  

�>�«�@�� �/�¶�H�W�K�R�V�� �G�H�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �V�H�� �W�L�V�V�H�� �j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �G�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�V�� �G�€�P�H�Q�W��

�G�p�Y�H�O�R�S�S�p�V���� �/�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �G�¶�2�E�D�P�D�� �V�H�� �V�R�X�W�L�H�Q�W�� �D�L�Q�V�L�� �G�H�� �O�D�� �I�D�o�R�Q�� �G�R�Q�W�� �L�O��

présente sa personne en Américain dont la double appartenance (au monde des 

Blancs et des Noirs) est inscri�W�H���G�D�Q�V���V�R�Q���F�R�U�S�V���H�W���G�D�Q�V���V�R�Q���F�°�X�U�����H�W���T�X�L���H�V�W���G�H���F�H��

fait en position de demander à tous de surmonter les ressentiments réciproques. 

Mais son ethos se soutient aussi de sa capacité à subordonner son histoire 

�S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H�� �D�X�� �V�H�U�Y�L�F�H�� �G�¶�X�Q�H�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �S�R�O�L�Wique, et à la façon magistrale 

dont il construit un discours raisonné. Selon des dosages divers, dans les discours 

publics, logos, pathos et ethos ont toujours partie liée.  

                                                                                      (Amossy 2010 : 219)  
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�6�L���O�¶�D�F�F�H�Q�W���H�V�W���P�L�V���V�X�U���O�H�V���V�W�U�D�W�p�J�L�H�V���G�L�V�F�X�U�V�L�Y�H�V���G�H���S�U�p�V�H�Q�Wation de soi dans 

le cadre du présent travail, en aucune manière il ne faut oublier que le raisonnable 

�D�X�V�V�L���S�D�U�W�L�F�L�S�H���G�X���W�U�D�Y�D�L�O���G�H���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�����/�¶�D�I�I�H�F�W�L�I���Q�H���Y�D���S�D�V sans le rationnel, 

car les conséquences seraient catastrophiques - quel que soit le domaine dans 

leq�X�H�O�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �V�H�� �S�U�D�W�L�T�X�H��- et le rationnel ne peut pas opérer sans 

�O�¶�D�I�I�H�F�W�L�I���� 

�>�«�@�� �/�D�� �S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �V�R�L�� �V�¶�H�I�I�H�F�W�X�H�� �j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �X�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�p�V�L�U�H�X�[ 

�G�¶�D�P�H�Q�H�U�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �D�X�[�� �Y�X�H�V�� �G�X�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �S�D�U�� �G�H�V�� �P�R�\�H�Q�V�� �T�X�L�� �Q�H�� �V�R�Q�W�� �S�D�V��

�V�H�X�O�H�P�H�Q�W���F�H�X�[���G�H���O�¶�H�P�S�D�W�K�L�H���H�W���G�H���O�¶�L�G�H�Q�W�L�I�L�F�D�W�L�R�Q aveugle �����H�O�O�H���V�¶�L�Q�V�q�U�H���G�D�Q�V���X�Q��

�H�Q�V�H�P�E�O�H���G�H���V�W�U�D�W�p�J�L�H�V���Y�H�U�E�D�O�H�V���R�•���O�H�V���p�O�p�P�H�Q�W�V���G�H���O�¶�H�W�K�R�V�����G�X���O�R�J�R�V���H�W���G�X���S�D�W�K�R�V��

�V�¶�L�P�E�U�L�T�X�H�Q�W���p�W�Uoitement les uns dans les autres. Si court-circuiter la raison par la 

�P�L�V�H���H�Q���V�F�q�Q�H���G�H���V�D���S�H�U�V�R�Q�Q�H���U�H�V�W�H���X�Q�H���S�R�V�V�L�E�L�O�L�W�p�����F�H���Q�¶�H�V�W���H�Q���D�X�F�X�Q���F�D�V���O�D���U�q�J�O�H���� 

                                                                                      (Amossy 2010 : 219)  

Les moyens et techniques de persuasion ancrés sur des aspects de la 

personnalité du locuteur et sur la séduction sont si puissants et si 

systématiquement utilisés dans la communication politique, que l'on peut se 

demander s'ils peuvent devenir des substituts dangereux aux faits et aux 

arguments rationnels. La séduction uniquement par l'ethos peut �± et ce de façon 

parfois dangereuse �± prendre le dessus sur l'argumentaire réel et au sens stricte du 

terme du candidat aux élections présidentielles. Le plaire peut souvent être tourné 

en manipulation et en propagande. 

Dans la mesure où les arguments du locuteur se heurtent aux arguments de 

son adversaire, l'argumentation est conçue dans une perspective dynamique et 

antagonique qui prend en considération le discours adverse et par conséquent, 

déprécier le discours adverse tout en sublimant et en valorisant  son propre 
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discours constitue le double objectif du duel politique. Et c'est de cette façon que 

celui qui possède la compétence de bien manipuler le discours arrive à atteindre 

ses objectifs. 

 L'agression indirecte de l'adversaire permet de le dénigrer aux yeux de 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���H�Q���U�H�V�W�D�Q�W���F�R�X�U�W�R�L�V�����/�H���F�K�R�L�[���G�X���Y�R�F�D�E�X�O�D�L�U�H���H�W���G�X���U�H�J�L�V�W�U�H���G�L�V�F�X�U�V�L�I���S�H�X�W��

servir à se rapprocher de l'auditoire. Soigner l'organisation de son discours de 

�I�D�o�R�Q�� �j�� �V�H�� �P�H�W�W�U�H�� �H�Q�� �D�Y�D�Q�W���H�W�� �j�� �H�I�I�D�F�H�U���O�
�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �S�H�X�W�� �Y�D�O�R�U�L�V�H�U���O�¶�L�P�D�J�H�� �G�H�� �V�R�L����

Le récit d'histoires individuelles émouvantes peut susciter des passions chez 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �/�
�L�Q�V�H�U�W�L�R�Q�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�H�� �W�R�X�W�H�V�� �O�H�V�� �F�D�W�p�J�R�U�L�H�V�� �V�R�F�L�Dles 

�F�R�Q�V�W�L�W�X�D�Q�W�� �O�
�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �S�H�U�P�H�W�� �G�H�� �F�R�X�Y�U�L�U�� �O�H�� �S�O�X�V�� �J�U�D�Q�G�� �Q�R�P�E�U�H�� �G�¶�D�X�G�L�W�H�X�U�V��

possible. Le jeu de l'ironie et de la prétérition permet de susciter la révolte et la 

connivence de la part de l'auditoire. Toutes ces techniques, combinées aux 

questions rhétoriques pour orienter le raisonnement de l'auditeur, l'exclusion de 

l'adversaire de la situation de communication, la concession argumentative, pour 

ne citer que quelques-�X�Q�H�V�� �G�H�V�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�V�� �P�L�V�H�V�� �H�Q�� �°�X�Y�U�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �T�X�L�� �V�H�U�D��

étudié dans ce travail, sont fondées sur la séduction par le discours et l'attitude des 

candidats, et basées sur l'ethos discursif. Le candidat à la présidence doit 

correspondre aux représentations collectives concernant le profil d'un futur 

président.  

Tous les coups sont permis dans un débat politique, dans le but de séduire 

les électeurs, l'enjeu politique repose en grande partie - comme beaucoup d'autres 

enjeux de la vie de tous les jours - sur le plaire, l'image de soi, l'apparence, la 

séduction. La puissance de la parole est mise au service de l'auto-valorisation et de 

l'auto-promotion. L'objectif principal de ce travail est donc de décortiquer les 

�V�W�U�D�W�p�J�L�H�V���F�O�p�V���G�
�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���P�L�V�H�V���H�Q���°�X�Y�U�H���G�D�Q�V���O�H���G�p�E�D�W���T�X�H���M�H���Y�D�L�V���D�Q�D�O�\�V�H�U����

et surtout  la mise en évidence des stratégies fondées sur l'image de soi véhiculée 

par le discours. Nous allons explorer la façon dont les arguments fondés sur la 
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�G�L�P�H�Q�V�L�R�Q���D�I�I�H�F�W�L�Y�H���G�X���G�L�V�F�R�X�U�V���\���W�U�R�X�Y�H�Q�W���O�H�X�U���S�O�D�F�H���O�p�J�L�W�L�P�H�����H�Q���V�¶�D�V�V�R�F�L�D�Q�W���j���O�D��

rationalité.   

Le face à face qui sera étudié présente un grand intérêt, tant du point de 

vue politique - �F�D�U�� �F�H�O�D�� �F�R�Q�F�H�U�Q�H�� �H�W�� �G�p�W�H�U�P�L�Q�H�� �H�Q�� �S�D�U�W�L�H�� �O�H�� �U�p�V�X�O�W�D�W�� �G�H�� �O�¶�p�O�Hction 

présidentielle française - que du point de vue linguistique. Les phénomènes 

linguistiques et techniques argumentatives regroupés en ce seul débat télévisé sont 

�U�H�G�R�X�W�D�E�O�H�V�����&�H���W�U�D�Y�D�L�O���H�V�W���I�R�Q�G�p���V�X�U���O�¶�L�Q�W�p�U�r�W���T�X�H���S�U�p�V�H�Q�W�H���D�X�[���\�H�X�[���G�¶�X�Q���O�L�Q�J�X�L�V�W�H��

la mise en application des techniques discursives dans des situations de 

communication réelles, utiles et concrètes. La façon dont la linguistique trouve 

�V�R�Q�� �D�S�S�O�L�F�D�W�L�R�Q�� �H�W�� �V�¶�D�W�W�H�V�W�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�V�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�V�� �G�H�� �O�D�� �Y�L�H�� �G�H�� �W�R�X�V�� �O�H�V�� �M�R�X�U�V�� �H�V�W��

fascinante pour le chercheur en sciences du langage. Ce que je tente d'explorer 

�G�D�Q�V�� �F�H�� �W�U�D�Y�D�L�O���� �F�
�H�V�W�� �W�R�X�W�� �X�Q�� �S�D�Q�H�O�� �G�H�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H�V�� �P�L�V�H�V�� �H�Q�� �°�X�Y�U�H��

dans le débat politique télévisée qui constitue les données, le face à face télévisé 

du 2 mai 2007, entre Nicolas Sarkozy et Ségolène Royal, à la veille du deuxième 

tour des élections présidentielles françaises. Des stratégies argumentatives visant à 

manipuler le discours dans un bout d'auto-promotion d'une part, et d'autre part, de 

dégradation de l'image de l'adversaire en même temps, car le jeu politique est basé 

non seulement sur le fait d'avoir des compétences communicatives et d'être bon 

orateur, mais aussi et surtout sur le fait d'être meilleur orateur que son adversaire. 

Plus l'adversaire est dévalorisé, plus on se met en valeur soi-même�«  

Nombreux sont les analystes du discours qui se sont penchés sur la 

�T�X�H�V�W�L�R�Q���G�H���O�D���F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q���G�H���O�¶�H�W�K�R�V���H�W���G�H���O�D���J�H�V�W�L�R�Q���G�H���Oa face dans divers genres 

de discours, tels le débat télévisé, la conversation (de la plus formelle à la plus 

�E�D�Q�D�O�H������ �O�¶�L�Q�W�H�U�Y�L�H�Z���� �H�W�F���� �1�R�P�E�U�H�X�[�� �V�R�Q�W�� �D�X�V�V�L�� �O�H�V�� �V�S�p�F�L�D�O�L�V�W�H�V�� �G�H�� �O�D��

communication, linguistes, sociologues, psychologues et journalistes qui se sont 

penchés sur le face à face qui sera étudié dans le cadre de ce travail. Parmi ces 

spécialistes, Calvet et Véronis (2008), qui étudient les discours de Nicolas 

�6�D�U�N�R�]�\���� �H�Q�� �O�H�V�� �F�R�Q�I�U�R�Q�W�D�Q�W�� �j�� �V�H�V�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�¶�D�Y�D�Q�W�� �O�H�� �G�p�E�X�W�� �G�H�� �O�D�� �F�D�P�S�D�J�Q�H��
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présidentielle de ������������ �D�X�[�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�H�� �V�H�V�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�V���� �D�L�Q�V�L�� �T�X�¶�D�X�[�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�H��

�V�H�V�� �S�U�p�G�p�F�H�V�V�H�X�U�V���� �'�¶�D�X�W�U�H�V�� �p�W�X�G�H�V�� �V�H�� �F�R�Q�F�H�Q�W�U�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�¶�D�V�S�H�F�W�� �L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�Q�H�O�� �G�X��

face à face politique qui sera étudié dans le cadre de ce travail, comme celles de 

Kerbrat-Orecchioni (2010), Doury et Kerbrat-Orecchioni (2011), Constantin de 

Chanay (2009), Constantin de Chanay et Turbide (2011), Sandré (2009) ou 

Martel, qui étudie la question de la performance communicationnelle dans le 

débat politique télévisé�����'�¶�D�X�W�U�H�V���V�H���V�R�Q�W���S�H�Q�F�K�p�V���V�X�U���O�¶�Dnalyse lexicométrique du 

débat politique télévisé, comme Dupuy et Marchand ���������������� �'�¶�D�X�W�U�H�V�� �H�Q�F�R�U�H����

comme Ruth Amossy (2010) ont comparé la construction identitaire des candidats 

�j�� �O�D�� �S�U�p�V�L�G�H�Q�W�L�H�O�O�H���� �'�¶�D�X�W�U�H�V�� �U�H�F�K�H�U�F�K�H�V�� �P�H�Q�p�H�V�� �S�D�U�� �G�H�V�� �S�V�\�F�K�R�O�R�J�X�H�V et des 

linguistes portent sur le langage non verbal lors du face à face télévisé. Marion 

Sandré (2011) étudie les mimiques dans le face à face Sarkozy/ Royal, notamment 

�O�H�V���U�L�U�H�V���H�W���O�H�V���V�R�X�U�L�U�H�V���G�D�Q�V���O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� 

�/�¶�H�W�K�R�V���G�H���O�¶�R�U�D�W�H�X�U���p�W�D�Q�W���X�Q�H���Q�R�W�L�R�Q���p�W�X�G�L�p�H���G�H�S�X�L�V���O�¶�$�Q�W�L�T�X�L�W�p�����M�H���W�H�Q�W�H�U�D�L��

�G�D�Q�V���F�H���W�U�D�Y�D�L�O���G�H���Y�R�L�U���G�H���T�X�H�O�O�H���I�D�o�R�Q���L�O���S�H�X�W���V�¶�D�S�S�O�L�T�X�H�U���j���X�Q���J�H�Q�U�H���G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q��

relativement récent, le débat politique télévisé. Je tenterai ainsi �G�¶�H�[�D�P�L�Q�H�U�� �G�H��

�T�X�H�O�O�H�� �I�D�o�R�Q�� �O�H�V�� �S�U�L�Q�F�L�S�H�V�� �T�X�L�� �H�[�L�V�W�H�Q�W�� �G�H�S�X�L�V�� �O�¶�$�Q�W�L�T�X�L�W�p�� régissent encore 

�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�� �G�H�V�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�V�� �G�¶�p�F�K�D�Q�J�H�� �W�H�O�� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p�� �G�H�� �Q�R�W�U�H��

�p�S�R�T�X�H���� �/�H�� �I�D�F�H�� �j�� �I�D�F�H�� �T�X�L�� �D�� �p�W�p�� �F�K�R�L�V�L�� �S�R�X�U�� �F�H�W�W�H�� �p�W�X�G�H���� �E�L�H�Q���T�X�¶�L�O�� �D�L�W���p�W�p�� �p�W�X�G�L�p��

par différents linguistes, psychologues, sociologues, journalistes et spécialistes en 

�F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q���� �L�O�� �D�� �p�W�p�� �W�U�q�V�� �S�H�X�� �p�W�X�G�L�p�� �V�R�X�V�� �O�¶�D�Q�J�O�H�� �T�X�H�� �M�H�� �S�U�R�S�R�V�H�� �G�¶�H�[�D�P�L�Q�H�U����

�F�¶�H�V�W-à-�G�L�U�H���V�R�X�V���O�H���V�S�H�F�W�U�H���G�H���O�¶�D�Q�D�O�\�V�H���G�X���G�L�V�F�R�X�U�V���H�Q���D�V�V�R�F�L�D�W�L�R�Q���D�Y�H�F���T�X�H�O�T�X�H�V��

�S�U�L�Q�F�L�S�H�V�� �T�X�L�� �U�H�O�q�Y�H�Q�W�� �G�X�� �G�R�P�D�L�Q�H�� �G�H�� �O�D�� �S�V�\�F�K�R�O�R�J�L�H�� �V�R�F�L�D�O�H���� �/�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �S�U�R�S�R�V�p�H��

dans cette étude met aussi en évidence le contraste entre le langage des deux 

participants du débat, dans le but de comparer deux styles discursifs différents, et 

�G�p�J�D�J�H�U�� �G�H�X�[�� �W�H�Q�G�D�Q�F�H�V�� �G�L�I�I�p�U�H�Q�W�H�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �T�X�L�� �V�¶�R�S�S�R�V�H�Q�W�� �V�X�U�� �F�H�U�W�D�L�Q�V��

points mais se �U�H�M�R�L�J�Q�H�Q�W���D�X�V�V�L�� �S�D�U�I�R�L�V���� �&�¶�H�V�W�� �G�D�Q�V�� �F�H�W�W�H�� �R�S�W�L�T�X�H�� �T�X�H�� �O�H�V�� �G�L�V�F�R�X�U�V��

�G�H�V���G�H�X�[���F�D�Q�G�L�G�D�W�V���V�H�U�R�Q�W���V�\�V�W�p�P�D�W�L�T�X�H�P�H�Q�W���R�S�S�R�V�p�V���W�R�X�W���D�X���O�R�Q�J���G�H���O�¶�D�Q�D�O�\�V�H���� 
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Le présent �W�U�D�Y�D�L�O�� �V�¶�H�V�W�� �L�Q�V�S�L�U�p�� �G�H�� �G�L�I�I�p�U�H�Q�W�H�V�� �V�R�X�U�F�H�V�� �W�U�D�L�W�D�Q�W�� �G�H�� �O�D��

rhétorique et de la persuasion, en commençant par Aristote, dont les travaux sont à 

�O�¶�R�U�L�J�L�Q�H�� �G�H�� �O�D�� �U�p�I�O�H�[�L�R�Q�� �R�F�F�L�G�H�Q�W�D�O�H�� �V�X�U�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �/�¶�R�X�Y�U�D�J�H�� �G�H�� �&�K�D�w�P��

Perelman et Olbrechts-Tyteca, Traité de l'argumentation. La nouvelle rhétorique, 

�P�¶�D�� �p�W�p�� �D�X�V�V�L�� �G�¶�X�Q�H�� �J�U�D�Q�G�H�� �L�Q�V�S�L�U�D�W�L�R�Q���� �F�D�U���L�O�� �D�� �F�Kangé ma façon de réfléchir sur 

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �F�R�P�P�H�� �L�O�� �O�¶�D�� �I�D�L�W�� �D�Y�H�F�� �O�D�� �U�p�I�O�H�[�L�R�Q�� �F�O�D�V�V�L�T�X�H�� �R�F�F�L�G�H�Q�W�D�O�H�� �V�X�U��

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �'�¶�D�X�W�U�H�V�� �V�S�p�F�L�D�O�L�V�W�H�V�� �G�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �F�R�P�P�H�� �&�K�U�L�V�W�L�D�Q��

Plantin, ont influencé ce travail avec leur contribution dans le domaine de 

�O�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���H�W���G�H���O�D���S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q���� 

�/�¶�D�P�E�L�W�L�R�Q�� �j�� �O�D�T�X�H�O�O�H ce travail aspire est de contribuer à une meilleure 

�F�R�Q�Q�D�L�V�V�D�Q�F�H�� �G�H�V�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�V�� �G�H�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�� �P�L�V�H�V�� �H�Q�� �°�X�Y�U�H�� �S�D�U�� �O�D�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H��

�D�X�G�L�R�Y�L�V�X�H�O�O�H���� �D�I�L�Q�� �G�¶�p�Y�L�W�H�U�� �O�H�V�� �S�L�q�J�H�V�� �T�X�D�Q�G�� �L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �F�K�R�L�V�Lr son représentant 

politique. Je me propose dans ce travail de dégager les règles et les mécanismes 

�V�X�U���O�H�V�T�X�H�O�V���U�H�S�R�V�H���O�D���I�D�E�U�L�F�D�W�L�R�Q���D�U�W�L�I�L�F�L�H�O�O�H���G�¶�X�Q�H���L�P�D�J�H���G�H���V�R�L���W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O�O�H���S�D�U���O�H�V��

praticiens de la persuasion que sont les hommes et les femmes politiques, afin 

�G�¶�D�U�U�L�Y�H�U�� �j�� �O�H�X�U�V�� �I�L�Q�V���� �/�H�V�� �R�X�W�L�O�V�� �O�D�Q�J�D�J�L�H�U�V�� �G�R�Q�W�� �O�H�V�� �G�H�X�[�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�V�� �V�H�� �V�H�U�Y�H�Q�W��

lors de ce débat télévisé pour nous servir une image de soi conforme au modèle 

présidentiel « idéal » seront analysés un par un. Ainsi, ayant une meilleure 

connaissance des coulisses �G�H���O�D���U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���D�X�G�L�R�Y�L�V�X�H�O�O�H�����O�¶�p�O�H�F�W�H�X�U-téléspectateur 

est maître de sa décision et responsable de son choix, et apprend à se méfier des 

sentiments et des impressions que lui inspirent les praticiens de la persuasion. 

�&�¶�H�V�W�� �D�L�Q�V�L�� �T�Xe nous pouvons limiter les abus de ceux qui pratiquent la 

communication politique.  
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  1. Les interactions 

Pour comprendre le sens du terme interaction���� �L�O�� �I�D�X�W�� �G�¶�D�E�R�U�G�� �G�L�U�H�� �T�X�H��

�O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���H�V�W���R�P�Q�L�S�U�p�V�H�Q�W�H���G�D�Q�V���O�D���Y�L�H���V�R�F�L�D�O�H�����&�K�D�F�X�Q���G�¶�H�Q�W�U�H���Q�R�X�V���H�V�W��amené 

�j�� �L�Q�W�H�U�D�J�L�U�� �D�Y�H�F�� �V�R�Q�� �H�Q�Y�L�U�R�Q�Q�H�P�H�Q�W���V�R�F�L�D�O�� �H�W�� �W�R�X�W�H�� �D�F�W�L�R�Q�� �U�p�F�L�S�U�R�T�X�H�� �T�X�L�� �V�¶�p�W�D�E�O�L�W��

entre deux ou plusieurs individus est une interaction. Commençons par donner 

une définition empruntée à Pierre Bange :  

�>�«�@���&�¶�H�V�W���X�Q���H�Q�V�H�P�E�O�H���G�¶�D�F�W�L�R�Q�V���V�R�F�L�D�O�H�V���R�U�L�H�Q�Wées vers la réalisation par 

les partenaires de buts indépendants, qui constitue un épisode social et dont la 

possibilité repose sur la triple réciprocité des perspectives, des motivations et des 

�L�P�D�J�H�V�����,�O���V�¶�D�J�L�W���G�¶�X�Q�H���D�F�W�L�R�Q���V�R�F�L�D�O�H���G�D�Q�V���O�D�T�X�H�O�O�H���O�H���F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W���G�H���O�¶�D�F�W�H�X�U���$��

est orienté vers le co-�D�F�W�H�X�U���%�����F�¶�H�V�W-à-�G�L�U�H���O�¶�D�F�W�L�R�Q���G�H���$���U�p�D�O�L�V�H���V�R�Q���E�X�W���H�W���W�U�R�X�Y�H��

�V�R�Q�� �V�H�Q�V�� �J�U�k�F�H�� �j�� �O�¶�D�F�W�L�R�Q�� �G�¶�X�Q�� �S�D�U�W�H�Q�D�L�U�H���� �/�H�V�� �D�F�W�L�R�Q�V�� �G�H�V�� �D�F�W�H�X�U�V�� �V�R�Q�W�� �G�R�Q�F��

étroitement imbriquées les unes dans les autres. La réaction du co-acteur B est, 

elle aussi, une action au plein sens du terme, qui comporte deux phases : une 

phase cognitive et une phase opérationnelle ���� �L�O�� �Q�H�� �V�¶�D�J�L�W�� �S�D�V�� �G�¶�X�Q�H�� �V�L�P�S�O�H��

�U�p�D�F�W�L�R�Q���j���X�Q���V�W�L�P�X�O�X�V�����&�¶�H�V�W���S�R�X�U���F�H�O�D���T�X�H���O�¶�D�F�W�H�X�U���H�V�W���W�R�X�M�R�X�U�V���G�D�Q�V���O�¶�R�E�O�L�J�D�W�L�R�Q��

�G�¶�L�Q�F�O�X�Ue dans son projet des prévisions, des attentes concernant le comportement 

�G�H�� �V�R�Q�� �S�D�U�W�H�Q�D�L�U�H���� �G�R�Q�W�� �L�O�� �V�D�L�W�� �D�X�V�V�L�� �T�X�H�� �O�H�V�� �D�F�W�L�R�Q�V�� �V�¶�R�U�L�H�Q�W�H�Q�W�� �H�O�O�H�V-mêmes en 

fonction des attentes relatives à son  comportement à lui. 

                                                                                        (Bange 1992 : 209)  

Bakhtine décrit le fonctionnement des interactions verbales de la façon 

suivante :  
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�&�H�W�W�H�� �R�U�L�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �G�X�� �P�R�W�� �H�Q�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�� �D�� �X�Q�H�� �J�U�D�Q�G�H��

importance. En fait, tout mot comporte deux faces. Il est déterminé tout autant par 

�O�H���I�D�L�W���T�X�¶�L�O���S�U�R�F�q�G�H���G�H���T�X�H�O�T�X�¶�X�Q���T�X�H���S�D�U���O�H���I�D�L�W���T�X�¶�L�O���H�V�W���G�L�U�L�J�p���Y�H�U�V���T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�����,�O��

constitue justement le produit �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �G�X�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �H�W�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�H�X�U���� �7�R�X�W��

�P�R�W���V�H�U�W���G�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q���j���O�¶�X�Q���S�D�U���U�D�S�S�R�U�W���j���O�¶�D�X�W�U�H�����¬���W�U�D�Y�H�U�V���O�H���P�R�W�����M�H���P�H���G�p�I�L�Q�L�V��

�S�D�U���U�D�S�S�R�U�W���j���O�¶�D�X�W�U�H�����F�¶�H�V�W-à-dire, en dernière analyse, vis-à-vis de la collectivité. 

�/�H���P�R�W���H�V�W���X�Q�H���V�R�U�W�H���G�H���S�R�Q�W���M�H�W�p���H�Q�W�U�H���P�R�L���H�W���O�H�V���D�X�W�U�H�V�����6�¶�L�O���S�U�H�Q�G���D�S�S�X�L���V�X�U���P�R�L���j��

�X�Q�H���H�[�W�U�p�P�L�W�p�����j���O�¶�D�X�W�U�H���H�[�W�U�p�P�L�W�p���L�O prend appui sur mon interlocuteur. Le mot est 

�O�H���W�H�U�U�L�W�R�L�U�H���F�R�P�P�X�Q���G�X���O�R�F�X�W�H�X�U���H�W���G�H���O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U���� 

                                                                                     (Bakhtine 1977 : 123) 

La caractéristique principale des interactions est donc, la réciprocité. Cette 

�U�p�F�L�S�U�R�F�L�W�p�� �V�¶�D�S�S�O�L�T�X�H�� �j�� �W�R�X�W�H�� �F�L�U�F�R�Q�V�W�D�Q�F�H�� �G�H�� �O�D�� �Y�L�H�� �V�R�F�L�D�O�H : aux interactions 

langagières, aux déplacements physiques, au système de circulation routière, etc. 

�/�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���V�R�F�L�D�O�H���I�D�L�W���G�R�Q�F���S�D�U�W�L�H���L�Q�W�p�J�U�D�Q�W�H���G�H���O�D���Y�L�H en communauté. Prendre 

�H�Q���F�R�P�S�W�H���O�¶�D�X�W�U�H���H�W���V�R�Q���F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W���H�V�W���L�Q�G�L�V�S�H�Q�V�D�E�O�H���D�X���G�p�U�R�X�O�H�P�H�Q�W���H�W���D�X���E�R�Q��

fonctionnement de la vie sociale. �'�q�V�� �T�X�H�� �O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�� �V�H�� �W�U�R�X�Y�H en présence 

�G�¶�D�X�W�U�H�V�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X�V���� �L�O�� �P�R�G�X�O�H�� �H�Q�� �T�X�H�O�T�X�H�� �V�R�U�W�H�� �V�R�Q�� �F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�� �H�Q�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q��du 

comportement des autres. En ce qui concerne les déplacements physiques, il suffit 

�G�¶�R�E�V�H�U�Y�H�U�� �O�H�V�� �W�H�F�K�Q�L�T�X�H�V�� �T�X�H�� �O�H�V�� �S�L�p�W�R�Q�V�� �H�P�S�O�R�L�H�Q�W�� �S�R�X�U�� �p�Y�L�W�H�U�� �G�H�� �V�H�� �F�R�J�Q�H�U�� �O�H�V��

�X�Q�V���G�D�Q�V���O�H�V���D�X�W�U�H�V�����H�Q���W�D�Q�W���T�X�¶unités véhiculaires, pour employer le terme utilisé 

par Erving Goffman dans La mise en scène de la vie quotidienne : 

�>�«�@�� �3�U�H�Q�R�Q�V�� �S�D�U�� �H�[�H�P�S�O�H�� �O�H�V�� �W�H�F�K�Q�L�T�X�H�V�� �T�X�H�� �O�H�V�� �S�L�p�W�R�Q�V�� �H�P�S�O�R�L�H�Q�W�� �S�R�X�U��

�p�Y�L�W�H�U�� �G�H�� �F�R�J�Q�H�U�� �O�H�V�� �X�Q�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�V�� �D�X�W�U�H�V���� �(�O�O�H�V�� �V�H�P�E�O�H�Q�W�� �G�H�� �S�H�X�� �G�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�F�H����

Cependant, il existe un nombre appréciable de procédés de cette sorte ; ils sont 

constamment en usage et projettent une structure sur le comportement dans la 

�U�X�H���� �6�D�Q�V�� �H�X�[���� �O�D�� �F�L�U�F�X�O�D�W�L�R�Q�� �G�D�Q�V�� �O�H�V�� �U�X�H�V�� �V�H�U�D�L�W�� �X�Q�� �F�D�U�Q�D�J�H���� �3�R�X�U�W�D�Q�W���� �M�X�V�T�X�¶�j��
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une date très récente, aucun chercheur, nulle part, ne leur a accordé une pensée, 

�H�Q�J�D�J�p�V�� �T�X�¶�L�O�V�� �V�R�Q�W�� �S�R�X�U�� �O�D�� �S�O�X�S�D�U�W�� �G�D�Q�V�� �G�H�V�� �p�W�X�G�H�V�� �Q�R�Q�� �V�X�M�H�W�W�H�V�� �j�� �O�D�� �P�R�G�H�V�W�H��

observation naturaliste.  

                                                                                                            (Goffman 1973 : 22) 

Goffman �H�[�S�O�L�T�X�H�� �S�D�U�� �O�D�� �V�X�L�W�H�� �F�H�� �T�X�¶�L�O�� �H�Q�W�H�Q�G�� �S�D�U�� �O�H�� �W�H�U�P�H�� �G�¶�X�Q�L�W�p��

véhiculaire et comment celle-ci fonctionne selon les codes de circulation et les 

�Q�R�U�P�H�V���G�H���O�¶�R�U�G�U�H���S�X�E�O�L�F������ 

Une unité véhiculaire �H�V�W�� �X�Q�H�� �F�R�T�X�H�� �G�¶�X�Q�� �F�H�U�W�D�L�Q�� �W�\�S�H���� �F�R�Q�W�U�{�O�p�H��

���K�D�E�L�W�X�H�O�O�H�P�H�Q�W���G�H���O�¶�L�Qtérieur) par un pilote ou un navigateur humain. Un code de 

circulation est un ensemble de règles dont le maintien permet aux unités 

�Y�p�K�L�F�X�O�D�L�U�H�V�� �G�¶�X�W�L�O�L�V�H�U�� �L�Q�G�p�S�H�Q�G�D�P�P�H�Q�W�� �X�Q�� �H�Q�V�H�P�E�O�H�� �G�H�� �Y�R�L�H�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �E�X�W�� �G�H�� �V�H��

�G�p�S�O�D�F�H�U�� �G�¶�X�Q�� �S�R�L�Q�W�� �j�� �X�Q�� �D�X�W�U�H���� �/�¶�D�F�F�R�U�G�� �F�R�Q�V�Lste à éviter systématiquement les 

collisions et les obstructions mutuelles au moyen de certaines restrictions 

consenties imposées au mouvement. Suivi, un code de circulation fournit un 

modèle sûr au trafic.  

                                                                                       (Goffman 1973 : 22) 

�/�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �U�H�S�R�V�H�� �G�R�Q�F�� �V�X�U�� �O�H�� �P�p�F�D�Q�L�V�P�H�� �G�H�� �O�D�� �U�p�F�L�S�U�R�F�L�W�p�� �G�H��

�S�H�U�V�S�H�F�W�L�Y�H�V�� �G�H�V�� �S�D�U�W�H�Q�D�L�U�H�V���� �T�X�L�� �S�H�U�P�H�W�� �j�� �F�K�D�F�X�Q�� �G�¶�X�Q�H�� �S�D�U�W���� �G�H�� �S�U�p�Y�R�L�U��

�D�S�S�U�R�[�L�P�D�W�L�Y�H�P�H�Q�W�� �O�¶�D�F�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�D�X�W�U�H�� �H�W���� �G�¶�D�X�W�U�H�� �S�D�U�W���� �G�¶�H�[écuter ses propres 

�D�F�W�L�R�Q�V���V�X�U���X�Q�H���E�D�V�H���D�S�S�U�R�[�L�P�D�W�L�Y�H�P�H�Q�W���S�U�p�Y�L�V�L�E�O�H���S�D�U���O�¶�D�X�W�U�H�����'�D�Q�V���W�R�X�W�H���U�H�O�D�W�L�R�Q��

�K�X�P�D�L�Q�H�����O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���D���X�Q�H���S�O�D�F�H���L�P�S�R�U�W�D�Q�W�H�����D�X���V�H�Q�V���G�¶�D�F�W�L�R�Q���V�R�F�L�D�O�H���U�p�F�L�S�U�R�T�X�H�� 
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�5�H�J�D�U�G�R�Q�V�� �D�X�V�V�L�� �X�Q�H�� �G�p�I�L�Q�L�W�L�R�Q�� �V�R�F�L�R�O�R�J�L�T�X�H�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �V�R�F�L�D�O�H��

donnée par Claude Javeau dans Sociologie de la vie quotidienne : 

 Ce que nous appelons le social est constitué, �F�R�P�P�H�� �O�¶�D�� �D�I�I�L�U�P�p�� �6�L�P�P�H�O����

�G�¶�X�Q��ensemble constamment renouvelé �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�V (Wechselwirkungen ; 

littéralement, « effectuations réciproques »). À tout moment, un ego donné 

rencontre un alter donné (ou des altri ������ �/�¶�p�F�K�D�Q�J�H�� �D�X�T�X�H�O�� �F�H�W�W�H�� �U�H�Q�F�R�Q�W�U�H�� �G�R�Q�Q�H��

�O�L�H�X���W�L�V�V�H���H�W���U�H�W�L�V�V�H���O�H���O�L�H�Q���V�R�F�L�D�O���D�X���V�H�L�Q���G�¶�X�Q�H���© société » donnée. Ces interactions 

�V�H�� �S�U�R�G�X�L�V�H�Q�W���D�X�� �F�R�X�U�V�� �G�¶épisodes �G�H�� �O�¶�H�[�L�V�W�H�Q�F�H�� �F�R�O�O�H�F�W�L�Y�H����elles-mêmes insérées 

dans des situations, dont une définition communément acceptée engendre la 

réalité sociale, celle qui contraint les egos et les altri  �j���D�J�L�U�����Y�R�L�U�H���j���S�H�Q�V�H�U�����G�¶�X�Q�H��

�F�H�U�W�D�L�Q�H�� �P�D�Q�L�q�U�H���� �&�H�W�W�H�� �P�D�Q�L�q�U�H���� �Q�R�X�V�� �O�¶�D�Y�R�Q�V�� �D�F�T�X�L�V�H�� �S�D�U�� �V�R�F�L�D�O�L�V�D�W�L�R�Q�V 

�V�X�F�F�H�V�V�L�Y�H�V�����V�¶�p�F�K�H�O�R�Q�Q�D�Q�W���G�H���F�H�O�O�H���T�X�¶�R�Q���D�S�S�H�O�O�H���© primaire », laquelle se déroule 

�G�D�Q�V���O�D���S�U�H�P�L�q�U�H���X�Q�L�W�p���G�¶�D�F�F�X�H�L�O���G�X���Q�R�X�Y�H�D�X-né, en général la cellule familiale, à 

toutes celles qui relèvent de la succession des « sous-mondes » dans lesquels nous 

sommes amenés à vivre notre vie ���� �O�¶�p�F�R�O�H���� �O�¶�H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H���� �O�¶�K�{�S�L�W�D�O���� �D�X�W�U�H�I�R�L�V�� �O�D��

caserne, le cas échéant la prison, le lieu de loisir, les espaces domestiques 

successifs, etc. 

                                                                                         (Javeau 2003 : 35)  

�/�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �V�R�F�L�D�O�H�� �H�V�W�� �G�R�Q�F���� �G�¶�D�S�U�q�V�� �F�H�W�W�H�� �G�p�I�L�Q�L�W�L�R�Q���� �W�R�X�W�H�� �U�H�Q�F�R�Q�W�U�H�� �H�W��

�W�R�X�W�� �p�F�K�D�Q�J�H�� �G�H�� �O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�� �D�Y�H�F�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X�V�� �D�X�� �F�R�X�U�V�� �G�¶�X�Q�H�� �H�[�L�V�W�H�Q�F�H��

collective. 

Les relations humaines sont par nature fragiles. La communication et 

�O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����G�H�V���S�K�p�Q�R�P�q�Q�H�V���T�X�R�W�L�G�L�H�Q�V���T�X�L���V�H�P�E�O�H�Q�W���r�W�U�H���V�L���V�L�P�S�O�H�V���H�W���V�L���E�D�Q�D�O�V����

sont en réalité des phénomènes très complexes. Les relations syntaxiques qui 

unissent les actions des différentes personnes mutuellement en présence, sont 
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basées sur les �H�Q�M�H�X�[���G�H���F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�����O�D���U�H�F�K�H�U�F�K�H���G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�����H�W���G�H�V���D�F�W�H�V���G�H��

positionnement, où des relations conflictuelles sont possibles. La face des 

participants se voit régulièrement menacée et les relations interpersonnelles sont 

constamment mises en jeu. Pour rendre compte de la complexité des interactions 

entre les individus, Erving Goffman souligne :  

�'�D�Q�V�� �W�R�X�W�H�� �V�R�F�L�p�W�p���� �F�K�D�T�X�H�� �I�R�L�V�� �T�X�H�� �V�X�U�J�L�W�� �O�D�� �S�R�V�V�L�E�L�O�L�W�p�� �P�D�W�p�U�L�H�O�O�H�� �G�¶�X�Q�H��

interaction verbale, on voit entrer en jeu un système de pratiques, de conventions 

et de règles de procédure qui sert à orienter et à organiser le flux des messages 

émis.  

                                                                                       (Goffman 1974 : 32) 

En dehors de la complexité et de la réciprocité qui caractérise les 

�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�V�� �V�R�F�L�D�O�H�V���� �L�O�� �H�V�W�� �L�P�S�R�U�W�D�Q�W�� �D�X�V�V�L�� �G�H�� �P�H�W�W�U�H�� �O�¶�D�F�F�H�Q�W�� �V�X�U�� �X�Q�H�� �Dutre de 

leurs caractéristiques : la recherch�H�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �T�X�L�� �P�R�E�L�O�L�V�H�� �F�H�O�O�H�V-ci. La 

recherche de p�R�X�Y�R�L�U���H�W���G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���H�V�W���S�H�U�S�p�W�X�H�O�O�H���F�K�H�]���O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�����'�q�V���O�R�U�V���T�X�¶�L�O��

se tro�X�Y�H�� �H�Q�� �S�U�p�V�H�Q�F�H�� �H�W�� �H�Q�� �L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �D�Y�H�F�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X�V���� �L�O�� �F�K�H�U�F�K�H�� �j�� �O�H�V��

influencer, à se positionner sur un certain sujet, �j���Q�p�J�R�F�L�H�U���V�D���S�O�D�F�H���G�D�Q�V���O�¶�H�V�S�D�F�H��

�G�H���O�¶�p�F�K�D�Q�J�H����à leur plaire en valorisant sa face, à faire une bonne impression, etc. 

�/�¶�L�Q�W�H�U�D�Ftion sociale comporte toujours des enjeux qui relèvent de niveaux 

diverses et variés. Comm�H���O�¶�H�[�S�O�L�T�X�H Zammuner,  

Argumentative discourse is an essential part of actions that are socially 

relevant and it is of great importance in the acquisition, transmission, and 

modification of knowledge and beliefs. I would like to mention that Adam Smith, 

around 1760, in his discussion of the "principle of the human mind" underlying 

the disposition to "truck, barter and exchange" (the foundation of his theory on 

the division of labour), stated that: "Men always endeavour to persuade others to 
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be of their opinion even when the matter is of no consequence to them (...)". We do 

know that in most instances people engage in argumentations in order to achieve 

desired and salient effects. Nonetheless, the range of goals to be obtained is wide 

and their emotional, social or cognitive centrality varies.  

                                                                                  (Zammuner 1990 : 111) 

�'�¶�X�Q�H�� �P�D�Q�L�q�U�H�� �J�p�Q�p�U�D�O�H����le langage doit être envisagé en tant que 

�F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�� �R�U�L�H�Q�W�p�� �Y�H�U�V�� �X�Q�� �R�E�M�H�F�W�L�I�� �R�X�� �H�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V���� �H�Q�� �W�D�Q�W�� �T�X�H��

comportement intentionnel. Le caractère intentionnel du langage implique que 

toute prise de parole a un but et �Y�L�V�H�� �O�¶�D�F�F�R�P�S�O�L�V�V�H�P�H�Q�W�� �G�¶�X�Q�� �F�Hrtain acte, �T�X�¶�L�O��

soit linguistique ou extralinguistique. Searle insiste sur le lien qui existe entre la 

�W�K�p�R�U�L�H���G�X���O�D�Q�J�D�J�H���H�W���O�D���W�K�p�R�U�L�H���G�H���O�¶�D�F�W�L�R�Q :  

Pour Searle, une théorie du langage est indissociable d'une théorie de 

l'action ; en effet, la production d'une phrase est une action, c'est-à-dire un acte 

de langage. 

                                                                                        (Bracops 2006 : 47) 

�8�Q�H�� �S�D�U�H�Q�W�K�q�V�H�� �H�V�W�� �Q�p�F�H�V�V�D�L�U�H�� �L�F�L�� �S�R�X�U�� �V�R�X�O�L�J�Q�H�U�� �T�X�¶�L�O�� �Q�H�� �I�D�X�W�� �S�D�V��

confondre le car�D�F�W�q�U�H�� �L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�H�O�� �G�X�� �O�D�Q�J�D�J�H�� �H�W�� �O�¶�L�Qtentionnalité de Searle 

(1985), malgré la parenté entre intention et intentionnel. �/�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�D�O�L�W�p���D�X���V�H�Q�V��

�G�H�� �6�H�D�U�O�H�� �Q�H�� �G�p�V�L�J�Q�H�� �S�D�V�� �O�D�� �P�r�P�H�� �F�K�R�V�H���T�X�H�� �O�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�D�O�L�W�p�� �D�X�� �V�H�Q�V�� �F�R�X�U�D�Q�W���G�X��

terme. Voici la définition que Searle donne à son Intentionnalité :  
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�>�«�@�� �/�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�D�O�L�W�p�� �H�V�W�� �O�D�� �S�U�R�S�U�L�p�W�p�� �H�Q�� �Y�H�U�W�X�� �G�H�� �O�D�T�X�H�O�O�H�� �W�R�X�W�H�V�� �V�R�U�W�H�V��

�G�¶�p�W�D�W�V�� �H�W�� �G�¶�p�Y�p�Q�H�P�H�Q�W�V�� �P�H�Q�W�D�X�[�� �U�H�Q�Y�R�L�H�Q�W�� �j�� �R�X�� �F�R�Q�F�H�U�Q�H�Q�W�� �R�X�� �S�R�U�W�H�Q�W�� �V�X�U�� �G�H�V��

objets et des états de choses du monde.  

                                                                                           (Searle 1985 : 16) 

Je propose la citation suivante, pour mieux comprendre la notion 

�G�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�D�O�L�W�p���D�X���V�H�Q�V���G�H���6�H�D�U�O�H :  

Etant donné que les phrases �± �V�R�Q�V���T�X�L���V�R�U�W�H�Q�W���G�¶�X�Q�H���E�R�X�F�K�H���R�X���P�D�Uques 

faites sur du papier �± �Q�H���V�R�Q�W�����G�¶�X�Q���F�H�U�W�D�L�Q���S�R�L�Q�W���G�H���Y�X�H�����T�X�H���G�H�V���R�E�M�H�W�V���G�X���P�R�Q�G�H��

�F�R�P�P�H�� �Q�¶�L�P�S�R�U�W�H�� �T�X�H�O�V�� �D�X�W�U�H�V���� �O�H�X�U�� �F�D�S�D�F�L�W�p�� �j�� �U�H�S�U�p�V�H�Q�W�H�U�� �T�X�H�O�T�X�H�� �F�K�R�V�H�� �Q�¶�H�V�W��

�S�D�V���L�Q�W�U�L�Q�V�q�T�X�H�����P�D�L�V���G�p�U�L�Y�p�H���G�H���O�¶�,�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�D�O�L�W�p���G�H���O�¶�H�V�S�U�L�W���� 

                                                                                             (Searle 1985 : 9)  

Searle lui-�P�r�P�H���V�R�X�O�L�J�Q�H���T�X�¶�L�O���Q�H���I�D�X�W���S�D�V���F�R�Q�I�R�Q�G�U�H���O�H���W�H�U�P�H���G�¶intention 

�W�H�O���T�X�¶�L�O���H�V�W���X�W�L�O�L�V�p���G�D�Q�V���O�H���O�D�Q�J�D�J�H���F�R�X�U�D�Q�W���H�W���V�D���W�K�p�R�U�L�H���G�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�D�O�L�W�p :  

 �>�«�@���$�Y�R�L�U���O�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q���G�H�����L�Q�W�H�Q�G�L�Q�J�����H�W���O�H�V���L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�V���Q�H���F�R�Q�V�W�L�W�X�H�Q�W���T�X�¶�X�Q�H��

�I�R�U�P�H�� �S�D�U�P�L�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �G�H�� �O�¶�,�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�D�O�L�W�p�� �H�W�� �Q�H�� �M�R�X�L�V�V�H�Q�W�� �G�¶�D�X�F�X�Q�� �V�W�D�W�X�W�� �V�S�p�F�L�D�O����

�/�¶�p�Y�L�G�H�Q�W�H���S�D�U�H�Q�W�p���H�Q�W�U�H���© Intentionnalité » et « intention » donne à croire que les 

intentions, au sens courant, jouent un rôle spécial dans la théorie de 

�O�¶�,�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�D�O�L�W�p �����R�U���O�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q���G�H���I�D�L�U�H���T�X�H�O�T�X�H���F�K�R�V�H���Q�¶�H�V�W�����j���P�R�Q���V�H�Q�V�����T�X�¶�X�Q�H��

�I�R�U�P�H�� �G�H�� �O�¶�,�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�D�O�L�W�p���� �D�X�� �P�r�P�H�� �W�L�W�U�H�� �T�X�H�� �O�D�� �F�U�R�\�D�Q�F�H���� �O�¶�H�V�S�R�L�U���� �O�D�� �F�U�D�L�Q�W�H���� �O�H��

�G�p�V�L�U���H�W���E�H�D�X�F�R�X�S���G�¶�D�X�W�U�H�V���I�R�U�P�H�V���� 

                                                                                           (Searle 1985 : 17)  
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La conce�S�W�L�R�Q���G�X���O�D�Q�J�D�J�H���H�Q���W�D�Q�W���T�X�H���P�R�\�H�Q���G�¶�D�J�L�U���V�X�U���O�H���P�R�Q�G�H���V�¶�R�S�S�R�V�H��

à la conception descriptive du langage, qui se limite à décrire le monde réel et à 

vérifier les conditions de vérité des énoncés déclaratifs. La philosophie analytique 

anglaise, dont les principaux représentants sont Austin (1970) et Searle (1972, 

1982�����D���P�R�Q�W�U�p���T�X�H���O�H���O�D�Q�J�D�J�H���H�V�W���D�Y�D�Q�W���W�R�X�W�H���F�K�R�V�H���X�Q���P�R�\�H�Q���G�¶�D�J�L�U���V�X�U���D�X�W�U�X�L et 

de transformer la réalité :  

Austin innove en contestant un des fondements de la philosophie 

analytique de l'époque, qu'il appelle l'illusion descriptive, à savoir que le but du 

langage est de décrire la réalité.  

                                                                                        (Bracops 2006 : 32) 

�'�¶�D�S�U�q�V���$�X�V�W�L�Q�����W�R�X�V���O�H�V���p�Q�R�Q�F�p�V���G�p�F�O�D�U�D�W�L�I�V���Q�H���S�H�X�Y�H�Q�W���r�W�U�H���M�X�J�p�V���Y�U�D�L�V���R�X��

faux, �F�D�U�� �Q�R�P�E�U�H�� �G�¶�H�Q�W�U�H�� �H�X�[�� �D�F�F�R�P�S�O�L�W�� �G�H�V�� �D�F�W�L�R�Q�V�� �V�X�U�� �O�H�� �P�R�Q�G�H�� �H�W�� �P�R�G�L�I�L�H�� �O�D��

réalité qui nous entoure en se réalisant. �&�¶�H�V�W�� �S�R�X�U��cette raison �T�X�¶�L�O�� �D�S�S�H�O�O�H�� �O�D��

conception descriptive du langage �O�¶�L�O�O�X�V�L�R�Q�� �G�H�V�F�U�L�S�W�L�Y�H (�4�X�D�Q�G�� �G�L�U�H���� �F�¶�H�V�W�� �I�D�L�U�H, 

1970).  

�>�«�@�� �3�D�U�O�H�U�� �X�Q�H�� �O�D�Q�J�X�H���� �F�¶�H�V�W�� �U�p�D�O�L�V�H�U�� �G�H�V�� �D�F�W�H�V�� �G�H�� �O�D�Q�J�D�J�H���� �G�H�V�� �D�F�W�H�V��

comme : poser des affirmations, donner des ordres, poser des questions, faire des 

promesses, et ainsi de suite, et, dans un domaine plus abstrait, des actes comme : 

�U�p�I�p�U�H�U�����S�U�p�G�L�T�X�H�U�« 

                                                                                           (Searle 1972 : 52) 

C'est avec John Austin que naît véritablement l'intérêt pour le langage 

envisagé d'un point de vue bien particulier : le langage considéré comme un mode 



31 

 

d'action. Son principal apport à la philosophie du langage est l'ébauche de la 

théorie des actes de langage. Celle-ci s'appuie sur le constat que le langage n'a 

pas pour unique fonction de décrire le réel, mais peut aussi permettre d'agir. 

                                                                                        (Bracops 2006 : 32) 

�/�¶�D�Q�D�O�\�V�H���G�H�V���L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Qs verbales nous permet de comprendre la structure 

de la sphère sociale, car la parole est en elle-même un phénomène social ; le 

comportement linguistique des individus peut souvent être lié à �O�¶�R�U�J�D�Q�L�V�D�W�L�R�Q��

�V�R�F�L�D�O�H�����/�¶�p�W�X�G�H���D�S�S�U�R�I�R�Q�G�L�H���H�W détaillée des phénomènes si ordinaires tels que des 

séquences �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�V��verbales, est en réalité fondamentale pour la 

compréhension du fonctionnement de la structure sociale, car ces séquences sont 

des micro-univers, qui ensemble, constituent la réalité sociale, avec son système 

de pratiques, de conventions et de règles qui sert à orienter et à organiser le 

�F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�� �K�X�P�D�L�Q�� �H�W�� �O�¶�D�W�W�U�L�E�X�W�L�R�Q�� �G�H�V�� �U�{�O�H�V�� �j�� �F�K�D�T�X�H�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X���� �(�Q�� �H�I�I�H�W����

chaque interaction verbale est une micrographie de la vie sociale. 

�/�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�Q�L�V�P�H�� �H�Vt un carrefour interdisciplinaire pour psychologues, 

linguistes, anthropologues et sociologues. Du point de vue linguistique, 

�O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �H�V�W�� �G�R�Q�F�� �O�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �U�p�F�L�S�U�R�T�X�H�� �H�[�H�U�F�p�H�� �Y�H�U�E�D�O�H�P�H�Q�W���� �H�Q�W�U�H�� �G�H�X�[�� �R�X��

plusieurs personnes. Au cours de cet échange, les individus désignent et ajustent 

leurs conduites, désignent leurs conceptions du  monde qui les entoure, définissent 

�O�H�X�U�� �L�G�H�Q�W�L�W�p�� �H�W�� �O�¶�L�G�H�Q�W�L�W�p�� �G�H�� �O�H�X�U�V�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�V���� �H�Q�� �p�W�D�E�O�L�V�V�D�Q�W�� �O�H�X�U�V�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�V��

interpersonnelles. 

Tout échange verbal entre les individus peut être conçu comme un système 

plus ou moins bien �V�W�U�X�F�W�X�U�p�� �H�W�� �R�U�J�D�Q�L�V�p�� �D�X�W�R�X�U�� �G�¶�D�[�H�V�� �V�R�F�L�D�X�[���� �7�R�X�W�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X��

construit son image sociale à travers son comportement, qui est composé de 

�J�H�V�W�H�V���� �G�H���U�H�J�D�U�G�V�����G�¶�p�Q�R�Q�F�p�V���Y�H�U�E�D�X�[���� �P�D�L�V���D�X�V�V�L���G�H���V�D���W�H�Q�X�H���Y�H�V�W�L�P�H�Q�Waire et sa 

�S�R�V�W�X�U�H���� �&�¶�H�V�W�� �S�R�X�U�T�X�R�L�� �L�O�� �I�D�X�W�� �L�Q�V�L�V�W�H�U�� �V�X�U�� �O�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�D�O�L�W�p�� �H�W�� �O�H�� �F�D�U�D�F�W�q�U�H��
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conventionnel de la communication. La présentation de soi est une notion centrale 

de la théorie des interactions, car elle constitue le pilier de chaque interaction 

sociale, dans la mesure où tout échange est basé sur ces deux questions 

fondamentales : Qui suis-je pour toi ? et Qui es-tu pour moi ? La communication 

�H�V�W���D�X�W�D�Q�W���X�Q���D�F�W�H���G�H���S�R�V�L�W�L�R�Q�Q�H�P�H�Q�W���T�X�¶�X�Q�H���W�U�D�Q�V�P�L�V�V�L�R�Q���G�¶�L�Q�I�R�U�P�D�W�L�R�Q�V�� 

�>�«�@�� �/�¶�K�R�P�P�H�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �T�X�L�� �W�U�D�Y�D�Llle sa présentation de soi dans une 

�F�D�P�S�D�J�Q�H�� �p�O�H�F�W�R�U�D�O�H���� �O�H�� �P�p�G�H�F�L�Q�� �T�X�L�� �V�¶�H�Q�W�U�H�W�L�H�Q�W�� �D�Y�H�F�� �X�Q�� �S�D�W�L�H�Q�W���� �O�D�� �P�q�U�H�� �T�X�L��

parle avec ses enfants, le journaliste qui écrit un article et le narrateur qui conte 

un récit dans un texte littéraire construisent tous une image de soi qui joue un rôle 

�F�D�S�L�W�D�O�� �G�D�Q�V�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �T�X�¶�L�O�V�� �P�H�W�W�H�Q�W�� �H�Q�� �S�O�D�F�H���± même si les modalités et les 

enjeux de cette image présentent des différences parfois notables.  

                                                                                          (Amossy 2010 : 6)  

  La langue, appliquée dans les interactions sociales, a pour but de servir 

de base aux relations personnelles. Pour souligner l'aspect pratique de la langue à 

chaque contact inter-individuel, Rodolphe Ghiglione note : 

�>�«�@��La langue n'a pas exclusivement une fonction symbolique. Elle est un 

des moyens dont le sujet humain dispose pour se co-construire, dans une inter-

communication permanente. Elle a aussi et surtout un aspect pratique qui 

s'applique à chaque contact inter-individuel. 

                                                                                     (Ghiglione 1989 : 80) 

Et concernant le même aspect pratique et la même dimension essentielle 

�G�H���O�¶�p�F�K�D�Q�J�H���Y�H�U�E�D�O���S�R�X�U���O�D���U�p�D�O�L�W�p���K�X�P�D�L�Q�H�����X�Q���S�H�X���S�O�X�V���O�R�L�Q���� 
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�>�«�@��Ainsi l'homme communiquant utilise les systèmes de signes à sa 

disposition pour co-construire  les univers de ses réalités et de ses relations, pour 

se positionner dans les jeux de construction dont il est partie prenante, parfois à 

son corps défendant... mais signifiant. 

                                                                                      (Ghiglione1989 : 83) 

�/�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���Y�H�U�E�D�O�H���H�V�W���O�H���W�H�U�U�D�L�Q���R�•���V�H���F�R�Q�V�W�U�X�L�V�H�Q�W�����G�H���I�D�o�R�Q���F�D�O�F�X�O�p�H���R�X��

spontanée - �V�H�O�R�Q�� �O�¶�H�Q�M�H�X��- les identités, et par conséquent, le réel, à travers 

�O�¶�L�P�S�D�F�W���G�H���F�H�W�W�H���L�G�H�Q�W�L�W�p���V�X�U���D�X�W�U�X�L���� 

�'�D�Q�V�� �O�H�V�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �P�R�Q�R�J�p�U�p�V���� �O�D�� �U�p�D�F�W�L�R�Q�� �H�I�I�H�F�W�L�Y�H�� �G�H�� �O�¶�D�X�W�U�H�� �H�V�W�� �F�H�U�W�H�V��

�L�P�S�R�U�W�D�Q�W�H�� �S�X�L�V�T�X�H�� �F�¶�H�V�W�� �H�O�O�H�� �T�X�¶�R�Q�� �Y�L�V�H ; mais elle fait partie de la réception, 

�F�¶�H�V�W-à-�G�L�U�H�� �G�¶�X�Q�H�� �p�W�D�S�H�� �X�O�W�p�U�L�H�X�U�H���� �'�D�Q�V�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �j�� �S�U�R�S�U�H�P�H�Q�W�� �S�D�U�O�H�U���� �O�D��

�F�R�Q�I�L�U�P�D�W�L�R�Q�� �R�X�� �O�D�� �F�U�L�W�L�T�X�H�� �G�H�� �O�¶�D�X�W�U�H�� �I�D�L�W�� �D�X�� �F�R�Q�W�U�D�L�U�H�� �S�D�U�W�L�H�� �L�Q�W�p�J�U�D�Q�W�H�� �G�X��

�S�U�R�F�H�V�V�X�V���G�H���S�U�R�G�X�F�W�L�R�Q�����T�X�L���V�¶�H�I�I�H�F�W�X�H���V�R�X�Y�H�Q�W���S�D�U���X�Q�H���V�p�U�L�H���G�H���U�p�D�M�X�V�W�H�P�H�Q�W�V�����G�H��

reprises, voire de corrections. En effet, si le partenaire veut entériner de bonne 

�J�U�k�F�H�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �T�X�L�� �O�X�L�� �H�V�W�� �S�U�R�S�R�V�p���� �L�O�� �S�H�X�W�� �D�X�V�V�L�� �O�H�� �P�H�W�W�U�H�� �H�Q�� �G�R�X�W�H���� �O�H�� �F�R�U�U�L�J�H�U���� �O�H��

rejeter ou encore renvoyer une image alternative, éventuellement défavorable. 

Dans les cas de divergence ou de désaccord, le locuteur se doit de négocier son 

image.   

                                                                                     (Amossy  2010 : 132) 

�/�¶�p�W�X�G�H�� �G�H�V�� �L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�V�� �Y�H�U�E�D�O�H�V�� �H�V�W�� �I�R�Q�G�D�P�H�Q�W�D�O�H�� �S�R�X�U�� �O�D�� �V�F�L�H�Q�F�H�� �G�H�� �O�D��

�S�U�D�J�P�D�W�L�T�X�H���� �S�R�X�U�� �F�R�P�S�U�H�Q�G�U�H�� �O�¶�X�V�D�J�H�� �G�H�� �O�D�� �O�D�Q�Jue et ses effets en situation de  

�F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q���U�p�H�O�O�H�����P�r�P�H���O�R�U�V�T�X�¶�L�O���V�¶�D�J�L�W���G�H�V���p�F�K�D�Q�J�H�V���O�H���S�O�X�V���E�D�Q�D�O�V���G�H���O�D���Y�L�H��

quotidienne. Elle est fondamentale pour comprendre comment certains arrivent à 

influencer, voire manipuler certains autres, en utilisant des mécanismes qui 
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peuvent déclencher des comportements particuliers. Elle est fondamentale aussi 

pour comprendre pourquoi tel comportement verbal conduit à tels effets chez 

autrui.  

Il arrive très souvent que le comportement humain fonctionne de façon 

mécani�T�X�H���� �V�R�X�V�� �O�¶�L�P�S�X�O�V�L�R�Q�� �G�¶�X�Q�� �G�p�F�O�L�F���� �(�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V���� �X�Q�� �V�W�L�P�X�O�X�V��

�S�U�R�Y�R�T�X�H�� �W�U�q�V�� �V�R�X�Y�H�Q�W���X�Q�H�� �U�p�S�R�Q�V�H�� �D�X�W�R�P�D�W�L�T�X�H�� �F�K�H�]�� �O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X���� �5�R�E�H�U�W���&�L�D�O�G�L�Q�L����

dans son ouvrage Influence et manipulation décrit ces comportements 

�D�X�W�R�P�D�W�L�T�X�H�V���F�K�H�]���O�¶�K�X�P�D�L�Q :  

�>�«�@ Les comportements automatiques, stéréotypés, sont très fréquents, car 

ils sont souvent les plus efficaces, et parfois, les seuls possibles. Nous vivons tous 

dans un environnement rempli de stimuli extrêmement divers, sans doute plus 

�F�R�P�S�O�H�[�H���H�W���S�O�X�V���F�K�D�Q�J�H�D�Q�W���T�X�¶�L�O���Q�¶�D���M�D�P�D�L�V���p�W�p�����3�R�X�U���S�R�X�Y�R�L�U���\���Y�L�Y�U�H�����Q�R�X�V���D�Y�R�Q�V��

�E�H�V�R�L�Q�� �G�H�� �U�D�F�F�R�X�U�F�L�V���� �,�O�� �Q�R�X�V�� �V�H�U�D�L�W�� �L�P�S�R�V�V�L�E�O�H�� �G�¶�D�Q�D�O�\�V�H�U�� �G�D�Q�V�� �F�K�D�F�X�Q�� �G�H�� �O�H�X�U�V��

aspects toutes les personnes, tous les évènements et toutes les situations que nous 

rencontrons en une seule journée. Le tem�S�V���� �O�¶�p�Q�H�U�J�L�H���� �O�H�V�� �F�D�S�D�F�L�W�p�V�� �Q�R�X�V��

manquent pour cela. À défaut, nous devons très souvent avoir recours à nos 

stéréotypes, à nos règles empiriques pour classer les choses suivant une ou deux 

caractéristiques clés ; ce qui nous permettra de réagir de façon machinale en 

�S�U�p�V�H�Q�F�H�� �G�H�V�� �F�H�V�� �F�D�U�D�F�W�p�U�L�V�W�L�T�X�H�V���� �>�«�@�� �7�R�X�W�� �S�R�U�W�H�� �j�� �F�U�R�L�U�H���� �G�¶�D�L�O�O�H�X�U�V���� �T�X�H�� �Q�R�X�V��

dépendrons de plus en plus de ces signaux. Au fur et à mesure que les stimuli que 

nous rencontrons quotidiennement deviennent de plus en plus changeants et 

complexes, les raccourcis nous sont de plus en plus nécessaires. Curieusement, 

�F�H�V�� �F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�V�� �D�X�W�R�P�D�W�L�T�X�H�V���� �E�L�H�Q�� �T�X�H�� �W�U�q�V�� �I�U�p�T�X�H�Q�W�V�� �H�W�� �G�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�F�H��

�J�U�D�Q�G�L�V�V�D�Q�W�H�����Q�R�X�V���V�R�Q�W���S�H�X���F�R�Q�Q�X�V�����&�¶�H�V�W���S�H�X�W-�r�W�U�H���M�X�V�W�H�P�H�Q�W���S�D�U�F�H���T�X�¶�L�O�V���R�S�q�U�H�Q�W��

de façon mécanique, sans que �O�D���U�p�I�O�H�[�L�R�Q���L�Q�W�H�U�Y�L�H�Q�Q�H�����4�X�R�L���T�X�¶�L�O���H�Q���V�R�L�W�����L�O���Q�R�X�V��

faut admettre leur propriété essentielle : ils nous rendent extrêmement vulnérables 

à quiconque connaît leur fonctionnement. 
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                                                                                        (Cialdini 1990 : 16) 

Pour donner un exemple des plus simples de la vie quotidienne concernant 

cette réaction mécanique face à un stimulus je propose une situation où une 

femme, dans une boutique de chaussures, se méfie de la paire qui ne coûte pas très 

cher, même si elle est à son goût, et préfère acheter une autre paire qui coûte 

�E�H�D�X�F�R�X�S�� �S�O�X�V�� �F�K�H�U���� �/�H�� �S�U�L�[�� �p�O�H�Y�p�� �H�V�W�� �W�U�q�V�� �V�R�X�Y�H�Q�W���� �G�D�Q�V�� �O�¶�H�V�S�U�L�W�� �G�H�V��

consommateurs, un gage de la qualité du produit. Le prix élevé est souvent perçu 

comme une caractéristique-�F�O�p�� �G�H�� �T�X�D�O�L�W�p���� �G�¶�D�S�U�q�V�� �Q�R�V�� �U�q�J�O�H�V�� �H�P�S�L�U�L�T�X�H�V�� �F�¶�H�V�W-à-

�G�L�U�H���G�¶�D�S�U�q�V���O�H�V���U�q�J�O�H�V-�F�R�Q�F�O�X�V�L�R�Q�V���T�X�L���V�¶�p�W�D�E�O�L�V�V�H�Q�W���j���W�U�D�Y�H�U�V���Q�R�W�U�H���H�[�S�p�U�L�H�Q�F�H���W�R�X�W��

�D�X�� �O�R�Q�J�� �G�H�� �Q�R�W�U�H�� �Y�L�H���� �F�H�� �T�X�L�� �F�R�Q�G�X�L�W�� �V�R�X�Y�H�Q�W�� �j�� �G�H�V�� �J�D�V�S�L�O�O�D�J�H�V���� �&�¶�H�V�W�� �V�R�X�Y�H�Q�W��

comme cela que certains automatismes déclenchés par ceux qui en connaissent le 

fonctionnement, nous conduisent à tel ou tel comportement, tel ou tel achat, tel ou 

tel vote.  

Les interactions sociales peuvent donc parfois prendre la forme de pièges, 

de manipulation, de propagande. Le terrain social est particulièrement propice à 

�O�¶�R�U�L�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�V���� �H�W�� �O�¶�r�W�U�H�� �K�X�P�D�L�Q�� �Q�¶�H�Q�� �D�� �S�D�V�� �I�L�Q�L�� �G�¶�H�V�V�D�\�H�U�� �G�H��

manipuler ses semblables �H�W�� �G�H�� �F�K�H�U�F�K�H�U�� �j�� �H�[�H�U�F�H�U�� �V�R�Q�� �S�R�X�Y�R�L�U�� �H�W�� �G�H�� �O�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H����

sur autrui.  
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 2. �/�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q 

�/�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q��constitue �X�Q�H�� �I�R�U�P�H�� �S�D�U�W�L�F�X�O�L�q�U�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q����

essentiellement centrée sur la nature intentionnelle du discours. La théorie de 

�O�¶�D�F�W�L�R�Q���Gont parle  Searle (1972) concernant le discours implique - �Q�R�X�V���O�¶�D�Y�R�Q�V��

vu - �O�¶�D�F�F�R�P�S�O�L�V�V�H�P�H�Q�W�� �G�H�V�� �D�F�W�H�V�� �G�H�� �O�D�Q�J�D�J�H�� �O�Rrs de chaque prise de parole en 

interaction. �/�D���S�U�D�W�L�T�X�H���G�H���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���H�V�W��une pratique linguistique et sociale 

qui a lieu tellement souvent lors de nos échanges verbaux quotidiens, que nous ne 

sommes pas toujours conscients que nous sommes en train d�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�H�U���� �1�R�X�V��

�O�¶�D�Y�R�Q�V�� �P�H�Q�W�L�R�Q�Q�p���� �O�D�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�� �L�Q�W�H�U�S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H�� �H�V�W�� �D�Y�D�Q�W�� �W�R�X�W�� �X�Q�� �D�F�W�H�� �G�H��

positionnement ���� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �V�H�� �W�U�R�X�Y�H�� �G�R�Q�F�� �D�X�� �F�°�X�U�� �G�H�� �F�H�W�� �D�F�W�H�� �G�H��

positionnement.  

�/�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �W�U�R�X�Y�H�� �V�H�V�� �U�D�F�L�Q�H�V�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �U�K�ptorique classique. Cette 

conception est �L�V�V�X�H�� �Q�R�W�D�P�P�H�Q�W�� �G�¶�$�U�L�V�W�R�W�H���� �T�X�L�� �D�S�S�D�U�D�v�W�� �F�R�P�P�H�� �X�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V��

�D�G�U�H�V�V�p���j���X�Q���D�X�G�L�W�R�L�U�H�����G�D�Q�V���O�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q���G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�U�����H�Q���V�R�X�P�H�W�W�D�Q�W���j���F�H�W���D�X�G�L�W�R�L�U�H��

des positions susceptibles de lui paraître recevables et éventuellement, 

raisonnables. 

La rhétori�T�X�H�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H�� �S�D�U�W�� �G�¶�X�Q�H�� �F�R�P�S�p�W�H�Q�F�H�� �Q�D�W�X�U�H�O�O�H���� �O�D��

�F�R�P�S�p�W�H�Q�F�H���G�L�V�F�X�U�V�L�Y�H�����H�W���O�D���W�U�D�Y�D�L�O�O�H���H�Q���O�¶�R�U�L�H�Q�W�D�Q�W���Y�H�U�V���O�H�V���S�U�D�W�L�T�X�H�V���O�D�Q�J�D�J�L�q�U�H�V��

sociales. Elle combine des capacités énonciatives et interactionnelles (mettre en 

�G�R�X�W�H�����V�¶�R�S�S�R�V�H�U�����F�R�Q�V�W�U�X�L�U�H���X�Q�H���S�Rsition autonome). Une intervention rhétorique 

�H�V�W���F�R�Q�V�W�L�W�X�p�H���G�¶�X�Q���H�Q�V�H�P�E�O�H���G�¶�D�F�W�H�V���G�H���O�D�Q�J�D�J�H���S�O�D�Q�L�I�L�p�V�����I�L�Q�D�O�L�V�p�V�����V�¶�D�G�U�H�V�V�D�Q�W���j��

un public dubitatif, sollicité par des discours contradictoires, visant à une action 

sur les participants à la réunion, en vue �G�¶�X�Q�H���S�U�L�V�H���G�H���G�p�F�L�V�L�R�Q���� 
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                                                     (Charaudeau & Maingueneau 2002 : 507) 

 La rhétorique de la Grèce antique est née dans le cadre de la polis, la cité 

libre où la parole publique jouait un rôle primordial dans la prise de décisions. 

�&�¶�H�V�W���J�U�k�F�H���j���O�D���S�U�D�W�L�T�X�H���G�H���O�D���S�D�U�R�O�H���S�X�E�O�L�T�X�H���T�X�H���O�D���G�p�P�R�F�U�D�W�L�H���V�¶�H�V�W���S�U�p�V�H�U�Y�p�H�����j��

travers un discours qui présuppose et qui favorise le libre exercice du jugement, 

�H�Q���H�V�V�D�\�D�Q�W���G�H���V�X�V�F�L�W�H�U���O�¶�D�V�V�H�Q�W�L�P�H�Q�W���H�W���O�¶�D�G�K�p�V�L�R�Q���� 

Pour situer les origines de la rhétorique dans le monde antique, il semble 

important de mentionner que �G�D�Q�V�� �X�Q�H�� �G�H�V�� �°�X�Y�U�H�V�� �G�¶�+�R�P�q�U�H���� �O�¶�,�O�L�D�G�H (que les 

historiens situent entre 850 et 750 av. J.-C.), on trouve les témoignages les plus 

�D�Q�F�L�H�Q�V���G�H���O�¶�H�[�H�U�F�L�F�H���G�H���O�¶�D�U�W���U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���H�Q���*�U�q�F�H���D�Q�W�L�T�X�H�����'�D�Q�V���O�D���U�K�D�S�V�R�G�L�H�������G�H 

�O�¶�,�O�L�D�G�H���� �+�R�P�q�U�H�� �L�Q�W�U�R�G�X�L�W�� �V�R�Q�� �O�H�F�W�H�X�U �G�D�Q�V�� �O�¶�D�W�H�O�L�H�U�� �G�¶�+�p�S�K�D�w�V�W�R�V���� �R�•�� �O�H�� �G�L�H�X��

construit une panoplie pour Achille, sur laquelle figurent des scènes de la vie 

quotidienne des hommes. Parmi ces scènes, la toute  première scène de rhétorique 

apparaît : deux hommes sont représentés en train de négocier devant un public et 

�O�¶�H�Q�M�H�X���G�H���F�H�W�W�H���Q�p�J�R�F�L�D�W�L�R�Q���H�V�W���X�Q�H���T�X�D�Q�W�L�W�p���G�¶�R�U�����G�H�V�W�L�Q�p�H���j���F�H�O�X�L���T�X�L���S�D�U�O�H�U�D���D�Y�H�F��

le plus de sagesse, qui remportera la joute oratoire.  

�/�¶�H�[�H�U�F�L�F�H�� �G�H�� �O�D �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�� �V�R�X�V�� �I�R�U�P�H�� �G�¶�D�I�I�U�R�Q�W�H�P�H�Q�W�� �H�Q�W�U�H�� �G�H�X�[�� �W�K�q�V�H�V��

�R�S�S�R�V�p�H�V�� �F�¶�H�V�W-à-dire sous sa forme dialectique, mais aussi sous forme de 

monologue devant un auditoire faisait partie intégrante de la vie sociale et 

�S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �G�H�V�� �*�U�H�F�V���� �7�R�X�W�� �D�X�� �O�R�Q�J�� �G�H�� �O�¶�,�O�L�D�G�H����le lecteur peut constater que les 

�U�p�S�R�Q�V�H�V���H�[�W�U�D�R�U�G�L�Q�D�L�U�H�V���G�H�V���S�H�U�V�R�Q�Q�D�J�H�V���j���Q�¶�L�P�S�R�U�W�H���T�X�H�O���G�L�V�F�R�X�U�V�����P�R�Q�W�U�H�Q�W���T�X�H��

�O�¶�X�V�D�J�H���G�H���O�D���O�D�Q�J�X�H���L�Q�V�S�L�U�D���X�Q���J�U�D�Q�G���U�H�V�S�H�F�W���F�K�H�]���O�H�V���*�U�H�F�V���H�W���T�X�H���O�D���5�K�p�W�R�U�L�T�X�H��

acquerra une valeur assez importante pour impressionner le public et orienter son 

comportement. 
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�>�«�@���/�R�L�Q���G�¶�r�W�U�H���p�W�U�D�Q�J�q�U�H���D�X���F�K�H�I-�G�¶�°�X�Y�U�H���R�U�L�J�L�Q�H�O���G�H���W�R�X�W�H���O�L�W�W�p�U�D�W�X�U�H�����O�D��

rhétorique est en quelque sorte son héritière. Au XVIIe  siècle, on cite souvent les 

�W�U�R�L�V�� �K�p�U�R�V�� �G�H�� �O�¶�,�O�L�D�G�H���� �$�J�D�P�H�P�Q�R�Q���� �1�H�V�W�R�U�� �H�W�� �8�O�\�V�V�H���� �F�R�P�P�H��les prototypes 

�G�¶�R�U�D�W�H�X�U�V���H�W���P�r�P�H���O�H�V���H�P�E�O�q�P�H�V���G�H�V���W�U�R�L�V���G�H�J�U�p�V���G�H���V�W�\�O�H�����/�¶�,�O�L�D�G�H���p�W�D�L�W���F�R�P�S�U�L�V�H��

comme un formidable agôn, à la fois tribunal et théâtre, �D�X�W�R�X�U���G�¶�$�F�K�L�O�O�H�����K�p�U�R�V����

�Y�L�F�W�L�P�H���H�W���F�R�X�S�D�E�O�H�����G�L�V�S�X�W�H���R�•���O�D���S�D�U�R�O�H���H�W���O�¶�D�F�W�H���p�F�K�D�Q�J�H�Q�W���O�H�X�U�V���S�R�X�Y�R�L�U�V et font 

avancer le procès du héros, qui est aussi son drame.  

                                                                                      (Fumaroli 2002 : IX)  

Dans le discours rhétorique, le vraisemblable a souvent tendance à 

remplacer le vrai, les points de vue peuvent remplacer la vérité absolue. La 

rhétorique est associée à la subjectivité. Rodolphe Ghiglione met l'accent sur le 

rôle du vraisemblable dans le discours juridique. Après l'instauration de la 

démocratie et des tribunaux civils pour subordonner celle-ci (les origines de la 

parole juridique se situent au VIIème -VIème siècle avant J.-�&���������O�H���E�H�V�R�L�Q���G�H���O�¶�D�U�W��

�G�H���E�L�H�Q���P�D�Q�L�H�U���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���G�D�Q�V���O�H���E�X�W���G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�U���V�¶�H�V�W���I�D�L�W���V�H�Q�W�L�U :  

Il n'en fallut pas plus, le besoin étant présent, pour créer des nouveaux 

maîtres de paroles, capables de convaincre du bon droit de leurs clients dans des 

situations le plus souvent conflictuelles. Or, là où deux personnes prétendent dire, 

à propos du même sujet, la vérité et où aucune instance divine n'est à même de 

trancher, s'installe le règne de la parole vraisemblable. Et le vraisemblable cela 

se travaille. 

                                                                                     (Ghiglione 1989 : 20) 
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�,�O���H�V�W���L�Q�W�p�U�H�V�V�D�Q�W���G�¶�R�E�V�H�U�Y�H�U���T�X�¶�H�Q���Q�R�W�H���G�H��bas de page concernant le règne 

de la parole vraisemblable, Ghiglione nous dit « Règne qui dure encore 

aujourd'hui ». 

Il est très important de souligner l'utilité de la rhétorique dans divers 

domaines de la vie quotidienne et institutionnelle, dans lesquels elle est mise en 

pratique :  

La rhétorique connaît aujourd'hui un regain considérable. Il faut dire que 

nous vivons dans une société de communication où les individus s'expriment, 

débattent, doivent plaire, séduire et convaincre. L'ère des idéologies qui 

régimentaient la parole et les opinions s'est écroulée avec le Mur de Berlin et, 

avec elle, les maîtres penseurs ont peu à peu disparu également. Que ce soit le 

droit ou la politique, la philosophie ou l'analyse littéraire, rien n'échappe à la 

rhétorique, et nombreux en sont les usages, qui vont de la publicité à la séduction 

en tous genres, ce qui fait parfois sourire les plus philosophes d'entre nous.  

                                                                                             (Meyer 1999 : 5) 

�2�Q���S�H�X�W���F�R�Q�V�L�G�p�U�H�U���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���F�R�P�P�H���X�Q���H�Q�V�H�P�E�O�H���G�H���W�H�F�K�Q�L�T�X�H�V���H�W��

�G�H�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�V�� �G�H�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�� �Y�L�V�D�Q�W�� �O�¶�D�G�K�p�V�L�R�Q�� �G�¶�X�Q�� �D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �j�� �X�Q�H�� �W�K�q�V�H���� �j��

�G�p�I�H�Q�G�U�H���X�Q���S�R�L�Q�W���G�H���Y�X�H�����R�X���j���D�W�W�D�T�X�H�U���X�Q���S�R�L�Q�W���G�H���Y�X�H�����/�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���p�W�X�G�L�H���O�D��

force de la parol�H�� �G�D�Q�V�� �X�Q�H�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�� �F�R�Q�F�U�q�W�H���� �O�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �V�X�U��

�O�¶�D�X�G�L�W�H�X�U���� �O�D�� �P�R�G�L�I�L�F�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �U�H�S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q�V�� �H�W�� �G�¶�D�W�W�L�W�X�G�H�V�� �G�H�� �F�H�O�X�L-ci, à travers 

�O�H�V���U�H�V�V�R�X�U�F�H�V���Y�H�U�E�D�O�H�V�����P�D�L�V���D�X�V�V�L���Q�R�Q���Y�H�U�E�D�O�H�V�����T�X�H���O�H���O�R�F�X�W�H�X�U���P�H�W���H�Q���°�X�Y�U�H�� 

�/�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���H�V�W���F�H�Q�W�U�p�H �V�X�U���O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�����G�D�Q�V���O�H���V�H�Q�V���R�•���H�O�O�H���U�H�S�R�V�H��

�V�X�U�� �G�H�V�� �S�U�L�Q�F�L�S�H�V�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �H�W�� �G�H�� �U�p�F�L�S�U�R�F�L�W�p���� �8�Q�H�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �L�P�S�O�L�T�X�H�� �O�D��

participation intellectuelle et émotionnelle �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �H�W�� �H�O�O�H�� �p�Y�R�O�X�H�� �H�Q��
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�I�R�Q�F�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �/�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �U�H�Sose donc sur le même mécanisme de 

réciprocité qui régit les échanges sociaux. 
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2.1 �/�H�V���W�U�R�L�V���W�\�S�H�V���G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�V 

�/�D���W�K�p�R�U�L�H���U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H���G�L�V�W�L�Q�J�X�H���W�U�R�L�V���W�\�S�H�V���G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�V�����O�H�V��

arguments éthiques, les arguments pathétiques, et les arguments logiques, chaque 

�W�\�S�H���G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W���S�U�R�G�X�L�V�D�Q�W���X�Q���H�I�I�H�W���G�H���Q�D�W�X�U�H���G�L�I�I�p�U�H�Q�W�H���F�K�H�]���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����/�
�H�W�K�R�V����

appuyé par le pathos, peut soutenir et renforcer chaque argument d'ordre logique 

�G�D�Q�V�� �O�
�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �&�H�V�� �W�U�R�L�V�� �G�L�P�H�Q�V�L�R�Q�V�� �R�Q�W�� �S�D�U�W�L�H�� �O�L�p�H�� �G�D�Q�V�� �O�¶�H�[�H�U�F�L�F�H�� �G�p�O�L�F�Dt 

�T�X�¶�H�V�W�� �O�¶�H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H�� �G�H�� �S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q���� �&�¶�H�V�W�� �O�¶�D�U�W�L�F�X�O�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �F�H�V�� �W�U�R�L�V�� �G�L�P�H�Q�V�L�R�Q�V��

argumentatives entre elles qui garantit une stratégie argumentative globale et 

efficace. Contrairement à la conception classique établie dans la réflexion sur 

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q, elle ne se réduit pas aux procédés logiques et discursifs. Des 

éléments extralinguistiques mais véhiculées discursivement font partie intégrante 

�G�H���O�¶�D�F�W�L�Y�L�W�p���D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H���� 

�9�R�L�F�L���O�D���G�H�V�F�U�L�S�W�L�R�Q���T�X�¶�$�U�L�V�W�R�W�H���D���G�R�Q�Q�p�H���G�H�V���W�U�R�L�V���W�\�S�H�V���G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�V�����T�X�¶�L�O��

appelle preuves���� �H�Q�� �H�[�S�O�L�T�X�D�Q�W�� �S�D�U�W�L�F�X�O�L�q�U�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �T�X�H�O�O�H�� �P�D�Q�L�q�U�H�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �H�W�� �O�H��

pathos rhétoriques peuvent entraîner la persuasion :  

Les preuves administrées par le moyen du discours sont de trois espèces : 

les premières consistent dans le caractère �G�H�� �O�¶�R�Uateur ; les secondes, dans les 

�G�L�V�S�R�V�L�W�L�R�Q�V���R�•���O�¶�R�Q���P�H�W���O�¶�D�X�G�L�W�H�X�U ; les troisièmes dans le discours même, parce 

�T�X�¶�L�O�� �G�p�P�R�Q�W�U�H�� �R�X�� �S�D�U�D�v�W�� �G�p�P�R�Q�W�U�H�U���� �2�Q�� �S�H�U�V�X�D�G�H�� �S�D�U�� �O�H�� �F�D�U�D�F�W�q�U�H���� �T�X�D�Q�G�� �O�H��

�G�L�V�F�R�X�U�V���H�V�W���G�H���Q�D�W�X�U�H���j���U�H�Q�G�U�H���O�¶�R�U�D�W�H�X�U���G�L�J�Q�H���G�H���I�R�L�����F�D�U���O�H�V���K�R�Q�Qêtes gens nous 

inspirent confiance plus grande et plus prompte sur toutes les questions en 

général, et confiance entière sur celles qui ne comportent point de certitude, et 

�O�D�L�V�V�H�Q�W�� �X�Q�H�� �S�O�D�F�H�� �D�X�� �G�R�X�W�H���� �0�D�L�V�� �L�O�� �I�D�X�W�� �T�X�H�� �F�H�W�W�H�� �F�R�Q�I�L�D�Q�F�H�� �V�R�L�W�� �O�¶�H�I�I�H�W�� �G�X��

disco�X�U�V���� �Q�R�Q�� �G�¶�X�Q�H�� �S�U�p�Y�H�Q�W�L�R�Q�� �V�X�U�� �O�H�� �F�D�U�D�F�W�q�U�H�� �G�H�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U���� �,�O�� �Q�H�� �I�D�X�W���G�R�Q�F�� �S�D�V��

�D�G�P�H�W�W�U�H���� �F�R�P�P�H�� �T�X�H�O�T�X�H�V�� �D�X�W�H�X�U�V�� �G�H�� �7�H�F�K�Q�L�T�X�H�V���� �T�X�H�� �O�¶�K�R�Q�Q�r�W�H�W�p�� �P�r�P�H�� �G�H��
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�O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �Q�H�� �F�R�Q�W�U�L�E�X�H�� �H�Q�� �U�L�H�Q�� �j�� �O�D�� �S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q ���� �F�¶�H�V�W�� �O�H�� �F�D�U�D�F�W�q�U�H�� �T�X�L���� �S�H�X�W-on 

dire, constitue presque la plus efficace des preuves. La persuasion est produite par 

la disposition des auditeurs, quand le discours les amène à éprouver une passion ; 

�F�D�U���O�¶�R�Q���Q�H���U�H�Q�G���S�D�V���O�H�V���M�X�J�H�P�H�Q�W�V���G�H���O�D���P�r�P�H���I�D�o�R�Q���V�H�O�R�Q���T�X�H���O�¶�R�Q���U�H�V�V�H�Q�W���S�H�L�Q�H��

�R�X���S�O�D�L�V�L�U�����D�P�L�W�L�p���R�X���K�D�L�Q�H�����>�«�@���&�¶�H�V�W���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���T�X�L���S�U�R�G�X�L�W���O�D���S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q�����T�X�D�Q�G��

nous faisons sortir le vrai et le vraisemblable de ce que chaque sujet comporte de 

persuasif.  

                                                                (Aristote 1960 : 77, Rhét. I, 1356a) 

Cette conception aristotélicienne des preuves et de leur fonctionnement 

�G�D�Q�V�� �O�¶�H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H�� �G�H�� �S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q�� �H�V�W�� �Y�D�O�D�E�O�H�� �D�X�V�V�L�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �V�R�F�L�p�W�p�� �G�¶�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L������

�W�D�Q�W�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�R�P�D�L�Q�H�� �G�H�� �O�D�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �H�W�� �G�H�� �O�D�� �S�X�E�O�L�F�L�W�p�� �H�W�� �G�X�� �P�D�U�N�H�W�L�Q�J���� �T�X�¶�D�X��

niveau des relations sociales et interpersonnelles. Il est facile de constater 

�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���T�X�H���O�H��plaire remplace de plus en plus souvent la pensée rationnelle, 

�H�W�� �T�X�H�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �O�¶�H�P�S�R�U�W�H�� �V�R�X�Y�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�H�� �U�D�L�V�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �O�R�J�L�T�X�H���� �/�¶�L�P�D�J�H�� �H�W�� �O�H�V��

émotions interférent souvent avec la raison et finissent par orienter des jugements 

et des comportements.  

�6�L�����j���O�¶�p�S�R�T�X�H���G�¶�$�U�L�V�W�R�W�H�����F�H�O�D���Q�p�F�H�V�V�L�W�D�L�W���G�H���U�D�L�V�R�Q�Q�H�U���S�R�X�U���F�R�Q�Y�D�L�Q�F�U�H���O�H��

public auquel �R�Q�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�D�L�W���� �Q�R�X�V�� �D�X�U�R�Q�V�� �O�¶�R�F�F�D�V�L�R�Q�� �G�H�� �F�R�Q�V�W�D�W�H�U�� �T�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�W��

�G�D�Y�D�Q�W�D�J�H���� �D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���� �G�H�� �O�¶�p�P�R�X�Y�R�L�U�� �S�R�X�U�� �O�H�� �V�p�G�X�L�U�H���� �>�«�@�� �%�L�H�Q�� �T�X�H�� �F�H�W�W�H��

« science » soit régie, globalement, par les mêmes règles depuis près de deux 

mille quatre cents ans, la rhétorique constitue néanmoins un usage fragile du 

langage puisque ses visées ont considérablement changé au fil du temps. Jadis un 

mode de démonstration rationnelle au service de la vérité, elle se définit 

�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�� �F�R�P�P�H�� �X�Q�� �S�U�R�F�p�G�p�� �G�H�� �V�p�G�X�F�W�L�R�Q���� �Y�R�L�U�H�� �G�H�� �P�D�Q�L�S�X�O�D�W�L�R�Q���� �T�X�L�� �Q�H�� �V�H�U�W��

que le vraisemblable.  
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                                                                                          (Cotteret 2000 : 9) 

�3�D�U�� �D�L�O�O�H�X�U�V���� �L�O�� �Q�¶�\�� �D�� �S�D�V�� �T�X�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�R�P�D�L�Q�H�� �G�H�� �O�D�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �H�W�� �G�H�� �O�D��

communication publicitaire que nous pouvons observer ce phénomène, mais aussi 

au niveau des décisions prises ou des attitudes adoptées dans la vie de tous les 

jours. Est-�F�H���S�H�X�W���r�W�U�H���O�H���S�U�R�S�U�H���G�H���O�D���F�R�Q�G�L�W�L�R�Q���K�X�P�D�L�Q�H���G�H���V�¶�D�E�D�Q�G�R�Q�Q�H�U���D�X���S�O�D�L�U�H��

�H�W���U�p�I�O�p�F�K�L�U���D�Y�H�F���V�R�Q���F�°�X�U�����E�L�H�Q���V�R�X�Y�H�Q�W���D�X���G�p�W�U�L�P�H�Q�W���G�H���O�D���S�H�Q�V�p�H���U�D�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H ? Se 

�I�L�H�U�� �j�� �V�H�V�� �H�Q�Y�L�H�V�� �H�W�� �V�H�V�� �p�P�R�W�L�R�Q�V�� �Q�¶�D�� �M�D�P�D�L�V�� �F�H�V�V�p�� �G�H�� �F�R�Q�G�X�L�U�H�� �O�¶�K�X�P�D�Q�L�Wé à des 

�H�U�U�H�X�U�V���U�H�J�U�H�W�W�D�E�O�H�V�����&�K�D�F�X�Q���G�¶�H�Q�W�U�H���Q�R�X�V���H�Q���D���W�U�q�V���S�U�R�E�D�E�O�H�P�H�Q�W���I�D�L�W���O�¶�H�[�S�p�U�L�H�Q�F�H��

au cours de son existence... 



44 

 

 

                                                         2.1.1 �/�¶�H�W�K�R�V  

L'ethos1 occupe une place importante dans la réflexion sur le discours 

�U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���� �/�H�V���D�U�J�X�P�H�Q�W�V���O�L�p�V���j���O�¶�H�W�K�R�V���V�R�Q�W���G�¶�R�U�G�U�H���P�R�U�D�O�����¬���W�U�D�Y�H�U�V���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V��

�G�H���O�¶�R�U�D�W�H�X�U�����O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���G�p�F�R�X�Y�U�H���V�H�V���P�°�X�U�V�����V�R�Q���F�D�U�D�F�W�q�U�H�����V�D���S�H�U�V�R�Q�Q�D�O�L�W�p�����'�D�Q�V��

�O�H�� �F�D�G�U�H�� �G�H�� �O�D�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���� �O�¶�H�W�K�R�V  aristotélicien a été appelé par les auteurs de la 

littérature interactionniste anglo-saxonne présentation de soi ou gestion de 

�O�¶�L�G�H�Q�W�L�W�p���� �/�H���S�U�p�V�H�Q�W���W�U�D�Y�D�L�O���V�¶�D�S�S�X�L�H���V�X�U���O�D���Q�R�W�L�R�Q���G�¶�L�P�D�J�H���G�H���V�R�L���L�V�V�X�H���G�¶�(�U�Y�L�Q�J��

�*�R�I�I�P�D�Q�����D�V�V�R�F�L�p�H���j���O�D���Q�R�W�L�R�Q���G�¶�H�W�K�R�V���L�V�V�X���G�H���O�D���U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���G�¶�$�U�L�V�W�R�W�H���� 

�/�¶�H�W�K�R�V���� �T�X�L�� �G�p�V�L�J�Q�H�� �j�� �O�D�� �E�D�V�H�� �O�H�� �F�D�U�D�F�W�q�U�H���� �O�¶�p�W�D�W�� �G�¶�k�P�H���� �R�X�� �O�D�� �G�L�V�S�R�V�L�W�L�R�Q��

�S�V�\�F�K�L�T�X�H���� �F�R�U�U�H�V�S�R�Q�G���� �H�Q�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���� �j�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �T�X�H�� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �G�R�Q�Q�H�� �G�H�� �O�X�L-

�P�r�P�H�� �j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �V�R�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �H�V�V�H�Q�W�L�H�O�O�H�P�H�Q�W�� �S�R�X�U�� �O�X�L�� �G�¶�p�W�D�E�O�L�U�� �V�D��

crédibilité par la mise en scène des quali�W�p�V�� �P�R�U�D�O�H�V�� �T�X�¶�L�O�� �H�V�W�� �F�H�Q�V�p�� �S�R�V�V�p�G�H�U����
                                                 

1 �$�Y�D�Q�W���G�¶�D�O�O�H�U���S�O�X�V���O�R�L�Q�����U�D�S�S�H�O�R�Q�V���T�X�¶�H�Q���I�U�D�Q�o�D�L�V���O�D���S�O�X�S�D�U�W���G�H�V���D�X�W�H�X�U�V���p�F�U�L�Y�H�Q�W��

�H�W�K�R�V�� �j�� �O�D�� �S�O�D�F�H�� �G�¶�q�W�K�R�V���� �E�L�H�Q�� �T�X�H�� �O�D�� �G�H�X�[�L�q�P�H�� �I�D�o�R�Q�� �G�¶�p�F�U�L�U�H�� �F�H�� �P�R�W�� �V�R�L�W�� �O�D�� �S�O�X�V��

appropriée, car « è » est la transcription de la lettre êta (�������G�H���O�¶�D�O�S�K�D�E�H�W���J�U�H�F�����H�W���O�H���P�R�W��

ethos est �X�Q���P�R�W���J�U�H�F���T�X�L���V�¶�p�F�U�L�W���Î��� �". �/�¶�H�W�K�R�V���Q�H���G�R�L�W���V�X�U�W�R�X�W���S�D�V���r�W�U�H���F�R�Q�I�R�Q�G�X���D�Y�H�F���O�H��

mot éthos (�Ã��� �"�������T�X�L���V�L�J�Q�L�I�L�H���F�R�X�W�X�P�H���H�Q���J�U�H�F���D�Q�F�L�H�Q�����&�H���P�R�W���V�¶�p�F�U�L�W���D�Y�H�F���X�Q���© é », car 

« é » est la transcription  de la lettre grecque epsilon (�0). Il a  donc été décidé, dans le 

cadre de cette étude, de suivre la tendance générale dans la littérature portant sur 

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �H�Q�� �p�F�U�L�Y�D�Q�W�� �H�W�K�R�V���� �S�R�X�U�� �p�Y�L�W�H�U�� �W�R�X�W�H�� �D�P�E�L�J�•�L�W�p�� �H�W�� �F�R�Q�I�X�V�L�R�Q�� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W��

ce terme.  
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�/�¶�D�S�S�H�O�� �D�X�� �S�O�D�L�U�H�� �D�� �X�Q�H�� �S�O�D�F�H�� �O�p�J�L�W�L�P�H�� �G�D�Q�V�� �O�¶�H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H�� �G�H�� �S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q���� �/�H�V��

arguments fondés sur la raison n'auraient pas la même valeur et la même efficacité 

sans l'appui de l'ethos.  Et bien souvent, l'ethos se reflète dans les motivations de 

l'individu :  

L'importance que prendra le discours dans le processus d'influence 

dépendra en grande partie de la manière dont il s'inscrit globalement dans la 

relation entre celui qui parle et celui au(x)quel(s) il s'adresse. C'est ainsi que bien 

souvent l'argumentation répond à un besoin de s'entendre énoncer des motifs qui 

justifient ou expliquent le bien-fondé d'une demande ou d'un acte �± quel que soit, 

à la limite, le contenu exprimé.  

                                                                     (Simonet & Simonet 1999 : 77) 

�1�R�X�V���S�R�X�Y�R�Q�V���I�D�L�U�H���O�H���S�D�U�D�O�O�p�O�L�V�P�H���H�Q�W�U�H���O�H���S�D�V�V�D�J�H���T�X�L���Y�L�H�Q�W���G�¶�r�W�U�H���F�L�W�p���H�W��

�O�D�� �G�p�P�D�U�F�K�H�� �T�X�H�� �I�D�L�W�� �X�Q�H�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�� �j�� �O�D�� �U�H�F�K�H�U�F�K�H�� �G�¶�X�Q�� �H�P�S�O�R�L���� �T�X�L�� �I�R�X�U�Q�L�W�� �D�X��

recruteur potentiel son CV accompagné d'une lettre de motivation. Son CV porte 

sur ses compétences techniques et professionnelles et sa formation, et sa lettre de 

motivation vient appuyer sa candidature et véhiculer - le plus souvent 

indirectement - certaines caractéristiques de sa personnalité à travers des éléments 

portant sur ses motivations. La lettre de motivation qui accompagne le CV d'un 

candidat à un poste appuie et renforce la liste de qualités requises. Et ces qualités 

sont requises de façon explicite aussi bien qu'implicite. Voici deux exemples 

flagrants de motivation, pris dans le débat étudié dans ce travail, où les deux 

candidats aux élections présidentielles expriment les motivations qui les ont 

poussés à poser leur candidature :  

Exemple 1 :  
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946  NS ���� �e�F�R�X�W�H�]�«�� �(�X�K���� �E�R�Q���� �6�L�� �R�Q�� �G�R�L�W�� �U�p�V�X�P�H�U�� �O�H�V�� �F�K�R�V�H�V���� �T�X�¶�H�V�W-ce qui est 

important pour moi �"���-�H�����M�H�«���-�H���O�¶�D�L���G�L�W���H�Q���F�R�P�P�H�Q�o�D�Q�W�����M�H���Y�R�X�G�U�D�L�V���I�L�Q�L�U���S�D�U���o�D����

�-�H���F�U�R�L�V���j���O�¶�D�F�W�L�R�Q�����-�H���F�U�R�L�V���T�X�¶�L�O���H�V�W���W�U�q�V���L�P�S�R�U�W�D�Q�W���G�H���G�L�U�H���j���Q�R�V���F�R�P�S�D�W�U�L�R�W�H�V���T�X�H��

�O�D���I�D�W�D�O�L�W�p���Q�¶�H�[�L�V�W�H���S�D�V���� �/�H���P�R�W���I�D�W�D�O�L�W�p���Q�H���I�D�L�W���S�D�V partie de mon vocabulaire. Ça 

fait trop longtemps que la politique est impuissante et moi je souhaite que la 

�S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �V�R�L�W�� �G�H�� �U�H�W�R�X�U���� �/�D�� �Y�U�D�L�H�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H���� �O�H�� �G�p�E�D�W���� �R�Q�� �V�¶�H�Q�J�D�J�H���� �R�Q�� �I�D�L�W�� �G�H�V��

promesses et on les tient. Je veux agir, je veux passionnément agir au service de 

�P�R�Q���S�D�\�V�����$�X���I�R�Q�G�����O�D���)�U�D�Q�F�H���P�¶�D���W�R�X�W���G�R�Q�Q�p�����L�O���H�V�W���Y�H�Q�X���O�H���W�H�P�S�V���S�R�X�U���P�R�L�����j��������

�D�Q�V�����E�H�Q�����G�H���W�R�X�W���O�X�L���U�H�Q�G�U�H�����-�H���Y�H�X�[���I�D�L�U�H���H�Q���)�U�D�Q�F�H���O�H�V���F�K�D�Q�J�H�P�H�Q�W�V���T�X�H���G�¶�D�X�W�U�H�V��

�R�Q�W���I�D�L�W���G�D�Q�V���G�¶�D�X�W�U�H�V���S�D�\�V�����3�R�X�U���T�X�H���O�D���)�U�D�Q�F�H���U�H�V�W�H���I�L�G�q�O�H���j���V�R�Q���L�G�H�Q�W�L�W�p�����,�O���Q�¶�\���D��

�D�X�F�X�Q�H�� �U�D�L�V�R�Q�� �T�X�¶�R�Q�� �Q�¶�D�L�W�� �S�D�V�� �O�H��plein �H�P�S�O�R�L���� �,�O�� �Q�¶�\�� �D�� �D�X�F�X�Q�H�� �U�D�L�V�R�Q�� �T�X�¶�R�Q��

�Q�¶�D�U�U�L�Y�H���S�D�V���j���P�D�v�W�U�L�V�H�U���O�¶�L�P�P�L�J�U�D�W�L�R�Q�����-�H���Y�H�X�[���r�W�U�H���O�H���S�U�p�V�L�G�H�Q�W���G�H���O�D���5�p�S�X�E�O�L�T�X�H��

qui rendra la dignité aux victimes. Je ne mettrai jamais sur le même plan les 

victimes et les délinquants. Les fraudeurs et les honnêtes gens. Les truqueurs et la 

France qui travaille. Je veux résoudre la crise morale française.  

Cet extrait du discours de Nicolas Sarkozy est donné en conclusion au face 

à face télévisé. Il est ici question des motivations qui ont poussé Nicolas Sarkozy 

à poser sa candidature aux élections présidentielles. Cet extrait est un amalgame 

d'arguments fondés sur le logos, l'ethos, et le pathos, où on distingue clairement, 

toutefois, l'accent mis volontairement sur l'ethos. Dans cet exemple l'ethos de 

Nicolas Sarkozy se construit et s'affiche implicitement à travers l'affichage des ses 

motivations, qui sont ici déployées de façon explicite. Il accompagne les  

motivations nobles et honorables que le candidat présente, et il coïncide avec 

l'image de lui qu'il a construite tout au long du débat télévisé. Cette image est ici 

renforcée et soutenue par les motivations que Nicolas Sarkozy exprime. Il 

exprime essentiellement sa la volonté d'agir : �-�H���F�U�R�L�V���j���O�¶�D�F�W�L�R�Q�����-�H���F�U�R�L�V���T�X�¶�L�O���H�V�W��

�W�U�q�V�� �L�P�S�R�U�W�D�Q�W�� �G�H�� �G�L�U�H�� �j�� �Q�R�V�� �F�R�P�S�D�W�U�L�R�W�H�V�� �T�X�H�� �O�D�� �I�D�W�D�O�L�W�p�� �Q�¶�H�[�L�V�W�H�� �S�D�V���� �/�H�� �P�R�W��

�I�D�W�D�O�L�W�p�� �Q�H�� �I�D�L�W�� �S�D�V�� �S�D�U�W�L�H�� �G�H�� �P�R�Q�� �Y�R�F�D�E�X�O�D�L�U�H���� �>�«�@�� �-�H�� �Y�H�X�[�� �D�J�L�U���� �M�H�� �Y�H�X�[��

passionnément agir au service de mon pays. Cette volonté d'agir est renforcée par 
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l'adverbe passionnément, qui fonctionne comme une modalisation intensificatrice, 

�F�R�P�P�H���Q�R�X�V���O�¶�p�W�X�G�L�H�U�R�Q�V���S�D�U���O�D���V�X�L�W�H�����&�H�V���p�Q�R�Q�F�p�V���P�H�W�W�H�Q�W���H�Q���D�Y�D�Q�W���F�H�U�W�D�L�Q�V���W�U�D�L�W�V��

de la personnalité du locuteur, très pertinents pour sa quête d'influence sur 

l'auditoire : un homme d'action, dynamique, passionné, compétent, avec des 

qualités hors du commun, compétent, bienveillant, attaché à son pays, qui a le 

sens du service, appelé par le devoir d'agir au service de son pays. Ces 

motivations correspondent, aux yeux de l'auditoire, au profil d'un futur président, 

à l'ethos correspondant à un futur chef d'État. 

�6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �H�Q�� �U�H�V�W�H�� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W�� �O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�� �G�H�� �V�H�V��

motivations. Voici l'exemple tiré de son discours :   

        Exemple 2 :  

948  SR �����>�«�@���-�H���V�X�L�V���X�Q�H���P�q�U�H���G�H���I�D�P�L�O�O�H���G�H���T�X�D�W�U�H���H�Q�I�D�Q�W�V�����-�¶�D�L���G�€���F�R�Q�F�L�O�L�H�U���F�H�W��

�H�Q�J�D�J�H�P�H�Q�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �H�W�� �O�¶�p�G�X�F�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �P�D�� �I�D�P�L�O�O�H���� �-�H�� �W�L�H�Q�V�� �j�� �G�H�V�� �Y�D�O�H�X�U�V��

�I�R�Q�G�D�P�H�Q�W�D�O�H�V�����>�«�@���-�H���Y�H�X�[���X�Q�H���)�U�D�Q�F�H���F�U�p�D�W�L�Y�H�����M�H���Y�H�X�[���X�Q�H���)�U�D�Q�F�H���L�P�D�J�L�Q�D�W�L�Y�H����

et je veux construire avec vous cette France présidente.  

Également donné en conclusion du face à face télévisé, cet extrait du 

discours de Ségolène Royal laisse entrevoir son ethos à travers les motivations 

qu'elle exprime. Elle tente de mettre en relief son statut de mère de famille, un 

statut qui la valorise en tant que candidate aux élections présidentielles, car 

comme elle le dit, elle a dû concilier son engagement politique et l'éducation de 

sa famille. Cela voudrait dire que la motivation qui l'a conduite à poser sa 

candidature aux élections est d'autant plus forte qu'elle doit gérer son temps et son 

énergie, car elle a le double statut femme politique/ mère de famille. Elle laisse 

ainsi voir un aspect de sa personnalité très positif aux yeux du public, c'est-à-dire 

un dynamisme et une capacité à gérer parallèlement des choses d'une importance 
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capitale, telles que l'éducation d'une famille et son travail en politique. Elle donne 

ainsi  à voir un ethos de femme compétente, efficace et opérationnelle. De plus, un 

parallélisme entre la mère de famille et le statut de présidente de la France est 

inévitable à ce stade, car Ségolène Royal, tout au long du débat, a affiché une 

image de mère - protectrice du peuple, qui a la volonté de veiller sur les Français 

et d'aider les plus faibles. L'énoncé  Je tiens à des valeurs fondamentales, dévoile 

une personne attachée à certaines valeurs partagées par tous les membres de la 

société, comme par exemple, la famille et lui confère des qualités de bienveillance 

et de sympathie. L'énoncé suivant Je veux une France créative, je veux une 

France imaginative, et je veux construire avec vous cette France présidente, 

exprime de façon explicite les motivations de la candidate, et tout comme dans le 

cas de Nicolas Sarkozy étudié auparavant, le désir d'agir au service de son pays, 

de travailler pour le bien et pour le progrès de la France, sont des motivations qui 

valorisent l'image du locuteur et qui contribuent à la construction d'un ethos en 

adéquation avec les attentes et les représentations de l'auditoire.  

La preuve par l'ethos consiste à faire bonne impression, par la façon dont 

on construit son discours, à donner une image de soi capable de convaincre 

l'auditoire en gagnant sa confiance. Le destinataire doit ainsi attribuer certaines 

propriétés à l'instance qui est posée comme la source de l'évènement énonciatif. 

                                                                             (Maingueneau 2000 : 56) 

�/�¶�H�W�K�R�V�� �F�R�Q�V�W�L�W�X�H�� �X�Q�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�� �U�H�G�R�X�W�D�E�O�H���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�H�� �V�R�L�� �T�X�H��

�O�¶�R�U�D�W�H�X�U���F�R�Q�V�W�U�X�L�W���G�D�Q�V���V�R�Q���G�L�V�F�R�X�U�V�����T�X�L���O�Xi confère de la crédibilité aux yeux de 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �/�H�� �W�H�P�S�V�� �G�
�X�Q�� �G�p�E�D�W���� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �F�R�Q�V�W�U�X�L�W�� �V�R�Q�� �L�P�D�J�H�� �j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �O�H��

discours et adopte une certaine ligne de conduite pour gagner progressivement du 

terrain. Il doit chercher les attitudes qui inspireront �O�D�� �F�R�Q�I�L�D�Q�F�H�� �j�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �H�W��

présenter une image positive de lui-�P�r�P�H�����F�¶�H�V�W-à-dire se montrer honnête, sincère 
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�H�W�� �V�H�Q�V�p���� �&�¶�H�V�W�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�L�V�F�X�U�V�L�Y�H�� �I�D�Y�R�U�D�E�O�H�� �T�X�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �D�� �G�X�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �T�X�L��

�U�H�S�U�p�V�H�Q�W�H���O�H���P�L�H�X�[���O�¶�L�P�S�D�F�W���H�W���O�D���I�R�U�F�H���G�X���G�L�V�F�R�X�U�V���D�U�J�X�P�H�Q�W�D�Wif.  

�/�¶�H�W�K�R�V���S�H�X�W���S�D�U�I�R�L�V���V�¶�L�Q�V�F�U�L�U�H���G�D�Q�V���O�D���F�R�Q�W�L�Q�X�L�W�p���G�¶�X�Q���H�W�K�R�V���S�U�p�H�[�L�V�W�D�Q�W���j���O�D��

prise de parole par le locuteur, assemblé par des éléments linguistiques ou 

extralinguistiques qui précédent cette prise de parole et qui sont à la disposition du 

destinatai�U�H�����/�¶�H�W�K�R�V���G�R�L�W���r�W�U�H���U�H�F�R�Q�V�W�U�X�L�W�����U�H�F�W�L�I�L�p�����R�X���F�R�Q�I�L�U�P�p���O�R�U�V���G�H���F�K�D�T�X�H���S�U�L�V�H��

�G�H���S�D�U�R�O�H�����/�D���U�p�S�X�W�D�W�L�R�Q���S�U�p�D�O�D�E�O�H���R�X���O�D���F�R�Q�Q�D�L�V�V�D�Q�F�H���T�X�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���D���G�H���O�¶�R�U�D�W�H�X�U��

en dehors de son discours, résultat de son comportement et de son activité 

extralinguistiques antérieurs ne peuvent en aucune manière remplacer la 

�F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �¬�� �F�K�D�T�X�H�� �I�R�L�V�� �T�X�H�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �S�U�H�Q�G�� �O�D��

�S�D�U�R�O�H�����L�O���F�R�Q�W�L�Q�X�H���R�X���U�H�F�R�P�P�H�Q�F�H���O�H���W�U�D�Y�D�L�O���G�¶�p�O�D�E�R�U�D�W�L�R�Q���G�H���V�R�Q���H�W�K�R�V���� 

�&�R�P�P�H���O�¶�H�[�S�O�L�T�X�H���5�X�W�K���$�P�R�V�V�\�� 

 �>�«�@���7�R�X�W�H�� �S�U�L�V�H�� �G�H parole reprend et module un « ethos préalable ». Le 

locuteur se fonde sur son statut institutionnel et sur la représentation de sa 

personne telle que la perçoit selon �O�X�L�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �S�R�X�U�� �O�D�� �U�H�W�U�D�Y�D�L�O�O�H�U�� �H�Q�� �Y�X�H�� �G�H��

produire une impression appropriée à ses visées argumentatives. Il arrive ainsi 

�T�X�H�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �S�U�p�H�[�L�V�W�D�Q�W�H�� �G�R�L�Y�H�� �I�D�L�U�H�� �O�¶�R�E�M�H�W�� �G�¶�X�Q�� �Y�p�U�L�W�D�E�O�H�� �W�U�D�Y�D�L�O�� �G�H��

reconstruction. 

                                                                                      (Amossy 2000 : 86) 

La persuasion au moyen de l'ethos discursif mobilise tout un panel de 

stratégies relevant du verbal, du para verbal et du non verbal, concernant entre 

autres le choix du vocabulaire, les regards, la posture et la gestuelle, le code 

vestimentaire, l'intonation et le débit de parol�H�����O�D���Y�R�L�[�����O�D���Y�L�W�H�V�V�H���G�H���O�¶�p�O�R�F�X�W�L�R�Q�����O�D��

présentation ou l'omission de certains arguments, l'affichage de son état 
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émotionnel ou psychologique, tout ce qui relève de la présentation de soi, 

présentation co-construite par le locuteur et le destinataire. 

Vo�L�F�L���X�Q�H���G�p�I�L�Q�L�W�L�R�Q���G�H���O�¶�H�W�K�R�V���G�R�Q�Q�p�H���S�D�U���'�X�F�U�R�W�����G�D�Q�V��Le dire et le dit :  

 �8�Q���G�H�V���V�H�F�U�H�W�V���G�H���O�D���S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q���W�H�O�O�H���T�X�¶�H�O�O�H���H�V�W���D�Q�D�O�\�V�p�H���G�H�S�X�L�V���$�U�L�V�W�R�W�H��

�H�V�W���� �S�R�X�U�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U���� �G�H�� �G�R�Q�Q�H�U�� �G�H�� �O�X�L-même une image favorable, image qui 

�V�p�G�X�L�U�D���O�¶�D�X�G�L�W�H�X�U���H�W���F�D�S�W�H�U�D���V�D���E�L�H�Q�Y�H�L�O�O�D�Q�F�H�����&�H�W�W�H���L�P�D�J�H���G�H���O�¶�R�U�D�W�H�X�U�����G�p�V�L�J�Q�p�H��

comme ethos ou « caractère », est encore appelée quelquefois �± �O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�� �H�V�W��

bizarre mais significative �± « �P�°�X�U�V���R�U�D�W�R�L�U�H�V �ª�����,�O���I�D�X�W���H�Q�W�H�Q�G�U�H���S�D�U���O�j���O�H�V���P�°�X�U�V��

�T�X�H�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �V�¶�D�W�W�U�L�E�X�H�� �j��lui-même par la façon dont il exerce son activité 

�R�U�D�W�R�L�U�H�����,�O���Q�H���V�¶�D�J�L�W���S�D�V���G�H�V���D�I�I�L�U�P�D�W�L�R�Q�V���I�O�D�W�W�H�X�V�H�V���T�X�¶�L�O���S�H�X�W���I�D�L�U�H���V�X�U���V�D���S�U�R�S�U�H��

personne dans le contenu de son discours, affirmations qui risquent au contraire 

�G�H���K�H�X�U�W�H�U���O�¶�D�X�G�L�W�H�X�U�����P�D�L�V���G�H���O�¶�D�S�S�D�U�H�Q�F�H���T�X�H���O�X�L���F�R�Q�I�q�U�H�Q�W���O�H���G�p�E�L�W�����O�¶�L�Q�W�R�Q�D�W�L�R�Q����

chaleureuse ou sévère, le choix des mots, des arguments (le fait de choisir ou de 

négliger tel argument peut apparaître symptomatique de telle qualité ou de tel 

défaut moral). 

                                                                                        (Ducrot 1984 : 200) 

�/�D�� �Q�R�W�L�R�Q�� �G�¶�H�W�K�R�V�� �U�H�F�R�X�Y�U�H�� �Q�R�Q�� �V�H�X�O�H�P�H�Q�W�� �O�H�� �F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�� �Y�H�U�E�D�O���� �P�D�L�V��

�D�X�V�V�L�� �X�Q�� �F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�� �S�K�\�V�L�T�X�H���� �X�Q�H�� �I�D�o�R�Q�� �G�H�� �V�¶�K�D�E�L�O�O�H�U���� �X�Q�H�� �I�D�o�R�Q�� �G�H�� �V�H�� �W�H�Q�L�U����

�H�W�F���� �&�¶�H�V�W�� �T�X�H�� �'�R�P�L�Q�L�T�X�H�� �0�D�L�Q�J�X�H�Q�H�D�X�� �D�S�S�H�O�O�H��la corporalité dans Analyser les 

textes de communication : 

�&�H�W�W�H�� �Q�R�W�L�R�Q�� �G�¶�H�W�K�R�V�� �U�H�F�R�X�Y�U�H�� �Q�R�Q�� �V�H�X�O�H�P�H�Q�W�� �O�D�� �G�L�P�H�Q�V�L�R�Q�� �S�U�R�S�U�H�P�H�Q�W��

�Y�R�F�D�O�H���� �P�D�L�V�� �D�X�V�V�L�� �O�¶�H�Q�V�H�P�E�O�H�� �G�H�V�� �G�p�W�H�U�P�L�Q�D�W�L�R�Q�V�� �S�K�\�V�L�T�X�H�V�� �H�W�� �S�V�\�F�K�L�T�X�H�V��

attachées par les représentations collectives au personn�D�J�H�� �G�H�� �O�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�H�X�U���� �/�H��

�J�D�U�D�Q�W���� �G�R�Q�W�� �O�H�� �O�H�F�W�H�X�U�� �G�R�L�W�� �F�R�Q�V�W�U�X�L�U�H�� �O�D�� �I�L�J�X�U�H�� �j�� �S�D�U�W�L�U�� �G�¶�L�Q�G�L�F�H�V�� �W�H�[�W�X�H�O�V�� �G�H��
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divers ordres, se voit ainsi affecter un caractère et une corporalité, dont le degré 

de précision varie selon les textes. Le « caractère » correspond à un faisceau de 

traits psychologiques. Quant à la « corporalité », elle est associée à une 

�F�R�P�S�O�H�[�L�R�Q�� �F�R�U�S�R�U�H�O�O�H���� �P�D�L�V�� �D�X�V�V�L�� �j�� �X�Q�H�� �P�D�Q�L�q�U�H�� �G�H�� �V�¶�K�D�E�L�O�O�H�U�� �H�W�� �G�H�� �V�H�� �P�R�X�Y�R�L�U��

�G�D�Q�V���O�¶�H�V�S�D�F�H���V�R�F�L�D�O�����/�¶�H�W�K�R�V���L�P�S�O�L�T�X�H���H�Q���H�I�I�H�W���X�Q�H���G�L�V�F�L�S�O�L�Q�H���G�X���F�R�U�S�V���D�S�S�U�p�K�H�Q�G�p��

à travers un comportement global. Caractère et corporalité du garant proviennent 

�G�R�Q�F���G�¶�X�Q���H�Q�V�H�P�E�O�H���G�L�I�I�X�V���G�H���U�H�S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q�V���V�R�F�L�D�O�H�V���Y�D�O�R�U�L�V�p�H�V���R�X���G�p�Y�D�O�R�U�L�V�p�H�V����

�V�X�U���O�H�V�T�X�H�O�O�H�V���O�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q���V�¶�D�S�S�X�L�H���H�W���T�X�¶�H�O�O�H���F�R�Q�W�U�L�E�X�H���H�Q���U�H�W�R�X�U���j���F�R�Q�I�R�U�W�H�U���R�X��

à transformer.  

                                                                               (Maingueneau 2007 : 70) 

Jean-Marie Cotteret insiste aussi sur le caractère de spectacle du discours 

politique télévisuel :  

�/�R�Q�J�W�H�P�S�V�����S�R�X�U���I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�U�����O�D���G�p�P�R�F�U�D�W�L�H���V�¶�H�V�W appuyée sur la valeur et 

�O�D�� �T�X�D�O�L�W�p�� �G�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�V�� �G�p�Y�H�O�R�S�S�p�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �$�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���� �F�R�P�S�W�H�� �W�H�Q�X��

du rôle prépondérant de la télévision dans le domaine politique, le statut de celui 

�T�X�L�� �S�D�U�O�H�� �D�� �S�O�X�V�� �G�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�F�H�� �T�X�H�� �O�¶�D�J�H�Q�F�H�P�H�Q�W�� �H�W�� �O�H�� �F�R�Q�W�H�Q�X�� �G�X�� �G�L�Vcours. 

�/�¶�K�R�P�P�H�� �F�D�W�K�R�G�L�T�X�H�� �F�K�H�U�F�K�H�� �S�O�X�V�� �j�� �S�H�U�V�X�D�G�H�U�� �T�X�¶�j�� �F�R�Q�Y�D�L�Q�F�U�H���� �H�W�� �F�H�� �E�H�V�R�L�Q�� �G�H��

séduction a sans doute conduit, ces dernières années, la société politique à 

devenir de plus en plus une société de spectacle.  

                                                                                      (Cotteret 2000 : 29) 

Nous observerons par la suite la multitude des moyens qui puisent dans le 

�O�D�Q�J�D�J�H���H�W���G�R�Q�W���O�D���I�R�Q�F�W�L�R�Q���G�H���U�H�Q�I�R�U�F�H�U���O�D�� �F�U�p�G�L�E�L�O�L�W�p���G�H���O�¶�R�U�D�W�H�X�U���� �X�Q�H���F�U�p�G�L�E�L�O�L�W�p��

�T�X�L�� �O�¶�H�P�S�R�U�W�H�� �V�R�X�Y�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�H�� �F�R�Q�W�H�Q�X�� �G�X�� �S�U�R�J�U�D�P�P�H�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �O�R�U�V�� �G�¶�X�Q�� �G�p�E�D�W��

politique télévisé. Une argumentation idéale et parfaite serait bien sûr une 
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�F�R�Q�M�X�J�D�L�V�R�Q���G�H�V���G�H�X�[�����H�Q���J�D�J�H���G�H���U�p�X�V�V�L�W�H�����P�D�L�V���V�¶�L�O���I�D�X�W���I�D�L�U�H���X�Q���F�K�R�L�[�����j���F�D�X�V�H���G�X��

�P�D�Q�T�X�H�� �G�H�� �W�H�P�S�V�� �j�� �O�¶�D�Q�W�H�Q�Q�H�� �S�R�X�U�� �G�p�Y�H�O�R�S�S�H�U�� �W�R�X�W�H�V��les dimensions qui 

�F�R�P�S�R�V�H�Q�W�� �X�Q�H�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �L�G�p�D�O�H���� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�H�� �V�R�L�� �O�¶�H�P�S�R�U�W�H�� �V�R�X�Y�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�H��

�U�D�L�V�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�����,�O���H�V�W���L�P�S�R�U�W�D�Q�W���G�H���V�R�X�O�L�J�Q�H�U���T�X�H���O�¶�H�W�K�R�V���H�V�W���X�Q���S�U�R�G�X�L�W���G�X���G�L�V�F�R�X�U�V����

�G�D�Q�V���O�H���V�H�Q�V���R�•���L�O���H�V�W���F�R�Q�V�W�U�X�L�W���S�D�U���H�W���j���W�U�D�Y�H�U�V���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���G�H���O�¶�R�U�D�W�H�X�U�����&ette image 

�G�H�� �V�R�L�� �T�X�¶�L�O�� �p�O�D�E�R�U�H�� �G�D�Q�V�� �V�R�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �Q�p�F�H�V�V�D�L�U�H�P�H�Q�W�� �F�H�O�O�H�� �T�X�L��

�F�R�U�U�H�V�S�R�Q�G�� �U�p�H�O�O�H�P�H�Q�W�� �j�� �O�D�� �S�H�U�V�R�Q�Q�D�O�L�W�p�� �G�X�� �O�R�F�X�W�H�X�U���� �W�H�O�O�H�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �H�V�W�� �H�Q�� �U�p�D�O�L�W�p����

�&�¶�H�V�W���X�Q���H�W�K�R�V���j���S�D�U�W���T�X�L���Q�¶�H�V�W���H�I�I�H�F�W�L�I���T�X�H���O�R�U�V�T�X�H���O�¶�R�U�D�W�H�X�U���V�H���W�U�R�X�Y�H���H�Q���S�U�p�V�H�Q�F�H��

de son auditoire. Ce qui importe dans le discours persuasif est le paraître et non 

�S�D�V���O�¶�r�W�U�H�����,�O���V�¶�D�J�L�W���G�R�Q�F���G�¶�X�Q�H���L�G�H�Q�W�L�W�p���G�L�V�F�X�U�V�L�Y�H�����T�X�L���Q�¶�H�V�W���Y�D�O�D�E�O�H���T�X�H���S�H�Q�G�D�Q�W���O�D��

�S�U�H�V�W�D�W�L�R�Q���G�L�V�F�X�U�V�L�Y�H���G�H���O�¶�R�U�D�W�H�X�U�����&�H���T�X�L���Q�¶�H�V�W���S�D�V���V�D�Q�V���U�D�S�S�H�O�H�U���O�D���P�p�W�D�S�K�R�U�H���T�X�H��

le sociologue Erving Goffman utilise pour décrire les échanges sociaux : 

�O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �V�R�F�L�D�O�H�� �S�H�X�W�� �r�W�U�H�� �F�R�P�S�D�U�p�H�� �j�� �X�Q�� �R�U�F�K�H�V�W�U�H�� �R�X�� �X�Q�H�� �S�L�q�F�H�� �G�H�� �W�K�p�k�W�U�H����

dans le sens où lors de chaque contact avec autrui, notamment lors de chaque 

interaction verbale, chaque participant se voit attribuer ou revendique son rôle, qui 

se construit au fil du discours. Il doit alors lire son « script », comme si à chaque 

prise de parole lors des interactions avec autrui, le locuteur montait sur scène pour 

jouer son rôle.  

�7�H�O�O�H���T�X�¶�H�Ole est formulée dans La Mise en scène de la vie quotidienne, la 

�W�K�p�R�U�L�H�� �G�H�� �*�R�I�I�P�D�Q�� �V�¶�D�S�S�X�L�H�� �V�X�U�� �O�¶�L�G�p�H�� �G�¶�X�Q�H�� �G�U�D�P�D�W�X�U�J�L�H��- prise au sens 

�P�p�W�D�S�K�R�U�L�T�X�H���� �j�� �W�L�W�U�H�� �G�¶�D�Q�D�O�R�J�L�H�� �T�X�L�� �S�H�U�P�H�W�� �G�H�� �P�L�H�X�[�� �F�R�P�S�U�H�Q�G�U�H�� �O�D�� �Q�D�W�X�U�H�� �G�H��

�O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �V�R�F�L�D�O�H���� �&�K�D�F�X�Q�� �G�¶�H�Q�W�U�H�� �Q�R�X�V est comme un acteur qui doit 

�P�D�Q�L�I�H�V�W�H�U���F�H���T�X�¶�L�O���H�V�W���H�W���F�H���T�X�¶�L�O���Y�L�V�H���G�D�Q�V���X�Q�H���S�H�U�I�R�U�P�D�Q�F�H���G�H���W�\�S�H���W�K�p�k�W�U�D�O�����>�«�@��

Chacun joue un rôle pour donner aux autres une impression de sa personne qui 

�G�R�L�W���F�R�Q�Y�H�Q�L�U���D�X�[���F�L�U�F�R�Q�V�W�D�Q�F�H�V���H�W���S�U�R�G�X�L�U�H���O�¶�H�I�I�H�W���G�p�V�L�U�p�����&�H�W�W�H impression dérive, 

dans la perspective non verbale de Goffman, du comportement de la personne, y 

�F�R�P�S�U�L�V���V�D���I�D�o�R�Q���G�H���V�H���Y�r�W�L�U�����G�H���V�H���P�R�X�Y�R�L�U�����V�H�V���H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V���I�D�F�L�D�O�H�V�« 

                                                                                        (Amossy 2010 : 27) 
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�/�¶�H�W�K�R�V�� �G�p�S�H�Q�G�� �G�R�Q�F�� �H�V�V�H�Q�W�L�H�O�O�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�D�� �I�D�o�R�Q�� �G�H�� �V�H�� �S�U�p�V�H�Q�W�H�U�� �G�D�Q�V�� �O�H��

�G�L�V�F�R�X�U�V�����H�W���F�H�W�W�H���I�D�o�R�Q���G�H���V�H���S�U�p�V�H�Q�W�H�U���G�D�Q�V���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���G�p�S�H�Q�G���G�H���O�¶�K�D�E�L�O�H�W�p���H�W���O�D��

�F�D�S�D�F�L�W�p�� �j�� �P�D�Q�L�H�U�� �O�D�� �S�D�U�R�O�H���� �(�W�� �O�D�� �S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q�� �G�p�S�H�Q�G�� �I�R�U�W�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �T�X�L����

�G�¶�D�S�U�q�V���$�U�L�V�W�R�W�H����constitue presque la plus efficace des preuves.  

�7�R�X�M�R�X�U�V�� �G�¶�D�S�U�q�V�� �O�D�� �W�K�p�R�U�L�H�� �G�p�Y�H�O�R�S�S�p�H�� �S�D�U�� �$�U�L�V�W�R�W�H���� �O�¶�H�W�K�R�V�� �G�H�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U��

doit se composer de trois qualités principales : la phronésis, qui désigne la 

�F�R�P�S�p�W�H�Q�F�H���� �� �O�D���V�D�J�H�V�V�H���� �O�¶�L�Q�W�H�O�O�L�J�H�Qce. �/�¶�D�U�q�W�p���� �T�X�L���G�p�V�L�J�Q�H���O�D���Y�H�U�W�X���� �O�¶�K�R�Q�Q�r�W�H�W�p����

�H�W���H�Q�I�L�Q���O�¶eunoia, qui �G�p�V�L�J�Q�H���O�D���E�L�H�Q�Y�H�L�O�O�D�Q�F�H���H�Q�Y�H�U�V���D�X�W�U�X�L�����O�D���Y�R�O�R�Q�W�p���G�¶�D�J�L�U���G�D�Q�V��

�O�¶�L�Q�W�p�U�r�W�� �G�¶�D�X�W�U�X�L���� �/�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �T�X�L�� �W�H�Q�W�H�� �G�H�� �F�R�Q�V�W�U�X�L�U�H�� �X�Q�H�� �L�P�D�J�H�� �G�H�� �V�R�L�� �O�D�� �S�O�X�V��

favorable possible, doit afficher, à trav�H�U�V�� �V�R�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �T�X�¶�L�O�� �S�R�V�V�q�G�H�� �F�H�V�� �W�U�R�L�V��

qualités fondamentales, pour inspirer la confiance.  

Les qualités requises pour un homme de confiance sont quasiment restées 

�L�Q�W�D�F�W�H�V�� �G�H�S�X�L�V�� �O�¶�D�Q�W�L�T�X�L�W�p���� �H�O�O�H�V�� �p�W�D�L�H�Q�W���Y�D�O�D�E�O�H�V�� �W�D�Q�W���S�R�X�U���O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �T�X�L�� �S�U�H�Q�D�L�W���O�D��

pa�U�R�O�H���j���O�¶�D�J�R�U�D���G�H���O�D���*�U�q�F�H���D�Q�W�L�T�X�H�����T�X�H���S�R�X�U���O�¶�R�U�D�W�H�X�U���W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O���G�H���Q�R�V���M�R�X�U�V���T�X�L��

tente sa chance aux élections présidentielles.  
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          2.1.2 Le pathos 

Quant au pathos, il désigne le débordement émotionnel provoqué par 

�O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �F�K�H�]�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �Gébordement émotionnel susceptible de mobiliser des 

�D�F�W�L�R�Q�V�����G�¶�R�U�L�H�Q�W�H�U���G�H�V���F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�V���R�X���W�R�X�W���V�L�P�S�O�H�P�H�Q�W���G�¶�D�G�K�p�U�H�U���j���O�D���S�U�L�V�H���G�H��

�S�R�V�L�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U���� �/�H�� �S�D�W�K�R�V�� �V�¶�D�V�V�R�F�L�H�� �j�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H���� �F�D�U�� �L�O��

�F�R�Q�V�W�L�W�X�H���O�¶�D�S�S�H�O���D�X�[���p�P�R�W�L�R�Q�V���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�Rire. Pour éclairer la notion du pathos, le 

passage suivant tiré du �'�L�F�W�L�R�Q�Q�D�L�U�H�� �G�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �G�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �P�p�U�L�W�H�� �G�¶�r�W�U�H�� �F�L�W�p�� �L�Q��

extenso :  

�>�«�@���/�H�V���Y�H�U�W�X�V���G�H���O�D���S�D�U�R�O�H���S�D�W�K�p�W�L�T�X�H���V�R�Q�W���S�U�R�F�K�H�V���G�H���O�D���S�D�U�R�O�H���P�D�J�L�T�X�H����

Règles de construction du pathos. À la suite de H. Lausberg (1960 : § 257.3), on 

peut exprimer sous forme de règles pratiques les moyens fondamentaux 

�S�H�U�P�H�W�W�D�Q�W���G�¶�L�Q�G�X�L�U�H���G�H���O�¶�p�P�R�W�L�R�Q���F�K�H�]���O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�����R�X���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���S�D�U���O�¶�D�F�W�L�R�Q��

discursive :  

�x Montrez-vous ému �����/�¶�R�U�D�W�H�X�U���G�R�L�W���V�H���P�H�W�W�U�H�����R�X���I�H�L�Q�G�U�H���G�¶�r�W�U�H�����G�D�Q�V���O�¶�p�W�D�W��

�p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�� �T�X�¶�L�O�� �V�R�X�K�D�L�W�H�� �W�U�D�Q�V�P�H�W�W�U�H���� �,�O�� �S�U�R�S�R�V�H�� �j�� �V�R�Q�� �D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �X�Q��

�P�R�G�q�O�H�� �G�¶�p�P�R�W�L�R�Q���� �F�D�S�D�E�O�H�� �G�H�� �G�p�F�O�H�Q�F�K�H�U�� �O�H�V�� �P�p�F�D�Q�L�V�P�H�V�� �G�H��

�O�¶�L�G�H�Q�W�L�I�L�F�D�W�L�R�Q�� �H�P�S�D�W�K�L�T�X�H���� �/�H�� �W�U�D�Y�D�L�O�� �p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�� �V�¶�D�S�S�X�L�H�� �V�X�U�� �O�H�� �W�U�D�Y�D�L�O��

�G�H�� �O�¶�H�W�K�R�V���� �T�X�L�� �H�Q�� �T�X�H�O�T�X�H�� �V�R�U�W�H prépare le terrain. Le discours mobilise 

�W�R�X�W�H�V�� �O�H�V�� �I�L�J�X�U�H�V�� ���H�[�F�O�D�P�D�W�L�R�Q���� �L�Q�W�H�U�M�H�F�W�L�R�Q�V���� �L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�L�R�Q�V�«���� �T�X�L��

�D�X�W�K�H�Q�W�L�I�L�H�Q�W���O�¶�p�P�R�W�L�R�Q���G�X���V�X�M�H�W���S�D�U�O�D�Q�W�� 

�x Montrez des objets ! �± �O�H�� �S�R�L�J�Q�D�U�G�� �G�H�� �O�¶�D�V�V�D�V�V�L�Q���� �O�D�� �S�R�X�S�p�H�� �G�H�� �O�D�� �S�H�W�L�W�H��

�I�L�O�O�H�«�� �¬�� �G�p�I�D�X�W�� �G�H�V�� �F�K�R�V�H�V�� �H�O�Oes-mêmes, « montrez des peintures ! » 

�G�¶�R�E�M�H�W�V���R�X���G�H���V�F�q�Q�H�V���p�P�R�X�Y�D�Q�W�H�V�����W�H�F�K�Q�L�T�X�H���S�U�R�P�L�V�H���j���X�Q���J�U�D�Q�G���D�Y�H�Q�L�U : 
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«Filmez la tâche de sang ! » Ces règles portent sur la présentation et la 

représentation des stimuli. Comme cas particulier, elles incluent la 

rep�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �G�L�U�H�F�W�H�� �G�H�� �O�¶�p�P�R�W�L�R�Q���± « Montrez des sujets émus ! » : 

montrez les larmes de la mère de la petite fille, la joie des vainqueurs, la 

�G�p�F�H�S�W�L�R�Q���G�H�V���Y�D�L�Q�F�X�V�«���,�O���V�¶�D�J�L�W���G�H���P�R�\�H�Q�V���H�[�W�U�D-discursifs demandant à 

être encadrés discursivement.  

�x Décrivez des choses émouvantes ! Autrement dit, à défaut de pouvoir 

montrer, utilisez des moyens cognitifs-linguistiques de la description. Au 

besoin, « amplifiez ces données émouvantes ! » ; utilisez « un langage qui 

tend à exaspérer les faits indignes, cruels, odieux » (Quintilien, Institution, 

VI : 2, 24). Au besoin, « rendez émouvantes les choses indifférentes ! ».  

La réflexion rhétorique sur le pathos �I�R�X�U�Q�L�W�� �G�H�V�� �U�p�V�X�O�W�D�W�V�� �G�R�Q�W�� �O�¶�L�Q�W�p�U�r�W��

va bien au-delà de la situation spécifique du tribunal ; les règles dégagées 

�V�¶�D�S�S�O�L�T�X�H�Q�W�� �D�X�V�V�L�� �E�L�H�Q�� �j�� �O�¶�p�F�U�L�W�X�U�H�� �O�L�W�W�p�U�D�L�U�H�� �F�O�D�V�V�L�T�X�H�� �T�X�¶�j�� �O�¶�p�F�U�L�W�X�U�H��

journalistique. H. Lausberg précise en outre que la construction pathémique 

mobilise tous les topoï (1960 : § 257.3), ce qui rappelle la construction de 

�O�¶�p�P�R�W�L�R�Q���V�H�O�R�Q���G�H�V���D�[�H�V���p�O�p�P�H�Q�W�D�L�U�H�V�����/�¶�L�G�p�H���H�V�W���T�X�¶�L�O���H�V�W���L�P�S�R�V�V�L�E�O�H���G�H���F�R�Q�V�W�U�X�L�U�H��

un objet de discours sans construire simultanément une attitude émotionnelle vis-

à-vis de cet objet.  

                                                     (Maingueneau & Charaudeau 2002 : 424) 

�/�¶�Drgumentation par le pathos fait appel aux sentiments, aux pulsions et 

�D�X�[�� �G�p�V�L�U�V�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �F�H�� �T�X�L�� �O�X�L�� �F�R�Q�I�q�U�H�� �V�R�Q�� �S�R�X�Y�R�L�U�� �L�Q�G�L�V�F�X�W�D�E�O�H�� �G�D�Q�V��

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �'�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H���� �O�H�� �E�H�V�R�L�Q�� �G�H�� �V�p�F�X�U�L�W�p���� �O�D�� �S�H�X�U�� �G�X��

chômage et de la précarité, la peur du chaos, la pitié envers les handicapés, les 

plus faibles, les plus pauvres, les malades et les personnes âgées, le désir de 
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bonheur et de bien être, pour ne citer que quelques exemples, sont mis en avant et 

�H�P�S�O�R�\�p�V���G�D�Q�V���O�¶�H�[�H�U�F�L�F�H���G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�����© Pa�U���O�H���E�L�D�L�V���G�H�V���p�P�R�W�L�R�Q�V�����O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q��

�I�D�L�W�� �D�S�S�H�O�� �D�X�[�� �S�X�O�V�L�R�Q�V�� �G�H�� �E�D�V�H�� �H�W�� �V�X�V�F�L�W�H�� �G�H�V�� �U�p�D�F�W�L�R�Q�V�� �S�O�X�V�� �L�P�P�p�G�L�D�W�H�V���� �&�¶�H�V�W��

donc une démarche efficace » (Simonet, Simonet 1999 : 131). Et un peu plus 

loin : « �(�Q�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H���� �O�D�� �[�p�Q�R�S�K�R�E�L�H�� �S�H�X�W�� �U�p�V�X�O�W�H�U�� �G�¶�X�Q�� �D�S�S�Hl à la peur des 

�p�W�U�D�Q�J�H�U�V���� �G�¶�X�Q�� �S�K�p�Q�R�P�q�Q�H�� �G�H�� �E�R�X�F�� �p�P�L�V�V�D�L�U�H���� �Y�R�L�U�H�� �G�H�� �G�L�D�E�R�O�L�V�D�W�L�R�Q�� �G�¶�D�X�W�U�X�L » 

(Simonet & Simonet 1999 : 132).   

  �/�¶�D�J�R�U�D�� �W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O�O�H�� �D�F�F�R�U�G�H�� �Y�R�O�R�Q�W�L�H�U�V���� �G�D�Q�V�� �W�R�X�V�� �O�H�V�� �F�D�V���� �X�Q�H�� �S�O�D�F�H��

�L�P�S�R�U�W�D�Q�W�H�� �j�� �O�¶�p�P�R�W�L�R�Q���� �T�X�¶�H�O�O�H�� �V�R�L�W�� �I�D�F�L�O�H�P�H�Q�W�� �G�p�F�H�O�D�E�O�H�� �F�K�H�]�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �H�W��

affichée, ou insérée indirectement et de façon très subtile dans le discours. Elle 

�S�H�X�W���r�W�U�H���W�U�D�Q�V�P�L�V�H���S�D�U���O�¶�R�U�D�W�H�X�U���H�Q���W�D�Q�W���T�X�¶�p�P�R�W�L�R�Q���T�X�H���O�X�L-même ressent, ou feint 

de ressentir, ou déclenchée par le contenu de son discours, par ce que le discours 

�Y�p�K�L�F�X�O�H�� �R�X�� �P�r�P�H�� �S�D�U�� �O�¶�L�Q�W�R�Q�D�W�L�R�Q�� �H�P�S�O�R�\�p�H���� �/�¶�p�P�R�W�L�R�Q�� �S�H�X�W�� �D�X�V�V�L�� �r�W�U�H�� �L�Q�V�S�L�U�p�H��

vis-à-vis du locuteur, au moyen de son ethos discursif. 

�/�¶�R�U�D�W�H�X�U�����S�D�U���V�D���S�U�H�V�W�D�W�L�R�Q���G�L�V�F�X�U�V�L�Y�H���F�K�H�U�F�K�H���j���L�Q�V�S�L�U�H�U���G�H�V���p�P�R�W�L�R�Q�V���F�K�H�]��

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �W�H�O�O�H�V�� �O�D�� �V�\�P�S�D�W�K�L�H���� �O�D�� �F�R�Q�Q�L�Y�H�Q�F�H���� �O�¶�H�Q�W�K�R�X�V�L�D�V�P�H���� �O�¶�D�G�P�L�U�D�W�L�R�Q�� �R�X��

�P�r�P�H�� �O�¶�D�P�R�X�U���� �&�¶�H�V�W�� �D�L�Q�V�L�� �T�X�¶�L�O�� �H�V�S�q�U�H�� �V�¶�D�W�W�L�U�H�U�� �O�¶�D�V�V�H�Q�W�L�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�W�� �G�H�V��

�G�H�V�W�L�Q�D�W�D�L�U�H�V���� �&�D�U�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �U�D�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H�� �H�Q�� �H�O�O�H-même ne peut pas 

�I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�U�� �H�W�� �D�W�W�H�L�Q�G�U�H�� �V�H�V�� �R�E�M�H�F�W�L�I�V�� �V�L�� �H�O�O�H�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �D�S�S�X�\�p�H�� �S�D�U�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �H�W�� �O�H��

pathos, qui constituent la composante affective du discours et qui lui donnent une 

autre dimension et surtout, la rendent plus efficace.    

�8�Q�H���P�D�Q�L�I�H�V�W�D�W�L�R�Q���G�¶�p�P�R�W�L�R�Q���S�H�X�W���r�W�U�H���S�O�X�V���R�X���P�R�L�Q�V���P�D�v�W�U�L�V�p�H ; elle peut 

être contrôlé�H���j���G�H�V���I�L�Q�V���W�D�F�W�L�T�X�H�V���G�D�Q�V���X�Q���p�F�K�D�Q�J�H���L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�Q�H�O���S�R�X�U���T�X�¶�H�O�O�H���Q�H��

�V�H���Y�R�L�H���S�D�V�����R�X�����L�Q�Y�H�U�V�H�P�H�Q�W�����V�L�P�X�O�p�H���S�R�X�U���L�P�S�U�H�V�V�L�R�Q�Q�H�U���O�¶�D�X�W�U�H ; elle peut même 

�r�W�U�H�� �M�R�X�p�H�� �F�R�P�P�H�� �D�X�� �W�K�p�k�W�U�H�� �R�X�� �D�X�� �F�L�Q�p�P�D���� �H�W�� �V�¶�H�[�S�U�L�P�H�U�� �S�D�U�� �G�H�V�� �J�H�V�W�H�V�� �R�X�� �G�H�V��

comportements codés qui ne se donnent que dans ces lieux. On peut exprimer une 
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émotion sans chercher à émouvoir et pourtant émouvoir, on peut chercher à 

émouvoir et ne pas y parvenir.  

                                                                                (Charaudeau 2000 : 135)                                                                                                                    

�9�R�L�F�L���G�H�X�[���H�[�H�P�S�O�H�V���S�U�L�V���G�D�Q�V���O�H���I�D�F�H���j���I�D�F�H���T�X�L���I�D�L�W���O�¶�R�E�M�H�W���G�H���F�H���W�U�D�Y�D�L�O�����H�W��

�T�X�L���W�U�D�L�W�H�Q�W���G�X���V�H�Q�W�L�P�H�Q�W���G�H���O�D���F�R�O�q�U�H���F�K�H�]���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�Ue :  

         Exemple 1 :  

277  NS ���� �>�«�@�� �-�H�� �Y�H�X�[�� �U�H�Y�H�Q�L�U�� �V�X�U�� �F�H�W�W�H�� �L�Q�M�X�V�W�L�F�H�� �L�Q�Y�U�D�L�V�H�P�E�O�D�E�O�H�� �T�X�L�� �I�D�L�W�� �T�X�H��

quand vous empruntez, on vous demande une visite médicale. Et alors là, il y a 

intérêt à ne pas être malade, parce que si vous êtes malade, on veut bien vous 

�S�U�r�W�H�U���� �P�D�L�V���o�D���Y�R�X�V���F�R�€�W�H���S�O�X�V���F�K�H�U���� �&�¶�H�V�W���V�F�D�Q�G�D�O�H�X�[���� �F�¶�H�V�W���S�D�V���S�D�U�F�H���T�X�¶�R�Q���H�V�W��

�P�D�O�D�G�H���T�X�¶�R�Q���Q�¶�D���S�D�V���O�H���G�U�R�L�W���G�H���V�H���O�R�J�H�U���� 

Dans cet extrait, Nicolas Sarkozy tente de mobiliser le sentiment de la 

�F�R�O�q�U�H���F�K�H�]���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����H�Q���p�Y�R�T�X�D�Q�W���X�Q�H���V�L�W�X�D�W�L�R�Q où une personne qui est malade 

rencontre des difficultés à se loger car le prêt coûte plus cher. Il accentue la 

gravité de cette situation en employant le mot injustice, �L�Q�W�H�Q�V�L�I�L�p�� �S�D�U�� �O�¶�D�G�M�H�F�W�L�I 

invraisemblable, et le mot scandaleux.  

         Exemple 2 :  

17  SR �����>�«�@���-�¶�D�M�R�X�W�H���0�R�Q�V�L�H�X�U���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\�����T�X�¶�L�O���\���D���G�H�X�[���M�R�X�U�V�����X�Q�H���I�H�P�P�H��

�S�R�O�L�F�L�q�U�H���V�¶�H�V�W���I�D�L�W���Y�L�R�O�H�U�����W�R�X�W���S�U�q�V���G�H���%�R�E�L�J�Q�\�����W�R�X�W���S�U�q�V���G�H���V�R�Q���F�R�P�P�L�V�V�D�U�L�D�W�����H�Q��

�V�R�U�W�D�Q�W���G�H���V�R�Q���F�R�P�P�L�V�V�D�U�L�D�W�����(�W���D�X���P�R�L�V���G�H���P�D�U�V���G�H�U�Q�L�H�U�����D�X���P�r�P�H���H�Q�G�U�R�L�W�����O�¶�X�Q�H��
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de ses c�R�O�O�q�J�X�H�V�� �V�¶�p�W�D�L�W�� �p�J�D�O�H�P�H�Q�W�� �I�D�L�W�� �Y�L�R�O�H�U���� �4�X�¶�H�V�W-�F�H�� �T�X�L�� �V�¶�H�V�W�� �S�D�V�V�p�� �H�Q�W�U�H�� �F�H�V��

deux faits, pour que aucune protection ne soit apportée à une femme policière ?  

Ici, Ségolène Royal évoque le viol de deux femmes policières en espace de 

très peu de temps, un suj�H�W�� �V�X�V�F�H�S�W�L�E�O�H�� �G�H�� �V�X�V�F�L�W�H�U�� �O�D�� �F�R�O�q�U�H�� �F�K�H�]�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �(�W��

�S�R�X�U�� �L�Q�W�H�Q�V�L�I�L�H�U�� �O�H�� �V�H�Q�W�L�P�H�Q�W�� �G�¶�L�Q�F�R�P�S�U�p�K�H�Q�V�L�R�Q�� �H�W�� �G�¶�L�Q�G�L�J�Q�D�W�L�R�Q�� �Y�L�V-à-vis de la 

�V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �G�p�F�U�L�W���� �H�O�O�H�� �F�R�P�S�O�q�W�H�� �S�D�U�� �O�D�� �T�X�H�V�W�L�R�Q : �4�X�¶�H�V�W-�F�H�� �T�X�L�� �V�¶�H�V�W�� �S�D�V�V�p��

entre ces deux faits, pour que aucune protection ne soit apportée à une femme 

policière ? �$�L�Q�V�L���� �O�H�V�� �D�X�G�L�W�H�X�U�V�� �W�U�R�X�Y�H�U�R�Q�W�� �T�X�H�� �O�¶�D�W�W�L�W�X�G�H�� �G�X�� �J�R�X�Y�H�U�Q�H�P�H�Q�W�� �I�D�F�H�� �j��

ces faits a été inadmissible, ce qui va alimenter encore plus le sentiment de colère 

�H�W���G�¶�L�Q�G�L�J�Q�D�W�L�R�Q�� 

Le maniement des sentiment�V�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �Y�L�V-à-vis des situations 

décrites dans les deux exemples relève des techniques associées au pathos 

rhétorique, car ce qui déclenche des actions ce sont les émotions, et plus les 

émotions sont intenses, plus le discours politique est efficace.  

�/�H�� �J�O�L�V�V�H�P�H�Q�W�� �R�S�p�U�p�� �G�¶�X�Q�H�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �U�D�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H�� �H�W�� �I�U�R�L�G�H�� �Y�H�U�V�� �X�Q�H��

argumentation marquée et « réchauffée » en quelque sorte par un registre 

émotionnel au fil du discours est obtenu par divers moyens linguistiques dont font 

partie aussi la répétiti�R�Q�� �H�W�� �O�¶�H�[�D�J�p�U�D�W�L�R�Q���� �G�H�V�� �W�H�F�K�Q�L�T�X�H�V�� �W�U�q�V�� �S�U�L�V�p�H�V�� �S�D�U�� �O�D��

rhétorique audiovisuelle. Comme le note Jean-Marie Cotteret, le petit écran crée 

un effet de loupe :  

Pour persuader le téléspectateur sans faire appel au raisonnement, 

�O�¶�R�U�D�W�H�X�U���G�R�L�W���X�W�L�O�L�V�H�U���W�R�X�V���O�H�V���P�R�\�H�Q�V���O�X�L���S�H�U�P�H�W�W�D�Q�W���G�H���P�D�U�T�X�H�U���O�¶�H�V�S�U�L�W���G�X���S�X�E�O�L�F��

�G�H���I�D�o�R�Q���G�X�U�D�E�O�H�����/�H���G�L�V�F�R�X�U�V���W�p�O�p�Y�L�V�p���G�R�L�W���P�H�W�W�U�H���H�Q���U�H�O�L�H�I���O�¶�L�G�p�H���S�U�L�Q�F�L�S�D�O�H�����&�¶�H�V�W��

�j�� �F�H�� �S�U�L�Q�F�L�S�H�� �T�X�¶�R�E�p�L�W�� �O�H�� �F�R�X�S�O�H�� �S�H�W�L�W�H�� �S�K�U�D�V�H���� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �F�U�H�X�[���� �8�Q�� �D�X�W�U�H�� �F�R�X�S�O�H��

indispensable à la rhétorique émotionnelle permet de cristalliser le discours et 
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�O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q�� �G�X�� �S�X�E�O�L�F�� �V�X�U�� �O�¶�H�V�V�H�Q�W�L�H�O�� �G�X�� �P�H�V�V�D�J�H ���� �F�¶�H�V�W�� �F�H�O�X�L�� �I�R�U�P�p�� �S�D�U�� �O�D��

�U�p�S�p�W�L�W�L�R�Q���H�W���O�¶�H�[�D�J�p�U�D�W�L�R�Q�� 

                                                                                      (Cotteret 2000 : 193)  

�,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �L�F�L�� �G�¶�D�P�S�O�L�I�L�H�U�� �H�W�� �G�H�� �G�U�D�P�D�W�L�V�H�U�� �V�R�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�R�X�U�� �D�V�V�X�U�H�U�� �V�D��

�P�p�P�R�U�L�V�D�W�L�R�Q�� �S�D�U�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �&�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W�� �O�D�� �U�p�S�p�W�L�W�L�R�Q���� �W�R�X�W�� �F�R�P�P�H�� �G�D�Q�V�� �O�H��

�G�R�P�D�L�Q�H���G�H���O�D���S�X�E�O�L�F�L�W�p���� �F�¶�H�V�W���X�Q�H���W�H�F�K�Q�L�T�X�H���H�I�I�L�F�D�F�H���S�R�X�U���O�D�L�V�V�H�U���X�Q�H���L�P�S�U�H�V�V�L�R�Q��

et faire mémoriser le message aux destinataires de celui-�F�L�����&�¶�H�V�W���S�R�X�U���F�H�O�D���T�X�H���O�H�V��

spécialistes de la communication politique comparent souvent les discours 

�F�R�Q�V�W�L�W�X�D�Q�W�� �O�H�V�� �F�D�P�S�D�J�Q�H�V�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�V�� �D�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�X�E�O�L�F�L�W�D�L�U�H���� �/�H�� �I�D�L�W�� �G�¶�X�W�L�O�L�V�H�U��

plusieurs fois les mêmes termes tout au long du débat, ne peut que marquer les 

esprits. 

Prenons pour exemple une forme de répétition employée par Ségolène 

�5�R�\�D�O���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�¶�X�Q�H�� �U�p�S�p�W�L�W�L�R�Q�� �G�H�� �Q�D�W�X�U�H�� �V�\�Q�W�D�[�L�T�X�H���� �R�•�� �O�D�� �P�r�P�H�� �F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q��

grammaticale est répétée �����&�¶�H�V�W���O�H��fameux donnant-donnant/ gagnant-gagnant qui 

�U�H�Y�L�H�Q�W�� �V�R�X�Y�H�Q�W�� �Q�R�Q�� �V�H�X�O�H�P�H�Q�W�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �G�H�� �O�¶�H�Q�W�U�H-deux-tours, mais tout au 

long des discours qui composent sa campagne électorale en 2007.  

�4�X�D�Q�W���j���O�¶�H�[�D�J�p�U�D�W�L�R�Q�����H�O�O�H���H�V�W���X�W�L�O�L�V�p�H���G�D�Q�V���O�H���E�X�W���G�H���I�U�D�S�S�H�U���O�¶�L�P�D�J�L�Q�D�W�L�R�Q��

�G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �G�¶�L�P�S�U�L�P�H�U�� �F�K�H�]�� �O�X�L�� �G�H�V�� �L�P�S�U�H�V�V�L�R�Q�V�� �I�R�U�W�H�V���� �G�H�� �P�D�U�T�X�H�U�� �O�H�V��

�P�p�P�R�L�U�H�V�����$�X�W�U�H�P�H�Q�W���G�L�W�����G�H���I�U�D�S�S�H�U���O�H�V���H�V�S�U�L�W�V�����&�¶�H�V�W���O�H���F�D�V���G�H���O�D���F�R�O�q�U�H���H�[�S�U�L�P�p�H��

par Ségolène Royal, que nous étudierons plus loin, à un moment du face à face 

que nous étudions dans le cadre de ce travail, concernant la question de la 

scolarisation des enfants handicapés et la discrimination dont ils sont victimes. 

Une réaction de colère explicitement marquée et dont la manifestation est 

�V�X�V�F�H�S�W�L�E�O�H���G�¶�r�W�U�H���F�R�Q�V�L�G�p�U�p�H���F�R�P�P�H���G�p�S�O�D�F�p�H�������p�W�D�Q�W���G�R�Qné le climat dans lequel 

�V�H���G�p�U�R�X�O�D�L�W���O�H���G�p�E�D�W���M�X�V�T�X�¶�D�O�R�U�V�����P�D�L�V���S�D�U�W�D�Q�W���G�¶�X�Q�H���L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q���G�H���F�U�p�H�U���X�Q�H���F�K�D�U�J�H��
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�p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H���L�Q�W�H�Q�V�H���G�D�Q�V���O�H���E�X�W���G�H���P�D�U�T�X�H�U���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���S�D�U���X�Q�H���G�p�P�R�Q�V�W�U�D�W�L�R�Q���G�H��

son côté humaniste, et provoquer des sentiments de révolte pour favoriser la 

�P�p�P�R�U�L�V�D�W�L�R�Q���G�H���V�R�Q���G�L�V�F�R�X�U�V���H�W���G�H���V�D���S�U�H�V�W�D�W�L�R�Q���W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O�O�H���S�D�U���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� 

�/�H�� �S�D�\�V�D�J�H�� �D�X�G�L�R�Y�L�V�X�H�O�� �H�V�W�� �S�D�U�� �Q�D�W�X�U�H�� �W�U�q�V�� �S�U�R�S�L�F�H�� �j�� �O�¶�H�[�D�J�p�U�D�W�L�R�Q���� �H�W�� �O�H��

�P�R�L�Q�G�U�H�� �L�Q�F�L�G�H�Q�W�� �S�H�X�W�� �\�� �S�U�H�Q�G�U�H�� �G�H�V�� �G�L�P�H�Q�V�L�R�Q�V�� �H�[�W�U�D�R�U�G�L�Q�D�L�U�H�V���� �/�¶�R�E�M�H�F�W�L�I�� �G�H�� �O�D��

technique �G�H�� �O�¶�H�[�D�J�p�U�D�W�L�R�Q�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�X�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V��

�W�H�O�O�H�P�H�Q�W�� �G�¶�D�S�S�X�\�H�U�� �O�H�� �U�D�L�V�R�Q�Q�H�P�H�Q�W���� �T�X�H�� �G�¶�L�P�S�U�H�V�V�L�R�Q�Q�H�U�� �H�W�� �G�¶�p�P�R�X�Y�R�L�U��

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� 

�>�«�@�� �/�D�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�� �D�X�G�L�R�Y�L�V�X�H�O�O�H�� �V�¶�H�[�S�U�L�P�H�� �S�U�L�Q�F�L�S�D�O�H�P�H�Q�W�� �j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �O�H��

registre émotionnel, au détri�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�D�� �U�D�W�L�R�Q�D�O�L�W�p�� �T�X�H�� �P�H�W�W�D�L�W�� �H�Q�� �°�X�Y�U�H�� �O�D��

rhétorique interpersonnelle, dite classique. Et cela même dans le domaine 

politique, qui se prête pourtant davantage, compte tenu des enjeux relatifs à la 

gestion de la cité, au discours rationnel et à la réfl�H�[�L�R�Q���T�X�¶�D�X���O�D�Q�J�D�J�H���G�H���O�¶�k�P�H��

et des émotions.  

                                                                                      (Cotteret 2000 : 211)   

Woods et Walton (1992) se penchent aussi sur les arguments qui font appel 

�D�X�[�� �p�P�R�W�L�R�Q�V���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�Lre, dits arguments ad populum comme ils les appellent, 

�F�D�U�� �L�O�V�� �V�R�O�O�L�F�L�W�H�Q�W�� �O�D�� �P�R�E�L�O�L�V�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �,�O�V�� �F�K�H�U�F�K�H�Q�W�� �j�� �G�p�W�H�U�P�L�Q�H�U�� �V�L�� �F�H��

�W�\�S�H�� �G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�V��- �T�X�¶�L�O�V�� �D�S�S�H�O�O�H�Q�W�� �D�X�V�V�L�� �G�H�V��paralogismes - a sa place dans 

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �R�X�� �V�L�� �O�¶�R�Q�� �S�H�X�W�� �O�H�V�� �T�Xalifier de fallacieux, car ils ne se fondent 

�S�D�V���V�X�U���O�D���F�R�P�S�R�V�D�Q�W�H���U�D�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H���G�H���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q :  

Le paralogisme non formel traditionnel dit argumentum ad populum est 

généralement défini comme un appel de type émotionnel aux sentiments ou à 
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�O�¶�H�Q�W�K�R�X�V�L�D�Vme du « peuple » ou de la « galerie �ª���S�R�X�U���H�P�S�R�U�W�H�U���O�¶�D�V�V�H�Q�W�L�P�H�Q�W���V�X�U��

une conclusion que ne soutient en fait aucune preuve convenable.  

                                                                          (Woods & Walton 1992 : 69) 

�/�H�� �U�H�F�R�X�U�V�� �j�� �O�¶�p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�� �H�W�� �O�¶�R�U�L�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�I�� �Y�H�U�V��

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����G�¶�D�S�U�q�V���:�R�R�G�V���H�W���:�D�O�W�R�Q�����V�¶�R�S�S�R�V�H�Q�W���j���X�Q�H���D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���© correcte » 

fondée sur des « prémisses vraies �ª���� �/�D�� �Y�D�O�L�G�L�W�p�� �G�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �H�Q�� �F�H�� �V�H�Q�V����

passe nécessairement par la validité lo�J�L�T�X�H���� �/�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �V�¶�H�Q�I�H�U�P�H���� �H�Q��

quelque sorte, dans des règles à priori qui dictent le « bon usage » des schèmes 

argumentatifs, dans un cadre normatif qui proscrit toute transgression des limites 

de la logique. Emmanuelle Danblon (2005) analyse la position de Woods et 

Walton vis-à-vis des arguments émotionnels de la façon suivante :  

�>�«�@�� �6�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�H�D�Q�W�� �G�¶�D�E�R�U�G�� �V�X�U�� �F�H�� �T�X�¶�L�O�� �\�� �D�X�U�D�L�W�� �G�H�� �I�D�O�O�D�F�L�H�X�[�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �I�D�L�W��

�G�¶�X�W�L�O�L�V�H�U���X�Q�H���L�P�D�J�H���S�O�X�W�{�W���T�X�¶�X�Q���D�U�J�X�P�H�Q�W���G�L�W���© rationnel », les auteurs affirment, 

dans un se�F�R�Q�G�� �W�H�P�S�V���� �T�X�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W���D�G�� �S�R�S�X�O�X�P�� �D�� �F�H�F�L�� �G�H�� �I�D�O�O�D�F�L�H�X�[�� �T�X�¶�L�O�� �H�V�W��

« toujours orienté vers un groupe spécifique de personnes réelles, au lieu de 

�W�H�Q�W�H�U�� �G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�H�U�� �j�� �S�D�U�W�L�U�� �G�H�� �S�U�p�P�L�V�V�H�V�� �Y�U�D�L�H�V ». Derrière cette remarque se 

profile toute la distance entre la rhétorique et la dialectique. La distinction 

implicitement suggérée par les auteurs entre une rhétorique fallacieuse et une 

�U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�� �F�R�U�U�H�F�W�H�� �V�H�� �F�R�Q�F�H�Q�W�U�H�� �V�X�U�� �O�¶�R�S�S�R�V�L�W�L�R�Q�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�V�� �D�X�G�L�W�R�L�U�H�V�� �© réels », 

�G�¶�X�Q�� �F�{�W�p���� �H�W�� �O�H�V�� �S�U�p�P�L�V�V�H�V�� �© vraies �ª���� �G�¶�X�Q��autre côté. En théorie, cela devrait 

�L�P�S�O�L�T�X�H�U���T�X�H���O�D���Y�p�U�L�W�p���Q�¶�H�V�W���S�D�V���O�¶�D�I�I�D�L�U�H���G�H�V���D�X�G�L�W�R�L�U�H�V���U�p�H�O�V�����&�H�X�[-ci, en effet, ne 

�V�H�U�D�L�H�Q�W���V�H�Q�V�L�E�O�H�V���T�X�¶�j���G�H�V���p�P�R�W�L�R�Q�V���H�W���G�H�V���I�L�J�X�U�H�V���S�R�W�H�Q�W�L�H�O�O�H�P�H�Q�W���I�D�O�O�D�F�L�H�X�V�H�V���� 

                                                                                     (Danblon 2005 : 102) 
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2.1.3 Le logos 

�(�Q�� �F�H�� �T�X�L�� �F�R�Q�F�H�U�Q�H�� �O�H�� �O�R�J�R�V���� �L�O�� �G�p�V�L�J�Q�H�� �W�R�X�W�� �V�L�P�S�O�H�P�H�Q�W�� �O�¶�H�[�H�U�F�L�F�H�� �G�H�� �O�D��

�U�D�L�V�R�Q�� �G�D�Q�V�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �F�¶�H�V�W-à-�G�L�U�H�� �O�H�V�� �S�U�R�F�p�G�p�V�� �U�D�W�L�R�Q�Q�H�O�V�� �P�L�V�� �H�Q�� �°�X�Y�U�H��

pour arriver à justifier sa prise de position. Ces procédés rationnels constituent les 

�R�X�W�L�O�V�� �G�H�� �E�D�V�H�� �G�H�� �O�D�� �G�p�P�D�U�F�K�H�� �O�R�J�L�T�X�H���� �/�D�� �G�p�G�X�F�W�L�R�Q���� �O�¶�L�Q�G�X�F�W�L�R�Q���� �O�¶�H�[�S�O�L�F�D�W�L�R�Q����

�O�¶�H�[�H�P�S�O�H�����O�¶�D�Q�D�O�R�J�L�H���V�R�Q�W���T�X�H�O�T�X�H�V-uns parmi ces procédés rhétoriques hérités de 

�O�¶�D�U�W���G�H���O�D���U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���D�Q�W�L�T�X�H�����I�D�Lsant appel à la raison. 

Gilles Declercq (1992) appelle �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�� �E�D�V�p�� �V�X�U�� �O�H�� �O�R�J�R�V la preuve 

logique (ou preuve objective�������T�X�¶�L�O���G�p�I�L�Q�L�W���G�H���O�D���I�D�o�R�Q���V�X�L�Y�D�Q�W�H :  

Elle est constituée par « �O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���P�r�P�H�����S�D�U���F�H���T�X�¶�L�O���G�p�P�R�Q�W�U�H���R�X���S�D�U�D�v�W��

démontrer ». Les deux premiers types de preuves concernent les sujets de la 

persuasion ���� �O�D�� �S�U�H�X�Y�H�� �p�W�K�L�T�X�H���� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U����- acteur de la persuasion ; la preuve 

�S�D�W�K�p�W�L�T�X�H���� �O�¶�D�X�G�L�W�H�X�U-cible de la persuasion. À la différence de ces preuves 

subjectives, la preuve logique est une preuve objective, car elle procède du 

�G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�p�P�R�Q�V�W�U�D�W�L�I�� �P�r�P�H���� �(�O�O�H�� �G�p�I�L�Q�L�W�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �U�D�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H�� �S�D�U�� �O�D��

capacité persuasive interne du langage. Déterminer la manière dont il faut 

structurer discursivement un raisonnement pour persuader un auditoire : telle est 

�O�D�� �I�L�Q�D�O�L�W�p�� �G�H�� �O�D�� �S�U�H�X�Y�H�� �O�R�J�L�T�X�H���� �&�¶�H�V�W�� �H�Q�� �D�G�M�R�L�J�Q�D�Q�W�� �D�X�[�� �S�U�H�X�Y�H�V�� �V�X�E�M�H�F�W�L�Y�H�V�� �O�D��

�S�U�H�X�Y�H�� �O�R�J�L�T�X�H�� �T�X�¶�$�U�L�V�W�R�W�H���I�R�Q�G�H�� �D�X�W�K�H�Q�W�L�T�X�H�P�H�Q�W���X�Q�H�� �P�p�W�K�R�G�H�� �G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q��

discursive ���� �V�R�Q�� �p�W�X�G�H�� �Q�R�X�V�� �S�O�D�F�H�� �D�X�� �F�°�X�U�� �P�r�P�H�� �G�H�V�� �V�W�U�X�F�W�X�U�H�V�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�V�� �G�H��

�O�¶�D�U�Jumentation.  

                                                                                       (Declercq 1992 : 58)  
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�8�Q�� �H�[�H�P�S�O�H�� �G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�� �E�D�V�p�� �V�X�U�� �O�H�� �U�D�L�V�R�Q�Q�H�P�H�Q�W���� �S�D�U�P�L�� �O�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�V��

déductifs, est le syllogisme, un concept issu de la logique aristotélicienne : 

Tous les hommes sont mortels. Les Grecs sont des hommes. Donc les Grecs 

sont mortels. 

�,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�¶�X�Q�� �U�D�L�V�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �O�R�J�L�T�X�H�� �F�R�P�S�R�V�p�� �G�H�� �G�H�X�[�� �S�U�p�P�L�V�V�H�V�� �G�R�Q�Q�p�H�V��

conduisant à une conclusion. Le syllogisme permet de valider la véracité formelle 

de la conclusion résultant de deux prémisses posées et supposées vraies. Chaque 

�D�S�S�O�L�F�D�W�L�R�Q�� �G�¶�X�Q�� �S�U�L�Q�F�L�S�H�� �J�p�Q�p�U�D�O�� �j�� �X�Q�� �I�D�L�W�� �L�V�R�O�p�� �H�W�� �S�D�U�W�L�F�X�O�L�H�U�� �U�H�O�q�Y�H�� �G�X��

�U�D�L�V�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �G�p�G�X�F�W�L�I�� �H�W�� �G�X�� �V�\�O�O�R�J�L�V�P�H���� �T�X�L�� �S�H�X�W�� �S�U�H�Q�G�U�H�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �I�R�U�P�H�V�� �S�O�X�V��

simplifiées.  

 Un autre exemple d'argument fondé sur la raison est justement l'exemple. 

L'exemple, qui fait partie de l'induction, permet, à partir d'un fait particulier, 

d'établir une norme, autrement dit, de passer du particulier au général. Le recours 

aux exemples et illustrations permet d'appuyer son point de vue. Dans le but 

d'éviter que sa prestation argumentative reste théorique et conceptuelle, l'orateur 

tente de puiser dans le savoir et les expériences de son auditoire des références qui 

soutiennent ses positions. Autrement �G�L�W���� �S�D�V�V�H�U�� �G�H�� �O�¶�D�E�V�W�U�D�L�W�� �D�X�� �F�R�Q�F�U�H�W���� �&�H�� �T�X�L��

confère à son discours un caractère plus tangible, et le rend plus intéressant et plus 

vivant, donc plus crédible, mais aussi plus séduisant.  

�/�¶�H�[�H�P�S�O�H�� �H�V�W�� �O�H�� �P�R�\�H�Q�� �T�X�L���� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�R�P�D�L�Q�H�� �D�X�G�L�R�Y�L�V�X�H�O�� �F�R�P�P�H�� �G�D�Q�V��

t�R�X�W�H���G�p�P�R�Q�V�W�U�D�W�L�R�Q�����V�H���U�p�Y�q�O�H���O�H���S�O�X�V���H�I�I�L�F�D�F�H�����,�O���S�H�U�P�H�W���G�¶�L�O�O�X�V�W�U�H�U���X�Q�H���L�G�p�H���R�X���X�Q��

�I�D�L�W���� �P�D�L�V�� �D�X�V�V�L�� �G�H�� �F�O�D�U�L�I�L�H�U�� �X�Q�� �U�D�L�V�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �D�E�V�W�U�D�L�W�� �H�Q�� �O�¶�L�Q�F�D�U�Q�D�Q�W���� �2�Q�� �V�H��

souvient davantage des réalisations concrètes que des principes qui en sont à 



64 

 

�O�¶�R�U�L�J�L�Q�H���� �>�«�@�� �/�¶�H�[�H�P�S�O�H�� �V�¶�L�Q�W�q�J�U�H�� �G�¶�D�X�W�D�Q�W�� �S�O�X�V�� �I�D�F�L�O�H�P�H�Q�W�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �S�D�\�V�D�J�H��

�D�X�G�L�R�Y�L�V�X�H�O���T�X�¶�L�O���V�H���V�L�W�X�H���j���P�L-�F�K�H�P�L�Q���H�Q�W�U�H���O�¶�R�U�G�U�H���G�H���O�D���S�D�U�R�O�H�����D�X�G�L�R�����H�W���F�H�O�X�L���G�H��

�O�¶�L�P�D�J�H�� ���Y�L�V�X�H�O������ �&�¶�H�V�W�� �S�R�X�U�T�X�R�L�� �O�H�V�� �R�U�D�W�H�X�U�V�� �F�D�W�K�R�G�L�T�X�H�V�� �S�U�p�I�q�U�H�Q�W�� �O�¶�H�[�H�P�S�O�H�� �j��

�W�R�X�W���D�X�W�U�H���W�\�S�H���G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�V�����Hn particulier logiques, pour étayer le raisonnement 

qui fonde le sens de leur discours.  

                                                                                      (Cotteret 2000 : 164) 

Le discours de Nicolas Sarkozy tout au long du face à face étudié ici est 

particulièrement riche en exemples et il est frappant à quel point il emploie cette 

�W�H�F�K�Q�L�T�X�H���E�H�D�X�F�R�X�S���S�O�X�V���I�U�p�T�X�H�P�P�H�Q�W���T�X�H���V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �/�¶�p�F�D�U�W���H�Q�W�U�H���O�H�V���G�H�X�[��

adversaires concernant le nombre de fois où ils utilisent des exemples tout au long 

�G�X���G�p�E�D�W���S�R�X�U���L�O�O�X�V�W�U�H�U���O�H�X�U�V���W�K�q�V�H�V���H�V�W���F�R�Q�V�L�G�p�U�D�E�O�H�����/�H���G�p�E�D�W���U�H�J�R�U�J�H���G�¶�H�[�H�P�S�O�H�V��

plus ou moins frappants, pris dans des domaines et des situations divers et variés. 

�,�O���H�V�W���L�Q�W�p�U�H�V�V�D�Q�W���G�H���U�H�P�D�U�T�X�H�U���O�¶�H�I�I�H�W���T�X�H���O�¶�H�[�H�P�S�O�H���F�U�p�H���F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W���O�D���F�O�D�U�W�p���H�W��la 

�F�R�P�S�U�p�K�H�Q�V�L�R�Q���G�X���G�L�V�F�R�X�U�V�����&�¶�H�V�W���O�j���T�X�H���V�H���W�U�R�X�Y�H���W�R�X�W�H���O�D���Y�D�O�H�X�U���G�H���O�¶�H�[�H�P�S�O�H���H�Q��

�W�D�Q�W�� �T�X�H�� �W�H�F�K�Q�L�T�X�H�� �G�¶�D�U�W�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�I���� �U�H�Q�G�U�H�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�O�X�V�� �F�O�D�L�U�� �H�W�� �G�R�Q�F���� �S�O�X�V��

efficace.  

Exemple 1:  

58  NS �����>�«�@���/�D���)�U�D�Q�F�H���D���F�U�p�p�������P�L�O�O�L�R�Q���G�¶�H�P�S�O�R�L�V���S�X�E�O�L�F�V���G�H�S�X�L�V��1980. Et vous, 

vous venez de nous expliquer, on ne peut rien changer. Alors prenons des 

exemples ���� ������ �������� �G�R�X�D�Q�L�H�U�V���� �o�D�� �Q�¶�D�� �S�D�V�� �E�R�X�J�p�� �G�H�S�X�L�V�� ������������ �H�Q�W�U�H�� �W�H�P�S�V�� �R�Q�� �D��

�V�X�S�S�U�L�P�p�� �O�H�V�� �I�U�R�Q�W�L�q�U�H�V���� �/�¶�e�W�D�W�� �D�� �W�U�D�Q�V�I�p�U�p�� �O�D�� �F�R�P�S�p�W�H�Q�F�H�� �G�H�� �O�D�� �I�R�U�P�D�W�L�R�Q��

professionnelle aux régions. Tenez-�Y�R�X�V�� �E�L�H�Q�� �0�R�Q�V�L�H�X�U�� �3�R�L�Y�U�H�� �G�¶�$�U�Y�R�U���� �H�Q�W�U�H��

�W�H�P�S�V���� �O�H�V�� �H�I�I�H�F�W�L�I�V�� �G�H�� �O�D�� �I�R�U�P�D�W�L�R�Q�� �S�U�R�I�H�V�V�L�R�Q�Q�H�O�O�H�� �G�D�Q�V�� �O�¶�e�W�D�W�� �R�Q�W�� �D�X�J�P�H�Q�W�p�� �G�H��

���������� �/�¶�e�W�D�W�� �D�� �W�U�D�Q�V�I�p�U�p�� �D�X�[�� �G�p�S�D�U�W�H�P�H�Q�W�V�� �O�H�V�� �F�R�P�S�p�W�H�Q�F�H�V�� �V�R�F�L�D�O�H�V���� �7�H�Q�H�]-vous 
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�E�L�H�Q���� �H�Q�W�U�H�� �W�H�P�S�V�� �O�H�V�� �H�I�I�H�F�W�L�I�V�� �G�H�� �O�¶�e�Wat sur les compétences sociales ont été 

multipliés par quatre. 

Exemple 2 :  

601  NS ���� �>�«�@�� �-�H�� �S�H�Q�V�H�� �T�X�¶�j�� �O�D�� �5�p�X�Q�L�R�Q��par exemple, on peut leur donner 

�O�¶�L�Q�G�p�S�H�Q�G�D�Q�F�H���p�Q�H�U�J�p�W�L�T�X�H���H�Q���L�Q�Y�H�V�W�L�V�V�D�Q�W���P�D�V�V�L�Y�H�P�H�Q�W���G�D�Q�V���O�D���E�L�R�P�D�V�V�H�� 

Exemple 3 :  

674  NS �����>�«�@���-�H���Y�D�L�V��prendre un autre exemple qui va peut être vous toucher et 

�Y�R�X�V���D�O�O�H�]���P�L�H�X�[���F�R�P�S�U�H�Q�G�U�H���P�D���S�H�Q�V�p�H�����/�¶�D�I�I�D�L�U�H���G�H�V���H�Q�I�D�Q�W�V���K�D�Q�G�L�F�D�S�p�V���G�D�Q�V���O�H�V��

écoles. 

�8�Q�� �D�X�W�U�H�� �H�[�H�P�S�O�H�� �U�H�O�H�Y�D�Q�W�� �G�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �O�R�J�L�T�X�H�� �H�V�W�� �O�H�� �S�U�R�F�p�G�p�� �G�H��

�O�¶�K�\�S�R�W�K�q�V�H�����/�¶�K�\�S�R�W�K�q�V�H���H�V�W���I�R�Q�G�p�H���V�X�U���X�Q���U�D�L�V�R�Q�Q�H�P�H�Q�W���T�X�L�����F�R�P�P�H���F�¶�H�V�W���O�H���F�D�V��

de tous les arguments logiques, est rendu très explicite par le locuteur, 

contrairement aux arguments subtils et indirects relevant de la personnalité et du 

caractère du locuteur, qui mettent implicitement en valeur le discours et la face de 

�O�¶�R�U�D�W�H�X�U���� �/�¶�K�\�S�R�W�K�q�V�H�� �H�V�W�� �I�R�Q�G�p�H�� �V�X�U�� �X�Q�H�� �S�U�R�M�H�F�W�L�R�Q�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �I�X�W�X�U���� �L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H��

transporter mentalement son destinataire dans une situation future, dans une 

éventualité, dans une fiction proposée par le discours. Un raisonnement causal 

�H�[�S�O�L�F�L�W�p�� �S�D�U�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�U�p�V�H�Q�W�H�� �O�H�V�� �F�R�Q�V�p�T�X�H�Q�F�H�V�� �G�¶�X�Q�H�� �F�H�U�W�D�L�Q�H�� �D�F�W�L�R�Q���� �H�W��

�S�U�R�S�R�V�H�� �D�X�� �G�H�V�W�L�Q�D�W�D�L�U�H�� �G�H�� �Y�L�V�X�D�O�L�V�H�U�� �S�D�U�� �O�¶�L�P�D�J�L�Q�D�W�L�R�Q�� �O�H�� �V�F�p�Q�D�U�L�R�� �S�R�V�V�L�E�O�H��

résultant de telle ou de telle décision. 

Dans le cadre du discours étudié dans ce travail, j�H�� �S�U�R�S�R�V�H�� �O�¶�H�[�H�P�S�O�H��

�V�X�L�Y�D�Q�W���G�¶�D�S�S�O�L�F�D�W�L�R�Q���G�X���S�U�R�F�p�G�p���G�H���O�¶�K�\�S�R�W�K�q�V�H :   
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Exemple 4:  

12  NS �����>�«�@���$�O�R�U�V���P�R�L���M�¶�H�V�V�D�\�H�U�D�L����si les Français me font confiance�����G�¶�r�W�U�H���X�Q��

�S�U�p�V�L�G�H�Q�W���G�H���O�D���5�p�S�X�E�O�L�T�X�H���T�X�L���G�¶�D�E�R�U�G���V�¶�H�Q�J�D�J�H�U�D���V�X�U���G�H�V���U�p�V�X�O�W�D�W�V�����-�H���Y�H�X�[���G�H�V��

résultats. �,�O���Q�H���V�¶�D�J�L�W���S�O�X�V���G�H���G�L�U�H�����L�O���Q�H���V�¶�D�J�L�W���S�O�X�V���G�H���S�U�R�F�O�D�P�H�U���G�H�V���G�U�R�L�W�V���Y�L�U�W�X�H�O�V����

il faut promettre aux Français des droits qui deviendront réels. Des résultats. Je 

voudrais être un président de la République qui prend ses responsabilités. Je ne 

�P�¶�D�E�U�L�W�H�U�D�L��pas derrière des tabous ou derrière des excuses ou des paravents, je 

�Y�D�L�V���P�¶�H�Q�J�D�J�H�U���V�X�U���X�Q���F�H�U�W�D�L�Q���Q�R�P�E�U�H���G�H���V�X�M�H�W�V���� �M�H���S�U�H�Q�G�U�D�L���G�H�V���H�Q�J�D�J�H�P�H�Q�W�V���� �M�H��

tiendrai parole et je demanderai à être jugé là-dessus. 

Exemple 5 :  

17  SR �����>�«�@���(�K���E�L�H�Q���M�H���O�H���G�L�V�����G�H�P�D�L�Q, si je suis élue président de la République, 

les agents publics seront protégés, et en particulier les femmes, elles seront 

�U�D�F�F�R�P�S�D�J�Q�p�H�V�� �j�� �O�H�X�U�� �G�R�P�L�F�L�O�H�� �O�R�U�V�T�X�¶�H�O�O�H�V�� �V�R�U�W�H�Q�W�� �W�D�U�G�L�Y�H�P�H�Q�W�� �G�H�V��

commissariats de police.  

Exemple 6 :  

946  NS �����>�«�@��Si les Français me font confiance,  je ne les décevrai pas, je ne les 

trahirai pas, je ne leur mentirai pas. 

Dans ces extraits, les deux candidats mettent en discours les évènements 

résultant de leurs éventuelles élections respectives, sous forme de promesses. La 

thèse soutenue par chacun des deux adversaires est « Je suis la personne la plus 

adéquate à devenir le prochain candidat, votez pour moi ». Des arguments 

logiques viennent explicitement appuyer cette thèse, arguments qui étayent des 
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hypothèses concernant ce q�X�L�� �Y�D�� �U�p�V�X�O�W�H�U�� �G�X�� �I�D�L�W�� �G�H�� �O�¶�p�O�H�F�W�L�R�Q�� �G�X�� �F�D�Q�G�L�G�D�W���� �/�H�V��

arguments qui soutiennent cette thèse portent sur les actions qui seront entreprises 

�S�R�X�U�� �O�¶�L�Q�W�p�U�r�W�� �H�W�� �O�H�� �E�L�H�Q�� �G�H�V�� �)�U�D�Q�o�D�L�V�� �R�X�� �G�H�V�� �F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�V�� �D�O�O�D�Q�W�� �G�D�Q�V�� �F�H�� �V�H�Q�V����

�&�¶�H�V�W�� �V�R�X�Y�H�Q�W�� �H�Q�� �p�Q�X�P�p�U�D�Q�W�� �O�H�V�� �D�Y�D�Q�Wages de son élection que le candidat 

transporte mentalement son auditoire dans une situation future imaginée, où ce 

dernier visualise les conséquences futures présumées de son vote. Une condition 

de base est posée : « Si je suis élu/e président/e ». À partir du moment où 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �D�G�K�q�U�H�� �j�� �F�H�� �S�R�V�W�X�O�D�W�� �G�H�� �E�D�V�H���� �L�O�� �Y�L�V�X�D�O�L�V�H�� �O�H�V�� �V�F�p�Q�D�U�L�R�V�� �U�p�V�X�O�W�D�Q�W�V��

proposés par le candidat. De cette façon, chaque candidat essaye de démontrer 

�T�X�¶�L�O�� �H�V�W�� �P�H�L�O�O�H�X�U�� �T�X�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �L�F�L�� �G�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�p�U�r�W��

gé�Q�p�U�D�O�����T�X�L���H�V�W���G�¶�D�L�O�O�H�X�U�V�����O�H���S�R�V�W�X�O�D�W���G�X���F�R�Q�F�H�S�W���P�r�P�H���G�H���O�D���G�p�P�R�F�U�D�W�L�H�����/�¶�L�Q�W�p�U�r�W��

�J�p�Q�p�U�D�O�� �H�V�W�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�� �G�H�� �M�X�V�W�L�I�L�F�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�D�� �S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �V�R�L�� �H�Q�� �W�D�Q�W�� �T�X�H��

candidat idéal aux élections présidentielles. Le candidat se propose en tant que tel, 

�H�W���O�¶�D�U�J�Xment principal qui appuie cette candidature aux présidentielles est le fait 

�T�X�¶�L�O�� �V�R�L�W�� �J�O�R�E�D�O�H�P�H�Q�W�� �R�X�� �P�D�M�R�U�L�W�D�L�U�H�P�H�Q�W�� �S�U�R�I�L�W�D�E�O�H�� �D�X�[�� �F�L�W�R�\�H�Q�V-électeurs de 

�O�¶�D�Y�R�L�U���O�X�L���F�R�P�P�H���S�U�p�V�L�G�H�Q�W�����&�¶�H�V�W���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W���G�H���E�D�V�H���F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W���O�H���O�R�J�R�V�����G�D�Q�V���O�H��

�F�D�G�U�H���G�¶�X�Q���G�p�E�D�W���Solitique télévisé.  

�6�¶�L�O���H�V�W���Y�U�D�L���T�X�H���O�¶�H�W�K�R�V�� �H�W���O�H���S�D�W�K�R�V���R�Q�W���X�Q���U�{�O�H���I�R�Q�G�D�P�H�Q�W�D�O���j�� �M�R�X�H�U���G�D�Q�V��

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �H�W�� �V�X�U�W�R�X�W�� �G�D�Q�V�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H���� �O�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�V��

rationnels ne doivent pas être écartés pour autant. Un discours argumentatif solide 

se base aussi sur la composante rationnelle. Nous ne pouvons donc pas exclure le 

�U�H�J�L�V�W�U�H�� �U�D�W�L�R�Q�Q�H�O�� �G�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �S�R�X�U�� �Q�H�� �Y�D�O�R�U�L�V�H�U�� �T�X�H�� �V�D�� �G�L�P�H�Q�V�L�R�Q��

émotionnelle, mais il est impératif néanmoins, de faire une grande place au plaire, 

compte tenu de la particularité du face à face télévisé en tant que forme 

�G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �/�¶�H�W�K�R�V�� �H�W�� �O�H�� �S�D�W�K�R�V�� �V�R�Q�W�� �E�k�W�L�V�� �V�X�U�� �O�H�V�� �I�R�Q�G�D�W�L�R�Q�V�� �G�X�� �O�R�J�R�V���� �T�X�H��

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �Q�H�� �S�H�X�W�� �W�R�X�W�H�I�R�L�V�� �S�D�V�� �p�F�D�U�W�H�U���� �F�D�U�� �X�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �U�D�W�L�R�Q�Q�H�O�� �U�p�S�R�Q�G�� �j��

des critères logiques indispensables pour le bien-fondé de la thèse présentée.  
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�/�D�� �S�H�U�W�L�Q�H�Q�F�H�� �G�¶�X�Q�� �U�D�L�V�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �H�W�� �V�D�� �I�R�U�F�H�� �G�H�� �F�R�Q�Y�L�F�W�L�R�Q�� �U�H�S�R�V�H�Q�W�� �V�X�U��

�O�¶�p�Y�L�G�H�Q�F�H�� �G�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�V�� �T�X�L�� �O�¶�p�W�D�\�H�Q�W���� �0�r�P�H�� �D�Y�H�F�� �E�H�D�X�F�R�X�S�� �G�H�� �E�R�Q�Q�H�� �Y�R�O�R�Q�W�p����

on peut difficilement contester que 1 plus 1 fassent 2. Le raisonnement logique 

devrait donc être le plus apte à convaincre un auditoire et le registre rationnel 

�G�H�P�H�X�U�H�U���O�¶�D�U�P�H���G�H���S�U�p�G�L�O�H�F�W�L�R�Q���G�H�V���R�U�D�W�H�X�U�V�����H�W���D���I�R�U�W�L�R�U�L���G�H�V���K�R�P�P�H�V���S�R�O�L�W�L�T�X�H�V����

�F�R�P�P�H���F�H���I�X�W���G�¶�D�L�O�O�H�X�U�V���S�U�H�V�T�X�H���W�R�X�M�R�X�U�V���O�H���F�D�V�� 

                                                                                      (Cotteret 2000 : 165) 

�6�H�X�O�H�P�H�Q�W���� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O�� �Q�¶�D�� �S�D�V�� �W�R�X�M�R�X�U�V�� �O�H�� �W�H�P�S�V�� �G�¶�p�W�D�O�H�U�� �V�R�Q��

raisonnement, compte tenu des contraintes temporelles imposées par le contexte 

télévisuel. Il doit faire �I�D�F�H�� �j�� �O�¶�L�Q�F�R�P�S�U�p�K�H�Q�V�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �T�X�L�� �H�V�W���� �S�D�U��

ailleurs, vaste et hétérogène. Il se trouve donc devant la nécessité de trouver 

�G�¶�D�X�W�U�H�V�� �P�R�\�H�Q�V�� �S�R�X�U�� �V�R�L�J�Q�H�U�� �V�D�� �S�U�H�V�W�D�W�L�R�Q�� �W�p�O�p�Y�L�V�p�H���� �&�¶�H�V�W�� �O�j�� �R�•�� �L�Q�W�H�U�Y�L�H�Q�W�� �O�H��

registre émotionnel du discours.  
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2.2 Parole la toute puissante 

�3�X�L�V�T�X�H�� �O�¶�R�E�M�H�W�� �G�H�� �F�H�� �W�U�D�Y�D�L�O�� �H�V�W�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Rn, il est important 

�G�¶�D�E�R�U�G�H�U�� �O�D�� �S�X�L�V�V�D�Q�F�H�� �G�H la parole, qui constitue son instrument principal. La 

parole se trouve au centre de toute interaction sociale, en tant que mode principal 

�G�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�� �G�H�� �O�D�� �S�H�Q�V�p�H���� �/�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �S�X�L�V�H�� �V�D�� �I�R�U�F�H�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q��

�S�U�H�P�L�q�U�H�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�R�O�H���� �F�¶�H�V�W-à-�G�L�U�H�� �G�D�Q�V�� �V�R�Q�� �S�R�X�Y�R�L�U�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �V�X�U�� �D�X�W�U�X�L���� �/�D��

parole doit être envisagée comme la perspective fonctionnelle qui constitue la 

visée ultime de tout d�L�V�F�R�X�U�V���� �F�D�U�� �W�R�X�W�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�W�� �G�D�Q�V�� �X�Q�H�� �W�H�Q�W�D�W�L�Y�H��

�G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���V�X�U���D�X�W�U�X�L���� 

 La parole humaine englobe ces trois registres, exprimer, informer, 

�F�R�Q�Y�D�L�Q�F�U�H�����(�O�O�H���H�V�W���O�H���I�U�X�L�W���G�¶�X�Q�H���F�R�P�E�L�Q�D�L�V�R�Q���R�U�L�J�L�Q�D�O�H���G�H���F�H�V���W�U�R�L�V���p�O�p�P�H�Q�W�V���D�X��

sein de laquelle le convaincre pourrait bien jouer un rôle prépondérant.  

                                                                                         (Breton 2000 : 30) 

�'�D�Q�V�� �O�D�� �Y�L�H�� �G�H�� �W�R�X�V�� �O�H�V�� �M�R�X�U�V���� �L�O�� �Q�R�X�V�� �D�U�U�L�Y�H�� �S�D�U�I�R�L�V�� �G�¶�D�G�P�L�U�H�U�� �G�H�V��

personnes avec un sens de la persuasion remarquable, un savoir-faire persuasif, 

qui arrivent à leurs objectifs grâce à �O�H�X�U���I�D�o�R�Q�� �G�¶�X�W�L�O�L�V�H�U���O�D���S�D�U�R�O�H���� �G�H�V�� �© beaux 

parleurs » comme on les appelle communément. �,�O�� �S�H�X�W�� �V�¶�D�J�L�U���G�¶�D�Y�R�F�D�W�V���� �G�H��

�F�R�P�P�H�U�F�L�D�X�[���� �H�W�� �V�X�U�W�R�X�W�� �G�¶�K�Rmmes politiques, mais aussi de personnes qui ne 

font pas de cette capacité leur métier. Le savoir-faire persuasif, cette capacité 

�H�[�W�U�D�R�U�G�L�Q�D�L�U�H���G�H���P�D�Q�L�H�U���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���S�R�X�U���D�U�U�L�Y�H�U���j���V�H�V���I�L�Q�V���H�W���G�¶�X�Q�H���J�U�D�Q�G�H���X�W�L�O�L�W�p��

�G�D�Q�V�� �O�D�� �V�S�K�q�U�H�� �G�H�� �O�¶�p�F�K�D�Q�J�H�� �V�R�F�L�D�O���� �3�R�X�U�� �V�R�X�O�L�J�Q�H�U�� �O�H�� �U�{�O�H�� �F�Hntral de la parole 

dans le cadre de la vie et de l'échange sociaux, Rodolphe Ghiglione donne 

l'exemple suivant : 
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�>�«�@���&�R�P�P�H���O�H���I�D�L�W���G�L�U�H���7�K�X�F�\�G�L�G�H���j���3�p�U�L�F�O�q�V�������© L'homme qui sait penser 

et ne sait pas exprimer ce qu'il pense est au niveau de celui qui ne sait pas 

penser ».   

                                                                                     (Ghiglione 1989 : 21) 

 Pour rendre compte à quel point la force de la parole est extraordinaire, un 

autre extrait mérite aussi d'être cité, celui  de l`ouvrage d`Oswald Ducrot, Le dire 

et le dit : 

D`abord je voudrais définir la discipline �± je l`appelle « pragmatique 

sémantique », ou « pragmatique linguistique » - à l`intérieur de laquelle se situent 

mes recherches. Si l`on donne pour objet à la pragmatique l`action humaine en 

général, le terme de pragmatique du langage peut servir à designer, dans cet 

ensemble de recherches, celles qui concernent l`action humaine accomplie au 

moyen du langage, en indiquant ses conditions et sa portée. Le problème 

fondamental, dans cet ordre d`études, est de savoir pourquoi il est possible de se 

servir de mots pour exercer une influence, pourquoi certaines paroles, dans 

certaines circonstances, sont douées d`efficacité. C`est le problème du centurion 

de l`Evangile, qui s`étonne de pouvoir dire à son serviteur « Viens ! », et le 

�V�H�U�Y�L�W�H�X�U�� �Y�L�H�Q�W���� �&�¶�H�V�W�� �D�X�V�V�L�� �O�D�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�� �W�U�D�L�W�p�H�� �S�D�U�� �%�R�X�U�G�L�H�X���� ������������ �T�X�H�V�W�L�R�Q�� �T�X�L��

relève en effet de la sociologie, et sur laquelle le linguiste, en tant que linguiste, a 

peu de choses à dire �± sauf s̀il croit à un pouvoir intrinsèque du verbe. 

                                                                                       (Ducrot 1984 : 173)  

On constate parfois que le discours argumentatif peut aller beaucoup plus 

loin et dépasser ses objectifs, en basculant dans un culte extraordinaire et 

démesuré de la personne, aussi insensé que dangereux. En effet, nombreux sont le 
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cas �G�D�Q�V�� �O�¶�K�L�V�W�R�L�U�H�� �G�H�� �O�¶�K�X�P�D�Q�L�W�p���R�•�� �O�D�� �S�D�U�R�O�H�� �G�H�Y�L�H�Q�W�� �O�¶�L�Q�V�W�U�X�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�D��

manipulation.  

�-�H���S�U�R�S�R�V�H���G�¶�R�E�V�H�U�Y�H�U���X�Q���H�[�H�P�S�O�H���I�O�D�J�Uant appartenant aux pages les plus 

�V�R�P�E�U�H�V�� �G�H�� �O�¶�K�L�V�W�R�L�U�H�� �G�H�� �O�¶�K�X�P�D�Q�L�W�p���� �G�H�� �O�D�� �I�R�U�F�H�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�R�O�H�� �H�W�� �G�H�� �V�R�Q�� �U�{�O�H�� �G�D�Q�V��

�O�¶�R�U�L�H�Q�W�D�W�L�R�Q���G�H���F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�V���H�W���G�¶�D�W�W�L�W�X�G�H�V�����G�p�F�U�L�W���S�D�U���3�K�L�O�L�S�S�H���%�U�H�W�R�Q����  

�>�«�@�� �2�Q�� �Q�¶�R�X�E�O�L�H�U�D�� �S�D�V�� �T�X�H�� �O�H�V�� �S�U�R�S�R�V�� �H�Q�I�X�P�p�V�� �G�¶�X�Q�� �D�S�S�U�H�Q�W�L�� �G�L�Ftateur, 

raciste et frustré, jeté en prison après une émeute locale assez dérisoire à Munich, 

�I�L�Q�L�V�V�H�Q�W���S�D�U���F�R�Q�Y�D�L�Q�F�U�H���X�Q�H���P�D�M�R�U�L�W�p���G�¶�$�O�O�H�P�D�Q�G�V���G�H���V�H�P�H�U���O�D���Y�L�R�O�H�Q�F�H���H�W���O�D���P�R�U�W��

�V�X�U�� �W�R�X�W�H�� �X�Q�H�� �J�U�D�Q�G�H�� �S�D�U�W�L�H�� �G�H�� �O�¶�(�X�U�R�S�H�� �H�W�� �G�X�� �P�R�Q�G�H���� �2�Q�� �Q�¶�L�J�Q�R�U�H�U�D�� �S�D�V���� �G�D�Q�V��

cett�H�� �S�H�U�V�S�H�F�W�L�Y�H���� �T�X�H�� �O�¶�D�F�F�H�V�V�L�R�Q�� �D�X�� �S�R�X�Y�R�L�U�� �G�¶�+�L�W�O�H�U�� �V�¶�H�V�W�� �I�D�L�W�H�� �S�D�U�� �G�H�V�� �Y�R�L�H�V��

�p�O�H�F�W�R�U�D�O�H�V�� �H�W�� �S�D�U�� �O�¶�R�E�W�H�Q�W�L�R�Q�� �G�¶�X�Q�H�� �P�D�M�R�U�L�W�p�� �G�¶�p�O�X�V���� �/�H�� �U�{�O�H�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�R�O�H�� �S�R�X�U��

convaincre a été essentiel à cette occasion, même si les mesures de répression et 

�O�¶�X�V�D�J�H�� �G�H�� �O�D�� �Y�L�R�O�H�Q�F�H�� �S�K�\�V�L�T�X�H�� �Q�¶�R�Q�W�� �S�D�V�� �p�W�p�� �Q�p�J�O�L�J�H�D�E�O�H�V���� �/�H�� �I�D�Q�W�{�P�H�� �G�H�� �O�D��

démocratie va planer encore longtemps sur ce régime qui consacrera beaucoup 

�G�¶�p�Q�H�U�J�L�H���j���F�R�Q�Y�D�L�Q�F�U�H���O�H�V���J�H�Q�V�����E�L�H�Q���D�S�U�q�V���O�D���S�U�L�V�H���G�X���S�R�X�Y�R�L�U�����G�H���O�D���O�p�J�L�W�L�P�L�W�p���G�H��

ses actions. 

                                                                                          (Breton 2000 : 44) 

L'autorité sans frein d'un individu sur la majorité, qui suscite 

�O�¶�D�Y�H�X�J�O�H�P�H�Q�W���� �D�S�S�X�\�p�� �S�D�U�� �O�D�� �I�R�U�F�H�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�R�O�H�� �H�V�W�� �G�p�F�U�L�W�H�� �D�X�V�V�L�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �F�L�W�D�W�L�R�Q��

suivante :  

�>�«�@�� �1�R�X�V��avons vu des hommes devenir des brutes dociles, et tuer par 

ordre, par peur, par fidélité. Alors qu'un peuple entier sombrait dans le mutisme, 

que la loi était pervertie, que disparaissait tout droit à la vérité, nous avons vu des 

innocents transformés en coupables, des hommes libres emprisonnés à cause de 
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leur religion, de leur ethnie, ou de leur classe. Nous avons vu des millions et des 

millions d'êtres sacrifiés.  

                                                                                  (Moscovici 1985 : 245) 

La parole peut donc devenir un outil puissant de « lavage de cerveau », 

�G�¶�H�[�W�H�U�P�L�Q�D�W�L�R�Q�� �G�X�� �O�L�E�U�H�� �D�U�E�L�W�U�H�� �F�K�H�]�� �O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�� �H�W�� �G�H manipulation. Un autre 

�H�[�H�P�S�O�H�� �G�H�� �O�¶�L�P�S�D�F�W�� �H�W�� �G�H�� �O�D�� �I�R�U�F�H�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�R�O�H���� �H�V�W��le discours publicitaire, 

discours omniprésent dans la vie de tous les jours, fondé sur l'impact de la parole 

sur le consommateur. Concernant le domaine du politique, la parole constitue 

l'arme politique par excellence. La rhétorique est un art fondé sur la puissance de 

la parole, et la technique rhétorique telle que la maîtrisaient les orateurs de la cité 

démocratique antique, constitue les fondements du marketing politique actuel. La 

dimension d'instrumentalité de la parole utilisée à l'agora grecque est restée 

intacte. 
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2.3 La politique de l�¶�L�P�D�J�H���H�W���G�H���O�D���F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q 

�2�Q���G�L�W���V�R�X�Y�H�Q�W���T�X�¶�X�Q�H���L�P�D�J�H���Y�D�X�W���P�L�O�O�H���P�R�W�V�����'�D�Q�V���O�H���F�D�G�U�H���F�R�Q�Y�H�Q�W�L�R�Q�Q�H�O��

�H�W���U�L�J�L�G�H���G�¶�X�Q���I�D�F�H���j���I�D�F�H���W�p�O�p�Y�L�V�p�����R�•���O�H���W�H�P�S�V���G�H���S�D�U�R�O�H���W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O���H�V�W���W�U�q�V���O�L�P�L�W�p���H�W��

doit être respect�p���S�D�U���O�H�V���S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�V���� �O�¶ image vaut mille arg�X�P�H�Q�W�V���� �F�D�U���L�O���V�¶�D�J�L�W��

�V�X�U�W�R�X�W���G�H���V�p�G�X�L�U�H�����F�D�U���R�Q���Q�¶�D���S�D�V���O�H���W�H�P�S�V���G�H���F�R�Q�Y�D�L�Q�F�U�H���S�D�U���G�H�V���D�U�J�X�P�H�Q�W�V���I�R�Q�G�p�V��

sur le ration�Q�H�O�����È���V�D���G�L�V�S�R�V�L�W�L�R�Q�����O�¶�K�R�P�P�H���R�X���O�D���I�H�P�P�H politique, a une arme très 

puissante : son image discursive télévisée, qui en elle-même peut compresser les 

mille arguments. Ce manque de temps est peut être une des raisons pour laquelle 

�O�¶�D�F�F�H�Q�W�� �H�V�W�� �S�D�U�I�R�L�V�� �P�L�V�� �V�X�U�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �H�W�� �D�X�� �S�D�W�K�R�V�� �D�X�� �G�p�W�U�L�P�H�Q�W�� �G�X�� �O�R�J�R�V�� �H�Q��

argumentation politique médiatisée. 

Cela voudrait dire que le locuteur, lors de sa prestation médiatique, �Q�¶�D�\�D�Q�W��

pas toujours le temps nécessaire pour étayer les arguments rationnels qui 

constituent son argumentaire politique, peut parfois, et même assez souvent, avoir 

recours à une présentation de soi séduisante dans le discours, sollicitant ainsi la 

dimension émotionnelle et affective de la communication. �,�O���W�H�Q�W�H���D�L�Q�V�L���G�¶�p�O�D�E�R�U�H�U��

�G�H���W�R�X�W�H���S�L�q�F�H���X�Q�H���L�G�H�Q�W�L�W�p���S�R�X�U���D�X�W�U�X�L�����X�Q�H���L�P�D�J�H���G�H���V�R�L���T�X�¶�L�O���Y�D���R�I�I�U�L�U���j���O�¶�p�O�H�F�W�H�X�U����

�X�Q�H���L�P�D�J�H���T�X�L���M�R�X�H�U�D���H�Q���V�D���I�D�Y�H�X�U���D�X���P�R�P�H�Q�W���G�H���O�¶�p�O�H�F�W�L�R�Q���� 

En plus du manque de temps, le caractère austère du contexte et du 

�I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�P�H�Q�W���G�¶�X�Q���G�p�E�D�W���S�R�O�L�W�L�T�X�H���P�p�G�L�D�W�L�V�p���I�D�L�W���T�X�H���O�D���P�D�W�L�q�U�H���D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H����

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �D�X�� �V�H�Q�V�� �V�W�U�L�F�W�H�� �G�X�� �W�H�U�P�H���� �V�R�L�W�� �U�H�O�D�W�L�Y�H�P�H�Q�W�� �U�H�V�W�U�H�L�Q�W�H���� �Q�H�� �O�D�L�V�V�D�Q�W��

pas une grande marge de liberté aux participants pour développer leurs arguments 

�U�D�W�L�R�Q�Q�H�O�V�����T�X�L���Q�p�F�H�V�V�L�W�H�Q�W���O�¶�p�W�D�\�D�J�H���G�H���V�R�X�V-arguments les subordonnant. Le choix 

des sujets étant prédéfini et imposé par les journalistes, les candidats se retrouvent 

dans une situation ne permettant pas de présenter son argumentation proprement 

dite librement. Ce qui constitue le paradoxe du débat politique télévisé, car il a 
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�O�L�H�X���H�Q���W�D�Q�W���T�X�H���G�p�E�D�W���G�¶�L�G�p�H�V���H�W���L�O���I�L�Q�L�W���J�p�Q�p�U�D�O�H�P�H�Q�W���H�W���L�Q�p�Y�L�W�D�E�O�H�P�H�Q�W���H�Q���G�p�E�D�W���G�H��

présentation de soi.  

Une autre raison pour laquell�H�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�H�� �V�R�L�� �H�V�W�� �I�Rndamentale dans 

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q est le fait que le discours est foncièrement séducteur, et le plaire 

�H�V�W���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W���O�H���S�O�X�V���S�X�L�V�V�D�Q�W���T�X�L���V�R�L�W����La séduction a toujours été un fondement 

�G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �D�V�V�R�F�L�p�� �j�� �O�¶�H�[�H�U�F�L�F�H�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �V�X�U �D�X�W�U�X�L���� �/�D�� �Y�R�O�R�Q�W�p�� �G�¶�D�J�L�U�� �V�X�U��

�D�X�W�U�X�L���� �G�¶�D�J�L�U�� �V�X�U�� �O�D�� �U�p�D�O�L�W�p�� �H�W�� �O�D�� �W�U�D�Q�V�I�R�U�P�H�U���� �O�D�� �U�H�F�K�H�U�F�K�H�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �V�R�Q�W�� �W�U�q�V��

souvent présentes dans les relations interpersonnelles et les échanges verbaux. 

�&�K�D�F�X�Q���G�¶�H�Q�W�U�H���Q�R�X�V���S�H�X�W���V�H���W�U�R�X�Y�H�U���V�R�X�Y�H�Q�W�����P�r�P�H���T�X�R�W�L�G�L�H�Q�Q�Hment, dans 

�X�Q�� �M�H�X�� �G�H�� �V�p�G�X�F�W�L�R�Q�� �G�H�� �Q�D�W�X�U�H�� �Y�D�U�L�D�E�O�H�� �O�R�U�V�� �G�X�� �F�R�Q�W�D�F�W�� �H�W�� �G�H�� �O�¶�p�F�K�D�Q�J�H�� �O�D�Q�J�D�J�L�H�U��

�D�Y�H�F�� �O�H�V�� �D�X�W�U�H�V���� �4�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�V�V�H�� �G�¶�D�P�R�X�U���� �G�¶�D�P�L�W�L�p���� �G�H�� �U�H�Q�G�U�H�� �X�Q�H�� �U�H�O�D�W�L�R�Q��

�S�U�R�I�H�V�V�L�R�Q�Q�H�O�O�H�� �K�D�U�P�R�Q�L�H�X�V�H�� �R�X�� �G�¶�L�P�S�U�H�V�V�L�R�Q�Q�H�U�� �V�R�Q�� �V�X�S�p�U�L�H�X�U�� �K�L�p�U�D�U�F�K�L�T�X�H���� �O�D��

quête du plaire, que ce soit par le comportement verbal ou non verbal, domine une 

grande partie des relations interpersonnelles.  

Concernant le discours politique médiatisé et notamment le débat politique 

télévisé, �L�O�� �D�U�U�L�Y�H�� �V�R�X�Y�H�Q�W�� �T�X�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �G�H�Y�L�H�Q�Q�H�� �X�Q�H�� �D�Ifaire de 

présentation de soi et de culte de la personne au détriment des arguments 

�V�¶�L�Q�V�F�U�L�Y�D�Q�W���G�D�Q�V���O�H���O�R�J�R�V�����8�Q�H���S�U�D�W�L�T�X�H���G�D�Q�J�H�U�H�X�V�H���S�R�X�U���O�¶�D�X�G�Ltoire et pour la vie 

politique. 

Comme le rappelle Maingueneau :  

On comprend que dans la tradition rhétorique l'ethos ait été souvent 

considéré avec suspicion : présenté comme aussi efficace, voire parfois 

davantage, que le logos, les arguments proprement dits, on le soupçonne 

inévitablement d'inverser la hiérarchie morale entre l'intelligible et le sensible. 



75 

 

                                                                               (Maingueneau 2002 : 56) 

D'autres auteurs parlent non pas de logos, d'ethos et de pathos, mais 

d'argumentation-raisonnement et d'argumentation-relation, pour désigner le 

rapport entre la persuasion par le rationnel, et la séduction par la présentation de 

soi :  

�>�«�@�� �,�O�� �Q�H�� �V�
�D�J�L�W�� �S�D�V�� �G�H�� �F�H�Q�W�U�H�U�� �O�
�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �V�X�U�� �O�
�X�Q�� �R�X�� �O�
�D�X�W�U�H�� �D�[�H��

uniquement (démarche rationnelle ou situation relationnelle), ce qui serait 

inconcevable, mais d'en doser l'importance respective. Faudra-t-il donc 

développer des arguments plutôt centrés sur la logique du raisonnement ou sur les 

mécanismes psycho-affectifs? C'est une connaissance de votre auditoire qui vous 

�D�L�G�H�U�D���j�� �I�D�L�U�H�� �Y�R�W�U�H�� �F�K�R�L�[���� �>�«�@���¬���W�L�W�U�H���G�
�H�[�H�P�S�O�H�� on peut évoquer l'échec qu'ont 

rencontré des ingénieurs polytechniciens lorsqu'ils ont essayé de convaincre 

l'opinion publique de l'absence de danger du nucléaire civil. Enfermés dans leur 

logique mathématique, ils ont étalé des chiffres, courbes et statistiques... oubliant 

la peur viscérale de leurs interlocuteurs. Une argumentation purement rationnelle 

n'a pas suffi pour convaincre.  

                                                                     (Simonet & Simonet 1999 : 49) 

Dans le cadre de ce travail, la prééminence est accordée à la dimension 

affective de l'argumentation, et au rôle que joue l'ethos dans la persuasion. En 

�G�
�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V���� �O�
�D�F�F�H�Q�W�� �H�V�W�� �P�L�V�� �V�X�U�� �O�H�� �S�O�D�L�U�H�� �H�W���Q�R�Q�� �S�D�V�� �V�X�U�� �O�D�� �U�D�L�V�R�Q���� �F�D�U�� �O�¶�H�W�K�R�V������

peut renforcer de façon considérable les arguments rationnels. Pour aller encore 

plus loin, il peut même parfois remplacer des arguments logiques solides. L'ethos 

représente l'outil de séduction par excellence à la disposition du locuteur et les 

moyens verbaux de présentation de soi dans l'interaction et dans le discours 

�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�I���� �3�R�X�U���V�R�X�O�L�J�Q�H�U���F�H�W�W�H���L�P�S�R�U�W�D�Q�F�H���G�H���O�¶�L�P�D�J�H���G�D�Q�V���O�D���F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q��
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politique, Ghiglione note à propos de la co-�F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q�� �G�X�� �V�H�Q�V�� �S�D�U�� �O�¶�K�R�P�P�H��

�S�R�O�L�W�L�T�X�H���H�W���O�H���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U���G�¶�X�Q���G�L�V�F�R�X�U�V���S�R�O�L�W�L�T�X�H���P�p�G�L�D�W�L�V�p�� 

�>�«�@�� �,l faut retenir que l'ensemble des systèmes de signes qui constituent 

l'homme politique (attitudes corporelles, gestuelle, voix, paroles, vêtements, etc., 

concourent à la fabrication du sens que le téléspectateur co-construira. L'objet ici 

sera donc moins : qu'est-ce que l'homme politique a voulu transmettre? que : 

qu'est-ce que l'homme politique a donné à voir et à entendre qui ait permis cette 

co-construction de sens pour tel ou tel? 

                                                                                     (Ghiglione 1989 : 65) 

L'image de soi participe donc à la construction du sens et a son rôle à jouer 

dans la communication. Image composée d'éléments verbaux et non verbaux. 

Image qui prend le pas sur le programme politique proposé aux électeurs. L'extrait 

suivant mérite aussi d'être cité, car il illustre l'importance de l'ethos discursif dans 

cette co-construction sémantique. 

Les contrats de communication interviennent, généralement en situation 

de discours politique médiatisé, sur la base d'un enjeu clair. Il s'agit de 

convaincre de croire à quelque chose ou de faire quelque chose, un certain 

�Q�R�P�E�U�H�� �G�H�� �J�H�Q�V���� �>�«�@�� �2�Q��voudrait simplement insister sur, et préciser, la 

distinction, opérée par les spécialistes, dans l'ordre de la persuasion, entre le 

produit programme et le produit candidat. Il s'agit en effet autant de convaincre 

de la valeur, de la sincérité, etc. d'un homme que de celle de l'efficacité, la 

faisabilité, la crédibilité, etc. d'un programme... 

                                                                                     (Ghiglione 1989 : 69) 
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 L'extrait suivant rejoint le sens de �O�
�H�[�W�U�D�L�W���T�X�L���Y�L�H�Q�W���G�¶�r�W�U�H���F�L�W�p���F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W��

la prééminence de la valeur d'un homme et l'image qu'il dégage sur l'efficacité 

d'un programme politique : 

[...] On peut lire dans « le monde diplomatique » de février 1989, sous la 

plume de Claude Julien, dans l'article intitulé « Planète » : « Après le premier 

débat télévisée entre les candidats démocrate et républicain, les Américains 

estimaient que M. Dukakis était plus convaincant, qu'il maîtrisait mieux les 

dossiers, qu'il avait davantage de choses à dire sur les problèmes abordés, que ses 

arguments étaient meilleurs, mais qu'ils voteraient pour M. Bush parce qu'ils le 

trouvaient plus « présidentiel » et plus « sympathique ». Vous ne devez pas pour 

autant négliger la dimension discursive et logique dans votre démarche 

d'influence. Mais vous devez avoir une approche plus globale de l'expression.  

                                                                     (Simonet & Simonet 1999 : 78) 

  �3�R�X�U���J�D�J�Q�H�U���O�¶�D�G�K�p�V�L�R�Q���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����X�Q���K�R�P�P�H���R�X���X�Q�H���I�H�P�P�H���S�R�O�L�W�L�T�X�H��

doit se fabriquer une image séduisante et captivante, telle une marchandise par le 

marketing publicitaire. Le marketing politique se centre sur la fa�E�U�L�F�D�W�L�R�Q�� �G�¶�X�Q�H��

image du politicien, qui avant toute chose, inspire la confiance���� �,�O���V�¶�D�J�L�W���G�R�Q�F���G�H��

construire - et cela souvent de façon artificielle - �O�D�� �F�U�p�G�L�E�L�O�L�W�p�� �G�H�� �O�¶�K�R�P�P�H��

�S�R�O�L�W�L�T�X�H���� �/�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �O�R�U�V�� �G�¶�X�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �P�p�G�L�D�W�L�V�p�� �G�R�L�W�� �G�R�Q�F�� �P�H�W�W�Ue 

�O�¶�D�F�F�H�Q�W���V�X�U���G�H�V���T�X�D�O�L�W�p�V���T�X�¶�L�O���Y�D présenter comme « présidentielles »���� �/�¶�p�O�H�F�W�H�X�U-

téléspectateur du discours politique, doit reconnaître chez le locuteur ces qualités 

et ces compétences���� �G�L�J�Q�H�V���G�¶�X�Q���F�K�H�I���G�¶�e�W�D�W�����6�L���O�¶�K�R�P�P�H���H�Q���T�X�H�V�W�L�R�Q���Q�H���S�R�V�V�q�G�H 

pas ces qualités « présidentielles », alors dans ce cas, il va devoir les inventer. 

�3�R�X�U�� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U���� �D�I�I�L�F�K�H�U�� �V�R�Q�� �L�G�H�Q�W�L�W�p���� �F�¶�H�V�W�� �V�H�� �P�R�Q�W�U�H�U�� �H�Q�W�U�H�� �D�X�W�U�H�V���� �K�R�Q�Q�r�W�H����

vertueux, sincère, sensé, sympathique, juste, bienveillant, sans le dire 

explicitement. Les qualit�p�V���P�R�U�D�O�H�V���Q�H���V�H���I�D�E�U�L�T�X�H�Q�W���S�D�V���� �/�¶�R�U�D�W�H�X�U���S�H�X�W���W�R�X�W�H�I�R�L�V��
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�V�L�P�X�O�H�U�� �O�H�V�� �S�R�V�V�p�G�H�U���� �S�D�U�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �H�W�� �O�H�V�� �D�W�W�L�W�X�G�H�V�� �T�X�L�� �O�H�V�� �V�X�J�J�q�U�H�Q�W���� �H�W�� �V�¶�L�O�� �O�H�V��

possède, il doit le montrer par le discours et les attitudes qui les expriment 

indirectement.  

�/�¶�H�W�K�R�V����comme no�X�V���O�¶�D�Y�R�Q�V���H�[�S�O�L�T�X�p�����H�V�W���X�Q���P�R�\�H�Q���G�H���J�D�J�Q�H�U���O�¶�D�G�K�p�V�L�R�Q��

�G�H�V���H�V�S�U�L�W�V���j���X�Q�H���W�K�q�V�H���j���W�U�D�Y�H�U�V���O�D���V�p�G�X�F�W�L�R�Q���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����/�¶�D�I�I�L�F�K�D�J�H���G�H���O�¶�H�W�K�R�V��

�V�H�� �I�D�L�W�� �J�p�Q�p�U�D�O�H�P�H�Q�W�� �D�X�� �P�R�\�H�Q�� �G�¶�L�Q�G�L�F�H�V�� �L�P�S�O�L�F�L�W�H�V�� �H�W��subtils et non pas de 

manière explicite, car il faut aussi faire preuve de modestie afin de plaire à 

l'auditoire.  

�>�«�@�� �/�
�H�W�K�R�V�� �V�H�� �P�R�Q�W�U�H�� �G�D�Q�V�� �O�
�D�F�W�H�� �G�
�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q���� �L�O�� �Q�H�� �V�H�� �G�L�W�� �S�D�V�� �G�D�Q�V��

l'énoncé. Il reste par nature au second plan de l'énonciation : il doit être perçu, 

mais ne pas faire l'objet du discours. 

                                                                               (Maingueneau 2002 : 58) 

Technique largement utilisée par les hommes politiques, qui disposent de 

�W�R�X�W�H���X�Q�H���J�D�P�P�H���G�¶ « appareillage symbolique » au sens de Goffman (1973), qui 

le définit �F�R�P�P�H���X�Q���H�Q�V�H�P�E�O�H���G�¶�L�Q�G�L�F�H�V���O�H���S�O�X�V���V�R�X�Y�H�Q�W���V�X�E�W�L�O�V�����G�H���Q�D�W�X�U�H���Y�H�U�E�D�O�H��

mais aussi non verbale. Cet « appareillage symbolique », que Goffman nomme 

aussi « façade �ª���� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�W�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �F�D�G�U�H�� �G�¶�X�Q�� �P�R�G�q�O�H�� �© dramaturgique » de 

�O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�R�Q�F�� �G�D�Q�V la conception rhétorique, de « paraître », et non 

�S�D�V�� �G�¶�© �r�W�U�H�ª���� �/�¶�H�W�K�R�V�� �G�H�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �D�U�L�V�W�R�W�p�O�L�F�L�H�Q�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �© vrai », mais 

« vraisemblable �ª���� �/�¶�H�W�K�R�V�� �V�H�� �F�R�Q�V�W�U�X�L�W�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �H�W�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V��

obligatoirement extralinguistique.  

�'�¶�D�S�U�q�V���F�H�U�W�D�L�Q�V���V�S�p�F�L�Dlistes de la rhétorique télévisuelle, dont Jean-Marie 

�&�R�W�W�H�U�H�W�����O�D���F�U�p�G�L�E�L�O�L�W�p���G�¶�X�Q���K�R�P�P�H���S�R�O�L�W�L�T�X�H���S�D�V�V�H���S�D�U���W�U�R�L�V���J�U�D�Q�G�V���W�U�D�L�W�V : le bon 

�V�H�Q�V�����O�D���V�L�Q�F�p�U�L�W�p�����H�W���O�D���V�\�P�S�D�W�K�L�H���T�X�¶�L�O���V�X�V�F�L�W�H���F�K�H�]���O�¶�D�O�O�R�F�X�W�D�L�U�H���� 
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Si la crédibilité est un « état » dont les paramètres -  qui ne répondent plus 

aux critères aristotéliciens - sont difficiles à cerner, on peut néanmoins constater 

�O�¶�H�[�L�V�W�H�Q�F�H���G�H���I�D�F�W�H�X�U�V���G�H���F�U�p�G�L�E�L�O�L�W�p�����T�X�L���V�R�Q�W���D�X���Q�R�P�E�U�H���G�H���W�U�R�L�V�����2�Q���Q�H���I�D�L�W���S�O�X�V��

confiance à un homme politique pour sa bienveillance, sa vertu ou sa prudence, 

mais pour son caractère sensé, sincère et sympathique���� �>�«�@�� �2�Q�� �S�R�X�U�U�D�L�W�� �S�H�Q�V�H�U��

�T�X�H���O�H�V���T�X�D�O�L�W�p�V���U�H�T�X�L�V�H�V���S�R�X�U���T�X�H���V�R�L�W���p�W�D�E�O�L�H���O�D���F�U�p�G�L�E�L�O�L�W�p���G�¶�X�Q���K�R�P�P�H���S�R�O�L�W�L�T�X�H��

sont plus nombreuses. Mais toutes les études ont montré que ses trois qualités y 

contribuent à 95%. Seules les proportions entre elles varient, au gré des électeurs 

ou des évènements ! 

                                                                                        (Cotteret 2000 : 34) 

 Concernant le comportement no�Q�� �Y�H�U�E�D�O�� �G�H�� �O�¶�K�R�P�P�H�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �T�X�L�� �W�H�Q�W�H��

de séduire son auditoire, il est à considérer aussi. La communication non verbale, 

�T�X�L�� �F�R�P�S�U�H�Q�G�� �H�Q�W�U�H�� �D�X�W�U�H�V�� �O�¶�D�S�S�D�U�H�Q�F�H�� �S�K�\�V�L�T�X�H���� �I�D�L�W�� �S�D�U�W�L�H�� �L�Q�W�p�J�U�D�Q�W�H�� �G�H�� �O�D��

capacité de séducti�R�Q�� �H�W�� �G�R�Q�F���� �G�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q����Dans le spectacle 

�P�p�W�L�F�X�O�H�X�V�H�P�H�Q�W�� �S�U�p�S�D�U�p�� �T�X�¶�H�V�W�� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p���� �O�H�� �P�R�L�Q�G�U�H�� �G�p�W�D�L�O��

relevant du non verbal est calculé et étudié ���� �G�H�V�� �H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V�� �I�D�F�L�D�O�H�V�� �M�X�V�T�X�¶�D�X��

choix de la cravate ou du tailleur. Et cela parce que ce qui relève du langage non 

verbal et qui peut paraître comme un détail, communique en réalité un nombre 

important �G�¶�L�Q�I�R�U�P�D�W�L�R�Q�V�� �V�X�U�� �O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X���� �V�D�� �S�H�U�V�R�Q�Q�D�O�L�W�p���� �V�D�� �I�D�o�R�Q�� �G�¶�r�W�U�H���� �V�H�V��

intentions. 

Un nombre considérable de spécialistes de communication, de linguistes, 

de psychologues, �G�¶�D�Q�W�K�U�R�S�R�O�R�J�X�H�V�� �H�W�� �G�H�� �V�R�F�L�R�O�R�J�X�H�V�� �V�H�� �V�R�Q�W�� �S�H�Q�F�K�p�V�� �V�X�U�� �O�H��

comportement non verbal. Parmi eux, certains affirment que dans des nombreuses 

�V�L�W�X�D�W�L�R�Q�V�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �O�D�� �F�R�P�S�R�V�D�Q�W�H�� �Q�R�Q�� �Y�H�U�E�D�O�H�� �G�X�� �F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�� �H�V�W�� �S�O�X�V��

déterminante que la composante verbale. Parmi ces chercheurs, Albert Mehrabian, 
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�S�U�R�I�H�V�V�H�X�U�� �G�H�� �S�V�\�F�K�R�O�R�J�L�H�� �j�� �O�¶�X�Q�L�Y�H�U�V�L�W�p�� �8�&�/�$���� �T�X�L a étudié les différentes 

composantes de la communication des attitudes et des sentiments.  

 Pour donner un bref aperçu �± puisque la communication non verbale ne 

sera abordée que très peu dans ce travail �± �G�H���O�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�F�H���G�X���Q�R�Q���Y�H�U�E�D�O ainsi que 

du para verbal dans la communication interpersonnelle, je propose un rapide coup 

�G�¶�°�L�O�� �D�X�� �W�D�E�O�H�D�X��ci-dessous, qui ill�X�V�W�U�H�� �O�H�V�� �F�R�Q�F�O�X�V�L�R�Q�V�� �G�¶�X�Q�H�� �p�W�X�G�H�� �U�p�D�O�L�V�p�H�� �S�D�U��

Albert Mehrabian (1967) concernant le rôle que jouent les différentes formes de 

�O�D�Q�J�D�J�H�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �F�R�P�S�U�p�K�H�Q�V�L�R�Q�� �H�W�� �O�D�� �S�U�R�G�X�F�W�L�R�Q�� �G�¶�X�Q�� �P�H�V�V�D�J�H�� �R�U�D�O portant sur 

�O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q���G�H�V���V�H�Q�W�L�P�H�Q�W�V���H�W���G�H�V���p�W�D�W�V���G�¶�H�V�S�U�L�W���G�X���O�R�F�X�W�H�X�U�����(�Q���G�¶�D�X�W�U�H�V���W�H�U�P�H�V�����F�H��

tableau représente la composition de la communication �L�Q�W�H�U�L�Q�G�L�Y�L�G�X�H�O�O�H���O�R�U�V�T�X�¶�L�O��

�V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �O�¶�D�S�S�U�p�F�L�D�W�L�R�Q�� �Y�L�V-à-�Y�L�V�� �G�¶�X�Q�� �S�D�U�W�H�Q�D�L�U�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �T�X�L�� �H�[�S�U�L�P�H�� �V�H�V��

sentiments. Il est tout de même important de noter que le tableau suivant  ne peut 

�S�D�V�� �r�W�U�H�� �D�S�S�O�L�T�X�p�� �j�� �W�R�X�W�� �W�\�S�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� �F�D�U�� �O�H�V�� �U�p�V�X�O�W�D�W�V�� �G�H�� �O�¶�p�W�X�G�H�� �G�H��

Mehrabian concernaient essentiellement �F�H�U�W�D�L�Q�V�� �W�\�S�H�V�� �S�D�U�W�L�F�X�O�L�H�U�V�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� 

comme par exemple la rencontre amou�U�H�X�V�H���R�X���O�¶�H�Q�W�U�H�W�L�H�Q���G�¶�H�P�E�D�X�F�K�H��  

�$�O�E�H�U�W�� �0�H�K�U�D�E�L�D�Q�� �D�� �G�p�F�R�X�Y�H�U�W�� �T�X�H�� �O�¶�L�P�S�U�H�V�V�L�R�Q�� �J�O�R�E�D�O�H�� �G�¶�X�Q�� �P�H�V�V�D�J�H 

�H�[�S�U�L�P�D�Q�W���X�Q�H���D�W�W�L�W�X�G�H���H�V�W���F�R�Q�V�W�L�W�X�p�H���S�D�U���O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q���Y�H�U�E�D�O�H�����P�R�W�V���V�H�X�O�H�P�H�Q�W�����H�Q��

�������� �S�D�U�� �O�¶�L�Q�W�R�Q�D�W�L�R�Q�� �H�W�� �O�H�� �U�\�W�K�P�H�� �H�Q�� ���������� �D�O�R�U�V�� �T�X�H�� �O�H�� �������� �G�H�� �O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�� �G�X��

message est constitué par les gestes et les signes du corps et des expressions du 

visage. Il s�¶�D�J�L�W���G�H���O�D���I�D�P�H�X�V�H���U�q�J�O�H���G�X��������- 38% - 55%, appelée également règle 

des 3V (communication verbale, vocale et visuelle).  

Tableau 1 :  
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Jugements Types de langage Pourcentages 

Verbal Mots prononcés 7% 

Vocal Ton de la voix 38% 

Visuel Langage du corps 55% 

 

Les hommes politiques semblent bien �F�R�Q�Q�D�v�W�U�H�� �O�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�F�H�� �G�X�� �Q�R�Q��

verbal et du para verbal lors de leurs prestations publiques et télévisuelles. Rien 

�Q�¶�H�V�W���O�D�L�V�V�p���D�X���K�D�V�D�U�G���j���F�H���Q�L�Y�H�D�X-�O�j�����S�D�U���O�H�V���U�K�p�W�H�X�U�V���G�H���O�¶�D�X�G�L�R-visuel, car le non 

verbal a sa place légitime parmi les stratégies qui assurent une présentation de soi 

adéquate.  

Heureusement pour les conseillers en communication, le degré de 

sympathie suscité par un individu ne dépend pas seulement de ses qualités 

�P�R�U�D�O�H�V�����&�H���T�X�¶�R�Q���D�S�S�H�O�O�H���O�D���© présence », la faculté de manifester avec force sa 

personnalité, dépend évidemment de celle-�F�L���� �0�D�L�V���� �E�L�H�Q�� �T�X�H�� �O�¶�D�S�S�D�U�H�Q�F�H�� �U�H�I�O�q�W�H��

�Q�p�F�H�V�V�D�L�U�H�P�H�Q�W���O�D���S�H�U�V�R�Q�Q�D�O�L�W�p���� �O�¶�K�D�E�L�W���Q�H���I�D�L�W���S�D�V���O�H���P�R�L�Q�H���� �/�¶�D�S�S�D�U�H�Q�F�H���� �T�X�L���Y�D��

de la coupe des cheveux à celle du costume, peut donner une certaine aura à un 

individu qui, faute de goût ou de savoir se mettre en valeur, passerait totalement 

�L�Q�D�S�H�U�o�X�����2�Q���Q�H���V�H���F�R�P�S�R�U�W�H���S�D�V���G�H���O�D���P�r�P�H���P�D�Q�L�q�U�H���H�Q���V�P�R�N�L�Q�J���T�X�¶�H�Q���M�R�J�J�L�Q�J����
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�,�O���Y�D���G�H���V�R�L���T�X�H���O�¶�D�S�S�D�U�H�Q�F�H���S�K�\�V�L�T�X�H���S�U�R�G�X�L�W���D�X�V�V�L���X�Q���H�I�I�H�W���Q�R�Q���Q�p�Jligeable sur le 

téléspectateur.  

                                                                                        (Cotteret 2000 : 40) 

�/�D�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �T�X�¶�R�Q�� �D�S�S�H�O�O�H�� �S�X�E�O�L�F�L�W�p�� �T�X�D�Q�G�� �L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H��

promouvoir des produits de grande distribution, obéit donc aux principes 

�I�R�Q�G�D�P�H�Q�W�D�X�[���G�H���O�D���U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���D�Q�W�L�T�X�H�����,�O���V�¶�D�J�L�W���D�O�R�U�V�����S�R�X�U���O�H�V���K�R�P�P�H�V���H�W���I�H�P�P�H�V��

politiques, de se vendre sur le marché médiatique, tels des produits de 

�F�R�Q�V�R�P�P�D�W�L�R�Q���� �H�W���O�D���Y�D�O�R�U�L�V�D�W�L�R�Q���G�H���O�¶�L�P�D�J�H���G�H�V�� �S�H�U�V�R�Q�Q�D�J�H�V���S�R�O�L�W�L�T�X�H�V���S�Hut être 

comparée à la promotion des marques des produits de consommation.  

Pour expliquer en quoi la campagne politique peut être comparée dans ses 

méthodes, ses stratégies, son organisation et ses objectifs à la campagne 

publicitaire visant la promotion des produits de grande distribution, il suffit de 

rappeler que tout comme les publicitaires, les spécialistes du marketing politique 

étudient préalablement à leur campagne les besoins et les caractéristiques du 

« marché » qui constitue leur cible. Pour cela, le recours aux sondages et aux 

�H�Q�T�X�r�W�H�V���V�¶�L�P�S�R�V�H�����/�H���U�H�F�X�H�L�O���G�H�V���G�R�Q�Q�p�H�V���H�V�W���V�X�L�Y�L���S�D�U���X�Q�H���D�Q�D�O�\�V�H���T�X�L���G�p�I�L�Q�L�W���O�H��

profil nécessaire et recherché du candidat-produit. 

�'�D�Q�V�� �O�¶�H�[�W�U�D�L�W���V�X�L�Y�D�Q�W���� �0�D�U�W�H�O�� �������������� �G�p�Y�H�O�R�S�S�H�� �F�H�W�W�H�� �Q�R�W�L�R�Q�� �G�H�� �S�U�R�I�L�O�� �T�X�L��

doit correspondre aux attentes des destinataires :  

�>�«�@�� �/�¶�L�G�H�Q�W�L�W�p�� �S�U�R�I�H�V�V�L�R�Q�Q�H�O�O�H�� �L�P�S�R�V�H�� �X�Q�� �F�H�U�W�D�L�Q�� �Q�R�P�E�U�H�� �G�H�� �F�R�Q�W�U�D�L�Q�W�H�V��

quant à la manière de se comporter des actants médiatiques, contraintes qui font 

�H�O�O�H�V�� �D�X�V�V�L�� �O�¶�R�E�M�H�W�� �G�¶�X�Q�H�� �Q�p�J�R�F�L�D�W�L�R�Q�� �D�X�� �F�R�X�U�V�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����6�L�� �O�¶�D�F�W�D�Q�W�� �Q�H�� �V�H��

comporte pas conformément au rôle professionnel auquel il prétend - celui de chef 

du gouvernement, par exemple -, si sa manière de se présenter ne correspond pas 
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�D�X�[�� �D�W�W�H�Q�W�H�V�� �G�X�� �S�X�E�O�L�F���� �j�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �T�X�H�� �F�H�� �G�H�U�Q�L�H�U�� �V�H�� �I�D�L�W�� �G�H�� �O�D�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�� �V�R�F�Lale, 

�O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �P�p�G�L�D�W�L�T�X�H�� �F�R�Q�Q�D�v�W�U�D�� �G�H�V�� �U�D�W�p�V�� �H�W�� �O�D�� �S�H�U�I�R�U�P�D�Q�F�H�� �Q�H�� �V�H�U�D�� �S�D�V��

�R�S�W�L�P�D�O�H���� �&�¶�H�V�W�� �G�¶�D�X�W�D�Q�W�� �S�O�X�V�� �Y�U�D�L�� �H�Q�� �F�H�� �T�X�L�� �F�R�Q�F�H�U�Q�H���O�¶�L�Q�I�R�U�P�D�W�L�R�Q�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H����

celle-�F�L�� �p�W�D�Q�W�� �L�Q�W�L�P�H�P�H�Q�W�� �O�L�p�H�� �j�� �O�D�� �F�U�p�G�L�E�L�O�L�W�p�� �G�H�V�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X�V�� �T�X�L�� �O�¶�L�Q�F�D�U�Q�H�Q�W���� �6�L�� �O�H��

téléspectate�X�U�� �Q�H�� �U�H�F�R�Q�Q�D�v�W�� �S�D�V�� �O�H�� �F�D�G�U�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�S�U�p�W�D�W�L�R�Q�� �T�X�H�� �U�H�S�U�p�V�H�Q�W�H�� �O�D��

�S�H�U�V�R�Q�Q�D�O�L�W�p�� �S�X�E�O�L�T�X�H���� �V�¶�L�O�� �D�� �G�H�V�� �U�D�L�V�R�Q�V�� �G�H�� �G�R�X�W�H�U�� �G�X�� �V�p�U�L�H�X�[���� �G�H�� �O�D�� �F�R�P�S�p�W�H�Q�F�H��

�R�X�� �G�H�� �O�¶�K�R�Q�Q�r�W�H�W�p�� �G�X�� �S�R�O�L�W�L�F�L�H�Q���� �O�D�� �F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q�� �G�X�� �V�H�Q�V�� �G�X�� �P�H�V�V�D�J�H�� �H�Q�� �V�H�U�D��

affectée.  

                                                                                           (Martel 2010 : 88)  

�'�¶�R�•�� �O�D�� �Q�p�F�H�V�V�L�W�p�� �G�H�V�� �U�H�F�K�H�U�F�K�H�V�� �H�W�� �G�H�V�� �D�Q�D�O�\�V�H�V�� �S�U�p�D�O�D�E�O�H�V�� �j�� �W�R�Xte 

campagne présidentielle des attentes et des représentations du public concernant le 

�S�U�R�I�L�O�� �G�¶�X�Q�� �I�X�W�X�U chef du gouvernement. Toute la communication du candidat 

devra, pour être efficace et performante, prendre en considération ces attentes et 

représentations.  

La mise en forme médiatique du discours politique oblige donc ses acteurs 

�G�¶�D�G�R�S�W�H�U�� �G�H�V�� �V�W�U�D�W�p�J�L�Hs de communication comparables aux stratégies utilisées 

par le monde du marketing et de la publicité. Le marketing politique est donc ce 

�T�X�¶�H�V�W���G�H�Y�H�Q�X�H���O�D���U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���D�Q�W�L�T�X�H���G�H���O�¶�D�J�R�U�D���J�U�H�F�T�X�H���� 
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3. Discours politique et débat politique 

Le discours polit�L�T�X�H�� �H�V�W�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�¶�L�Q�Iluence par excellence. Il doit 

donc être envisagé à travers le spectre interactionniste de la communication. Il 

obéit ainsi �D�X�[�� �P�r�P�H�V�� �U�q�J�O�H�V�� �T�X�L�� �U�p�J�L�V�V�H�Q�W�� �W�R�X�W�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���� �G�D�Q�V�� �X�Q��

�P�R�Q�G�H���R�•���O�H���E�X�W���H�W���G�¶�D�J�L�U���V�X�U���D�X�W�U�X�L���S�R�Xr le faire faire, le faire agir, le faire croire, 

�H�W�F�����/�H�V���S�U�L�Q�F�L�S�H�V���G�H�V���L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�V���Y�H�U�E�D�O�H�V���V�¶�D�S�S�O�L�T�X�H�Q�W���G�R�Q�F���D�X���G�L�V�F�R�X�U�V���S�R�O�L�W�L�T�X�H��

et notamment au débat politique et les règles qui régissent les interactions verbales 

régissent aussi cette forme particu�O�L�q�U�H���G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���T�X�¶�H�V�W���O�H���G�p�E�D�W���S�R�O�L�W�L�T�X�H.   

 Si nous prenons la notion de conversation comme un terme générique, 

suivant en cela la majorité des auteurs, tant Goffman (1981) que les 

ethnométhodologues comme Sacks, Schéglof et Jefferson (1974), en la définissant 

comme une situation où des interactants en co-�S�U�p�V�H�Q�F�H�� �S�K�\�V�L�T�X�H�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�H�Q�W���G�H��

la parole, une discussion ou un débat sont des conversations. Les principes 

gouvernant la conversation, tels le principe de coopération (Grice, 1979) ou de 

pertinence (Sperber et Wilson, 1989) ou leurs reformulations (Trognon et 

�*�K�L�J�O�L�R�Q�H���� ������������ �H�W�� �O�H�V�� �K�H�X�U�L�V�W�L�T�X�H�V�� �G�H�� �S�U�R�G�X�F�W�L�R�Q�� �H�W�� �G�¶�L�Q�W�H�U�S�U�p�W�D�W�L�R�Q�� �T�X�L�� �H�Q��

�G�p�F�R�X�O�H�Q�W�����V�¶�D�S�S�O�L�T�X�H�Q�W���G�R�Q�F���j���O�D���G�L�V�F�X�V�V�L�R�Q���H�W���D�X���G�p�E�D�W�� 

                                                                                       (Trognon  1993 : 56) 

�/�¶�H�Q�W�U�H�F�U�R�L�V�H�P�H�Q�W���G�H�V�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�R�P�D�L�Q�H�� �G�H�� �O�D�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �D�� �I�D�L�W���T�X�H��

�G�H�V�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X�V�� �R�X�� �G�H�V�� �J�U�R�X�S�H�V�� �G�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�V�� �V�H�� �U�H�F�R�Q�Q�D�L�V�V�H�Q�W���� �V�¶�R�S�S�R�V�H�Q�W����

�V�¶�L�G�H�Q�W�L�I�L�H�Q�W���� �F�R�Q�V�W�U�X�L�V�H�Q�W�� �O�H�X�U�V�� �L�G�p�R�O�R�J�L�H�V�� �H�W�� �O�H�X�U�V�� �F�R�Q�Y�L�Ftions politiques. De la 

�P�r�P�H���I�D�o�R�Q���T�X�H���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���H�V�W���L�Q�G�L�V�V�R�F�L�D�E�O�H���G�H���O�D���F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q���G�H���O�¶�L�P�D�J�H���H�W���G�H��

�O�¶�L�G�H�Q�W�L�W�p���V�R�F�L�D�O�H���G�H���O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X���� �O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���H�W���O�H�V���G�p�E�D�W�V���V�R�Q�W���L�Q�G�L�V�S�H�Q�V�D�E�O�H�V���G�H���O�D��



85 

 

�S�R�O�L�W�L�T�X�H�����F�D�U���F�¶�H�V�W���j���W�U�D�Y�H�U�V���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���H�W���O�H�V���G�p�E�D�W�V���T�X�H���G�H�V��personnages se créent 

dans le champ de la politique, véhiculent leurs idées, leurs représentations, et leur 

image. Le travail politique est un travail de représentation du monde, il réalise et 

officialise les visions du monde et les divisions politiques (Bourdieu 1982 : 152). 

Dans la communication politique le pouvoir du langage est constituant : il procure 

les schèmes de perception et de pensée. 

Comme le souligne Alain Trognon,  

 Le discours politique ne constitue pas un ornement de la conduite 

politique, mise en mots, expliquée ou commentée, habillée avec plus ou moins de 

bonheur, bref une superstructure. Le discours est constitutif du politique.  

                                                                                       (Trognon  1993 : 10) 

Le débat politique constitue une des formes que peut prendre le discours 

politique, les autres formes pouvant être les réunions et les meetings politiques, la 

�F�R�Q�I�p�U�H�Q�F�H�� �G�H�� �S�U�H�V�V�H���� �O�¶�H�Q�W�U�H�W�L�H�Q�� �P�p�G�L�D�W�L�T�X�H���� �H�W�F���� �(�Q�� �S�p�U�L�R�G�H�� �G�H�� �F�D�P�S�D�J�Q�H��

présidentielle, les débat�V���S�R�O�L�W�L�T�X�H�V���P�p�G�L�D�W�L�V�p�V���D�E�R�Q�G�H�Q�W���H�W���I�R�Q�W���S�D�U�O�H�U���G�¶�H�X�[�����H�W���L�O�V��

ont pour objectif de présenter et de clarifier les thèses des personnalités politiques, 

et de confronter des discours adverses entre eux. 

Le débat politique télévisé, tout comme toute interaction sociale, peut être 

comparé à une pièce de théâtre ou à un orchestre, pour reprendre la fameuse 

�P�p�W�D�S�K�R�U�H�� �G�¶�(�U�Y�L�Q�J�� �*�R�I�I�P�D�Q�� ������������ : « La communication est comparable à un 

orchestre ou au théâtre ». Chaque participant a son rôle à jouer, son script à lire, 

�T�X�L�� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�W�� �G�D�Q�V�� �V�D�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�� �J�O�R�E�D�O�H�� �G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �/�D�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�H��

�F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�� �P�p�G�L�D�W�L�T�X�H�� �H�W�� �S�D�U�W�L�F�X�O�L�q�U�H�� �T�X�¶�H�V�W�� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Yisé, 

�V�¶�L�Q�V�F�U�L�W���� �H�O�O�H���D�X�V�V�L�� �G�D�Q�V���O�H���F�D�G�U�H���G�¶�X�Q���P�R�G�q�O�H�� �© dramaturgique �ª�� �G�H���O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q��
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�W�H�O�� �T�X�H�� �*�R�I�I�P�D�Q�� �O�¶�D�� �Géfini. Ainsi, nous pouvons associer au débat politique 

médiatisé des métaphores telles que « scène », « script », « personnage », « rôle », 

« coulisse », « mise en scène ». Toutes ces métaphores trouvent facilement leur 

place dans ce que les spécialistes de la communication politique appellent 

�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���© la politique-spectacle ».  

Pour rester dans le modèle dramaturgique de la communication de 

Goffman (1974), toute interaction est considérée comme une représentation, avec 

un modèle �G�¶�D�F�W�L�R�Q��préétablie. A�L�Q�V�L�����F�H���W�H�U�P�H���V�¶�D�S�S�O�L�T�X�H���D�X�V�V�L���D�X���G�p�E�D�W���S�R�O�L�W�L�T�X�H��

médiatisé. Le terme de représentation �G�p�V�L�J�Q�H�� �O�D�� �W�R�W�D�O�L�W�p�� �G�H�� �O�¶�D�F�W�L�Y�L�W�p�� �G�¶�X�Q��

�L�Q�G�L�Y�L�G�X�����G�D�Q�V���X�Q�H���V�L�W�X�D�W�L�R�Q���G�R�Q�Q�p�H�����Y�L�V�D�Q�W���j���L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�U���O�H���R�X���O�H�V���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�V���G�¶�X�Q�H��

�S�D�U�W�����H�W���G�¶�D�X�W�U�H���S�D�U�W�����S�X�L�V�T�X�¶�R�Q���H�V�W���G�D�Q�V���Oe cadre des débats politiques médiatisés, 

�O�H���J�U�D�Q�G���S�X�E�O�L�F�����O�¶�R�S�L�Q�L�R�Q���S�X�E�O�L�T�X�H�� 

�/�D�� �F�D�U�D�F�W�p�U�L�V�W�L�T�X�H�� �S�U�L�Q�F�L�S�D�O�H���G�X�� �G�p�E�D�W���� �F�¶�H�V�W�� �O�D�� �G�L�P�H�Q�V�L�R�Q�� �F�R�Q�I�O�L�F�W�X�H�O�O�H���� �H�W��

�T�X�D�Q�G�� �R�Q�� �S�D�U�O�H�� �G�H�� �F�R�Q�I�O�L�W���� �R�Q�� �S�D�U�O�H�� �G�¶�D�W�W�D�T�X�H�� �G�H�V�� �I�D�F�H�V����Le terme de face sera 

étudié plus en profondeur plus loin dans ce travail. Notons seulement pour 

�O�¶�L�Q�V�W�D�Q�W���T�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�W���G�H�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�H�� �V�R�L�� �F�R�Q�V�W�U�X�L�W�H����projetée et revendiquée lors de 

�O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����/�R�U�V�� �G�¶�X�Q�� �G�p�E�D�W�� �O�H�� �V�H�Q�V�� �V�H�� �F�R�Q�V�W�U�X�L�W�� �G�D�Q�V�� �X�Q�� �H�V�S�D�F�H�� �G�H�� �F�R�Q�I�O�L�W���� �j��

travers une interaction polémique, une controverse entre les participants de 

�O�¶�p�F�K�D�Q�J�H�������,�O���H�V�W���F�R�Q�V�L�G�p�U�p���G�¶�H�P�E�O�p�H���T�X�H���G�D�Q�V���X�Q���G�p�E�D�W�����O�H�V���I�D�F�H�V���G�H�V���S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�V��

�V�R�Q�W���F�R�Q�V�W�D�P�P�H�Q�W���P�H�Q�D�F�p�H�V���H�W���D�W�W�D�T�X�p�H�V�����&�K�D�T�X�H���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���H�V�V�D�\�H���G�¶�X�Q�H���S�D�U�W���G�H��

�P�H�W�W�U�H�� �H�Q�� �F�D�X�V�H�� �O�D�� �I�D�F�H�� �G�H�� �O�¶�D�X�W�U�H���� �H�W�� �G�¶�Dutre part, valoriser la sienne, 

implicitement ou explicitement. Dans une interaction à caractère polémique, telle 

�O�H���G�p�E�D�W���S�R�O�L�W�L�T�X�H�����O�¶�H�W�K�R�V���I�D�L�W���O�¶�R�E�M�H�W���G�¶�X�Q���F�R�Q�I�O�L�W �H�W���G�¶�X�Q���U�D�S�S�R�U�W���G�¶�D�Q�W�D�J�R�Q�L�V�P�H�� 

Comme le note Ruth Amossy, 
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�2�Q�� �S�H�X�W���� �H�Q�� �V�¶�L�Q�V�S�L�U�D�Q�W�� �G�H�� �.�H�U�E�U�D�W-Orecchioni, considérer que 

�O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �F�R�P�S�U�H�Q�G�� �W�U�R�L�V�� �F�D�V�� �G�H�� �I�L�J�X�U�H�� �S�U�L�Q�F�L�S�D�X�[�� ���T�X�L�� �V�R�Q�W�� �S�D�U�I�R�L�V�� �X�Q�H��

�T�X�H�V�W�L�R�Q�� �G�H�� �G�H�J�U�p�V������ �,�O�� �\�� �D�� �G�¶�D�E�R�U�G�� �O�H�V�� �F�D�V�� �R�•�� �L�O�� �\�� �D�� �D�V�V�H�Q�W�L�P�H�Q�W�� �H�W�� �G�p�P�D�U�F�K�H��

pleinement collaborative (je projette une image de �P�R�L�� �T�X�H�� �O�¶�D�X�W�U�H�� �D�F�F�H�S�W�H�� �H�W��

confirme) ; on peut alors parler de collaboration. Il y a ensuite les cas où il y a 

désaccord plus ou moins flagrant et tentative commune de le surmonter (je 

�S�U�R�M�H�W�W�H���X�Q�H���L�P�D�J�H���T�X�H���O�¶�D�X�W�U�H���U�H�P�H�W���H�Q���T�X�H�V�W�L�R�Q���H�W���T�X�H���M�H���P�¶�H�I�I�R�U�F�H���j���P�R�Q���W�R�X�U���G�H��

faire accepter au �S�U�L�[�� �G�H�� �F�H�U�W�D�L�Q�V�� �U�H�P�D�Q�L�H�P�H�Q�W�V���� �D�X�� �V�H�L�Q�� �G�¶�X�Q�H�� �V�p�U�L�H�� �G�H��

�U�p�D�M�X�V�W�H�P�H�Q�W�V���G�H���S�D�U�W���H�W���G�¶�D�X�W�U�H�� �����O�D���V�L�W�X�D�W�L�R�Q���G�H���U�H�F�K�H�U�F�K�H���G�¶�X�Q���D�F�F�R�U�G���H�V�W���F�H�O�O�H��

�G�H�� �O�D�� �Q�p�J�R�F�L�D�W�L�R�Q���� �(�Q�I�L�Q���� �L�O�� �\�� �D�� �O�H�V�� �F�D�V�� �R�•�� �S�U�p�Y�D�X�W�� �O�¶�D�Q�W�D�J�R�Q�L�V�P�H�� �V�D�Q�V�� �U�H�F�K�H�U�F�K�H��

�G�¶�D�F�F�R�U�G�� ���M�H�� �S�U�R�S�R�V�H�� �X�Q�H�� �L�P�D�J�H�� �T�X�H�� �O�¶�D�X�W�U�H�� �D�W�W�D�T�X�H�� �V�D�Q�V�� �F�R�Q�F�H�V�V�L�R�Q�� �H�W�� �V�D�Q�V��

tentative de conciliation) ; il y a alors antagonisme ou échange agonique. Ces 

trois cas de figure sont distribués selon les genres de discours, mais peuvent aussi 

se repartir de diverses façons dans une même interaction. Dans tous les cas, la 

�F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q���G�H���O�¶�H�W�K�R�V���I�D�L�W���O�¶�R�E�M�H�W���G�¶�X�Q�H���J�H�V�W�L�R�Q���H�Q���F�R�P�P�X�Q���� 

                                                                                      (Amossy 2010 : 133) 

�1�R�X�V���V�R�P�P�H�V�����G�D�Q�V���O�H���F�D�V���G�¶�X�Q���G�p�E�D�W���S�R�O�L�W�L�T�X�H���W�p�O�p�Y�L�V�p�����G�D�Q�V le troisième 

�F�D�V���G�H���I�L�J�X�U�H�����R�•���O�¶�H�W�K�R�V���I�D�L�W���O�¶�R�E�M�H�W���G�¶�X�Q���G�X�H�O�����T�X�L���H�V�W���U�H�Q�G�X���S�X�E�O�L�F���H�W���P�p�G�L�D�Wique, 

�D�\�D�Q�W�����O�L�H�X���G�H�Y�D�Q�W���H�W���j���O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q���G�¶�X�Q auditoire. 

Lors d'une situation de débat, chacun des deux participants se trouve 

constamment potentiellement menacé par son adversaire. Il se trouve en danger de 

déstabilisation, de contre-argumentation, d'effacement, de dévalorisation, de 

remise en question, de contestation, de réfutation, d'attaque personnelle, voire 

même de ridiculisation. Ainsi, la situation de communication est d'emblée ancrée 

�G�D�Q�V���X�Q���F�O�L�P�D�W���G�H���F�R�Q�I�O�L�W���H�W���G�
�D�I�I�U�R�Q�W�H�P�H�Q�W�����H�W���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���V�¶�L�Q�V�F�U�L�W���G�D�Q�V���X�Q���H�V�S�D�F�H��

polémique et conflictuel. Le débat politique télévisé peut être représenté comme 
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un terrain miné par de multiples et divers pièges, que constituent les tentatives de 

dégradation du discours adverse. 

�1�R�X�V�� �O�¶�D�Y�R�Q�V�� �Y�X���� �Xn débat politique télévisé est un spectacle 

soigneusement préparé qui est donné à voir au public, une mise en scène, une 

�W�K�p�k�W�U�D�O�L�V�D�W�L�R�Q�����X�Q�H���G�U�D�P�D�W�L�V�D�W�L�R�Q�����,�O���V�¶�D�J�L�W���G�¶�X�Q�H���I�R�U�P�H���T�X�H���S�H�X�W���S�U�H�Q�G�U�H���F�H���T�X�¶�R�Q��

appelle la politique-spectacle���� �8�Q�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�H�� �j�� �O�¶�R�S�L�Q�L�R�Q��

publique, au citoyen porteur de représentations, aux récepteurs cognitivement 

�D�F�W�L�I�V�� �H�W�� �Y�H�F�W�H�X�U�V�� �G�¶�L�P�D�J�H�V�� �H�W�� �G�¶�p�P�R�W�L�R�Q�V���� �e�W�D�Q�W�� �G�R�Q�Q�p�� �T�X�H�� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �S�Rlitique 

télévisé est un objet particulièrement complexe, son étude doit être située à la 

croisée de différentes approches qui relèvent de différentes disciplines : 

sociologie, psychologie, linguistique. 

Le débat politique médiatisé peut être qualifié comme �X�Q�H�� �V�R�U�W�H�� �G�¶agora 

�F�R�Q�W�H�P�S�R�U�D�L�Q�H���� �,�O�� �H�V�W�� �D�Q�F�U�p�� �G�D�Q�V�� �F�H�� �T�X�H�� �O�¶�R�Q�� �S�H�X�W�� �D�S�S�H�Oer la rhétorique 

audiovisuelle. �/�¶�H�V�S�D�F�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O�� �M�R�X�H�� �O�H�� �U�{�O�H�� �G�X�� �V�X�E�V�W�L�W�X�W�� �G�H�� �O�¶�H�V�S�D�F�H��

�G�p�P�R�F�U�D�W�L�T�X�H�� �T�X�¶�p�W�D�L�W�� �O�¶�D�J�R�U�D���� �S�O�D�F�H�� �S�X�E�O�L�T�X�H�� �G�H�� �O�¶�D�Q�W�L�T�X�L�W�p�� �J�U�H�F�T�X�H���� �F�D�U�� �L�O�� �V�H��

trouve sous �O�H�� �U�H�J�D�U�G�� �F�H�� �W�R�X�V���� �/�¶�H�V�S�D�F�H�� �P�p�G�L�D�W�L�T�X�H�� �H�W�� �Q�R�W�D�P�P�H�Q�W�� �O�D�� �W�p�O�p�Y�L�V�L�R�Q��

permet à ceux qui veulent prendre la parole à se faire voir et entendre, passer leur 

�P�H�V�V�D�J�H�����S�U�R�M�H�W�H�U���X�Q�H���L�P�D�J�H���G�H���V�R�L�����H�W���F�D�S�W�H�U���O�H���U�H�J�D�U�G���G�¶�D�X�W�U�X�L�����/�H���G�p�E�D�W���S�R�O�L�W�L�T�X�H��

télévisé est un excellent moyen de mise en représentation et en spectacle de 

�O�¶�D�I�I�U�R�Q�W�H�P�H�Q�W���G�H���G�L�V�F�R�X�U�V���S�R�O�L�W�L�T�X�H�V�����,�O���U�H�Q�G���Y�L�V�L�E�O�H���H�W���D�P�S�O�L�I�L�H���O�H���G�X�H�O���S�R�O�L�W�L�T�X�H����

�H�W�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�� �F�R�P�P�H�� �L�Q�W�H�Q�V�L�I�L�F�D�W�H�X�U�� �G�H�V�� �p�F�K�D�Q�J�H�V�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�V�� �T�X�L�� �V�¶�\�� �G�p�U�R�X�O�H�Q�W���� �,�O��

détient le pouvoir incontestable de donner de la visibilité aux discours et positions 

�G�H�V�� �D�F�W�H�X�U�V�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �F�D�G�U�H�� �G�¶�X�Q�H�� �F�D�P�S�D�J�Q�H�� �p�O�H�F�W�R�U�D�O�H���� �6�D�� �G�L�P�H�Q�V�L�R�Q��

multiplicatrice et intensificatrice peut produire un effet de retour traduit par le 

déplacement massif des téléspectateurs aux urnes. Il construit ainsi une 

représentation du dialogue social en démocratie, une scène rendue publique où les 

opinions seront formées et des décisions seront prises. 
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Rodolphe Ghiglione note à propos du discours politique médiatisé : 

 �/�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�F�H�� �G�H�� �Oa politique spectacle dans les sociétés occidentales et 

démocratiques est croissante. Le retour �j�� �O�¶�D�J�R�U�D���� �I�X�W-elle télévisuelle, est, dans 

�Q�R�V���V�R�F�L�p�W�p�V�����V�L���P�D�U�T�X�p���H�W���V�L���G�p�W�H�U�P�L�Q�D�Q�W���G�D�Q�V���O�D���Y�L�H���G�H�V���F�L�W�R�\�H�Q�V���T�X�¶�L�O���Q�R�X�V���D���S�D�U�X��

�L�P�S�R�U�W�D�Q�W�� �G�¶�D�Q�D�O�\�V�H�U�� �G�H�� �I�D�o�R�Q�� �Dpprofondie les techniques de nos hommes 

�S�R�O�L�W�L�T�X�H�V���H�W���G�¶�H�V�V�D�\�H�U���G�¶�L�G�H�Q�W�L�I�L�H�U���F�H���T�X�L���H�Q���I�D�L�W���O�H���© charme ». 

                                                                                       (Ghiglione 1989 : 9) 

Le débat politique télévisé consiste à « se vendre dans ce marché 

médiatique où le téléspectateur-citoyen vient faire un shopping démocratique », 

pour emprunter les termes caractéristiques de Rodolphe Ghiglione (1989 : 54). Le 

débat politique est une forme partic�X�O�L�q�U�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �F�R�P�S�R�U�W�D�Q�W��de 

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �H�Q�� �F�H�� �V�H�Q�V�� �T�X�H�� �O�H�� �P�H�V�V�D�J�H�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�H�� �G�L�U�H�F�W�H�P�H�Q�W�� �j�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H����

mais indirectement au public. Pour rendre compte de la complexité de la situation 

�G�H�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�� �T�X�¶�H�V�W�� �O�H�� �G�p�E�D�W���S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p���� �L�O�� �I�D�X�W�� �H�[�D�P�L�Q�H�U���O�H�� �F�R�Q�W�H�[�W�H��

�G�H�� �O�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q���� �'�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�S�R�V�L�W�L�I�� �G�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q�� �G�¶�X�Q�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p����

nous rencontrons des rôles divers et multiples. La citation suivante témoigne de la 

complexité du débat politique télévisé à ce niveau-là :   

�>�«�@�� �/�H�V�� �U�{�O�H�V�� �L�P�S�O�L�T�X�p�V�� �S�D�U�� �O�H�V�� �'�p�E�D�W�V�� �S�R�Oitiques ne les distinguent pas 

non plus des Débats ordinaires. Un Débat télévisé comporte au moins en effet 

quatre rôles : Proposant(s), Opposant(s), Animateur(s) et Public, avec pour 

conséquence une démultiplication des communications. Ainsi, tout message 

�D�G�U�H�V�V�p�� �G�L�U�H�F�W�H�P�H�Q�W�� �j�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �H�Q�� �S�R�U�W�H�� �Q�p�F�H�V�V�D�L�U�H�P�H�Q�W�� �X�Q�� �D�X�W�U�H�� �T�X�L�� �H�V�W��

latéralement adressé au Public. Cette particularité �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �S�U�R�S�U�H�� �D�X�[�� �'�p�E�D�W�V��

télévisés. On la retrouve aussi bien dans les Débats et les conversations de tous 

�O�H�V�� �M�R�X�U�V�� �H�W�� �F�¶�H�V�W�� �G�¶�D�L�O�O�H�X�U�V�� �H�Q�� �U�p�I�p�U�H�Q�F�H�� �j�� �H�O�O�H�V�� �T�X�¶�R�Q�W�� �p�W�p�� �I�D�L�W�H�V�� �O�H�V�� �S�U�H�P�L�q�U�H�V��
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analyses des conversations comportant plus de deux rôles (Goffman, 1979 ; Clark 

et Carlson, 1989 ; Trognon, 1986 ; Trognon et Ghiglione, 1993). 

                                                                                       (Trognon  1993 : 60) 

Dans le rôle du proposant se trouve le locuteur A, qui énonce des 

arguments pour justifier une position qui est, dans le cas que nous étudions ici 

�O�¶�D�F�W�H�� �G�H�� �V�D�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�X�U�H�� �j�� �O�D�� �S�U�p�V�L�G�H�Q�F�H�� �G�H�� �O�D��République Française. Ensuite un 

opposant B énonce des contre-arguments, pour soutenir une autre position qui 

exclut ou met en cause celle du locuteur A, celle de son propre acte de candidature 

�D�X�[�� �p�O�H�F�W�L�R�Q�V�� �S�U�p�V�L�G�H�Q�W�L�H�O�O�H�V���� �/�H�V�� �G�H�X�[�� �W�K�q�V�H�V�� �G�H�Y�U�R�Q�W�� �G�R�Q�F�� �V�¶affronter et se 

disqualifier mutuellement au long du débat. Les deux animateurs-journalistes ont 

�F�R�P�P�H�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�D�Q�F�H�U�� �O�H�� �G�p�E�D�W���� �G�p�I�L�Q�L�U�� �O�¶�R�U�G�U�H�� �G�¶�D�F�F�q�V�� �j�� �O�D�� �S�D�U�R�O�H���� �J�p�U�H�U�� �O�H��

temps de parole de chaque candidat et clore le débat. Le public est quant à lui la 

cible visée par les des deux candidats, le destinataire principal de toute parole 

énoncée lors du débat. Parfois il est clairement identifié comme destinataire quand 

la parole lui est adressé directement par écrans interposés, mais le plus souvent la 

parole lui est adressé indirectement, « derrière �ª�� �O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�� �G�X�� �G�p�E�D�W���� �D�X��

moyen de stratégies discursives diverses, subtiles, et surtout bien élaborées.  

�/�H�� �G�L�V�S�R�V�L�W�L�I�� �G�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q�� �G�¶�X�Q�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p�� �G�p�S�D�V�V�H�� �G�R�Q�F�� �O�H��

�V�F�K�p�P�D�� �W�U�D�G�L�W�L�R�Q�Q�H�O�� �G�¶interaction locuteur-interlocuteur, car plusieurs rôles 

�L�Q�W�H�U�Y�L�H�Q�Q�H�Q�W�� �G�D�Q�V�� �F�H�� �W�\�S�H�� �G�H�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q���� �&�¶�H�V�W�� �G�D�Q�V�� �F�H�W�W�H��

�F�R�P�S�O�H�[�L�W�p�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �T�X�H�� �V�¶�R�S�q�U�H�� �O�D�� �G�p�P�X�O�W�L�S�O�L�F�D�W�L�R�Q�� �G�H�V�� �U�{�O�H�V�� �H�W�� �G�H�V��

communications.  

Le débat télévisé doit être considéré comme un objet hyper complexe, fait 

�G�¶�X�Q�H���W�U�q�V���J�U�D�Q�G�H���Y�D�U�L�p�W�p���G�¶�p�O�p�P�H�Q�W�V���H�Q���L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����G�R�Q�F���V�X�V�F�H�S�W�L�E�O�H�V���G�¶�H�Q�W�U�H�W�H�Q�L�U��

�H�Q�W�U�H���H�X�[���X�Q�H���T�X�D�Q�W�L�W�p���G�H���O�L�D�L�V�R�Q�V�����X�Q�H���K�D�X�W�H���G�H�Q�V�L�W�p���G�¶�L�Q�W�H�U�F�R�Q�Q�H�[�L�R�Q�V���� 
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                                                                                             (Nel 1988 : 80) 

�8�Q�H�� �D�X�W�U�H�� �F�D�U�D�F�W�p�U�L�V�W�L�T�X�H�� �G�X�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p���� �H�V�W�� �O�H�� �I�D�L�W�� �T�X�¶�L�O�� �S�H�X�W��

mobiliser des émotions et des passions, se dérouler dans un climat passionnel 

�T�X�¶�L�O���F�U�p�H���O�X�L-même, du fait du dispositif par lequel il est diffusé. La télévision est, 

�Q�R�X�V�� �O�¶�D�Y�R�Q�V�� �P�H�Q�W�L�R�Q�Q�p���� �X�Q�� �G�L�V�S�R�V�L�W�L�I�� �G�H�� �W�U�D�Q�V�P�L�V�V�L�R�Q�� �D�Y�H�F�� �G�H�V�� �S�U�R�S�U�L�p�W�p�V�� �T�X�L��

peuvent amplifier et intensifier la mise en scène du débat politique. La perception 

�G�H���O�¶�L�P�D�J�H���G�H���W�p�O�p�Y�L�V�L�R�Q���H�V�W���H�Q���H�I�I�H�W�����X�Q�H���H�[�S�p�U�L�H�Qce sensorielle qui fait appel à la 

�F�R�P�S�R�V�D�Q�W�H�� �S�V�\�F�K�R�O�R�J�L�T�X�H�� �G�H�� �O�D�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q���� �S�O�X�V�� �T�X�H�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �P�p�G�L�D�V����

comme la radio ou la presse écrite, par exemple. Le caractère direct, vivant, oral, 

imagé, réaliste, auditif et visuel à la fois de la télévision, sollicite une perception 

différente �G�X���W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O���F�K�H�]���O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�� 

�'�¶�D�S�U�q�V��Marlène Coulomb-Gully concernant le dispositif télévisuel,  

La caractéristique première du média réside dans sa dimension sensible. 

�/�D�� �S�U�L�P�D�X�W�p�� �G�H�� �O�¶�L�P�D�J�H���� �G�X�� �G�L�U�H�F�W���� �G�H�� �O�¶�R�U�D�O���� �L�Q�V�q�Ue en effet le média télévisuel 

dans une communication qui privilégie une logique sensitive, émotionnelle et 

�D�I�I�H�F�W�L�Y�H���O�j���R�•���G�¶�D�X�W�U�H�V���I�R�U�P�H�V���G�H���F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�����E�D�V�p�H�V���V�X�U���O�¶�p�F�U�L�W���S�D�U���H�[�H�P�S�O�H����

intègrent plus facilement une logique cognitive, rationnelle voire argumentative. 

�>�«�@���0�F�/�X�K�D�Q�� �H�Q�� �V�R�Q���W�H�P�S�V�� �D�Y�D�L�W���G�p�M�j�� �V�R�X�O�L�J�Q�p���O�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�F�H�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�W�L�F�L�S�D�W�L�R�Q��

sensorielle du téléspectateur au message télévisuel, constat corroboré par des 

expériences plus récentes sur la comparaison entre les modes de perception de 

�O�¶�p�F�U�L�W���H�W���G�H���O�¶�L�P�D�J�H���G�H���W�p�O�p�Y�L�V�L�R�Q�����%�U�L�O�O�D�Q�F�H�����P�R�X�Y�D�Q�F�H���H�W���L�Q�Y�H�U�V�L�R�Q���G�H���O�D���S�R�O�D�U�L�W�p��

dedans-�G�H�K�R�U�V���S�D�U���O�H���S�K�p�Q�R�P�q�Q�H���G�¶�L�Q�F�U�X�V�W�D�W�L�R�Q�����O�¶�L�P�D�J�H���G�H���W�p�O�p�Y�L�V�L�R�Q���V�X�V�F�L�W�H���X�Q�H��

« �P�L�V�H���H�Q���G�p�U�R�X�W�H���G�X���F�R�J�L�W�R���F�D�U�W�p�V�L�H�Q���S�D�U���O�¶�L�P�P�H�U�V�L�R�Q���G�H���O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X���G�D�Q�V���O�H���I�O�X�[���G�H��

�O�¶�L�P�D�J�H�� �G�R�Qt il pénètre la signification par la démultiplication de ses 

« tâtonnements » visuels.  
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                                                                            (Coulomb-Gully 2001 : 12) 

�'�D�Q�V�� �O�H�� �F�D�G�U�H�� �G�H�� �F�H�W�W�H�� �p�W�X�G�H���� �F�H�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �O�D�� �P�L�V�H�� �H�Q�� �V�F�q�Q�H�� �G�X�� �G�p�Eat 

politique télévisé du point de vue technique qui sera traitée. Cette analyse se 

�O�L�P�L�W�H���D�X���Q�L�Y�H�D�X���G�H���O�¶�p�F�K�D�Q�J�H���G�L�V�F�X�U�V�L�I���H�W���G�H���O�D���P�L�V�H���H�Q���V�F�q�Q�H���G�H���O�¶�L�P�D�J�H���G�H���V�R�L���j��

�W�U�D�Y�H�U�V���F�H�W���p�F�K�D�Q�J�H���G�L�V�F�X�U�V�L�I�����G�H���O�D���Q�p�J�R�F�L�D�W�L�R�Q���G�H���V�R�Q���H�W�K�R�V���O�R�U�V���G�H���O�¶�D�I�I�U�R�Q�W�H�P�H�Q�W��

verbal des deux adversaires. Le dispositif scénographique, les techniques de prise 

de vue, de lumière, de disposition spatiale et le décor participent 

�L�Q�F�R�Q�W�H�V�W�D�E�O�H�P�H�Q�W�� �j�� �O�D�� �P�L�V�H�� �H�Q�� �V�S�H�F�W�D�F�O�H���� �P�D�L�V�� �U�H�O�q�Y�H�Q�W�� �G�¶�X�Q�� �D�X�W�U�H�� �H�V�S�D�F�H�� �G�H�� �O�D��

sémiose.  
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4. Méthodologie de l'analyse 

�/�H�V�� �G�R�Q�Q�p�H�V�� �V�X�U�� �O�H�V�T�X�H�O�V�� �V�¶�D�S�S�X�L�H�� �F�H�� �W�U�D�Y�D�L�O���� �Q�R�X�V�� �O�¶�D�Y�R�Q�V�� �G�p�M�j�� �Y�X���� �V�R�Q�W��

constituées du débat politique télévisé du 2 mai 2007 entre Nicolas Sarkozy et 

Ségolène Royal, lors des élections présidentielles françaises, diffusé sur les 

chaînes TF1 et France 2 à la fois, un débat d'une durée de deux heures et trente-

huit minutes. Ce débat politique télévisé regroupe un nombre considérable de 

phénomènes linguistiques intéressants pour la présente étude.  

Concernant la forme de la transcription de ce face à face, il faut noter que  

les altérations de prononciation, les modifications phonétiques de certains mots, 

les bégaiements, les répétitions de mots, ainsi que les fautes de grammaire et des 

déformations syntaxiques ont été conservés dans un souci de rester le plus fidèle 

possible à ce qui a été prononcé et perçu par les téléspectateurs lors de ce moment 

�P�p�G�L�D�W�L�T�X�H���L�P�S�R�U�W�D�Q�W�����,�O���V�¶�D�J�L�W���L�F�L���G�¶�X�Q�H���W�U�D�Q�V�F�U�L�S�W�L�R�Q���G�¶�X�Q���G�L�V�F�R�X�U�V���R�U�D�O ; ainsi, il 

�Q�¶�H�V�W���S�D�V���p�W�R�Q�Q�D�Q�W���T�X�H���G�H���W�H�O�V���S�K�p�Q�R�P�q�Q�H�V���V�R�L�H�Q�W���S�U�p�V�H�Q�W�V���H�W���Uécurrents dans cette 

situation de communication. Après l'enregistrement et la transcription de la totalité 

du débat télévisé, les approches théoriques et méthodologiques appropriées pour 

�O�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �G�¶�X�Q�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p�� �H�W�� �O�¶�L�Q�W�H�U�S�U�p�W�D�W�L�R�Q�� �G�H�V�� �G�R�Q�Q�pes ont été 

définies.  

�/�¶�p�W�X�G�H���G�¶�X�Q�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p�� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�W���W�R�X�W���G�¶�D�E�R�U�G���G�D�Q�V�� �O�H�� �F�K�D�P�S��

de la science de la pragmatique. La pragmatique est la partie de la linguistique qui 

étudie les rapports entre la langue et son usage concret en situation de 

communication réelle, prenant en compte à la fois la réalité sociale et ses rapports 

avec la langue, mais aussi le fonctionnement de la langue dans la cognition 

�K�X�P�D�L�Q�H���� �(�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V���� �O�D�� �S�U�D�J�P�D�W�L�T�X�H�� �H�V�W�� �O�¶�p�W�X�G�H�� �G�X�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �G�X��

langage en action et en contexte social. Dans le mot pragmatique on entend 
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surtout le terme grec « praxis �ª���� �I�D�L�W�� �T�X�L�� �L�P�S�O�L�T�X�H�� �O�¶�L�Q�W�p�J�U�D�W�L�R�Q�� �G�X�� �F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W��

�O�D�Q�J�D�J�L�H�U�� �G�D�Q�V�� �X�Q�H�� �W�K�p�R�U�L�H�� �G�H�� �O�¶�D�F�W�L�R�Q���� �/�D�� �S�O�X�V�� �D�Q�F�L�H�Q�Q�H�� �G�p�I�L�Q�L�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�D��

pragmatique a été introduite par Morris, un philosophe américain issu du 

pragmatisme, dans Foundations of the Theory of Signs : 

�%�\�� �µ�S�U�D�J�P�D�W�L�F�V�¶�� �L�V�� �G�H�V�L�J�Q�D�W�H�G�� �W�K�H�� �V�F�L�H�Q�F�H�� �R�I�� �W�K�H�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�� �R�I�� �V�L�J�Q�V�� �W�R�� �W�K�H�L�U��

�L�Q�W�H�U�S�U�H�W�H�U�V���� �>�«�@�� �6�L�Q�F�H�� �P�R�V�W���� �L�I�� �Q�R�W�� �D�O�O���� �V�L�J�Q�V�� �K�D�Y�H�� �D�V�� �W�K�H�L�U�� �L�Q�W�H�U�S�U�H�W�H�U�V�� �O�L�Y�L�Q�J��

organisms, it is a sufficiently accurate characterization of pragmatics to say that 

it deals with the biotic aspects of semiosis, that is, with all the psychological, 

biological, and sociological phenomena which occur in the functioning of signs.  

                                                                                        (Morris 1971 : 43) 

 Selon Morris, toute sémiotique comporte trois disciplines 

complémentaires ���� �O�D�� �V�\�Q�W�D�[�H���� �T�X�L�� �H�V�W�� �O�¶�p�W�X�G�H�� �G�H�V�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�V�� �I�R�U�P�H�O�O�H�V�� �G�H�V�� �V�L�J�Q�H�V��

entre eux ; la sémantique, qui �H�V�W�� �O�¶�p�W�X�G�H�� �G�H�V�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�V�� �G�H�V�� �V�L�J�Q�H�V�� �D�X�[�� �R�E�M�H�W�V��

auxquelles ces signes sont applicables ���� �H�W�� �O�D�� �S�U�D�J�P�D�W�L�T�X�H���� �T�X�L�� �H�V�W�� �O�¶�p�W�X�G�H�� �G�H�V��

relations des signes à leurs interprètes. La pragmatique considère le langage 

comme phénomène à la fois discursif, communicatif et social. Alors, si on se 

�U�p�I�q�U�H���j���O�¶�X�W�L�O�L�V�D�W�H�X�U���G�H���O�D���O�D�Q�J�X�H�����R�Q���V�H���S�O�D�F�H���G�D�Q�V���O�H���G�R�P�D�L�Q�H���G�H���O�D���S�U�D�J�P�D�W�L�T�X�H���� 

�/�¶�D�S�S�U�R�F�K�H���P�p�W�K�R�G�R�O�R�J�L�T�X�H���T�X�L���V�H�U�D���X�W�L�O�L�V�p�H���S�R�X�U���O�
�D�Q�D�O�\�V�H���G�H�V���G�R�Q�Q�p�H�V���H�V�W��

l'analyse du discours, une approche de la linguistique qui puise dans la 

pragmatique et qui consiste à observer et analyser des phénomènes discursifs et 

�O�
�X�V�D�J�H�� �G�H�� �O�D�� �O�D�Q�J�X�H�� �H�Q�� �F�R�Q�W�H�[�W�H���H�W�� �H�Q�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q���� �&�D�U���O�¶�D�Q�D�O�\�V�H��

du discours doit avoir lieu en contexte, prenant en considération le cadre de 

�O�¶�D�F�W�L�Y�L�W�p�� �G�Lscursive et doit être basée sur des observations concrètes et 

empiriques.  
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�$�L�Q�V�L���� �S�R�X�U�� �O�
�D�Q�D�O�\�V�H�� �G�X�� �G�p�E�D�W�� �T�X�L�� �I�D�L�W�� �O�¶�R�E�M�H�W�� �G�H�� �F�H�� �W�U�D�Y�D�L�O���� �V�H�U�R�Q�W�� �S�U�L�V�� �H�Q��

considération des facteurs tels que le contexte social, l'auditoire, les objectifs et les 

enjeux du débat, les motivations, les participants, leur genre et leur relation et le 

contexte spatio-temporel, des facteurs imposés par les principes de la théorie de 

l'interactionnisme. Ce débat doit en effet être aussi étudié sous un angle 

�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�Q�L�V�W�H���� �S�X�L�V�T�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �U�p�F�L�S�U�R�T�X�H�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�V�� �S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�V�� �G�X��

face à face, mais également entre chacun des participants du face à face et 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �/�H�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p���� �W�R�X�W�� �F�R�P�P�H�� �W�R�X�W�H�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�H��

�F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q���H�W���G�¶�p�F�K�D�Q�J�H���Y�H�U�E�D�O�����G�p�Y�H�O�R�S�S�H���W�R�X�W��un système de comportements 

linguistiques en interaction. Font partie de ce système le verbal, le para verbal et 

�O�H���Q�R�Q���Y�H�U�E�D�O�����/�H�V���P�R�W�V�����P�D�L�V���D�X�V�V�L���O�¶�L�Q�W�R�Q�D�W�L�R�Q�����O�H���G�p�E�L�W�����O�H�V���J�H�V�W�H�V�����O�H�V���U�H�J�D�U�G�V�����O�D��

�S�R�V�W�X�U�H�� �H�W�� �P�r�P�H�� �O�H�V�� �p�O�p�P�H�Q�W�V�� �T�X�L�� �F�R�P�S�R�V�H�Q�W�� �O�¶�D�S�S�D�U�H�Q�F�H��physique. Tous ces 

�p�O�p�P�H�Q�W�V���V�R�Q�W���P�R�E�L�O�L�V�p�V���H�W���H�Q�W�U�H�Q�W���H�Q���L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����G�q�V���O�R�U�V���T�X�¶�L�O���V�¶�D�J�L�W���G�¶�X�Q���I�D�F�H���j��

face.  

Le discours politique appartient à ce qu'on appelle les discours d'influence, 

suivant les mêmes principes, dans un univers où l'objectif est d'agir sur les autres 

dans le but de les persuader, orienter leur comportement, les faire agir, les faire 

croire, les faire faire, diriger leur points de vue. Ainsi, les principes qui régissent 

les conversations s'appliquent également au discours politique et notamment au 

débat politique, et les règles de toute interaction verbale régissent aussi le débat 

politique. Les données sont prises dans un échange argumentatif situé en contexte, 

et tout comme dans les échanges conversationnels, l'analyse vise des 

généralisations qui font référence à des phénomènes de discours et d'interaction 

qui peuvent être attestés empiriquement. 

Ce type de situation de communication a été choisi parce que le débat 

politique télévisé est l'interaction porteuse d'enjeux par excellence, centrée sur 

l'élaboration et la projection de l'ethos et la séduction de l'auditoire, et ainsi sur 

l'exercice d'influence sur autrui. Cette hypothèse générale a déterminé le choix des 
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données ainsi que la grille d'analyse qui s'est installée au fur et à mesure de l'étude 

des données. Toutefois, cette grille d'analyse est fondée sur un regard 

préalablement dirigé vers les phénomènes linguistiques portant sur l'ethos 

discursif tout particulièrement, et son rôle fondamental dans l'argumentation. Je 

vais tente�U�� �G�H�� �U�H�Q�G�U�H�� �F�R�P�S�W�H�� �G�D�Q�V�� �F�H�� �W�U�D�Y�D�L�O���� �G�H�� �O�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�F�H�� �T�X�H�� �O�H�V�� �R�U�D�W�H�X�U�V��

�W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O�V�� �D�F�F�R�U�G�H�Q�W�� �j�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�� �G�D�Q�V�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �F�D�G�U�H�� �G�¶�X�Q��

débat politique télévisé.  
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5. Analyse des données 

�-�H�� �P�H�� �S�U�R�S�R�V�H�� �P�D�L�Q�W�H�Q�D�Q�W�� �G�¶�H�[�D�P�L�Q�H�U�� �O�H�V�� �G�L�I�I�p�U�H�Q�W�H�V�� �Ht très diverses 

stratégies argumentatives déployées par les deux adversaires lors du débat, en 

�D�Q�D�O�\�V�D�Q�W�� �O�H�V�� �G�R�Q�Q�p�H�V�� �T�X�L�� �D�S�S�X�L�H�Q�W�� �F�H�� �W�U�D�Y�D�L�O���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�V�� �P�H�W�W�D�Q�W�� �H�Q��

�°�X�Y�U�H���G�H�V���D�U�J�X�P�H�Q�W�V���O�L�p�V���j�� �O�D���S�H�U�V�R�Q�Q�D�O�L�W�p���G�H�V���O�R�F�X�W�H�X�U�V���G�D�Q�V���O�H���E�X�W���G�H���S�O�D�L�U�H��au 

�G�H�V�W�L�Q�D�W�D�L�U�H���� �G�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�V�� �G�¶�R�U�G�U�H�� �p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�� �S�R�X�U�� �S�U�R�Y�R�T�X�H�U�� �G�H�V�� �p�P�R�W�L�R�Q�V�� �Ht 

par conséquent des réactions, et des arguments logiques, les arguments 

proprement dits. Dans certains cas, les participants du débat font appel à des 

stratégies qui mélangent �G�L�I�I�p�U�H�Q�W�V�� �W�\�S�H�V�� �G�
�D�U�J�X�P�H�Q�W�V���� �T�X�L�� �P�H�W�W�H�Q�W�� �H�Q�� �°�X�Y�U�H�� �G�H�V��

arguments-amalgames d'ethos, de pathos et de logos. Nous allons voir que les 

�W�U�R�L�V���W�\�S�H�V���G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�V���S�H�X�Y�H�Q�W���V�R�X�Y�H�Qt se superposer et se mélanger. Notons que 

�O�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�V�� �U�H�O�H�Y�D�Q�W�� �G�H�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �H�W�� �G�X�� �S�D�Whos, autrement dit les arguments qui 

�F�R�Q�V�W�L�W�X�H�Q�W�� �O�D�� �F�R�P�S�R�V�D�Q�W�H�� �D�I�I�H�F�W�L�Y�H�� �H�W�� �p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�H�Q�W��

�S�U�L�Q�F�L�S�D�O�H�P�H�Q�W���D�X�[���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V���G�D�Q�V���O�H���E�X�W���G�¶�p�O�D�E�R�U�H�U���H�W���G�H���V�R�L�J�Q�H�U���O�¶�L�P�D�J�H���G�X��

locuteur vis-à-�Y�L�V�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �D�O�R�U�V�� �T�X�H�� �O�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�V�� �Oogiques fondés sur le 

�U�D�L�V�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�H�Q�W�� �j�� �O�D�� �I�R�L�V�� �D�X�[�� �W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V�� �H�W�� �j�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �G�X�� �I�D�F�H�� �j��

�I�D�F�H�������(�W���F�H�O�D���S�D�U�F�H���T�X�H���O�H���F�D�Q�G�L�G�D�W���j���W�R�X�W���j�� �J�D�J�Q�H�U���H�Q���V�p�G�X�L�V�D�Q�W���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����P�D�L�V��

�O�¶�H�Q�M�H�X�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �G�H�� �S�O�D�L�U�H�� �j�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �'�¶�D�S�U�q�V�� �O�H�V�� �U�q�J�O�H�V�� �S�U�p�Dlables qui 

régissent le débat politique télévisé, les adversaires sont là pour argumenter avec 

des arguments rationnels.  

�1�R�X�V���O�¶�D�Y�R�Q�V���G�L�W�����O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���G�R�L�W���r�W�U�H���p�W�X�G�L�p���H�Q���F�R�Q�W�H�[�W�H�����&�¶�H�V�W���S�R�X�U���F�H�W�W�H��

raison que le recours à des nombreux extraits du débat télévisé tout au long de 

�O�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �H�V�W�� �L�Q�G�L�V�S�H�Q�V�D�E�O�H�� �S�R�X�U���P�H�W�W�U�H�� �H�Q�� �p�Y�L�G�H�Q�F�H�� �O�H�V�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�V�� �G�L�V�F�X�U�V�L�Y�H�V�� �G�H�V��

�S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�V�����&�¶�H�V�W���H�Q���D�Q�D�O�\�V�D�Q�W���H�W���H�Q���F�R�P�S�D�U�D�Q�W���G�H�V���Q�R�P�E�U�H�X�[���H�W���G�L�Y�H�U�V���I�U�D�J�P�H�Q�W�V��

�G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�H�V�� �G�H�X�[�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�V�� �T�X�H�� �O�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �G�H�� �O�H�X�U�� �W�H�Q�W�D�W�L�Y�H�� �G�¶�Hmporter 

�O�¶�D�G�K�p�V�L�R�Q�� �G�H�Y�L�H�Q�W�� �S�R�V�V�L�E�O�H���� �/�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �G�H�V�� �G�R�Q�Q�p�H�V�� �G�D�Q�V�� �F�H�� �W�U�D�Y�D�L�O�� �S�D�V�V�H�U�D�� �G�R�Q�F��
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�S�D�U�� �O�¶�H�[�D�P�H�Q�� �G�¶�H�[�H�P�S�O�H�V�� �F�R�Q�F�U�H�W�V�� �S�U�L�V�� �H�Q�� �F�R�Q�W�H�[�W�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �I�D�F�H�� �j�� �I�D�F�H�� �T�X�L�� �I�D�L�W��

�O�¶�R�E�M�H�W���G�H���F�H���W�U�D�Y�D�L�O���� 

Concernant un certain �Q�R�P�E�U�H�� �G�H�� �S�K�p�Q�R�P�q�Q�H�V�� �O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H�V���� �O�¶�D�Q�D�O�\se 

passera aussi nécessairement par une comparaison du discours des deux 

adversaires, afin de mettre en relief le contraste et les similitudes qui peuvent 

�H�[�L�V�W�H�U�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�V�� �G�H�X�[�� �O�R�F�X�W�H�X�U�V�� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W�� �O�¶�X�V�D�J�H�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�R�O�H�� �G�D�Q�V��

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q������ 
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5.1 �/�¶�p�P�R�Wion au service de la construction de  

�O�¶�H�W�K�R�V 

�&�R�P�P�H�� �Q�R�X�V�� �O�¶�D�Y�R�Q�V�� �G�L�W�� �D�X�S�D�U�D�Y�D�Q�W���� �O�H�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�� �D�X�[�� �p�O�H�F�W�L�R�Q�V��

présidentielles qui participe au face à face télévisé, tente de se vendre exactement 

�F�R�P�P�H���Q�¶�L�P�S�R�U�W�H���T�X�H�O���S�U�R�G�X�L�W���G�H���F�R�Q�V�R�P�P�D�W�L�R�Q�����H�Q���V�H���I�D�L�V�D�Q�W���G�H���Oa publicité par 

son discours télévisuel. Le marketing �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �V�¶�L�Q�V�S�L�U�H�� �G�R�Q�F�� �G�H�V�� �P�r�P�H�V��

principes que le marketing publicitaire pour promouvoir des « candidats-

produits »���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �P�H�W�W�U�H�� �O�¶�D�F�F�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�H�V�� �T�X�D�O�L�W�p�V�� �H�W�� �O�H�V�� �F�R�P�S�p�W�H�Q�F�H�V�� �G�X��

candidat aux élections présidentielles, qualités et compétences qui correspondent 

�D�X�[���D�W�W�H�Q�W�H�V���G�H���O�¶�p�O�H�F�W�H�X�U-�W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�������/�H���F�D�V���p�F�K�p�D�Q�W�����F�¶�H�V�W-à-dire si le candidat 

ne possède pas ces qualités requises, il faut donc les inventer et les vendre quand 

même.  

Pour inspi�U�H�U���O�D���V�\�P�S�D�W�K�L�H���j���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����O�H���O�R�F�X�W�H�X�U���G�R�L�W���G�R�Q�F���I�D�L�U�H���S�U�H�X�Y�H��

�G�¶�X�Q�H���S�H�U�V�R�Q�Q�D�O�L�Wé séduisante. Cela implique �G�H���O�¶�L�Q�W�H�O�O�L�J�H�Q�F�H�����G�H���O�D���V�D�J�H�V�V�H�� de la 

compétence, �G�H�� �O�¶�K�R�Q�Q�r�W�H�W�p����de la droiture morale, �G�H�� �O�D�� �J�H�Q�W�L�O�O�H�V�V�H���� �G�H�� �O�¶�D�P�R�X�U��

pour son prochain. Des �D�W�W�U�L�E�X�W�V�� �T�X�L�� �F�R�U�U�H�V�S�R�Q�G�H�Q�W���� �F�R�P�P�H�� �Q�R�X�V�� �O�¶�D�Y�R�Q�V�� �Y�X��

auparavant, �D�X�[�� �T�X�D�O�L�W�p�V�� �K�X�P�D�L�Q�H�V�� �T�X�L�� �F�R�P�S�R�V�H�Q�W�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�� �G�¶�D�S�U�q�V�� �O�D��

�W�K�p�R�U�L�H���G�¶�$�U�L�V�W�R�W�H : phronésis, arèté et eunoia.  

La capacité de séduction passe essentiellement �S�D�U�� �O�¶�D�I�I�H�F�W�L�I���� �S�D�U��

�O�¶�L�P�D�J�L�Q�D�Lre, par les émotions. Le candidat vise donc à toucher les émotions des 

�W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �E�X�W�� �G�H�� �O�H�V�� �V�p�G�X�L�U�H���� �/�¶�H�W�K�R�V�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�� �D�� �X�Q�H�� �G�L�P�H�Q�V�L�R�Q��

�D�I�I�H�F�W�L�Y�H�� �Q�R�Q�� �Q�p�J�O�L�J�H�D�E�O�H�� �H�W�� �L�Q�G�L�V�S�H�Q�V�D�E�O�H�� �S�R�X�U�� �O�¶�H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H�� �G�H�� �S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q�� �H�W��

�G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���� �3�O�X�V�� �J�p�Q�p�U�D�O�H�P�H�Qt, on peut dire que les émotions jouent un rôle 

�I�R�Q�G�D�P�H�Q�W�D�O�� �H�W�� �R�F�F�X�S�H�Q�W�� �X�Q�H�� �S�O�D�F�H�� �L�P�S�R�U�W�D�Q�W�H�� �G�D�Q�V�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �V�R�F�L�D�O�H���� �/�H��

discours est entre autres, porteur des émotions. Il véhicule non seulement des 
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informations, des idées, des représentations, des désirs, mais il exprime aussi ce 

�T�X�H���O�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�H�X�U���U�H�V�V�H�Q�W�����G�H�V���p�W�D�W�V���G�¶�k�P�H���H�W���G�H�V���p�P�R�W�L�R�Q�V�����'�D�Q�V���O�D���P�H�V�X�U�H���R�•���O�H�V��

émotions mobilisent des actions, la composante affective est donc indissociable de 

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�����P�r�P�H���V�L���H�Q���D�S�S�D�U�H�Q�F�H���H�O�O�H���H�V�W���L�Q�F�R�P�S�D�W�L�E�O�H���Dvec la rationalité.  Il 

�H�V�W�� �G�R�Q�F�� �X�W�L�O�H���� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O���� �G�H�� �P�H�W�W�U�H�� �O�¶�D�F�F�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�H��

�U�H�J�L�V�W�U�H���p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�����/�¶�L�P�S�D�F�W���G�H���O�¶�p�P�R�W�L�R�Q���G�D�Q�V���O�D���S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q���W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O�O�H���H�V�W���Q�R�Q��

�Q�p�J�O�L�J�H�D�E�O�H���� �G�¶�D�X�W�D�Q�W�� �S�O�X�V�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �H�V�W�� �V�X�V�F�H�S�W�L�E�O�H�� �G�H�� �W�R�X�F�K�H�U�� �S�O�X�V�� �Ge personnes, 

plus facilement et plus efficacement.  

�>�«�@�� �6�L�� �F�H�U�W�D�L�Q�V�� �W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V�� �Q�H�� �V�R�Q�W�� �S�D�V�� �S�U�r�W�V�� �j�� �U�H�F�H�Y�R�L�U�� �X�Q�� �P�H�V�V�D�J�H��

�T�X�L���I�D�L�W���D�S�S�H�O���j���O�D���U�D�W�L�R�Q�D�O�L�W�p�����W�R�X�V���V�R�Q�W���S�H�U�P�p�D�E�O�H�V���j���O�¶�p�P�R�W�L�R�Q�����T�X�L���Q�H���G�H�P�D�Q�G�H��

ni réflexion, ni concentration, ni connaissances p�D�U�W�L�F�X�O�L�q�U�H�V���� �&�¶�H�V�W�� �G�R�Q�F�� �X�Q�H��

�I�D�F�L�O�L�W�p���S�R�X�U���O�H���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U���H�W���S�R�X�U���O�¶�K�R�P�P�H���S�R�O�L�W�L�T�X�H���� 

                                                                                      (Cotteret 2000 : 108)  

�-�H���P�H���S�U�R�S�R�V�H���L�F�L���G�¶�p�W�X�G�L�H�U���O�H�V émotions à la fois montrées par les moyens 

�O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H�V�����F�¶�H�V�W-à-�G�L�U�H���T�X�H���O�H���O�R�F�X�W�H�X�U���W�H�Q�W�H���G�¶�H�[�S�U�L�P�H�U���V�H�V���S�U�R�S�U�H�V���V�H�Q�W�L�P�H�Q�W�V��

�j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �V�R�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �� �P�D�L�V�� �D�X�V�V�L�� �F�H�O�O�H�V�� �T�X�¶�L�O���W�H�Q�W�H�� �G�H�� �S�U�R�G�X�L�U�H�� �F�K�H�]�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H����

toujours à travers des techniques discursives, mais aussi à travers ses propres 

�p�P�R�W�L�R�Q�V�� �F�R�P�P�X�Q�L�T�X�p�V�� �j�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �'�¶�X�Q�H�� �S�D�U�W���� �O�D�� �U�p�Y�p�O�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �V�R�Q�� �D�W�W�L�W�X�G�H�� �H�W��

de ses émotions vis-à-�Y�L�V���G�¶�X�Q�H���V�L�W�X�D�W�L�R�Q���D�E�R�U�G�p�H���S�H�X�W���V�H�U�Y�L�U���O�D���I�D�E�U�L�F�D�W�L�R�Q���G�H���V�R�Q��

�L�P�D�J�H�� �H�W�� �D�L�Q�V�L�� �V�R�Q�� �H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H�� �G�H�� �V�p�G�X�F�W�L�R�Q�� �H�W�� �G�¶�D�X�W�U�H�� �S�D�U�W���� �O�H�� �I�D�L�W�� �G�H�� �S�U�R�Y�R�T�X�H�U��

�F�H�U�W�D�L�Q�V���H�I�I�H�W�V���F�K�H�]���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���S�D�U���O�D���F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q���G�H���V�H�V���V�H�Q�W�L�P�H�Q�W�V���S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�V��

peut rendre sa prestation argumentative plus touchante et plus persuasive.  

Concernant la communicabilité des émotions dans le discours, et de ce que 

cela implique, Catherine Kerbrat-Orecchioni note :  
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�>�«�@�� �/�H�V�� �p�P�R�W�L�R�Q�V�� �V�R�Q�W�� �H�Q�Y�L�V�D�J�p�H�V�� �D�Y�D�Q�W�� �W�R�X�W�� �G�D�Q�V�� �O�H�X�U�� �G�L�P�H�Q�V�L�R�Q��

�F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�Y�H�����F�¶�H�V�W-à-dire comme une expérience à partager, qui se localise non 

seulement dans un sujet, mais entre des sujets �± comme une expérience 

intersubjective donc, intégrée dans des processus relationnels (Cosnier 1994 : 

93). Corrélativement, la question des émotions va se voir appliquer toutes les 

idées-�I�R�U�F�H�V�� �T�X�L�� �S�D�U�F�R�X�U�H�Q�W�� �O�D�� �O�L�W�W�p�U�D�W�X�U�H�� �G�¶�L�Q�V�S�L�U�D�W�L�R�Q�� �L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�Q�L�V�W�H : que 

�O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�� �G�H�V�� �p�P�R�W�L�R�Q�V�� �L�P�S�O�L�T�X�H�� �X�Q�H�� �D�G�D�S�W�D�W�L�R�Q�� �j�� �O�¶�D�X�W�U�H���� �H�W�� �j�� �O�D�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q��

communicative dans son ensemble.  

                                                                      (Kerbrat-Orecchioni 2000 : 50) 

�/�R�U�V�� �G�¶�X�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �P�p�G�L�D�W�L�V�H�� �H�W�� �Q�R�W�D�P�P�H�Q�W�� �G�¶�X�Q�� �G�X�H�O�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H��

�W�p�O�p�Y�L�V�p���� �D�Y�H�F�� �X�Q�� �H�Q�M�H�X�� �D�X�V�V�L�� �V�p�U�L�H�X�[�� �H�W�� �L�P�S�R�U�W�D�Q�W�� �T�X�¶�H�V�W�� �O�D�� �S�U�p�V�L�G�Hnce de la 

République, la parole cherche à mobiliser des passions qui déclenchent à leur tour 

des actions. Les grandes campagnes qui restent gravées dans la mémoire 

collective et qui marquent les téléspectateurs sont caractérisées par un climat 

passionnel, provoqué par les paroles des candidats qui véhiculent des émotions. 

�/�R�U�V�� �G�¶�X�Q�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p���� �W�R�X�W�� �X�Q�� �S�D�Q�H�O�� �G�¶�p�P�R�W�L�R�Q�V�� �S�H�X�W�� �V�X�U�J�L�U���� �G�H�V��

émotions qui peuvent être montrées, assertées, explicites et manifestées 

�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H�P�H�Q�W�����P�D�L�V���D�X�V�V�L���G�¶�D�X�W�U�H�V���T�X�L���S�H�X�Y�H�Q�W���r�W�U�H���F�D�P�R�X�I�O�p�H�V���S�D�U�F�H���T�X�¶�H�O�O�H�V��

ne sont pas inscrites dans une stratégie discursive.  

�/�D�� �J�H�V�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�� �H�W�� �G�H�� �O�D�� �S�U�R�G�X�F�W�L�R�Q�� �G�H�V�� �p�P�R�W�L�R�Q�V�� �I�D�L�W�� �S�D�U�W�L�H��

�L�Q�W�p�J�U�D�Q�W�H���G�H���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���D�X���V�H�L�Q���G�¶�X�Q���G�p�E�D�W���S�R�O�L�W�L�T�X�H�����V�X�U�W�R�X�W���O�R�U�V�T�X�¶�L�O���V�¶�D�J�L�W��

de débat politique médiatisé. Et de façon plus générale, la composante affective se 

�W�U�R�X�Y�H�� �D�X�� �F�°�X�U�� �G�H�V�� �L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�V�� �O�D�Q�J�D�J�L�q�U�H�V���� �F�D�U�� �O�D�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�V��

�L�Q�G�L�Y�L�G�X�V�� �H�V�W�� �S�R�U�W�H�X�V�H�� �G�¶�p�Potions, de positionnements, des points de vue et non 

�V�H�X�O�H�P�H�Q�W�� �G�¶�L�Q�I�R�U�P�D�W�L�R�Q����La dimension cognitive de la communication 

�L�Q�W�H�U�S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H�� �Q�H�� �S�H�X�W�� �S�D�V�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�U�� �W�R�X�W�H�� �V�H�X�O�H�� �F�K�H�]�� �O�¶�r�W�U�H�� �S�V�\�F�K�R�O�R�J�L�T�X�H��
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�T�X�¶�H�V�W���O�¶�K�X�P�D�L�Q�����$�L�Q�V�L�����O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�Y�L�W�p���p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H���H�V�W��une des caractéristiques de 

�O�¶�p�F�K�D�Q�J�H���F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�I���L�Q�W�H�U�L�Q�G�L�Y�L�G�X�H�O�����/�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���T�X�H���F�K�D�T�X�H���V�X�M�H�W���S�D�U�O�D�Q�W���W�H�Q�W�H��

�G�¶�H�[�H�U�F�H�U���V�X�U���D�X�W�U�X�L���S�D�V�V�H���Q�p�F�H�V�V�D�L�U�H�P�H�Q�W���S�D�U���O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q���G�H�V���p�P�R�W�L�R�Q�V���� 

Comment les émotions fonctionnent-ils dans cette forme particulière 

�G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �T�X�¶�H�V�W�� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �Solitique télévisé et comment participent-ils à la 

�I�D�E�U�L�F�D�W�L�R�Q���G�H���O�¶�H�W�K�R�V���G�L�V�F�X�U�V�L�I���G�D�Q�V���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q ? Comment les candidats aux 

�p�O�H�F�W�L�R�Q�V���S�U�p�V�L�G�H�Q�W�L�H�O�O�H�V���H�W���S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�V���G�¶�X�Q���G�X�H�O��politique médiatisé parviennent-

ils à laisser entrevoir le côté sensible et humaniste de leur personnalité, afin de 

mieux faire passer les thèses qui constituent leur argumentaire politique ?  Ce sont 

�O�H�V�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�V�� �D�X�[�T�X�H�O�O�H�V�� �M�H�� �W�H�Q�W�H�U�D�L�� �G�¶�D�S�S�R�U�W�H�U�� �O�D�� �U�p�S�R�Q�V�H�� �D�X�� �F�R�X�U�V�� �G�X�� �F�K�D�S�L�W�U�H��

suivant.  
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5.1.1 La mise en scène de la souffrance d'autrui  

Il existe dans le face à face étudié dans le cadre de cette étude, un 

phénomène assez fréquent dans le discours des deux candidats, qui occupe une 

�S�D�U�W�L�H���L�P�S�R�U�W�D�Q�W�H���G�H���O�¶�H�V�S�D�F�H���G�L�V�F�X�U�V�L�I���J�O�R�E�D�O��: Ségolène Royal et Nicolas Sarkozy 

utilisent un discours qui semble souvent renvoyer à un certain nombre de 

catégories sociales, afin que les individus appartenant à ces catégories puissent se 

reconnaître dans le discours �G�H�V�� �G�H�X�[�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�V���� �/�¶�L�P�D�J�H�� �T�X�¶�L�O�V�� �V�H�� �I�R�Q�W de leur 

aud�L�W�R�L�U�H�����O�H�V���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V���I�U�D�Q�o�D�L�V�����V�H���U�H�I�O�q�W�H���j���W�U�D�Y�H�U�V���O�H�X�U�V���S�D�U�R�O�H�V�����/�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H��

�H�V�W���D�L�Q�V�L���L�Q�V�p�U�p���G�D�Q�V���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���H�W���G�R�Q�F���� �F�R�Q�F�H�U�Q�p���S�D�U���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���� �,�O���V�¶�D�J�L�W���G�¶�X�Q�H��

�V�R�U�W�H�� �G�H�� �F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q�� �G�L�V�F�X�U�V�L�Y�H�� �G�H�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �H�W�� �H�Q�� �H�I�I�H�W���� �F�R�P�P�H�� �O�H��

not�H���5�X�W�K���$�P�R�V�V�\�����L�O���V�¶�D�J�L�W���G�¶�X�Q�H���V�W�U�D�W�p�J�L�H���D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H : 

�>�«�@���/�¶�L�P�D�J�H���G�H���O�¶�D�O�O�R�F�X�W�D�L�U�H���S�U�R�M�H�W�p�H���S�D�U���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���F�R�Q�V�W�L�W�X�H���H�Q���V�R�L���X�Q�H��

�V�W�U�D�W�p�J�L�H���� �6�D�Q�V�� �G�R�X�W�H�� �O�D�� �U�H�S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �T�X�H�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �V�H�� �I�D�L�W�� �G�H�� �V�R�Q�� �S�X�E�O�L�F��

�V�¶�L�Q�V�F�U�L�W-elle dans le texte en déterminant des modalités argumentatives. 

Néanmoins, ce qui se donne à voir dans le discours���� �F�H�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �V�H�X�O�H�P�H�Q�W�� �O�D��

�I�D�o�R�Q���G�R�Q�W���O�H���O�R�F�X�W�H�X�U���S�H�U�o�R�L�W���V�R�Q���R�X���V�H�V���S�D�U�W�H�Q�D�L�U�H�V�����F�¶�H�V�W���D�X�V�V�L���O�D���I�D�o�R�Q���G�R�Q�W���L�O��

�O�H�X�U�� �S�U�p�V�H�Q�W�H�� �X�Q�H�� �L�P�D�J�H�� �G�¶�H�X�[-mêmes susceptible de favoriser son entreprise de 

�S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q���� �¬�� �O�D�� �O�L�P�L�W�H���� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �W�U�D�Y�D�L�O�O�H�� �j�� �p�O�D�E�R�U�H�U�� �X�Q�H�� �L�P�D�J�H�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H��

dans laquelle celui-�F�L�� �Y�R�X�G�U�D�� �V�H�� �U�H�F�R�Q�Q�D�v�W�U�H���� �,�O�� �W�H�Q�W�H�� �G�¶�L�Q�I�O�p�F�K�L�U�� �G�H�V�� �R�S�L�Q�L�R�Q�V�� �H�W��

des conduites en lui tendant un miroir dans lequel il prendra plaisir à se 

contempler. 

                                                                                        (Amossy 2000 : 56) 
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Ainsi, une stratégie discursive relevant de la construction de l'ethos positif 

fait très souvent surface dans ce débat et vise à faire ressortir une qualité humaine 

fondamentale. �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �F�H�O�O�H�� �T�X�L�� �F�R�Q�V�L�V�W�H�� �j�� �L�Q�V�p�U�H�U�� �G�L�I�I�p�U�H�Q�W�H�V�� �F�D�W�p�J�Rries 

�V�R�F�L�D�O�H�V���G�D�Q�V���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���H�W���H�O�O�H���H�V�W���D�Q�F�U�p�H���G�D�Q�V���F�H���T�X�¶�$�U�L�V�W�R�W�H���G�p�V�L�J�Q�D�L�W���S�D�U���O�H���P�R�W��

eunoia ���� �O�D�� �E�L�H�Q�Y�H�L�O�O�D�Q�F�H�� �H�Q�Y�H�U�V�� �D�X�W�U�X�L�� �H�W�� �O�D�� �Y�R�O�R�Q�W�p�� �G�¶�D�J�L�U�� �S�R�X�U�� �O�H���E�L�H�Q�� �G�¶�D�X�W�U�X�L������

�/�H�V�� �G�H�X�[�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�V�� �L�Q�V�L�V�W�H�Q�W�� �S�D�U�W�L�F�X�O�L�q�U�H�P�H�Q�W�� �V�X�U�� �G�H�V�� �F�D�W�p�J�R�U�L�H�V�� �G�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�V�� �T�X�L��

constituent les catégories les plus défavorisées dans la société française 

�G�¶�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�����,�O���H�V�W���L�P�S�R�U�W�D�Q�W���D�Y�D�Q�W���G�¶�D�O�O�H�U���S�O�X�V���O�R�L�Q�����G�H���S�U�H�Q�G�U�H���H�Q���F�R�Q�V�L�G�p�U�D�W�L�R�Q 

ce que Goffman a appelé les stigmates des individus et qu'il a défini de la façon 

suivante (1975 : 16) : « Une situation de l'individu que quelque chose disqualifie 

et empêche d'être pleinement accepté par la société ». 

Nicolas Sarkozy et Ségolène Royal semblent, à travers leur discours, se 

préoccuper de ces stigmates. Ils parlent de catégories sociales telles que : les 

femmes en général, les femmes qui travaillent, les mères, les femmes dans la 

fonction publique, les femmes victimes de violences, les femmes à la retraite, les 

petits salariés, les jeunes au chômage, les personnes âgées, ceux qui sont mal 

logés, les enfants handicapés, etc. Il est important de noter que Ségolène Royal 

semble insister particulièrement sur les catégories défavorisées concernant les 

femmes. En tant que femme elle-même, elle semble espérer toucher une large 

gamme de femmes qui subissent des injustices et des discriminations dans la 

�V�R�F�L�p�W�p���G�¶�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�� 

Mais faire usage des stigmates dans le discours est aussi et surtout un 

excellent moyen de tisser des liens entre le locuteur et ses auditeurs dans le cadre 

de la communication politique. Cette stratégie de déploiement et de mise en scène 

de la souffrance d'autrui, consiste, comme il a déjà été mentionné, à insérer dans le 

discours des participants certaines catégories sociales, pour que les personnes 

appartenant à celles-�F�L�� �S�X�L�V�V�H�Q�W�� �V�¶�\�� �U�H�F�R�Q�Q�D�v�W�U�H���� �(�O�O�H�� �Y�L�V�H�� �j�� �O�D�� �I�R�L�V�� �O�H�V�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�V��

concernées et la totalité de l'auditoire, incluant ceux qui ne sont pas directement 
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concernés par la représentation discursive en question. Les personnes concernées 

d'une part, car le message que le locuteur veut faire passer est « je pense à vous et 

je m'intéresse à vos problèmes, je m'occuperai de vous et je vous aiderai si je suis 

élu(e) président(e) de la République �ª���� �'�¶�D�X�W�U�H�� �S�D�U�W���� �F�H�W�W�H�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�� �Y�L�V�H�� �F�H�X�[�� �T�X�L��

ne sont pas représentés dans ce discours de déploiement d'une situation humaine 

difficile et qui deviennent des simples spectateurs de la souffrance des autres, car 

à travers ce discours le locuteur construit un ethos de protecteur, de bienfaiteur, et 

d'une personne attentive et sensible aux problèmes et aux souffrances des autres. 

Un effet compassionnel est ainsi créé par le discours, qui peut renforcer de façon 

�V�L�J�Q�L�I�L�F�D�W�L�Y�H���O�¶�H�W�K�R�V���G�H���O�¶�R�U�D�W�H�X�U�����4�X�H���O�H���F�D�Q�G�L�G�D�W���V�¶�L�Q�W�p�U�H�V�V�H���U�p�H�O�O�H�P�H�Q�W���R�X���S�D�V���D�X�[��

�V�R�X�I�I�U�D�Q�F�H�V�� �G�¶�D�X�W�U�X�L���� �F�H�O�D�� �Q�¶�D�� �S�D�V�� �Y�U�D�L�P�H�Q�W���G�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�F�H���� �/�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�W���� �F�¶�H�V�W�� �G�¶�H�Q��

�S�D�U�O�H�U�� �H�W�� �V�H�� �P�R�Q�W�U�H�U�� �F�R�Q�F�H�U�Q�p�� �S�D�U�� �F�H�V�� �V�R�X�I�I�U�D�Q�F�H�V���� �F�D�U�� �Q�R�X�V�� �O�¶�D�Y�R�Q�V�� �Y�X���� �O�H��

fondement de la rhétorique est le vraisemblable et non pas le vrai.  

Dans le débat politique télévisé, des revendications de différentes 

catégories sociales circulent, et tout comme dans le storytelling, que nous allons 

examiner par la suite, c'est la souffrance d'un autre qui s'exprime à travers le 

locuteur. Ce sont aussi les autres qui sont visés, ceux qui se trouvent dans les 

situations présentées, et ceux que le locuteur doit séduire, à savoir la totalité des 

téléspectateurs. 

Voici quelques exemples extraits dans le débat qui témoignent de ce 

phénomène : 

Exemple 1 

946  �1�6�������>�«�@���(�W���S�X�L�V-je vous dire pour terminer, à tous ceux qui trouvent que la 

vie est trop dure, à ceux qui ont mis un genou à terre, à ceux qui ont du mal, à 

�F�H�X�[���T�X�L���V�¶�H�Q���V�R�U�W�H�Q�W���S�D�V�����T�X�H���S�R�X�U���P�R�L�����S�U�p�V�L�G�H�Q�W���G�H���O�D���5�p�S�X�E�O�L�T�X�H�����V�¶�L�Os me font 
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�F�R�Q�I�L�D�Q�F�H�����W�R�X�V���V�R�Q�W���G�¶�X�Q�H���X�W�L�O�L�W�p�����W�R�X�V���R�Q�W���O�H���G�U�R�L�W���G�H���W�U�D�Y�D�L�O�O�H�U�����W�R�X�V���R�Q�W���O�H���G�U�R�L�W���G�H��

vivre debout, dignement, des fruits de leur activité. 

Une large gamme de catégories sociales est représentée dans cette énoncé, 

et insérée dans le discours argumentatif de Nicolas Sarkozy, dans l'espoir, semble-

t-il, de pouvoir toucher un nombre maximal de Français qui se trouvent dans des 

situations difficiles, notamment sur le plan financier et social. Les personnes 

concernées par ce discours reçoivent le message que leurs problèmes seront pris 

en considération. 

Exemple 2 

277  NS : �>�«�@  Je veux revenir sur cette injustice invraisemblable qui fait que 

quand vous empruntez, on vous demande une visite médicale. Et alors là, il y a 

intérêt à ne pas être malade, parce que si vous êtes malade, on veut bien vous 

�S�U�r�W�H�U���� �P�D�L�V���o�D���Y�R�X�V���F�R�€�W�H���S�O�X�V���F�K�H�U���� �&�¶�H�V�W���V�F�D�Q�G�D�O�H�X�[���� �F�¶�H�V�W���S�D�V���S�D�U�F�H���T�X�¶�R�Q���H�V�W��

�P�D�O�D�G�H���T�X�¶�R�Q���Q�¶�D���S�D�V���O�H���G�U�R�L�W���G�H���V�H���O�R�J�H�U�� 

Exemple 3  

326  SR : �>�«�@���-�H���Y�R�L�V���G�H���S�O�X�V���H�Q���S�O�X�V���G�H�V���S�H�U�V�R�Q�Q�H�V���G�D�Q�V���O�H�V���S�H�U�P�D�Q�H�Q�F�Hs qui ne 

�I�R�Q�W���S�O�X�V���T�X�¶�X�Q���U�H�S�D�V���S�D�U���M�R�X�U�����L�O���\���D���G�H�V��femmes qui partent à la retraite avec un 

�Q�L�Y�H�D�X���G�H���U�H�W�U�D�L�W�H���j���S�H�L�Q�H���V�X�S�p�U�L�H�X�U���D�X���P�L�Q�L�P�X�P���Y�L�H�L�O�O�H�V�V�H�����S�D�U�F�H���T�X�¶�H�O�O�H�V���V�H���V�R�Q�W��

interrompues pour élever leurs enfants, et que la réforme de la loi Fillon a créé 

une injustice insupportable aux �G�p�S�H�Q�V�� �G�H�V�� �I�H�P�P�H�V���� �S�D�U�F�H�� �T�X�¶�H�Q�� �D�O�O�R�Q�J�H�D�Q�W�� �O�D��

durée de cotisation, elle a frappé les femmes qui se sont arrêtées pour élever leurs 

enfants. Je pense aussi aux femmes qui ont élevé leurs enfants. Tout simplement. 
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Exemple 4 

469  SR : �>�«�@�� �,�O�� �\�� �D�� �D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�� �H�Q�� �)�U�D�Q�F�H��plus de trois millions et demi de 

Français qui sont mal logés. Ils sont mal logés parce que le plan de construction 

de logements sociaux est insuffisant, et notamment dans certaines communes qui 

ne respectent pas la loi. 

Exemple 5 

121  SR : �>�«�@���0�R�L���M�H���S�U�R�S�R�V�H���D�X���F�R�Q�W�U�D�L�U�H�����G�H���G�R�Q�Q�H�U���G�H���O�¶�H�P�S�O�R�L���j���F�H�X�[���T�X�L���Q�¶�H�Q��

ont pas. �(�W���M�H���S�U�R�S�R�V�H���G�H���G�R�Q�Q�H�U���G�H���O�¶�H�P�S�O�R�L���D�X�[��jeunes �T�X�L���Q�¶�H�Q���R�Q�W���S�D�V�����&�D�U���F�H��

�T�X�L�� �U�R�Q�J�H�� �D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�� �O�¶�p�T�X�L�O�L�E�U�H�� �G�H�� �O�D�� �V�R�F�L�p�W�p�� �I�U�D�Q�o�D�L�V�H���� �F�H�� �V�R�Q�W��les jeunes 

�G�L�S�O�{�P�p�V�� �H�W�� �T�X�D�O�L�I�L�p�V�� �T�X�L�� �Q�¶�R�Q�W�� �S�D�V�� �D�F�F�q�V�� �j�� �O�¶�H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H. Pourquoi ? Parce que 

�O�¶�H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H���G�H�P�D�Q�G�H���j���O�D���I�R�L�V���G�H���O�¶�H�[�S�p�U�L�H�Q�F�H���S�U�R�I�H�V�V�L�R�Q�Q�H�O�O�H���D�X�[���M�H�X�Q�H�V�����P�D�L�V���H�Q��

même temps, ne fait pas confiance à ces jeunes. 

À travers tous ces exemples, on peut observer à quel point les deux 

locuteurs semblent accorder de l'importance à la prise en considération des 

problèmes et des difficultés des personnes appartenant à différentes catégories de 

la population française. Les exemples 3, 4 et 5 notamment, qui concernent les 

femmes, les personnes mal logées en France et les jeunes qui ne trouvent pas de 

travail, recouvrent �X�Q�H�� �J�U�D�Q�G�H�� �S�D�U�W�L�H�� �G�H�� �O�¶�p�O�H�F�W�R�U�Dt. Ségolène Royal a tendance à 

mettre �V�R�X�Y�H�Q�W���O�¶�D�F�F�H�Q�W���V�X�U���O�H�V���S�U�R�E�O�q�P�H�V���G�H�V���M�H�X�Q�H�V���H�W���G�H�V���I�H�P�P�H�V. En 2007 les 

jeunes, mais surtout les femmes sont des catégories à prendre : aux élections 

présidentielles de 2007, 52,5% des électeu�U�V���V�R�Q�W���G�H�V���p�O�H�F�W�U�L�F�H�V�« 

À l'aune de la forte proportion de femmes dans le corps électoral de 2007 

(52,5 % des 43,9 millions d'électeurs inscrits), le vote féminin amplifie les effets 

de tout scrutin majoritaire. �>�«�@���&�H���V�R�Q�W���O�H�V���I�H�P�P�H�V���G�H���S�O�X�V���G�H���������D�Q�V���T�X�L���R�Q�W���O�D��
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main : 10 millions d'électrices, soit 19 % du corps électoral, contre 14 % de 

seniors masculins. Cette surreprésentation de 10 millions d'électrices peut peser 

sur une élection, voire faire la différence. Ainsi, les seniors femmes ont été deux 

fois plus nombreuses à voter pour Nicolas Sarkozy (+ 11 points par rapport aux 

seniors hommes) qu'en faveur de la candidate socialiste Ségolène Royal, dont le 

score reste stable quel que soit l'âge des hommes2. 

Quant aux jeunes, ils représentent en 2007 près de 15% du corps 

électoral3.  �/�H�X�U���Y�R�W�H���S�H�X�W���G�R�Q�F���r�W�U�H���G�p�W�H�U�P�L�Q�D�Q�W���S�R�X�U���O�¶�L�V�V�X�H���G�X���V�F�U�X�W�L�Q����La forte 

participation des jeunes aux élections de 2007 porte le souvenir du premier tour 

des élections présidentielles �G�H�� ������������ �R�•�� �O�¶�D�E�V�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�L�V�P�H avait atteint un 

niveau très élevé. �,�O���V�¶�D�J�L�W���G�R�Q�F �G�¶�X�Q�H���S�D�U�W�L�H���G�H���O�¶�p�O�H�F�W�R�U�D�W���T�X�¶�L�O���H�V�W���L�P�S�R�U�W�D�Q�W���G�H��

séduire.  

En insérant la souffrance d'autrui dans leur discours, les deux candidats 

tentent de correspondre le plus possible au profil de président-protecteur qui 

augmenterait leur chances de gagner l'auditoire, et ainsi accéder à la présidence. 

En effet, tout au long du débat, les deux candidats établissent des liens avec 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �H�Q�� �O�¶�L�Q�V�p�U�D�Q�W�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �/�H�V�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X�V�� �D�S�S�D�U�W�H�Q�D�Q�W�� �D�X�[��

catégories sociales dont il est question, voudront probablement se reconnaître 

�G�D�Q�V�� �O�H�X�U�V�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �/�H�V�� �O�R�F�X�W�H�X�U�V�� �V�H�� �P�R�Q�W�U�H�Q�W���� �O�¶�X�Q�� �F�R�P�P�H�� �O�¶�D�X�W�U�H���� �F�R�Q�F�H�U�Q�p�V��

par les problèmes humains, et possédant donc les qualités requises pour un 

président. Chacun des deux candidats affiche, indirectement mais consciemment, 

                                                 
2http://www.lefigaro.fr/debats/2009/03/06/01005-20090306ARTFIG00587-les-

metamorphoses-du-corps-electoral-feminin-.php 

3http://tempsreel.nouvelobs.com/elections-2007/20070319.OBS7703/les-

candidats-courtisentl-electorat-jeune.html 
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le coté sensible et humaniste de sa personnalité, ce qui le rapproche des 

électeurs. 

Christian Salmon note, concernant la mise en scène de la souffrance 

d'autrui dans le face à face entre Nicolas Sarkozy et Ségolène Royal : 

Plutôt que des convictions, on vit s'affronter des « valeurs », au lieu des 

compétences on afficha sa compassion. L'enjeu électoral se concentra alors 

presque logiquement autour des victimes : les accidentés de la vie, les femmes 

battues, les sans-logis, les handicapés, c'est-à-dire des personnes à forte 

résonance émotionnelle. Le registre des victimes tint lieu de sociologie électorale, 

le débat sur les inégalités fut remisé aux archives de la guerre froide ; à sa place, 

on eut droit à la surenchère des compassions... Le débat télévisé entre les deux 

candidats en fut le théâtre provisoire, qui vit s'affronter non pas deux projets de 

société, mais, jusqu'à la caricature, deux postures, deux intrigues. Affrontement 

qui culmina au moment de l'épisode de la scolarisation des enfants handicapés, 

dans un assaut de compassion, une lutte au couteau pour les victimes... 

                                                                                       (Salmon 2007 : 205) 

En ce qui concerne l'épisode de la colère de Ségolène Royal à propos de la 

scolarisation des enfants handicapés, la mise en scène de la souffrance d'autrui est 

employée pour arriver à l'accusation de la partie adverse. L'extrait suivant mérite 

d'être cité in extenso : 

Exemple 6 
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676  SR �����$�W�W�H�Q�G�H�]�����M�¶�D�L���T�X�H�O�T�X�H���F�K�R�V�H���j���G�L�U�H�� Parce que là, je pense, je pense que 

�O�¶�R�Q���D�W�W�H�L�Q�W���O�H���V�X�P�P�X�P���G�H���O�¶�L�P�P�R�U�D�O�L�W�p���S�R�O�L�W�L�T�X�H�����-�H���V�X�L�V���V�F�D�Q�G�D�O�L�V�p�H���G�H���F�H���T�X�H���M�H��

vi�H�Q�V���G�¶�H�Q�W�H�Q�G�U�H�����3�D�U�F�H���T�X�H���M�R�X�H�U���D�Y�H�F���O�H���K�D�Q�G�L�F�D�S�����F�R�P�P�H���Y�R�X�V���Y�H�Q�H�]���G�H���O�H���I�D�L�U�H����

est proprement scandaleux ! Pourquoi �"�� �/�R�U�V�T�X�H�� �M�¶�p�W�D�L�V�� �P�L�Q�L�V�W�U�H�� �G�H��

�O�¶�H�Q�V�H�L�J�Q�H�P�H�Q�W�� �V�F�R�O�D�L�U�H���� �F�¶�H�V�W�� �P�R�L�� �T�X�L�� �D�L�� �F�U�p�p�� �O�H�� �S�O�D�Q�� �+�D�Q�G�L�V�F�R�O�H�� �>�������@�� �(�W�� �F�¶�H�V�W��

votre gouvernement qui a supprimé, non seulement le plan Handiscole, qui a 

supprimé les aide-�p�G�X�F�D�W�H�X�U�V���� �H�W�� �T�X�L�� �I�D�L�W�� �T�X�¶�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�� �P�R�L�Q�V�� �G�¶�X�Q�� �H�Q�I�D�Q�W�� �V�X�U��

�G�H�X�[�� �T�X�L�� �p�W�D�L�W�� �D�F�F�X�H�L�O�O�L�� �L�O�� �\�� �D�� �F�L�Q�T�� �D�Q�V�� �G�D�Q�V�� �O�¶�p�F�R�O�H�� �G�H�� �O�D�� �5�p�S�X�E�O�L�T�X�H���� �Q�H�� �O�H�� �V�R�Q�W��

�S�O�X�V�� �D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���� �(�W�� �Y�R�X�V�� �O�H�� �V�D�Y�H�]�� �S�D�U�I�D�L�W�H�P�H�Q�W, et je trouve que la façon dont 

�Y�R�X�V�� �Y�H�Q�H�]�� �G�H�� �Q�R�X�V�� �G�p�F�U�L�U�H�� �F�R�P�P�H�� �o�D���� �O�D�� �O�D�U�P�H�� �j�� �O�¶�°�L�O���� �O�H�V�� �G�U�R�L�W�V�� �G�H�V��enfants 

handicapés �G�¶�L�Q�W�p�J�U�H�U���j���O�¶�p�F�R�O�H�����D�O�R�U�V���T�X�H���O�H�V���D�V�V�R�F�L�D�W�L�R�Q�V���G�H���S�D�U�H�Q�W�V���K�D�Q�G�L�F�D�S�p�V��

ont fait des démarches désespérées auprès de votre gouvernement, pour réclamer 

la restitution des emplois, pour faire en sorte que leurs enfants soient à nouveau 

�D�F�F�X�H�L�O�O�L�V�� �j�� �O�¶�p�F�R�O�H���� �\�� �F�R�P�S�U�L�V�� �O�H�V�� �H�Q�I�D�Q�W�V�� �H�Q�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �K�D�Q�G�L�F�D�S�� �P�H�Q�W�D�O���� �j��

�O�¶�p�F�R�O�H�� �P�D�W�H�U�Q�H�O�O�H���� �R�•�� �D�Y�H�F�� �P�R�L���� �W�R�X�V�� �O�H�V�� �H�Q�I�D�Q�W�V�� �K�D�Q�G�L�F�D�S�p�V�� �P�H�Q�W�D�X�[�� �p�W�D�L�H�Q�W��

a�F�F�X�H�L�O�O�L�V�� �j�� �O�¶�p�F�R�O�H�� �P�D�W�H�U�Q�H�O�O�H���� �G�q�V�� �O�R�U�V�� �T�X�H�� �O�H�V�� �S�D�U�H�Q�W�V�� �O�H�� �G�H�P�D�Q�G�D�L�H�Q�W���� �$�O�R�U�V��

laissez de côté vos tribunaux, les démarches des parents, qui en ont assez déjà de 

�O�H�X�U�� �V�R�X�I�I�U�D�Q�F�H���� �H�W�� �G�¶�D�Y�R�L�U�� �Y�X�� �O�H�X�U�V�� �H�Q�I�D�Q�W�V�� �Q�H�� �S�D�V�� �S�R�X�Y�R�L�U�� �r�W�U�H�� �L�Q�V�F�U�L�W�V�� �O�R�U�V�� �G�H�V��

rentrées scolaires pendant lesquelles vous étiez au gouvernement. Laissez cela de 

côté, parce que la façon-�O�j���G�R�Q�W���Y�R�X�V���Y�H�Q�H�]���G�H���I�D�L�U�H���G�H���O�¶�L�P�P�R�U�D�O�L�W�p���S�R�O�L�W�L�T�X�H���S�D�U��

rapport à une politique qui a été détruite et à laquelle je tenais particulièrement, 

parce que je sais à quel point cela soulageait les parents, de voir leurs enfants 

�D�F�F�X�H�L�O�O�L�V���j���µ�p�F�R�O�H�����(�W���F�¶�H�V�W���Y�R�X�V���T�X�L���D�Y�H�]���F�D�V�V�p���F�H�W�W�H���S�R�O�L�W�L�T�X�H-�O�j�����(�W���D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L��

vous venez de promettre, comme ça, en disant aux parents  « vous allez aller 

devant les tribunaux » ? Non, �0�R�Q�V�L�H�X�U�� �6�D�U�N�R�]�\���� �W�R�X�W�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �S�R�V�V�L�E�O�H�� �G�D�Q�V�� �O�D��

�Y�L�H���S�R�O�L�W�L�T�X�H�����7�R�X�W���Q�¶�H�V�W���S�D�V���S�R�V�V�L�E�O�H ; ces discours, cet écart entre les discours et 

�O�H�V���D�F�W�H�V�����V�X�U�W�R�X�W���O�R�U�V�T�X�¶�L�O���V�¶�D�J�L�W���G�¶�H�Q�I�D�Q�W�V���K�D�Q�G�L�F�D�S�p�V�����Q�¶�H�V�W���S�D�V���D�F�F�H�S�W�D�E�O�H�����(�W���M�H��

suis très en colère. 
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La candidat�H���V�R�F�L�D�O�L�V�W�H���H�[�S�U�L�P�H���G�D�Q�V���F�H���S�D�V�V�D�J�H���V�R�Q���L�Q�G�L�J�Q�D�W�L�R�Q���G�¶�X�Q�H���S�D�U�W��

vis-à-�Y�L�V�� �G�X�� �P�H�Q�V�R�Q�J�H�� �p�K�R�Q�W�p�� �G�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �H�W�� �G�¶�D�X�W�U�H�� �S�D�U�W�� �Y�L�V-à-vis du fait 

que ce dernier instrumentalise la souffrance des enfants handicapés dans 

�O�¶�L�P�S�R�V�V�L�E�L�O�L�W�p���G�¶�D�F�F�p�G�H�U���j���X�Q�H���V�F�R�O�D�Uisation normale pour arriver à ses fins. Pour 

elle, il a dépassé les limites de la bienséance dans le jeu politique (ou du moins 

elle tente de le fait croire). 

Face au spectacle d'un malheureux souffrant au loin, que peut faire un 

spectateur, condamné �± au moins dans l'immédiat �± à l'inaction, mais moralement 

bien disposé? Il peut s'en indigner. L'entrée dans l'indignation passe bien par la 

pitié car, si l'on est sans pitié, pourquoi faudrait-il s'indigner (et de même, la 

révolte de celui qui se juge offensé passe par la pitié envers soi-même, ce qui 

contribue à expliquer les contraintes qui pèsent sur son expression publique). 

Mais dans l'indignation, la pitié est transformée. Elle ne demeure pas désarmée 

et, par conséquent, impuissante, mais se dote des armes de la colère. C'est en ce 

sens que l'on peut dire qu'elle pointe vers l'action puisque la colère, qui est, on l'a 

vu, une émotion d'acteur, prépare ou �± pourrait-on dire, dans une thématique 

sartrienne qui dénonce la mauvaise foi émotionnelle �± simule l'engagement dans 

une situation où elle pourrait s'accomplir en actes. Quelle serait leur nature? 

Bien évidemment, de l'ordre de la violence. Mais à distance et, par conséquent, 

hors de tout contact physique, cette violence est condamnée à demeurer 

langagière. L'acte de parole qui la manifeste est une accusation. 

                                                                                    (Boltanski 2007 : 113) 

Dans cette scène d'indignation qui mène à la colère et à l'accusation du 

responsable, d'après la locutrice, de la situation décrite, la place du persécuteur est 

remplie devant le spectateur par la personne de Nicolas Sarkozy, ou du moins, le 

gouvernement auquel il appartient. Le responsable est explicitement désigné et 
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clairement identifié : [. �����@�� �(�W�� �F�¶�H�V�W�� �Y�R�W�U�H�� �J�R�X�Y�H�U�Q�H�P�H�Q�W�� �T�X�L�� �D�� �V�X�S�S�U�L�P�p���� �Q�R�Q��

seulement le plan Handiscole, qui a supprimé les aide-éducateurs, et qui fait 

�T�X�¶�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���P�R�L�Q�V���G�¶�X�Q���H�Q�I�D�Q�W���V�X�U���G�H�X�[���T�X�L���p�W�D�L�W���D�F�F�X�H�L�O�O�L���L�O���\���D���F�L�Q�T���D�Q�V���G�D�Q�V��

�O�¶�p�F�R�O�H���G�H���O�D���5�p�S�X�E�O�L�T�X�H���� �Q�H���O�H���V�R�Q�W���S�O�X�V���D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L, �>�������@���(�W���F�¶�H�V�W���Y�R�X�V���T�X�L���D�Y�H�]��

cassé cette politique-là. Ségolène Royal exprime dans cette séquence non 

seulement sa préoccupation concernant la façon dont les enfants handicapés sont 

traités concernant leur scolarisation, mais aussi que cette situation la révolte en la 

�P�H�W�W�D�Q�W�� �G�D�Q�V�� �p�W�D�W�� �G�¶�D�F�F�q�V�� �G�H�� �F�R�O�q�U�H����Ce qui laisse entrevoir une facette de sa 

personnalité qui nous renvoie à �O�¶arèté �G�¶�$�U�L�V�W�R�W�H�� qui désigne la droiture morale, 

�O�¶�K�R�Q�Q�r�W�H�W�p�����O�D���Y�H�U�W�X���� 

À travers ces quelques exemples, nous pouvons identifier la double 

fonction que remplit la mise en scène de la souffrance d'autrui. D'une part la 

valorisation de l'image de soi, et d'autre part, la dégradation de l'image de 

l'adversaire, à travers l'accusation, le désignant comme responsable de la 

s�R�X�I�I�U�D�Q�F�H�� �G�¶�r�W�U�H�V�� �K�X�P�D�L�Q�V���� �/�D�� �G�p�J�U�D�G�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �V�¶�H�I�I�H�F�W�X�H��

aussi à travers - une fois l'auto-promotion effectuée - la supériorité du locuteur par 

rapport à son adversaire, car�����F�R�P�P�H���Q�R�X�V���D�Y�R�Q�V���G�p�M�j���S�X���O�¶�R�E�V�H�U�Y�H�U�����G�D�Q�V���F�H���W�\�S�H��

d'interactions, la clé d'une bonne performance argumentative est non seulement de 

paraître bon en tant que candidat, mais surtout paraître meilleur que son 

adversaire. Concernant l'auto-promotion, elle est obtenue en laissant entrevoir un  

visage humain, une sensibilité à la souffrance humaine, un désir d'aider son 

prochain, de la gentillesse, de l'intégrité, des qualités fondamentales pour un futur 

président. 
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5.1.2 La technique du storytelling 

Un autre phénomène discursif étroitement lié à la mise en scène de la 

�V�R�X�I�I�U�D�Q�F�H�� �G�¶�D�X�W�U�X�L�� qui a marqué le face à face télévisé entre Ségolène Royal et 

�1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\���� �H�V�W�� �O�H�� �V�X�L�Y�D�Q�W�� ���� �O�H�V�� �G�H�X�[�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�V�� �W�H�Q�W�H�Q�W�� �G�¶�H�[�W�p�U�L�R�U�L�V�H�U�� �O�H�X�U�V��

émotions vis-à-vis des histoires de situations individuelles, en les insérant à 

chaque occasion. Cette stratégie, largement utilisée par la communication 

politique, �T�X�L���V�H���I�R�Q�G�H���H�O�O�H���D�X�V�V�L���V�X�U���O�¶�p�P�R�W�L�R�Q�����V�¶�D�V�V�R�F�L�H���j���O�D���P�L�V�H���H�Q���V�F�q�Q�H���G�H���O�D��

�V�R�X�I�I�U�D�Q�F�H�� �G�¶�D�X�W�U�X�L�� �H�W�� �G�H�V�� �V�W�L�J�P�D�W�H�V�� �T�X�H�� �Q�R�X�V�� �Y�H�Q�R�Q�V�� �G�¶�H�[�D�P�L�Q�H�U���� �P�D�L�V�� �H�O�O�H�� �Y�D��

encore plus loin : au lieu de �S�R�U�W�H�U�� �V�X�U�� �X�Q�� �J�U�R�X�S�H�� �G�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�V���� �X�Q�H�� �F�D�W�p�J�R�U�L�H��

sociale, autrement dit sur plusieurs personnes se trouvant dans la même situation, 

�H�O�O�H�� �D�E�R�U�G�H�� �G�¶�D�E�R�U�G�� �H�Q�� �G�p�W�D�L�O�� �O�D�� �V�R�X�I�I�U�D�Q�F�H�� �D�X�� �F�D�V�� �S�D�U�� �F�D�V���� �j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �O�H�� �U�p�F�L�W��

�G�¶�K�L�V�W�R�L�U�H�V�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H�V�� �H�W�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X�H�O�O�H�V���� �S�R�Xr ensuite dégager des règles 

�D�S�S�O�L�F�D�E�O�H�V�� �j�� �X�Q�H�� �P�X�O�W�L�W�X�G�H�� �G�H�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�V�� �V�L�P�L�O�D�L�U�H�V���� �(�O�O�H�� �P�H�W�� �G�R�Q�F�� �G�¶�D�E�R�U�G�� �H�Q��

�D�Y�D�Q�W���O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�H�O���S�R�X�U���H�Q�V�X�L�W�H���D�O�O�H�U���Y�H�U�V���O�H���F�R�O�O�H�Ftif. 

�,�O�� �V�¶�D�J�L�W���L�F�L�� �Q�R�Q�� �V�H�X�O�H�P�H�Q�W���G�H�� �F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q�� �G�H��l'ethos discursif, mais aussi 

de mettre en place le mécanisme du pathos rhétorique�����F�¶�H�V�W-à-dire des arguments 

�G�¶�R�U�G�U�H���D�I�I�H�F�W�L�I���T�X�L���Y�L�V�H�Q�W���j���p�P�R�X�Y�R�L�U���H�W���j���S�U�R�Y�R�T�X�H�U���G�H�V���p�P�R�W�L�R�Q�V�����/�H�V���D�U�J�X�P�H�Q�W�V��

liés au pathos rhétorique �D�J�L�V�V�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�D�� �G�L�V�S�R�V�L�W�L�R�Q�� �S�V�\�F�K�R�O�R�J�L�T�X�H�� �H�W�� �O�¶�p�W�D�W��

�S�D�V�V�L�R�Q�Q�H�O�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �$�X sein de la société française, il existe une certaine 

sensibilité vis-à-�Y�L�V�� �G�¶�X�Q�� �F�H�U�W�D�L�Q�� �Q�R�P�E�U�H�� �G�H�� �V�X�M�H�W�V���� �W�H�O�V�� �T�X�H�� �O�¶�L�P�P�L�J�U�D�W�L�R�Q���� �O�H�V��

violences et les injustices faites aux femmes, etc. Les deux candidats tirent 

avantage de ces sujets, en les insérant dans leur panel de techniques discursives 

�G�D�Q�V���O�H���E�X�W���G�H���W�R�X�F�K�H�U���O�D���V�H�Q�V�L�E�L�O�L�W�p���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����F�D�U���O�H���S�D�W�K�R�V���U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���Q�
�R�S�q�U�H��

que s'il prend en compte la psychologie et les représentations sociales de 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� 
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Comme le note Maingueneau :  

 �/�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�Dtion est parfaitement indissociable de la situation 

�G�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q���� �F�¶�H�V�W-à-�G�L�U�H���G�X���V�W�D�W�X�W���G�X���O�R�F�X�W�H�X�U�� �H�W���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �P�D�L�V���D�X�V�V�L���G�H�V��

croyances de cet auditoire, des valeurs en usage dans la communauté en question, 

etc.  

                                                                            (Maingueneau 1991 : 232) 

Autrement dit, l'orateur qui vise à émouvoir son auditoire doit considérer 

un certain nombre de questions qui sont centrées sur la personnalité de ses 

destinataires, ainsi que leur univers affectif, mental et culturel.  

�,�O���V�¶�D�J�L�W���G�D�Q�V���F�H���F�K�D�S�L�W�U�H���G�H���O�D���W�H�F�K�Q�L�T�X�H���G�X��storytelling, telle qu'elle a été 

définie par Christian Salmon (2007). Les techniques empruntées au marketing 

�F�R�P�P�H�U�F�L�D�O�� �V�¶�D�S�S�O�L�T�X�H�Q�W�� �D�X�V�V�L�� �j�� �O�D�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �H�Q�� �O�D�� �U�H�Qdant 

beaucoup plus efficace et puissante. Parmi ces techniques, celle qui met en scène 

des histoires humaines individuelles a une place importante. Les deux adversaires 

�F�K�H�U�F�K�H�Q�W�� �j�� �p�P�R�X�Y�R�L�U�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �H�Q�� �M�R�X�D�Q�W�� �V�X�U�� �X�Q�� �F�H�U�W�D�L�Q�� �Q�R�P�E�U�H�� �G�H��

�S�U�p�R�F�F�X�S�D�W�L�R�Q�V�� �G�¶�R�Udre social et en utilisant des histoires et des anecdotes 

concernant des situations individuelles, qui frappent les esprits ; ainsi, chaque 

candidat fait ressortir son côté sensible et humaniste, car un président de 

République doit avant tout, être humaniste et sensible aux problèmes humains, 

�P�r�P�H���O�R�U�V�T�X�¶�L�O���V�¶�D�J�L�W���G�H�V���F�D�V���L�Q�G�L�Y�L�G�X�H�O�V���� 

À travers cette stratégie argumentative, les deux candidats affichent de 

façon indirecte leur ethos, un ethos préétabli et bien ancré dans les représentations 

collectives et �D�S�S�U�R�S�U�L�p���S�R�X�U���X�Q���I�X�W�X�U���F�K�H�I���G�¶�e�W�D�W�����&�H�W�W�H���V�W�U�D�W�p�J�L�H���U�H�V�V�R�U�W���G�R�Q�F���j���O�D��



115 

 

�I�R�L�V���G�H���O�¶�H�W�K�R�V���H�W���G�X���S�D�W�K�R�V���U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���� �F�D�U���G�¶�X�Q�H���S�D�U�W�����F�H�W�W�H���V�W�U�D�W�p�J�L�H�� �H�V�W���O�L�p�H���j�� �O�D��

�S�H�U�V�R�Q�Q�H���G�X���O�R�F�X�W�H�X�U�����H�W���G�¶�D�X�W�U�H���S�D�U�W�����H�O�O�H���H�V�W���G�¶�R�U�G�U�H���p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�� 

�9�R�L�F�L���X�Q���H�[�W�U�D�L�W���G�¶�X�Q���D�U�W�L�F�O�H��du Monde diplomatique, intitulé Émotion des 

�F�D�Q�G�L�G�D�W�V�� �j�� �O�¶�e�O�\�V�p�H����de décembre 2007,  portant sur ce phénomène, qui nous 

montre à quel point le storytelling américain influence le discours politique 

français: 

�*�D�J�Q�D�Q�W���O�D���)�U�D�Q�F�H�����O�D���F�D�X�V�H���G�X���V�W�R�U�\�W�H�O�O�L�Q�J�����O�¶�Drt de raconter des histoires 

pour faire passer un message) paraît avancer au moins aussi vite que dans la 

�G�p�P�R�F�U�D�W�L�H���D�P�p�U�L�F�D�L�Q�H�«���¬���S�U�H�X�Y�H�����O�D���F�D�P�S�D�J�Q�H���p�O�H�F�W�R�U�D�O�H���G�X���S�U�L�Q�W�H�P�S�V���G�H�U�Q�L�H�U����

Les deux candidats arrivés en tête du premier tour, M. Nicolas Sarkozy et Mme 

�6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O���� �Q�¶�R�Q�W�� �S�X�� �U�p�V�L�V�W�H�U�� �D�X�� �S�H�Q�F�K�D�Q�W�� �D�P�p�U�L�F�D�L�Q�� �T�X�L�� �W�U�D�Q�V�I�R�U�P�H�� �O�H��

�F�R�P�E�D�W�� �F�R�O�O�H�F�W�L�I�� �H�Q�� �X�Q�� �F�R�O�O�D�J�H�� �G�H�� �U�p�F�L�W�V�� �µ�S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�V�¶���� �p�P�R�X�Y�D�Q�W�V�� �H�W�� �G�p�E�L�W�p�V�� �D�Y�H�F��

plus ou moins de professionnalisme. 

Cette technique discursive, à savoir la mise en discours de la misère et de 

la souffrance individuelle, �F�R�Q�V�L�V�W�H�� �j�� �L�Q�W�U�R�G�X�L�U�H�� �O�¶�H�P�S�D�W�K�L�H�� �j�� �O�
�D�S�S�X�L�� �G�H��

l'argumentation à proprement dire. En d'autres termes, la technique du storytelling 

vient s'incorporer dans l'argumentation pour renforcer et appuyer les arguments 

fondés sur la rationalité. 

�/�H�� �S�K�p�Q�R�P�q�Q�H�� �G�H�� �O�D�� �F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�D�� �U�p�D�O�L�W�p�� �S�D�U�� �O�H�� �U�p�F�L�W�� �G�¶�K�L�V�W�R�L�U�H�V��

�V�¶�D�S�S�O�L�T�X�H�� �Q�R�Q�� �V�H�X�O�H�P�H�Q�W�� �j�� �O�D�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H���� �P�D�L�V�� �L�O�� �W�U�D�Q�V�F�H�Q�G�H�� �O�H�V��

frontières des disciplines et des secteurs d'activités. La pensée narrative se 

propage de plus en plus dans des champs aussi nombreux que variés : la justice, 

l'enseignement scolaire, la psychologie, l'économie, la diplomatie, la formation 

en entreprise, tous ces domaines ont recours au pouvoir constructif de réalité du 

récit d'histoires. Le storytelling fait partie des techniques les plus efficaces en 
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matière de communication politique. Il incarne la machine qui mobilise les 

émotions. Les récits convaincants et touchants permettent incontestablement 

d'orienter des pensées et des comportements et d'influencer des jugements, 

quelle que soit la discipline. La technique du récit d'histoires humaines inspirés 

de la vie de tous les jours, est chargée de tracer des conduites et orienter les flux 

d'émotions chez l'auditoire.  

D'une part, cette technique relève de la dimension polyphonique du 

discours, car un autre s'exprime à travers le discours de l'énonciateur en tant 

qu'être physique, et d'autre part, ce discours est dirigé vers l'auditoire dans un but 

précis, celui de renforcer la crédibilité du candidat aux yeux de l'auditoire. Le 

storytelling permet d'établir un lien entre le locuteur et l'auditoire, car le locuteur 

se montre sensible aux problèmes humains, ce côté de la personnalité 

correspondant aux représentations et aux attentes collectives concernant la 

personnalité d'un futur président de République. Par ailleurs, cette technique 

relève aussi de la dimension émotionnelle du discours, car elle touche aux 

sentiments des téléspectateurs-électeurs, en provoquant des émotions, qui à leur 

tour, provoqueront des actions. 

Observons quelques exemples qui illustrent cette stratégie dans le débat 

politique télévisé : 

Exemple 1 

848  SR �����>�«�@ �-�H���S�H�Q�V�H���T�X�¶�D�O�O�H�U���D�U�U�r�W�H�U���X�Q���J�U�D�Q�G-père devant une école et devant 

son petit-�I�L�O�V�«�� �>�«�@�� �'�H�Y�D�Q�W�� �X�Q�H�� �p�F�R�O�H�� �H�W�� �Gevant son petit-�I�L�O�V���� �F�H�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V��

�D�F�F�H�S�W�D�E�O�H���G�D�Q�V���O�D���5�p�S�X�E�O�L�T�X�H���I�U�D�Q�o�D�L�V�H�����>�«�@ �6�D�X�I���T�X�H���M�H���Q�¶�L�U�D�L���S�D�V���D�U�U�r�W�H�U�����P�R�L����

des grand-pères devant les écoles, et que je ferai les choses humainement. 
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Exemple 2 

896  NS �����>�«�@���-�¶�D�L���p�W�p���G�D�Q�V���X�Q�H���D�V�V�R�F�L�D�W�L�R�Q���T�X�L���H�V�W���D�Esolument remarquable, qui 

�V�¶�D�S�S�H�O�O�H�� �© �&�°�X�U�� �G�H�� �I�H�P�P�H�V �ª���� �T�X�L�� �V�¶�R�F�F�X�S�H�� �G�H�� �I�H�P�P�H�V�� �D�X�� �E�R�X�W�� �G�X�� �E�R�X�W���G�X�� �E�R�X�W��

de la détresse, et il y en avait douze dans la salle. 

Et en restant sur le même sujet : 

Exemple 3 

900  NS �����>�«�@���&�H���V�R�Q�W���G�H�V���I�H�P�P�H�V���T�X�L���V�R�Q�W���S�R�X�U�V�X�L�Y�L�H�V����qui ont été violées, qui ont 

�p�W�p�� �E�D�W�W�X�H�V�� �H�W�� �T�X�H�� �M�¶�L�P�D�J�L�Q�H�«�� �/�D�� �)�U�D�Q�F�H�� �T�X�H�� �M�¶�L�P�D�J�L�Q�H���� �F�¶�H�V�W�� �X�Q�H�� �)�U�D�Q�F�H��

généreuse et accueillante. 

Exemple 4 

17  SR �����>�«�@���-�¶�D�M�R�X�W�H���0�R�Q�V�L�H�X�U���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\�����T�X�¶�L�O���\���D���G�H�X�[���M�R�X�U�V�����X�Q�H���I�H�P�P�H��

�S�R�O�L�F�L�q�U�H���V�¶�H�V�W���I�D�L�W���Y�L�R�O�H�U�����W�R�X�W���S�U�q�V de Bobigny, tout près de son commissariat, en 

�V�R�U�W�D�Q�W���G�H���V�R�Q���F�R�P�P�L�V�V�D�U�L�D�W�����(�W���D�X���P�R�L�V���G�H���P�D�U�V���G�H�U�Q�L�H�U�����D�X���P�r�P�H���H�Q�G�U�R�L�W�����O�¶�X�Q�H��

�G�H�� �V�H�V�� �F�R�O�O�q�J�X�H�V�� �V�¶�p�W�D�L�W�� �p�J�D�O�H�P�H�Q�W�� �I�D�L�W�� �Y�L�R�O�H�U���� �4�X�¶�H�V�W-�F�H�� �T�X�L�� �V�¶�H�V�W�� �S�D�V�V�p�� �H�Q�W�U�H�� �F�H�V��

deux faits, pour que aucune protection ne soit apportée à une femme policière ? 

Exemple 5 

277  NS ���� �>�«�@�� �-�H�� �Y�H�X�[�� �H�Q�J�D�J�H�U�� �X�Q�� �S�O�D�Q�� �F�R�Q�W�U�H�� �$�O�]�K�H�L�P�H�U���� �������� �������� �)�U�D�Q�o�D�L�V��

�W�R�X�F�K�p�V���S�D�U���$�O�]�K�H�L�P�H�U���D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�����-�¶�D�L���Y�X���G�D�Q�V���X�Q�H���P�D�L�V�R�Q���H�Q���%�U�H�W�D�J�Q�H���X�Q���F�D�V����

un monsieur de 63 ans, agriculteur toute sa vie, en un an il est devenu totalement 
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autre, ne reconnaissant plus les siens ; ça va concerner dans dix ans 1 200 000 

Français ; i �O�� �I�D�X�W�� �H�Q�J�D�J�H�U�� �X�Q�� �S�O�D�Q�� �F�R�Q�W�U�H�� �O�¶�$�O�]�K�H�L�P�H�U���� �S�R�X�U�� �W�U�R�X�Y�H�U�� �O�¶�R�U�L�J�L�Q�H�� �G�H��

cette maladie. 

Nous pouvons observer ici le déploiement de différentes histoires 

individuelles : dans le premier exemple, il est question de l'arrestation d'un 

homme sans papiers, et la candidate socialiste semble insister et accorder  

beaucoup d'importance à son statut de grand-père, ainsi qu'au fait qu'il soit arrêté 

devant une école et devant les yeux de son petit-fils, acte qu'elle qualifie 

d'inadmissible et inhumain. Dans les extraits 2 et 3, Nicolas Sarkozy fait référence 

aux femmes maltraitées, en insistant sur l'obligation de la France de les aider et de 

les accueillir. Dans l'extrait 4 le viol d'une femme policière en sortant de son lieu 

de travail, et d'une de ses collègues le mois précédent, accompagné d'un sentiment 

�G�H���F�R�O�q�U�H�����G�¶�L�Q�G�L�J�Q�D�W�L�R�Q���H�W���G�H���T�X�H�V�W�L�R�Q�Q�H�P�H�Q�W���G�H���O�D���S�D�U�W���G�H���6�p�J�R�O�q�Q�H���5�R�\�D�O�����'�D�Q�V��

l'extrait 5 celle d'un homme touché par la maladie d'Alzheimer, qui suscite la pitié, 

la compassion et la détermination exprimée de lutter contre cette maladie, de la 

part de Nicolas Sarkozy. 

Concernant ce dernier exemple, la structure et l'imbrication des différents 

arguments entre eux est intéressante et remarquable du point de vue de l'analyse 

du discours. Regardons de plus près ces relations syntaxiques des arguments entre 

eux : tout d'abord, un argument principal qui sert aussi d'introduction aux 

justifications qui vont suivre : Je veux engager un plan contre Alzheimer. Suite à 

cet énoncé, le locuteur propose un raisonnement articulé par des arguments et des 

conclusions, des preuves et des justifications. Il subordonne Je veux engager un 

plan contre Alzheimer d'abord par un chiffre qui donne une dimension importante 

à la maladie en question, ensuite par un storytelling concernant son expérience 

personnelle d'avoir vu en Bretagne un monsieur de 63 ans se transformer et ne 

plus reconnaître des proches à cause de la maladie, pour finalement enchaîner 

avec une autre statistique concernant des dimensions futures de la maladie 
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d'Alzheimer - dans lesquelles sont inclus potentiellement des personnes faisant 

�S�D�U�W�L�H�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H - et la raison pour laquelle il veut et il faut engager un plan 

contre  Alzheimer : �S�R�X�U���W�U�R�X�Y�H�U���O�¶�R�U�L�J�L�Q�H���G�H���F�H�W�W�H���P�D�O�D�G�L�H�� La peur de la menace 

�G�¶�$�O�]�K�H�L�P�H�U���� �P�D�O�D�G�L�H�� �T�X�L�� �F�R�Q�F�H�U�Q�H�� �S�R�W�H�Q�W�L�H�O�O�H�P�H�Q�W�� �F�K�D�F�X�Q�� �G�H�V�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X�V��

�F�R�Q�V�W�L�W�X�D�Q�W�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H����fait partie des émotions mises au service du discours 

persuasif. 

 Cette façon de manier le discours pour subordonner et renforcer ses 

arguments, donne une force de persuasion au discours de Nicolas Sarkozy. Il 

combine ainsi l'argument basé sur le raisonnement rationnel et qui est appuyé par 

des chiffres et l'argument d'ordre affectif et émotionnel, qui inspire de la pitié vis-

à-vis des victimes de cette maladie, mais aussi une sorte d'admiration pour ce 

candidat qui se préoccupe de la situation des personnes atteintes par la maladie 

d'Alzheimer et qui affiche la volonté de se battre contre ce fléau, sans oublier la 

peur de la menace de la maladie qui concerne potentiellement chaque 

téléspectateur. �(�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V���� �j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �F�H�W�� �H�[�H�P�S�O�H���� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �U�p�X�V�V�L�W�� �j��

associer une argumentation « froide �ª���H�W���U�D�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H���V�¶�D�S�S�X�\�D�Q�W��sur des chiffres et 

des statistiques, à la chaleur de la compassion relevant du pathos rhétorique. Il en 

résulte un argument composite et hybride, à la fois rationnel, émotionnel et 

éthique. �/�¶�H�I�I�H�W���H�V�W���J�D�U�D�Q�W�L�« 

�&�H�� �U�p�F�L�W�� �G�¶�K�L�V�W�R�L�U�H�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X�H�O�O�H�� �H�V�W�� �O�
�X�Q�� �G�Hs exemples les plus efficaces 

utilisés dans ce débat, car il est rendu crédible du fait de la simplicité des 

circonstances, du réalisme et de la banalité que Nicolas Sarkozy y insère. Tout 

d'abord, il se présente en témoin oculaire de cette histoire, il a assisté à cette scène 

: �-�¶�D�L���Y�X dans une maison en Bretagne un cas, un monsieur de 63 ans, agriculteur 

toute sa vie, en un an il est devenu totalement autre, ne reconnaissant plus les 

siens. En effet, le discours indirect libre employé ici permet le tour de passe - 

passe comme si Nicolas Sarkozy savait cela du patient en question lui�±même ; 

�F�R�P�P�H�� �V�¶�L�O�� �V�H�� �W�U�R�X�Y�D�L�W�� �D�X�[�� �S�U�H�P�L�q�U�H�V�� �O�R�J�H�V�� �H�W suivait cette histoire de près, 
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personnellement. Ensuite, une série d'éléments de preuve, rendent l'histoire encore 

plus crédible et surtout encore plus proche de chacun d'entre nous, car cette 

personne, ce Monsieur tout le monde, est interchangeable avec chacun d'entre 

nous. Il aurait pu être chacun des téléspectateurs, ou quelqu'un de notre famille ou 

de notre entourage proche. D'ailleurs, parmi l'auditoire il existe certainement des 

personnes qui se reconnaissent dans ce récit, car elles se trouvent elles-mêmes 

dans la situation décrite ou qui sont concernées de près par la maladie d'Alzheimer 

et qui peuvent donc s'identifier à ce modèle proposé dans le récit de Nicolas 

Sarkozy. 

�(�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V�� l�H�V�� �S�U�R�W�D�J�R�Q�L�V�W�H�V�� �G�H�V�� �U�p�F�L�W�V�� �G�¶�K�L�V�W�R�L�U�H�V�� �G�R�X�O�R�X�U�H�X�V�H�V��

�L�Q�G�L�Y�L�G�X�H�O�O�H�V�� �V�R�Q�W���� �G�¶�X�Q�H�� �F�H�U�W�D�L�Q�H�� �P�D�Q�L�q�U�H���� �L�Q�W�H�U�F�K�D�Q�J�H�D�E�O�H�V�� �D�Y�H�F�� �X�Q�� �J�U�D�Q�G��

�Q�R�P�E�U�H���G�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�V���I�D�L�V�D�Q�W���S�D�U�W�L�H���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����P�D�O�J�U�p���O�H���I�D�L�W���T�X�¶�L�O���V�¶�D�J�L�V�V�H���G�¶�X�Q��

individu en particulier. La localisation de l'espace �G�D�Q�V���O�¶�H�[�H�P�S�O�H���T�X�H���Q�R�X�V���Y�H�Q�R�Q�V��

de voir, dans une maison en Bretagne, et les indices sur l'âge et la profession du 

malade en question un monsieur de 63 ans, agriculteur toute sa vie, font partie de 

ce genre d'information qui rend l'histoire banale et familière.  

Le récit d'histoires devient ici un outil cognitif pour visualiser l'histoire 

douloureuse de la personne en question, qui représente tout de même 890 000 

Français touchés par Alzheimer. Il retrouve ainsi un usage dans la subordination, 

�S�D�U�� �V�R�Q�� �H�I�I�H�W�� �p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O���� �G�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�� �U�D�W�L�R�Q�Q�H�O�� �T�X�L�� �I�D�L�W�� �S�D�U�W�L�H�� �G�X�� �S�U�R�J�U�D�P�P�H��

politique du candidat, c'est-à-�G�L�U�H�� �G�
�H�Q�J�D�J�H�U�� �X�Q�� �S�O�D�Q�� �F�R�Q�W�U�H�� �O�¶�$�O�]�K�H�L�P�H�U���� �S�R�X�U��

�W�U�R�X�Y�H�U���O�¶�R�U�L�J�L�Q�H���G�H���F�H�W�We maladie. Les chiffres et les statistiques futures des dégâts 

de cette maladie ne suffisant pas à eux seuls à rendre le discours efficace, le 

recours au récit paraît  un très bon moyen de persuasion.  

Les deux candidats à la présidentielle semblent, à plusieurs  reprises tenter 

de confectionner leur ethos discursif à l'aide des récits d'histoires émouvantes. La 
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dimension très concrète de la narration d'histoires est plus vivante et captivante 

qu'une compilation de faits, une superposition de statistiques ou une liste 

d'arguments basés sur le raisonnement rationnel. Le recours au discours imagé des 

histoires remplace ou appuie les arguments faisant appel à la raison. Le discours 

persuasif acquiert ainsi une dimension plus vivante, plus ludique, plus pimentée et 

il est ainsi rendu plus agréable et plus intéressant aux oreilles de l'auditoire, mais 

aussi, et surtout, plus efficace. Les histoires humaines déployées lors de ce face à 

face par les deux candidats ont été soigneusement choisies et mises en récit de 

façon à ce qu'elles soient en connexion avec le plus grand nombre d'électeurs-

téléspectateurs possible. 

�,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �L�F�L�� �G�H�� �J�p�Q�p�U�D�O�L�V�H�U�� �j�� �S�D�U�W�L�U�� �G�H�V�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�V�� �K�X�P�D�L�Q�H�V�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X�H�O�O�H�V��

�D�I�L�Q�� �G�¶�D�S�S�X�\�H�U�� �V�R�Q�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �F�D�U�� �O�H�V�� �F�D�V�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X�H�O�V�� �H�[�S�R�V�p�V�� �L�F�L��

représentent, en réalité, un ensemble de personnes qui se trouvent dans la même 

situation. « La généralisation �j�� �S�D�U�W�L�U�� �G�¶�X�Q�� �H�[�H�P�S�O�H�� �H�V�W�� �X�Q�� �W�\�S�H�� �G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W��

courant ���� �O�D�� �Q�D�U�U�D�W�L�R�Q�� �V�¶�L�Q�V�q�U�H�� �G�D�Q�V�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �V�R�X�V�� �I�R�U�P�H�� �G�¶�D�Q�H�F�G�R�W�H���� �,�O��

�S�H�X�W���V�¶�D�J�L�U���G�¶�H�[�H�P�S�O�H�V���K�L�Vtoriques, fictifs, de souvenirs personnels, etc. »  

                                                                             (Maingueneau 1991 : 232) 

L'emploi de ces récits d'histoires individuelles dans le débat a une visée 

interlocutoire, c' est-à-dire �T�X�¶�L�O��sollicite une réaction, une réponse de la part de 

l'auditoire, le déploiement de la souffrance d'autrui est employé pour exercer de 

l'influence en provoquant des sentiments de pitié, de colère, d'indignation, de 

sympathie ou de révolte. 

Christian Salmon note : 
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[...] Apparue aux États-Unis au milieu des années 1990, le « storytelling » 

ou l'art de raconter des histoires ». Elle a été déclinée partout depuis sous des 

modalités de plus en plus sophistiquées, dans le monde du management comme 

dans celui de la communication politique. Elle mobilise des usages du récit très 

différents, du récit oral tel que le pratiquaient les griots ou les conteurs jusqu'au 

digital storytelling, qui pratique l'immersion virtuelle dans des univers 

multisensoriels et fortement scénarisés. 

                                                                                         (Salmon 2007 : 7) 

L'impact du récit des histoires individuelles chez l'auditoire est avant tout 

émotionnel. Le pouvoir du récit d'histoires, l'influence qu'il peut exercer par le 

moyen de l'affect, est peut être la raison pour laquelle les adultes font passer des 

enseignements, des messages et des valeurs morales aux enfants, en leur lisant des 

fables et des contes.  

Cette construction narrative de la réalité humaine, qu'elle soit fondée sur la 

fiction ou sur des faits réels, participe en même temps à la construction de l'ethos 

dans le discours politique. L'univers narratif construit par et dans le discours est 

un moyen discursif de faire ressortir la personnalité et  l'image des participants du 

débat politique. Le développement de ces usages instrumentaux du récit dans le 

discours politique �G�¶�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L��est sans précédent. La communication politique 

�H�V�W���H�Q�W�U�p�H���S�R�X�U���G�H���E�R�Q���G�D�Q�V���O�¶�k�J�H���G�X���U�p�F�L�W�� 

Pour rendre compte de l'impact du tournant narratif qui influence de plus 

�H�Q�� �S�O�X�V�� �O�D�� �U�p�D�O�L�W�p�� �K�X�P�D�L�Q�H�� �G�D�Q�V�� �W�R�X�V�� �V�H�V�� �V�H�F�W�H�X�U�V�� �G�¶�D�F�W�L�Y�L�W�p���� �H�W�� �G�H�� �O�D�� �S�U�R�S�D�J�D�W�L�R�Q��

remarquable de la fièvre narrative depuis quelques années, Christian Salmon 

souligne : 
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Dans les studios de téléréalité, comme sur les consoles de jeu vidéo, sur 

les écrans des téléphones portables et des ordinateurs, de la chambre à coucher 

jusqu'à l'automobile, la réalité est désormais enveloppée d'un filet narratif qui 

filtre les perceptions et stimule les émotions utiles. 

                                                                                         (Salmon 2007 : 16) 

Et plus loin, il souligne : 

Le succès d'une candidature ne dépend plus de la cohérence d'un 

programme économique et de la pertinence des solutions proposées, ni même 

d'une vision lucide des enjeux géo-stratégiques ou écologiques, mais de la 

capacité à mobiliser en sa faveur des grands courants d'audience et 

d'adhésion... » 

                                                                                       (Salmon 2007 : 137) 

Le storytelling rehausse et subordonne���� �G�¶�X�Q�H�� �F�H�U�W�D�L�Q�H�� �P�D�Q�L�q�U�H���� �W�R�X�W��

�F�R�P�P�H�� �W�R�X�W�H�V�� �O�H�V�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�V�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�Y�H�V�� �T�X�L�� �R�Q�W�� �U�H�F�R�X�U�V�� �j�� �O�¶�p�P�R�W�L�R�Q����

�O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �U�D�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H�� �H�W�� �O�D�� �U�H�Q�G�� �D�L�Q�V�L�� �S�O�X�V�� �H�I�I�L�F�D�F�H���� �/�H�V�� �p�P�R�W�L�R�Q�V����les 

opinions et les conduites sont alors orientées par le storytelling, qui plaque sur la 

réalité des récits souvent artificiels, en mettant en place des engrenages narratifs, 

apparemment significatifs et surtout utiles pour le discours politique (Salmon 

2007). Une bonne rhétorique suppose une compétence discursive où l'on arrive à 

fabriquer et à raconter des histoires fascinantes pour subordonner son 

argumentation. Une communication politique efficace est régie par une rhétorique 

redoutable, où un récit captivant et touchant peut parfois fonctionner comme 

substitut des faits et de la réalité. Ce récit n'a pas pour objectif la simple 

transmission d'informations, mais il aspire à la construction d'un univers narratif 
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qui vise l'état émotionnel de l'auditoire et par la même occasion se mettre en avant 

en rendant son discours captivant et crédible. Devant cette mise en scène, d'après 

�6�D�O�P�R�Q���� �O�H�V�� �p�O�H�F�W�H�X�U�V�� �V�R�Q�W�� �F�R�Q�V�L�G�p�U�p�V�� �G�H�� �S�O�X�V�� �H�Q�� �S�O�X�V�� �F�R�P�P�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �G�
�X�Q��

spectacle : 

Si l'exercice du pouvoir présidentiel tend à s'identifier à une sorte de 

campagne électorale ininterrompue, les critères d'une bonne communication 

politique obéissent de plus en plus à une rhétorique performative (les discours 

fabriquent des faits ou des situations) qui n'a plus pour objectif de transmettre des 

informations ni d'éclairer des décisions, mais d'agir sur  les émotions et les états 

d'âme des électeurs, considérés de plus en plus comme le public d'un spectacle. Et 

pour cela de proposer non plus un argumentaire et des programmes, mais des 

personnages et des récits, la mise en scène de la démocratie plutôt que son 

exercice. 

                                                                                       (Salmon 2007 : 136) 

�/�D�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �O�D�� �V�H�X�O�H�� �j�� �X�V�H�U�� �G�X�� �V�W�R�Uytelling pour 

arriver à ses fins. Le storytelling fait partie intégrante des situations les plus 

banales de la vie de tous jours. Nous sommes tous concernés par ce phénomène, 

�S�D�U�I�R�L�V�� �H�Q�� �W�D�Q�W�� �T�X�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�V�� �H�W�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �I�R�L�V�� �H�Q�� �W�D�Q�W�� �T�X�H�� �G�H�V�W�L�Q�D�W�D�L�U�H�V�� �G�H�V�� �U�p�F�Lts 

�G�¶�K�L�V�W�R�L�U�H�V�����1�R�X�V���V�R�P�P�H�V���W�R�X�V���D�P�H�Q�p�V���j���U�D�F�R�Q�W�H�U���H�W���j���p�F�R�X�W�H�U���G�H�V���K�L�V�W�R�L�U�H�V���O�R�U�V���G�H��

nos interactions verbales quotidiennes. 

      Et bien sûr, le récit a sa place dans le discours d'influence qu'est le 

discours politique, puisque c'est de cette façon que nous pouvons présenter des 

arguments de la façon la plus naturelle qui existe : celle qui consiste à les 

�D�F�F�R�P�S�D�J�Q�H�U�� �G�¶un récit touchant, qui fait appel à l'affectif, à la dimension 



125 

 

psychologique du langage humain, qui lui même peut souvent prendre le pas sur 

le raisonnable.  

�/�
�D�G�K�p�V�L�R�Q�� �p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H�� �S�H�X�W�� �V�¶�D�Y�p�U�H�U���� �G�D�Q�V�� �O�H�� �F�D�G�U�H�� �G�¶�X�Q�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H��

télévisé, plus importante et plus fructueuse que l'assentiment intellectuel procuré 

par une argumentation rationnelle, à savoir les propositions de moyens pour 

�P�H�W�W�U�H�� �H�Q�� �°�X�Y�U�H�� �Ges projets pour la société et l'économie entre autres, qui 

composent l'argumentaire politique.  

La stratégie du storytelling est particulièrement présente dans le duel 

politique télévisé dont il est question dans ce travail. Les deux candidats, 

appartenant à cette nouvelle génération de politiciens, les politiciens-avocats, ont 

un savoir-faire remarquable en matière de persuasion par l'affectif et cette 

nouvelle puissance de prise de contrôle, l'art de raconter les histoires, fait 

inévitablement partie de leur panel de techniques d'influence. À travers la 

�W�H�F�K�Q�L�T�X�H�� �G�X�� �U�p�F�L�W�� �G�¶�K�L�V�W�R�L�U�H�V���� �L�O�V�� �P�H�W�W�H�Q�W�� �H�Q�� �D�Y�D�Q�W�� �G�H�V�� �D�S�S�U�R�F�K�H�V�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�V��

�I�R�Q�G�p�H�V�� �V�X�U�� �O�D�� �V�R�O�L�G�D�U�L�W�p���� �O�D�� �E�L�H�Q�Y�H�L�O�O�D�Q�F�H���� �H�W�� �O�¶�H�P�S�D�W�K�L�H�� �S�R�X�U�� �D�X�W�U�X�L�� Encore une 

�I�R�L�V�����F�¶�H�V�W���O�¶eunoia au sens �G�¶�$�U�L�V�W�R�W�H���T�X�L���H�V�W���P�L�V�H���H�Q���D�Y�D�Q�W���� Aux propos touchants 

�V�¶�D�M�R�X�W�H�Q�W�� �X�Q�� �Y�R�F�D�E�X�O�D�L�U�H soigneusement choisi, un rythme et une intonation qui 

�F�K�D�U�J�H�Q�W�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�¶�p�P�R�W�L�R�Q���� �S�U�R�G�Xisant ainsi un effet de pathos chez le 

téléspectateur.  

Christian Salmon décrit ce nouveau type de communication politique 

�G�¶�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���G�H���O�D���I�D�o�R�Q���V�X�L�Y�D�Q�W�H :  

Les « campagnes marketing de Nicolas Sarkozy et Ségolène Royal signent 

donc une profonde évolution - et peut-être une vraie rupture - dans la culture 

politique française. Formatés par leurs conseillers experts en storytelling, réduits 

à leurs talents respectifs pour appliquer les consignes de « mise en scène » - et 



126 

 

Sarkozy l'a nettement emporté sur ce terrain -, les deux candidats ont de concert 

contribué à délégitimer la politique : s'adressant aux individus comme à une 

« audience », évitant l'adversaire, contournant les partis, ils ont substitué au 

débat publique la captation des émotions et des désirs. Ce faisant, ils ont 

inauguré une ère nouvelle de la démocratie, que l'on pourrait qualifier de « post 

politique ». 

                                                                                     (Salmon 2007 : 210) 

Il est intéressant de constater le paradoxe ���� �G�D�Q�V���X�Q���H�I�I�R�U�W���G�¶�r�W�U�H���O�p�J�L�W�L�P�H�V��

aux yeux du public, les hommes et femmes politiques qui adoptent cette nouvelle 

façon de faire de la communication politique, délégitiment leur véritable objet, 

�O�¶�R�E�M�H�W�� �G�H��leur profession. Encore une fois, ce qui est censé être uniquement un 

�G�p�E�D�W�� �G�¶�L�G�p�H�V�� �H�W�� �G�H�� �S�U�R�S�R�V�L�W�L�R�Q�V���� �H�V�W�� �H�Q�� �P�r�P�H�� �W�Hmps un combat acharné de 

�S�H�U�V�R�Q�Q�D�O�L�W�p�V���H�W���G�H���W�D�O�H�Q�W���G�¶�R�U�D�W�H�X�U�� 
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5.1.3 La scène de colère de Ségolène Royal  

Les jours qui ont suivi le face à face du 2 mai 2007, la question de la scène 

de colère de Ségolène Royal lors du débat télévisé, était sur toutes les lèvres. Cette 

�H�[�S�O�R�V�L�R�Q�� �G�H�� �F�R�O�q�U�H�� �D�� �P�D�U�T�X�p�� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �G�¶�X�Q�H�� �I�R�U�W�H�� �W�H�Q�V�L�R�Q�� �p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�O�H���H�W�� �D�� �F�U�p�p��

�X�Q�� �O�D�U�J�H�� �L�Q�W�p�U�r�W�� �H�W�� �X�Q�H�� �I�D�V�F�L�Q�D�W�L�R�Q�� �F�K�H�]�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �G�R�Q�W�� �X�Q�H�� �J�U�D�Q�G�H�� �S�D�U�W�L�H�� �O�¶�D��

considérée comme le moment-clé du débat.  

Comme le souligne Catherine Kerbrat-Orecchioni, 

Toute communication politique mobilise non seulement des opinions mais 

aussi des « passions �ª���� �F�H�� �T�X�L�� �V�¶�H�[�D�F�H�U�E�H�� �H�Q�� �F�R�Q�W�H�[�W�H�� �p�O�H�F�W�R�U�D�O�� �H�W�� �V�L�Q�J�X�O�L�q�U�H�P�H�Q�W��

�O�R�U�V�T�X�H���O�¶�H�Q�M�H�X���H�V�W���O�D���I�R�Q�F�W�L�R�Q���V�X�S�U�r�P�H�����F�H�O�O�H���G�H���3�U�p�V�L�G�H�Q�W���G�H���O�D���5�p�S�X�E�O�L�T�X�H�����7�R�X�W�H��

campagne présidentielle baigne dans un « climat passionnel », et cela de plus en 

plus du fait de la spectacularisation croissante de ces affrontements via le média 

télévisuel. Cela ne signifie évidemment pas que les candidats en campagne 

doivent eux-�P�r�P�H�V�� �V�¶�H�[hiber dans un état passionnel : �R�Q�� �D�W�W�H�Q�G�� �G�¶�H�X�[�� �D�X��

�F�R�Q�W�U�D�L�U�H�� �T�X�¶�L�O�V�� �I�D�V�V�H�Q�W�� �S�U�H�X�Y�H�� �G�H�� �P�D�v�W�U�L�V�H�� �H�W�� �G�H�� �S�R�Q�G�p�U�D�W�L�R�Q�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �J�H�V�W�L�R�Q�� �G�H��

leur campagne, et les débats sont censés se dérouler dans un climat relativement 

serein, les « modérateurs » de ces débats ay�D�Q�W�� �S�R�X�U�� �P�L�V�V�L�R�Q�� �G�¶�\�� �Y�H�L�O�O�H�U���� �0�D�L�V��

durant cette longue séquence que constitue une campagne présidentielle il est 

�E�L�H�Q�� �U�D�U�H�� �T�X�H�� �O�¶�R�Q�� �Q�¶�D�L�W�� �S�D�V�� �G�U�R�L�W�� �j�� �T�X�H�O�T�X�H�V�� �p�S�L�V�R�G�H�V�� �© éruptifs », à des 

�H�[�S�O�R�V�L�R�Q�V�� �V�R�X�G�D�L�Q�H�V�� �G�¶�D�I�I�H�F�W�V�� ���J�p�Q�p�U�D�O�H�P�H�Q�W�� �O�D�� �F�R�O�q�U�H�� �R�X�� �X�Q�H�� �p�P�R�W�L�Rn 

apparentée) qui vont faire « incident �ª���H�W���D�Y�R�L�U���G�H�V���H�I�I�H�W�V���L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�Q�H�O�V���G�¶�D�X�W�D�Q�W��

�S�O�X�V���I�R�U�W�V���T�X�¶�L�O�V���Q�H���V�R�Q�W���S�D�V���Y�U�D�L�P�H�Q�W���S�U�p�Y�X�V���S�D�U���O�H���V�F�U�L�S�W���G�H���F�H���W�\�S�H���G�¶�p�Y�p�Q�H�P�H�Q�W��

�F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�I���� �P�r�P�H�� �V�¶�L�O�V�� �V�R�Q�W�� �S�O�X�V�� �R�X�� �P�R�L�Q�V�� �H�V�S�p�U�p�V�� �S�D�U�� �O�H�� �S�X�E�O�L�F�� �G�H�V��

téléspectateurs.     
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                                                                      (Kerbrat-Orecchioni 2010 : 19)  

Cet accrochage télévisé très vif entre les deux participants du face à face 

que nous étudions ici, �D�� �I�D�L�W���V�H�Q�V�D�W�L�R�Q�� �F�K�H�]�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �H�Q�� �P�D�U�T�X�D�Q�W les esprits et 

�O�H�V���P�p�P�R�L�U�H�V���G�H�V���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V�����'�¶�D�S�U�q�V���X�Q�H���H�Q�T�X�r�W�H4 réalisée par Opinion Way 

pour LCI et Le Figaro après le débat télévisé,  

�>�«�@�����3�R�X�U�����������G�H�V���S�H�U�V�R�Q�Q�H�V���L�Q�W�H�U�U�R�J�p�H�V�����O�H���P�R�P�H�Q�W���I�R�U�W���G�X���G�p�E�D�W���D���p�W�p���O�H��

vif accrochage sur la question de la scolarisation des enfants handicapés et la 

colère de Ségolène Royal.  

Au lendemain du duel télévisé entre Ségolène Royal et Nicolas Sarkozy, la 

scène de la « saine colère »���� �F�R�P�P�H�� �O�H�V�� �P�p�G�L�D�V�� �O�¶�R�Q�W�� �E�D�S�W�L�V�p�H, a fait couler 

�E�H�D�X�F�R�X�S���G�¶�H�Q�F�U�H. Ainsi, Le Monde écrivait, le 7 mai 2007 : 

�>�«�@�� Ségolène Royal a piqué une « saine colère » à propos de la politique 

en faveur des handicapés et de la suppression du plan Handiscole. Cette 

expression a même été employée à trois reprises par la candidate socialiste qui a 

qualifié de telles colères comme étant « très utiles ». Il s'agissait de s'opposer 

durement - au risque de l'erreur - « aux injustices et aux discours politiques qui 

ne correspondent pas aux actes ». Manière d'essayer d'emporter la conviction 

dans le domaine de la morale publique et d'affirmer son propre credo. Le fait est 

que le discours politique aime à emprunter aux formules religieuses. 

                                                 
4http://lci.tf1.fr/politique/2007-05/debat-sarkozy-juge-plus-convaincant-

4887053.html 



129 

 

Si la colère est parfois mauvaise conseillère, elle peut traduire, à 

l'occasion, un juste courroux. Tel était le cas de la « sainte colère » qui saisit 

Jésus-Christ à la vue des marchands du Temple, que chassa le Fils de Dieu. 

Le journal Le Figaro, note, à propos de cette même « saine colère », le 4 

mai 2007 :  

�>�«�@�� �/�D�� �S�U�D�W�L�T�X�H�� �G�H�� �5�R�\�D�O�� �V�H�� �V�L�W�X�H�� �S�U�H�V�T�X�H�� �j�� �O�
�R�S�S�R�V�p���� �&�R�Q�I�L�D�Q�W�H�� �H�Q�� �V�R�Q 

intuition, convaincue d'être en phase avec les humeurs de la société, la candidate 

du PS a cherché à s'imposer par la communication. Elle préfère l'image à 

l'argumentation, le slogan au raisonnement, l'impression à la démonstration. Elle 

dialogue avec l'opinion telle qu'elle est, épouse ses contradictions et ses 

évolutions. Jouant la carte de l'incarnation, animée à l'occasion d'une « saine 

colère », Royal s'emploie à capitaliser les préoccupations populaires. 

Quant au journal Libération, il écrivait, le 4 mai 2007, toujours concernant 

�O�¶�H�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W���G�H���O�D���F�D�Q�G�L�G�D�W�H���V�R�F�L�D�O�L�V�W�H��:  

�>�«�@���(�O�O�H���M�R�X�H���O�
�D�W�W�D�T�X�H�������H�O�O�H���Q�
�D���S�D�V���O�H���F�K�R�L�[�����,�O���V�H���G�p�I�H�Q�G�������V�X�U�W�R�X�W�����Q�H���S�D�V��

s'énerver. Elle attaque bien, mais il défend efficacement. Il est meilleur, plus clair, 

plus convaincant, dans les longs monologues de fond de court, les 

développements, les plaidoyers. Elle y apparaît plus filandreuse. Mais à chaque 

montée au filet et elle les multiplie, face à un adversaire alors paralysé par le 

risque de la faute , elle le hache menu, et marque le point. Offensives, retraites : 

que retiendra l'électorat, en ses mystérieuses profondeurs, de la musique de ce 

spectacle-là ? De ce débat, que restera-t-il ? Sa «saine colère» à elle, peut-être, 

sur le sujet inattendu de l'accueil des enfants handicapés à l'école, qui prend 

l'adversaire à contre-pied. C'est l'extrait qui nourrit les gloses du lendemain 



130 

 

matin, que rediffuse en boucle la télé, que place à sa une l'édition en ligne du 

Figaro. 

�/�¶�p�S�L�V�R�G�H�� �G�H�� �F�R�O�q�U�H�� �I�D�L�V�D�L�W-elle partie de la stratégie argumentative de 

Ségolène Royal �"�� �6�¶�D�J�L�V�V�D�L�W-�L�O�� �G�¶�X�Q�H�� �F�R�O�q�U�H�� �F�D�O�F�X�O�p�H�� �H�W�� �S�U�p�S�D�U�p�H�� �j�� �O�¶�D�Y�D�Q�F�H���� �R�X��

�G�¶�X�Q�H�� �U�p�D�F�W�L�R�Q�� �V�S�R�Q�W�D�Q�p�H�� �H�W�� �V�L�Q�F�q�U�H ? La colère était-elle fausse et surjouée, 

comme �F�H�U�W�D�L�Q�V�� �O�¶�R�Q�W�� �T�X�D�O�L�I�L�p�H����ou était-elle bien réelle ? Il est probable que la 

�F�R�O�q�U�H�� �G�H�� �O�D�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�H�� �V�R�F�L�D�O�L�V�W�H�� �D�Y�D�L�W�� �p�W�p�� �G�p�F�O�H�Q�F�K�p�H�� �Y�R�O�R�Q�W�D�L�U�H�P�H�Q�W���� �G�¶�X�Q�H�� �S�D�U�W��

�G�D�Q�V���O�H���E�X�W���G�H���P�H�W�W�U�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���H�Q���F�R�O�q�U�H���F�R�Q�W�U�H���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\�����G�H���V�X�V�F�L�W�H�U���G�H�V��

émotions négatives vis-à-�Y�L�V���G�H���V�R�Q���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �H�W���G�¶�D�X�W�U�H���S�D�U�W�����S�R�X�U���V�¶�D�I�I�L�U�P�H�U���H�Q��

t�D�Q�W�� �T�X�H�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �T�X�L�� �D�� �G�X�� �G�\�Q�D�P�L�V�P�H���� �T�X�L�� �D�� �O�D�� �F�D�S�D�F�L�W�p�� �G�H�� �V�H�� �U�p�Y�R�O�W�H�U���� �G�H��

dénoncer des injustices, qui pense aux plus faibles, qui veut protéger les plus 

démunis, etc.  

 �>�«�@�� �/�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �G�R�L�W�� �V�H�� �P�H�W�W�U�H�� ���R�X�� �I�H�L�Q�G�U�H�� �G�¶�r�W�U�H���� �G�D�Q�V�� �O�¶�p�W�D�W�� �p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O��

�T�X�¶�L�O�� �V�R�X�K�D�L�W�H�� �W�U�D�Q�V�P�H�W�W�U�H���� �,�O�� �S�U�R�S�R�V�H�� �j�� �V�R�Q�� �D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �X�Q�� �P�R�G�q�O�H�� �G�¶�p�P�R�W�L�R�Q����

capable de déclencher les �P�p�F�D�Q�L�V�P�H�V�� �G�H�� �O�¶�L�G�H�Q�W�L�I�L�F�D�W�L�R�Q�� �H�P�S�D�W�K�L�T�X�H���� �/�H�� �W�U�D�Y�D�L�O��

�p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�� �V�¶�D�S�S�X�L�H�� �V�X�U�� �O�H�� �W�U�D�Y�D�L�O�� �G�H�� �O�¶�H�W�K�R�V���� �T�X�L�� �H�Q�� �T�X�H�O�T�X�H�� �V�R�U�W�H�� �S�U�p�S�D�U�H�� �O�H��

terrain. Le discours mobilise toutes les figures (exclamation, interjections, 

�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�L�R�Q�V�«�����T�X�L���D�X�W�K�H�Q�W�L�I�L�H�Q�W���O�¶�p�P�R�W�L�R�Q���G�X���V�X�M�H�W���S�D�U�O�D�Q�W���� 

                                                     (Charaudeau & Maingueneau 2002 : 424) 

La colère de Ségolène Royal est aussi légitime dans ce contexte, en tant 

�T�X�¶�r�W�U�H�� �K�X�P�D�L�Q�� �T�X�L�� �V�H�� �U�p�Y�R�O�W�H�� �I�D�F�H�� �j�� �O�¶�L�Q�M�X�V�W�L�F�H���� �S�D�U�F�H�� �T�X�H�� �V�H�� �U�p�Y�R�O�W�H�U�� �I�D�F�H�� �j�� �G�H�V��

injustices est parfois un devoir vis-à-�Y�L�V�� �G�H�� �F�H�X�[�� �T�X�¶�R�Q�� �Y�H�X�W�� �U�H�S�U�p�V�H�Q�W�H�U���� �&�H�W�W�H��

colère peut être perçue comme un effort de compensation de sa personnalité, en ce 

�T�X�L���F�R�Q�F�H�U�Q�H���O�¶�p�O�D�E�R�U�D�W�L�R�Q���G�H���V�R�Q���H�W�K�R�V�����F�D�U���R�Q���O�X�L���D���U�H�S�U�R�F�K�p���V�D���I�U�R�L�G�H�X�U���S�H�Q�G�D�Q�W��
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�V�D���F�D�P�S�D�J�Q�H���S�U�p�V�L�G�H�Q�W�L�H�O�O�H�����/�H���W�U�D�Y�D�L�O���G�¶�H�W�K�R�V���V�¶�H�I�I�H�F�W�X�H���G�R�Q�F���j���S�O�X�V�L�H�X�U�V���Q�L�Y�H�D�X�[��

lors de cette séquence.  

Que cette scène de colère et de révolte soit calculée ou no�Q�����M�¶�D�L���G�p�F�L�G�p���G�H��

�O�X�L�� �F�R�Q�V�D�F�U�H�U�� �T�X�H�O�T�X�H�V�� �S�D�J�H�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �F�D�G�U�H�� �G�H�� �F�H�W�W�H�� �p�W�X�G�H���� �F�D�U�� �H�O�O�H�� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�W���� �H�W�� �D��

légitimement sa place parmi les moyens linguistiques qui ont comme fondement 

�O�¶�p�P�R�W�L�R�Q���� 

Pour commencer, rappelons-nous de cette séquence en contexte concernant 

la colère de Ségolène Royal, en réaction aux propos que Nicolas Sarkozy tient 

�M�X�V�W�H�� �D�Y�D�Q�W���� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W�� �O�¶�L�Q�W�p�J�U�D�W�L�R�Q�� �G�H�V�� �H�Q�I�D�Q�W�V�� �K�D�Q�G�L�F�D�S�p�V�� �j�� �O�¶�p�F�R�O�H���� �V�D�Q�V��

discrimination : 

Exemple 1 

676  �6�5�������$�W�W�H�Q�G�H�]�����M�¶�D�L���T�X�H�O�T�X�H���F�K�R�V�H���j���G�L�U�H�� Parce que là, je pense, je pense que 

�O�¶�R�Q���D�W�W�H�L�Q�W���O�H���V�X�P�P�X�P���G�H���O�¶�L�P�P�R�U�D�O�L�W�p���S�R�O�L�W�L�T�X�H�����-�H���V�X�L�V���V�F�D�Q�G�D�O�L�V�p�H���G�H���F�H���T�X�H���M�H��

�Y�L�H�Q�V���G�¶�H�Q�W�H�Q�G�U�H�����3�D�U�F�H���T�X�H���M�R�X�H�U���D�Y�H�F���O�H���K�D�Q�G�L�F�D�S�����F�R�P�P�H���Y�R�X�V���Y�H�Q�H�]���G�H���O�H���I�D�L�U�H����

est proprement scandaleux ! �>�«�@�1�R�Q���� �0�R�Q�V�L�H�X�U�� �6�D�U�N�R�]�\���� �W�R�X�W�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �S�R�V�V�Lble 

�G�D�Q�V�� �O�D�� �Y�L�H�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H���� �7�R�X�W�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �S�R�V�V�L�E�O�H ; ces discours, cet écart entre les 

�G�L�V�F�R�X�U�V�� �H�W�� �O�H�V�� �D�F�W�H�V���� �V�X�U�W�R�X�W�� �O�R�U�V�T�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�¶�H�Q�I�D�Q�W�V�� �K�D�Q�G�L�F�D�S�p�V���� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V��

�D�F�F�H�S�W�D�E�O�H���� �(�W�� �M�H�� �V�X�L�V�� �W�U�q�V�� �H�Q�� �F�R�O�q�U�H���� �(�W�� �O�H�V�� �S�D�U�H�Q�W�V���� �H�W�� �O�H�V�� �I�D�P�L�O�O�H�V�� �T�X�L�«��

�9�R�X�G�U�R�Q�W�«���(�W���O�H�V���S�D�U�H�Q�W�V�« 

NS : Alors, calmez-vous.  

SR : Non, je ne me calmerai pas !  
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NS : Calmez-vous, ne me montrez pas avec cet index pointé, parce que 

�I�U�D�Q�F�K�H�P�H�Q�W�«���-�H���Y�R�X�G�U�D�L�V���Y�R�X�V���G�L�U�H�«���-�H���Y�R�X�G�U�D�L�V�« 

SR : Non ! Si ! Non ! Non, je ne me calmerai pas ! Non je ne me calmerai pas ! Je 

ne me calmerais pas �����3�D�U�F�H���T�X�H�« 

NS : Pour être président de la République il faut être calme.  

SR : Non ! Pas quand il y a des injustices. Il y a des colères qui sont parfaitement 

saines �����3�D�U�F�H���������T�X�¶�H�O�O�H�V���F�R�U�U�H�V�S�R�Q�G�H�Q�W���j���O�D���V�R�X�I�I�U�D�Q�F�H���G�H�V���J�H�Q�V�« 

NS : Madame, est-ce que vous me permettez de vous dire un mot ?  

SR ���� �,�O�� �\�� �D�� �G�H�V�� �F�R�O�q�U�H�V�� �T�X�H�� �M�¶�D�X�U�D�L�� �P�r�P�H�� �T�X�D�Q�G�� �M�H�� �V�H�U�D�L�� �S�U�p�V�L�G�H�Q�W�H�� �G�H�� �O�D��

�5�p�S�X�E�O�L�T�X�H�« 

NS : Eh ben, ça sera gai !   

SR �����3�D�U�F�H���T�X�H�«���3�D�U�F�H���T�X�H���M�H���V�D�L�V�« 

NS : Ça sera gai !  

Dans ce passage, Ségolène Royal déclench�H�� �X�Q�H�� �V�p�T�X�H�Q�F�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�Ftion 

�G�D�Q�V�� �O�D�T�X�H�O�O�H�� �O�H�� �W�R�Q�� �H�V�W�� �P�R�Q�W�p�� �G�¶�H�P�E�O�p�H en ce qui la concerne. Son 

mécontentement et sa colère sont exprimés non seulement par ses propos, mais 

aussi p�D�U���O�D���S�U�R�V�R�G�L�H���T�X�¶�H�O�O�H���H�P�S�O�R�L�H�����D�L�Q�V�L���T�X�H���S�D�U���V�Hs expressions faciales et ses 

gestes corporels. Quand son adversaire lui demande de se calmer tout en affichant 
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�X�Q�H�� �D�W�W�L�W�X�G�H�� �V�H�U�H�L�Q�H�� �T�X�L�� �W�U�D�Q�F�K�H�� �D�Y�H�F�� �O�¶�D�W�W�L�W�X�G�H�� �G�H�� �O�D�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�H�� �V�R�F�L�D�O�L�V�W�H�� elle 

semble se mettre encore plus en colère en montant encore plus le ton. La séquence 

de la colère continue de la façon suivante : 

SR �����3�D�U�F�H���T�X�H���M�H���V�D�L�V���O�H�V���H�I�I�R�U�W�V���T�X�¶�R�Q�W���I�D�L�W���O�H�V���I�D�P�L�O�O�H�V�����T�X�¶�R�Q�W���I�D�L�W���O�H�V���p�F�R�O�H�V���S�R�X�U��

�D�F�F�X�H�L�O�O�L�U���F�H�V���H�Q�I�D�Q�W�V�����T�X�L���D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���Q�H���O�H���V�R�Q�W���S�O�X�V���� 

PPDA �����2�Q���Y�D���O�D�L�V�V�H�U�«���5�p�S�R�Q�G�U�H���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\�« 

AC : Nicolas Sarkozy répondre.  

SR : Et sur ce point-�O�j���� �M�H�� �Q�H�� �O�D�L�V�V�H�U�D�L�� �S�D�V�� �O�¶�L�P�P�R�U�D�O�L�W�p�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H��

reprendre le dessus.  

NS ���� �-�H�� �Q�H�«�� �-�H�� �Q�H�� �V�D�L�V�� �S�D�V�� �S�R�X�U�T�X�R�L�� �0�D�G�D�P�H�� �5�R�\�D�O�� �G�¶�K�D�E�L�W�X�G�H�� �F�D�O�P�H���� �D�� �S�H�U�G�X��

�V�H�V���Q�H�U�I�V�« 

SR : Non, je ne perds pas mes nerfs, je suis en colère !  

NS �����3�D�U�F�H���T�X�H�«���3�D�U�F�H���T�X�H�« 

�6�5�������&�H���Q�¶�H�V�W���S�D�V���S�D�U�H�L�O�����S�D�V���G�H���P�p�S�U�L�V���0�R�Q�V�L�H�X�U���6�D�U�N�R�]�\ !  

�1�6�������-�H���Q�¶�D�L���D�X�F�X�Q�«���,�O���\���D���D�X�F�X�Q�« 

SR : Pas de mépris �����-�H���Q�¶�D�L���S�D�V���S�H�U�G�X���P�H�V���Q�H�U�I�V�����M�H���V�X�L�V���H�Q���F�R�O�q�U�H�« 
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NS : Madame, est-ce que je peux répondre ? Est-ce que je peux répondre ?  

SR : Vous permettez ? Vous permettez ? Et il y a des colères très saines et très 

utiles !  

NS : Bon �����-�H���Q�H���V�D�L�V���S�D�V���S�R�X�U�T�X�R�L���0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O���V�¶�p�Q�H�U�Y�H���H�W���S�R�X�U�T�X�R�L�« 

�6�5�������-�H���Q�H���P�¶�p�Q�H�U�Y�H���S�D�V ! Je suis en colère !  

NS : Très bien�����T�X�¶�H�V�W-ce que ça doit être quand vous êtes énervée alors ?  

SR : Je ne suis jamais énervée �����-�¶�D�L���E�H�D�X�F�R�X�S���G�H���V�D�Q�J���I�U�R�L�G !  

NS : Ah bon �"���7�U�q�V���E�L�H�Q�����E�H�Q�����p�F�R�X�W�H�]�����Y�R�X�V���Y�H�Q�H�]���G�H���O�H���S�H�U�G�U�H���D�O�R�U�V�����F�¶�H�V�W���S�D�V���G�H��

chance !  

SR : Non, justement pas ! Je suis en colère face aux injustices, face aux 

mensonges ! 

�1�6�������0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O���R�V�H���H�P�S�O�R�\�H�U���O�H���W�H�U�P�H���L�P�P�R�U�D�O�����&�¶�H�V�W���X�Q���P�R�W���I�R�U�W !  

SR : Oui.  

Commence dans ce passage une négociation des tours de parole, où chaque 

�F�D�Q�G�L�G�D�W�� �W�H�Q�W�H�� �G�H�� �F�R�X�S�H�U�� �O�D�� �S�D�U�R�O�H�� �j�� �O�¶�D�X�W�U�H�� �S�R�X�U�� �U�H�S�Uendre le dessus. Quand 

�O�¶�R�U�G�U�H�� �V�H�P�E�O�H�� �H�Q�I�L�Q�� �V�¶�r�W�U�H�� �U�p�W�D�E�O�L���� �O�D�� �Q�p�J�R�F�L�D�W�L�R�Q�� �S�R�U�W�H�� �V�X�U���O�¶�p�W�D�W�� �p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�� �G�H��
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Ségolène Royal. Pour son �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �E�L�H�Q�� �G�¶�X�Q��énervement, alors que 

�S�R�X�U���6�p�J�R�O�q�Q�H���5�R�\�D�O���L�O���V�¶�D�J�L�W���G�H���V�H���P�H�W�W�U�H���G�D�Q�V���X�Q�H���F�R�O�q�U�H���T�X�¶�H�O�O�H���T�X�D�O�Lfie de saine 

et utile. Nous verrons par la suite pourquoi les deux partenaires du débat 

�V�¶�D�W�W�D�U�G�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�¶�p�W�D�W�� �p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�� �G�H�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �H�W�� �O�H�V�� �F�R�Q�Q�R�W�D�W�L�R�Q�V�� �T�X�¶�L�O�V��

semblent attacher �j���O�¶�p�Q�H�U�Y�H�P�H�Q�W���H�W���j���O�D���F�R�O�q�U�H�����9�R�L�F�L���O�D���V�X�L�W�H���G�H���O�D���V�p�T�X�H�Q�F�H���G�H���O�D��

scène de colère :  

NS ���� �0�D�G�D�P�H�� �5�R�\�D�O�� �V�H�� �S�H�U�P�H�W�� �G�¶�H�P�S�O�R�\�H�U�� �F�H�� �P�R�W���� �S�D�U�F�H�� �T�X�H�� �M�¶�D�L�� �G�L�W�� �T�X�H�� �M�H��

souhaitais que tous les enfants ayant un handicap soient scolarisés en milieu 

scolaire entre guillemets normal. Madame Royal a qualifié mon propos de larme 

�j�� �O�¶�°�L�O���� �V�R�Xs-�H�Q�W�H�Q�G�D�Q�W�� �S�D�U�� �O�j�� �T�X�H�� �O�D�� �V�L�Q�F�p�U�L�W�p�� �Q�¶�p�W�D�L�W�� �T�X�H�� �G�H�� �V�R�Q�� �F�{�W�p�� �H�W�� �T�X�H�� �G�H��

�P�R�Q�� �F�{�W�p�� �L�O�� �G�H�Y�D�L�W�� �\�� �D�Y�R�L�U�� �T�X�H�� �G�X�� �P�H�Q�V�R�Q�J�H���� �F�¶�H�V�W�� �P�r�P�H�� �O�H�� �W�H�U�P�H�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �D��

employé ���� �F�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �X�Q�H�� �I�D�o�R�Q���G�H�� �U�H�V�S�H�F�W�H�U�� �V�R�Q�� �F�R�Q�F�X�U�U�H�Q�W���R�X�� �X�Q�� �D�X�W�U�H�� �F�D�Q�G�L�G�D�W����

�-�H���Q�H���P�H���V�H�U�D�L���M�D�P�D�L�V���S�H�U�P�L�V�« 

SR : Respectez les enfants handicapés.  

NS : Je ne me serai jamais permis, Madame, de parler de vous comme cela. Puis-

je vous dire autre chose ?  

SR : Parce que moi je ne mens pas !  

NS �����-�¶�D�L���S�D�U�O�p�« 

SR �����-�H���Q�H���P�H�Q�V���S�D�V�����(�W���M�H���Q�H���S�U�p�W�H�Q�G�V���S�D�V���I�D�L�U�H���F�H���T�X�H���M�¶ai détruit avant.  

NS : Madame ! Madame ! Je ne pense pas que vous élevez la dignité du débat 

�S�R�O�L�W�L�T�X�H���H�Q���P�¶�D�F�F�X�V�D�Q�W���G�¶�r�W�U�H���P�H�Q�W�H�X�U���� 



136 

 

SR �����6�L�����F�¶�H�V�W���W�U�q�V���G�L�J�Q�H���O�D���T�X�H�V�W�L�R�Q���G�X���K�D�Q�G�L�F�D�S !  

�1�6�������-�¶�D�M�R�X�W�H���T�X�H���V�L���M�H���Q�¶�D�Y�D�L�V���S�D�V���P�R�L-même par conviction, parlé de la question 

de la scolarisation des enfants handicapés, ça faisait une heure et demie que nous 

�G�p�E�D�W�W�L�R�Q�V�����R�Q���Q�¶�H�Q���D�Y�D�L�W���S�D�V���S�D�U�O�p�����'�R�Q�F�����M�¶�D�L���O�H�����G�U�R�L�W���G�H���S�D�U�O�H�U���G�X���K�D�Q�G�L�F�D�S�����F�H��

�Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �X�Q�� �P�R�Q�R�S�R�O�H�� �T�X�L�� �H�V�W�� �O�H�� �Y�{�W�U�H�� �H�W�� �M�¶�D�L�� �O�H�� �G�U�R�L�W�� �G�¶�r�W�U�H�� �V�L�Q�F�q�U�H�� �G�D�Q�V mon 

�H�Q�J�D�J�H�P�H�Q�W�� �H�W�� �G�¶�r�W�U�H�� �E�R�X�O�H�Y�H�U�V�p�� �S�D�U�� �O�D�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�¶�H�Q�I�D�Q�W�V�� �T�X�L�� �D�L�P�H�U�D�L�H�Q�W�� �r�W�U�H��

scolarisés ; je ne mets en cause votre sincérité Madame, ne mettez pas en cause 

ma moralité.  

SR �����&�¶�H�V�W���Y�R�W�U�H���D�F�W�L�R�Q���T�X�H���M�H���P�H�W�V���H�Q���F�D�X�V�H���� 

NS ���� �(�W�� �D�Y�H�F�� �o�D�«�� �(�W�� �D�Y�H�F�� �o�D�� �0�D�Game, la dignité du débat politique sera 

�S�U�p�V�H�U�Y�p�H�����0�D�L�V���D�X���P�R�L�Q�V���o�D���D���H�X���X�Q�H���X�W�L�O�L�W�p�����0�D�G�D�P�H�����&�¶�H�V�W���T�X�H���Y�R�X�V���Y�R�X�V���P�H�W�W�H�]��

bien facilement en colère. Vous sortez de vos gonds avec beaucoup de facilité 

�0�D�G�D�P�H�����/�H���S�U�p�V�L�G�H�Q�W���G�H���O�D���5�p�S�X�E�O�L�T�X�H�����F�¶�H�V�W���T�X�H�O�T�X�¶�X�Q���T�Xi a des responsabilités 

lourdes. Très lourdes.  

SR �����2�X�L�« 

PPDA : Il est tout juste vingt-trois heures, est-�F�H�� �T�X�¶�R�Q�� �S�H�X�W�� �S�D�V�V�H�U�� �j�� �X�Q�� �D�X�W�U�H��

�V�X�M�H�W�����T�X�L���H�V�W���O�H���V�X�M�H�W���G�H���O�¶�(�X�U�R�S�H�����T�X�L���H�V�W���X�Q���V�X�M�H�W���L�P�S�R�U�W�D�Q�W���D�X�V�V�L�����O�¶�(�X�U�R�S�H���T�X�L���H�V�W��

�H�Q���S�D�Q�Q�H���D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�����G�H�X�[���D�Q�V���D�S�U�q�V���O�¶�p�F�K�H�F���G�H���U�p�I�p�U�H�Q�G�X�P���H�Q���)�U�D�Q�F�H�« 

SR �����>�«�@ Je ne suis pas sortie de mes gonds !  

PPDA �����2�Q�«���3�H�X�W���D�Y�R�L�U�« 
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SR : Vous permettez �"���3�D�U�F�H���T�X�H���P�R�L���D�X�V�V�L���M�¶�D�L���O�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q���G�H���P�H���I�D�L�U�H���U�H�V�S�H�F�W�H�U�����-�H��

ne suis pas sortie de mes gonds. Je crois que ce qui nous di�I�I�p�U�H�Q�F�L�H�� �F�¶�H�V�W�� �Q�R�V��

�Y�L�V�L�R�Q�V�� �G�H�� �O�D�� �P�R�U�D�O�H�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H���� �(�W�� �M�H�� �S�H�Q�V�H�� �T�X�¶�L�O�� �I�D�X�W�� �T�X�H�� �O�H�V�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �V�R�L�H�Q�W��

cohérents avec les actes et que quand il y a un tel écart, on ne peut pas avoir 

détruit �O�¶�D�F�F�X�H�L�O���G�H�V���H�Q�I�D�Q�W�V���K�D�Q�G�L�F�D�S�p�V�«���(�W���G�H���O�D���U�H�V�S�R�Q�V�D�E�L�O�L�W�p���S�R�O�L�W�L�T�X�H���Tui est 

�O�j���« 

NS �����&�¶�H�V�W���Y�U�D�L���� 

SR ���� �«�� �6�L�� �R�Q�� �Q�¶�H�V�W�� �U�H�V�S�R�Q�V�D�E�O�H�� �G�H�� �U�L�H�Q���� �V�L�� �R�Q�� �Q�¶�D�� �G�H�� �F�R�P�S�W�H�� �j�� �U�H�Q�G�U�H�� �M�D�P�D�L�V�� �V�X�U��

ses actes politiques, mais comment voulez-vous que les citoyens croient encore à 

�O�¶�H�I�I�L�F�D�F�L�W�p���G�H���O�¶�D�F�W�L�R�Q���S�R�O�L�W�L�T�X�H�« 

NS ���� �&�¶�H�V�W�� �X�Q�H�«�� �&�¶�H�V�W�� �X�Q�H�� �T�X�Hstion de conception de la politique, il faut savoir 

�J�D�U�G�H�U���V�R�Q���F�D�O�P�H���H�W���V�H�V���Q�H�U�I�V�«�� 

�>�«�@ 

�6�5�������&�D�U���M�¶�D�L���J�D�U�G�p���P�D���F�D�S�D�F�L�W�p���G�H���U�p�Y�R�O�W�H���L�Q�W�D�F�W�H�� 

�/�D�� �U�D�L�V�R�Q�� �S�R�X�U�� �O�D�T�X�H�O�O�H�� �M�¶�D�L�� �F�K�R�L�V�L�� �G�¶�p�W�X�G�L�H�U�� �F�H�W�W�H�� �V�p�T�X�H�Q�F�H�� �G�¶�D�F�F�U�R�F�K�D�J�H��

très vif entre les deux partenaires du fac�H�� �j�� �I�D�F�H���� �F�¶�H�V�W�� �S�D�U�F�H�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �R�F�F�X�S�H�� �X�Q��

�W�H�P�S�V�� �U�H�O�D�W�L�Y�H�P�H�Q�W�� �O�R�Q�J�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �V�F�q�Q�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� �F�D�U�� �O�¶�H�Q�M�H�X�� �S�R�X�U�� �O�H�V�� �I�D�F�H�V��

�U�H�V�S�H�F�W�L�Y�H�V���G�H�V���G�H�X�[���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�V���H�V�W���L�P�S�R�U�W�D�Q�W�����/�¶�p�S�L�V�R�G�H���G�X���F�R�Q�I�O�L�W���H�Q�W�U�H���O�H�V���G�H�X�[��

�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�V�� �R�F�F�X�S�H�� �K�X�L�W�� �P�L�Q�X�W�H�V�� �G�D�Q�V�� �X�Q�� �G�p�E�D�W�� �G�¶�X�Q�H��durée de deux heures et 

trente-huit minutes exactement. Il occupe donc un 5% du temps global du face à 

�I�D�F�H���W�p�O�p�Y�L�V�p�����F�H���T�X�L���Q�¶�H�V�W���S�D�V���Q�p�J�O�L�J�H�D�E�O�H �S�R�X�U���O�¶�D�Q�D�O�\�V�H���G�H�V���G�R�Q�Q�p�H�V.  
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�/�¶�D�X�W�U�H�� �U�D�L�V�R�Q�� �S�R�X�U�� �O�D�T�X�H�O�O�H�� �M�H�� �F�R�Q�V�D�F�U�H�� �T�X�H�O�T�X�H�V�� �S�D�J�H�V�� �G�H�� �F�H�� �W�U�D�Y�D�L�O�� �j��

�O�¶�D�Q�D�O�\�Ve de cette séquence de colère, est que cet épisode de colère lors du face à 

�I�D�F�H�� �U�H�S�U�p�V�H�Q�W�H�� �X�Q�H�� �P�L�Q�H�� �G�¶�p�O�p�P�H�Q�W�V�� �L�Q�W�p�U�H�V�V�D�Q�W�V�� �j�� �R�E�V�H�U�Y�H�U�� �H�W�� �j�� �D�Q�D�O�\�V�H�U�� �S�R�X�U��

cette étude. Les phénomènes sociaux, linguistiques et psychologiques qui 

interviennent autour de cett�H���V�p�T�X�H�Q�F�H�����V�R�Q�W���W�U�q�V���S�H�U�W�L�Q�H�Q�W�V���S�R�X�U���O�¶�D�Q�D�O�\�V�H���G�X���G�p�E�D�W��

concernant les stratégies communicatives adoptées par les deux candidats à la 

présidentielle. 

 �/�¶�p�P�R�W�L�R�Q���W�U�R�X�Y�H���O�R�U�V���G�H���F�H�W���p�S�L�V�R�G�H���X�Q�H���S�O�D�F�H���W�U�q�V���L�P�S�R�U�W�D�Q�W�H�����6�p�J�R�O�q�Q�H��

Royal affiche une réaction violente et assez inattendue face aux propos de son 

�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�����&�R�P�P�H�Q�F�H���D�O�R�U�V���X�Q�H���W�U�q�V���O�R�Q�J�X�H���W�L�U�D�G�H���G�¶�D�F�F�X�V�D�W�L�R�Q�V���T�X�L���S�R�U�W�H�Q�W���V�X�U��

son adversaire, suivie par une longue négociation de faces entre les deux 

adversaires, où chacun essaye de gérer et mettre en valeur sa propre face en 

�D�J�U�H�V�V�D�Q�W���H�W���H�Q���G�p�S�U�p�F�L�D�Q�W���O�D���I�D�F�H���G�H���O�¶�D�X�W�U�H���� 

�&�H�W�� �p�S�L�V�R�G�H�� �G�H�� �F�R�O�q�U�H�� �F�R�P�S�R�U�W�H�� �X�Q�� �Q�R�P�E�U�H�� �L�P�S�R�U�W�D�Q�W�� �G�¶�L�Q�G�L�F�H�V�� �Y�H�U�E�D�X�[����

�S�D�U�D�� �Y�H�U�E�D�X�[�� �H�W�� �Q�R�Q�� �Y�H�U�E�D�X�[���� �W�U�D�G�X�L�V�D�Q�W�� �O�¶�p�W�D�W�� �p�P�R�W�L�R�Q�Q�H�O�� �W�U�q�V�� �L�Q�W�H�Q�V�H�� �G�H�V�� �G�H�X�[��

�S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�V���� �'�¶�D�E�R�U�G���� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W�� �O�¶�L�Q�W�R�Q�D�W�L�R�Q�� il est intéressant de noter �T�X�¶�L�O��

�H�[�L�V�W�H�� �X�Q�� �U�p�H�O�� �G�p�F�D�O�D�J�H�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�� �W�R�Q�� �T�X�¶�H�P�S�O�R�L�H�Q�W�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �H�W�� �1�L�F�R�O�D�V��

Sarkozy. �&�R�P�P�H���Q�R�X�V���O�¶�D�Y�R�Q�V���G�p�M�j���U�H�P�D�U�T�X�p�����Slus Ségolène Royal monte le ton, 

plus Nicolas Sarkozy se montre calme et affiche une parfaite maîtrise de soi en 

adoptant un ton calme et détendu, toujours dans un souci de correspondre à un 

�S�U�R�I�L�O�� �G�L�J�Q�H�� �G�¶�X�Q�� �S�U�p�V�L�G�H�Q�W���G�H�� �5�p�S�X�E�O�L�T�X�H���� �F�D�O�P�H���� �L�P�S�H�U�W�X�U�E�D�E�O�H�� �H�W�� �D�Y�H�F�� �G�X�� �V�D�Q�J��

froid. Et plus il baisse le ton, plus Ségolène Royal paraît déstabilisée et agacée par 

�O�¶�D�W�W�L�W�X�G�H�� �G�H�� �V�R�Q�� �L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U vis-à-vis de sa colère, en adoptant de nouveau un 

ton accusateur. 

 �1�R�W�R�Q�V�� �T�X�H�� �G�H�V�� �E�p�J�D�L�H�P�H�Q�W�V���� �G�H�V�� �U�p�S�p�W�L�W�L�R�Q�V���� �H�W�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �D�O�W�p�U�D�W�L�R�Q�V�� �G�H�� �O�D��

prononciation surviennent et perturbent la fluidité du discours de la candidate 
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socialiste, en traduisant son irritation. Ce qui pourrait conduire à penser que la 

scène da la « saine colère » �± sincère ou pas sincère �± �Q�¶�D�� �S�D�V�� �p�W�p�� �S�U�p�S�D�U�p�H����

�(�Q�V�X�L�W�H���� �Q�R�X�V�� �S�R�X�Y�R�Q�V�� �R�E�V�H�U�Y�H�U�� �W�R�X�W�H�� �X�Q�H�� �J�D�P�P�H�� �G�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V�� �I�D�F�L�D�O�H�V�� �H�W�� �G�H��

gestes avec les mains qui expriment la colère de Ségolène Royal, notamment 

�O�¶�L�Q�G�H�[�� �S�R�L�Q�W�p���� �G�R�Q�W�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �S�D�U�O�H�� �S�D�U�� �O�D�� �V�X�L�W�H : Calmez-vous, ne me 

�P�R�Q�W�U�H�]���S�D�V���D�Y�H�F���F�H�W���L�Q�G�H�[���S�R�L�Q�W�p�����S�D�U�F�H���T�X�H���I�U�D�Q�F�K�H�P�H�Q�W�«�� 

En ce qui concerne �O�H�� �J�H�V�W�H�� �G�H�� �O�¶�L�Q�G�H�[�� �S�R�L�Q�W�p���� �M�¶�Dimerais mettre ici une 

�S�D�U�H�Q�W�K�q�V�H�� �S�R�X�U���D�W�W�L�U�H�U���O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q�� �V�X�U�� �T�X�H�O�T�X�H�� �F�K�R�V�H���T�X�L�� �P�H�� �S�D�U�D�v�W���W�U�q�V�� �L�P�S�R�U�W�D�Q�W 

et très intéressant pour cette analyse. �/�¶�L�Q�G�H�[���S�R�L�Q�W�p�����X�Q���J�H�V�W�H���D�J�U�H�V�V�L�I�����H�V�W���X�Q���J�H�V�W�H��

�T�X�H���Y�L�V�L�E�O�H�P�H�Q�W�����1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\���S�U�H�Q�G���V�R�L�Q���G�¶�p�Y�L�W�H�U���Wout au long du débat. Calvet 

et Véronis (2008), ainsi que Achin et Dorlin (2008) parlent de la métamorphose 

�O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H�� �H�W�� �F�R�U�S�R�U�H�O�O�H�� �G�X�� �F�D�Q�G�L�G�D�W���� �T�X�D�Q�G�� �L�O�� �V�¶�H�V�W�� �W�U�R�X�Y�p�� �I�D�F�H�� �j�� �X�Q�H�� �I�H�P�P�H��

comme principale adversaire pour les élections présidentielles, début 2007. Une 

femme qui incarne des valeurs qui sont traditionnellement considérées par la 

�V�R�F�L�p�W�p���R�F�F�L�G�H�Q�W�D�O�H���G�¶�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���F�R�P�P�H���I�p�P�L�Q�L�Q�H�V�����F�R�P�P�H���O�D���W�H�Q�G�U�H�V�V�H�����O�¶�D�P�R�X�U��

�S�R�X�U���V�R�Q�� �S�U�R�F�K�D�L�Q���� �O�¶�p�F�R�X�W�H���� �O�D�� �S�U�R�W�H�F�W�L�R�Q���� �O�¶�D�I�I�H�F�W�L�R�Q���� �H�W�F���� �,�O�� �D�� �G�R�Q�F�� �I�D�O�O�X���� �G�X�� �I�D�L�W��

�G�H�� �V�¶�r�W�U�H��trouvé face à cette adversaire, changer de style discursif et adopter un 

registre moins agressif, pour pouvoir affronter sur son propre terrain cette 

adversaire qui joue avec son image de mère du peuple. 

Concernant ce changement de style discursif du candidat Nicolas Sarkozy, 

Calvet et Véronis soulignent :  

�&�R�Q�Q�X���D�X�S�D�U�D�Y�D�Q�W���S�R�X�U���V�H�V���J�H�V�W�H�V���D�J�U�H�V�V�L�I�V�����O�¶�L�Q�G�H�[���P�H�Q�D�o�D�Q�W���S�R�L�Q�W�p���Y�H�U�V��

�O�H���S�X�E�O�L�F�����S�D�U���H�[�H�P�S�O�H�����J�H�V�W�H���H�[�W�U�r�P�H�P�H�Q�W���L�Q�T�X�L�p�W�D�Q�W���T�X�¶�L�O���p�W�D�L�W���O�H���V�H�X�O���j���I�D�L�U�H���D�Y�H�F��

George W. Bush), et pour sa nervosité qui se manifestait par de nombreux tics 

�G�¶�p�S�D�X�O�H�� �H�W�� �G�H�� �W�r�W�H�� �S�H�Q�G�D�Q�W�� �V�H�V�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �V�R�Q�� �S�H�U�V�R�Q�Q�D�J�H�� �V�H�� �© lisse » soudain, 

�V�¶�D�V�V�R�X�S�O�L�W�� 
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                                                                      (Calvet & Véronis 2008 : 13) 

�/�D�� �V�X�S�S�U�H�V�V�L�R�Q�� �G�X�� �J�H�V�W�H�� �G�H�� �O�¶�L�Q�G�H�[�� �S�R�L�Q�W�p�� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�W���G�R�Q�F�� �G�D�Q�V�� �V�D�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H��

�G�H�� �F�K�D�Q�J�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �V�W�\�O�H�� �O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H���� �F�D�U�� �F�H�� �J�H�V�W�H�� �W�U�D�G�X�L�V�D�L�W�� �O�¶�D�J�U�H�V�V�L�Y�L�W�p�� �H�W��

�O�¶�R�I�I�H�Q�V�H���� �&�¶�H�V�W�� �S�R�X�U�� �D�W�W�D�T�X�H�U�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �H�W�� �P�D�U�T�X�H�U�� �O�H�� �F�R�Q�W�U�D�V�W�H��

�H�Q�W�U�H���O�H�X�U�V���D�W�W�L�W�X�G�H�V���T�X�¶�L�O���Q�H���P�D�Q�T�X�H���S�D�V���G�H���P�H�W�W�U�H���O�¶�D�F�F�H�Q�W���V�X�U���F�H���J�H�V�W�H���G�H���O�D���S�D�U�W��

de Ségolène Royal, au moment du débat.  

Dès le début de son irrésistible ascension, Ségolène Royal avait été 

surnommée « la Madone �ª�����/�¶�L�P�D�J�H���p�W�D�L�W���E�H�O�O�H : la vierge politique vêtue de blanc 

�D�X�[�� �D�F�F�H�Q�W�V�� �P�D�W�H�U�Q�H�O�V�«�� �(�W�� �V�X�U�W�R�X�W, elle contrastait terriblement avec celle de 

Nicolas Sarkozy �����O�H���F�D�O�P�H���F�R�Q�W�U�H���O�¶�D�J�L�W�D�W�L�R�Q�����O�D���W�H�Q�G�U�H�V�V�H���F�R�Q�W�U�H���O�H���P�D�F�K�L�V�P�H�����O�D��

�G�R�X�F�H�X�U���F�R�Q�W�U�H���O�D���Y�L�R�O�H�Q�F�H�����D�X���P�R�L�Q�V���Y�H�U�E�D�O�H�������O�¶�D�P�R�X�U���F�R�Q�W�U�H���O�D���K�D�L�Q�H�������G�X���P�R�L�Q�V��

�F�H�O�O�H�� �T�X�¶�R�Q�� �S�U�r�W�D�L�W�� �Y�R�O�R�Q�W�L�H�U�V�� �j�� �V�R�Q�� �F�R�Qcurrent, contre les étrangers), etc. La 

�0�D�G�R�Q�H�� �Q�¶�H�V�W-�H�O�O�H�� �S�D�V�� �O�H�� �V�\�P�E�R�O�H�� �P�r�P�H�� �G�H�� �O�¶�D�P�R�X�U�� �H�W�� �G�H�� �O�D�� �F�R�P�S�D�V�V�L�R�Q ? 

Ségolène Royal ne se privait pas, par goût ou par calcul, de jouer sur le langage 

de la femme et de la mère �����W�H�Q�G�U�H�V�V�H�����D�I�I�H�F�W�L�R�Q�����D�P�R�X�U�����E�R�Q�K�H�X�U�«���&�H ne sont pas 

�G�H�V���P�R�W�V���T�X�H���O�¶�R�Q���D�Y�D�L�W���O�¶�K�D�E�L�W�X�G�H���G�¶�H�Q�W�H�Q�G�U�H���F�R�X�U�D�P�P�H�Q�W���H�Q���S�R�O�L�W�L�T�X�H�����4�X�D�Q�G���G�H��

�*�D�X�O�O�H���S�D�U�O�D�L�W���G�¶�D�P�R�X�U�����F�¶�p�W�D�L�W���H�[�F�O�X�V�L�Y�H�P�H�Q�W���G�H���F�H�O�X�L���G�H���O�D���S�D�W�U�L�H���� 

                                                                         (Calvet & Véronis 2008 : 69) 

Achin et Dorlin notent, concernant ce changement de stratégie face à 

�O�¶�D�S�S�D�U�L�W�L�R�Q�� �G�H�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �V�X�U�� �O�D�� �V�F�q�Q�H�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �H�Q�� �W�D�Q�W�� �T�X�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �G�H��

Nicolas Sarkozy :  

�>�«�@��En 2007, Ségolène Royal est ainsi la première femme engagée dans la 

compétition pour un parti �V�X�V�F�H�S�W�L�E�O�H�� �G�H�� �O�¶�H�P�S�R�U�W�H�U���� �W�D�Q�G�L�V�� �T�X�H�� �O�H�V�� �I�H�P�P�H�V��

représentent un tiers des candidats. On connaît le dénouement : la candidate 
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socialiste est battue au second tour par Nicolas Sarkozy qui obtient 53 % des 

�V�X�I�I�U�D�J�H�V�� �H�[�S�U�L�P�p�V���� �3�R�X�U�W�D�Q�W���� �O�¶�X�Q des enseignements de cette campagne est 

�S�U�p�F�L�V�p�P�H�Q�W�� �O�H�� �I�D�L�W�� �T�X�H�� �O�D�� �S�U�p�V�H�Q�F�H�� �G�¶�X�Q�H�� �I�H�P�P�H�� �H�Q�� �S�R�V�L�W�L�R�Q�� �S�U�p�V�L�G�H�Q�W�L�D�E�O�H�� �D��

perturbé la stratégie de Nicolas Sarkozy qui est apparu tout au long du dernier 

semestre 2007, comme « viriliste », face à une femme qui n�¶�p�W�D�L�W�� �S�D�V�� �H�Q�F�R�U�H��

renvoyée à sa « féminité handicap ». Plus généralement, la candidature de 

Ségolène Royal et la mise en scène de son identité sexuelle ont contraint ses 

adversaires à se positionner en termes de genre, mais aussi de sexualité. Pour la 

prem�L�q�U�H�� �I�R�L�V���� �O�D�� �Y�L�U�L�O�L�W�p�� �Q�¶�H�V�W�� �G�R�Q�F�� �S�O�X�V�� �X�Q�� �S�U�L�Y�L�O�q�J�H�� �L�P�S�O�L�F�L�W�H���� �P�D�L�V�� �D�S�S�D�U�D�v�W��

comme une détermination sociale à manipuler avec précaution. 

                                                                            (Achin & Dorlin 2008 : 26)  

Pour revenir au décalage flagrant entre les attitudes respectives de deux 

�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�V�� �O�R�U�V�� �G�H�� �O�D�� �V�p�T�X�H�Q�F�H�� �G�H�� �O�¶�D�F�F�U�R�F�K�D�J�H���� �G�¶�D�S�U�q�V�� �X�Q�� �V�R�Q�G�D�J�H�� �G�H�� �O�¶�D�S�U�q�V-

débat sur le site Politique.net�����L�O���V�¶�D�J�L�W���G�¶�X�Q���H�Q�M�H�X���G�¶�L�P�D�J�H���T�X�H���F�K�D�F�X�Q���Y�H�X�W���G�R�Q�Q�H�U��

de lui5 :  

Selon Pierre Giacomet�W�L���� �G�L�U�H�F�W�H�X�U�� �G�H�� �O�¶�,�Q�V�W�L�W�X�W�� �,�3�6�2�6���� �V�¶�D�J�L�V�V�D�Q�W�� �G�H�� �O�D��

�F�U�p�G�L�E�L�O�L�W�p�� �S�U�p�V�L�G�H�Q�W�L�H�O�O�H���� �G�H�� �O�D�� �F�D�S�D�F�L�W�p�� �j�� �G�L�U�L�J�H�U�� �O�H�� �S�D�\�V���� �O�¶�R�S�L�Q�L�R�Q�� �D�� �G�p�M�j��

�W�U�D�Q�F�K�p���� �'�D�Q�V�� �W�R�X�W�H�V�� �O�H�V�� �H�Q�T�X�r�W�H�V�� �G�¶�R�S�L�Q�L�R�Q�� �G�H�S�X�L�V�� ���� �P�R�L�V���� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �H�V�W��

considéré comme plus crédible sur les principales questions, notamment 

�O�¶�p�F�R�Q�R�P�L�T�X�H�� �H�W�� �O�H�� �V�R�F�L�D�O���� �/�¶�H�Q�M�H�X�� �Q�¶�p�W�D�L�W�� �G�R�Q�F�� �S�D�V�� �O�H�� �P�r�P�H�� �S�R�X�U�� �O�¶�X�Q�� �H�W�� �O�¶�D�X�W�U�H��

                                                 

5 http://www.politique.net/2007050502-sarkozy-royal-le-role-des-medias-dans-la-
perception-du-debat.htm 
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dans ce débat. Nicolas Sarkozy devait donner une image sereine et Ségolène 

�5�R�\�D�O�� �G�H�Y�D�L�W�� �P�R�Q�W�U�H�U�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �D�Y�D�L�W�� �G�H�� �O�D�� �F�D�U�U�X�U�H���� �2�U���� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O���� �H�Q�� �p�Want 

offensive, pugnace, a en contraste �S�H�U�P�L�V�� �j�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �G�¶�D�S�S�D�U�D�v�W�U�H�� �S�O�X�V��

calme. Le candidat de droite défendait en début de campagne la notion de 

« rupture tranquille ». Lors de ce débat, il a voulu montrer le côté tranquille de la 

rupture. En tout état de cause, en abordant le débat en position de favori, Nicolas 

�6�D�U�N�R�]�\���Q�¶�D�Y�D�L�W���S�D�V���j���S�U�H�Q�G�U�H���G�H���U�L�V�T�X�H���D�O�R�U�V���T�X�H���6�p�J�R�O�q�Q�H���5�R�\�D�O���V�H���G�H�Y�D�L�W���G�¶�r�W�U�H��

offensive.  

La scène est aussi caractérisée par une perturbation du système des tours 

de parole, où chacu�Q���W�H�Q�W�H���G�H���V�¶�H�[�S�U�L�P�H�U���H�Q���P�R�Q�R�S�R�O�L�V�D�Q�W���O�D���S�D�U�R�O�H�����H�Q���F�R�X�S�D�Q�W���O�D��

�S�D�U�R�O�H���j���O�¶�D�X�W�U�H�����7�R�X�V���O�H�V���G�H�X�[���W�H�Q�W�H�Q�W���j���S�O�X�V�L�H�X�U�V���U�H�S�U�L�V�H�V���G�H���U�H�S�U�H�Q�G�U�H���O�D���S�D�U�R�O�H����

et aucun ne veut céder :  

Exemple 2 

699  NS : Madame, est-ce que je peux répondre ? Est-ce que je peux répondre ?  

SR : Vous permettez ? Vous permettez ? Et il y a des colères très saines et très 

utiles !  

�&�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W�� �O�H�� �S�K�p�Q�R�P�q�Q�H�� �G�H�� �O�¶�L�U�R�Q�L�H���� �T�X�H�� �Q�R�X�V�� �p�W�X�G�L�H�U�R�Q�V�� �S�O�X�V�� �H�Q��

profondeur par la suite, Nicolas Sarkozy fait plusieurs tentatives consécutives de 

ridiculisation de la face de son interlocutrice, qui à son tour, essaye de se défendre 

�H�W�� �G�H�� �V�D�X�Y�H�U�� �V�D�� �I�D�F�H���� �,�O�� �V�H�� �S�R�V�H�� �D�X�V�V�L�� �H�Q�� �Y�L�F�W�L�P�H�� �G�¶�D�J�U�H�V�V�L�R�Q�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�W�� �G�H�� �V�R�Q��

interlocutrice, ce qui est très susceptible de lui faire gagner la sympathie de 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �$�O�R�U�V��que Nicolas Sarkozy attaque la face de son interlocutrice en 

employant des « méthodes douces �ª���� �W�H�O�O�H�� �O�¶�L�U�R�Q�L�H���� �H�Q�� �P�r�P�H�� �W�H�P�S�V�� �L�O�� �I�D�L�W��

�U�H�P�D�U�T�X�H�U�����D�X�[���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V�����T�X�¶�H�O�O�H�����H�O�O�H���O�¶�D�J�U�H�V�V�H���G�L�U�H�F�W�H�P�H�Q�W�����,�O���D�U�U�L�Y�H���G�R�Q�F���j��
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désigner son adversaire comme seul a�J�U�H�V�V�H�X�U�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �V�F�q�Q�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� �6�H�V��

�W�H�Q�W�D�W�L�Y�H�V�� �G�¶�D�J�U�H�V�V�L�R�Q�� �j�� �O�X�L���� �Q�H�� �V�R�Q�W�� �S�D�V�� �S�H�U�o�X�H�V�� �F�R�P�P�H�� �W�H�O�O�H�V���� �F�D�U�� �H�O�O�H�V�� �V�R�Q�W��

accompagnées par de la politesse verbale, comme nous le verrons par la suite. 

Observons quelques expressions de Nicolas Sarkozy prises dans le débat, qui 

�G�p�Q�R�Q�F�H�Q�W���F�O�D�L�U�H�P�H�Q�W���O�¶�D�W�W�L�W�X�G�H���P�H�Q�D�o�D�Q�W�H���H�W���D�J�U�H�V�V�L�Y�H���G�H���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H���Y�L�V-à-

vis de sa personne : 

Exemple 3 

679  Calmez-vous, ne me montrez pas avec cet index pointé, parce que 

�I�U�D�Q�F�K�H�P�H�Q�W�« 

681  Pour être président de la République il faut être calme. 

693  �-�H���Q�H���V�D�L�V���S�D�V���S�R�X�U�T�X�R�L���0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O���G�¶�K�D�E�L�W�X�G�H���F�D�O�P�H�����D���S�H�U�G�X���V�H�V���Q�H�U�I�V.  

701  �-�H���Q�H���V�D�L�V���S�D�V���S�R�X�U�T�X�R�L���0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O���V�¶�p�Q�H�U�Y�H���H�W���S�R�X�U�T�X�R�L�« 

703   �4�X�¶�H�V�W-ce que ça doit être quand vous êtes énervée alors ? 

705  Ah bon ? Très bien, b�H�Q�����p�F�R�X�W�H�]�����Y�R�X�V���Y�H�Q�H�]���G�H���O�H���S�H�U�G�U�H���D�O�R�U�V�����F�¶�H�V�W���S�D�V���G�H��

chance !  

707  �0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O���R�V�H���H�P�S�O�R�\�H�U���O�H���W�H�U�P�H���L�P�P�R�U�D�O�����&�¶�H�V�W���X�Q���P�R�W���I�R�U�W ! 

709  �0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O���D���T�X�D�O�L�I�L�p���P�R�Q���S�U�R�S�R�V���G�H���O�D�U�P�H���j���O�¶�°�L�O�����V�R�X�V-entendant par là 

�T�X�H���O�D���V�L�Q�F�p�U�L�W�p���Q�¶�p�W�D�L�W���T�X�H���G�H���V�R�Q���F�{�W�p et que de mon côté il devait y avoir que du 
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�P�H�Q�V�R�Q�J�H���� �F�¶�H�V�W�� �P�r�P�H�� �O�H�� �W�H�U�P�H�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �D�� �H�P�S�O�R�\�p ���� �F�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �X�Q�H�� �I�D�o�R�Q�� �G�H��

�U�H�V�S�H�F�W�H�U���V�R�Q���F�R�Q�F�X�U�U�H�Q�W���R�X���X�Q���D�X�W�U�H���F�D�Q�G�L�G�D�W�����-�H���Q�H���P�H���V�H�U�D�L���M�D�P�D�L�V���S�H�U�P�L�V�« 

711  Je ne me serai jamais permis, Madame, de parler de vous comme cela. 

715  Madame ! Madame ! Je ne pense pas que vous élevez la dignité du débat 

�S�R�O�L�W�L�T�X�H���H�Q���P�¶�D�F�F�X�V�D�Q�W���G�¶�r�W�U�H���P�H�Q�W�H�X�U���� 

719  �>�«�@���&�¶�H�V�W���T�X�H���Y�R�X�V���Y�R�X�V���P�H�W�W�H�]���E�L�H�Q���I�D�F�L�O�H�P�H�Q�W���H�Q���F�R�O�q�U�H�����9�R�X�V���V�R�U�W�H�]���G�H���Y�R�V��

gonds avec beaucoup de facilité Madame. Le pré�V�L�G�H�Q�W�� �G�H�� �O�D�� �5�p�S�X�E�O�L�T�X�H���� �F�¶�H�V�W��

�T�X�H�O�T�X�¶�X�Q���T�X�L���D���G�H�V���U�H�V�S�R�Q�V�D�E�L�O�L�W�p�V���O�R�X�U�G�H�V�����7�U�q�V���O�R�X�U�G�H�V���� 

729  �&�¶�H�V�W�� �X�Q�H�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�� �G�H�� �F�R�Q�F�H�S�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�D�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H���� �L�O�� �I�D�X�W�� �V�D�Y�R�L�U�� �J�D�U�G�H�U�� �V�R�Q��

�F�D�O�P�H���H�W���V�H�V���Q�H�U�I�V�«�� 

�1�R�X�V���D�Y�R�Q�V���G�R�Q�F���X�Q�H���F�D�V�F�D�G�H���G�¶�p�Q�R�Q�F�p�V���G�H���O�D���S�D�U�W���G�H���1�L�F�R�O�D�V���6�D�Ukozy qui 

ont pour fonction de montrer aux téléspectateurs que son interlocutrice ne 

�F�R�U�U�H�V�S�R�Q�G�� �S�D�V�� �D�X�� �S�U�R�I�L�O�� �U�H�F�K�H�U�F�K�p�� �G�¶�X�Q�� �F�K�H�I�� �G�¶�e�W�D�W���� �F�D�U�� �H�O�O�H�� �Q�H�� �S�R�V�V�q�G�H�� �S�D�V�� �O�H�V��

qualités nécessaires pour ce poste, dont le calme, le sang froid et la maîtrise de soi 

font �S�D�U�W�L�H�����8�Q���S�U�p�V�L�G�H�Q�W���G�H���O�D���5�p�S�X�E�O�L�T�X�H���G�R�L�W�����G�¶�D�S�U�q�V���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\�����D�Y�R�L�U���G�X��

sang froid, car il a des responsabilités très lourdes ; or, « Madame Royal » 

�V�¶�p�Q�H�U�Y�H�� �I�D�F�L�O�H�P�H�Q�W���� �H�W�� �G�H�� �S�O�X�V���� �H�O�O�H�� �Q�H�� �U�H�V�S�H�F�W�H�� �S�D�V�� �V�R�Q�� �L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U���� �(�O�O�H�� �Q�H��

possède donc pas, d�¶�D�S�U�q�V���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\�����O�H�V���T�X�D�O�L�W�p�V���U�H�T�X�L�V�H�V����Notons que plus 

il se place en position de victime du non respect de son interlocutrice, plus il la 

dévalorise en tant �T�X�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �G�X�� �G�p�E�D�W et sur le plan humain : �>�«�@��ne me 

montrez pas avec cet index pointé���� �S�D�U�F�H�� �T�X�H�� �I�U�D�Q�F�K�H�P�H�Q�W�«, Madame Royal a 

�T�X�D�O�L�I�L�p�� �P�R�Q�� �S�U�R�S�R�V�� �G�H�� �O�D�U�P�H�� �j�� �O�¶�°�L�O���� �V�R�X�V-entendant par là que la sincérité 

�Q�¶�p�W�D�L�W���T�X�H���G�H���V�R�Q���F�{�W�p���H�W���T�X�H���G�H���P�R�Q���F�{�W�p���L�O���G�H�Y�D�L�W���\���D�Y�R�L�U���T�X�H���G�X���P�H�Q�V�R�Q�J�H, �>�«�@ 
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je ne mets pas en cause votre sincérité Madame, ne mettez pas en cause ma 

moralité.  

�'�¶�X�Q�H�� �F�H�U�W�D�L�Q�H�� �I�D�o�R�Q���� �S�R�X�U�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O���� �V�D�� �W�H�Q�W�D�W�L�Y�H�� �G�¶�X�W�L�O�L�V�H�U��

�O�¶�p�P�R�W�L�R�Q���F�R�P�P�H���p�O�p�P�H�Q�W���G�H���U�H�Q�I�R�U�F�H�P�H�Q�W���G�H���V�R�Q���H�W�K�R�V���H�Q���V�¶�D�I�I�L�F�K�D�Q�W���H�Q���F�R�O�q�U�H����

finit par se retourner contre elle. Pour se rattraper, elle semble tenter de marquer la 

différence sémantique entre « se mettre en colère » ou « se révolter » et 

« �V�¶�p�Q�H�U�Y�H�U » ou « sortir de ses gonds » ou encore « perdre ses nerfs et son 

calme ». Elle fait donc explicitement la dissociation sémantique de ces 

expressions :  

Exemple 4  

698  Pas de mépris �����-�H���Q�¶�D�L���S�D�V���S�H�U�G�X���P�H�V���Q�H�U�I�V�����M�H���V�X�L�V���H�Q���F�R�O�q�U�H�« 

702  �-�H���Q�H���P�¶�p�Q�H�U�Y�H���S�D�V ! Je suis en colère !  

 704   Je ne suis jamais énervée �����-�¶�D�L���E�H�D�X�F�R�X�S���G�H���V�D�Q�J���I�U�R�L�G !  

722  �>�«�@���-�H���Q�H���V�X�L�V���S�D�V���V�R�U�W�L�H���G�H���P�H�V���J�R�Q�G�V ! 

738  J�H���Q�H���P�¶�p�Q�H�U�Y�H���S�D�V�����M�H��me révolte. 

�6�L�� �H�O�O�H�� �L�Q�V�L�V�W�H�� �W�D�Q�W�� �V�X�U�� �F�H�� �S�R�L�Q�W�� �H�Q�� �G�L�V�D�Q�W�� �T�X�¶�r�W�U�H�� �H�Q�� �F�R�O�q�U�H�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V��

�V�\�Q�R�Q�\�P�H�� �G�H�� �V�¶�p�Q�H�U�Y�H�U�� �R�X�� �G�H�� �S�H�U�G�U�H�� �V�R�Q�� �F�D�O�P�H�� �H�W�� �V�H�V�� �Q�H�U�I�V���� �F�¶�H�V�W�� �S�D�U�F�H�� �T�X�H��

« �V�¶�p�Q�H�U�Y�H�U » a une connotation négative susceptible de disqualifier sa face, alors 

�T�X�¶�r�W�U�H�� �H�Q�� �F�R�O�q�U�H���� �V�X�U�W�R�X�W�� �O�R�U�V�T�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �F�R�O�q�U�H�V�� �© qui sont parfaitement 
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saines », comme elle le soutient, face à des injustices, est très utile dans certaines 

circonstances. �(�Q���H�I�I�H�W�����V�¶�p�Q�H�U�Y�H�U���Q�¶�D���S�D�V���Y�D�O�R�U�L�V�D�Q�W���S�R�X�U���O�D���O�R�F�X�W�U�L�F�H�����9�R�L�F�L�����S�R�X�U��

comprendre la connotation négative attachée à ce verbe, une définition tirée du 

dictionnaire  Larousse en ligne : Perdre le contrôle de ses nerfs, être dans un état 

de nervosité, d'impatience, d'excitation6. Le même dictionnaire définit la colère de 

la façon suivante : État affectif violent et passager, résultant du sentiment d'une 

agression, d'un désagrément, traduisant un vif mécontentement et accompagné de 

réactions brutales. 

Ce que Ségolène Royal �W�H�Q�W�H�� �G�H�� �T�X�D�O�L�I�L�H�U�� �F�R�P�P�H�� �X�W�L�O�H�� �H�W�� �S�R�V�L�W�L�I���� �F�¶�Hst-à-

dire se mettre en colère face à des injustices, son adversaire tente de le qualifier, 

quant à lui, comme négatif, comme une perte de contrôle de soi. Elle semble de 

plus, offensée et déstabilisée, car elle considère que son interlocuteur a utilisé des 

termes insultants et méprisants à son égard en disant �T�X�¶ « elle a perdu ses nerfs ». 

�&�¶�H�V�W�� �S�R�X�U�� �F�H�W�W�H�� �U�D�L�V�R�Q�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �U�H�I�X�V�H���� �j�� �S�O�X�V�L�H�X�U�V�� �U�H�S�U�L�V�H�V���� �G�H�� �F�p�G�H�U�� �O�H�� �W�R�X�U�� �G�H��

parole à son adversaire, car elle tient à négocier et de réparer sa face avant de 

clore la séquence et de passer à u�Q�� �D�X�W�U�H�� �V�X�M�H�W���� �(�W�� �F�¶�H�V�W�� �S�R�X�U�� �F�H�O�D�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �W�L�H�Q�W�� �j��

�D�Y�R�L�U���O�H���G�H�U�Q�L�H�U���P�R�W���H�W���p�Q�R�Q�F�H�U�����M�X�V�W�H���D�Y�D�Q�W���G�H���S�D�V�V�H�U���j���D�X�W�U�H���F�K�R�V�H�����T�X�¶�H�O�O�H���D���J�D�U�G�p��

sa capacité de révolte intacte :  

Exemple 5  

739  PPDA ���� �$�O�R�U�V���� �F�R�P�P�H�Q�W�� �Y�R�X�V�� �D�O�O�H�]�� �I�D�L�U�H�� �O�¶�X�Q�� �H�W�� �O�¶�D�X�W�U�H���� �S�R�X�U�� �O�D�Q�F�H�U�� �O�D 

�P�D�F�K�L�Q�H���H�X�U�R�S�p�H�Q�Q�H�«���6�¶�L�O���Y�R�X�V���S�O�D�v�W�« 

�6�5�������&�D�U���M�¶�D�L���J�D�U�G�p���P�D���F�D�S�D�F�L�W�p���G�H���U�p�Y�R�O�W�H���L�Q�W�D�F�W�H�� 

                                                 
6 http://www.larousse.fr/dictionnaires/francais 
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Il est important de noter ici que dans un contexte social plus général, 

�G�¶�D�S�U�q�V�� �F�H�U�W�D�L�Q�V�� �F�O�L�F�K�p�V�� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W�� �O�H�V�� �I�H�P�P�H�V���� �O�H�V�� �F�U�L�V�H�V�� �G�H�� �Q�H�U�I�V��sont 

typiquement féminines et �V�R�Q�W�� �D�V�V�R�F�L�p�H�V�� �j�� �O�¶�K�\�V�W�p�U�L�H�� �I�p�P�L�Q�L�Q�H�����/�¶�D�G�M�H�F�W�L�I��

hystérique est ainsi devenu un cliché pour qualifier toute femme qui se met en 

�F�R�O�q�U�H�����(�W���F�¶�H�V�W���S�U�p�F�L�V�p�P�H�Q�W���V�X�U���F�H�V���F�O�L�F�K�p�V���P�D�F�K�L�V�W�H�V���T�X�H���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\���V�H���E�D�V�H��

lors de cette séquence pour faire passer la colère de son adversaire pour de 

�O�¶�K�\�V�W�p�U�L�H�� �I�p�P�L�Q�L�Q�H���� �H�Q�� �P�D�Q�L�S�X�O�D�Q�W�� �G�H�V�� �S�U�p�F�R�Q�V�W�U�X�L�W�V�� �Fulturels concernant les 

femmes, tout en apparaissant poli et bienveillant.  

�3�R�X�U�� �I�L�Q�L�U���� �L�O�� �H�V�W�� �L�Q�W�p�U�H�V�V�D�Q�W�� �G�¶�R�E�V�H�U�Y�H�U�� �G�Hux principes qui relèvent du 

domaine de la psychologie sociale, qui interviennent dans cette séquence de colère 

et qui trouvent ici une application qui semble servir la stratégie de Nicolas 

Sarkozy���� �&�H�V�� �G�H�X�[�� �S�U�L�Q�F�L�S�H�V�� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�Y�H�Q�W�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �G�\�Q�D�P�L�T�X�H�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q��

verbale entre les deux candidats, dont ils se nourrissent pour évoluer. Le premier 

est un principe de la perception humaine, celui de la contrastivité, ou de la 

�S�H�U�F�H�S�W�L�R�Q�� �F�R�Q�W�U�D�V�W�p���� �&�R�P�P�H�� �Q�R�X�V�� �O�¶�D�Y�R�Q�V�� �G�p�M�j�� �U�H�P�D�U�T�X�p�� �S�O�X�V�� �K�D�X�W���� �O�R�U�V�� �G�H�� �F�H�W��

épisode du débat, plus Ségolène Royal se montre révoltée et irritée, plus Nicolas 

Sarkozy affiche - avec beaucoup de plaisir, me semble-t-il - une parfaite maîtrise 

de soi en se montrant calme. À travers le principe de contraste, Nicolas Sarkozy 

�U�p�X�V�V�L�W���j���V�H���S�U�p�V�H�Q�W�H�U���G�¶�D�X�W�D�Q�W���S�O�X�V���F�D�O�P�H���H�W���F�R�P�P�H���T�X�H�O�T�X�¶�X�Q���T�X�L���D���G�¶�D�X�W�D�Q�W���S�O�X�V��

�G�H�� �V�D�Q�J�� �I�U�R�L�G�� �T�X�¶�L�O�� �V�H�� �W�U�R�X�Y�H�� �I�D�F�H�� �j�� �X�Q�H�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�� �T�X�L�� �Y�L�H�Q�W�� �G�H�� �U�p�D�J�L�U�� �G�H�� �I�D�o�R�Q��

�L�P�S�X�O�V�L�Y�H���H�W���G�H���V�¶�D�I�I�L�F�K�H�U���Wrès en colère. 

Robert Cialdini décrit très bien ce principe de la perception contrastée chez 

�O�¶�K�R�P�P�H :  

Il y a un principe de la perception humaine, le principe du contraste, qui 

�D�I�I�H�F�W�H���O�D���I�D�o�R�Q���G�R�Q�W���Q�R�X�V���Y�R�\�R�Q�V���O�D���G�L�I�I�p�U�H�Q�F�H���H�Q�W�U�H���G�H�X�[���F�K�R�V�H�V�����S�U�p�V�H�Q�W�p�H�V���O�¶�X�Q�H��

�D�S�U�q�V�� �O�¶�D�X�W�U�H���� �3�R�X�U��simplifier, disons que si le deuxième objet est différent du 
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premier, nous aurons tendance à le voir pl�X�V�� �G�L�I�I�p�U�H�Q�W�� �T�X�¶�L�O�� �Q�H�� �O�¶�H�V�W�� �H�Q�� �U�p�D�O�L�W�p����

�$�L�Q�V�L���� �V�L�� �Q�R�X�V�� �V�R�X�O�H�Y�R�Q�V�� �G�¶�D�E�R�U�G�� �X�Q�� �R�E�M�H�W�� �O�p�J�H�U���� �S�X�L�V�� �X�Q�� �R�E�M�H�W�� �O�R�X�U�G���� �Q�R�X�V��

�W�U�R�X�Y�H�U�R�Q�V�� �O�H�� �G�H�X�[�L�q�P�H�� �R�E�M�H�W�� �S�O�X�V�� �O�R�X�U�G�� �T�X�H�� �V�L�� �Q�R�X�V�� �Q�¶�D�Y�L�Rns pas soulevé le 

premier objet. Le principe de contraste est bien établi dans le domaine 

�S�V�\�F�K�R�S�K�\�V�L�T�X�H���H�W���V�¶�D�S�S�O�L�T�X�H���j���W�R�X�W�H�V���O�H�V���I�R�U�P�H�V���G�H���S�H�U�F�H�S�W�L�R�Q���� 

                                                                                        (Cialdini 1990 : 19) 

De la même façon, lors de cet épisode, Nicolas Sarkozy paraît aux yeux de 

l�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���E�H�D�X�F�R�X�S���S�O�X�V���F�D�O�P�H���H�W���P�D�v�W�U�H���G�H���O�X�L���T�X�¶�L�O���Q�H���O�H���S�D�U�D�L�W�U�D�L�W���V�L���F�H�W���p�F�O�D�W���G�H��

�F�R�O�q�U�H���G�H���O�D���S�D�U�W���G�H���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H���Q�¶�D�Y�D�L�W���S�D�V���H�X���O�L�H�X�����8�Q�H���P�r�P�H���D�W�W�L�W�X�G�H���S�H�X�W��

�r�W�U�H���S�H�U�o�X�H���W�U�q�V���G�L�I�I�p�U�H�Q�W�H���H�Q���I�R�Q�F�W�L�R�Q���G�H���O�¶�p�Y�q�Q�H�P�H�Q�W���T�X�L���V�X�L�W���R�X���T�X�L���S�U�p�F�q�G�H���G�D�Q�V��

l�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����&�H�W�W�H���F�U�L�V�H���G�H���F�R�O�q�U�H���G�H���V�R�Q���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���Q�H���I�D�L�W���H�Q���U�p�D�O�L�W�p���T�X�H���U�H�Q�I�R�U�F�H�U��

�V�R�Q���L�P�D�J�H���G�¶�K�R�P�P�H���F�D�O�P�H�����3�D�U���F�R�Q�W�U�D�V�W�H�����L�O���U�H�Q�I�R�U�F�H���V�R�Q���L�P�D�J�H���G�¶�K�R�P�P�H���I�L�D�E�O�H����

digne de confiance, maître de lui et serein et fait en même temps, par la même 

occasion, re�V�V�R�U�W�L�U�� �O�¶�L�P�S�X�O�V�L�Y�L�W�p�� �H�W�� �O�¶�L�U�U�L�W�D�E�L�O�L�W�p�� �G�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �&�H�� �T�X�L�� �H�V�W��

�U�H�P�D�U�T�X�D�E�O�H�����F�¶�H�V�W���O�H���I�D�L�W���T�X�H���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\���Q�¶�D���S�D�V���O�¶�D�L�U���G�¶�H�[�S�O�R�L�W�H�U���O�H���S�U�L�Q�F�L�S�H��

�G�H���O�D���S�H�U�F�H�S�W�L�R�Q���F�R�Q�W�U�D�V�W�p�H�����F�D�U���F�H���Q�¶�H�V�W���S�D�V���O�X�L���T�X�L���V�H���W�U�R�X�Y�H���j���O�¶�R�U�L�J�L�Q�H�����G�X���P�R�L�Q�V��

pas directement) de cet épisode de colère. Il ne semble donc pas conscient aux 

�\�H�X�[�� �G�X�� �S�X�E�O�L�F�� �G�¶�H�[�S�O�R�L�W�H�U�� �F�H�W�W�H�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �j�� �V�R�Q�� �D�Y�D�Q�W�D�J�H���� �H�Q�� �P�H�W�W�D�Q�W�� �H�Q�� �D�Y�D�Q�W�� �O�H��

contraste entre les deux attitudes, la sienne et celle de son interlocutrice. Il en tire 

un profit maximal, mais ce qui est extraordinaire �G�X�� �S�R�L�Q�W�� �G�H�� �Y�X�H�� �G�H�� �O�¶�D�Q�D�O�\�V�H��

linguistique �F�¶�H�V�W���T�X�H���F�H�W�W�H���W�H�F�K�Q�L�T�X�H���W�U�q�V���H�I�I�L�F�D�F�H���H�V�W���D�V�V�H�]���V�X�E�W�L�O�H���S�R�X�U���T�X�¶�L�O���Q�¶�D�L�W��

�S�D�V�� �O�¶�D�L�U�� �G�H�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �T�X�L�� �P�D�Q�L�S�X�O�H�� �O�D�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �/�H�� �E�X�W�� �G�H�� �F�H�W�W�H�� �P�D�Q�°�X�Y�U�H��

�O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H���Q�¶�H�V�W���S�D�V���S�H�U�F�H�S�W�L�E�O�H��à première vue.   

�/�H���G�H�X�[�L�q�P�H���S�U�L�Q�F�L�S�H���T�X�H���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\���P�H�W���H�Q���°�X�Y�U�H���S�R�X�U���U�H�W�R�X�U�Q�H�U���O�D��

situation à son avantage, est le principe de cohérence. Alors que son interlocutrice 

�F�K�D�Q�J�H�� �E�U�X�V�T�X�H�P�H�Q�W�� �G�¶�D�W�W�L�W�X�G�H���� �Y�R�O�R�Q�W�D�L�U�H�P�H�Q�W�� �R�X�� �Q�R�Q���� �S�R�X�U�� �E�D�V�F�X�O�H�U�� �G�D�Q�V�� �X�Q�H��
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colère sans précédent dans le débat, Nicolas Sarkozy, quant à lui, prend soin de 

conserver la même ligne de comportement que pendant toute la durée du face à 

face. Du début à la fin, il affiche un certain dynamisme et assurance remarquable, 

�P�D�L�V�� �D�F�F�R�P�S�D�J�Q�p�V�� �G�¶�X�Q�H�� �S�D�U�I�D�L�W�H�� �P�D�v�W�U�L�V�H�� �G�H�� �V�R�L���� �H�W�� �G�¶�X�Q�� �F�D�O�P�H�� �L�Q�p�E�U�D�Q�O�D�E�O�H���� �,�O��

conserve soigneusement la même ligne de conduite avant, pendant et après 

�O�¶�H�[�S�O�R�V�L�R�Q�� �G�H�� �F�R�O�q�U�H�� �G�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �6�R�Q�� �D�W�W�L�W�X�G�H�� �H�V�W�� �F�D�U�D�F�W�p�U�L�V�p�H�� �S�D�U�� �G�H�� �O�D��

cohérence et de la stabilité, car elle re�V�W�H���O�D���P�r�P�H���G�X���G�p�E�X�W���j���O�D���I�L�Q�����&�H���T�X�L���Q�¶�H�V�W��

pas le cas du comportement de Ségolène Royal, qui risque, avec cet épisode de 

�F�R�O�q�U�H���� �G�H�� �E�D�V�F�X�O�H�U�� �G�D�Q�V�� �O�¶�L�Q�V�W�D�E�L�O�L�W�p�� De plus, elle passe à côté de ce qui est 

important dans cette séquence, en discutant sur le sens des mots se révolter, 

�V�¶�p�Q�H�U�Y�H�U���H�W���V�H���P�H�W�W�U�H���H�Q���F�R�O�q�U�H�« Ainsi, en essayant de se rattraper et de regagner 

sa face, elle perd le fil des idées importantes. Ce comportement confirme certains 

clichés machistes accusant la femme de se noyer dans les détails et passer à côté 

�G�H���O�¶�H�V�V�H�Q�W�L�H�O���� 

Et pour renforcer ce contraste entre la cohérence qui le caractérise et 

�O�¶�L�Q�F�R�Q�V�p�T�X�H�Q�F�H���G�H���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H���� �1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\�� �S�U�H�Q�G���V�R�L�Q���G�H���O�¶�D�F�F�H�Q�W�X�H�U��

�H�Q���O�¶�H�[�S�O�L�F�L�W�D�Q�W :  

Exemple 6 

693  NS �����>�«�@���-�H���Q�H���V�D�L�V���S�D�V���S�R�X�U�T�X�R�L���0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O���G�¶�K�D�E�L�W�X�G�H���F�D�O�P�H�����D���S�H�U�G�X��

�V�H�V���Q�H�U�I�V�« 

�,�O�� �S�R�L�Q�W�H�� �D�L�Q�V�L���� �W�R�X�M�R�X�U�V�� �j�� �O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q�� �G�X�� �S�X�E�O�L�F���� �Y�H�U�V�� �X�Q�� �G�p�F�D�O�D�J�H�� �G�D�Q�V�� �O�H��

�F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �G�D�Q�V�� �O�H�� �E�X�W�� �G�H�� �O�D�� �G�L�V�F�U�p�G�L�W�H�U���� �F�D�U�� �O�¶�D�E�V�H�Q�F�H�� �G�H��

�F�R�K�p�U�H�Q�F�H���G�D�Q�V���O�H���F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W���G�H���T�X�H�O�T�X�¶�X�Q���Q�H���S�H�Xt que le dévaloriser.  
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�5�R�E�H�U�W�� �&�L�D�O�G�L�Q�L�� �P�H�W�� �O�¶�D�F�F�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�H�� �U�{�O�H�� �G�X�� �G�p�V�L�U�� �G�H�� �F�R�K�p�U�H�Q�F�H�� �F�K�H�]��

�O�¶�K�X�P�D�L�Q���H�Q���W�D�Q�W���T�X�¶�D�U�P�H���G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���V�R�F�L�D�O�H�����H�W���H�[�S�O�L�T�X�H���F�H���T�X�L���I�D�L�W���V�D���I�R�U�F�H���G�D�Q�V��

la détermination de nos actes :  

�&�R�P�P�H�� �O�H�V�� �D�X�W�U�H�V�� �D�U�P�H�V�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���� �F�H�O�O�H-ci utilise un de nos ressorts 

secrets pour diriger, avec une tranquille �D�V�V�X�U�D�Q�F�H���� �Q�R�V�� �D�F�W�L�R�Q�V���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �W�R�X�W��

�V�L�P�S�O�H�P�H�Q�W���G�H���Q�R�W�U�H���G�p�V�L�U���T�X�D�V�L���R�E�V�H�V�V�L�R�Q�Q�H�O���G�¶�r�W�U�H���H�W���G�H���S�D�U�D�v�W�U�H���F�R�K�p�U�H�Q�W�V���G�D�Q�V��

notre comportement. 

                                                                                        (Cialdini 1990 : 59) 

Et il explique par la suite les pressions intérieures et extérieures qui 

obligent les individus à agir dans la cohérence, au cours de leurs interactions 

sociales :  

Pour comprendre pourquoi le désir de cohérence est une motivation si 

forte, il faut voir que dans la plupart des cas, la cohérence, du fait de son 

importance dans �O�¶�D�G�D�S�W�D�W�L�R�Q���� �H�V�W�� �Y�D�O�R�U�L�V�p�H���� �$�L�Q�V�L���� �O�¶�L�Q�F�R�Q�V�p�T�X�H�Q�F�H�� �H�V�W��

�J�p�Q�p�U�D�O�H�P�H�Q�W���F�R�Q�V�L�G�p�U�p�H���F�R�P�P�H���X�Q���G�p�I�D�X�W�����>�«�@���4�X�H�O�T�X�¶�X�Q���G�R�Q�W���O�H�V���R�S�L�Qions, les 

paroles et les actes ne concordent pas peut être considéré comme incohérent, 

hypocrite, ou même déséquilibré. Au contraire, une cohérence sans faille va 

�V�R�X�Y�H�Q�W���G�H���S�D�L�U���D�Y�H�F���O�¶�L�Q�W�H�O�O�L�J�H�Q�F�H���H�W���O�D���I�R�U�F�H���G�H���F�D�U�D�F�W�q�U�H�����&�¶�H�V�W���O�D���F�R�K�p�U�H�Q�F�H���T�X�L��

fonde la �O�R�J�L�T�X�H�����O�D���U�D�W�L�R�Q�D�O�L�W�p�����O�D���V�W�D�E�L�O�L�W�p���H�W���O�¶�K�R�Q�Q�r�W�H�W�p���� 

                                                                                        (Cialdini 1990 : 61) 

Compte tenu du fait que la cohérence est quelque chose que tout individu 

cherche à intégrer et à conserver dans son comportement social, car reconnue 
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socialement en tant que qualité, reconnaître cette qualité dans le comportement du 

�O�R�F�X�W�H�X�U���� �Q�H�� �I�D�L�W�� �T�X�H�� �Y�D�O�R�U�L�V�H�U�� �V�D�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H���� �H�W�� �U�H�F�R�Q�Q�D�v�W�U�H�� �H�Q�� �O�X�L�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �G�H��

�V�H�Q�V�p���� �G�H�� �I�R�U�W���� �G�¶�p�T�X�L�O�L�E�U�p���� �G�H�� �I�Lable. Des attributs tout à fait pertinents pour le 

�S�U�R�I�L�O���G�¶�X�Q���S�U�p�V�L�G�H�Q�W�����$�I�I�L�F�K�H�U���X�Q�H���F�R�Q�G�X�L�W�H���G�H���F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W���F�R�K�p�U�H�Q�W�H���j���W�U�D�Y�H�U�V��

son discours est perçu comme une qualité pour le locuteur ; au contraire, celui 

�G�R�Q�W�� �O�¶�D�W�W�L�W�X�G�H�� �P�D�Q�T�X�H�� �G�H�� �F�R�K�p�U�H�Q�F�H�� �H�W�� �G�R�Q�W��la ligne de conduite change 

brusquement, peut être considéré comme hésitant, faible, instable, indigne de 

confiance, voire même déséquilibré�����G�H�V���D�G�M�H�F�W�L�I�V���J�p�Q�p�U�D�O�H�P�H�Q�W���D�V�V�R�F�L�p�V���j���O�¶�H�W�K�R�V��

féminin. Or, être hésitant, faible, instable, indigne de confiance et déséquilibré, ne 

correspond en aucune manière au profil recherché pour le poste de président de la 

République.  

Nicolas Sarkozy parvient donc, grâce à cette séquence du débat, à 

�U�H�W�R�X�U�Q�H�U���O�¶�p�S�L�V�R�G�H���G�H���O�D���F�R�O�q�U�H���G�H���V�R�Q���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���j���V�R�Q���D�Y�D�Q�W�D�J�H���H�W���U�p�X�V�V�L�W ainsi un 

�G�R�X�E�O�H���F�R�X�S�����F�D�U���L�O���G�p�P�R�Q�W�U�H���O�¶�L�Q�F�R�K�p�U�H�Q�F�H���G�X���F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W���G�H���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H��

�H�Q���O�¶�p�Q�R�Q�o�D�Q�W�����P�D�L�V���D�X�V�V�L���H�Q���D�I�I�L�F�K�D�Q�W���V�D���S�U�R�S�U�H���F�R�K�p�U�H�Q�F�H���D�X���P�R�\�H�Q���G�X���S�U�L�Q�F�L�S�H��

�G�H���F�R�Q�W�U�D�V�W�L�Y�L�W�p���T�X�H���Q�R�X�V���Y�H�Q�R�Q�V���G�¶�R�E�V�H�U�Y�H�U���� �F�H���T�X�L���G�H���S�O�X�V���O�X�L���S�H�U�P�H�W���G�¶�D�I�I�L�F�K�H�U��

un �H�W�K�R�V���W�R�X�W���j���I�D�L�W���D�Y�D�Q�W�D�J�H�X�[�����G�R�W�p���G�H���V�D�Q�J���I�U�R�L�G�����&�R�P�P�H���O�¶�D���Q�R�W�p���O�X�L-même lors 

�G�X�� �G�p�E�D�W���� �j�� �O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q�� �G�H�� �V�R�Q�� �L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H�� �S�R�X�U�� �O�D�� �G�p�V�W�D�E�L�O�L�V�H�U���� �P�D�L�V�� �D�X�V�V�L�� �j��

�O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q�� �G�H�V�� �W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V�� �S�R�X�U�� �S�R�L�Q�W�H�U�� �Y�H�U�V�� �X�Q�H�� �D�W�W�L�W�X�G�H�� �L�Q�D�S�S�U�R�S�U�L�p�H�� �H�W�� �H�Q��

désaccord avec �O�H�V�� �H�[�L�J�H�Q�F�H�V�� �G�X�� �S�U�R�I�L�O�� �G�H�� �F�K�H�I�� �G�H�� �O�¶�e�W�D�W����il faut être calme pour 

être président de la République :   

Exemple 7 

681  Pour être président de la République il faut être calme. 

Observons un autre exemple qui illustre la tentative de Nicolas Sarkozy à 

faire �S�D�V�V�H�U���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H���S�R�X�U���T�X�H�O�T�X�¶�X�Q���G�¶�L�Q�F�R�Q�V�p�T�X�H�Q�W�����G�R�Q�W���O�¶�D�W�W�L�W�X�G�H���H�W���O�D��
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�O�L�J�Q�H�� �G�¶�D�F�W�L�R�Q�� �Q�H�� �V�R�Q�W�� �S�D�V�� �F�R�Q�V�W�D�Q�W�H�V���� �P�D�L�V�� �F�K�D�Q�J�H�D�Q�W�H�V���� �&�H�W�� �H�[�W�U�D�L�W�� �G�X�� �G�p�E�D�W��

�V�¶�L�Q�V�F�U�L�W���G�D�Q�V���O�¶�p�S�L�V�R�G�H���G�H���O�D���G�L�V�F�X�V�V�L�R�Q���F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W���O�¶�D�G�K�p�V�L�R�Q���G�H���O�D���7�X�U�T�X�L�H���G�D�Q�V��

�O�¶�8�Q�L�R�Q���(�X�U�R�S�p�H�Qne :  

Exemple 8 

766  NS �����0�D�L�V���Y�R�X�V�����Y�R�W�U�H���S�R�V�L�W�L�R�Q���F�¶�H�V�W���Q�R�Q���j���O�D���7�X�U�T�X�L�H ?  

SR �����0�D���S�R�V�L�W�L�R�Q�«���3�R�X�U���O�¶�L�Q�V�W�D�Q�W ?  

NS �����3�R�X�U���O�¶�L�Q�V�W�D�Q�W����ça peut changer ? 

SR �����3�R�X�U���O�¶�L�Q�V�W�D�Q�W�����R�X�L�����H�Q���H�I�I�H�W�����M�H���S�H�Q�V�H���T�X�¶�L�O�«���$�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�« 

NS : �d�D���S�H�X�W���F�K�D�Q�J�H�U�« 

SR : Ça peut cha�Q�J�H�U�����S�X�L�V�T�X�H�«���/�D���S�D�U�R�O�H�« 

NS : Moi, ça ne changera pas, moi ça ne changera pas. 

Comme nous pouvons le constater, Nicolas Sarkozy semble insister sur le 

�I�D�L�W�� �T�X�H�� �O�D�� �S�R�V�L�W�L�R�Q�� �G�H�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W�� �O�¶�D�G�K�p�V�L�R�Q�� �G�H�� �O�D�� �7�X�U�T�X�L�H�� �G�D�Q�V��

�O�¶�8�Q�L�R�Q���(�X�U�R�S�p�H�Q�Q�H���S�X�L�V�Ve changer. Il affirme par la suite que lui, il ne changera 

pas de position. Dans cet extrait, il essaye de souligner le fait que son adversaire 

�S�X�L�V�V�H���P�R�G�L�I�L�H�U���V�D���O�L�J�Q�H�� �G�¶�D�F�W�L�R�Q���F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W���X�Q���V�X�M�H�W���W�U�q�V���V�p�U�L�H�X�[���� �,�O���W�H�Q�W�H���H�Q�F�R�U�H��

�X�Q�H�� �I�R�L�V�� �G�H�� �G�p�J�U�D�G�H�U�� �O�¶�L�P�D�J�H de son interlocutrice, en la présentant aux yeux de 
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�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �F�R�P�P�H�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �G�H�� �S�H�X�� �I�L�D�E�O�H���� �F�D�U���V�X�V�F�H�S�W�L�E�O�H�� �G�H�� �F�K�D�Q�J�H�U���G�¶�D�W�W�L�W�X�G�H��

et se comporter avec incohérence vis-à-vis de sujet capitaux.  

�8�Q�H�� �D�X�W�U�H�� �R�F�F�D�V�L�R�Q�� �S�R�X�U�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �G�H�� �P�H�W�W�U�H�� �O�¶�D�F�F�H�Q�W��sur une 

attitude qui manque de cohérence prêtée à son adversaire, se présente un peu plus 

�O�R�L�Q���G�D�Q�V���O�H���G�p�E�D�W�����F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W���O�H���V�X�M�H�W���G�¶�X�Q���p�Y�H�Q�W�X�H�O���E�R�\�F�R�W�W���G�H�V���M�H�X�[���R�O�\�P�S�L�T�X�H�V��

en Chine :  

Exemple 9 

829  NS �����>�«�@���'�¶�D�L�O�O�H�X�U�V���M�H���Q�H���F�R�P�S�U�H�Q�G�V���S�D�V���O�D���S�R�V�L�W�L�R�Q���G�H���0�Ddame Royal, qui 

�H�V�W���I�D�Y�R�U�D�E�O�H���D�X���E�R�\�F�R�W�W�H���S�R�X�U���O�H�V���M�H�X�[���R�O�\�P�S�L�T�X�H�V���H�W���T�X�L���V�¶�H�V�W���U�H�Q�G�X�H���H�Q���&�K�L�Q�H���H�W��

qui est revenue de Chine en félicitant la justice commerciale chinoise. Donc, si 

vous êtes favorable au boycotte pour les sportifs, pourquoi vous-�P�r�P�H�� �Q�¶�D�Y�H�]-

vous pas boycotté votre visite ? �&�¶�H�V�W�� �T�X�D�Q�G�� �P�r�P�H�� �F�X�U�L�H�X�[�� �G�H�� �G�L�U�H�� �D�X�[�� �D�X�W�U�H�V��

« �Q�¶�D�O�O�H�]���S�D�V���H�Q���&�K�L�Q�H » et vous-�P�r�P�H���G�¶�\���r�W�U�H���D�O�O�p�H�� 

Notons au passage que Ségolène Royal venait de dire, concernant ce point, 

�D�S�U�q�V�� �D�Y�R�L�U�� �p�W�p�� �L�Q�W�H�U�U�R�J�p�H�� �S�D�U�� �O�D�� �M�R�X�U�Q�D�O�L�V�W�H���� �T�X�¶�H�O�O�H�� �Q�¶�p�W�D�L�W�� �S�D�V�� �I�D�Y�R�U�D�E�O�H�� �D�X��

boycott des jeux olympiques en Chine : 

Exemple 10 

825  AC �����9�R�X�V���r�W�H�V���I�D�Y�R�U�D�E�O�H���j���O�¶�L�G�p�H���G�X���E�R�\�F�R�W�W�H ?   

 

SR : Justement, je ne suis pas favorable au boycotte�����P�D�L�V���M�H���S�H�Q�V�H���T�X�¶�L�O���I�D�X�W�« 
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 Néanmoins, son adversaire tient à reprendre et à reformuler ses propos, de 

�I�D�o�R�Q�� �j�� �V�R�X�O�L�J�Q�H�U�� �O�D�� �F�R�Q�W�U�D�G�L�F�W�L�R�Q�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�V�� �D�F�W�H�V�� �G�H�� �V�R�Q�� �L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H���� �T�X�L�� �V�¶�H�V�W��

rendue en Chine, et ses paroles, à savoir, le propos que lui-�P�r�P�H���O�X�L���S�U�r�W�H�����T�X�¶�H�O�O�H��

est favorable au boycott des jeux olympiques en Chine. Il semble tenter encore 

�X�Q�H���I�R�L�V�����G�¶�H�[�S�O�L�F�L�W�H�U���G�H�Y�D�Q�W���O�H�V���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V���G�X���G�p�E�D�W���X�Q���p�F�D�U�W���H�Q�W�U�H���O�H�V���S�D�U�R�O�H�V��

�H�W���O�H�V���D�F�W�H�V���G�H���V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �S�R�X�U���G�R�W�H�U���V�D���O�L�J�Q�H���G�H�� �F�R�Q�G�X�L�W�H���G�¶�X�Q�H���L�Q�F�R�K�p�U�H�Q�F�H��

�I�O�D�J�U�D�Q�W�H�����T�X�L���O�D���G�L�V�F�U�p�G�L�W�H�U�D���D�X�[���\�H�X�[���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H��  

 Nous venons de voir comment deux principes de la perception humaine, 

le principe de la perception contrastée et le principe de cohérence peuvent être 

�H�[�S�O�R�L�W�p�V�� �j�� �O�¶�D�Y�D�Q�W�D�J�H�� �G�¶�X�Q�� �R�U�D�W�H�X�U�� �K�D�E�L�O�H�� �T�X�L�� �V�D�L�W�� �D�G�D�S�W�H�U�� �V�R�Q�� �F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�� �j��

�Q�¶�L�P�S�R�U�W�H�� �T�X�H�O�O�H�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q���� �j �Q�¶�L�P�S�R�U�W�H�� �T�X�H�O�� �L�Q�F�L�G�H�Q�W�� �G�H�� �O�D�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q���� �T�X�¶�L�O��

soit calculé ou spontané.  

�'�¶�X�Q�H���P�D�Q�L�q�U�H���J�p�Q�p�U�D�O�H�����Q�R�X�V���S�R�X�Y�R�Q�V���R�E�V�H�U�Y�H�U���T�X�H���O�D���V�F�q�Q�H���G�H���F�R�O�q�U�H���G�H��

�6�p�J�R�O�q�Q�H���5�R�\�D�O���D���p�W�p���S�O�X�V���E�p�Q�p�I�L�T�X�H���j���V�R�Q���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���T�X�¶�j���H�O�O�H-�P�r�P�H�����F�D�U���O�¶�H�W�K�R�V��

�T�X�¶�H�O�O�H���D���W�H�Q�W�p���G�H���F�R�Q�V�Wruire à travers cette séquence est fortement contesté et mis 

�H�Q�� �F�D�X�V�H���� �G�¶�X�Q�H�� �F�H�U�W�D�L�Q�H�� �P�D�Q�L�q�U�H���� �S�D�U�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �H�W�� �D�X�Fune concession ne 

semble �S�R�V�V�L�E�O�H�� �G�H�� �V�D�� �S�D�U�W���� �/�¶�H�W�K�R�V�� �G�H�� �S�U�R�W�H�F�W�U�L�F�H�� �G�H�V�� �H�Q�I�D�Q�W�V�� �K�D�Q�G�L�F�D�S�p�V���� �G�H��

combattante qui se met en colère face aux injustices vis-à-vis du handicap, est 

�U�p�I�X�W�p�� �S�D�U�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �&�H�� �G�H�U�Q�L�H�U�� �S�U�R�S�R�V�H�� �j�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �X�Q�� �D�X�W�U�H�� �H�W�K�R�V�� �G�H�� �O�D��

candidate socialiste, très négatif : celui qui est ancré sur le stéréotype social de 

�O�¶�K�\�V�W�p�U�L�H���I�p�P�L�Q�L�Q�H�����G�H���O�D���S�H�U�W�H���G�H���F�R�Q�W�U�{�O�H���G�H���V�R�L�����G�H���O�¶�D�E�V�H�Q�F�H���G�H���V�D�Q�J���I�U�R�L�G���H�W���G�H��

�O�¶�L�Q�F�R�Q�V�p�T�X�H�Q�F�H���� �&�¶�H�V�W�� �G�H�� �F�H�W�W�H�� �I�D�o�R�Q�� �T�X�¶�L�O�� �S�D�U�Y�L�H�Q�W�� �j�� �U�H�S�U�H�Q�G�U�H�� �F�H�W�� �p�S�L�V�R�G�H����

déclenché par son adversaire, à son avantage.  
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5.2. La politesse verbale en tant que stratégie 

d'agression dans l'argumentation 

Concernant la fonction de la politesse verbale dans le duel politique 

télévisé étudié ici, je me propose d'examiner maintenant de quelle façon les 

formules et manifestations de politesse �± très nombreuses dans le débat en 

question �± �V�R�Q�W���X�W�L�O�L�V�p�H�V���G�D�Q�V���O�H���E�X�W���G�¶�D�J�U�H�Vser et de déstabiliser l'adversaire.  

L'ironie, la variation des registres discursifs, la concession argumentative, 

l'usage excessif des titres d'adresse basculant dans l' «hyperpolitesse» et la 

technique de la prétérition, sont quelques exemples interférant avec la déférence, 

visant l'auto-promotion et l'élaboration de l'ethos d'une part, et d'autre part, 

l'effacement et la disqualification du discours adverse. Les manifestations de 

politesse verbale accompagnent, à plusieurs reprises tout au long du débat en 

question, les tentatives d'agression, de déstabilisation et de ridiculisation de 

l'adversaire, sans pour autant le placer en position de victime.  

Pour commencer, jetons un regard sur la notion de politesse verbale et son 

rôle dans la communication. La politesse peut être définie comme l'usage des 

bonnes manières dans l'interaction, et l'application pratique des règles de 

bienséance et de l'étiquette dans la communication. Les phénomènes de politesse 

verbale constituent des principes universels de l'interaction humaine. Ce réseau 

�G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�V���U�p�F�L�S�U�R�T�X�H�V���T�X�¶�H�V�W���O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���V�R�F�L�D�O�H�����U�H�S�R�V�H���V�X�U���O�D���S�R�O�L�W�H�V�V�H���H�Q���F�H��

�T�X�L�� �F�R�Q�F�H�U�Q�H�� �O�¶�p�T�X�L�O�L�E�U�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�V�� �U�D�S�S�R�U�W�V�� �D�Y�H�F�� �D�X�W�U�X�L���� �/�H�V�� �P�D�Q�L�I�H�V�W�D�W�L�R�Q�V�� �G�H��

politesse sont essentielles pour le maintien de l'harmonie et de l'équilibre au 

niveau de la relation interpersonnelle, comme le soulignent Brown et Levinson :  
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 Politeness, as the authors define it, is basic to the production of social 

order, and a precondition of human cooperation, so that any theory which 

provides an understanding of this phenomenon at the same time goes to the 

foundations of human social life. 

                                                                         (Brown & Levinson 87 : xiii) 

Il est important pour commencer à étudier la politesse et son 

�I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�����G�¶�D�S�S�U�R�I�R�Q�G�L�U �G�¶�D�E�R�U�G��une notion que nous avons déjà croisé lors 

de ce travail : la notion de face. �&�D�U���F�H�W�W�H���Q�R�W�L�R�Q���V�H���W�U�R�X�Y�H���D�X���F�°�X�U���G�H���O�D���W�K�p�R�U�L�H���G�H��

la politesse. La notion de face, telle que le sociologue Erving Goffman l'a définie, 

a une place centrale dans cette étude, car les participants de l'interaction sont 

concernés par la préservation de leurs faces respectives, la gestion et la 

négociation de leur identité et la présentation de soi lors de l'échange. La notion 

de face est é�W�U�R�L�W�H�P�H�Q�W���O�L�p�H���j���F�H�O�O�H���G�H���O�D���S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q���G�H���V�R�L�����D�X���V�H�Q�V���G�H���O�¶�H�W�K�R�V���G�H��

la rhétorique aristotélicienne.  

Voici comment Goffman définit la face : 

On peut définir le terme de face comme étant la valeur sociale positive 

qu'une personne revendique effectivement à travers la ligne d'action que les 

autres supposent qu'elle a adoptée au cours d'un contact particulier. La face est 

une image du moi délinéée selon certains attributs sociaux approuvés, et 

néanmoins partageable, puisque, par exemple, on peut donner une bonne image 

de sa profession ou de sa confession en donnant une bonne image de soi. 

                                                                                         (Goffman 1974 : 9) 



157 

 

Brown et Levinson, largement inspirés par Erving Goffman (1974), 

�G�p�I�L�Q�L�V�V�H�Q�W���O�D���I�D�F�H���F�R�P�P�H���O�¶�L�P�D�J�H���G�H���V�R�L���T�X�H���W�R�X�W���L�Q�G�L�Y�L�G�X���W�L�H�Q�W���j���F�R�Q�V�W�U�X�L�U�H���R�X���j��

préserver lors des interactions verbales. 

Voici leur définition, dans Politeness, some universals in language usage : 

�>�«�@��All competent adult members of a society have (and know each other 

to have) 

�µ�I�D�F�H�¶�����W�K�H���S�X�E�O�L�F���V�H�O�I-image that every member wants to claim for himself, 

consisting in two related aspects: 

negative face: the basic claim to territories, personal preserves, rights to 

non-distraction, - i.e. to freedom of action and freedom from imposition. 

positive face: the positive consistent self-�L�P�D�J�H�� �R�I�� �µ�S�H�U�V�R�Q�D�O�L�W�\�¶�� ���F�U�X�F�L�D�O�O�\��

including the desire that this self-image be appreciated and approved of) claimed 

by interactants. 

                                                                         (Brown & Levinson 87 : 61) 

En guise de traduction je propose l'explication suivante pour éclairer les 

notions de face négative et de face positive : la face négative correspond à ce 

�T�X�¶�R�Q���S�H�X�W���D�S�S�H�O�H�U���O�H��territoire et la face positive tout simplement à la face, notion 

qui désigne le b�H�V�R�L�Q���Q�D�U�F�L�V�V�L�T�X�H���G�H���O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X���G�¶�r�W�U�H���V�R�F�L�D�O�H�P�H�Q�W���U�H�F�R�Q�Q�X. 
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�&�R�P�P�H�� �O�H�� �Q�R�W�H�� �7�U�D�Y�H�U�V�R���� �F�H�V�� �G�H�X�[�� �D�V�S�H�F�W�V�� �G�H�� �O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�� �H�Q�� �L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q����

correspondent : 

- pour le territoire���� �j�� �O�D�� �]�R�Q�H�� �R�•�� �O�¶�L�U�U�X�S�W�L�R�Q���� �Y�R�L�Ue simplement 

�O�¶�L�Q�W�H�U�Y�H�Q�W�L�R�Q���G�¶�D�X�W�U�X�L�����S�H�X�W��constituer �X�Q�H���L�Q�J�p�U�H�Q�F�H�����&�¶�H�V�W���O�¶�H�V�S�D�F�H���S�H�U�V�R�Q�Q�H�O���j��

�O�¶�L�Q�W�p�U�L�H�X�U���G�X�T�X�H�O���O�H�V���L�Q�G�L�Y�L�G�X�V���R�Q�W���O�H���G�U�R�L�W���G�¶�D�J�L�U���V�D�Q�V���D�Y�R�L�U���G�H���F�R�P�S�W�H���j���U�H�Q�G�U�H��

(territoire est donc à entendre aux sens corporel, matériel, spatial, temporel, 

cognitif ou affectif) ; 

- pour la face���� �j�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�H�� �V�R�L�� �S�U�p�V�H�Q�W�p�H�� �j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �O�D�� �O�L�J�Q�H�� �G�H�� �F�R�Q�G�X�L�W�H��

adoptée. La face dépend fortement des autres, elle est symbolique du besoin de 

reconnaissance de chacun. 

                                                                                       (Traverso 1999 : 51) 

 Au cours des échanges sociaux, les faces, et par conséquent les relations 

�H�Q�W�U�H�� �O�H�V�� �S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�V�� �G�¶�X�Q�H�� �L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �O�D�Q�J�D�J�L�q�U�H���� �V�R�Q�W�� �F�R�Q�V�W�D�P�P�H�Q�W�� �P�H�Q�D�F�p�H�V����

Cela est dû au fait que les messages sont aussi des porteurs potentiels de menaces 

�H�W�� �G�¶�R�I�I�H�Q�V�H�V�� �S�R�X�U�� �O�D�� �I�D�F�H�� �G�X�� �G�H�V�W�L�Q�D�W�D�L�U�H���� �&�K�D�F�X�Q�� �G�¶�H�Q�W�U�H�� �Q�R�X�V�� �D�� �O�¶�R�F�F�D�V�L�R�Q��

�G�¶�D�W�W�H�V�W�H�U���F�H���S�K�p�Q�R�P�q�Q�H���D�X���F�R�X�U�V���G�H�V���L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�V���Y�H�U�E�D�O�H�V���G�H���O�D���Y�L�H���T�X�R�W�L�G�L�H�Q�Q�H���� 

Brown et Levinson soulignent le caractère potentiellement menaçant des 

messages dans la communication :  

 The use of politeness is tied to social determinants, specifically the 

relationship between speaker and addressee and the potential offensiveness of the 

message content. 
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                                                                         (Brown & Levinson 1987: 2) 

Il est important de mentionner à ce stade, certaines notions étroitement 

liées au fonctionnement de la politesse verbale :  

�&�¶�H�V�W�� �j�� �%�U�R�Z�Q�� �H�W�� �/�H�Y�L�Q�V�R�Q�� �T�X�H�� �O�¶�R�Q�� �G�R�L�W�� �O�D�� �S�U�H�P�L�q�U�H�� �W�K�p�R�U�L�H�� �O�L�Q�J�X�L�V�Wique 

cohérente de la politesse ;  théorie fondée sur les notions de « face », de « FTA » 

(Face Threatening Acts = actes menaçants pour la face), et de « face-want » 

(désir de préservation de la face) - la politesse apparaissant dans cette 

perspective comme un ensemble de procédés permettant de concilier le désir 

mutuel de préservation des faces avec le fait que la plupart des actes accomplis 

�G�X�U�D�Q�W���O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���U�L�V�T�X�H�Q�W���G�H���Y�H�Q�L�U���P�H�Q�D�F�H�U���W�H�O�O�H���R�X���W�H�O�O�H���G�H�V���I�D�F�H�V���H�Q���S�U�p�V�H�Q�F�H����

et se ramenant au principe général : « Ménagez-vous les uns les autres ». 

                                                                      (Kerbrat-Orecchioni 1994 : 88)  

�1�R�X�V���S�R�X�Y�R�Q�V���G�L�V�W�L�Q�J�X�H�U���G�H�X�[���W�\�S�H�V���G�¶�D�F�W�H���S�R�X�U���O�D���I�D�F�H : FFA et FTA. FTA 

signifie actes menaçants pour la face (Face Threatening Acts), comme par 

�H�[�H�P�S�O�H�� �O�D�� �F�U�L�W�L�T�X�H���� �O�¶�R�U�G�U�H���� �O�D�� �P�H�Q�D�F�H���� �8�Q�� �)�7�$�� �V�H�� �G�L�Y�L�V�H�� �H�Q�� �T�X�D�W�U�H�� �F�D�W�p�J�R�U�L�H�V����

�G�¶�D�S�U�q�V���%�U�R�Z�Q���H�W���/�H�Y�L�Q�V�R�Q : 1) actes menaçants pour la face négative du locuteur 

(offre, promesse, etc.), 2) actes menaçants pour la face positive du locuteur (aveu, 

excuse, autocritique, etc.), 3) actes menaçants pour la face négative de 

�O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�� ���T�X�H�V�W�L�R�Q�V�� �L�Q�G�L�V�F�U�q�W�H�V���� �F�R�Q�W�D�F�W�V�� �F�R�U�S�R�U�H�O�V�� �D�J�U�H�V�V�L�I�V���� �H�W�F�������� ������ �D�F�W�H�V��

�P�H�Q�D�o�D�Q�W�V���S�R�X�U���O�D���I�D�F�H���S�R�V�L�W�L�Y�H���G�H���O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�����F�U�L�W�L�T�X�H�����L�Q�M�X�U�H�����P�R�Tuerie, etc.). 

FFA signifie actes flatteurs  pour la face (Face Flattering Acts). Ce sont les actes 

�T�X�L�� �Y�D�O�R�U�L�V�H�Q�W�� �O�D�� �I�D�F�H�� �G�X�� �G�H�V�W�L�Q�D�W�D�L�U�H�� �H�W�� �T�X�L�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�Q�W�� �H�Q�� �W�D�Q�W�� �T�X�¶�D�Q�W�L-FTAs. 

�4�X�H�O�T�X�H�V�� �H�[�H�P�S�O�H�V�� �G�H�� �F�H�V�� �D�F�W�H�V�� �V�R�Q�W�� �O�H�� �Y�°�X���� �O�H�� �F�D�G�H�D�X���� �O�H�� �F�R�P�S�O�L�P�H�Q�W����

�O�¶�L�Q�Y�Ltation, etc. Le terme de FFA est un terme que Kerbrat-Orecchioni (1992) a 
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introduit à côté du terme FTA, en revisitant la théorie sur la politesses de Brown et 

Levinson. 

�7�R�X�W�� �D�X�� �O�R�Q�J�� �G�¶�X�Q�H�� �L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� �F�K�D�T�X�H�� �S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�� �Y�H�L�O�O�H�� �V�X�U�� �V�D�� �I�D�F�H�� �H�W�� �O�D��

�I�D�F�H�� �G�H�� �O�¶autre, ce que Goffman appelle le travail de figuration (face work). La 

notion des faces est régie par des règles rituelles auxquelles il faut se conformer 

pour bien se tenir dans la société et ne pas de voir rejeté par cette dernière. La 

gestion des faces est fondamentale pour le système de la �S�R�O�L�W�H�V�V�H���� �/�D���I�D�F�H�����F�¶�H�V�W��

�O�¶�L�P�D�J�H�� �Y�D�O�R�U�L�V�D�Q�W�H�� �R�X�� �G�p�Y�D�O�R�U�L�V�D�Q�W�H�� �T�X�H��les interlocuteurs construisent �G�¶�H�X�[-

�P�r�P�H�V�� �H�W�� �W�H�Q�W�H�Q�W�� �G�H�� �S�U�p�V�H�U�Y�H�U�� �R�X�� �G�¶�p�O�L�P�L�Q�H�U�� �O�R�U�V�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� �/�D�� �I�D�F�H��

�U�H�S�U�p�V�H�Q�W�H�� �O�D�� �J�H�V�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�¶�X�Q individu, le spectre sous lequel 

�O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�� �D�S�S�D�U�D�v�W�� �j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �O�D�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�� �D�Y�H�F�� �O�H�V�� �D�X�W�U�H�V�� �H�W�� �Q�D�W�X�U�H�O�O�H�P�H�Q�W����

chacun essaye toujours de faire en sorte que ce spectre soit valorisant. 

La politesse dans les interactions humaines est un produit purement social, 

�X�Q�H�� �S�U�D�W�L�T�X�H�� �V�R�F�L�D�O�H���� �H�Q�� �F�H�� �V�H�Q�V�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �U�p�V�X�O�W�H�� �G�H�V�� �Q�R�U�P�H�V�� �V�R�F�L�D�O�H�V���� �G�H�V��

�F�R�Q�Y�H�Q�W�L�R�Q�V�� �V�R�F�L�D�O�H�V���� �&�¶�H�V�W�� �O�H�� �G�p�V�L�U�� �G�H�� �O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�� �G�H�� �Y�L�Y�U�H�� �H�Q�� �V�R�F�L�p�W�p�� �T�X�L�� �L�P�S�R�V�H��

�O�¶�X�W�L�O�L�V�D�W�L�R�Q���G�H���O�D���S�R�O�L�W�H�V�V�H������ 

Social control of actions is exercised through conventions, rules and 

norms; it becomes effective by influencing cognitive monitoring and self-

regulation. What we call a convention is a cognition based on social agreement 

within a cultural community. 

                                                                                       (Filliettaz 2002 : 35) 

La politesse est donc une valeur sociale, ses normes sont imposées par le 

désir de vivre en harmonie en communauté. Pour rendre compte de l'importance 
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sociale de la politesse, Kerbrat-Orecchioni note, dans Dictionnaire d'analyse du 

discours (In Charaudeau et Maingueneau) : 

Même si tout ne se ramène pas à des questions de face, même si la 

politesse n'est pas de mise dans toutes les situations, même si elle n'est que « vertu 

des apparences », la politesse ne se réduit pas à une simple collection de règles 

formelles plus ou moins arbitraires : elle joue un rôle fondamental dans la 

régulation de la vie en société, permettant de concilier les intérêts généralement 

dépareillés de l'Ego et de l'Alter, et de maintenir un état d'équilibre relatif, et 

toujours précaire, entre la protection de soi et le ménagement d'autrui. Or c'est 

sur cet équilibre que repose le bon fonctionnement de l'interaction. Quelles que 

soient les variations (certes considérables) des formes qu'elle peut prendre, la 

politesse est universelle, car on ne peut concevoir un monde sans « manières » - 

sans civilités, c'est la guerre civile. Même le Cyberespace n'échappe pas aux 

règles du savoir-vivre : c'est la Netiquette, qui rend possible la cohabitation entre 

internautes, et dont on pourrait montrer qu'elle se ramène aux principes « brown-

levinsoniens » de respect du territoire et de la face d'autrui.  

                                                                                                    (2002 : 443) 

Cependant, l'application pratique de ces phénomènes varie d'une culture à 

l'autre, et d'un contexte de communication à l'autre. Des variables de la 

communication telles que le contexte spatio-temporel, l'objectif de l'échange ou le 

niveau de la relation des participants sont des facteurs qui font que ce qui peut être 

perçu comme poli dans une situation de communication donnée, ne le soit pas 

dans un autre contexte. Dans ce sens, ce qui est « poli » dans une culture donnée, 

�S�H�X�W���Q�H���S�D�V���O�¶�r�W�U�H���G�D�Q�V��une autre culture.  
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La face, étant un objet sacré auquel le locuteur est très attaché, doit être 

protégée et défendue lors des interactions sociales, car dès que deux personnes se 

�W�U�R�X�Y�H�Q�W�� �H�Q�� �S�U�p�V�H�Q�F�H�� �O�¶�X�Q�H�� �G�H�� �O�¶�D�X�W�U�H���� �O�D�� �I�D�F�H�� �G�H�� �F�K�D�F�X�Q�� �U�L�V�T�X�H�� �G�¶�r�W�U�H�� �P�H�Q�D�Fée. 

�+�D�E�L�W�X�H�O�O�H�P�H�Q�W�����D�X���F�R�X�U�V���G�H�V���p�F�K�D�Q�J�H�V���D�Y�H�F���G�¶�D�X�W�U�H�V���L�Q�G�L�Y�L�G�X�V�����O�H�V���S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�V���G�H��

�O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �Y�H�L�O�O�H�Q�W�� �P�X�W�X�H�O�O�H�P�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�D�� �I�D�F�H�� �O�¶�X�Q�� �G�H�� �O�¶�D�X�W�U�H���� �G�D�Q�V�� �O�H�� �E�X�W�� �G�H��

�P�D�L�Q�W�H�Q�L�U�� �X�Q�� �F�H�U�W�D�L�Q�� �p�T�X�L�O�L�E�U�H�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�� �L�Q�W�H�U�S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H���� �j�� �O�¶�D�L�G�H�� �G�H��

formules de politesse, de compliments, et autres marques qui témoignent du 

�U�H�V�S�H�F�W���H�W���G�H���O�D���F�R�Q�V�L�G�p�U�D�W�L�R�Q���H�Q�Y�H�U�V���O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U���� 

�1�p�D�Q�P�R�L�Q�V���� �O�R�U�V�T�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�W���G�¶�X�Q�� �p�F�K�D�Q�J�H�� �V�R�F�L�D�O�� �G�H�� �Q�D�W�X�U�H�� �F�R�Q�I�O�L�F�W�X�H�O�O�H�� �H�W��

�S�R�O�p�P�L�T�X�H���� �R�•�� �O�¶�H�Q�M�H�X�� �S�R�X�U�� �F�K�D�F�X�Q�� �G�p�S�H�Q�G�� �I�R�U�W�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�D�� �Y�D�O�Rrisation de sa 

�S�U�R�S�U�H���I�D�F�H���H�W���Q�R�Q���S�D�V���G�H���F�H�O�O�H���G�H���O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�����F�D�U���L�O���V�¶�D�J�L�W���V�X�U�W�R�X�W���G�¶�r�W�U�H���P�H�L�O�O�H�X�U��

�T�X�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �� �T�X�D�Q�G�� �R�Q�� �H�Q�� �H�V�W�� �D�U�U�L�Y�p�� �D�X�� �G�p�E�D�W�� �G�H�� �O�¶�H�Q�W�U�H-deux-tours des 

�p�O�H�F�W�L�R�Q�V�� �S�U�p�V�L�G�H�Q�W�L�H�O�O�H�V������ �O�D�� �G�p�Y�D�O�R�U�L�V�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �G�R�L�W�� �S�D�V�V�H�U�� �S�Dr de la 

déstabilisation, de la ridiculis�D�W�L�R�Q�����G�H���O�¶�D�W�W�D�T�X�H���G�H���V�D���I�D�F�H�� 

�'�¶ après Cosnier, en parlant de la notion de face,  

�>�«�@�� �&�H�W�W�H�� �L�P�D�J�H�� �G�H�� �V�R�L�� �G�p�S�H�Q�G�� �G�H�� �O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�� �T�X�L�� �O�D�� �U�H�Y�H�Q�G�L�T�X�H�� �H�W�� �G�H�� �V�H�V��

�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�V���T�X�L���O�¶�D�F�F�H�S�W�H�Q�W���H�W���O�D���U�D�W�L�I�L�H�Q�W���� �/�D���Q�R�W�L�R�Q���G�H face est très proche de 

celle du narcissisme secondaire des psychanalystes qui ont montré à quel point 

celui-�F�L�� �H�W�� �I�U�D�J�L�O�H�� �H�W�� �V�H�Q�V�L�E�O�H�� �S�X�L�V�T�X�H�� �F�H�� �V�R�Q�W���O�H�V�� �I�R�Q�G�H�P�H�Q�W�V�� �P�r�P�H�V�� �G�H�� �O�¶�L�G�H�Q�W�L�W�p��

qui peuvent être mis en cause par lui. Les blessures narcissiques sont plus 

douloureuses que les blessures physiques et provoquent des tempêtes affectives 

souvent difficiles à maîtriser. Elles sont à éviter tant que faire se peut dans les 

interactions ordinaires.  

                                                                                         (Cosnier 1994 : 82)  
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Dans le contexte formel d'un débat politique télévisé, l'adversité et 

l'agressivité sont explicites et les facteurs contextuels sont bien disposés pour la 

confrontation et le conflit, qui sont les objectifs du débat politique. Dans cette 

perspective l'agression est acceptable d'une part, mais d'autre part, la politesse, la 

déférence et le respect de l'adversaire sont imposés par la nature même de 

l'interaction et la situation de communication formelle.  

Bien que la fonction première de la politesse soit celle du maintien de la 

stabilité et de l'harmonie dans l'échange avec les autres, dans le duel politique en 

question, le rôle des procédés de politesse semble se transformer. Le travail de 

figuration des faces et la coopération entre les partenaires de l'interaction dans le 

but de préserver la face, en utilisant des stratégies de politesse, sont imposés par 

les normes de la situation de communication, mais cette même situation de 

communication particulière constitue par sa nature un terrain de bataille. 

�1�¶�R�X�E�O�L�R�Q�V�� �S�D�V�� �T�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�¶�X�Q�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H���� �X�Q�H�� �L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �G�H�� �Q�D�W�X�U�H��

antagonique et conflictuelle. Néanmoins, Le conflit doit avoir lieu dans un 

contexte « poli » et « correct », sans violer les règles de l'interaction. Il s'agit donc 

�G�¶�X�Q�H���V�R�U�W�H���G�H��bataille « polie ». Lors d'un duel politique, les procédés de politesse 

peuvent être utilisés pour attaquer, embarrasser et humilier l'adversaire en public, 

tout en restant soi même calme, poli et courtois et ainsi donner à l'auditoire 

l'image appropriée pour un futur président, ayant des compétences 

communicatives telles que la maîtrise de soi. Il est important, dans ce contexte, 

�G�¶�p�Y�L�W�H�U�� �G�H�� �V�H�� �P�H�W�W�U�H �G�D�Q�V�� �X�Q�H�� �S�R�V�L�W�L�R�Q�� �G�¶�D�J�U�H�V�V�H�X�U���� �F�D�U�� �� �O�D�� �W�U�D�Q�V�J�U�H�V�V�L�R�Q�� �� �G�H�V��

pr�L�Q�F�L�S�H�V�� �T�X�L�� �U�p�J�L�V�V�H�Q�W�� �F�H�� �W�\�S�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�V�� �H�W�� �T�X�L�� �G�L�F�W�H�Q�W�� �O�H�� �U�H�V�S�H�F�W�� �G�H��

�O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U���H�V�W���V�X�V�F�H�S�W�L�E�O�H���G�¶�r�W�U�H���W�U�q�V���P�D�O���S�H�U�o�X�H���S�D�U���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H��  

En effet, dans ce contexte donné, la politesse est une partie importante du 

travail d' l'auto-promotion et de la construction du profil et du portrait moral 

approprié pour un futur président, en tant que qualité non négligeable et très 

valorisante pour la personnalité du locuteur. Il s'agit de réduire l'adversaire aux 
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yeux de l'auditoire, sans l'agresser explicitement, sans faire de lui une victime et 

de soi-�P�r�P�H�� �X�Q�� �D�J�U�H�V�V�H�X�U�� �T�X�L�� �Q�H�� �P�D�v�W�U�L�V�H�� �S�D�V�� �O�¶�X�V�D�J�H�� �G�H�V�� �E�R�Q�Q�H�V�� �P�D�Q�L�q�U�H�V����

Chacun des deux candidats doit tenter d'apparaître comme une personne bien 

éduquée maîtrisant les règles du savoir-vivre et les bonnes manières, et 

respectueux envers son adversaire, des qualités morales qui contribuent à séduire 

son auditoire et gagner en crédibilité. 

Ainsi, la politesse verbale dans l'interaction, et plus particulièrement dans 

un débat politique télévisé, est significative pour l'argumentation, et un outil 

essentiel d'affichage de l'ethos, car elle contribue à la projection du caractère 

moral et des traits de personnalité positifs du locuteur, dans le but de séduire 

l'auditoire. Si l'on considère que l'image de soi et les arguments basés sur l'ethos 

peuvent être aussi importants et puissants que les arguments basés sur le logos ou 

arguments rationnels, alors ces stratégies d'agression déguisées en politesse 

verbale permettent aux adversaires de s'affronter tout en maintenant la face dans 

l'interaction, car ils ont la possibilité de s'attaquer tout en restant polis, corrects et 

respectueux aux yeux de l'auditoire. 

Marianne Doury et  Catherine Kerbrat-�2�U�H�F�F�K�L�R�Q�L�� �H�[�S�O�L�T�X�H�Q�W�� �O�¶�L�Q�W�p�U�r�W��

stratégique de la politesse verbale dans le face-à-face que nous étudions :  

�>�«] S�L�� �6�D�U�N�R�]�\�� �V�¶�H�P�S�O�R�L�H�� �j�� �V�H�� �P�R�Q�W�U�H�U�� �S�R�O�L�� �H�Q�Y�H�U�V�� �5�R�\�D�O���� �F�¶�H�V�W��

�H�V�V�H�Q�W�L�H�O�O�H�P�H�Q�W�� �S�R�X�U�� �P�R�Q�W�U�H�U�� �T�X�¶�L�O�� �H�V�W�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �G�H�� �S�R�O�L�� ���H�W�� �G�H�� �I�D�L�W���� �W�R�X�V�� �O�H�V��

commentateurs ont estimé que Sarkozy avait conservé tout au long de ce débat 

une attitude courtoise face à une Royal offensive, voire agressive) �± dans un tel 

�F�R�Q�W�H�[�W�H���� �O�¶�D�I�I�L�F�K�D�J�H�� �R�V�W�H�Q�W�D�W�R�L�U�H���G�H�� �O�D�� �S�R�O�L�W�H�V�V�H�� �Y�L�V�H�� �j�� �O�D�� �F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q�� �G�H���O�¶�H�W�K�R�V��

�G�X���O�R�F�X�W�H�X�U���E�L�H�Q���S�O�X�V���T�X�¶�D�X���P�p�Q�D�J�H�P�H�Q�W���G�H���O�D���I�D�F�H���G�H���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�����L�O���\���D���H�Q��

quelque sorte « détournement �ª�� �G�X�� �V�\�V�W�q�P�H�� �j�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �I�L�Q�V�� �T�X�H�� �V�D�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q��

officielle).  
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                                                        (Doury & Kerbrat-Orecchioni 2011 :84) 

 L'équilibre interactionnel est une question délicate dans un débat politique 

télévisé, car le conflit, le désaccord et l'agressivité coexistent avec un certain tact 

et la démonstration d'un ethos favorable et l'auto-promotion. Séduire l'auditoire en 

affichant des qualités morales telles que la politesse et la courtoisie, coexiste lors 

de ce type d'interaction, avec l�¶�D�W�W�D�T�X�H�� �H�W�� �Oa disqualification de l'image de 

�O�
�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�D�Q�V�� �F�H�� �F�D�V���� �G�¶�X�Q�� �H�[�H�U�F�L�F�H�� �S�p�U�L�O�O�H�X�[�� �H�W�� �G�p�O�L�F�D�W���� �R�•�� �L�O�� �H�V�W��

important pour le locuteur de trouver le juste équilibre.  

Comme le souligne Béatrice Frachiolla, 

Pressures from the audience force both candidates to show that they are 

polite to each other, at the same time trying to attack one another to be preferred 

to the other candidate by the voters. Hence, politeness may become an element in 

the winning strategy, as does the use of gender representations. 

                                                                               (Frachiolla 2011 :  2483) 

Les techniques qui seront explorées par la suite, la concession 

argumentative, l'ironie dans le discours, l'usage abusif des termes d'adresse polis, 

la variation des registres discursifs et la prétérition, constituent une petite partie 

des moyens linguistiques aussi nombreux que variés au service des discours 

d'influence. Ces moyens linguistiques représentent l'impact, le pouvoir et les 

fonctions du langage dans les interactions et les échanges sociaux. Ces techniques 

constituent les angles d'attaque de la face de l'adversaire choisis par les deux 

locuteurs afin d'effacer, déstabiliser et agresser l'autre, sans que le téléspectateur 

puisse se permettre de penser que cela s'est fait d'une façon « brutale », agressive, 
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mal polie, ou que le locuteur a dépassé les limites du savoir-faire et de la 

bienséance.  

Le locuteur qui cherche à agresser son adversaire prend soin de ne surtout 

pas le placer en position de victime, ce qui pourrait produire l'effet inverse, c'est-

à-dire attirer la sympathie de l'auditoire pour l'adversaire, car l'auditoire se place 

�Q�D�W�X�U�H�O�O�H�P�H�Q�W���G�X���F�{�W�p���G�H���O�D���Y�L�F�W�L�P�H���H�W���Q�R�Q���S�D�V���G�X���F�{�W�p���G�H���O�¶�D�J�U�H�V�V�H�X�U. La position 

�G�¶�D�J�U�H�V�V�H�X�U���S�H�X�W���V�R�X�Y�H�Q�W���D�W�W�L�U�H�U���V�X�U���X�Q�H���S�H�U�V�R�Q�Q�H���G�H�V���V�H�Q�W�L�P�H�Q�W�V���W�U�q�V���Q�p�J�D�W�L�I�V���G�H���O�D��

�S�D�U�W�� �G�H�V�� �V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V���� �T�X�L�� �S�H�X�Y�H�Q�W�� �D�O�O�H�U�� �M�X�V�T�X�¶�j�� �O�¶�L�Q�G�L�J�Q�D�W�L�R�Q�� �R�X�� �O�D�� �G�p�W�H�V�W�D�W�L�R�Q����

Toutefois, une agression indirecte peut entraîner le discrédit et la ridiculisation de 

l'adversaire, alors que l'image de l'agresseur reste intacte, et l'agresseur n'est pas 

identifié comme tel par l'auditoire. 
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5.2.1  La concession argumentative 

La technique de la concession est une technique rhétorique qui présente un 

grand intérêt argumentatif, car elle contribue avant tout - mais de façon indirecte - 

�j�� �O�
�p�O�D�E�R�U�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�
�H�W�K�R�V�� �S�R�V�L�W�L�I�� �G�X�� �O�R�F�X�W�H�X�U���� �(�O�O�H�� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�W�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�� �G�H�� �O�D��

présentation de soi dans le débat. Sa manifestation est récurrente dans le face à 

face étudié dans ce travail, notamment de la part de Nicolas Sarkozy, pour traduire 

�X�Q���V�X�S�S�R�V�p���G�p�V�L�U���G�¶�D�F�F�R�U�G���D�Y�H�F���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H���H�W���D�L�Q�V�L���X�Q�H���Y�R�O�R�Q�W�p���G�¶�H�Q�W�H�Q�W�H�����H�W 

�G�H���F�R�R�S�p�U�D�W�L�R�Q���G�D�Q�V���O�¶�p�F�K�D�Q�J�H�� 

Voici comment la concession opère dans le discours, et notamment dans un 

extrait des données, �D�Y�D�Q�W���G�¶�H�Q���G�R�Q�Q�H�U���O�D���G�p�I�L�Q�L�W�L�R�Q : 

Exemple 1 

231  �6�5�������'�¶�D�E�R�U�G���V�X�U���O�D���T�X�H�V�W�L�R�Q���G�H�V���G�U�R�L�W�V���H�W���G�H�V���G�H�Y�R�L�U�V�����Y�R�X�V���Y�R�\�H�]����un point 

�V�X�U�� �O�H�T�X�H�O�� �Q�R�X�V�� �V�R�P�P�H�V�� �G�¶�D�F�F�R�U�G���� �(�W�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �S�U�R�J�U�D�P�P�H���� �G�¶�D�L�O�O�H�X�U�V���� �T�X�H�� �M�H��

�S�U�R�S�R�V�H�����L�O���Q�¶�\���D���D�X�F�X�Q���G�U�R�L�W nouveau sans une contrepartie. 

Exemple 2 

522  NS �����>�«�@ Alors �F�¶�H�V�W��un point où on peut se retrouver�«  

Exemple 3 
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 451  NS ���� �0�D�L�V���� �V�R�\�H�]�� �S�D�V�� �G�p�V�D�J�U�p�D�E�O�H�«���3�R�X�U�� �X�Q�H�� �I�R�L�V�� �T�X�¶�R�Q�� �V�H�� �U�H�M�R�L�Q�W�«��

�&�¶�H�V�W�«���&�¶�H�V�W�«���$�O�O�p�O�X�L�D ! 

           Exemple 4 

121  �6�5�������>�«�@��Vous avez fait une proposition - �H�O�O�H���D���O�H���P�p�U�L�W�H���G�¶�H�[�L�V�W�H�U - sur la 

question des heures supplémentaires. Moi je crois que votre proposition est non 

seulement dangereuse, et inefficace. Pourquoi ? Et pourtant je fais le même 

constat que vous. 

Exemple 5 

854  �6�5�������&�H���Q�¶�H�V�W���S�D�V���F�H���T�X�H���M�H���Y�L�H�Q�V���G�H���G�L�U�H�����-�H���U�p�S�q�W�H�����-�H���S�H�Q�V�H���T�X�¶�D�O�O�H�U���D�U�U�r�W�H�U��

un grand-�S�q�U�H�« 

NS �����&�H���Q�¶�H�V�W���S�D�V���F�H���T�X�L���V�¶�H�V�W���S�D�V�V�p�� 

�6�5�������«���'�H�Y�D�Q�W���X�Q�H���p�F�R�O�H���H�W���G�H�Y�D�Q�W���V�R�Q���S�H�W�L�W-�I�L�O�V�����F�H���Q�¶�H�V�W���S�D�V���D�F�F�H�S�W�D�E�O�H���G�D�Q�V���O�D��

�5�p�S�X�E�O�L�T�X�H�� �I�U�D�Q�o�D�L�V�H���� �3�D�U�� �D�L�O�O�H�X�U�V���� �M�H�� �Q�¶�D�L�� �M�D�P�D�L�V��dit ce que vous venez de me 

�S�U�r�W�H�U���� �M�H�� �Q�¶�D�L�� �M�D�P�D�L�V�� �G�H�P�D�Q�G�p�� �G�H�� �U�p�J�X�O�D�U�L�V�D�W�L�R�Q�� �J�O�R�E�D�O�H�� �H�W�� �J�p�Q�p�U�D�O�H�� �G�H��

�J�p�Q�p�U�D�W�L�R�Q�����M�¶�D�L���G�L�W���T�X�H���F�H�O�D���G�H�Y�D�L�W���V�H���I�D�L�U�H���D�X���F�D�V���S�D�U���F�D�V�� 

NS : Ah ben, �F�R�P�P�H���M�H���O�¶�D�L���I�D�L�W���D�O�R�U�V�����R�Q���H�V�W���G�¶�D�F�F�R�U�G�����G�R�Q�F. 

SR : Oui, sur le cas par cas, on �H�V�W���G�¶�D�F�F�R�U�G�« 

NS : Ah, bon �����'�¶�D�F�F�R�U�G�����W�U�q�V���E�L�H�Q ! 
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�6�5�����«���6�D�X�I���T�X�¶�L�O���Q�H���I�D�X�W���S�D�V�����F�R�P�P�H���Y�R�X�V���O�¶�D�Y�H�]���I�D�L�W�����S�H�X�W���r�W�U�H�« 

NS : Je vous remercie de ce satisfecit. 

�6�5�������«���6�D�X�I���T�X�¶�L�O���Q�H���I�D�X�W���S�D�V�«���0�D�L�V���M�H���F�U�R�L�V���T�X�H���F�H�V���V�X�M�H�W�V���V�R�Q�W���G�L�I�I�L�F�L�O�H�V�� 

�1�6�������'�¶�D�F�F�R�U�G ! 

SR : E�W���M�H���Y�R�X�V���O�¶�D�L���G�L�W�«���-�H���Q�¶�D�L���S�D�V�« 

NS : Ben, j'en prends acte avec satisfaction, alors. 

SR ���� �«�� �0�R�L�� �M�H�� �Q�¶�D�L�� �S�D�V�� �O�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�� �G�¶�H�[�S�O�R�L�W�H�U�� �F�H�V�� �F�K�R�V�H�V�� �G�H�� �I�D�o�R�Q�� �S�R�O�L�W�L�F�L�H�Q�Q�H����

�6�D�X�I�� �T�X�H�� �M�H�� �Q�¶�L�U�D�L�� �S�D�V�� �� �D�U�U�r�W�H�U���� �P�R�L���� �G�H�V�� �J�U�D�Q�G-pères devant les écoles, et que je 

ferai les choses humainement. 

Il est question dans ce dernier exemple du problème concernant le 

problème de l'immigration en France. Les deux adversaires semblent se mettre 

d'accord jusqu'à un certain point, qui est l'examen de chaque dossier concernant 

l'immigration au cas par cas. Nous avons ici un usage très explicite de la 

concession dans le discours, opérée par Ségolène Royal de la façon suivante : 

« �2�X�L�����V�X�U���O�H���F�D�V���S�D�U���F�D�V�����R�Q���H�V�W���G�¶�D�F�F�R�U�G�« » suivi par les énoncés « �«���6�D�X�I���T�X�¶�L�O��

�Q�H���I�D�X�W���S�D�V�����F�R�P�P�H���Y�R�X�V���O�¶�D�Y�H�]���I�D�L�W�����S�H�X�W���r�W�U�H�« », « �«���6�D�X�I���T�X�¶�L�O���Q�H���I�D�X�W���S�D�V�« » 

et « �>�«�@���6�D�X�I���T�X�H���M�H���Q�¶�L�U�D�L���S�D�V�����D�U�U�r�W�H�U�����P�R�L�����G�H�V���J�U�D�Q�G-pères devant les écoles, et 

que je ferai les choses humainement ». Le premier énoncé, l'énoncé concédé à 

l'adversaire, constitue à la fois l'énoncé concessif et la réponse à l'énoncé 

précédent de l'interlocuteur���� �T�X�L�� �W�H�Q�W�H�� �G�H�� �P�H�W�W�U�H�� �H�Q�� �D�Y�D�Q�W�� �O�¶�D�F�F�R�U�G : « Ah ben, 

�F�R�P�P�H�� �M�H�� �O�¶�D�L�� �I�D�L�W�� �D�O�R�U�V���� �R�Q�� �H�V�W�� �G�¶�D�F�F�R�U�G���� �G�R�Q�F ». L'énoncé concédé est l'élément 
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qui va servir de base à la contre-argumentation. Comme le note Pierre Fontanier 

(1977 : 14), par la concession, on veut bien accorder quelque chose à son 

adversaire, pour en tirer ensuite un plus grand avantage. Ce qui est suivi et 

introduit par le connecteur concessif « sauf que », �G�D�Q�V�� �O�¶�H�[�H�P�S�O�H�� �T�X�H�� �Q�R�X�V��

venons de voir est l'argument renforcé par l'énoncé concessif. 

Toute argumentation présuppose un désaccord entre aux moins deux 

�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�V�����/�H���G�p�V�D�F�F�R�U�G���H�V�W���O�D���U�D�L�V�R�Q���P�r�P�H���G�H���O�¶�H�[�L�V�W�H�Q�F�H���G�H���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q����

�2�Q�� �S�H�X�W�� �G�R�Q�F�� �G�L�U�H�� �T�X�H�� �O�¶�D�F�W�L�Y�L�W�p�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H�� �H�V�W foncièrement conflictuelle. 

�$�O�R�U�V���T�X�H���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���L�Q�W�H�U�Y�L�H�Q�W���H�Q���U�q�J�O�H���J�p�Q�p�U�D�O�H���G�q�V���T�X�¶�X�Q�H���R�S�S�R�V�L�W�L�R�Q���Q�D�v�W����

�G�q�V���T�X�H���G�H�V���G�L�V�F�R�X�U�V���V�H���F�R�Q�W�U�R�Y�H�U�V�H�Q�W���H�W���V�H���F�R�Q�W�U�H�G�L�V�H�Q�W���P�X�W�X�H�O�O�H�P�H�Q�W�����G�q�V���T�X�¶�L�O���\��

�D�� �G�L�Y�H�U�J�H�Q�F�H�� �G�¶�R�S�L�Q�L�R�Q�V���� �X�Q�� �V�R�L-disant « accord » peut tout de même trouver sa 

�S�O�D�F�H���H�W���M�R�X�H�U���V�R�Q���U�{�O�H���G�D�Q�V���O�¶�D�I�I�U�R�Q�W�H�P�H�Q�W���Y�H�U�E�D�O�� 

Doury et Kerbrat-Orecchioni expliquent cette caractéristique discursive du 

débat électoral dans la citation suivante :  

�>�«�@���,�O���H�V�W���F�O�D�L�U���T�X�H���G�D�Q�V���X�Q���G�p�E�D�W���p�O�H�F�W�R�U�D�O���O�H�V���G�p�E�D�W�W�H�X�U�V���G�p�Y�H�O�Rppent une 

activité argumentative importante ; mais il est tout aussi clair que cette activité ne 

saurait aboutir à la résolution finale des divergences de départ ���� �O�¶�D�F�F�R�U�G�� �G�H�V��

interlocuteurs comme horizon des échanges argumentatifs est donc exclu. En 

reva�Q�F�K�H�����F�H�W�W�H���U�H�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q���j���O�D���U�H�F�K�H�U�F�K�H���G�¶�X�Q���F�R�Q�V�H�Q�V�X�V���Q�¶�H�[�F�O�X�W���S�D�V���I�R�U�F�p�P�H�Q�W��

�O�D���U�p�D�O�L�V�D�W�L�R�Q���G�¶�D�F�F�R�U�G�V���S�D�U�W�L�H�O�V�����S�R�U�W�D�Q�W���V�X�U���G�H�V���S�R�L�Q�W�V���S�p�U�L�S�K�p�U�L�T�X�H�V���G�X���G�p�E�D�W.  

                                                       (Doury & Kerbrat-Orecchioni 2011 : 65)  

 Pour mieux expliquer la fonction argumentative de la concession verbale, 

on peut dire que la concession est l'accord explicite avec le point de vue de 

l'adversaire jusqu'à un certain point discursif, dans le but d'apparaître comme un 
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interlocuteur à l'ethos coopératif et un bon écouteur et débatteur qui prend en 

considération les arguments et les opinions de l'adversaire, et dans le but d'orienter 

la conclusion finale vers le point de vue adverse. Une représentation simplifiée de 

ce procédé serait la suivante : « Je suis d'accord avec votre opinion, cependant, ma 

conclusion finale est différente ». La concession argumentative est donc faite 

�G�¶�X�Q�H�� �F�R�Q�M�X�J�D�L�V�R�Q�� �G�¶�X�Q�� �D�F�F�R�U�G�� �S�D�U�W�L�H�O�� �H�W�� �G�¶�X�Q�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�� �T�X�L�� �Y�D�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �G�L�U�H�F�W�L�R�Q��

�R�S�S�R�V�p�H�����O�D�Q�F�p�����S�D�U���O�¶�D�F�F�R�U�G���S�D�U�W�L�H�O���Sréalable.  

�&�R�P�P�H�� �Q�R�X�V�� �O�¶�D�Y�R�Q�V�� �G�p�M�j�� �G�L�W���� �O�¶�p�Q�R�Q�F�p�� �F�R�Q�F�p�G�p�� �V�H�U�W�� �G�H�� �E�D�V�H�� �j�� �O�D�� �F�R�Q�W�U�H-

argumentation. Il fonctionne ainsi dans le sens où il prépare le locuteur à 

désamorcer le discours adverse. En évoquant lui-même des arguments adverses à 

sa propre prise de position, il peut arriver à renforcer ses propres thèses, car il 

exprime ainsi un raisonnement qui a préalablement considéré des contre-

arguments possibles. Ayant pris en considération les arguments de la partie 

opposée, le locuteur arrive quand même à les �U�p�I�X�W�H�U�� �S�D�U�� �O�¶�p�Q�R�Q�F�p�� �T�X�L�� �V�X�L�W��

�O�¶�p�Q�R�Q�F�p���F�R�Q�F�H�V�V�L�I�����G�R�Q�F���S�D�U���V�H�V���S�U�R�S�U�H�V���D�U�J�X�P�H�Q�W�V���� 

�&�R�P�P�H���O�¶�H�[�S�O�L�T�X�H��Mary-Annick Morel, 

La concession prend place traditionnellement dans la liste des principales 

figures d'argumentation. Elle est définie comme un mouvement argumentatif en 

deux temps. L'orateur commence par reconnaître la validité d'un argument qu'il 

prête à son adversaire dans le débat. Puis il énonce à la suite un contre-argument 

qui vient en restreindre la portée o�X�� �O�H�� �G�p�W�U�X�L�U�H���� �>�«�@�� �(�Q�� �D�V�V�H�U�W�D�Q�W la deuxième 

proposition (le plus souvent introduite par la conjonction de coordination mais) le 

locuteur revient sur sa précédente assertion, pour en restreindre la portée, la 

limiter ou en modifier la valeur de vérité ; la deuxième proposition joue le même 

rôle que les subordonnées concessives rectificatives. 
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                                                                                            (Morel 1996 : 5) 

�-�H�D�Q�� �H�W�� �5�H�Q�p�H�� �6�L�P�R�Q�H�W�� �S�D�U�O�H�Q�W�� �D�X�V�V�L�� �G�X�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�U�R�G�X�F�W�L�R�Q��

�G�H�V�� �p�Q�R�Q�F�p�V�� �F�R�Q�F�p�G�p�V�� �j�� �O�¶�D�G�Y�H�Usaire dans le renforcement de ses propres 

arguments :   

�>�«�@���/�H�V���R�U�D�W�H�X�U�V���D�Q�F�L�H�Q�V���p�W�X�G�L�D�L�H�Q�W���O�H�V���D�U�J�X�P�H�Q�W�V���S�R�X�U���H�W���F�R�Q�W�U�H���O�D���W�K�q�V�H��

�H�Q�Y�L�V�D�J�p�H�� �D�I�L�Q�� �G�¶�H�Q�� �W�L�U�H�U�� �X�Q�� �S�R�L�Q�W�� �G�H�� �Y�X�H�� �L�Q�F�R�Q�W�H�V�W�D�E�O�H���� �&�H�U�W�D�L�Q�V�� �S�O�D�Q�V��

�G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���S�U�R�F�q�G�H�Q�W���G�H���O�D���P�r�P�H���G�p�P�D�U�F�K�H �����L�O���V�¶�Dgit de démonter à priori 

les arguments de la partie opposée (ou contre-�D�U�J�X�P�H�Q�W�V���� �H�W�� �G�¶�p�Y�D�F�X�H�U�� �S�D�U��

�D�Q�W�L�F�L�S�D�W�L�R�Q���O�H�V���R�E�M�H�F�W�L�R�Q�V�����R�X���U�p�I�X�W�D�W�L�R�Q�V�����T�X�¶�H�O�O�H���H�V�W���V�X�V�F�H�S�W�L�E�O�H���G�¶�H�[�S�U�L�P�H�U���� 

                                                                     (Simonet & Simonet 1999 : 59) 

�/�H�� �S�K�p�Q�R�P�q�Q�H�� �G�H�� �O�D�� �F�R�Q�F�H�V�V�L�R�Q�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H�� �S�H�X�W���� �G�¶�X�Q�H�� �F�H�U�W�D�L�Q�H��

manière, être associé à la politesse verbale, car le fait de reprendre, de reformuler 

et de parler des arguments adverses est une marque de considération pour le 

discours et les opinions de l'adversaire, et donc une marque de respect pour sa 

face. Le locuteur se montre réceptif vis-à-vis de son interlocuteur, car la 

�F�R�Q�F�H�V�V�L�R�Q���W�U�D�G�X�L�W���X�Q�H���D�W�W�L�W�X�G�H���G�H���F�R�P�S�U�p�K�H�Q�V�L�R�Q���H�W���G�
�p�F�R�X�W�H���D�F�W�L�Y�H���G�H���O�¶�D�X�W�U�H�����/�H��

fait de souligner les �S�R�L�Q�W�V�� �G�¶�D�F�F�R�U�G�� �G�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �S�H�X�W�� �S�D�U�W�L�F�L�S�H�U�� �j�� �O�D��

�F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q�� �G�¶�X�Q�� �H�W�K�R�V�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�� �W�U�q�V�� �I�D�Y�R�U�D�E�O�H���� �W�R�X�M�R�X�U�V�� �j�� �O�¶�D�W�Wention des 

téléspectateurs. 

Marianne Doury et Catherine  Kerbrat-Orecchioni marquent la différence 

entre les deux candidats en ce qui concerne les appels au consensus dans le face à 

face :  



173 

 

Par de tels appels au consensus, NS vise bien évidemment à construire de 

lui-�P�r�P�H���O�¶�L�P�D�J�H���G�¶�X�Q���©�U�D�V�V�H�P�E�O�H�X�U�ª�����H�W���j���P�R�Q�W�U�H�U���T�X�¶�L�O���H�V�W���F�D�S�D�E�O�H���G�H���V�H���V�L�W�X�H�U��

«au-dessus de la mêlée» face à une adversaire murée dans une attitude stérile 

�G�¶�R�S�S�R�V�L�W�L�R�Q�� �V�\�V�W�p�P�D�W�L�T�X�H���� �>�«�@��Toujours est-�L�O�� �T�X�¶�X�Q�H�� �F�H�U�W�D�L�Q�H�� �Y�D�O�R�U�L�V�D�W�L�R�Q��

�H�[�S�O�L�F�L�W�H�� �G�H�� �O�¶�D�F�F�R�U�G�� �V�H�� �W�U�R�X�Y�H�� �L�Q�V�F�U�L�W�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �P�p�W�D�G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�H�� �6�D�U�N�R�]�\�� ���U�L�H�Q�� �G�H��

�W�H�O���F�K�H�]���5�R�\�D�O�����T�X�L���U�H�Y�H�Q�G�L�T�X�H���G�¶�H�Q�W�U�p�H���G�H���M�H�X���O�D���F�R�Q�I�U�R�Q�W�D�W�L�R�Q�����©�P�Ri je crois tout 

le contraire», «moi je �S�U�R�S�R�V�H�� �D�X�� �F�R�Q�W�U�D�L�U�H�« »), �T�X�¶�L�O�� �I�D�X�G�U�D�� �p�Y�L�G�H�P�P�H�Q�W��

confronter à son comportement dans le débat. 

                                                         (Doury & Kerbrat-Orecchioni 2011 : 3) 

 �>�«�@�� �'�H�� �P�r�P�H���� �O�H�� �V�R�X�O�L�J�Q�H�P�H�Q�W�� �R�V�W�H�Q�V�L�E�O�H�� �G�H�V�� �S�R�L�Q�W�V�� �G�¶�D�F�F�R�U�G�� �Y�L�V�H�� �j��

�F�R�Q�V�W�U�X�L�U�H�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�¶�X�Q�� �G�p�E�D�W�W�H�X�U�� �F�R�Q�V�H�Q�V�X�H�O et fair-play, image dont on peut 

�H�V�W�L�P�H�U���T�X�¶�H�O�O�H���H�V�W���P�L�H�X�[�� �D�G�D�S�W�p�H���j�� �O�¶�H�W�K�R�V���G�¶�X�Q���I�X�W�X�U���S�U�p�V�L�G�H�Q�W���G�H���O�D���U�p�S�X�E�O�L�T�X�H��

�T�X�H�� �F�H�O�O�H�� �T�X�H�� �S�U�R�M�H�W�W�H�� �G�¶�H�O�O�H-même Ségolène Royal, refusant de « tomber 

�G�¶�D�F�F�R�U�G » avec son adversaire autrement que sur le mode du « �F�¶�H�V�W�� �F�H�� �T�X�H�� �M�H��

viens de dire », « �F�¶�H�V�W�� �G�D�Q�V�� �P�R�Q�� �S�U�R�J�U�D�P�P�H », « �F�¶�H�V�W�� �F�H�� �T�X�H�� �Q�R�X�V��

demandons �ª�« 

                                                       (Doury & Kerbrat-Orecchioni 2011 : 84) 

En effet, �L�O���H�V�W���L�Q�W�p�U�H�V�V�D�Q�W���G�H���U�H�P�D�U�T�X�H�U���T�X�H���W�R�X�W���D�X���O�R�Q�J���G�X���G�p�E�D�W�����F�¶�H�V�W���O�H��

candidat Nicolas Sarkozy qui a le plus souvent recours à la technique de la 

concession argumentative, et la différence avec son adversaire est considérable à 

ce niveau-là. Pour marquer la concession, les deux candidats emploient diverses 

formules : elles peuvent être du type « �G�¶�D�F�F�R�U�G » (10 occurrences recensées pour 

Nicolas Sarkozy et seulement 3 pour Ségolène Royal). Elles prennent aussi la 

forme de « vous avez (parfaitement) raison » (7 fois pour Nicolas Sarkozy et 

seulement 1 pour la candidate socialiste). Elles peuvent aussi prendre la forme de  
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« �E�L�H�Q���V�X�U�«�� �0�D�L�V » (6 fois pour Sarkozy, seulement 1 pour Royal). On retrouve 

aussi la concession argumentative sous les formes suivantes : « �W�U�q�V�� �E�L�H�Q�«��

Mais »,  « un point où on peut se retrouver », « vous avez fait une proposition - 

�H�O�O�H���D���O�H���P�p�U�L�W�H���G�¶�H�[�L�V�W�H�U », « je fais le même constat que vous », « vous dites �± et 

c�¶�H�V�W�� �V�\�P�S�D�W�K�L�T�X�H�� �H�W�� �F�¶�H�V�W�� �M�X�V�W�H »,  « �F�¶�H�V�W�� �W�U�q�V�� �E�L�H�Q que vous me rejoigniez », 

« �F�¶�H�V�W���S�D�U�I�D�L�W », « �F�¶�H�V�W���Y�U�D�L » ou encore « �L�O���Q�¶�\���D���D�X�F�X�Q���S�U�R�E�O�q�P�H�����L�O���Q�¶�\���D���S�D�V���G�H��

�S�U�R�E�O�q�P�H�« Mais »  et « �2�N�����G�¶�D�F�F�R�U�G�����S�R�X�U�T�X�R�L���S�D�V �"���&�¶�H�V�W���V�\�P�S�D�W�K�L�T�X�H ». 

La concession dans le discours remplit une fonction argumentative qui est 

�F�H�O�O�H�� �G�H�� �O�D�� �Y�D�O�R�U�L�V�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �G�X�� �O�R�F�X�W�H�X�U���� �&�H�W�W�H�� �W�H�F�K�Q�L�T�X�H�� �S�U�p�V�H�Q�W�H�� �X�Q�� �J�U�D�Q�G��

�L�Q�W�p�U�r�W���V�W�U�D�W�p�J�L�T�X�H���H�Q���W�H�U�P�H�V���G�¶�H�W�K�R�V���G�L�V�F�X�U�V�L�I�����&�H���S�K�p�Q�R�P�q�Q�H���H�V�W���D�L�Q�V�L���O�L�p���j���O�
�D�X�W�R-

promotion et l'auto-valorisation, car respecter son adversaire reflète l'ethos et le 

caractère moral du locuteur, qui se présente comme une personne bien éduquée 

maîtrisant les bonnes manières, un interlocuteur poli et coopératif, qui a de la 

�F�R�Q�V�L�G�p�U�D�W�L�R�Q�� �S�R�X�U�� �O�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�V�� �G�H�� �O�
�R�S�S�R�V�L�W�L�R�Q�� �H�W�� �X�Q�H�� �R�X�Y�H�U�W�X�U�H�� �G�¶�H�V�S�U�L�W��

remarquable. Les constructions concessives traduisent aussi une volonté 

�G�¶�R�E�M�H�F�W�L�Y�L�W�p�����G�¶�L�P�S�D�U�W�L�D�O�L�W�p���H�W���G�¶�p�F�R�X�W�H���G�X���G�L�V�F�R�X�U�V���G�H���O�¶�D�X�W�U�H�����,�O���V�¶�D�J�L�W���G�R�Q�F���G�¶�X�Q�H��

�V�W�U�D�W�p�J�L�H���D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H���W�U�q�V���X�W�L�O�H���G�X���S�R�L�Q�W���G�H���Y�X�H���G�H���O�¶�p�O�D�E�R�U�D�W�L�R�Q���G�H���O�¶�H�W�K�R�V���� 
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5.2.2 L'ironie dans le face à face politique 

La technique qui consiste à employer l'ironie dans le discours lors d'un 

débat politique est indéniablement l'une des formes les plus courantes et les plus 

« appropriées »  d'agression courtoise et subtile, et remplace l'agression frontale et 

di�U�H�F�W�H���� �W�U�R�S�� �H�[�S�O�L�F�L�W�H�� �D�X�[�� �\�H�X�[�� �G�X�� �S�X�E�O�L�F���� �1�R�X�V�� �O�¶�D�Y�R�Q�V�� �G�p�M�j�� �G�L�W���� �V�H�� �P�H�W�W�U�H��

�H�[�S�O�L�F�L�W�H�P�H�Q�W���H�Q���S�R�V�L�W�L�R�Q���G�¶�D�J�U�H�V�V�H�X�U���S�H�X�W���Q�X�L�U�H���j���O�D���S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q���G�H���V�R�L�����F�D�U���F�H�W�W�H��

position ne suscite pas la sympathie de la part des spectateurs. Pour commencer, 

donnons une définition de l'ironie, trouvée dans l'ouvrage de Pierre Fontanier, Les 

figures du discours :  

L'ironie consiste à dire par une raillerie, ou plaisante, ou sérieuse, lé 

contraire de ce qu'on pense, ou de ce qu'on veut faire penser. Elle semblerait 

appartenir plus particulièrement à la gaieté ; mais la colère et le mépris 

l'emploient aussi quelquefois, même avec avantage ; par conséquent, elle peut 

entrer dans le style noble et dans les sujets les plus graves.  

                                                                                    (Fontanier 1977 : 145)   

 �'�H���S�O�X�V�����O�¶�H�P�S�O�R�L���G�H���O�¶�L�U�R�Q�L�H���G�D�Q�V���F�H���F�R�Q�W�H�[�W�H���H�V�W���V�X�V�F�H�S�W�L�E�O�H���G�H���F�U�p�H�U���X�Q�H��

�V�R�U�W�H���G�H���F�R�Q�Q�L�Y�H�Q�F�H���H�Q�W�U�H���O�¶�K�R�P�P�H���S�R�O�L�W�L�T�X�H���H�W���O�H�V���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V�����T�X�L���j���V�R�Q���W�R�X�U����

peut créer de la sympathie vis-à-vis �G�H�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U���� �'�D�Q�V�� �X�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �L�U�R�Q�L�T�X�H���� �O�D��

parole de l'adversaire est souvent reprise, manipulée et reformulée, car l'ironie 

concerne l'expression d'un point de vue ridicule et absurde attribué par le locuteur 

à son adversaire, dans le but de l'humilier, et par la même occasion, mettre en 

valeur sa propre face, en apparaissant comme une personne possédant de qualités 

telles que les compétences de communication, l'intelligence et l'humour. 
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L'ironie permet aussi de créer un flou concernant la source du discours, de 

sorte que le locuteur qui pratique l'ironie n'apparaisse pas lui-même comme un 

agresseur.  

Si la rhétorique s'est intéressée à l'ironie, qu'elle identifie, en l'y réduisant 

souvent, sous le nom d' « antiphrase » et qu'elle définit comme le fait de dire le 

contraire de ce que l'on veut faire entendre littéralement, c'est  à la pragmatique 

que revient le renouvellement de la conception de l'ironie, comme énoncé 

éminemment polyphonique fondé sur une dissociation des prises en charge du 

dire.   

                                                                          (Garric & Callas 2007 : 117)  

Les formules ironiques permettent au locuteur de donner à entendre à 

l'auditoire ce qu'il ne peut pas énoncer, d'agresser son adversaire sans vraiment 

l'agress�H�U���� �3�D�U�� �O�¶�L�Q�W�H�U�P�p�G�L�D�L�U�H�� �G�H�� �O�¶�L�U�R�Q�L�H���� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �H�[�S�U�L�P�H�� �L�Q�G�L�U�H�F�W�H�P�H�Q�W�� �O�H��

sarcasme et le mépris envers son interlocuteur. 

L'extrait suivant illustre cette technique : 

         Exemple 1 

17  �6�5�������>�«�@���(�K���E�L�H�Q���M�H���O�H���G�L�V�����G�H�P�D�L�Q�����V�L���M�H���V�X�L�V���p�O�X�H���S�U�p�V�L�G�H�Q�W���G�H���Oa République, 

les agents publics seront protégés, et en particulier les femmes, elles seront 

�U�D�F�F�R�P�S�D�J�Q�p�H�V���j���O�H�X�U���G�R�P�L�F�L�O�H���O�R�U�V�T�X�¶�H�O�O�H�V���V�R�U�W�H�Q�W���W�D�U�G�L�Y�H�P�H�Q�W���G�H�V���F�R�P�P�L�V�V�D�U�L�D�W�V��

de police. 
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�1�6�� ���� �>�«�@�� �'�L�W�H�V-moi si vous devez faire raccompagner toutes les femmes 

f�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�D�L�U�H�V�� �F�K�H�]�� �H�O�O�H�V�«�>�������@�� �(�K�� �E�L�H�Q���� �L�O�� �I�D�X�G�U�D�� �G�L�U�H, il y aura une fonction 

publique au service des Français, et puis une autre fonction publique au service 

des fonctionnaires qui rentrent ���� �F�H�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �O�D�� �V�R�O�X�W�L�R�Q�«�>�������@��Bon, la solution 

�F�H�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �Ge mettre un garde du corps à chaque fonctionnaire femme qui 

rentre chez elle. 

Dans cet extrait, Ségolène Royal exprime son intention de protéger les 

femmes policières qui rentrent chez elles après le travail, sortant des 

commissariats de police tardivement le soir, en les faisant raccompagner chez 

elles par des collègues. Cette proposition est énoncée juste après que la candidate 

socialiste ait parlé du viol de deux femmes policières près de leur lieu de travail. 

Suite à cette proposition, Nicolas Sarkozy semble tenter d'humilier son adversaire, 

en reformulant et en manipulant ses paroles. Il parle d'une fonction publique au 

service des fonctionnaires qui rentrent, raccompagnant à la maison toute femme 

fonctionnaire, et il va encore plus loin en utilisant le terme de garde du corps. En 

�X�W�L�O�L�V�D�Q�W�� �O�
�H�[�D�J�p�U�D�W�L�R�Q���� �L�O�� �D�W�W�U�L�E�X�H�� �X�Q�H�� �D�I�I�L�U�P�D�W�L�R�Q�� �D�X�V�V�L�� �U�L�G�L�F�X�O�H�� �T�X�¶�D�E�V�X�U�G�H�� �j�� �V�R�Q��

interlocutrice, dans le but de discréditer son discours et de dévaloriser son image 

face au public. 

         Exemple 2 

901 SR : Donc, toutes les femmes victimes de violences pourront avoir accès à 

des papiers en France.  

902 NS : �e�F�R�X�W�H�]�����0�D�G�D�P�H�����H�Q���W�R�X�V���F�D�V�«���'�H���© �&�°�X�U���G�H���I�H�P�P�H�V », oui.  

Le même phénomène de reprise et de reformulation du discours de 

�O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���H�V�W���F�R�Q�V�W�D�W�p���G�D�Q�V���F�H�W���H�[�H�P�S�O�H, mais cette fois-�F�L�����F�¶�H�V�W���6�p�J�R�O�q�Q�H���5�R�\�D�O��
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qui tente de prêter une thèse absurde à son adversaire. Elle reformule les paroles 

de Nicolas Sarkozy concernant les femmes victimes de violences que la France 

doit protéger, en faisant appel à une généralisation abusive : Toutes les femmes 

victimes de violences.  �1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\���V�¶�H�P�S�U�H�V�V�H���G�H���O�D���F�R�U�U�L�J�H�U�����H�Q���S�U�p�F�L�V�D�Q�W���T�X�H��

les femmes qui auront accès à des papiers en France sont les femmes  de 

�O�¶�D�V�V�R�F�L�D�W�L�R�Q���© �&�°�X�U���G�H���I�H�P�P�H�V ».  

En dehors des deux exemples présentés ci-�G�H�V�V�X�V���� �O�¶�L�U�R�Q�L�H�� �S�H�X�W�� �S�U�H�Q�G�U�H��

�G�¶�D�X�W�U�H�V���I�R�U�P�H�V�����Q�R�W�D�P�P�H�Q�W���O�D���I�R�U�P�H���G�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�L�R�Q���� �/�H�V���S�H�W�L�W�H�V���S�K�U�D�V�H�V���Gu type 

« Ah bon �"�� �'�¶�D�F�F�R�U�G ! », ou « Pourquoi pas �"�� �&�¶�H�V�W�� �V�\�P�S�D�W�K�L�T�X�H » sont 

omniprésentes dans le débat et proviennent essentiellement de Nicolas Sarkozy. 

�(�Q���H�I�I�H�W�����G�¶�X�Q�H���I�D�o�R�Q���S�O�X�V���J�p�Q�p�U�D�O�H���L�O���H�[�S�U�L�P�H���G�H���O�¶�L�U�R�Q�L�H���H�Q�Y�H�U�V���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H��

�E�H�D�X�F�R�X�S���S�O�X�V���V�R�X�Y�H�Q�W���T�X�¶�H�O�O�H���Q�H���O�H���I�D�L�W���H�Q�Y�H�U�V���O�X�L�� Nic�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\���X�W�L�O�L�V�H���O�¶�L�U�R�Q�L�H��

34 fois dans le débat contre 9 fois pour Ségolène Royal. Il est intéressant de 

remarquer aussi que le fameux « Ah bon ! » est employé 19 fois par Sarkozy 

Royal et seulement 2 fois par son adversaire.  

�/�D���V�W�U�D�W�p�J�L�H���G�H���O�¶�L�U�R�Q�L�H���I�D�L�W���G�R�Q�F���S�D�U�W�L�H���G�H�V���P�R�\�H�Q�V���Y�H�U�E�D�X�[���G�¶�R�I�I�H�Q�V�H���H�W���G�H��

dépréciation du discours adverse, en lui prêtant des thèses qui peuvent être 

�T�X�D�O�L�I�L�p�H�V�� �F�R�P�P�H�� �D�E�V�X�U�G�H�V�� �S�D�U���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �(�O�O�H�� �S�H�U�P�H�W�� �G�H�� �P�D�V�T�X�H�U���O�H�V�� �W�H�Q�W�D�W�L�Y�H�V��

�G�¶�D�J�U�H�V�V�L�R�Q���G�H���I�D�o�R�Q���j���F�H���T�X�H���F�H�O�X�L���T�X�L���X�W�L�O�L�V�H���O�¶�L�U�R�Q�L�H���Q�H���V�R�L�W���S�D�V���L�G�H�Q�W�L�I�L�p���F�R�P�P�H��

agresseur de son interlocuteur.  
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5.2.3  L'emploi des termes d'adresse 

�/�H�V���W�H�U�P�H�V���G�¶�D�G�U�H�V�V�H���M�R�X�H�Q�W���X�Q���U�{�O�H���W�U�q�V���L�P�S�R�U�W�D�Q�W���G�D�Q�V���O�H���G�p�U�R�X�O�H�P�H�Q�W���G�H�V��

�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�V�� �Y�H�U�E�D�O�H�V���� �j�� �O�D�� �I�R�L�V�� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W�� �O�¶�R�U�J�D�Q�L�V�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �H�W�� �O�D��

�F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q�� �D�L�Q�V�L�� �T�X�H�� �O�¶�D�W�W�U�L�E�X�W�L�R�Q�� �G�H�V�� �U�{�O�H�V�� �G�D�Q�V�� �O�¶�p�F�K�D�Q�J�H���� �/�D�� �Y�D�O�H�X�U��

pragmatique des appellat�L�I�V�� �T�X�L�� �F�R�Q�V�W�L�W�X�H�Q�W�� �O�H�V�� �W�H�U�P�H�V�� �G�¶�D�G�U�H�V�V�H���� �U�p�V�L�G�H�� �G�D�Q�V�� �O�D��

négociation des identités dans le cadre de la scène énonciative.  Ils jouent ainsi un 

rôle fondamental pour le fonctionnement des interactions verbales, en tant que 

constructeurs de la relation. Obse�U�Y�R�Q�V���G�¶�D�E�R�U�G���X�Q�H���G�p�I�L�Q�L�W�L�R�Q���G�H���F�H���T�X�H���G�p�V�L�J�Q�H�Q�W��

�O�H�V���W�H�U�P�H�V���G�¶�D�G�U�H�V�V�H :  

�3�D�U���W�H�U�P�H�V���G�¶�D�G�U�H�V�V�H���R�Q���H�Q�W�H�Q�G���O�¶�H�Q�V�H�P�E�O�H���G�H�V���H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V���G�R�Q�W���G�L�V�S�R�V�H���O�H��

locuteur pour désigner son (ou ses) allocutaire(s). Ces expressions ont 

généralement, en plus de leur valeur déictique (exprimer la « deuxième 

personne �ª������ �F�¶�H�V�W-à-dire référer au destinataire du message), une valeur 

relationnelle : lorsque plusieurs formes sont déictiquement équivalentes �± comme 

« tu » et « vous » employé pour désigner un allocutaire unique -, elles servent en 

outre à établir un type particulier de lien social.  

                                                                      (Kerbrat-Orecchioni 1992 : 15)  

�$�X�W�U�H�P�H�Q�W�� �G�L�W���� �O�H�V�� �W�H�U�P�H�V�� �G�¶�D�G�U�H�V�V�H�� �S�H�X�Y�H�Q�W�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�U�� �j�� �O�D�� �I�R�L�V�� �F�R�P�P�H��

expressions d�p�L�F�W�L�T�X�H�V�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H�V���� �P�D�L�V�� �D�X�V�V�L�� �V�R�F�L�D�O�H�V���� �F�D�U���L�O�V�� �G�p�I�L�Q�L�V�V�H�Q�W���G�¶�X�Q�H��

�S�D�U�W���� �O�H�� �G�H�V�W�L�Q�D�W�D�L�U�H�� �G�X�� �P�H�V�V�D�J�H���� �G�R�Q�F�� �O�D�� �G�H�X�[�L�q�P�H�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�� �H�W�� �G�¶�D�X�W�U�H�� �S�D�U�W���� �L�O�V��

�D�W�W�U�L�E�X�H�Q�W�� �X�Q�� �U�{�O�H���� �X�Q�� �V�W�D�W�X�W���� �X�Q�H�� �Y�D�O�H�X�U�� �V�R�F�L�D�O�H�� �j�� �O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�� �H�Q�� �U�p�S�R�Q�G�D�Q�W�� �j��

�O�¶�p�W�H�U�Q�H�O�O�H�� �T�X�H�V�W�L�R�Q��qui surgit lors de chaque interaction verbale, qui est la 

suivante : qui es-tu pour moi ?  
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 Un phénomène linguistique intéressant pour cette étude observé lors de ce 

débat politique télévisé, est l'usage répétitif des termes d'adresse « Madame » et 

« Madame Royal » par Nicolas Sarkozy. Dans la transcription exhaustive du 

débat, on peut compter le nombre de 152 occurrences de « Madame », énoncé par 

Nicolas Sarkozy, pour un débat d'une durée de deux heures et trente-huit minutes 

exactement. En revanche, on en�W�H�Q�G������ �I�R�L�V���O�H���W�H�U�P�H���G�¶�D�G�U�H�V�V�H�� �© Monsieur » de la 

�E�R�X�F�K�H���G�H���6�p�J�R�O�q�Q�H���5�R�\�D�O�����V�¶�D�G�U�H�V�V�D�Q�W���R�X���I�D�L�V�D�Q�W���U�p�I�p�U�H�Q�F�H���j���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�����/�D��

différence est frappante. Cet usage excessif des termes d'adresse polis de la part de 

Nicolas Sarkozy qui marque le débat, est significatif pour cette analyse.  

Tout d'abord, cette stratégie relevant de la politesse verbale pourrait être 

qualifiée de stratégie de politesse extrême ou d' « hyperpolitesse ». Malgré le fait 

�T�X�¶�H�O�O�H�� �S�X�L�V�H�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �S�R�O�L�W�H�V�V�H���� �H�O�O�H�� �S�U�R�G�X�L�W�� �O�H�V�� �P�r�P�H�V��effets que l'impolitesse, 

employée pour attaquer la face de l'adversaire. Cette démonstration excessive de 

respect envers l'interlocutrice bascule dans l'impolitesse, car cet usage répétitif des 

termes d'adresse est en réalité, avant tout ironique et agressif. 

L'extrait ci-dessous illustre cette stratégie : 

         Exemple  

699  NS : Je ne me serai jamais permis, Madame, de parler de vous comme cela. 

Puis-je vous dire autre chose ? 

SR : Parce que moi je ne mens pas ! 

�1�6�����-�¶�D�L���S�D�U�O�p�« 
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SR : Je ne mens pas. Et �M�H���Q�H���S�U�p�W�H�Q�G�V���S�D�V���I�D�L�U�H���F�H���T�X�H���M�¶�D�L���G�p�W�U�X�L�W���D�Y�D�Q�W�� 

NS : Madame ! Madame ! Je ne pense pas que vous élevez la dignité du débat 

�S�R�O�L�W�L�T�X�H���H�Q���P�¶�D�F�F�X�V�D�Q�W���G�¶�r�W�U�H���P�H�Q�W�H�X�U�� 

Cet exemple est flagrant, puisque lors de ce court extrait d'une durée de 

quinze secondes, le terme de « Madame » est utilisé trois fois. La politesse verbale 

est �X�W�L�O�L�V�p�H�� �L�F�L�� �F�R�P�P�H�� �P�D�U�T�X�H�X�U�� �G�¶�X�Q�H�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�� �I�R�U�P�H�O�O�H�� �H�W�� �G�H�� �G�L�V�W�D�Q�F�H�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�V��

deux participants du face à face. Par les appellatifs « Madame » et « Madame 

Royal », Nicolas Sarkozy dé�V�L�J�Q�H�� �G�¶�D�E�R�U�G�� �V�R�Q�� �D�O�O�R�F�X�W�D�L�U�H���� �,�F�L���� �F�H�V�� �H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V��

fonctionnent comme des rélationèmes et remplissent donc leur fonction de deixis 

personnelle et leur fonction vocative, en marquant la relation locuteur-allocutaire.  

Mais derrière cette fonction de déictique personnel et social, qui relève 

�Q�R�U�P�D�O�H�P�H�Q�W���G�H���O�D���S�R�O�L�W�H�V�V�H���Y�H�U�E�D�O�H�����F�H�V���W�H�U�P�H�V���G�¶�D�G�U�H�V�V�H���V�¶�L�Q�V�F�U�L�Y�H�Q�W���D�X�V�V�L���G�D�Q�V��

une stratégie d'agression, ce qui est l'opposé de la fonction originale de la politesse 

verbale. On pourrait aussi supposer que cet emploi excessif des termes d'adresse 

�S�D�U���1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �Y�L�V�H�� �V�X�U�W�R�X�W�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �W�R�X�W�H�� �H�Q�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�D�Q�W���H�[�S�O�L�F�L�W�H�P�H�Q�W���j��

son interlocutrice, et consiste à constamment rappeler à l'auditoire le statut de 

femme de son interlocutrice, ce qui ne peut pas être considéré comme un avantage 

lors du duel politique pour l'élection présidentielle. Et le locuteur dévalorise 

davantage ce statut de femme par son discours ironique et attaque en douceur 

l'image de son adversaire. Il semble tenter de présenter ce statut comme un 

handicap, pour montrer que la candidate socialiste n'est pas une personne  

qualifiée pour être le prochain président de la République, basé sur des clichés 

machistes et des perceptions sociales dominantes concernant la place de la femme 

dans la vie politique.  
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�$�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���Q�R�X�V���V�R�P�P�H�V���H�Q�F�R�U�H���O�R�L�Q���G�H���O�D���S�D�U�L�W�p���F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W���O�D���S�O�D�F�H���G�H�V��

�I�H�P�P�H�V���H�W���G�H�V���K�R�P�P�H�V���G�D�Q�V���O�D���Y�L�H���S�R�O�L�W�L�T�X�H�����/�H�V���I�H�P�P�H�V���V�R�Q�W���H�Q�F�R�U�H���D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L��

sous-représentées aux postes de responsabilité politique. Bien que les femmes 

siègent dans les assem�E�O�p�H�V���Q�D�W�L�R�Q�D�O�H�V���S�U�H�V�T�X�H���S�D�U�W�R�X�W���G�D�Q�V���O�H���P�R�Q�G�H�����L�O���Q�¶�H�[�L�V�W�H��

néanmoins aucun pays où les femmes sont représentées à égalité avec les 

hommes. Le domaine de la politique reste donc de genre masculin en France et 

dans la plupart de pays dans le monde et de ce fait moins accessible aux femmes 

�H�Q�� �F�R�P�S�D�U�D�L�V�R�Q�� �D�Y�H�F�� �O�H�V�� �K�R�P�P�H�V���� �8�Q�H�� �G�H�V�� �U�D�L�V�R�Q�V�� �S�R�X�U�� �O�H�V�T�X�H�O�O�H�V�� �O�¶�X�Q�L�Y�H�U�V��

�S�R�O�L�W�L�T�X�H���H�V�W���S�O�X�V���I�D�F�L�O�H�P�H�Q�W���D�V�V�R�F�L�p���D�X�[���K�R�P�P�H�V���T�X�¶�D�X�[���I�H�P�P�H�V�����H�V�W���T�X�H���O�H���J�H�Q�U�H��

social de la politique est masculin. 

En linguistique, par genre social on entend les représentations faites quant 

aux qualités et donc quant aux rôles et fonctions que peut avoir une personne dans 

�X�Q�H�� �V�R�F�L�p�W�p�� �G�R�Q�Q�p�H�� �V�H�O�R�Q�� �O�H�� �V�H�[�H���� �(�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V���� �O�H�� �J�H�Q�Ue social désigne les 

propriétés �T�X�H���O�¶�R�Q���D�W�W�U�L�E�X�H���j���O�¶�X�Q���R�X���O�¶�D�X�W�Ue sexe dans une société ou une culture 

�G�R�Q�Q�p�H���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W���� �H�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V���� �G�H�� �O�D�� �G�L�P�H�Q�V�L�R�Q�� �V�R�F�L�D�O�H�� �G�H�� �O�D�� �V�H�[�X�D�W�L�R�Q�� �G�H��

telle ou telle fonction. Le fait que certaines tâches et par conséquent certaines 

professions sont considérées comme plutôt masculines �H�W�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �F�R�P�P�H�� �S�O�X�W�{�W��

féminines est dû aux représentations liées au genre social.  

Mise à part le domaine de la politique, pour mieux comprendre le terme de 

�J�H�Q�U�H���V�R�F�L�D�O�����M�H���S�U�R�S�R�V�H���X�Q���D�X�W�U�H���H�[�H�P�S�O�H���G�H�V���S�O�X�V���E�D�Q�D�O�V���T�X�H���F�K�D�F�X�Q���G�¶�H�Q�W�U�H���Q�R�X�V��

peut attester �G�D�Q�V�� �O�D�� �Y�L�H�� �G�H�� �W�R�X�V�� �O�H�V�� �M�R�X�U�V���� �&�H�W�� �H�[�H�P�S�O�H�� �H�V�W�� �O�¶�p�W�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �G�€�� �j�� �O�D��

�G�L�V�F�R�U�G�D�Q�F�H���T�X�L���S�H�X�W���H�[�L�V�W�H�U���S�D�U�I�R�L�V���H�Q�W�U�H���O�H���J�H�Q�U�H���V�R�F�L�D�O���G�¶�X�Q�H���S�U�R�I�H�V�V�L�R�Q�����F�¶�H�V�W-à-

�G�L�U�H���O�H�� �J�H�Q�U�H���G�H���O�D���S�H�U�V�R�Q�Q�H���D�X�T�X�H�O���R�Q���V�¶�D�W�W�H�Q�G���G�D�Q�V���O�¶�H�[�H�U�F�L�F�H���G�¶�X�Q���P�p�W�L�H�U���� �H�W���O�H��

genre de la personne �T�X�H�� �O�¶�R�Q�� �G�p�F�R�X�Y�U�H�� �I�L�Q�D�O�H�P�H�Q�W�� �G�D�Q�V�� �O�¶�H�[�H�U�F�L�F�H�� �G�X�� �P�p�W�L�H�U�� �H�Q��

�T�X�H�V�W�L�R�Q���� �3�D�U�� �H�[�H�P�S�O�H���� �O�H�� �I�D�L�W�� �T�X�H�� �O�¶�D�U�E�L�W�U�H�� �G�¶�X�Q�� �P�D�W�F�K�� �G�H�� �I�R�R�W�E�D�O�O�� �R�X�� �T�X�H�� �O�H��

�F�K�D�X�I�I�H�X�U�� �G�¶�X�Q�� �S�R�L�G�V�� �O�Rurd soit une femme, peut étonner dans certaines sociétés 

où le genre social de ces professions est essentiellement masculin.  
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Tout comme le métier du député dans les assemblées nationales (c.f. 

annexes p. 439 tableau de représentation des femmes dans les assemblées 

�Q�D�W�L�R�Q�D�O�H�V�� �G�H�V�� �S�D�\�V�� �G�H�� �O�¶�8�Q�L�R�Q�� �(�X�U�R�S�p�H�Q�Q�H��, beaucoup de métiers à haute 

responsabilité sont considérés comme « masculins » et donc moins accessibles 

aux femmes. Bien évidemment, celui du président de la République, comme tout 

autre métier qui se situe dans la sphère politique, fait partie de ces métiers.  

Nicolas Sarkozy semble être parfaitement conscient du fait que les qualités 

�U�H�T�X�L�V�H�V�� �S�R�X�U�� �X�Q�� �F�K�H�I�� �G�¶�e�W�D�W���� �j�� �V�D�Y�R�L�U�� �O�H�� �G�\�Q�D�P�L�V�P�H���� �O�¶�D�X�W�R�U�L�W�p���� �O�¶�D�F�W�L�R�Q���� �O�H��

volontarisme, entre autres, sont en règle générale et traditionnellement attribuées 

�S�D�U���O�¶�L�Q�F�R�Q�V�F�L�H�Q�W���F�R�O�O�H�F�W�L�I�� �D�X�[�� �K�R�P�P�H�V�� �H�W�� �V�R�Q�W���S�H�U�o�X�Hs généralement comme des 

qualités masculines. Autrement dit, le genre social du métier de président est 

considéré comme masculin. Il manipule ainsi à son avantage ces représentations 

collectives concernant le rôle social des femmes de façon indirecte et très subtile. 

Il semble donc chercher à mettre en avant le fait que son adversaire soit une 

femme. En d'autres termes, cet usage répétitif de « Madame » et « Madame 

Royal » n'est pas une question de courtoisie, mais une agression et une tentative 

de discrédit et de disqualification de l'adversaire, agression pourtant acceptable 

dans le cadre d'un débat politique, parce qu'elle est opérée dans le cadre de la 

�S�R�O�L�W�H�V�V�H�� �Y�H�U�E�D�O�H���� �S�X�L�V�T�X�¶�L�O�� �H�P�S�O�R�L�H�� �X�Q�� �Q�R�P�E�U�H�� �F�R�Q�V�L�G�p�U�D�E�O�H�� �G�¶�D�S�S�H�O�O�D�W�L�I�V�� �T�X�L��

peuvent être qualifiés comme « polis ».  

�7�R�X�W�H�V���F�H�V���R�F�F�X�U�U�H�Q�F�H�V���G�X���W�H�U�P�H���G�¶�D�G�U�H�V�V�H�� �© Madame », risquent  de plus 

�G�¶�L�U�U�L�W�H�U���6�p�J�R�O�q�Q�H���5�R�\�D�O���H�W���G�H���O�D���G�p�V�W�D�E�L�O�L�V�H�U�����&�H���T�X�L���H�V�W���H�[�S�O�L�F�L�W�H�P�H�Q�W���X�Q�H���P�D�U�T�X�H��

de respect, de déférence et de considération est en réalité, dans ce cas précis du 

débat politique télévisé, une attaque indirecte et implicite. En donnant une réponse 

�j�� �F�H�W�W�H�� �D�F�F�H�Q�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �V�R�Q�� �V�W�D�W�X�W�� �G�H�� �I�H�P�P�H�� �D�X�� �P�R�\�H�Q�� �G�H�� �F�H�V�� �W�H�U�P�H�V�� �G�¶�D�G�U�H�V�V�H����

�6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �S�U�H�Q�G�� �V�R�L�Q�� �G�¶�L�Q�V�p�U�H�U�� �V�R�Q�� �I�D�P�H�X�V�H�� �H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�� �G�H�� �© France 

présidente », une expre�V�V�L�R�Q�� �T�X�H�� �O�¶�R�Q�� �U�H�Q�F�R�Q�W�U�H�� �V�R�X�Y�H�Q�W�� �O�R�U�V�� �G�H�� �V�D�� �F�D�P�S�D�J�Q�H��

�S�U�p�V�L�G�H�Q�W�L�H�O�O�H�����(�O�O�H���W�H�Q�W�H���G�H���F�H�W�W�H���I�D�o�R�Q���G�H���W�U�D�Q�V�I�R�U�P�H�U���H�Q���D�Y�D�Q�W�D�J�H�����G�¶�X�Q�H���F�H�U�W�D�L�Q�H��
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manière, ce que son adversaire tente de présenter comme un handicap pour sa 

candidature.  

Exemple : 

948  SR : Je garan�W�L�U�D�L�� �S�D�U�W�R�X�W�� �V�X�U�� �O�H�� �W�H�U�U�L�W�R�L�U�H�� �O�¶�D�F�F�q�V�� �j�� �O�D�� �V�D�Q�W�p�� �H�W�� �O�¶�D�F�F�q�V�� �D�X��

�V�H�U�Y�L�F�H�� �S�X�E�O�L�F���� �S�D�U�F�H�� �T�X�H�� �M�H�� �V�D�L�V�� �T�X�H�� �F�¶�H�V�W�� �X�Q�H�� �G�H�V�� �F�R�Q�G�L�W�L�R�Q�V�� �G�H�� �O�¶�H�I�I�L�F�D�F�L�W�p��

économique du pays, je veux une France créative, je veux une France 

imaginative, et je veux construire avec vous cette France présidente.  

À propos de cette expression, Ruth Amossy note :  

�>�«�@���8�Q���p�T�X�L�O�L�E�U�H���G�p�O�L�F�D�W���G�R�L�W���V�¶�L�Q�V�W�D�X�U�H�U���H�Q�W�U�H���O�¶�R�E�M�H�F�W�L�I�� �G�¶�D�X�W�R�S�U�R�P�R�W�L�R�Q��

�G�H�� �O�D�� �O�R�F�X�W�U�L�F�H�� ���V�R�Q�� �D�P�E�L�W�L�R�Q�� �G�¶�r�W�U�H�� �p�O�X�H�� �S�U�p�V�L�G�H�Q�W�H�� �G�H�� �O�D�� �5�p�S�X�E�O�L�T�X�H���� �H�W�� �O�H�V��

�F�U�L�W�q�U�H�V�� �G�¶�D�F�F�H�S�W�D�E�L�O�L�W�p�� �Ge �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H (leur capacité à imaginer une femme dans 

�F�H�V�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�V������ �&�H�W�W�H�� �G�L�I�I�L�F�X�O�W�p�� �V�H�� �P�D�U�T�X�H�� �G�¶�D�L�O�O�H�X�U�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �V�O�R�J�D�Q�� �G�H�� �O�D��

candidate : « La France présidente », où le féminin de « président », qui existe 

�J�U�D�P�P�D�W�L�F�D�O�H�P�H�Q�W���� �P�D�L�V�� �G�H�P�H�X�U�H�� �D�E�V�H�Q�W�� �G�H�� �O�¶�L�Paginaire social, est habilement 

reversé sur la France plutôt que sur la personne de Royal.  

                                                                                        (Amossy 2010 : 57) 

Notons que si traditionnellement le métier de président est perçu par 

�O�¶�L�Q�F�R�Q�V�F�L�H�Q�W�� �F�R�O�O�H�F�W�L�I�� �F�R�P�P�H�� �P�D�V�F�X�O�L�Q���� �F�H�U�W�D�L�Q�H�V�� �T�X�D�O�L�W�p�V�� �D�S�S�D�U�W�H�Q�D�Q�W�� �j�� �O�¶�H�W�K�R�V��

féminin seraient les bienvenues en politique���� �6�L�P�R�Q�H�� �%�R�Q�Q�D�I�R�X�V�� �S�D�U�O�H�� �G�¶�X�Q��

retournement de stigmate :  
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�>�«�@�� �3�O�X�V�� �F�R�Q�F�U�q�W�H�V���� �S�O�X�V�� �S�U�D�J�P�D�W�L�T�X�H�V���� �S�O�X�V�� �P�R�G�H�V�W�H�V���� �S�O�X�V�� �Dptes au 

�G�L�D�O�R�J�X�H���H�W���j���O�¶�R�X�Y�H�U�W�X�U�H�����O�H�V���I�H�P�P�H�V���H�Q���S�R�O�L�W�L�T�X�H���U�H�S�U�p�V�H�Q�W�H�U�D�L�H�Q�W���D�L�Q�V�L�����X�Q�H���I�R�L�V��

�G�p�S�D�V�V�p�V�� �O�H�X�U�V�� �E�O�R�F�D�J�H�V���� �O�¶�H�V�S�p�U�D�Q�F�H�� �G�¶�X�Q�� �P�R�Q�G�H�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �P�H�L�O�O�H�X�U���� �G�p�E�D�U�U�D�V�V�p��

de toutes les tares que les Français attribuent au monde politique traditionnel, 

�G�¶�D�Srès les sondages et la doxa ���� �O�D�Q�J�X�H�� �G�H�� �E�R�L�V���� �F�R�X�S�X�U�H�� �G�¶�D�Y�H�F�� �O�D�� �Y�U�D�L�H�� �Y�L�H����

manichéisme, corruption, inefficacité, etc. Cette supériorité féminine peut être 

attribuée à la nature3 ou à la situation de domination longtemps et encore 

largement vécue par les femmes (version plus fréquemment défendue à gauche). 

                                                                               (Bonnafous 2003/4 : 122) 
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5.2.4 Les registres discursifs 

L'usage de différents registres discursifs est significatif pour l'analyse du 

discours, en tant que partie intégrante des stratégies d'auto-promotion et 

d'affichage d'ethos d'un côté, et de déstabilisation de l'adversaire de l'autre côté. 

Accuser et attaquer l'adversaire est également possible et acceptable lors de cette 

�V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�� �T�X�¶�H�V�W�� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p���� �¬�� �F�R�Q�G�L�W�L�R�Q����

�W�R�X�W�H�I�R�L�V���� �G�H�� �S�U�H�Q�G�U�H�� �O�H�� �V�R�L�Q�� �G�H�� �S�U�p�V�H�U�Y�H�U�� �X�Q�� �U�H�J�L�V�W�U�H�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�� �D�S�S�U�R�S�U�L�p���� �F�¶�H�V�W-à-

dire soutenu et formel, qui est en même temps un signe de bienséance et de 

respect envers le �S�D�U�W�H�Q�D�L�U�H�� �G�X�� �G�p�E�D�W�� �H�W�� �O�H�� �G�L�V�S�R�V�L�W�L�I�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q et qui fait 

partie des stratégies qui relèvent de la politesse verbale.  

Observons un extrait de la transcription où Ségolène Royal est en train 

d'accuser une attitude de Nicolas Sarkozy qu'elle qualifie de scandaleuse, et où le 

niveau d'insultes peut être qualifié comme « acceptable » pour un débat politique 

télévisé. La candidate socialiste affiche une colère intense ; cependant, elle ne se 

�O�D�L�V�V�H�� �S�D�V�� �D�O�O�H�U�� �Y�H�U�V�� �X�Q�� �F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�� �U�H�O�H�Y�D�Q�W�� �G�¶�X�Q�� �U�H�J�L�V�W�U�H�� �T�X�L�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V��

approprié à la situation de communication. 

         Exemple 1 : 

676  �6�5�������$�W�W�H�Q�G�H�]�����M�¶�D�L���T�X�H�O�T�X�H���F�K�R�V�H���j���G�L�U�H�� Parce que là, je pense, je pense que 

�O�¶�R�Q���D�W�W�H�L�Q�W���O�H���V�X�P�P�X�P���G�H���O�¶�L�P�P�R�U�D�O�L�W�p���S�R�O�L�W�L�T�X�H�����-�H���V�X�L�V���V�F�D�Q�G�D�O�L�V�p�H���G�H���F�H���T�X�H���M�H��

�Y�L�H�Q�V���G�¶�H�Q�W�Hndre. Parce que jouer avec le handicap, comme vous venez de le faire, 

est proprement scandaleux ! 
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Nous avons ici une forme d'insulte et d'offense « appropriée » et 

acceptable dans ce contexte discursif. La situation de communication, formelle et 

institutionnelle par sa nature, impose le degré d'offense qu'elle peut tolérer. 

L'intonation est montante et menaçante et accompagnée par des expressions 

faciales qui traduisent la colère et le dégoût et des gestes qui expriment également 

�O�
�D�J�U�H�V�V�L�R�Q���H�W���O�¶�L�U�U�L�W�D�W�L�R�Q, mais des limites s'imposent au niveau du lexique pouvant 

être utilisé pour attaquer l'adversaire. Au niveau du vocabulaire, Ségolène Royal 

prend soin de ne pas dépasser les limites de la bienséance, tout en essayant de 

déstabiliser son interlocuteur. 

 Cette préservation du registre discursif peut aussi être utilisée pour 

marquer en quelque sorte la distance et l'hostilité entre les participants de 

�O�
�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����D�L�Q�V�L���T�X�H���O�H���F�R�Q�W�U�D�V�W�H���T�X�L���H�[�L�V�W�H���H�Q�W�U�H���O�H�X�U���I�D�o�R�Q���G�¶�r�W�U�H���H�W���G�¶�D�J�L�U�����&�D�U��

il ne faut pas oublier que nous nous trouvons ici sur un terrain de confrontation et 

de caractère agonique. Par ailleurs, le lecteur pourra constater que la totalité des 

paroles lors du débat est assez « correcte » d'un point de vue linguistique 

concernant les registres discur�V�L�I�V���� �'�¶�X�Q�H�� �I�D�o�R�Q�� �J�p�Q�p�U�D�O�H���� �O�H�V�� �G�H�X�[�� �O�R�F�X�W�H�X�U�V��

semblent respecter les principes  et conventions régissant les interactions verbales 

et l'équilibre interactionnel, imposé par le contexte et la situation de 

communication. 

Ce qui est aussi remarquable du point de vue linguistique lors de ce débat, 

est le fait que Nicolas Sarkozy emploie un style de langue plus familier, simple et 

décontracté pour s'adresser à l'auditoire - un point sur lequel nous reviendrons et 

nous développerons plus tard, dans un autre chapitre - comme partie de sa 

stratégie globale de communication. Une partie de sa communication politique, 

non seulement lors du débat dont il est question dans ce travail, mais plus 

généralement, lors de tout le parcours de sa campagne présidentielle, se fonde sur 

l'emploi de ce registre de langue familier et informel, voire rudimentaire, pour 

certains, car il joue la carte de la simplicité et de la proximité avec l'auditoire. Il 
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semble souvent tenter d'apparaître comme le candidat qui représente toutes les 

c�D�W�p�J�R�U�L�H�V�� �V�R�F�L�D�O�H�V�� �H�W�� �T�X�L�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�H�� �j�� �W�R�X�V�� �O�H�V�� �)�U�D�Q�o�D�L�V���� �G�H�V�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�V��

« ordinaires ». C'est pour cette raison que son style discursif s'adapte à tout 

auditoire possible, en étant aussi accessible que possible, s'adressant à tous, avec 

un vocabulaire simple et familier, similaire à celui de la conversation de tous les 

�M�R�X�U�V�����(�Q���G�R�Q�Q�D�Q�W���j���Y�R�L�U���D�X�[���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V���X�Q�H���L�P�D�J�H���G�H���T�X�H�O�T�X�¶�X�Q���G�H���V�L�P�S�O�H���H�W��

�G�¶�D�F�F�H�V�V�L�E�O�H���� �X�Q�H�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�� �F�R�P�P�H�� �X�Q�H�� �D�X�W�U�H���� �L�O�� �V�H�P�E�O�H�� �W�H�Q�W�H�U�� �G�H�� �Q�R�X�H�U�� �G�H�V�� �O�L�H�Q�V��

�G�H���F�R�P�S�O�L�F�L�W�p���H�W���G�¶�L�Q�W�L�P�L�W�p���D�Y�Hc ses semblables, avec les gens simples, �H�Q���G�¶�D�X�W�U�H�V��

termes, avec le Français moyen.  

�(�Q�� �U�H�Y�D�Q�F�K�H���� �O�H�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�� �S�D�V�V�H�� �j�� �X�Q�� �D�X�W�U�H�� �U�H�J�L�V�W�U�H�� �O�R�U�V�T�X�¶�L�O�� �D�G�U�H�V�V�H�� �O�D��

�S�D�U�R�O�H���j���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H�����,�O���V�H�P�E�O�H���W�H�Q�W�H�U���G�¶�D�S�S�D�U�D�v�W�U�H���F�R�P�P�H���X�Q���© gentleman » 

témoignant une extrême déférence et du respect envers son interlocutrice, qui de 

�S�O�X�V���� �H�V�W�� �X�Q�H�� �I�H�P�P�H���� �&�¶�H�V�W�� �S�R�X�U���F�H�W�W�H�� �U�D�L�V�R�Q�� �T�X�¶�L�O�� �S�U�H�Q�G�� �V�R�L�Q�� �G�H�� �E�L�H�Q���P�D�U�T�X�H�U���O�D��

relation formelle entre lui et son interlocutrice en employant de façon excessive, 

comme nous venons de le voi�U���� �O�H�V�� �W�H�U�P�H�V�� �G�¶�D�G�U�H�V�V�H�� �� �© Madame » et « Madame 

Royal �ª���� �&�¶�H�V�W�� �S�R�X�U�� �F�H�O�D�� �T�X�H�� �Q�R�X�V�� �S�R�X�Y�R�Q�V�� �R�E�V�H�U�Y�H�U�� �F�H�W�W�H�� �W�U�D�Q�V�L�W�L�R�Q�� �D�V�V�H�]��

fréquente entre différents registres discursifs ; un style plus familier adressé aux 

électeurs, et un style plus poli et sophistiqué - même quand il s'agit d'offense - 

adressé à l'adversaire du débat politique. 

Pour revenir à la simplicité du registre avec lequel Nicolas Sarkozy 

�V�¶�D�G�U�H�V�V�H���j���V�R�Q���D�X�G�L�W�R�L�U�H�����H�O�O�H���F�R�Q�V�W�L�W�X�H���X�Q�H���G�H�V���F�O�p�V���G�H���O�¶�H�I�I�L�F�D�F�L�W�p���G�H���V�R�Q���G�L�V�F�R�X�U�V��

politique. Il semble chercher constamment à faciliter la compréhension et la 

�P�p�P�R�U�L�V�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �V�H�V�� �S�D�U�R�O�H�V�� �j�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �/�H�� �Y�R�F�D�E�X�O�D�L�U�H�� �H�V�W�� �V�L�P�S�O�H�� �H�W��

relativement restreint, les phrases sont relativement courtes, les énoncés sont 

�R�U�G�R�Q�Q�p�V�����O�D���V�\�Q�W�D�[�H���H�V�W���V�L�P�S�O�H���H�W���F�O�D�L�U�H�����H�W���O�¶�L�Qtonation énergique vient couronner 

la clarté de son discours, et les gestes corporels viennent renfor�F�H�U���O�¶�H�Q�W�K�R�X�V�L�D�V�P�H��

du discours. 



189 

 

�/�¶�H�[�H�P�S�O�H�� �V�X�L�Y�D�Q�W�� �L�O�O�X�V�W�U�H�� �O�¶�H�P�S�O�R�L�� �G�X�� �U�H�J�L�V�W�U�H�� �V�L�P�S�O�H�� �H�W�� �I�D�P�L�O�L�H�U�� �S�D�U��

Nicolas Sarkozy :  

Exemple 2 : 

423  NS ���� �>�«�@�� �,�O�� �\�� �D��des millions de retraités qui se disent, et des millions de 

salariés qui se disent « �P�R�L���M�¶�D�L���W�U�L�P�p���W�R�X�W�H���P�D���Y�L�H�����M�¶�H�Q�W�H�Q�G�V���T�X�¶�R�Q���p�T�X�L�O�L�E�U�H���P�R�Q��

régime de retraite et avoir ma pension ». 

En effet, il est utile, dans le discours politique télévisuel, comme nous le 

verrons aussi plus loin, de faire usage de termes aussi simples que possible, en 

�p�Y�L�W�D�Q�W�� �G�H�� �F�R�P�S�O�L�T�X�H�U�� �O�D�� �F�R�P�S�U�p�K�H�Q�V�L�R�Q���� �O�D�� �P�p�P�R�U�L�V�D�W�L�R�Q�� �H�W�� �O�¶�D�V�V�L�P�L�O�D�W�L�R�Q�� �G�X��

�G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�D�U�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �&�H�� �G�H�U�Q�L�H�U�� �H�V�W�� �F�R�Q�V�W�L�W�X�p�� �S�D�U�� �X�Q�� �S�X�E�O�L�F�� �W�U�q�V�� �O�D�U�J�H�� �H�W��

hétérogène et non pas uniquement par des téléspectateurs qui seraient aptes de 

comprendre et de retenir des termes complexes meublant un registre de discours 

soutenu. 

Comme le souligne Jean-Marie Cotteret, le discours rhétorique télévisuel 

�V�H���G�R�L�W���G�¶�r�W�U�H���D�X�V�V�L���V�L�P�S�O�H que possible :  

�>�«�@�� �6�L�� �O�H�V�� �$�Q�F�L�H�Q�V�� �S�R�X�Y�D�L�H�Q�W�� �G�L�V�S�R�V�H�U�� �G�¶�X�Q�� �F�K�R�L�[�� �L�O�O�L�P�L�W�p�� �G�H�� �P�R�W�V�� �H�W��

librement puiser dans le vaste registre des figures de style, le discours télévisuel, 

lui, doit se cantonner à un vocabulaire restreint et à un nombre réduit de figures, 

aux seules qui soient propres à renforcer la cohérence du discours. 

                                                                                      (Cotteret 2000 : 14) 



190 

 

 

5.2.5 La prétérition  

Cette figure de style qui relève de la rhétorique antique, �H�V�W���G�¶�X�Q�H�� �J�U�D�Q�G�H��

�X�W�L�O�L�W�p�� �S�R�X�U���O�¶�D�U�W���G�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �(�O�O�H�� �S�H�U�P�H�W�� �G�H�� �S�D�U�O�H�U���G�H�� �F�H�� �G�R�Q�W���R�Q�� �S�U�p�W�H�Q�G��

�Q�H���S�D�V���S�D�U�O�H�U�����G�H���G�L�U�H���F�H���T�X�H���O�¶�R�Q���S�U�p�W�H�Q�G���Q�H���S�D�V���G�L�U�H�����6�D���I�R�U�P�H���O�D���S�O�X�V���R�U�G�L�Q�D�L�U�H���V�H��

trouve le plus souvent dans la formule �6�D�Q�V�� �S�D�U�O�H�U�� �G�H�« En employant la 

�W�H�F�K�Q�L�T�X�H�� �G�H�� �O�D�� �S�U�p�W�p�U�L�W�L�R�Q���� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �H�V�W�� �O�L�E�U�H�� �G�¶�D�E�R�U�G�H�U�� �G�H�V�� �V�X�M�H�W�V�� �© délicats », 

« difficiles » ou « interdits », ou encore prendre de la distance par rapport à son 

propre discours, en rejetant la prise en charge de ses propres paroles. Il peut ainsi 

�S�D�U�O�H�U�� �G�¶�X�Q�H�� �F�K�R�V�H���� �W�R�X�W�� �H�Q�� �D�I�I�L�U�P�D�Q�W�� �T�X�¶�L�O�� �Q�¶�H�Q�� �S�D�U�O�H�� �S�D�V���� �(�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �P�R�W�V���� �O�H��

locuteur peut affirmer passer sous silence une chose tout en parlant de la chose en 

question.  

D'après Pierre Fontanier (1977 : 143), la prétérition, autrement dite 

prétermission, consiste à feindre de ne pas vouloir dire ce que néanmoins on dit 

très-clairement, et souvent même avec force. Cette figure de rhétorique, aussi 

remarquable que redoutable, donne une grande liberté au locuteur, car elle lui 

permet de parler sans assumer la responsabilité de ses propos. Elle permet de plus 

de rendre le discours plus intéressant et plus captivant, dans le sens où elle a la 

�F�D�S�D�F�L�W�p�����S�D�U���V�R�Q���P�R�G�H���G�H���I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�����G�¶�p�Y�H�L�O�O�H�U���O�D���F�X�U�L�R�V�L�W�p���H�W���O�¶�L�Q�W�p�U�r�W���F�K�H�]��

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �H�W�� �G�H�� �F�U�p�H�U�� �X�Q�H�� �F�H�U�W�D�L�Q�H�� �I�R�U�P�H�� �G�H�� �F�R�Q�Q�L�Y�H�Q�F�H�� �H�Q�W�U�H�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �H�W�� �V�R�Q��

auditoire.  

La prétérition consiste essentiellement, pour le locuteur, dans le fait 

�G�¶�D�Q�Q�R�Q�F�H�U�� �H�[�S�O�L�F�L�W�H�P�H�Q�W�� �T�X�¶�L�O�� �Y�D�� �I�D�L�U�H�� �D�E�V�W�U�D�F�W�L�R�Q�� �G�¶�X�Q�H�� �F�K�R�V�H�� �W�R�X�W�� �H�Q�� �O�D��

mentionnant. �/�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�H�X�U fait comprendre son intention de ne pas livrer une 

�F�H�U�W�D�L�Q�H���L�Q�I�R�U�P�D�W�L�R�Q�����H�W�����F�H���I�D�L�V�D�Q�W�����O�D���W�U�D�Q�V�P�H�W���T�X�D�Q�G���P�r�P�H�����&�¶�H�V�W���S�R�X�U�T�X�R�L���F�H�W�W�H��

figure est parfois appelée « fausse réticence ».  
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                                                                        (Snoeck Henkemans 2009 : 3) 

�/�D���U�D�L�V�R�Q���S�R�X�U���O�D�T�X�H�O�O�H���M�H���P�H���S�U�R�S�R�V�H���G�¶�R�E�V�H�U�Y�H�U���O�H���I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�P�H�Q�W���G�H���O�D��

technique de la prétérition parmi les stratégies argumentatives étudiées dans le 

�F�D�G�U�H���G�H���F�H���W�U�D�Y�D�L�O�����H�V�W���O�H���I�D�L�W���T�X�¶�j���W�U�D�Y�H�U�V���O�D���G�L�V�W�D�Q�F�H���T�X�¶�H�O�O�H���S�H�U�P�H�W���D�X���O�R�F�X�W�H�X�U���G�H��

prendre par rapport à son discours, elle lui permet de préserver son ethos aux yeux 

des téléspectateurs, tout en pouvant accuser ou humilier son adversaire. En 

�G�¶�D�X�W�U�H�V�� �P�R�W�V���� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U���T�X�L�� �I�D�L�W�� �D�S�S�H�O�� �j la technique de la prétérition, est libre 

�G�¶�D�W�W�D�T�X�H�U���H�W���Ge �G�L�V�F�U�p�G�L�W�H�U���O�D���S�D�U�W�L�H���D�G�Y�H�U�V�H���V�D�Q�V���V�H���P�H�W�W�U�H���H�Q���S�R�V�L�W�L�R�Q���G�¶�D�J�U�H�V�V�H�X�U����

De cette façon, cette figure de style peut être catégorisée parmi les techniques 

« polies �ª�� �G�¶�D�J�U�H�V�V�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �F�D�U�� �H�O�O�H�� �S�H�U�P�H�W�� �G�H�� �O�¶�D�W�W�D�T�X�H�U�� �W�R�X�W�� �H�Q��

conservant sa dignité, sa�Q�V�� �E�D�V�F�X�O�H�U�� �G�D�Q�V�� �O�¶�L�P�S�R�O�L�W�H�V�V�H����Autrement dit, la 

�S�U�p�W�p�U�L�W�L�R�Q�� �I�D�L�W�� �S�D�U�W�L�H�� �L�Q�W�p�J�U�D�Q�W�H�� �G�H�V�� �P�D�Q�L�q�U�H�V�� �V�X�E�W�L�O�H�V�� �H�W�� �L�Q�G�L�U�H�F�W�H�V�� �G�¶�D�J�U�H�V�V�H�U��

�O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�Hur. 

Voici deux exemples tirés du débat qui illustrent le fonctionnement de la 

�S�U�p�W�p�U�L�W�L�R�Q���G�D�Q�V���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q :  

Exemple 1 

145  NS ���� �>�«�@���-�¶�D�W�W�D�F�K�H�� �E�H�D�X�F�R�X�S�� �G�H�� �S�U�L�[�� �j�� �Y�R�V�«�� �j�� �Y�R�V�� �U�p�S�R�Q�V�H�V���� �M�H�� �Q�H�� �G�L�V�� �S�D�V��

�T�X�H���F�¶�H�V�W���V�W�X�S�L�G�H�����M�¶�H�V�V�D�\�H���G�H���F�R�P�S�U�H�Q�G�U�H���H�W���G�¶�H�[�S�O�L�T�X�H�U���D�X�[���)�U�D�Q�o�D�L�V���T�X�H�O�O�H�V���V�R�Q�W��

nos différences. 

Dans cet extrait, Nicolas Sarkozy sous-entend que les réponses de 

Ségolène Royal pourraient être qualifiées de stupides, mais lui, en bon et 

�U�H�V�S�H�F�W�X�H�X�[�� �L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U���� �D�I�I�L�U�P�H�� �Q�H�� �S�D�V�� �G�L�U�H�� �T�X�¶�H�O�O�H�V�� �V�R�Q�W�� �V�W�X�S�L�G�H�V���� �P�D�L�V�� �T�X�¶�D�X��

contraire, il y attache beaucoup de prix. En attendant, orienté par la prétérition, 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���D��déjà associé les propos de Ségolène Royal au mot stupide�«���1�L�F�R�O�D�V��
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Sarkozy reste intacte, il peut accuser sans accuser, agresser sans agresser, 

�F�R�Q�V�H�U�Y�H�U���V�R�Q���V�W�D�W�X�W���G�¶�K�R�P�P�H���U�H�V�S�H�F�W�X�H�X�[���H�W���S�R�O�L���O�R�U�V���G�H���F�H���G�p�E�D�W�����'�H���F�H�W�W�H���I�D�o�R�Q����

�O�H���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U���Q�¶�D���D�X�F�X�Q�H���Uaison de reprocher à Nicolas Sarkozy de se moquer 

�R�X�� �G�¶�D�J�U�H�V�V�H�U�� �V�R�Q�� �L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H���� �S�X�L�V�T�X�H���� �G�D�Q�V�� �V�R�Q�� �p�Q�R�Q�F�p�� �L�O�� �G�p�F�O�D�U�H�� �Q�H�� �S�D�V�� �O�H��

faire.  

Exemple 2 

674  NS �����>�«�@��Et bien moi, je veux en finir avec ces discours creux �± pas le vôtre, 

je veux pas être désagréable. Ces promesses incantatoires, cette grande braderie 

�D�X�� �P�R�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�¶�p�O�H�F�W�L�R�Q�� �R�Q�� �U�D�V�H�� �J�U�D�W�L�V���� �R�Q�� �S�U�R�P�H�W�� �W�R�X�W���� �H�W�� �T�X�D�Q�G�� �R�Q�� �V�D�L�W�� �S�D�V��

promettre, on promet une discussion. 

�(�Q�� �U�p�D�O�L�W�p���� �G�D�Q�V�� �F�H�W�� �H�[�H�P�S�O�H���� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �H�V�W�� �H�Q�� �W�U�D�L�Q�� �G�¶�D�F�F�X�V�H�U�� �O�H��

discours adve�U�V�H�����P�D�L�V���W�R�X�W���H�Q���D�I�I�L�U�P�D�Q�W���T�X�¶�L�O���Q�H���V�H���U�p�I�q�U�H���S�D�V���D�X���G�L�V�F�R�X�U�V���G�H���V�R�Q��

interlocutrice en disant Je veux en finir avec ces discours creux �± pas le vôtre, je 

veux pas être désagréable���� �6�L�� �R�Q�� �J�D�U�G�H�� �j�� �O�¶�H�V�S�U�L�W�� �T�X�H�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �S�D�U�O�H��

systématiquement dans ce d�p�E�D�W���G�¶�X�Q�H��discussion entre les partenaires sociaux (Il 

�\���D���X�Q���S�U�R�F�H�V�V�X�V���G�H���G�L�V�F�X�V�V�L�R�Q���T�X�L���H�V�W���H�Q�J�D�J�p�«�����L�O���Y�D���\���D�Y�R�L�U���G�H�V���G�L�V�F�X�V�V�L�R�Q�V�����L�O���Y�D��

�\�� �D�Y�R�L�U�� �G�H�V�� �U�H�P�L�V�H�V�� �j�� �S�O�D�W�«�� �,�O�� �Q�¶�\�� �D�X�U�D�� �S�O�X�V�� �G�H�� �O�R�L�� �T�X�L�� �V�H�U�D�� �L�P�S�R�V�p�H�� �G�D�Q�V�� �O�H��

�G�R�P�D�L�Q�H�� �V�R�F�L�D�O���� �W�D�Q�W�� �T�X�¶�L�O�� �Q�¶�\�� �D�X�U�D�� �Sas eu de discussion entre les partenaires 

�V�R�F�L�D�X�[�«��, alors on voit clairement que quand Nicolas Sarkozy énonce On promet 

tout, et quand on sait pas promettre, on promet une discussion, il désigne 

�L�Q�G�L�U�H�F�W�H�P�H�Q�W���O�H�V���S�U�R�S�R�V���G�H���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H�����j���O�¶�D�L�G�H���G�X��pronom indéfini on mais 

�V�D�Q�V�� �O�¶�D�F�F�X�V�H�U�� �H�[�S�O�L�F�L�W�H�P�H�Q�W�� �F�D�U���� �F�R�P�P�H�� �L�O�� �Y�L�H�Q�W�� �G�H�� �O�H�� �G�L�U�H���� �L�O�� �Q�H�� �S�D�U�O�H�� �S�D�V�� �G�X��

�G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�H�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O���� �7�R�X�W�H�I�R�L�V���� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �D�� �G�p�M�j�� �D�V�V�R�F�L�p�� �O�H�� �S�U�R�Q�R�P��

impersonnel on à la personne de Ségolène Royal, étant donné le contexte et les 

discours antérieurs à cette séquence, et étant donné également que le seul discours 

adverse dans ce contexte donné est le discours de Ségolène Royal. Le locuteur 

opère ainsi une extension référentielle indéfinie et générale en se servant de ce 
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flou référentiel (Adam, Bonhomme 2003 : 47). Le pronom on �S�H�X�W�����G�¶�X�Q�H���F�H�U�W�D�L�Q�H��

manière, désigner tout le monde et ne désigner personne en même temps. Du fait 

que le pronom on �Q�¶�D�L�W�� �S�D�V�� �G�H�� �U�p�I�p�U�H�Q�W�� �S�U�p�F�L�V���� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �Q�H�� �G�p�V�L�J�Q�H�� �S�D�V��

�S�U�p�F�L�V�p�P�H�Q�W���O�D���S�H�U�V�R�Q�Q�H���T�X�¶�L�O���H�V�W���H�Q���W�U�D�L�Q���G�¶�D�F�F�X�V�H�U���G�H���I�D�o�R�Q���L�Q�G�L�U�H�F�W�H�����/�H���S�U�R�Q�R�P��

on constitue un marqueur linguistique de la polyphonie et son emploi fait que 

l'agent du discours est non identifié et non précisé. Ainsi, la cible de cette 

accusation reste anonyme, et le locuteur ne remplit pas la place d'accusateur dans 

le discours �± pas directement du moins.  

Le pronom « on » est typiquement un marqueur de polyphonie. Son étude 

pose des problèmes particuliers dans la mesure où il est parfois difficile de savoir 

s'il inclut, ou non, le locuteur et/ou le destinataire. Il renvoie souvent, selon Alain 

Berrendonner, à une doxa anonyme, qu'il est justement difficile d'identifier. 

                                                                           (Garric & Calas 2007 : 114) 

�'�¶�X�Q�H�� �F�H�U�W�D�Lne manière, en faisant usage de la technique de la prétérition 

�G�D�Q�V���V�D���V�W�U�D�W�p�J�L�H���J�O�R�E�D�O�H���G�H���I�D�E�U�L�F�D�W�L�R�Q���G�H���O�¶�L�P�D�J�H���G�H���V�R�L�����O�H���O�R�F�X�W�H�X�U���D�F�F�R�P�S�D�J�Q�H��

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �M�X�V�T�X�¶�j�� �X�Q�� �F�H�U�W�D�L�Q�� �S�R�L�Q�W�� �O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H���� �H�Q�� �O�X�L�� �G�R�Q�Q�D�Q�W�� �M�X�V�W�H�� �D�V�V�H�]��

�G�¶�p�O�p�P�H�Q�W�V���S�R�X�U���T�X�¶�L�O���D�U�U�L�Y�H���j���Iaire ses propres inférences, mais en aucun cas il ne 

désigne ni accuse directement son adversaire. Au contraire, il affirme ne pas parler 

de lui ou bien ne pas dire telle chose le concernant. De cette manière, il fait passer 

un message tout en disant ne pas le faire, dans le but de ne pas avoir la 

�U�H�V�S�R�Q�V�D�E�L�O�L�W�p�����S�D�V���H�Q�W�L�q�U�H�P�H�Q�W�����G�D�Q�V���W�R�X�V���O�H�V���F�D�V�����G�H���V�H�V���S�U�R�S�R�V�����V�X�U�W�R�X�W���O�R�U�V�T�X�¶�L�O��

�V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �F�U�L�W�L�T�X�H�U�� �R�X�� �G�¶�L�Q�V�X�O�W�H�U�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �$�L�Q�V�L�� �L�O�� �Q�H�� �V�¶�D�W�W�U�L�E�X�H�� �S�D�V�� �O�H�� �U�{�O�H��

�G�¶�D�F�F�X�V�D�W�H�X�U���H�W���G�¶�D�J�U�H�V�V�H�X�U�����F�H���T�X�L���V�H�U�D�L�W���Q�X�L�V�L�E�O�H���j���O�¶�H�W�K�R�V���T�X�¶�L�O���W�H�Q�W�H���G�H���F�R�Q�V�W�U�X�L�U�H��

�j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �j�� �V�D�Y�R�L�U�� �F�H�O�X�L�� �G�¶�X�Q�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �U�H�V�S�H�F�W�X�H�X�[���� �S�R�O�L�� �H�Q�Y�H�U�V�� �V�R�Q��

adversaire et intègre. Dans ce sens, le mécanisme de la prétérition est un excellent 
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�R�X�W�L�O���G�H���O�¶�D�J�U�H�V�V�L�R�Q���L�Q�G�L�U�H�F�W�H���H�W���© polie » et �G�H���S�U�p�V�H�U�Y�D�W�L�R�Q���G�H���O�¶�L�P�D�J�H���G�H���V�R�L���O�R�U�V��

�G�¶�X�Q���I�D�F�H���j���I�D�F�H���S�R�O�L�W�L�T�X�H���W�p�O�p�Y�L�V�p���� 
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5.3 L'ethos de porte-parole 

�1�R�X�V���O�¶�D�Y�R�Q�V���G�p�M�j���Y�X�����G�D�Q�V���O�H���F�D�G�U�H���G�H���O�
�p�O�D�E�R�U�D�W�L�R�Q���G�H���O�
�L�P�D�J�H���G�H���V�R�L���D�I�L�Q��

qu'elle corresponde le plus possible aux attentes collectives concernant la 

personnalité et le caractère d'un futur président de République, les deux candidats 

ont souvent recours à des stratégies d'auto promotion diverses et subtiles. Allons 

maintenant explorer une autre stratégie basée sur le dialogisme interdiscursif et 

interlocutif, car elle prend appui sur la conscience, la voix et les revendications 

collectives, tout en s'adressant aux sujets de ces revendications collectives, les 

téléspectateurs du débat.  

�/�D���V�W�U�D�W�p�J�L�H���T�X�H���M�H���P�H���S�U�R�S�R�V�H���G�¶�H�[�S�O�R�U�H�U���L�F�L���H�V�W���F�H�O�O�H���G�H���O�D��présentation de 

soi en tant que représentant et porte-parole du peuple, et surtout des plus faibles, 

de ceux qui ont des revendications à exprimer, des Français révoltés, des 

personnes qui ont besoin d'aide. Cette présentation de soi en tant que porte-parole 

de l'auditoire s'opère par une centration sur l'auditoire, souvent inscrite dans un 

« nous » collectif. Le locuteur se transforme dans le discours en une instance 

collective composée par tous ceux dont il représente la voix. La voix individuelle 

se transforme ainsi en une voix plurielle.  

La relation du « je » au « nous » comporte de toute évidence des enjeux 

sociaux et politiques importants. Elle marque la volonté du sujet parlant de se 

�Y�R�L�U�� �H�W�� �G�H�� �V�H�� �P�R�Q�W�U�H�U�� �H�Q�� �P�H�P�E�U�H�� �G�¶�X�Q�� �J�U�R�X�S�H�� �T�X�L�� �I�R�Q�G�H�� �V�R�Q�� �L�G�H�Q�W�L�W�p��propre. En 

�U�H�W�R�X�U���� �H�O�O�H�� �V�L�J�Q�L�I�L�H�� �D�X�V�V�L�� �T�X�¶�L�O�� �H�Q�W�H�Q�G�� �U�H�S�U�p�V�H�Q�W�H�U�� �W�R�X�V�� �F�H�X�[�� �T�X�H�� �U�H�F�R�X�Y�U�H�� �O�H��

pronom « nous �ª�����T�X�¶�L�O���V�H��donne comme leur porte-�S�D�U�R�O�H���R�I�I�L�F�L�H�O�����O�H���F�K�H�I���G�H���O�¶�e�W�D�W��

parlant au nom de la France) ou comme un représentant automandaté (un 

particulier déclarant « nous les Français). 
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                                                                                      (Amossy 2010 : 156) 

Cette instance plurielle se veut protectrice du peuple, justicière, 

bienveillante et forte. Ce qui est recherché ici, ce sont les moyens linguistiques 

�P�L�V�� �H�Q�� �°�X�Y�U�H�� �S�D�U�� �O�H�V�� �G�H�X�[�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�V�� �j�� �O�¶�p�O�H�F�W�L�R�Q�� �S�U�p�V�L�G�H�Q�W�L�H�O�O�H���� �S�R�X�U�� �T�X�H�� �O�H�X�U��

fonction de porte-parole soit identifiée, reconnue discursivement, et acceptée par 

les téléspectateurs. 

Les candidats se placent tout au long du débat, l'un comme l'autre, du côté 

des téléspectateurs, du côté des personnes qui se trouvent dans une situation 

�G�L�I�I�L�F�L�O�H�����G�X���S�H�X�S�O�H���T�X�L���D���E�H�V�R�L�Q���G�¶�r�W�U�H���J�X�L�G�p���H�W���S�U�R�W�p�J�p�����G�D�Q�V���O�H���E�X�W���G�H���V�H���U�D�O�O�L�H�U���j��

l'auditoire. Ils créent un univers discursif dans lequel ils se présentent - chacun des 

candidats dans son discours respectif - comme un représentant du peuple, ce qui 

cache une connotation de « sauveur » et de « défenseur » du peuple. En dénonçant 

ce qui ne va pas en France et en accusant des injustices inadmissibles et des 

�V�L�W�X�D�W�L�R�Q�V�����L�Q�D�F�F�H�S�W�D�E�O�H�V�����O�H���O�R�F�X�W�H�X�U���P�R�Q�W�U�H���j���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���V�R�Q���L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q���G�¶�D�J�L�U�����H�W���V�D��

�Y�R�O�R�Q�W�p���G�H���V�H�U�Y�L�U���H�W���G�¶�D�L�G�H�U���O�H���S�H�X�S�O�H�� 

Les masses cherchent, sans le savoir, un homme capable de forcer le cours 

des choses, de ressouder �O�¶�L�G�p�D�O et le �U�p�H�O���� �O�¶�L�P�S�R�V�V�L�E�O�H�� �H�W�� �O�H�� �S�R�V�V�L�E�O�H���� �(�Q���V�R�P�P�H��

�G�H���U�H�Q�Y�H�U�V�H�U���O�¶�R�U�G�U�H���H�[�L�V�W�D�Q�W���U�H�V�V�H�Q�W�L���F�R�P�P�H���X�Q���G�p�V�R�U�G�U�H���H�W���G�H���U�D�P�H�Q�H�U���W�R�X�W�H���X�Q�H��

�V�R�F�L�p�W�p�� �j�� �V�R�Q�� �E�X�W�� �D�X�W�K�H�Q�W�L�T�X�H���� �/�H�� �E�H�V�R�L�Q�� �G�¶�X�Q�� �W�\�S�H�� �G�¶�D�X�W�R�U�L�W�p�� �V�X�U�J�L�W�� �D�O�R�U�V���� �T�X�L��

�S�X�L�V�V�H�� �W�U�D�Q�V�I�R�U�P�H�U�� �O�D�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�p�U�L�H�X�U���� �(�W les leaders doués de charisme 

répondent à ce besoin. 

                                                                                  (Moscovici 1985 : 385)    

 Cette stratégie s'inscrit dans le même type de stratégies argumentatives 

que celui du storytelling et de la mise en scène de la souffrance d'un groupe 
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d'individus donné, tout en se mettant en position de représentant du peuple. Non 

seulement les deux candidats abordent les problèmes et des difficultés rencontrés 

par les Français, mais ils en parle�Q�W���H�Q���V�¶�D�I�I�L�F�K�D�Q�W���S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H�P�H�Q�W���W�R�X�F�K�p�V���S�D�U���O�D��

souffrance d'autrui, et en faisant partie de la catégorie sociale donnée. 

Je propose les exemples suivants pour rendre compte de cette technique de 

présentation de soi en tant que porte-parole : 

Exemple 1 

946  NS �����>�«�@���-�H���Y�H�X�[���r�W�U�H���O�H���S�U�p�V�L�G�H�Q�W���G�H���O�D���5�p�S�X�E�O�L�T�X�H���T�X�L���U�H�Q�G�U�D���O�D���G�L�J�Q�L�W�p���D�X�[��

victimes. Je ne mettrai jamais sur le même plan les victimes et les délinquants. Les 

fraudeurs et les honnêtes gens. Les truqueurs et la France qui travaille. 

Nous avons ici une démonstration remarquable du discours efficace, car 

tout le monde se place, semble-t-il, naturellement du côté des victimes et des 

honnêtes gens, des citoyens soucieux de l'avenir de la France. Nicolas Sarkozy 

construit dans ce �G�L�V�F�R�X�U�V�� �X�Q�� �H�W�K�R�V�� �G�¶�K�R�P�P�H bienveillant, dans une tentative de 

séduction des personnes qui se caractérisent elles-mêmes en tant qu'honnêtes 

gens, des citoyens-modèles, souvent en position de victime. De cette manière, il se 

présente non seulement en tant que porte-parole des victimes, mais aussi en tant 

que justicier.  

Exemple 2 

676  SR : �>�«�@ Pour faire en sorte que leurs enfants soient à nouveau accueillis à 

�O�¶�p�F�R�O�H���� �\�� �F�R�P�S�U�L�V�� �O�H�V�� �H�Q�I�D�Q�W�V�� �H�Q�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �K�D�Q�G�L�F�D�S�� �P�H�Q�W�D�O���� �j�� �O�¶�p�F�R�O�H��

maternelle, où avec moi, tous les enfants handicapés mentaux étaient accueillis à 

�O�¶�p�F�R�O�H���P�D�W�H�U�Q�H�O�O�H�����G�q�V���O�R�U�V���T�X�H���O�H�V���S�D�U�H�Q�W�V���O�H���G�H�P�D�Q�G�D�L�H�Q�W�����$�O�R�U�V���O�D�L�V�V�H�]���G�H���F�{�W�p��
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vos tribunaux, les démarches des parents, qui en ont assez déjà de leur souffrance, 

�H�W���G�¶�D�Y�R�L�U���Y�X���O�H�X�U�V���H�Q�I�D�Q�W�V���Q�H���S�D�V���S�R�X�Y�R�L�U���r�W�U�H���L�Q�V�F�U�L�W�V���Oors des rentrées scolaires 

�S�H�Q�G�D�Q�W���O�H�V�T�X�H�O�O�H�V���Y�R�X�V���p�W�L�H�]���D�X���J�R�X�Y�H�U�Q�H�P�H�Q�W�����>�«�@���&�H�V���G�L�V�F�R�X�U�V�����F�H�W���p�F�D�U�W���H�Q�W�U�H��

�O�H�V�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �H�W�� �O�H�V�� �D�F�W�H�V���� �V�X�U�W�R�X�W�� �O�R�U�V�T�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�¶�H�Q�I�D�Q�W�V�� �K�D�Q�G�L�F�D�S�p�V���� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V��

�D�F�F�H�S�W�D�E�O�H�����>�«�@���5�H�V�S�H�F�W�H�]���O�H�V���H�Q�I�D�Q�W�V���K�D�Q�G�L�F�D�S�p�V�� 

Ségolène Royal adopte lors de cet extrait un ton montant, et exprime dans 

son énonciation des points de vue et des revendications des parents des enfants 

handicapés qui sont exclus d'une scolarisation normale. Elle parle pour eux, et se 

présente comme quelqu'un qui veut les protéger et les représenter dans leurs 

revendications sociales. Car cet ethos est précisément l'ethos correspondant aux 

attentes et représentations des électeurs. Rappelons que le but du débat politique 

télévisé est d'aider les électeurs à se décider sur le choix de leur représentant. Elle 

s'adresse à la fois à son interlocuteur, Nicolas Sarkozy, pour l'agresser, le 

déstabiliser et le dévaloriser en l'accusant, aux téléspectateurs concernés, c'est-à-

dire aux parents des enfants handicapés qui souffrent de leur situation, mais aussi 

aux téléspectateurs non concernés par ce problème, pour exprimer qu'elle se place 

du côté des faibles, qu'elle protège et soutient les personnes qui ont besoin d'elle. 

�&�¶�H�V�W�� �H�Q�� �S�U�R�M�H�W�D�Q�W�� �F�H�W�W�H�� �L�P�D�J�H�� �G�
�K�X�P�D�Q�L�V�W�H�� �H�W�� �G�H�� �S�U�R�W�H�F�W�Hur plein de 

compassion que le lien entre le candidat et les auditeurs se crée et s'établit. Pour se 

projeter en tant que porte-parole du peuple, le locuteur doit �S�U�R�X�Y�H�U���T�X�¶�L�O���S�R�Vsède 

des qualités telle�V���T�X�H���O�D���V�L�Q�F�p�U�L�W�p�����O�H���E�R�Q�V���V�H�Q�V���H�W���O�¶�H�[�S�p�U�L�H�Q�F�H. Il doit également 

�S�R�V�V�p�G�H�U���X�Q���F�K�D�U�L�V�P�H���V�R�X�V���I�R�U�P�H���G�H���P�D�J�Q�p�W�L�V�P�H���H�[�H�U�F�p���V�X�U���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �/�D���I�R�U�F�H��

du leader éventuel est puisée dans ses qualités hors du commun qui composent 

son caractère moral. Pour mieux comprendre la force de cette autorité 

charismatique exercée sur le peuple, Moscovici écrit :  
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�'�D�Q�V�� �O�H�� �P�R�Q�G�H�� �V�R�F�L�D�O���� �L�O�� �H�[�L�V�W�H�� �X�Q�� �J�H�Q�U�H�� �G�¶�D�X�W�R�U�L�W�p�� �T�X�L�� �S�H�U�P�H�W�� �G�H��

�F�R�Q�F�H�Y�R�L�U���F�H���T�X�¶�H�V�W���� �G�D�Q�V���O�H���P�R�Q�G�H���S�V�\�F�K�L�T�X�H�����X�Q�H���G�R�P�L�Q�D�W�L�R�Q���H�[�H�U�F�p�H�� �P�R�L�Q�V en 

�Y�H�U�W�X�� �G�¶�X�Q�� �S�R�X�Y�R�L�U�� �S�K�\�V�L�T�X�H�����D�Q�R�Q�\�P�H���� �T�X�H�� �G�¶�X�Q�H�� �L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �V�S�L�U�L�W�X�H�O�O�H����

personnelle �����F�¶�H�V�W���O�¶�D�X�W�R�U�L�W�p���F�K�D�U�L�V�P�D�W�L�T�X�H�����$�X���V�H�Q�V���W�U�D�G�L�W�L�R�Q�Q�H�O�����O�H���P�R�W���F�K�D�U�L�V�P�H��

�V�H�� �U�D�S�S�R�U�W�H�� �j�� �X�Q�� �S�H�U�V�R�Q�Q�D�J�H�� �V�D�F�U�p���� �,�O�� �T�X�D�O�L�I�L�H�� �O�H�V�� �G�R�J�P�H�V�� �G�¶�X�Q�H�� �U�H�O�L�J�L�R�Q���� �H�W��

évoque une grâce : celle qui soulage une souffrance, la lumière qui envahit 

�O�¶�H�V�S�U�L�W���W�R�X�U�P�H�Q�W�p���G�X���F�U�R�\�D�Q�W�����O�D���S�D�U�R�O�H���Y�L�Y�D�Q�W�H���G�X���S�U�R�S�K�q�W�H���T�X�L���W�R�X�F�K�H���O�H�V���F�°�X�U�V����

�H�Q�I�L�Q���O�¶�K�D�U�P�R�Q�L�H���L�Q�W�p�U�L�H�X�U�H���G�X���P�D�v�W�U�H���H�W���G�H���V�H�V���G�L�V�F�L�S�O�H�V�����'�H���Q�R�V���M�R�X�U�V�����j���O�D���V�X�L�W�H��

du sociologue allemand Max Weber, cette grâce est reconnue aux chefs qui 

fascinent les masses et deviennent l�H�X�U���R�E�M�H�W���G�¶�D�G�R�U�D�W�L�R�Q�����&�K�X�U�F�K�L�O�O���O�D���S�R�V�V�p�G�D�L�W����

de même que Mao-Tse-�7�R�X�Q�J�����6�W�D�O�L�Q�H�����'�H���*�D�X�O�O�H�����7�L�W�R�����(�O�O�H���H�V�W���D�X�V�V�L���O�¶�D�W�W�U�L�E�X�W���G�X��

pape Jean-�3�D�X�O�� �,�,���� �G�R�Q�W�� �O�¶�D�V�F�H�Q�G�D�Q�W�� �V�X�U�� �O�H�V�� �P�L�O�O�L�R�Q�V�� �G�H�� �I�L�G�q�O�H�V�� �T�X�L�� �O�¶�D�W�W�H�Q�G�H�Q�W�� �H�W��

�O�¶�p�F�R�X�W�H�Q�W�� �D�Y�H�F�� �I�H�U�Y�H�X�U�� �D�� �I�U�D�S�S�p�� �O�H�V�� �R�E�V�H�U�Y�Dteurs. Le reporter du journal Le 

Figaro qui a couvert son voyage en Pologne note : « La grande force de Jean-

Paul II réside en effet tout autant dans la netteté de ses discours que dans son 

charisme ». Et celui du très austère hebdomadaire anglais, The Economist, 

renchérit : « Such magnetism is power », un tel magnétisme est une puissance.  

                                                                                  (Moscovici 1985 : 382)  

En dehors des manifestations concrètes d'empathie, de compassion envers 

son prochain et de positionnement de soi aux côtés du peuple, un autre moyen 

�O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H���H�V�W���P�L�V���H�Q���°�X�Y�U�H���D�X���V�H�U�Y�L�F�H���G�H���F�Htte fonction de porte-parole : le jeu 

discursif sur les pronoms « on », le « nous », le « je » et le « vous », par lequel le 

locuteur tente en quelque sorte d' « enfermer �ª���H�W���G�¶�L�Q�W�p�J�U�H�U���V�R�Q���D�X�G�L�W�R�L�U�H���G�D�Q�V���V�R�Q��

discours.  

Voici quelques exemples qui illustrent ce phénomène de pronominalisation 

du discours :  
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948  SR �����>�«�@��Je veux une France créative, je veux une France imaginative, et je 

veux construire avec vous cette France présidente.  

231  SR �����>�«�@��Nous �V�R�P�P�H�V���X�Q���G�H�V���S�D�\�V���G�¶�(�X�U�R�S�H���R�•���O�H�V���E�D�V���V�D�O�D�L�U�H�V���V�R�Q�W���O�H�V���S�O�X�V��

�E�D�V���G�¶�(�X�U�R�S�H�� 

235  SR ���� �>�«�@�� �(�W�� �E�L�H�Q��moi, je �P�¶�D�V�S�L�U�H�U�D�L�� �D�Y�H�F�� �O�¶�H�Q�V�H�P�E�O�H�� �G�H�� ������ �U�p�J�L�R�Q�V�� �G�H��

France, et quand nous al�O�R�Q�V���G�p�S�O�R�\�H�U���F�H�W�W�H���I�R�U�F�H�����F�H�W�W�H���p�Q�H�U�J�L�H���G�H�V���W�H�U�U�L�W�R�L�U�H�V�« 

235  SR �����>�«�@��Nous sommes en train de perdre notre matière grise. 

438  NS �����>�«�@��Nous �V�R�P�P�H�V���O�H���S�D�\�V���G�¶�(�X�U�R�S�H���T�X�L���D�Y�R�Q�V���O�H�V���L�P�S�{�W�V���O�H�V���S�O�X�V���p�O�H�Y�p�V 

842  NS ���� �>�«�@��Nous avons le droit de choisir de qui est le bienvenu sur notre 

�W�H�U�U�L�W�R�L�U�H���H�W���G�H���T�X�L���Q�¶�\���H�V�W���S�D�V���V�R�X�K�D�L�W�p�« 

78  NS ���� �>�«�@�� �,�O�� �Q�¶�\�� �D�� �D�X�F�X�Q�H�� �U�D�L�V�R�Q�� �T�X�H�� �F�H�� �T�X�H�� �O�H�V�� �D�X�W�U�H�V�� �R�Q�W�� �U�p�X�V�V�L����on ne 

réussisse pas nous-mêmes. 

219  NS ���� �>�«�@�� �¬�� �T�X�R�L�� �o�D�� �V�H�U�W�� �O�H�V�� �5�7�7�� �T�X�D�Q�G��on �Q�¶�D�� �S�D�V�� �G�H�� �T�X�R�L�� �S�D�\�H�U�� �G�H�V��

vacances pour ses enfants ? À quoi ça sert les RTT, quand à la fin du mois, on a 

�W�U�D�Y�D�L�O�O�p���W�R�X�W���O�H���P�R�L�V���H�W���T�X�¶�L�O���Q�H���U�H�V�W�H���S�O�X�V���U�L�H�Q ? 

�¬�� �O�¶�D�L�G�H�� �G�H�� �F�H�� �M�H�X�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�� �T�X�L�� �P�H�W�� �H�Q�� �°�X�Y�U�H�� �G�H�V�� �S�U�R�Q�R�P�V�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�V����

ainsi que des adjectifs possessifs, le discours est rendu plus vivant, plus captivant, 

car �L�O�� �L�Q�W�H�U�S�H�O�O�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �L�O�� �O�¶�L�Q�F�O�X�W�� �H�W�� �L�O�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�H�� �j�� �O�X�L���� �/�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �H�V�W�� �D�L�Q�V�L��

inséré dans le discours, le discours lui étant directement adressé. Il a ainsi 



201 

 

�O�¶�L�P�S�U�H�V�V�L�R�Q�� �G�H�� �S�D�U�W�L�F�L�S�H�U�� �D�F�W�L�Y�H�P�H�Q�W�� �G�D�Q�V�� �O�¶�X�Q�L�Y�H�U�V�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�� �T�X�H��le locuteur 

�F�R�Q�V�W�U�X�L�W���G�H�Y�D�Q�W���O�X�L���H�W���S�R�X�U���O�X�L�����&�¶�H�V�W���G�H���F�H�W�W�H���P�D�Q�L�q�U�H���T�X�H���V�H���F�R�Q�V�W�U�X�L�W���X�Q�H���L�G�H�Q�W�L�W�p��

discursive collective - �V�X�U�W�R�X�W���O�R�U�V�T�X�¶�L�O���V�¶�D�J�L�W���G�H�V���S�U�R�Q�R�P�V���S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�V��on et nous �± 

qui ont pour fonction de mettre dans le même camp le locuteur et les 

téléspectateurs. Cet appel aux formes pronominales inclusives a pour objectif de 

�P�D�U�T�X�H�U���O�¶�D�S�S�D�U�W�H�Q�D�Q�F�H���H�W���O�¶�L�G�H�Q�W�L�I�L�F�D�W�L�R�Q���G�X���O�R�F�X�W�H�X�U���D�X���J�U�R�X�S�H���G�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X�V���T�X�¶�L�O��

�S�U�p�W�H�Q�G�� �R�X�� �D�V�S�L�U�H�� �j�� �U�H�S�U�p�V�H�Q�W�H�U���� �3�R�X�U�� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �Q�R�Q�� �V�H�X�O�H�P�H�Q�W�� �G�H��

�V�¶�D�X�W�R�G�p�V�L�J�Q�H�U�����P�Dis aussi et surtout marquer son appartenance à un ensemble de 

personnes par le nous et le on. Se crée ainsi, une relation de symétrie entre le 

�O�R�F�X�W�H�X�U���H�W���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����F�R�P�P�H���O�H���Q�R�W�H���&�R�W�W�H�U�H�W :  

Dans la relation de symétrie, les téléspectateurs perçoivent l�¶�R�U�D�W�H�X�U��

�F�R�P�P�H�� �X�Q�� �G�H�V�� �O�H�X�U�V���� �>�«�@�� �,�O�� �V�¶�H�Q�V�X�L�W�� �T�X�H�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �H�V�W�� �V�W�U�X�F�W�X�U�p�� �V�X�U�� �O�H�� �Q�R�X�V��

associatif et non de majesté. Ce nous est la contraction du vous et du moi : vous 

téléspectateurs et moi qui vous parle. Le téléspectateur, ainsi intégré au discours, 

ne peut en aucun cas se retrancher derrière une attitude passive. Il devient, au 

�P�r�P�H���W�L�W�U�H���T�X�H���O�¶�R�U�D�W�H�X�U�����U�H�V�S�R�Q�V�D�E�O�H���G�H�V���D�F�W�L�R�Q�V���± et il va de soi que ce sont des 

actions valorisantes �± dont il est question dans le discours : nous agissons, nous 

progressons, nous réfléchissons, etc.  

                                                                                        (Cotteret 2000 : 81)  

�/�¶�H�Q�W�L�W�p�� �F�R�O�O�H�F�W�L�Y�H�� �O�¶�H�P�S�R�U�W�H ainsi �V�X�U�� �O�¶�H�Q�W�L�W�p�� �L�Q�G�L�Y�L�G�X�H�O�O�H�� �G�D�Q�V�� �X�Q�� �E�X�W�� �G�H��

rapprochement du locuteur avec les téléspectateurs-destinataires. De cette façon, 

�O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �V�¶�D�V�V�R�F�L�H�� �D�X�� �S�H�X�S�O�H���� �S�U�H�Q�G�� �S�R�V�L�W�L�R�Q�� �H�W�� �V�H�� �E�D�W�� �j�� �V�H�V�� �F�{�W�p�V���� �G�D�Q�V�� �V�R�Q��

�F�D�P�S���� �(�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V���� �L�O�� �V�¶�D�I�I�L�F�K�H�� �F�R�P�P�H�� �X�Q�� �G�H�� �© leurs ». Pour chaque 

�F�D�Q�G�L�G�D�W���� �L�O�� �V�¶�D�J�L�W���� �S�D�U�� �F�H�� �M�H�X�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I���� �G�¶�p�W�D�E�O�L�U�� �G�H�V�� �O�L�H�Q�V�� �H�Q�W�U�H�� �O�X�L�� �H�W�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H����

�/�¶�R�U�D�W�H�X�U���� �G�D�Q�V�� �V�R�Q�� �H�I�I�R�U�W�� �G�H�� �V�H�� �S�U�p�V�H�Q�W�H�U�� �H�Q�� �W�D�Q�W�� �T�X�H�� �S�R�U�W�H-parole de la France, 
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�W�H�Q�W�H�� �G�H�� �V�¶�D�I�I�L�F�K�H�U�� �D�X�[�� �F�{�W�p�V�� �G�X�� �S�H�X�S�O�H���� �H�W�� �D�\�D�Q�W�� �G�H�V�� �L�Q�W�p�U�r�W�V�� �F�R�P�P�X�Q�V�� �D�Y�H�F�� �V�R�Q��

auditoire.  

Un principe relevant de la psychologie sociale et qui participe à engendrer 

�X�Q�� �V�H�Q�W�L�P�H�Q�W�� �G�H�� �F�R�P�S�O�L�F�L�W�p�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �H�W�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �H�W�� �X�Q�� �V�H�Q�W�L�P�H�Q�W�� �G�H��

�V�\�P�S�D�W�K�L�H�� �H�Q�Y�H�U�V�� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�W�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �H�V�W�� �O�H�� �S�U�L�Q�F�L�S�H�� �G�H��

�F�R�R�S�p�U�D�W�L�R�Q���� �T�X�L���V�¶�D�V�V�R�F�L�H���j�� �F�H�W���H�V�S�U�L�W���G�H�� �J�U�R�X�S�H�� �H�W���j�� �O�D���I�R�Q�F�W�L�R�Q���G�X���S�R�U�W�H-parole. 

Travailler ensemble, dans un but commun, ne peut que renforcer le lien entre 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �H�W�� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U����Le rôle de la coopération est fondamental dans le 

�S�U�R�F�H�V�V�X�V���G�H���V�\�P�S�D�W�K�L�H���G�¶�D�S�U�q�V���&�L�D�O�G�L�Q�L :  

�>�«�@���/�H�V���S�U�R�I�H�V�V�L�R�Q�Q�H�O�V���G�H���O�D�����S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q���R�Q�W-ils systématiquement recours 

à la coopération pour se faire aimer de nous et nous persuader de répondre oui à 

leurs requêtes ? La mettent-ils en valeur dans les situations où elle est 

naturellement présente �"���6�¶�H�I�I�R�U�F�H�Q�W-�L�O�V���G�H���O�D���U�H�Q�I�R�U�F�H�U���O�R�U�V�T�X�¶�H�O�O�H���H�V�W���W�U�R�S���Iaible ? 

Et par-dessus tout, la fabriquent-�L�O�V���G�H���W�R�X�W�H�V���S�L�q�F�H�V���O�R�U�V�T�X�¶�H�O�O�H���Q�¶�H�[�L�V�W�H���S�D�V ?  

                                                                                      (Cialdini 1990 : 178) 

Les hommes politiques eux aussi, en bons et habiles professionnels de la 

communication et de la persuasion, ont recours au principe de coopération pour 

�L�Q�V�S�L�U�H�U�� �O�D�� �V�\�P�S�D�W�K�L�H�� �H�Q�Y�H�U�V�� �O�H�X�U�� �S�H�U�V�R�Q�Q�D�J�H�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�W�� �G�H�V�� �p�O�H�F�W�H�X�U�V���� �'�¶�D�S�U�q�V��

�&�L�D�O�G�L�Q�L���� �O�¶�H�[�S�O�L�F�D�W�L�R�Q�� �G�X�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�D�� �F�R�R�S�p�U�D�W�L�R�Q�� �H�V�W�� �W�U�q�V�� �V�L�P�S�O�H���� �H�W��

facile à attester et à appliquer dans la vie de tous les jours : la sympathie est 

engendrée vis-à-�Y�L�V�� �G�H�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �G�X�� �V�L�P�S�O�H�� �I�D�L�W�� �T�X�¶�L�O�� �Q�R�X�V�� �H�V�W�� �X�W�L�O�H�� �R�X��

indispensable pour atteindre un objectif que nous avons en commun. Nous voyons 

donc automatiquement en lui un précieux collaborateur travaillant avec nous à un 

�E�X�W���F�R�P�P�X�Q���� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q���T�X�L���H�V�W���G�D�Q�V���Q�R�W�U�H���F�D�P�S���� �T�X�L���V�H���S�O�D�F�H���G�H���Q�R�W�U�H���F�{�W�p���S�R�X�U��

�D�F�F�R�P�S�O�L�U�� �T�X�H�O�T�X�H�� �F�K�R�V�H�� �T�X�L�� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�W�� �G�D�Q�V�� �Q�R�V�� �L�Q�W�p�U�r�W�V�� �H�W�� �R�E�M�H�F�W�L�I�V�� �F�R�P�P�X�Q�V����
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Mettre en avant les objectifs communs que nous avons avec autrui, peut donc 

engendrer la sympathie envers nous et déclencher ainsi une volonté de 

coopération avec nous.  

�(�Q���G�H�K�R�U�V���G�H���O�D���S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q���G�H���V�R�L���H�Q���W�D�Q�W���T�X�H���S�D�U�W�L�H���G�¶�X�Q���J�U�R�X�S�H�����F�K�D�T�X�H��

candidat tente aussi de se rapprocher le plus possible d'une image de chef et de 

protecteur du peuple, bienfaiteur et porte-parole en même temps. Pour cela, il 

essaye d'afficher un ethos qui correspond à l'image d'un chef charismatique du 

peuple. Le charisme confère à son possesseur le signe d'une valeur extraordinaire 

�H�W�� �G�H�V�� �T�X�D�O�L�W�p�V�� �K�R�U�V�� �G�X�� �F�R�P�P�X�Q���� �/�¶�H�I�I�L�F�D�F�L�W�p�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�R�O�H�� �S�D�V�V�H�� �G�R�Q�F�� �S�D�U�� �V�D��

�F�D�S�D�F�L�W�p���G�¶�p�W�D�E�O�L�U���G�H�V���O�L�H�Q�V���S�X�L�V�V�D�Q�W�V���G�H���F�R�P�S�O�L�F�L�W�p���H�Q�W�U�H���O�¶�R�U�D�W�H�X�U���W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O���H�W���O�H�V��

�W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V���� �/�¶�H�W�K�R�V���G�H���S�R�U�W�H-�S�D�U�R�O�H���G�X���S�H�X�S�O�H���S�H�X�W���V�¶�D�Y�p�U�H�U���X�Q���R�X�W�L�O���S�U�p�F�L�H�X�[ 

�S�R�X�U���L�Q�V�S�L�U�H�U���O�D���F�R�Q�I�L�D�Q�F�H���H�W���O�D���V�\�P�S�D�W�K�L�H���G�D�Q�V���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� 
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5.4 Un discours qui mobilise : le discours 

enthousiaste 

�8�Q�H���G�H�V���S�U�R�S�U�L�p�W�p�V���G�¶�X�Q���G�L�V�F�R�X�U�V���T�X�L���P�R�E�L�O�L�V�H���H�W���T�X�L���P�D�U�T�X�H���O�H�V���H�V�S�U�L�W�V���H�V�W��

�O�¶�H�Q�W�K�R�X�V�L�D�V�P�H�� �T�X�L�� �O�H�� �F�D�U�D�F�W�p�U�L�V�H���� �8�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �H�Q�W�K�R�X�V�Laste est aussi plus 

captivant, plus vivant, plus séduisant, plus facile à mémoriser et à retenir et donc 

�S�O�X�V���H�I�I�L�F�D�F�H�����'�D�Q�V���O�H���I�D�F�H���j���I�D�F�H���T�X�H���Q�R�X�V���p�W�X�G�L�R�Q�V���L�F�L�����F�¶�H�V�W���V�X�U�W�R�X�W���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���G�H��

Nicolas Sarkozy qui possède cette propriété, au détriment du discours de son 

�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �'�D�Q�V�� �O�¶�H�Q�V�H�P�E�O�H���� �Q�R�X�V�� �S�R�X�Y�R�Q�V�� �R�E�V�H�U�Y�H�U�� �T�X�H�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�H�� �1�L�F�R�O�D�V��

Sarkozy est beaucoup plus vivant et plus facile à retenir que celui de Ségolène 

�5�R�\�D�O���� �&�¶�H�V�W�� �S�R�X�U�� �F�H�W�W�H�� �U�D�L�V�R�Q�� �T�X�¶�X�Q�� �Q�R�P�E�U�H�� �F�R�Q�V�L�G�p�U�D�E�O�H�� �G�H�� �O�L�Q�J�X�L�V�W�H�V�� �V�H�� �V�R�Q�W��

intéressés sur le discours efficace et la capacité rhétorique de Nicolas Sarkozy 

depuis son entrée dans la scène politique de la campagne présidentielle.  

Des éléments divers et variés, relevant à la fois de la communication 

verbale, non verbale, et para verbale, sont mobilisés pour donner ce caractère 

�H�Q�W�K�R�X�V�L�D�V�W�H���D�X���G�L�V�F�R�X�U�V���G�H���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\�����'�¶�X�Q���F�{�W�p�����L�O���S�R�Q�F�W�X�H���V�R�Q���G�L�V�F�R�X�U�V���H�Q��

utilisant tout son corps et aussi une intonation changeante qui accompagne et 

subordonne �V�H�V�� �S�U�R�S�R�V���� �H�W�� �G�H�� �O�¶�D�X�W�U�H�� �F�{�W�p���� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�Us est intensifié par des 

�W�H�F�K�Q�L�T�X�H�V���O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H�V���W�U�q�V���H�I�I�L�F�D�F�H�V���� �,�O���V�¶�D�J�L�W���G�H���O�¶�X�W�L�O�L�V�D�W�L�R�Q���G�H�V���G�p�L�F�W�L�T�X�H�V�����T�X�L��

�F�U�p�H�� �X�Q�� �H�I�I�H�W�� �G�¶�L�P�P�p�G�L�D�W���� �O�H�V�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�V�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�V�� �T�X�L�� �L�Q�W�H�U�S�H�O�O�H�Q�W���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �H�W��

�O�¶�X�W�L�O�L�V�D�W�L�R�Q�� �P�D�V�V�L�Y�H�� �G�H�� �P�R�G�D�O�L�V�D�W�L�R�Q�V�� �L�Q�W�H�Q�V�L�I�L�F�D�W�U�L�F�H�V�� �Gu discours, telles les 

adverbes et les adjectifs���� �'�¶�X�Q�H�� �P�D�Q�L�q�U�H�� �J�p�Q�p�U�D�O�H���� �O�H�� �F�R�P�S�R�U�W�H�P�H�Q�W�� �R�U�D�O�� �G�H��

�1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�W�� �G�D�Q�V�� �X�Q�� �V�W�\�O�H�� �T�X�H�� �O�¶�R�Q�� �S�H�X�W�� �T�X�D�O�L�I�L�H�U�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�Q�L�V�W�H 

ou dialogal - �F�D�U�� �V�R�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �H�V�W�� �F�R�Q�V�W�D�P�P�H�Q�W�� �D�Q�F�U�p�� �G�D�Q�V�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q��- ou 

relationnel, comme le définissent Dupuy et Marchant :  
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�6�¶�D�J�L�V�V�D�Q�W�� �G�¶�X�Q�H�� �L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����O�H�� �G�p�E�D�W�� �G�H�� �O�¶�H�Q�W�U�H-deux-tours force la 

relation interpersonnelle au détriment des discours monologiques de campagne. 

�/�H���O�H�[�L�T�X�H���G�X���F�D�Q�G�L�G�D�W���G�H���O�¶�8�0�3���V�H�P�E�O�H���S�O�X�V���D�G�D�S�W�p��à cette situation que celui de 

sa rivale. En effet, Nicolas Sarkozy privilégie le registre interlocutoire 

(interrogation, négation, allocution) : on, Madame Royal, non mais, est-ce que, 

�T�X�¶�H�V�W-ce, non Madame, vous dites, vous me. Mais il usait déjà de cette stratégie 

dans ses discours de campagne, pourtant monologiques, lors des simulations de 

débats (Mayaffre, 2007 ; Calvet, Véronis, 2008) : il posait les questions, y compris 

�O�R�U�V�T�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�V�V�D�L�W�� �G�H�� �U�p�S�R�Q�G�U�H�� �D�X�[�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�V�� �G�H�V�� �M�R�X�U�Q�D�O�L�V�W�H�V���� �3�R�X�U�� �-�H�D�Q-Léon 

B�H�D�X�Y�R�L�V���H�W���5�R�G�R�O�S�K�H���*�K�L�J�O�L�R�Q�H�������������������O�¶�D�F�W�H���G�H���S�D�U�R�O�H���H�V�W���X�Q�H���S�U�L�V�H���G�H���S�R�V�L�W�L�R�Q��

�G�H���O�¶�L�Q�G�L�Y�L�G�X���Y�L�V-à-vis du langage �����L�O���H�[�L�V�W�H���G�H�X�[���D�W�W�L�W�X�G�H�V���O�D�Q�J�D�J�L�q�U�H�V�����O�¶�X�Q�H���G�L�W�H��

�S�D�U�D�G�L�J�P�D�W�L�T�X�H���T�X�L���U�H�Q�Y�R�L�H���j�� �O�¶�X�Q�L�Y�H�U�V���G�X���O�H�[�L�T�X�H���H�W���O�¶�D�X�W�U�H���� �G�L�W�H���V�\�Q�W�D�J�P�D�W�L�T�X�H����

qui ren�Y�R�L�H���j���O�D���S�U�D�W�L�T�X�H���G�X���O�D�Q�J�D�J�H�����F�¶�H�V�W-à-�G�L�U�H���j���O�¶�D�V�S�H�F�W���U�H�O�D�W�L�R�Q�Q�H�O�����Y�R�L�U���D�X�V�V�L��

Marchand, 2007). Les lexiques de chaque candidat marquent cette différence à 

�O�¶�p�J�D�U�G�� �G�X�� �O�D�Q�J�D�J�H���� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �S�U�L�Y�L�O�p�J�L�H�� �X�Q�H�� �D�W�W�L�W�X�G�H�� �S�D�U�D�G�L�J�P�D�W�L�T�X�H���� �(�Q��

effet, la candidate construit un discours explicatif et structuré par la référence, 

�F�R�P�S�R�V�p�� �G�H�� �Q�R�P�E�U�H�X�[�� �F�R�Q�Q�H�F�W�H�X�U�V�� ���H�W���� �S�D�U�F�H�� �T�X�H���� �H�Q�� �H�I�I�H�W���� �D�X�V�V�L�«������ �3�X�L�V�T�X�¶�H�O�O�H��

doit gagner en crédibilité (en réaction à son ethos préalable négatif), elle 

énumère des faits en expliquant et précisant les tenants et les aboutissants de ses 

�S�U�R�S�R�V�L�W�L�R�Q�V���� �6�R�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �H�V�W�� �p�O�R�F�X�W�L�R�Q�� �H�W�� �G�p�O�R�F�X�W�L�R�Q���� �j�� �O�¶�L�Q�Y�H�U�V�H�� �G�H�� �1�L�F�R�O�D�V��

Sarkozy qui développe une attitude syntagmatique : il construit un discours 

allocutif, fortement pronominalisé et modalisé (notamment par la négation). 

                                                                   (Dupuy & Marchand 2009 : 114)  

Nicolas Sarkozy obtient ainsi un style de discours qui ne laisse pas 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �L�Q�G�L�I�I�p�U�H�Q�W�� �H�W�� �T�X�L�� �Q�H�� �U�L�V�T�X�H�� �S�D�V�� �G�H�� �E�D�V�F�X�O�H�U�� �G�D�Q�V�� �O�¶�H�Q�Q�Xi et la 

�P�R�Q�R�W�R�Q�L�H���� �'�D�Q�V�� �O�¶�H�Q�V�H�P�E�O�H����il �X�W�L�O�L�V�H�� �X�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �T�X�L�� �p�Y�H�L�O�O�H�� �O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q�� �H�W��

�O�¶�L�Q�W�p�U�r�W�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�W�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �/�¶�H�I�I�H�W�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�� �H�V�W�� �J�D�U�D�Q�W�L���� �F�D�U�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V��

enthousiaste marque les esprits. Les dimensions du langage qui concernent le non 
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verbal et para verbal étant des domaines à part entière et des domaines très vastes, 

�M�H���P�H���O�L�P�L�W�H���j���Q�¶�p�W�X�G�L�H�U���G�D�Q�V���O�H���F�D�G�U�H���G�H���F�H���W�U�D�Y�D�L�O���T�X�H���T�X�H�O�T�X�H�V���D�V�S�H�F�W�V���G�X���Y�H�U�E�D�O��

mis au service du discours enthousiaste.  
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5.4.1 Les expressions déictiques dans le débat 

politique télévisé 

�/�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �P�p�G�L�D�W�L�V�p���� �G�D�Q�V�� �X�Q�� �V�R�X�F�L�� �G�¶�H�I�I�L�F�D�F�L�W�p���� �D�� �W�U�q�V�� �V�R�X�Y�H�Q�W��

recours à la deixis. En linguistique, on qualifie de déictiques les expressions dont 

l'usage et l'interprétation dépendent principalement des coordonnées de la 

situation d'énonciation ���� �L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�V�� �F�R�R�U�G�R�Q�Q�p�H�V�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H�V���� �V�S�D�W�L�D�O�H�V ou 

�W�H�P�S�R�U�H�O�O�H�V�� �G�H�� �O�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q�� ���%�H�Q�Y�H�Q�L�V�W�H�� ��������������On dit souvent en linguistique, 

que nous prenons comme points de repérage personnel et spatio-temporel les 

indices je, ici, maintenant ; les principaux types de deixis étant ceux de la 

�S�H�U�V�R�Q�Q�H�����G�H���O�¶�H�V�S�D�F�H���H�W���G�X���W�H�P�S�V�������(�Q���G�¶�D�X�W�U�H�V���W�H�U�P�H�V�����F�H�V���H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V���U�H�Q�Y�R�L�H�Q�W��

à des référents repérés en fonction de la situation de communication immédiate, 

�H�O�O�H�V�� �F�R�Q�V�W�L�W�X�H�Q�W�� �X�Q�H�� �V�R�U�W�H�� �G�¶�L�Q�G�L�F�D�W�H�Xrs linguistiques appartenant au contexte de 

la situation de communication, qui sont inséparables du lieu, du temps et du sujet 

�S�D�U�O�D�Q�W�����$�X�W�U�H�P�H�Q�W���G�L�W�����L�O���V�¶�D�J�L�W���H�Q���T�X�H�O�T�X�H���V�R�U�W�H�����G�H�V���F�R�R�U�G�R�Q�Q�p�H�V���S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H�V���H�W��

spatio-�W�H�P�S�R�U�H�O�O�H�V���G�H���O�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q���� 

Voici donc comment nous pouvons définir le terme deixis : ce terme vient 

du mot grec deixis qui signifie désignation���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�R�Q�F�� �G�H�� �S�R�L�Q�W�H�U�� �Y�H�U�V�� �G�H�V��

objets de la réalité extralinguistique, ce qui constitue la vocation des mécanismes 

�U�p�I�p�U�H�Q�W�L�H�O�V���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W, e�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V�� de la fonction référentielle du langage. 

�3�D�U�O�H�U�� �F�¶�H�V�W�� �V�L�J�Q�L�I�L�H�U���� �P�D�L�V�� �F�¶�H�V�W�� �V�X�U�W�R�X�W���H�Q�� �P�r�P�H�� �W�H�P�S�V�� �U�p�I�p�U�H�U ���� �F�¶�H�V�W�� �I�R�X�U�Q�L�U�� �D�X��

�G�H�V�W�L�Q�D�W�D�L�U�H�� �G�H�V�� �L�Q�I�R�U�P�D�W�L�R�Q�V�� �H�W�� �G�H�V�� �U�H�S�q�U�H�V�� �V�S�p�F�L�I�L�T�X�H�V�� �j�� �S�U�R�S�R�V�� �G�¶�R�E�M�H�W�V��

spécifiques du monde extralinguistique, à propos de données concrètes de la 

situation de communication.  

�/�D�� �W�H�F�K�Q�L�T�X�H�� �T�X�L�� �F�R�Q�V�L�V�W�H�� �j�� �L�Q�W�U�R�G�X�L�U�H�� �O�D�� �G�H�L�[�L�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �T�X�¶�H�O�O�H��

soit personnelle, spatiale, ou temporelle, selon la situation de communication, 
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�V�¶�L�Q�V�F�U�L�W���G�D�Q�V���X�Q���V�R�X�F�L���G�H���S�U�R�G�X�Lre un discours intéressant, vivant, clair et direct, 

�H�W���V�X�U�W�R�X�W�����X�Q���G�L�V�F�R�X�U�V���D�Q�F�U�p���G�D�Q�V���O�H���U�p�H�O���H�W���O�H���F�R�Q�F�U�H�W�����'�¶�X�Q�H���S�D�U�W�����H�Q���H�P�S�O�R�\�D�Q�W���O�D��

deixis, le locuteur éclaire son discours et le rend plus accessible à son auditoire, 

car il identifie et il pointe vers les objets, les personnes, les lieux, les évènements 

ou les processus auxquels il se réfère. De cette manière, il fournit au destinataire 

des éléments utiles pour se repérer dans le discours. Un discours plus facile est 

forcement plus facile à retenir. �'�D�Q�V�� �X�Q�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �G�H�� �O�¶�H�Q�W�U�H-deux-tours de 

�O�¶�p�O�H�F�W�L�R�Q���S�U�p�V�L�G�H�Q�W�L�H�O�O�H�����O�D���Q�p�F�H�V�V�L�W�p���S�R�X�U���O�H�V���S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�V���G�H���I�D�L�U�H���P�p�P�R�U�L�V�H�U���O�H�X�U�V��

discours respectifs est pour le moins cruciale. À travers les expressions déictiques, 

le locuteur donne des repères au d�H�V�W�L�Q�D�W�D�L�U�H�� �S�R�X�U�� �T�X�¶�L�O�� �S�X�L�V�V�H�� �Q�D�Y�L�J�X�H�U�� �G�D�Q�V��

�O�¶�X�Q�L�Y�H�U�V���F�R�Q�V�W�U�X�L�W���S�D�U���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���� 

�'�¶�D�X�W�U�H���S�D�U�W�����O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���H�V�W���L�Q�W�H�Q�V�L�I�L�p���S�D�U���O�H�V���H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V���G�p�L�F�W�L�T�X�H�V�����G�D�Q�V��

�O�D�� �P�H�V�X�U�H�� �R�•�� �F�H�V�� �H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V�� �F�U�p�H�Q�W�� �X�Q�� �H�I�I�H�W�� �G�¶�L�P�P�p�G�L�D�W�� �H�W�� �G�¶�L�P�S�O�L�F�D�W�L�R�Q��

�S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H�� �F�K�H�]�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �'�H�� �F�H�� �I�D�L�W���� �L�O�� �D�� �V�D�Q�V�� �G�R�X�W�H�� �S�O�X�V�� �G�¶�L�P�S�D�F�W�� �V�X�U�� �O�H��

destinataire. Le choix des déictiques personnels (pronoms personnels, adjectifs 

possessifs, démonstratifs) est fondamental, car ces expressions déictiques sont 

utilisées dans le but de créer un univers dans lequel le destinataire est impliqué et 

�S�D�U�W�L�F�L�S�H�� �H�Q�� �W�D�Q�W�� �T�X�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�� �L�P�D�J�L�Q�D�L�U�H�� �j�� �O�D�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q���� �3�R�X�U��

donner un exemple, avec le pronom personnel vous, le destinataire devient 

�D�X�W�R�P�D�W�L�T�X�H�P�H�Q�W�� �O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�� �L�P�D�J�L�Q�D�L�U�H�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �V�F�q�Q�H�� �G�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q���� �F�H�� �T�X�L��

�V�X�V�F�L�W�H�� �V�R�Q�� �L�P�S�O�L�F�D�W�L�R�Q�� �G�L�U�H�F�W�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�X�� �F�D�Q�G�L�G�D�W���� �/�¶�D�F�F�H�S�W�D�W�L�R�Q�� �G�X��

�P�H�V�V�D�J�H�� �G�p�S�H�Q�G�� �O�D�U�J�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�¶�L�P�S�O�L�F�D�W�L�R�Q�� �V�X�V�F�L�W�p�H���� �8�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�¶�L�P�S�O�L�F�D�W�L�R�Q��

�H�V�W�� �H�Q�� �P�H�V�X�U�H�� �G�H�� �G�p�F�O�H�Q�F�K�H�U�� �X�Q�� �H�Q�W�K�R�X�V�L�D�V�P�H�� �V�X�I�I�L�V�D�Q�W���� �F�D�S�D�E�O�H�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�U 

positivement le destinataire.  

�&�¶�H�V�W�� �S�R�X�U���F�H�V�� �U�D�L�V�R�Q�V�� �G�¶�L�Q�W�H�O�O�L�J�L�E�L�O�L�W�p���� �G�¶�D�F�F�H�V�V�L�E�L�O�L�W�p���� �G�H�� �P�p�P�R�U�L�V�D�W�L�R�Q�� �H�W��

�G�¶�L�P�S�O�L�F�D�W�L�R�Q�� �G�D�Q�V�� �O�H�V�� �X�Q�L�Y�H�U�V�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�V�� �S�U�R�S�R�V�p�V���� �T�X�H�� �O�H�� �I�D�F�H�� �j�� �I�D�F�H�� �T�X�H�� �Q�R�X�V��

�p�W�X�G�L�R�Q�V�� �L�F�L�� �U�H�J�R�U�J�H�� �G�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V�� �G�p�L�F�W�L�T�X�H�V�� �H�P�S�O�R�\�p�H�V�� �S�D�U�� �O�H�V�� �G�Hux candidats. 

�/�D�� �G�H�L�[�L�V�� �H�V�W�� �W�U�q�V�� �S�U�p�V�H�Q�W�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�p�E�D�W���� �T�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�V�V�H�� �G�H�� �G�H�L�[�L�V�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H����



209 

 

�V�S�D�W�L�D�O�H���R�X���W�H�P�S�R�U�H�O�O�H�����3�R�X�U���L�O�O�X�V�W�U�H�U���O�H�V���H�I�I�H�W�V�����D�L�Q�V�L���T�X�H���O�¶�X�W�L�O�L�W�p���G�H���O�D���G�H�L�[�L�V���G�D�Q�V��

le discours, je propose les deux exemples suivants tirés du face à face qui 

constitue le corpus de ce travail���� �E�L�H�Q�� �T�X�¶�L�O�� �H�[�L�V�W�H�� �G�D�Q�V�� �F�H�� �I�D�F�H�� �j�� �I�D�F�H����

�G�¶�L�Q�Q�R�P�E�U�D�E�O�H�V�� �H�[�H�P�S�O�H�V�� �W�R�X�W�� �D�X�V�V�L�� �S�H�U�W�L�Q�H�Q�W�V�� �S�R�X�U�� �H�[�D�P�L�Q�H�U�� �O�H�� �S�K�p�Q�R�P�q�Q�H�� �G�H�V��

expressions déictiques dans le discours :  

Exemple 1  

17  SR ���� �>�«�@��Nous sommes en 2007, nous ne sommes pas en 2002. Et donc, 

�M�¶�R�E�V�H�U�Y�H�� �G�p�M�j�� �T�X�H�� �V�X�U�� �O�H�� �E�L�O�D�Q�� �T�X�H�� �M�¶�D�L�� �I�D�L�W�� �W�R�X�W�� �j�� �O�¶�K�H�X�U�H�� �V�X�U�� �O�D�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�D��

�)�U�D�Q�F�H���T�X�L���L�Q�T�X�L�q�W�H���D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���O�H�V���)�U�D�Q�o�D�L�V�����Y�R�X�V���Q�H���F�R�Q�W�H�V�W�H�]���S�D�V���F�H���E�L�O�D�Q�«�� 

Exemple 2  

946  NS ���� �>�«�@�� �(�X�K�«�� �%�R�Q���� �6�L�� �R�Q�� �G�R�L�W�� �U�p�V�X�P�H�U�� �O�H�V�� �F�K�R�V�H�V���� �T�X�¶est-ce qui est 

important pour moi �"���-�H�«���-�H���O�¶�D�L���G�L�W���H�Q���F�R�P�P�H�Q�o�D�Q�W�����M�H���Y�R�X�G�U�D�L�V���I�L�Q�L�U���S�D�U���o�D�����-�H��

�F�U�R�L�V���j���O�¶�D�F�W�L�R�Q�����-�H���F�U�R�L�V���T�X�¶�L�O���H�V�W���W�U�q�V���L�P�S�R�U�W�D�Q�W���G�H���G�L�U�H���j���Q�R�V���F�R�P�S�D�W�U�L�R�W�H�V���T�X�H���O�D��

�I�D�W�D�O�L�W�p���Q�¶�H�[�L�V�W�H���S�D�V�����/�H���P�R�W���I�D�W�D�O�L�W�p���Q�H���I�D�L�W���S�D�V���S�D�U�W�L�H���G�H���P�R�Q���Y�R�F�D�E�X�O�D�Lre. Ça fait 

trop longtemps que la politique est impuissante et moi je souhaite que la politique 

soit de retour. 

Dans ces deux exemples, Ségolène Royal comme Nicolas Sarkozy 

�I�R�X�U�Q�L�V�V�H�Q�W�� �X�Q�H�� �P�X�O�W�L�W�X�G�H�� �G�¶�L�Q�I�R�U�P�D�W�L�R�Q�V�� �F�R�Q�W�H�[�W�X�H�O�O�H�V�� �G�H�� �O�H�X�U�� �p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q���� �/�H�V��

man�L�I�H�V�W�D�W�L�R�Q�V���G�H���O�D���G�H�L�[�L�V���V�R�Q�W���G�¶�D�L�O�O�H�X�U�V���W�U�q�V���Q�R�P�E�U�H�X�V�H�V���G�D�Q�V���O�D���W�R�W�D�O�L�W�p���G�X���G�p�E�D�W��

�W�p�O�p�Y�L�V�p���� �'�D�Q�V�� �O�H�V�� �G�H�X�[�� �H�[�H�P�S�O�H�V�� �S�U�p�F�L�V�� �S�U�R�S�R�V�p�V�� �L�F�L���� �L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�V�� �F�R�R�U�G�R�Q�Q�p�H�V��

personnelles (je, nous, vous, moi, nos, mon, etc.), spatiales (France, ce) et 

temporelles (Nous sommes en 2007, déjà, �W�R�X�W���j���O�¶�K�H�X�U�H, �D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L, ça fait trop 

longtemps). T�R�X�W�H�V�� �F�H�V�� �L�Q�G�L�F�D�W�L�R�Q�V�� �U�p�I�p�U�H�Q�W�L�H�O�O�H�V�� �H�W�� �F�R�Q�W�H�[�W�X�H�O�O�H�V�� �T�X�¶�L�O�V�� �S�U�H�Q�Q�H�Q�W��

soin de fournir aux téléspectateurs dans leurs énoncés, à travers les expressions 
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�G�p�L�F�W�L�T�X�H�V�����V�R�Q�W���G�¶�X�Q�H���Jrande utilité pour leurs discours. Leurs propos acquièrent, 

�G�H�� �F�H�W�W�H�� �P�D�Q�L�q�U�H���� �X�Q�� �F�D�U�D�F�W�q�U�H�� �F�R�Q�F�U�H�W���� �F�O�D�L�U���� �D�F�W�X�H�O�� �H�W�� �G�L�U�H�F�W�� �T�X�L�� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�W�� �G�D�Q�V�� �O�D��

�U�p�D�O�L�W�p���� �2�Q�� �S�H�X�W�� �G�L�U�H�� �T�X�H�� �G�¶�X�Q�H�� �F�H�U�W�D�L�Q�H�� �I�D�o�R�Q���� �O�H�V�� �H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V�� �G�p�L�F�W�L�T�X�H�V��

dynamisent le discours et le rendent ainsi plus enthousiaste, plus captivant et plus 

efficace.  
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5.4.2 Les questions rhétoriques 

Dans le face à face télévisé que nous étudions ici, les questions occupent 

une partie considérable �G�H�� �O�¶�H�V�S�D�F�H�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�� �J�O�R�E�D�O �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q����

�/�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�Lon est récurrente, et peut prendre diverses formes tout au long du 

débat. En dehors des questions posées par les journalistes-coordinateurs du débat, 

�L�O���S�H�X�W���V�¶�D�J�L�U���G�¶�L�U�Rnie qui se déguise en question, �G�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�R�L�U�H���R�I�I�H�Q�V�L�I���S�U�D�W�L�T�X�p��

�F�R�Q�W�U�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H dans le but de le piéger et le déstabiliser, ou encore de 

�T�X�H�V�W�L�R�Q�V�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�V�� �T�X�L�� �Q�¶�D�W�W�H�Q�G�H�Q�W�� �S�D�V�� �Y�U�D�L�P�H�Q�W�� �G�H�� �U�p�S�Rnse de la part du 

destinataire, mais qui ont toutefois un rôle important à jouer dans le discours de 

persuasion. 

Dans un discours argumentatif efficace et intéressant, qui marque les 

�H�V�S�U�L�W�V�� �H�W�� �T�X�L�� �L�Q�W�H�U�S�H�O�O�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �O�H�V�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�V�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�V�� �V�R�Q�W�� �L�Q�G�L�V�S�H�Q�V�D�E�O�H�V����

�(�O�O�H�V���F�R�Q�V�W�L�W�X�H�Q�W���X�Q���R�X�W�L�O���S�U�p�F�L�H�X�[�� �G�H���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q���� �/�D���T�X�H�V�W�L�R�Q���U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���R�X��

autrement appelée interrogation oratoire, peut être en réalité une affirmation, sous 

�G�H�V�� �D�S�S�D�U�H�Q�F�H�V�� �G�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�L�R�Q����De ce fait, elle ne demande pas de réponse 

particulière, car la réponse se trouve déjà implicitement dans la question. La façon 

�G�R�Q�W�� �O�D�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�� �H�V�W�� �S�R�V�p�H�� �j�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �G�Lcte en règle général sa 

�U�p�S�R�Q�V�H���� �Q�R�W�D�P�P�H�Q�W�� �O�R�U�V�T�X�¶�H�O�O�H�� �H�V�W�� �H�[�S�U�L�P�p�H�� �V�R�X�V�� �O�D�� �I�R�U�P�H�� �G�¶�X�Q�� �O�L�H�X�� �F�R�P�P�X�Q����

�F�¶�H�V�W-à-dire sous forme de �F�U�R�\�D�Q�F�H���F�R�O�O�H�F�W�L�Y�H���X�Q�D�Q�L�P�H�����G�¶�R�S�L�Q�L�R�Q communément 

admise.  

�6�H�O�R�Q�� �O�¶�X�Q�� �G�H�V�� �S�U�p�F�H�S�W�H�V�� �O�H�V�� �S�O�X�V�� �p�O�p�P�H�Q�W�D�L�U�H�V�� �G�H�� �O�D�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���� �F�H�O�Xi qui 

�Y�H�X�W���S�U�H�Q�G�U�H���O�D���S�D�U�R�O�H���G�R�L�W���G�¶�D�E�R�U�G���V�H���M�X�V�W�L�I�L�H�U �����L�O���G�R�L�W���V�¶�L�G�H�Q�W�L�I�L�H�U���j���V�R�Q���S�X�E�O�L�F���H�W��

�V�¶�D�G�D�S�W�H�U�� �j�� �V�R�Q�� �K�R�U�L�]�R�Q���� �,�O�� �\�� �D�U�U�L�Y�H�� �H�Q�� �S�U�R�S�R�V�D�Q�W�� �X�Q�H�� �R�S�L�Q�L�R�Q�� �F�R�P�P�X�Q�H�� �j�� �O�X�L-

même et à �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �X�Q�H�� �R�S�L�Q�L�R�Q�� �T�X�L�� �D �X�Q�H�� �F�K�D�Q�F�H�� �G�¶�r�W�U�H�� �U�H�F�R�Q�Q�X�H���� �G�H��
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préférence une �R�S�L�Q�L�R�Q���F�R�X�U�D�Q�W�H���R�X���U�H�V�S�H�F�W�D�E�O�H�����&�¶�H�V�W���F�H���T�X�¶�$�U�L�V�W�R�W�H���D���D�S�S�H�O�p���X�Q��

« endoxon ».  

                                                                                       (Von Moos 1993 : 3)  

 Les lieux communs désignent les valeurs partagées par la majorité, sinon 

�O�D���W�R�W�D�O�L�W�p���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����H�W���F�R�Q�V�W�L�W�X�H�Q�W���V�R�X�Y�H�Q�W���O�H�V���I�R�Q�G�H�P�H�Q�W�V���G�H�V���D�U�J�X�P�H�Q�W�V���� �,�O�V��

�S�H�X�Y�H�Q�W�� �r�W�U�H�� �U�H�W�U�R�X�Y�p�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �F�R�U�S�V�� �G�¶�X�Q�H�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�R�Q�F��

�G�¶�D�V�V�H�U�W�H�U�� �T�X�H�O�T�X�H�� �F�K�R�V�H�� �F�R�P�P�X�Q�p�P�H�Q�W�� �D�G�P�L�V�H���� �H�Q�� �G�p�J�X�L�V�D�Q�W�� �F�H�W�W�H�� �D�V�V�H�U�W�L�R�Q�� �H�Q��

interrogation. Peut-être est-�F�H�O�D�� �X�Q�H�� �I�D�o�R�Q�� �S�O�X�V�� �H�I�I�L�F�D�F�H�� �G�¶�D�I�I�L�U�P�H�U�� �V�R�Q�� �S�R�L�Q�W�� �G�H��

�Y�X�H�� �P�D�L�V�� �G�H�� �I�D�o�R�Q�� �L�Q�W�H�O�O�L�J�H�Q�W�H�� �H�W�� �Q�R�Q�� �F�D�W�p�J�R�U�L�T�X�H���� �G�D�Q�V�� �O�H�� �E�X�W�� �G�¶�D�Q�p�D�Q�W�L�U�� �O�H�V��

objections ? 

Voici la définition que Christian Plantin donne de la question rhétorique, 

en insistant sur son statut de non-question :  

�/�R�U�V�T�X�¶�L�O�� �H�V�W�� �S�U�L�V�� �H�Q�� �F�K�D�U�J�H�� �S�D�U�� �O�H�� �P�r�P�H énonciateur, le jeu question-

�U�p�S�R�Q�V�H���H�[�S�X�O�V�H���O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U���H�Q���S�K�D�J�R�F�\�W�D�Q�W���V�D���S�D�U�R�O�H���H�W���O�H���F�R�Q�W�U�D�L�Q�W���j���D�V�V�X�P�H�U��

soit le discours de la question, soit celui de la réponse, soit les deux�����/�D���P�D�Q�°�X�Y�U�H��

�D�� �S�R�X�U�� �E�X�W�� �G�H�� �I�D�L�U�H�� �G�X�� �G�H�V�W�L�Q�D�W�D�L�U�H�� �O�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�H�X�U�� �G�¶�X�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�R�Q�W�� �L�O�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V��

locuteur, donc de le déposséder de sa voix. Le produit de ce type de tactique 

énonciative est analysé comme figure de phrase par la rhétorique, qui y voit une 

t�D�F�W�L�T�X�H���G�H���F�D�P�R�X�I�O�D�J�H���G�H���O�¶�D�V�V�H�U�W�L�R�Q���V�R�X�V���X�Q���Y�R�L�O�H���L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�L�I�����>�«�@���'�¶�X�Q�H���I�D�o�R�Q��

�J�p�Q�p�U�D�O�H�����G�L�U�H���G�¶�X�Q�H���T�X�H�V�W�L�R�Q���T�X�¶�H�O�O�H���H�V�W���© rhétorique �ª�����F�¶�H�V�W���V�L�J�Q�L�I�L�H�U���T�X�¶�H�O�O�H���H�V�W��

�I�D�O�O�D�F�L�H�X�V�H�� �H�Q�� �W�D�Q�W�� �T�X�H�� �T�X�H�V�W�L�R�Q���� �/�¶�D�G�M�H�F�W�L�I�� �© rhétorique » sert à discréditer la 

questio�Q�� �H�Q�� �W�D�Q�W�� �T�X�H�� �W�H�O�O�H���� �2�Q�� �S�D�U�O�H�U�D�L�W�� �D�X�V�V�L�� �E�L�H�Q�� �G�¶�X�Q�H�� �© exclamation 

rhétorique �ª�� �S�R�X�U�� �V�L�J�Q�L�I�L�H�U�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �I�H�L�Q�W�� �O�D�� �V�X�U�S�U�L�V�H���� �R�X�� �G�¶�X�Q�H�� �© passion 

rhétorique �ª�� �S�R�X�U�� �V�L�J�Q�L�I�L�H�U�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �Q�¶�H�Q�� �H�V�W�� �S�D�V�� �X�Q�H���� �&�R�P�P�H�� �G�D�Q�V�� �E�L�H�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H�V��

cas, le terme de « rhétorique » se trouve ainsi utilisé argumentativement pour 
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invalider un type de discours. �'�¶�X�Q�H�� �I�D�o�R�Q�� �J�p�Q�p�U�D�O�H���� �O�H�� �S�U�R�F�H�V�V�X�V�� �G�H��

�P�R�Q�R�O�R�J�L�V�D�W�L�R�Q�� �G�X�� �M�H�X�� �T�X�H�V�W�L�R�Q���� �U�p�S�R�Q�V�H�� �S�H�U�P�H�W�� �D�X�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �G�H�� �V�¶�D�Y�D�Q�F�H�U�� �V�R�X�V��

divers masques discursifs.  

                                                                                          (Plantin 1991 : 75)  

La question �R�U�D�W�R�L�U�H�� �H�V�W�� �F�H�O�O�H�� �G�R�Q�W�� �O�¶�D�X�W�H�X�U�� �F�R�Q�Q�D�v�W�� �O�D�� �U�p�S�R�Q�V�H�� �H�W�� �T�X�L�� �D��

�S�R�X�U���E�X�W���G�¶�D�F�F�U�R�F�K�H�U���O�H���S�X�E�O�L�F�����G�H���O�H���P�H�W�W�U�H���G�D�Q�V���O�H���F�R�X�S : « Savez-vous combien 

�Q�R�X�V���F�R�€�W�H�« ? »  

                                                                                          (Reboul 1984 : 61)  

 �/�H�V�� �L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�L�R�Q�V�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�V�� �S�H�U�P�H�W�W�H�Q�W�� �G�R�Q�F���� �G�¶�X�Q�H�� �S�D�U�W�� �G�¶�D�G�R�X�F�L�U�� �H�Q��

�T�X�H�O�T�X�H�� �V�R�U�W�H�� �G�H�V�� �S�U�R�S�R�V�� �V�X�V�F�H�S�W�L�E�O�H�V�� �G�¶�r�W�U�H�� �F�R�Q�W�U�R�Y�H�U�V�p�V�� �H�Q�� �D�I�I�L�U�P�D�Q�W�� �V�D�� �W�K�q�V�H��

« en douceur ». Cela permet au locuteur de faire passer plus facilement les 

�D�V�V�H�U�W�L�R�Q�V���T�X�¶�L�O���Y�H�X�W���I�D�L�U�H���S�D�V�V�H�U�����H�Q���O�H�V���G�p�J�X�L�V�D�Q�W���H�Q���L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�L�R�Q�V�����'�¶�D�X�W�U�H���S�D�U�W����

�H�O�O�H�V�� �S�H�U�P�H�W�W�H�Q�W�� �D�X�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �G�¶�D�P�H�Q�H�U�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �j�� �V�H�� �P�H�W�W�U�H�� �G�¶�D�F�F�R�U�G�� �D�Y�H�F�� �O�X�L�� �j��

travers une illusion �G�¶�D�F�F�R�U�G�� �R�E�W�H�Q�X�H�� �S�D�U�� �O�H�� �I�D�L�W�� �T�X�H�� �O�D�� �U�p�S�R�Q�V�H�� �Voit attendue et 

évidente. 

�/�H�V���T�X�H�V�W�L�R�Q�V���U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�V���V�R�Q�W���G�R�Q�F���X�Q���H�[�F�H�O�O�H�Q�W���P�R�\�H�Q���G�¶�p�W�D�E�O�L�U���G�H�V���O�L�H�Q�V��

�D�Y�H�F�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �O�D�� �F�R�Q�Q�L�Y�H�Q�F�H�� �T�X�L�� �Q�D�v�W�� �G�D�Q�V�� �O�¶�D�F�F�R�U�G�� �H�Q�W�U�H�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �H�W��

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �'�D�Q�V���O�H���F�D�V���G�¶�X�Q���I�D�F�H���j�� �I�D�F�H���W�p�O�p�Y�L�V�p���� �O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�� �D�X�T�X�H�O���V�¶�D�G�U�H�V�V�H��

�O�D�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H���� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �Y�U�D�L�P�H�Q�W�� �O�¶�D�G�Y�H�U�Vaire-participant au débat, mais 

�S�O�X�W�{�W�� �O�H�V�� �W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V���� �&�¶�H�V�W��à travers ce jeu de questions-réponses que le 

locuteur tente de simuler une situation de dynamique interactionnelle avec 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �&�H�W�W�H�� �V�L�P�X�O�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �D�� �S�R�X�U�� �E�X�W�� �G�H�� �F�U�p�H�U�� �X�Q�H��

�L�O�O�X�V�L�R�Q�� �G�H�� �S�D�U�W�L�F�L�S�D�W�L�R�Q�� �H�W�� �D�L�Q�V�L�� �G�¶�L�P�S�O�L�F�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �D�X�[�� �S�U�R�S�R�V�� �G�X��
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�O�R�F�X�W�H�X�U���� �&�¶�H�V�W�� �D�X�V�V�L�� �X�Q�� �P�R�\�H�Q�� �S�R�X�U�� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �G�¶ « enfermer » le téléspectateur 

�G�D�Q�V���V�R�Q���G�L�V�F�R�X�U�V���H�W���G�H���O�¶�R�U�L�H�Q�W�H�U���D�L�Q�V�L���Y�H�U�V���X�Q���D�V�V�H�Q�W�L�P�H�Q�W���j���V�H�V���S�U�R�S�R�V���� 

�&�R�P�P�H���O�¶�H�[�S�O�L�T�X�H�Q�W���&�D�O�Y�H�W���H�W���9�p�U�R�Q�L�V�� 

Les questions des hommes politiques sont rarement des vraies questions 

qui appellent une réponse par oui ou par non�����R�X���S�D�U���X�Q���p�O�p�P�H�Q�W���G�¶�L�Q�I�R�U�P�D�W�L�R�Q�����,�O��

�I�D�X�W���G�L�U�H���T�X�H���O�H�V���V�L�W�X�D�W�L�R�Q�V���G�H���F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q���T�X�H���V�R�Q�W���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���H�W���O�¶�L�Q�W�H�U�Y�L�H�Z����

�O�H�X�U�V���H�[�H�U�F�L�F�H�V���I�D�Y�R�U�L�V�����Q�H���V�¶�\���S�U�r�W�H�Q�W���J�X�q�U�H �����O�R�U�V���G�H�V���G�L�V�F�R�X�U�V�����O�D���V�D�O�O�H���Q�¶�D���S�D�V���O�H��

�O�R�L�V�L�U���G�H���U�p�S�R�Q�G�U�H���j���O�¶�R�U�D�W�H�X�U�����H�O�O�H���V�H���F�R�Q�W�H�Q�W�H �G�¶�D�S�S�O�D�X�G�L�U�����H�W���G�D�Q�V���O�H�V���L�Q�W�H�U�Y�L�H�Z�V����

ce sont normalement les journalistes qui interrogent. Mais Nicolas Sarkozy aime 

bien inverser les rôles ���� �F�¶�H�V�W�� �O�X�L�� �T�X�L�� �S�R�V�H�� �O�H�V�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�V���� �'�H�V�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�V���� �G�L�W�H�V��

�U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�V���� �F�¶�H�V�W-à-�G�L�U�H�� �T�X�L���Q�¶�D�S�S�H�O�O�H�Q�W���S�D�V���G�H���U�p�S�R�Q�V�H�� ou plutôt qui entraînent 

�O�¶�D�V�V�H�Q�W�L�P�H�Q�W�� �R�E�O�L�J�D�W�R�L�U�H�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U���� �V�X�U�W�R�X�W�� �O�R�U�V�T�X�H�� �F�H�V�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�V�� �V�R�Q�W��

posées après une mise en contexte émotionnelle et dramatique.  

                                                                         (Calvet & Véronis 2008 : 55) 

Enfin, les questions rhétoriques permettent de rendre le discours plus 

�F�D�S�W�L�Y�D�Q�W�� �H�W�� �S�O�X�V�� �L�Q�W�p�U�H�V�V�D�Q�W���� �H�Q�� �F�D�V�V�D�Q�W�� �O�D�� �P�R�Q�R�W�R�Q�L�H�� �G�¶�X�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �F�R�Q�V�W�L�W�X�p��

�G�¶�D�V�V�H�U�W�L�R�Q�V���S�O�D�F�p�H�V���O�¶�X�Q�H���D�S�U�q�V���O�¶�D�X�W�U�H�����/�D���Y�D�U�L�D�W�L�R�Q���G�D�Q�V���O�¶�L�Q�W�R�Q�D�W�L�R�Q�����G�X���I�D�L�W���T�X�H��

les �T�X�H�V�W�L�R�Q�V�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�V�� �V�H�� �F�D�U�D�F�W�p�U�L�V�H�Q�W�� �D�X�V�V�L�� �S�D�U�� �X�Q�� �F�K�D�Q�J�H�P�H�Q�W�� �G�¶�L�Q�W�R�Q�D�W�L�R�Q����

rend le discours moins monotone, plus vivant et ainsi plus enthousiaste. Tout 

�F�R�P�P�H���j���O�¶�p�S�R�T�X�H���G�H���O�¶�D�J�R�U�D���J�U�H�F�T�X�H�����R�•���O�H�V���R�U�D�W�H�X�U�V���S�U�H�Q�D�L�H�Q�W���V�R�L�Q���G�H���P�H�W�W�U�H���H�Q��

scène de façon spectaculaire leur discours oratoire, en soignant particulièrement 

leur façon de prononcer le discours. 

Dans le face à face analysé ici, il est intéressant de remarquer à quel point 

les deux candidats usent de la technique de la question oratoire. Les deux 
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adve�U�V�D�L�U�H�V���V�H�P�E�O�H�Q�W���r�W�U�H���F�R�Q�V�F�L�H�Q�W�V���G�H���O�¶�X�W�L�O�L�W�p���G�H���O�D���W�H�F�K�Q�L�T�X�H���G�H���O�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�L�R�Q��

�R�U�D�W�R�L�U�H���G�D�Q�V���O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�����F�H���T�X�L���H�[�S�O�L�T�X�H�U�D�L�W���V�R�Q���X�W�L�O�L�V�D�W�L�R�Q���P�D�V�V�L�Y�H�����7�R�X�W���D�X��

long du débat, ils insèrent des questions dans leurs discours respectifs, auxquelles 

ils apportent souvent la réponse juste après. Nous avons donc un nombre 

remarquable de séries de questions-réponses. Voici quelques exemples tirés du 

débat :  

�'�¶�D�E�R�U�G�� �T�X�H�O�T�X�H�V�� �H�[�H�P�S�O�H�V représentatifs tirés du discours de Nicolas 

Sarkozy :  

12  NS �����>�«�@���-�H���Y�R�X�G�U�Dis également une République irréprochable. �4�X�¶�H�V�W-ce que 

ça veut dire ? Ça veut dire une République où les nominations seront simplement 

�O�¶�H�I�I�H�W���G�H���O�D���F�R�P�S�p�W�H�Q�F�H���H�W���Q�R�Q���S�D�V���G�H���O�D���F�R�Q�Q�L�Y�H�Q�F�H�� 

12  NS ���� �>�«�@�� �-�H�� �S�H�Q�V�H�� �T�X�¶�R�Q�� �Q�H�� �S�H�X�W�� �S�D�V�� �r�W�U�H�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�� �H�W�� �3�U�p�V�L�G�H�Qt de la 

République plus de deux mandats successifs. Pourquoi ? �3�D�U�F�H���T�X�H���O�¶�p�Q�H�U�J�L�H���T�X�H��

�O�¶�R�Q���P�H�W���j���G�X�U�H�U�����R�Q���Q�H���O�D���P�H�W���S�D�V���j���I�D�L�U�H�� 

15  NS �����>�«�@��Ça fait depuis combien de temps que les budgets de la France sont 

en déficit ? 25 ans. 

15  NS �����>�«�@�����/�H���S�U�R�E�O�q�P�H �F�¶�H�V�W��comment on fait ? �-�H���S�U�R�S�R�V�H���X�Q�H���F�K�R�V�H�« 

52  NS ���� �>�«�@���/�D�� �V�R�O�X�W�L�R�Q�� �F�¶�H�V�W�� �G�H�� �U�p�S�U�L�P�H�U�� �O�H�V�� �G�p�O�L�Q�T�X�D�Q�W�V�� �S�R�X�U�� �T�X�¶�L�O�� �Q�¶�\�� �H�Q�� �D�L�W��

�S�O�X�V���R�X���T�X�¶�L�O���\���H�Q���D�L�W���P�R�L�Q�V�����$�O�R�U�V�����T�X�¶�H�V�W-ce que je propose ? �'�¶�D�E�R�U�G���M�H���S�U�R�S�R�V�H��

�T�X�¶�L�O�� �Q�¶�\�� �D�L�W�� �S�O�X�V�� �X�Q�� �V�H�X�O�� �G�p�O�L�Q�T�X�D�Q�W�� �V�H�[�X�H�O��et vous savez parfaitement Madame 

�5�R�\�D�O���T�X�H�« 
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 58  NS �����>�«�@���$�O�R�U�V�����Y�R�X�V���P�¶�D�Y�H�]���L�Q�W�H�U�U�R�J�p���V�X�U���O�H���I�D�L�W���G�H���V�D�Y�R�L�U�����P�D�L�V���D�O�R�U�V��où est-

�F�H���T�X�¶�R�Q���W�U�R�X�Y�H���O�H�V���p�F�R�Q�R�P�L�H�V���G�H�V���I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�D�L�U�H�V ? Naturellement. Bon, avec ce 

�T�X�H���M�H���S�U�R�S�R�V�H���0�D�G�D�P�H�« 

58  NS ���� �>�«�@���0�D�L�V�� �0�D�G�D�P�H�� �T�X�¶�H�V�W-�F�H�� �T�X�L�� �D�� �G�p�V�R�U�J�D�Q�L�V�p�� �O�¶�K�{�S�L�W�D�O ? Ce sont les 

35 heures. 

78  NS : �>�«�@  Pourquoi ? Pour une raison Madame Royal. 

78  NS ���� �>�«�@��Quel est le levier pour obtenir 1% de croissance de plus ? �&�¶�H�V�W��

respecter le travail. 

78  NS �����>�«�@��Par quel moyen ? On va encourager les gens qui veulent travailler 

plus pour gagner plus. Comment on va le faire ? �7�R�X�W�� �H�V�W�� �I�D�L�W�� �D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�� �S�R�X�U��

�G�p�F�R�X�U�D�J�H�U���O�¶�R�E�W�H�Q�W�L�R�Q���G�H�V���K�H�X�U�H�V���V�X�S�S�O�p�P�H�Q�W�D�L�U�H�V�� 

78  NS �����>�«�@��Pourquoi ? �3�D�U�F�H���T�X�H���O�H�V���L�P�S�{�W�V���H�W���O�H�V���F�K�D�U�J�H�V���V�R�Q�W���V�L���O�R�X�U�G�H�V���T�X�¶�L�O��

y a eu tentation de la délocalisation. 

78  NS �����>�«�@���0�D�L�V���O�H�V���D�X�W�U�H�V�����T�X�¶�H�V�W-�F�H���T�X�¶�L�O�V���R�Q�W���I�D�L�W ? Ils ont libéré les forces de 

�W�U�D�Y�D�L�O�« 

Ségolène Royal �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �H�Q�� �U�H�V�W�H�� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W�� �O�H�V questions rhétoriques. 

Elle emploie elle aussi, à plusieurs reprises tout au long du débat, la question 

rhétorique de façon systématique. Notons au passage que sa question rhétorique 

« fétiche » est celle qui commence par pourquoi:  
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17  SR : �>�«�@�� �4�X�¶�H�V�W-�F�H�� �T�X�L�� �V�¶�H�V�W�� �S�D�V�V�p�� �H�Q�W�U�H�� �F�H�V�� �G�H�X�[�� �I�D�L�W�V���� �S�R�X�U�� �T�X�H�� �D�X�F�X�Q�H��

protection ne soit apportée à une femme policière ? Eh bien je le dis, demain, si 

je suis élue président de la République, les agents publics seront protégés, et en 

�S�D�U�W�L�F�X�O�L�H�U�� �O�H�V�� �I�H�P�P�H�V���� �H�O�O�H�V�� �V�H�U�R�Q�W�� �U�D�F�F�R�P�S�D�J�Q�p�H�V�� �j�� �O�H�X�U�� �G�R�P�L�F�L�O�H�� �O�R�U�V�T�X�¶�H�O�O�H�V��

sortent tardivement des commissariats de police. 

18  SR ���� �>�«�@�� �(�W�� �O�R�U�V�T�X�H�� �O�¶�R�Q�� �G�H�P�D�Q�G�H�� �D�X�[�� �L�Q�Y�H�V�W�L�V�V�H�X�U�V�� �p�W�U�D�Q�J�H�U�V�� �S�R�X�U�T�X�R�L�� �L�O�V��

viennent en France, savez-�Y�R�X�V���F�H���T�X�¶�L�O�V���F�L�W�H�Q�W���H�Q���S�U�H�P�L�H�U ? Ils citent la qualité 

du service public de la France. 

61  SR ���� �>�«�@���2�U���� �D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���� �L�O�� �Q�¶�\�� �D�� �S�D�V�� �G�H réponse, vous le savez, au premier 

acte de délinquance. Pourquoi ? �3�D�U�F�H���T�X�H���O�H�V���P�D�J�L�V�W�U�D�W�V���Q�¶�R�Q�W���S�D�V���G�H���V�R�O�X�W�L�R�Q�� 

121  SR �����>�«�@���&�D�U���D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���T�X�¶�H�V�W-ce qui se passe ? Vous avez fait une loi de 

�O�D���G�p�F�H�Q�W�U�D�O�L�V�D�W�L�R�Q���W�H�O�O�H�P�H�Q�W���F�R�Q�I�X�V�H�« 

121  SR �����>�«�@��Pourquoi ? Et pourtant je fais le même constat que vous. Je crois 

�T�X�¶�R�Q���Q�H���W�U�D�Y�D�L�O�O�H���S�D�V���V�X�I�I�L�V�D�P�P�H�Q�W���H�Q���)�U�D�Q�F�H�� 

121  SR ���� �>�«�@�� �$�O�R�U�V���� �V�L�� �Y�R�X�V�� �G�p�V�H�[�R�Q�p�U�H�]�� �O�H�V�� �K�H�X�U�H�V�� �V�X�S�S�O�p�P�H�Q�W�D�L�U�H�V�����T�X�¶�H�V�W-ce 

�T�X�¶�L�O�� �Y�D�� �V�H�� �S�D�V�V�H�U ? Un employeur aura davantage intérêt à donner des heures 

�V�X�S�S�O�p�P�H�Q�W�D�L�U�H�V���j���X�Q���V�D�O�D�U�L�p�����T�X�¶�j���U�H�F�U�X�W�H�U���X�Q���Q�R�X�Y�H�D�X���V�D�O�D�U�L�p�� 

121  SR �����>�«�@��Pourquoi ça ne coûte rien ? Parce qu�H���F�¶�H�V�W���O�H���U�H�F�\�F�O�D�J�H���G�H�V���I�R�Q�G�V��

�G�H���O�D���I�R�U�P�D�W�L�R�Q���S�U�R�I�H�V�V�L�R�Q�Q�H�O�O�H���H�W���G�H�V���G�p�S�H�Q�V�H�V���G�¶�L�Q�G�H�P�Q�L�V�D�W�L�R�Q���G�X���F�K�{�P�D�J�H�� 

181  SR : Vous savez ce que �F�¶�H�V�W�� �O�D�� �Y�D�O�R�U�L�V�D�W�L�R�Q�� �G�X�� �W�U�D�Y�D�L�O ? �&�¶�H�V�W�� �X�Q�� �W�U�D�Y�D�L�O��

payé à sa juste valeur. 
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191  SR ���� �>�«�@�� �(�W�� �M�H�� �V�R�X�K�D�L�W�H�� �T�X�¶�L�O�� �\�� �D�L�W�� �G�D�Y�D�Q�W�D�J�H�� �G�H�� �V�D�O�D�U�L�p�V�� �T�X�L�� �D�G�K�q�U�H�Q�W�� �D�X�[��

syndicats. Pourquoi ? �3�D�U�F�H�� �T�X�H�� �G�D�Q�V�� �X�Q�� �S�D�\�V�� �F�R�P�P�H�� �O�H�� �Q�{�W�U�H���� �R�•�� �Q�R�X�V���Q�¶�D�Y�R�Q�V��

que 8% des salariés qui adhèrent aux syndicats, alors que dans les pays du nord 

�G�H�� �O�¶�(�X�U�R�S�H���� �������� �G�H�V�� �V�D�O�D�U�L�p�V�� �D�G�K�q�U�H�Q�W�� �j�� �X�Q�H�� �R�U�J�D�Q�L�V�D�W�L�R�Q�� �V�\�Q�G�L�F�D�O�H���� �j�� �F�H��

moment-là, il y a un dialogue social constructif qui se crée, il y a des compromis 

�V�R�F�L�D�X�[�« 

326  SR ���� �>�«�@�� �0�D�L�V�� �F�H�� �T�X�H�� �M�H�� �Y�H�X�[ dire globalement sur cette question des 

�U�H�W�U�D�L�W�H�V���� �F�¶�H�V�W�� �T�X�H�� �F�¶�H�V�W�� �X�Q�H�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�� �H�V�V�H�Q�W�L�H�O�O�H����Pourquoi ? �3�D�U�F�H�� �T�X�H�� �F�¶�H�V�W�� �O�D��

solidarité entre générations. 

336  SR ���� �>�«�@�� �1�R�X�V�� �U�H�P�H�W�W�R�Q�V�� �j�� �S�O�D�W�� �H�W�� �Q�R�X�V�� �G�L�V�F�X�W�R�Q�V�� �D�Y�H�F�� �O�H�V�� �S�D�U�W�H�Q�D�L�U�H�V��

sociaux. Pourquoi ? Parce que les lois Fillon ont créé des injustices. 

589  SR �����1�R�Q�����F�¶�H�V�W���W�R�X�W���j���I�D�L�W���L�Q�F�R�K�p�U�H�Q�W�����S�R�X�U�T�X�R�L���F�¶�H�V�W���W�R�X�W���j���I�D�L�W���L�Q�F�R�K�p�U�H�Q�W ? 

Pourquoi construire deux prototypes, pourquoi construire deux prototypes ? Il y 

a celui en Finlande, il sera peut être beaucoup �S�O�X�V���L�Q�W�H�O�O�L�J�H�Q�W���G�¶�L�Q�Y�H�V�W�L�U���G�p�M�j���G�D�Q�V��

la quatrième génération. Pourquoi ? �3�D�U�F�H�� �T�X�¶�R�Q�� �V�D�L�W�� �W�U�q�V�� �E�L�H�Q�� �T�X�H�� �O�¶�X�U�D�Q�L�X�P��

dans quelques années, va disparaître. 

838  SR ���� �>�«�@��Comment se fait-�L�O�� �T�X�H�� �O�¶�p�Q�H�U�J�L�H�� �V�R�O�D�L�U�H�� �Q�H�� �V�R�L�W�� �S�D�V�� �H�Q�F�R�U�H��

utilisée ? Comment se fait-i�O�� �T�X�H�� �O�D�� �)�U�D�Q�F�H�� �H�W�� �T�X�H�� �O�¶�(�X�U�R�S�H�� �Q�¶�D�L�H�Q�W�� �S�D�V�� �G�p�M�j��

�U�H�G�p�I�L�Q�L���O�H�V���S�R�O�L�W�L�T�X�H�V���G�¶�D�L�G�H���D�X���G�p�Y�H�O�R�S�S�H�P�H�Q�W���" Je crois que nous mettrons fin 

aux migrations de la misère si nous réussissons à réduire les écarts entre pays 

�U�L�F�K�H�V���H�W���S�D�\�V���S�D�X�Y�U�H�V�����H�W���M�H���Y�H�X�[�« 

�1�R�X�V���Q�¶�D�O�Oons pas observer toutes les occurrences de la question rhétorique 

dans ce face à face, car leur nombre est significatif : 153 questions rhétoriques 

�S�R�X�U���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\���F�R�Q�W�U�H���������S�R�X�U���6�p�J�R�O�q�Q�H���5�R�\�D�O�����/�¶�X�Q���F�R�P�P�H���O�¶�D�X�W�U�H���R�Q�W���W�U�q�V��
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souvent recours à la question rhétorique dans leur discours. Cependant, la balance 

penche encore une fois du côté de Nicolas Sarkozy concernant ce phénomène 

discursif. Son discours acquiert un caractère enthousiaste et gagne en clarté et en 

intérêt grâce au recours systématique du candidat aux questions rhétoriques.  

Toutes ces interrogations auxquelles les deux participants du débat donnent 

des réponses immédiatement après les avoir énoncées, fonctionnent comme des 

�E�D�V�H�V�� �S�R�X�U�� �O�H�X�U�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�V���� �'�¶�D�E�R�U�G�� �S�D�U�F�H�� �T�X�¶�H�O�O�H�V�� �S�H�U�P�H�W�W�H�Q�W�� �G�¶�D�I�I�L�Umer des 

�S�R�V�L�W�L�R�Q�V�� �G�H�� �I�D�o�R�Q�� �S�O�X�V�� �V�X�E�W�L�O�H�� �H�W�� �S�O�X�V�� �L�Q�G�L�U�H�F�W�H���� �(�O�O�H�V�� �S�H�U�P�H�W�W�H�Q�W�� �D�L�Q�V�L�� �G�¶�D�F�F�X�V�H�U��

�O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �G�¶�D�V�V�H�U�W�H�U�� �G�H�V�� �S�R�V�L�W�L�R�Q�V���� �G�¶�D�I�I�L�U�P�H�U�� �G�H�V�� �F�U�R�\�D�Q�F�H�V ; elles peuvent 

�D�X�V�V�L�� �V�H�U�Y�L�U�� �G�¶�L�Q�W�U�R�G�X�F�W�L�R�Q�� �j�� �X�Q�� �D�U�J�X�P�H�Q�W���� �'�H�X�[�L�q�P�H�P�H�Q�W���� �S�D�U�F�H�� �T�X�¶�H�O�O�H�V�� �F�U�p�H�Q�W��

une �L�O�O�X�V�L�R�Q�� �G�¶�D�F�F�R�U�G�� �D�Y�H�F�� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U���� �G�X�� �I�D�L�W�� �T�X�¶�L�O�� �G�L�F�W�H�� �O�D�� �U�p�S�R�Q�V�H�� �G�D�Q�V�� �V�R�Q��

�G�L�V�F�R�X�U�V�� �W�R�X�W�� �H�Q�� �S�R�V�D�Q�W�� �O�D�� �T�X�H�V�W�L�R�Q���� �/�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �D�U�U�L�Y�H�� �j�� �L�P�D�J�L�Q�H�U�� �O�D�� �U�p�S�R�Q�V�H�� ���G�X��

�P�R�L�Q�V�� �S�D�U�W�L�H�O�O�H�P�H�Q�W���� �D�Y�D�Q�W�� �P�r�P�H�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �V�R�L�W�� �G�R�Q�Q�p�H�� �G�H�� �I�D�o�R�Q�� �H�[�S�O�L�F�L�W�H����

�/�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�D�� �U�p�S�R�Q�Ve par la suite vient renforcer et confirmer cette 

�L�P�S�U�H�V�V�L�R�Q���G�¶�D�F�F�R�U�G���H�W���G�H���F�R�Q�Q�L�Y�H�Q�F�H���F�U�p�p�H���j���W�U�D�Y�H�U�V���O�H�V���T�X�H�V�W�L�R�Q�V���U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�V�����'�H��

plus, les questions rhétoriques servent à créer une situation potentiellement 

communicative �D�Y�H�F�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �T�X�L�� �L�Q�V�W�D�X�U�H��une interaction, du fait que 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �D�U�U�L�Y�H�� �j�� �L�P�D�J�L�Q�H�U�� �O�D�� �U�p�S�R�Q�V�H�� �T�X�¶�L�O�� �F�R�Q�Y�L�H�Q�W�� �G�H�� �G�R�Q�Q�H�U�� �j�� �O�D�� �T�X�H�V�W�L�R�Q��

rhétorique. 

 En dernier lieu, toutes ces séries de questions-réponses fonctionnent 

comme des ornements du discours, car elles créent un effet de variation 

prosodique concernant la di�F�W�L�R�Q�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �/�¶�D�O�W�H�U�Q�D�Q�F�H�� �H�Q�W�U�H�� �D�V�V�H�U�W�L�R�Q�V�� �H�W��

interrogations permet à un long monologue de ne pas basculer dans la monotonie 

et contribue donc, à créer un discours enthousiaste et séduisant, plus agréable à 

�O�¶�R�U�H�L�O�Oe.  
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5.4.3 La modalisation intensificatrice du discours 

�1�R�X�V���O�¶�D�Y�R�Q�V���G�p�M�j���F�R�Q�V�W�D�W�p�����X�Q���G�L�V�F�R�X�U�V���T�X�L���Y�L�V�H���j���P�R�W�L�Y�H�U���X�Q���D�X�G�L�W�R�L�U�H���H�V�W��

un discours enthousiaste, séduisant, qui frappe les esprits. Pour cela, le locuteur 

peut aussi user de divers « artifices �ª�� �V�R�X�V�� �I�R�U�P�H�� �G�¶�R�U�Q�H�P�H�Q�W�V�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �&�H�O�D��

�F�R�Q�V�L�V�W�H���D�X���I�D�L�W���G�H���Q�H���S�D�V���V�H���F�R�Q�W�H�Q�W�H�U���G�¶�p�Q�R�Q�F�H�U���V�H�V���D�U�J�X�P�H�Q�W�V�����O�¶�H�V�V�H�Q�W�L�H�O���G�H���V�R�Q��

�G�L�V�F�R�X�U�V���� �P�D�L�V�� �G�H�� �O�¶�H�P�E�H�O�O�L�U���� �G�D�Q�V�� �O�H�� �E�X�W�� �G�H�� �O�H�� �U�H�Q�G�U�H�� �S�O�X�V�� �D�W�W�U�D�F�W�L�I�� �H�W�� �S�O�X�V��

�P�p�P�R�U�L�V�D�E�O�H�� �D�X�[�� �R�U�H�L�O�O�H�V�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �H�W�� �D�L�Q�V�L���� �S�O�X�V�� �H�I�I�L�F�D�F�H���� �&�¶�H�V�W�� �D�L�Q�V�L�� �T�X�H��

�O�¶�R�U�D�W�H�X�U���D�U�U�L�Y�H���j���p�Y�H�L�O�O�H�U���O�¶�L�Q�W�p�U�r�W���F�K�H�]���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� 

�&�H�V�� �R�U�Q�H�P�H�Q�W�V�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�V�� �S�U�H�Q�Q�H�Q�W�� �V�R�X�Y�H�Q�W�� �O�D�� �I�R�U�P�H�� �G�¶�X�Q�H�� �X�W�L�O�L�V�D�W�L�R�Q��

massive de modalisations intensificatrices de l'effet rhétorique. La langue offre un 

�F�K�R�L�[���L�Q�I�L�Q�L���G�¶�pléments destinés à cet usage, et comme nous le verrons par la suite, 

�O�H�V���S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�V���G�X���I�D�F�H���j���I�D�F�H���p�W�X�G�L�p���Q�H���Y�R�Q�W���S�D�V���V�H���S�U�L�Y�H�U���G�H���V�¶�H�Q���V�H�U�Y�L�U���� 

�-�H�� �S�U�R�S�R�V�H�� �G�¶�R�E�V�H�U�Y�H�U�� �F�H�U�W�D�L�Q�V�� �P�R�G�D�O�L�V�D�W�H�X�U�V�� �T�X�L���� �G�¶�D�S�U�q�V�� �O�D�� �W�K�p�R�U�L�H�� �G�H��

�O�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q�����F�R�Q�V�W�L�W�X�H�Q�W���G�H�V���W�U�D�F�H�V �G�H���O�¶�D�W�W�L�W�X�G�H���G�X���O�R�F�X�W�H�X�U���Y�L�V-à-�Y�L�V���G�¶�p�O�p�P�H�Q�W�V��

du discours et qui marquent la subjectivité du sujet parlant dans le discours. En 

�H�I�I�H�W�����O�D���P�R�G�D�O�L�V�D�W�L�R�Q���H�V�W���X�Q�H���G�L�P�H�Q�V�L�R�Q���G�H���O�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q��qui intègre la dimension 

référentielle (Charaudeau & Maingueneau 2002). 

Comme le note Charaudeau,  

�/�D�� �P�R�G�D�O�L�V�D�W�L�R�Q�� �Q�H�� �F�R�Q�V�W�L�W�X�H�� �T�X�¶�X�Q�H�� �S�D�U�W�L�H�� �G�X�� �S�K�p�Q�R�P�q�Q�H�� �G�H��

�O�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q���� �P�D�L�V�� �H�O�O�H�� �H�Q�� �F�R�Q�V�W�L�W�X�H�� �O�H�� �S�L�Y�R�W�� �G�D�Q�V�� �O�D�� �P�H�V�X�U�H�� �R�•�� �F�¶�H�V�W�� �H�O�O�H�� �T�X�L��
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�S�H�U�P�H�W�� �G�¶�H�[�S�O�L�F�L�W�H�U�� �F�H�� �T�X�H�� �V�R�Q�W�� �O�H�V�� �S�R�V�L�W�L�R�Q�V�� �G�X�� �V�X�M�H�W�� �S�D�U�O�D�Q�W�� �S�D�U�� �U�D�S�S�R�U�W�� �j�� �V�R�Q��

interlocuteur, à lui-même et à son propos. 

                                                                                (Charaudeau 1992 : 572) 

Parmi les modalisateurs, j�H���S�U�R�S�R�V�H���G�¶�R�E�V�H�U�Y�H�U���Q�R�W�D�P�P�H�Q�W les adjectifs et 

les adverbes insérés dans le discours po�X�U���O�¶�L�Q�W�H�Q�V�L�I�L�H�U���H�W���O�¶�H�P�E�H�O�O�L�U�����/�H�V���D�G�M�H�F�W�L�I�V, 

qui ont pour fonction �G�¶�D�W�W�U�L�E�X�H�U�� �G�H�V�� �S�U�R�S�U�L�p�W�p�V�� �D�X�[�� �Q�R�P�V���� �D�F�T�X�L�q�U�H�Q�W�� �S�D�U��

�H�[�W�H�Q�V�L�R�Q�����G�D�Q�V���O�H���F�R�Q�W�H�[�W�H���G�¶�X�Q discours rhétorique, une fonction de plus, qui est 

�F�H�O�O�H�� �G�¶�X�Q�H�� �P�R�G�D�O�L�V�D�W�L�R�Q�� �T�X�L�� �L�Q�W�H�Q�V�L�I�L�H�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V, dans le but de le rendre plus 

enthousiaste �H�W�� �G�¶�D�W�W�L�U�H�U�� �S�O�X�V�� �G�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�D�� �S�D�U�W�� �G�H�V�� �G�H�V�W�L�Q�D�W�D�L�U�H�V�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V����

�/�H�V���D�G�Y�H�U�E�H�V���V�R�Q�W���X�W�L�O�L�V�p�V���G�D�Q�V���O�H���P�r�P�H���E�X�W���G�¶�L�Q�W�H�Q�V�L�I�L�F�D�W�L�R�Q���� 

Certains modalisateurs apparaissent de façon systématique dans le débat, 

co�P�P�H�� �F�¶�H�V�W le cas de �O�¶�D�G�M�H�F�W�L�I��formidable dans le discours de Nicolas Sarkozy, 

qui visiblement, fait partie de ses mots de prédilection. Observons quelques 

�H�[�H�P�S�O�H�V���� �W�R�X�W�� �H�Q�� �H�V�V�D�\�D�Q�W�� �G�¶�L�P�D�J�L�Q�H�U�� �j�� �T�X�R�L�� �O�H�V�� �S�K�U�D�V�H�V�� �V�X�L�Y�D�Q�W�H�V��

ressembleraient, �V�L���H�O�O�H�V���Q�¶�p�W�D�L�H�Q�W���S�D�V���R�U�Q�p�H�V���G�¶�D�G�M�H�F�W�L�I�V���H�W���G�¶�D�G�Y�H�U�E�H�V :  

78  NS �����>�«�@���,�O���\���D���X�Q��formidable �S�U�R�E�O�q�P�H���G�H���S�R�X�Y�R�L�U���G�¶�D�F�K�D�W���H�Q���)�U�D�Q�F�H�� 

219  NS �����>�«�@���$�O�R�U�V�����Y�R�X�V���G�L�W�H�V���© oh �����&�¶�H�V�W��formidable�����M�¶�D�L���Y�L�V�L�W�p���X�Q�H���H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H��

où ils travaillent 32 heures ».  Oui, vous dites formidable�����P�D�L�V���V�L���F�¶�H�V�W���G�H�V���S�H�W�L�W�V��

�V�D�O�D�L�U�H�V�����F�¶�H�V�W���S�D�V���V�L��formidable que ça. 

605  NS ���� �>�«�@�� �8�Q�H�� �p�F�R�O�H�� �R�•�� �R�Q�� �Y�D�� �U�p�S�R�Q�G�U�H�� �D�X�[�� �P�D�O�D�L�V�H�V��formidables des 

enseignants, qui ne sont pas assez payés, qui ne sont pas assez récompensés. 
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�'�¶�D�X�W�U�H�V���D�G�M�H�F�W�L�I�V���Y�L�H�Q�Q�H�Q�W���L�Q�W�H�Q�V�L�Iier les propos de Nicolas Sarkozy, dans 

le but de les rendre plus puissants et plus influents. Le rôle des adjectifs 

invraisemblable et extraordinaire est extrêmement intéressant dans les énoncés 

suivants, car ces adjectifs rendent les énoncés plus vivants, dans le sens où une 

attitude personnelle est imprimée dans le discours en les utilisant :  

145  NS �����>�«�@���(�W���R�Q���D���I�D�L�W���F�H���V�\�V�W�q�P�H��invraisemblable, que le contribuable paye 

�������P�L�O�O�L�D�U�G�V���S�R�X�U���I�L�Q�D�Q�F�H�U���O�H�V���������K�H�X�U�H�V�« 

277  NS ���� �>�«�@�� �-�H�� �Y�H�X�[�� �U�H�Y�H�Q�L�U�� �V�X�U�� �F�H�W�W�H�� �Lnjustice invraisemblable qui fait que 

quand vous empruntez, on vous demande une visite médicale. 

601  NS �����>�«�@���-�H���S�H�Q�V�H���Q�R�W�D�P�P�H�Q�W���D�X�[���G�p�S�D�U�W�H�P�H�Q�W�V���H�W���W�H�U�U�L�W�R�L�U�H�V���G�¶�R�X�W�U�H-mer, où 

�O�H���V�R�O�D�L�U�H�����O�¶�p�R�O�L�H�Q�����O�D���E�L�R�P�D�V�V�H���S�H�X�Y�H�Q�W���I�D�L�U�H���T�X�H�O�T�X�H���F�K�R�V�H���G�¶extraordinaire. 

625  NS ���� �>�«�@�� �&�¶�H�V�W�� �T�X�D�Q�G�� �P�r�P�H��extraordinaire ���� �O�R�U�V�T�X�¶�X�Q�H�� �V�R�F�L�p�W�p�� �H�P�E�D�X�F�K�H��

�T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�����H�O�O�H���S�D�\�H���S�D�V���X�Q�H���O�L�H�V�V�H���V�X�U���O�H���V�D�O�D�L�U�H���G�H���O�D���S�H�U�V�R�Q�Q�H���T�X�¶�H�O�O�H���H�P�S�O�R�L�H�� 

�'�¶�D�X�W�U�H�V���D�G�M�H�F�W�L�I�V�����P�D�L�V���D�X�V�V�L���G�H�V���D�G�Y�H�U�E�H�V���Y�L�H�Q�Q�H�Q�W���V�¶�D�M�R�X�W�H�U���D�X���S�D�Q�H�O���G�H�V��

embellisseurs du discours :  

12  NS ���� �>�«�@�� �&�¶�H�V�W�� �S�R�X�U�T�X�R�L�� �O�¶�L�Q�V�W�L�W�X�W�� �5�(�;�(�&�2�'���� �R�U�J�D�Q�L�V�P�H��parfaitement 

indépendant, a noté nos projets économiques. 

946  NS �����>�«�@���-�H���Y�H�X�[���D�J�L�U�����M�H���Y�H�X�[��passionnément agir au service de mon pays. 
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�1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\���Q�¶�H�V�W���S�D�V���O�H���V�H�X�O���j���X�V�H�U���G�H���F�H�W�W�H���W�H�F�K�Q�L�T�X�H���G�¶�L�Q�W�H�Q�V�L�I�L�F�D�W�L�R�Q��

du discours. Les extraits suivants sont tirés du discours de Ségolène Royal :  

948  SR �����>�«�@���-�H���Y�H�X�[���U�D�V�V�H�P�E�O�H�U���O�H�V���p�Q�H�U�J�L�H�V���G�H���F�H���S�D�\�V�����S�D�U�F�H���T�X�H���F�H�V���p�Q�H�U�J�L�H�V��

sont nombreuses. Elles sont même exceptionnelles. 

948  SR �����>�«�@���-�H���W�Lens à des valeurs fondamentales. 

619  SR �����>�«�@���-�¶�D�L���p�W�p���P�L�Q�L�V�W�U�H���G�H���O�¶�H�Q�V�H�L�J�Q�H�P�H�Q�W���V�F�R�O�D�L�U�H�����M�¶�D�L���Y�X���T�X�¶�L�O���\���D�Y�D�L�W���G�H�V��

réalisations exceptionnelles���� �T�X�¶�L�O�� �\�� �D�� �G�H�V�� �U�p�X�V�V�L�W�H�V��extraordinaires, y compris 

�G�D�Q�V���O�H�V���H�Q�G�U�R�L�W�V���O�H�V���S�O�X�V���G�L�I�I�L�F�L�O�H�V�����S�D�U�F�H���T�X�¶�R�Q���D���U�H�Pis notamment de la culture. 

�7�R�X�V�� �F�H�V�� �D�G�M�H�F�W�L�I�V�� �H�W�� �D�G�Y�H�U�E�H�V�� �I�R�Q�W�� �S�D�U�W�L�H�� �G�H�V�� �p�O�p�P�H�Q�W�V�� �T�X�H�� �O�¶�R�Q�� �S�H�X�W��

�T�X�D�O�L�I�L�H�U�� �G�H�� �P�R�G�D�O�L�V�D�W�H�X�U�V�� �G�¶�L�Q�W�H�Q�V�L�I�L�F�D�W�L�R�Q�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �G�H�V�� �p�O�p�P�H�Q�W�V�� �T�X�L��

�W�U�D�G�X�L�V�H�Q�W�� �O�¶�D�W�W�L�W�X�G�H�� �G�X�� �O�R�F�X�W�H�X�U���� �V�H�V�� �M�X�J�H�P�H�Q�W�V���� �V�H�V�� �V�H�Q�W�L�P�H�Q�W�V par rapport aux 

éléments constitutifs de son discours. Dans les exemples présentés ici, les 

�P�R�G�D�O�L�V�D�W�H�X�U�V�����T�X�¶�L�O���V�¶�D�J�L�V�V�H���G�¶�D�G�M�H�F�W�L�I�V���R�X���G�¶�D�G�Y�H�U�E�H�V�����M�R�X�H�Q�W���X�Q���U�{�O�H���I�R�Q�G�D�P�H�Q�W�D�O��

dans le discours.  

Reprenons le dernier exemple pour mieux rendre compte du 

fonctionnement des modalisateurs dans le discours du débat �����F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W���O�¶�p�Q�R�Q�F�p��

Je veux agir, je veux passionnément agir au service de mon pays, essayons 

�G�¶�L�P�D�J�L�Q�H�U�� �O�D�� �P�r�P�H�� �S�K�U�D�V�H���� �V�D�Q�V�� �V�R�Q�� �L�Q�W�H�Q�V�L�I�L�F�D�W�H�X�U : Je veux agir au service de 

mon pays. La structure du premier énoncé traduit par elle-même la volonté du 

�O�R�F�X�W�H�X�U���G�¶�L�Q�W�H�Q�V�L�I�L�H�U���V�H�V���S�U�R�S�R�V�����H�Q���U�H�S�U�H�Q�D�Q�W���V�D���S�K�U�D�V�H���H�W���H�Q���\���L�Q�V�p�U�D�Q�W���O�¶�D�G�Y�H�U�E�H��

passionnément�����F�H���T�X�L���I�D�L�W���W�R�X�W�H���O�D���G�L�I�I�p�U�H�Q�F�H�����&�¶�H�V�W���O�¶�D�G�Y�H�U�E�H��passionnément que 

�O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �D�� �F�K�R�L�V�L�� �G�¶�D�W�W�U�L�E�X�H�U�� �j�� �V�R�Q�� �Y�H�U�E�H�� �T�X�L�� �I�D�L�W��que cet énoncé ait plus 

�G�¶�L�P�S�D�F�W�� �V�X�U�� �V�R�Q�� �S�X�E�O�L�F���� �6�D�� �Y�R�O�R�Q�W�p�� �G�¶�L�Q�W�H�Q�V�L�I�L�H�U�� �V�R�Q�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �H�V�W�� �D�S�S�D�U�H�Q�W�H���G�D�Q�V��

cet exemple. Si nous comparons la phrase Je veux agir au service de mon pays, 
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avec Je veux passionnément agir au service de mon pays���� �L�O�� �H�V�W�� �S�O�X�V�� �T�X�¶�pvident 

que la deuxième phrase crée un effet beaucoup plus intense chez le destinataire. 

�(�O�O�H�� �H�V�W�� �G�R�Q�F�� �S�O�X�V�� �V�X�V�F�H�S�W�L�E�O�H�� �G�¶�H�[�H�U�F�H�U�� �G�H�� �O�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �V�X�U�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �8�Q��

téléspectateur gardera en mémoire beaucoup plus facilement une phrase comme 

Je veux passionnément agir au service de mon pays, plutôt que Je veux agir au 

service de mon pays���� �F�D�U�� �H�Q�� �L�Q�V�p�U�D�Q�W���O�¶�D�G�Y�H�U�E�H��passionnément, le locuteur donne 

une autre dimension à son énoncé, un dynamisme et une force qui vont marquer 

�O�H�V�� �H�V�S�U�L�W�V�� �H�Q�� �U�H�Q�G�D�Q�W�� �O�¶�p�Q�R�Q�F�p�� �E�H�D�X�F�R�X�S�� �S�O�X�V�� �V�p�G�X�L�V�D�Q�W���� �&�K�R�V�H�� �T�X�L�� �V�¶�D�S�S�O�L�T�X�H�� �j��

tout énoncé marqué par la modalisation intensificatrice à travers des éléments tels 

�O�H�V���D�G�M�H�F�W�L�I�V���H�W���O�H�V���D�G�Y�H�U�E�H�V���� �/�H���F�K�R�L�[�� �G�X���P�R�G�D�O�L�V�D�W�H�X�U���G�p�S�H�Q�G���G�H���O�¶�L�P�S�U�H�V�V�L�R�Q���H�W��

du sentiment que le locuteur souhaite laisser c�K�H�]���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� 
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5. 5 Le discours marqué par le déontique 

La modalité déontique dans le cadre du discours du face à face étudié ici, 

�I�D�L�W�� �S�D�U�W�L�H�� �G�H�V�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H�V�� �T�X�L�� �S�D�U�W�L�F�L�S�H�Q�W�� �j�� �O�¶�p�O�D�E�R�U�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�H�W�K�R�V��

du locuteur. En employant le déontique, le locuteur peut se présenter à travers son 

discours comme une personne qui tient à remplir ses obligations morales ou 

matérielles, une personne attachée aux devoirs qui lui impose son statut �G�¶�K�R�P�P�H��

ou de femme politique. 

La modalité déontique dans le discours e�[�S�U�L�P�H�� �O�H�� �G�H�Y�R�L�U���� �O�¶�R�E�O�L�J�D�W�L�R�Q��

(Bally 1932). Le terme déontique vient du mot grec deon (�/��� ��), qui signifie ce 

�T�X�¶�L�O�� �I�D�X�W�� �I�D�L�U�H ou ce qui est convenable. Av�D�Q�W�� �G�¶�D�O�O�H�U�� �S�O�X�V�� �O�R�L�Q���� �M�H�� �S�U�R�S�R�V�H��

�G�¶�R�E�V�H�U�Y�H�U �F�R�P�P�H�Q�W�� �F�H�W�W�H�� �P�R�G�D�O�L�W�p�� �V�¶�H�[�S�U�L�P�H�� �H�W�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�Q�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �T�X�L��

constitue nos données, notamment au discours de Nicolas Sarkozy, qui semble lui 

accorder plus de place et plus �G�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�F�H���T�X�H���O�H���I�D�L�W���V�D���U�L�Y�D�O�H :  

Exemple 1  

15  NS �����>�«�@ �&�¶�H�V�W���T�X�¶il faut résoudre le problème de la dette. 

Exemple 2 

145  NS ���� �>�«�@���(�W�� �M�H�� �S�U�R�S�R�V�H���± parce que dans ma conception de la République, 

Madame Royal, il ne peut pas y avoir des droits sans les devoirs�« 

Exemple 3 
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229  NS �����>�«�@���'�H�V���G�U�R�L�W�V�����0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O����mais aussi des devoirs. Parce que sans 

devoirs, il peut  pas y avoir des droits.  

Exemple 4 

623  NS �����>�«�@���(�Q�F�R�U�H���X�Q�H���I�R�L�V���0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O�����G�D�Q�V���O�D���5�p�S�X�E�O�L�T�X�H���L�O���Q�¶y a pas que 

des droits, il y a aussi des devoirs. 

Exemple 5 

359  NS �����>�«�@���1�R�X�V���Y�L�Y�R�Q�V���S�O�X�V���O�R�Q�J�W�H�P�S�V����il va falloir  cotiser plus longtemps. 

�7�R�X�W�H�V�� �V�H�V�� �H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V���� �T�X�L�� �Q�H�� �F�R�Q�V�W�L�W�X�H�Q�W�� �T�X�¶�X�Q�� �S�H�W�L�W�� �p�F�K�D�Q�W�L�O�O�R�Q�� �G�H�V��

expressions que Nicolas Sarkozy emploie pour donner un caractère impératif à ses 

�p�Q�R�Q�F�p�V���� �P�D�U�T�X�H�Q�W�� �Q�R�Q�� �V�H�X�O�H�P�H�Q�W�� �O�¶�D�V�S�H�F�W�� �G�H�� �V�D�� �S�H�U�V�R�Q�Q�D�O�L�W�p�� �T�X�L�� �H�V�W�� �W�U�q�V�� �D�W�W�D�F�K�p��

�D�X�[���R�E�O�L�J�D�W�L�R�Q�V���P�R�U�D�O�H�V���H�Q���W�D�Q�W���T�X�¶�K�R�P�P�H���T�X�L���S�U�H�Q�G���V�H�V���U�H�V�S�R�Q�V�D�E�L�O�L�W�p�V���H�W���D�V�V�X�P�H��

�V�R�Q�� �G�H�Y�R�L�U���� �P�D�L�V�� �D�X�V�V�L�� �O�¶�D�V�S�H�F�W�� �G�\�Q�D�P�L�T�X�H�� �G�H�� �V�R�Q�� �F�D�U�D�F�W�q�U�H, du fait que la 

modalisation déontique de ses énoncés « dynamise �ª�� �G�¶�X�Q�H���F�H�U�W�D�L�Q�H���P�D�Q�L�q�U�H���� �V�R�Q��

discours.  

De plus, le discours acquiert, grâce à toutes ces expressions basées sur le 

�G�p�R�Q�W�L�T�X�H���� �X�Q�� �D�V�S�H�F�W�� �S�O�X�V�� �U�p�H�O���� �(�W�� �W�R�X�W�� �F�H�� �T�X�L�� �V�H�� �E�D�V�H�� �V�X�U�� �O�H�� �U�p�H�O���� �O�¶�H�P�Sorte sur 

�O�¶�p�Y�H�Q�W�X�D�O�L�W�p���R�X���O�D���Y�R�O�L�W�L�R�Q�����T�X�D�Q�G���L�O���V�¶�D�J�L�W���G�¶�H�[�H�U�F�H�U���G�H���O�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�����&�D�U���W�R�X�W���F�H���T�X�L��

�H�V�W���D�Q�F�U�p���G�D�Q�V���O�D���U�p�D�O�L�W�p���H�V�W���D�V�V�R�F�L�p���j���O�¶�R�E�M�H�F�W�L�Y�L�W�p�����D�O�R�U�V���T�X�H���W�R�X�W���F�H���T�X�L���H�V�W���E�D�V�p���V�X�U��

la volition est hypothétique et abstrait. Cette objectivité du discou�U�V�� �V�¶�R�E�W�L�H�Q�W�� �j��

�O�¶�D�L�G�H�� �G�H�V�� �H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V�� �L�P�S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H�V�� �U�H�O�H�Y�D�Q�W�� �G�H�� �O�D�� �P�R�G�D�O�L�W�p�� �G�p�R�Q�W�L�T�X�H���� �F�R�P�P�H��

�F�¶�H�V�W�� �O�H�� �F�D�V�� �G�H�� �O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�� �© il faut �ª���� �T�X�H�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �S�U�H�Q�G�� �V�R�L�Q�� �G�¶�L�Q�V�p�U�H�U��

très régulièrement dans son discours.  
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Le style de discours de Nicolas Sarkozy est particulièrement marqué par la 

modalité déontique, et la différence entre son style discursif et le style discursif de 

son interlocutrice est frappante à ce niveau-là. En effet, le discours de Ségolène 

�5�R�\�D�O�� �Q�H�� �S�U�R�G�X�L�W�� �S�D�V�� �O�H�V�� �P�r�P�H�V�� �H�I�I�H�W�V�� �F�K�H�]�� �O�¶�D�X�G�L�Woire, car il est basé sur le 

�V�R�X�K�D�L�W���� �j�� �O�¶�H�[�D�F�W�� �R�S�S�R�V�p�� �G�X�� �V�W�\�O�H�� �G�p�R�Q�W�L�T�X�H����Bien évidemment, Nicolas Sarkozy 

emploie lui aussi très régulièrement des verbes marquant la volonté, mais 

�6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �V�H�P�E�O�H�� �P�H�W�W�U�H�� �E�H�D�X�F�R�X�S�� �S�O�X�V�� �H�Q�� �D�Y�D�Q�W�� �V�H�V�� �G�p�V�L�U�V���� �Y�°�X�[�� �H�W��

souhaits, au détriment de ce qui est considéré comme convenable, obligatoire, 

rationnel et concret.  

�-�H�� �S�U�R�S�R�V�H�� �G�¶�R�E�V�H�U�Y�H�U quelques exemples tirés du discours de Ségolène 

Royal, marqué par la volition :  

Exemple 1  

14  SR �����>�«�@���$�O�R�U�V���Y�R�L�O�j����je veux être la présidente de la République qui va faire 

�X�Q�H���)�U�D�Q�F�H���R�•���O�¶�D�J�U�H�V�V�L�Y�L�W�p���G�H�V���Y�L�R�O�H�Q�F�H�V���U�H�F�X�O�H�� 

Exemple 2 

191  SR ���� �>�«�@�� �(�W��je souhaite �T�X�¶�L�O�� �\�� �D�L�W�� �G�D�Y�D�Q�W�D�J�H�� �G�H�� �V�D�O�D�U�L�p�V�� �T�X�L�� �D�G�K�q�U�H�Q�W�� �D�X�[��

syndicats. 

Exemple 3 

233  SR �����>�«�@��Je veux que le peuple français devienne u�Q���S�H�X�S�O�H���G�¶�H�Q�W�U�H�S�U�H�Q�H�X�U�V�� 
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Si on compare les deux styles de discours dans le débat, celui de Ségolène 

Royal et de Nicolas Sarkozy, nous remarquons  que Ségolène Royal exprime, tout 

au long de son discours, ses souhaits et ses désirs par rapport à une politique 

�H�Q�Y�L�V�D�J�p�H�� �R�X�� �F�R�Q�V�L�G�p�U�p�� �F�R�P�P�H�� �L�G�p�D�O�H���� �(�O�O�H�� �S�D�U�O�H�� �E�H�D�X�F�R�X�S�� �G�H�V�� �D�F�W�L�R�Q�V�� �T�X�¶�H�O�O�H��

�Y�R�X�G�U�D�L�W�� �H�Q�W�U�H�S�U�H�Q�G�U�H���� �G�H�V�� �F�K�D�Q�J�H�P�H�Q�W�V�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �V�R�X�K�D�L�W�H�U�D�L�W�� �R�S�p�U�H�U�� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W��

�F�H�U�W�D�L�Q�H�V�� �O�R�L�V�� �H�W�� �F�H�U�W�D�L�Q�H�V�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q�V�� �D�X�� �V�H�L�Q�� �G�H�� �O�¶�p�F�R�Q�R�P�L�H�� �H�W�� �G�H�� �O�D�� �V�R�F�L�p�W�p��

française. En revan�F�K�H���� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\���� �T�X�D�Q�W�� �j�� �O�X�L���� �E�L�H�Q�� �T�X�¶�L�O�� �S�U�H�Q�G�� �O�X�L�� �D�X�V�V�L��

�V�R�L�Q�� �G�¶�H�[�S�U�L�P�H�U���V�H�V�� �V�R�X�K�D�L�W�V�� �H�W�� �V�H�V�� �G�p�V�L�U�V���� �L�O�� �P�H�W���W�R�X�W�H�I�R�L�V�� �O�¶�D�F�F�H�Q�W���V�X�U�� �F�H�� �T�X�L�� �H�V�W��

impératif, sur les devoirs et les obligations par rapport aux mesures à prendre afin 

�G�¶�R�S�p�U�H�U���G�H�V���F�K�D�Q�J�H�P�H�Q�W�V �H�Q���)�U�D�Q�F�H���� �'�H�� �F�H�W�W�H���P�D�Q�L�q�U�H���� �L�O���V�¶�D�I�I�L�U�P�H���G�D�Q�V���O�¶�D�F�W�L�R�Q��

�H�W���V�R�Q���G�L�V�F�R�X�U�V���H�V�W���E�H�D�X�F�R�X�S���S�O�X�V���S�R�U�W�p���V�X�U���O�¶�D�Ftion que celui de sa rivale. Le mot 

devoir est par ailleurs omniprésent dans son discours. Pour lui, le devoir, ce qui 

�H�V�W�� �F�R�Q�Y�H�Q�D�E�O�H���� �O�¶�R�E�O�L�J�D�W�L�R�Q�� �H�W��la nécessité se placent au-dessus des désirs 

personnels qui, bien que judicieux - �F�D�U���F�H�V���G�p�V�L�U�V���V�¶�L�G�H�Q�W�L�I�L�H�Q�W���j���O�¶�L�Q�W�p�U�r�W���J�p�Q�pral -  

�Q�¶�R�Q�W���S�D�V���O�H���S�R�X�Y�R�L�U���T�X�H la modalité déontique a �G�D�Q�V���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V�����'�¶�X�Q�H���F�H�U�W�D�L�Q�H��

manière, on peut dire que les désirs et les souhaits ne sont pas aussi proches de la 

�G�L�P�H�Q�V�L�R�Q���G�¶�D�F�W�L�R�Q�����G�X���U�p�D�O�L�V�D�E�O�H���H�W���G�X���F�R�Q�F�U�H�W���T�X�H���O�H���V�R�Q�W���O�H�V���H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V���U�H�O�H�Y�D�Q�W��

du déontique.  

�(�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V���� �G�H�X�[�� �P�R�Q�G�H�V�� �V�R�Q�W�� �S�U�p�V�H�Q�W�p�V�� �H�W�� �S�U�R�S�R�V�p�V�� �L�F�L�� �j��

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���S�D�U���O�H�V���G�H�X�[���F�D�Q�G�L�G�D�W�V���G�X���G�p�E�D�W : le monde réaliste, concret et tangible 

�G�H�� �O�D�� �Q�p�F�H�V�V�L�W�p���� �G�H�� �O�¶�R�E�O�L�J�D�W�L�R�Q�� �P�R�U�D�O�H et matérielle et du devoir, et le monde 

virtuel et hypothétique du souhait et du désir. Le monde basé sur le déontique 

�V�¶�D�I�I�L�U�P�H�� �G�D�Q�V�� �O�¶�D�F�W�L�R�Q���� �H�W�� �U�H�M�H�W�W�H�� �S�D�U�� �Q�D�W�X�U�H�� �O�H�� �P�R�Q�G�H�� �© utopiste » et 

hypothétique de la volition. Car le déontique est généralement suivi et appuyé 

par des propositions réalistes et concrètes concernant les mesures à prendre, et 

souvent précédé par des arguments qui justifient les nécessités dont il est 

questi�R�Q�����/�H���G�L�V�F�R�X�U�V���E�D�V�p���V�X�U���O�D���Y�R�O�L�W�L�R�Q���H�W���O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q���G�H���V�R�X�K�D�L�W�V���Hst lui aussi 

en général justifié par des arguments qui entraînent les désirs en question, mais il 

est par essence moins efficace que le discours marqué par le déontique, car 
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moins ancré dans le réalisable. La nécessité, le devoir et �O�¶�R�E�O�L�J�D�W�L�R�Q�����Q�R�W�D�P�P�H�Q�W��

morale, impliquent nécessairement la réalisation de la proposition. Les 

expressions relevant du déontique du type il faut, on doit�����H�W�F�����V�R�Q�W���G�¶�D�X�W�D�Q�W���S�O�X�V��

�H�I�I�L�F�D�F�H�V�� �T�X�¶�H�O�O�H�V�� �D�J�L�V�V�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�D�� �V�H�Q�V�L�E�L�O�L�W�p�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �V�H�Q�V�� �R�•�� �H�O�O�H�V��

touchent à son sens du devoir et des responsabilités. 

Pour mieux illustrer la différence entre les deux candidats à ce niveau-là 

en ce basant sur des exemples concrets et empiriques tirés du débat, le tableau 

ci-dessous �L�O�O�X�V�W�U�H�� �O�¶�X�W�L�O�L�V�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �T�X�H�O�T�X�H�V�� �H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V�� �U�H�O�H�Y�D�Q�W�� �G�H�� �O�D�� �Y�R�O�L�W�L�R�Q����

ainsi que de la modalité déontique dans les discours de Nicolas Sarkozy et 

Ségolène Royal : 

Tableau 3 : 

Expre

ssions 

Je 

veux 

Je 

souhaite 

Il 

faut 

On 

doit 

Devoir Je 

�P�¶�H�Q�J�D�J

e/ je 

vais 

m�¶�H�Q�J�D�J

er 

Je 

propose/ 

Je 

proposera

i 

Sarko

zy 

30 25 54 6 4 3 22 

Royal

  

40 7 35 1 3 0 10 
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De façon globale, nous pouvons constater en se basant sur ce tableau 

représentant les occurrences de chaque expression dans les discours des deux 

candidats���� �T�X�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�H�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\���� �O�H�� �G�p�R�Q�W�L�T�X�H�� �O�¶�H�P�S�R�U�W�H de 

façon considérable sur la volition. En revanche, dans le discours de Ségolène 

�5�R�\�D�O�����F�¶�H�V�W���O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q���G�H�V���V�R�X�K�D�L�W�V���H�W���G�H�V���G�p�V�L�U�V���T�X�L���S�U�H�Q�G���O�H pas sur la modalité 

déontique. �-�¶�D�W�W�L�U�H�� �O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q�� �V�X�U�� �O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q��Je propose/ Je proposerai, qui 

apparaît 22 fois dans le discours de Nicolas Sarkozy - et qui est la manifestation 

par excellence du concret dans le discours - avec seulement10 occurrences dans le 

�G�L�V�F�R�X�U�V���G�H���6�p�J�R�O�q�Q�H���5�R�\�D�O�����(�W���O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q���S�D�U���H�[�F�H�O�O�H�Q�F�H���G�H���O�D���Y�R�O�L�W�L�R�Q�����F�¶�H�V�W-à-

�G�L�U�H���O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q��Je veux, qui apparaît 40 fois dans le discours de Ségolène Royal 

et 30 dans le discours de son adversaire.  

�'�¶�X�Q�H�� �I�D�o�R�Q�� �J�p�Q�p�U�D�O�H���� �F�H�� �T�X�L�� �U�p�V�X�O�W�H�� �G�X�� �W�D�E�O�H�D�X�� �F�L-dessus, marque et 

caractérise le style discursif des deux candidats. Nicolas Sarkozy met en avant un 

�G�L�V�F�R�X�U�V�� �E�D�V�p�� �V�X�U�� �O�¶�D�F�W�L�R�Q���� �O�D�� �U�p�D�O�L�W�p���� �O�H�� �U�p�D�O�L�V�D�E�O�H���� �O�H�V�� �S�U�R�S�R�V�L�W�L�R�Q�V�� �H�W�� �O�H�� �F�R�Q�F�U�H�W����

sans pour autant cacher ses souhaits, alors que Ségolène Royal investit plus de 

mots dans une attitude qui met en avant le monde hypothétique du souhait et du 

désir personnel.  

Le déontique joue un rôle très important concernant la construction 

�G�L�V�F�X�U�V�L�Y�H�� �G�H�� �O�¶�H�W�K�R�V���� �H�W�� �I�D�L�W�� �S�D�U�W�L�H�� �G�H�V�� �U�H�V�V�R�X�U�F�H�V�� �O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H�V�� �j�� �H�[�S�O�R�L�W�H�U�� �G�D�Q�V��

�O�¶�p�O�D�E�R�U�D�W�L�R�Q���G�H���O�¶�L�P�D�J�H���G�H���V�R�L���O�R�U�V���G�H���W�R�X�W���G�L�V�F�R�X�U�V���S�R�O�L�W�L�T�X�H���P�p�G�L�D�W�L�V�p���� �¬���O�¶�D�L�G�H��

�G�X�� �G�p�R�Q�W�L�T�X�H���� �X�Q�� �R�U�D�W�H�X�U�� �S�H�X�W�� �V�H�� �I�D�E�U�L�T�X�H�U�� �H�W�� �V�¶�D�W�W�U�L�E�X�H�U�� �X�Q�H�� �L�P�D�J�H�� �F�R�Q�I�R�U�P�H�� �j��

�F�H�O�O�H���H�[�L�J�p�H���S�D�U���O�H�V���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V�����j���V�D�Y�R�L�U�����F�H�O�O�H���G�¶�X�Q���K�R�P�P�H�����R�X���G�¶�X�Q�H���I�H�P�P�H����

attaché(e) à des valeurs et des obligations morales, prêt(e) à prendre des mesures 

�S�R�X�U���D�J�L�U�����S�R�X�U���I�D�L�U�H���F�H���T�X�¶�L�O���F�R�Q�Y�L�H�Q�W���G�H���I�D�L�U�H���G�D�Q�V���O�¶�L�Q�W�p�U�r�W���J�p�Q�p�U�D�O�����(�Q���D�I�I�L�F�K�D�Q�W��

un sens du devoir et des responsabilités, le rôle de la modalité déontique du 
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discours devient significatif �G�D�Q�V���O�¶�H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H���G�H���S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q���S�D�U���O�¶�p�O�D�E�R�U�D�W�L�R�Q���G�¶�X�Q��

éthos discursif favorable.  

 



232 

 

 

5.6 Jouer la carte de la proximité  

Comme nous avons déjà pu le remarquer, dans le discours de Nicolas 

Sarkozy tout au long du débat, les manifestations du désir de rapprochement avec 

�O�¶auditoire sont récurrentes. Ce désir de rapprochement est exprimé à travers sa 

stratégie discursive, qui est marquée par la simplicité et la proximité avec les 

�W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V�����6�R�Q���G�L�V�F�R�X�U�V���H�V�W���V�L���V�L�P�S�O�H���H�W���V�R�Q���Y�R�F�D�E�X�O�D�L�U�H���V�L���L�Q�W�H�O�O�L�J�L�E�O�H�����T�X�¶�L�O�V��

peuvent être accessibles à tous les Français. Il emploie dans son discours un style 

simplifié, qui est de façon générale dans le débat, sensiblement moins formel que 

�F�H�O�X�L�� �G�H�� �V�R�Q�� �L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H���� �&�H�� �T�X�L�� �H�V�W�� �U�H�P�D�U�T�X�D�E�O�H�� �V�¶�D�J�L�V�V�D�Q�W�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�¶�X�Q��

homm�H�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H���� �F�¶est le fait que Nicolas Sarkozy adopte un style discursif qui 

est propre à la conversation de tous les jours, à la conversation courante. Il adopte 

un grand nombre de caractéristiques du discours oral spontané, probablement dans 

un souci de renforcer son attitude discursive avec le dynamisme, la spontanéité et 

�O�¶�D�X�W�K�H�Q�W�L�F�L�W�p���G�H�V���L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�V���Y�H�U�E�D�O�H�V���G�H���O�D���Y�L�H�� �G�H���W�R�X�V���O�H�V���M�R�X�U�V���� �/�D���V�S�R�Q�W�D�Q�p�L�W�p��

�S�R�X�Y�D�Q�W�� �r�W�U�H�� �D�V�V�R�F�L�p�H�� �j�� �O�D�� �V�L�Q�F�p�U�L�W�p�� �S�D�U�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �L�O�� �V�H�P�E�O�H�� �D�Y�R�L�U�� �W�U�R�X�Y�p�� �G�D�Q�V��

cette stratégie discursive, un bon moyen de renforcer sa crédibilité aux yeux du 

public.  

 Il est important à ce stade de faire une parenthèse pour observer un 

phénomène - �S�X�L�V�T�X�¶�X�Q�� �F�K�D�S�L�W�U�H�� �Q�H�� �O�X�L�� �V�H�U�D�� �S�D�V�� �F�R�Q�V�D�F�U�p��- qui est systématique 

dans le langage de Nicolas Sarkozy et propre au registre familier du discours. En 

�G�H�K�R�U�V�� �G�H�V�� �D�X�W�U�H�V�� �W�H�F�K�Q�L�T�X�H�V�� �T�X�L�� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�Y�H�Q�W�� �G�D�Q�V�� �V�D�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�� �G�H�� �U�D�S�S�U�R�F�K�H�P�H�Q�W��

�D�Y�H�F���O�H�V���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V�����M�H���Y�R�X�G�U�D�L�V���D�W�W�L�U�H�U���O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q���V�X�U���F�H�U�W�D�L�Q�V���S�K�p�Q�R�P�q�Q�H�V���T�X�L��

marquent le discours du candidat ���� �G�¶�D�E�R�U�G�� �O�¶�p�O�L�P�L�Q�D�W�L�R�Q��de ne dans la négation, 

autrement dit, la négation incomplète :  

Exemple 1 
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847 �>�«�@�� NS : Vous avez raison, il faut pas faire de polémique. Mais il faut pas le 

faire de deux côtés.   

Exemple 2 

241  �>�«�@�� NS : Si vous êtes la présidente de ce qui marche, eh ben, moi, je 

voudrais être le président qui fasse que ce qui marche pas, marche. Bon, parce 

�T�X�H���V�L���F�¶�H�V�W���S�R�X�U���r�W�U�H���O�D���S�U�p�V�L�G�H�Q�W�H���G�H���F�H���T�X�L���Y�D���H�W���T�X�L���Q�¶�D���S�D�V���G�H���S�U�R�E�O�q�P�H�����F�¶�H�V�W��

pas la peine�����/�H�V���J�H�Q�V���Q�H���Y�R�W�H�Q�W���S�D�V���S�R�X�U���Q�R�X�V���S�R�X�U���T�X�¶�R�Q���D�L�O�O�H���F�R�P�S�O�L�T�X�H�U���F�H���T�X�L 

�Y�D�����P�D�L�V���D�X���F�R�Q�W�U�D�L�U�H�����S�R�X�U���T�X�¶�R�Q���U�p�S�D�U�H��ce qui va pas. 

Pour rendre compte du contraste qui existe entre les deux candidats du 

débat concernant ce phénomène, notons que pour la totalité du débat, Nicolas 

Sarkozy supprime le ne dans ses négations 85 fois, tandis que son adversaire fait 

la même chose seulement 11 fois. Ce qui traduit une différence frappante entre les 

registres discursifs des deux candidats. Nicolas Sarkozy supprime de manière 

systématique le ne dans ses négations, ce qui donne à son langage des 

caractéristiques de conversation courante et familière. �,�O�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�H�� �D�X�[��

�W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V�� �F�R�P�P�H�� �V�¶�L�O�� �W�H�Q�W�D�L�W�� �X�Q�H�� �F�R�Q�Y�H�U�V�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �W�R�X�V�� �O�H�V�� �M�R�X�U�V�� �D�Y�H�F�� �G�H�V��

interlocuteurs qui lui sont proches.  

Deux autres phénomènes qui relèvent du registre discursif familier en plus 

�G�H���O�¶�p�O�L�P�L�Q�D�W�L�R�Q���G�X��ne dans la négation et qui sont récurrents dans le discours de 

Nicolas Sarkozy tout au long du débat, sont �O�H���S�K�p�Q�R�P�q�Q�H���G�H���O�¶�p�O�L�V�L�R�Q, �H�W���O�¶�H�P�S�O�R�L��

du mot ça.  

�/�¶�p�O�L�V�L�R�Q désigne une prononciation « relâchée » et déformée des mots 

(�-�¶�F�K�D�L�V�� �S�D�V���� �M�¶�V�X�L�V�� �S�D�V). Concernant le mot ça, Nicolas Sarkozy �O�¶�H�P�S�O�R�L�H�� �G�H��

façon systématique, de la même façon que Ségolène Royal emploie le mot cela. 
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�&�H���T�X�L���U�H�I�O�q�W�H���O�¶�X�W�L�O�L�V�D�W�L�R�Q���U�H�V�S�H�F�W�L�Y�H���G�¶�X�Q���V�W�\�O�H���G�L�V�F�X�U�V�L�I�� �F�R�X�U�D�Q�W���j�� �I�D�P�L�O�L�H�U���H�W���X�Q��

style discursif plus formel et plus soutenu. Ce travail se limitera, à ce niveau-là, à 

mentionner ces phénomène�V�� �O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H�V���� �T�X�L�� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�Y�H�Q�W dans la stratégie de 

�O�¶�H�P�S�O�R�L�� �G�X�� �U�H�J�L�V�W�U�H�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�� �I�D�P�L�O�L�H�U���� �V�L�P�S�O�H�P�H�Q�W�� �S�R�X�U�� �D�W�W�L�U�H�U���O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q�� �V�X�U�� �O�H��

contraste qui existe entre les �G�H�X�[�� �U�H�J�L�V�W�U�H�V�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�V�� �F�R�H�[�L�V�W�D�Q�W�� �H�W�� �V�¶�R�S�S�R�V�D�Q�W��

dans un même débat.  

�/�D�� �V�L�P�S�O�L�F�L�W�p�� �G�X�� �O�D�Q�J�D�J�H�� �W�U�D�G�X�L�W�� �X�Q�H�� �Y�R�O�R�Q�W�p�� �G�¶�p�W�D�E�O�L�U�� �X�Q�H�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�� �G�H��

symétrie et de proximité avec son auditoire, de façon à ce que le téléspectateur 

�S�X�L�V�V�H�� �V�¶�L�G�H�Q�W�L�I�L�H�U�� �D�X�� �O�R�F�X�W�H�X�U���� �6�¶�D�M�R�X�W�H�Q�W�� �j�� �O�D�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�� �G�H�� �U�D�S�S�U�R�F�K�H�P�H�Q�W�� �D�Y�H�F��

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �O�D�� �E�U�L�q�Y�H�W�p�� �G�H�V�� �p�Q�R�Q�F�p�V���� �O�H�� �Y�R�F�D�E�X�O�D�L�U�H�� �V�L�P�S�O�H�� �H�W�� �D�F�F�H�V�V�L�E�O�H�� �j�� �W�R�X�V�� �H�W��

�O�¶�L�Q�V�H�U�W�L�R�Q�� �G�D�� �O�D�� �Y�R�L�[�� �G�X�� �S�H�X�S�O�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �D�X�� �P�R�\�H�Q�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �U�D�S�S�R�U�W�p��

direct. Ainsi, le téléspectateur arrive à reconnaître sa propre voix et son propre 

vocabulaire, et de cette façon, à se reconnaître dans le discours prononcé.  

�,�O�� �H�V�W�� �L�P�S�R�U�W�D�Q�W�� �G�H�� �V�R�X�O�L�J�Q�H�U�� �T�X�H�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �O�H�� �V�H�X�O�� �j��

�H�[�S�U�L�P�H�U�� �V�R�Q�� �G�p�V�L�U�� �G�H�� �U�D�S�S�U�R�F�K�H�P�H�Q�W�� �D�Y�H�F�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V��

en reste à ce niveau-�O�j���H�W���W�H�Q�W�H���p�J�D�O�H�P�H�Q�W���G�¶�p�W�D�E�O�L�U���G�H�V���O�L�H�Q�V���D�Y�H�F���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����P�D�L�V��

�H�Q�� �D�G�R�S�W�D�Q�W�� �X�Q�H�� �D�X�W�U�H�� �P�p�W�K�R�G�H�� �H�W�� �H�Q�� �U�H�V�W�D�Q�W�� �G�D�Q�V�� �O�¶�H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�� �G�H�� �V�H�V�� �p�P�R�W�L�R�Q�V����

�D�O�R�U�V�� �T�X�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �Y�D�� �H�Q�F�R�U�H�� �S�O�X�V�� �O�R�L�Q���� �1�R�X�V�� �O�¶�D�Y�R�Q�V�� �G�p�M�j�� �Yu dans sa 

prestation télévisée, la candidate socialiste adopte aussi tout au long du débat des 

stratégies qui laissent entrevoir son ethos de porte-parole et de protectrice du 

peuple, son image de mère pleine de compassion et de tendresse pour les plus 

démunis et les plus faibles, son statut de justicière qui se révolte face aux 

�L�Q�M�X�V�W�L�F�H�V�«���0�D�O�J�U�p�� �F�H�O�D���� �O�H�� �U�H�J�L�V�W�U�H�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �H�P�S�O�R�L�H�� �I�D�F�H�� �D�X�[��

�W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V���Q�¶�D�U�U�L�Y�H���S�D�V���j���F�U�p�H�U���O�D���S�U�R�[�L�P�L�W�p���D�Y�H�F���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���T�X�H���O�D���S�U�H�V�W�D�W�L�R�Q��

discursive de son adversaire arrive à créer.  
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Jean-�0�D�U�L�H�� �&�R�W�W�H�U�H�W�� �H�[�S�O�L�T�X�H�� �O�¶�X�W�L�O�L�W�p�� �G�¶�X�Q�� �Y�R�F�D�E�X�O�D�L�U�H�� �© quotidien » pour 

�F�D�S�W�H�U���O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q���H�W���I�D�L�U�H���P�p�P�R�U�L�V�H�U���V�H�V���S�U�R�S�R�V���S�D�U���O�H���J�U�D�Q�G���S�X�E�O�L�F���W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O :  

�>�«�@�� �4�X�D�Q�G�� �R�Q�� �Y�H�X�W�� �V�H�� �I�D�L�U�H�� �F�R�P�S�U�H�Q�G�U�H�� �G�X�� �J�U�D�Q�G�� �S�X�E�O�L�F�� �W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O���� �X�Q��

dosage �V�X�E�W�L�O���G�H�V���P�R�W�V���S�H�U�P�H�W���G�¶�p�Y�L�W�H�U���O�D���V�X�U�L�Q�I�R�U�P�D�W�L�R�Q���L�Q�F�R�P�S�U�p�K�H�Q�V�L�E�O�H���R�X���O�D��

sous-information approximative. La rhétorique audiovisuelle est tributaire du 

choix des mots et, en la matière, le juste équilibre se situe dans un rapport de 80% 

de mots du « français quotidien » contre 20% de mots dits « techniques ». Ce 

dosage savamment calculé, et expérimenté depuis les années soixante-dix, 

présente deux avantages : il permet de toucher un public très large et il facilite 

�O�¶�D�V�V�L�P�L�O�D�W�L�R�Q���G�X���P�H�V�V�D�J�H�����O�D���© memoria �ª�« 

                                                                                        (Cotteret 2000 : 89) 

Se faire comprendre du plus grand nombre est un enjeu fondamental dans 

�O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���S�R�O�L�W�L�T�X�H���H�W���V�X�U�W�R�X�W���O�R�U�V�T�X�¶�L�O���G�¶�X�Q���G�p�E�D�W���T�X�L���Y�D���G�p�W�H�U�P�L�Q�H�U���O�H���Fhoix de 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W�� �V�R�Q�� �Y�R�W�H���� �0�D�L�V�� �O�¶�R�E�M�H�F�W�L�I�� �G�H�� �O�D�� �V�L�P�S�O�L�F�L�W�p�� �G�X�� �U�H�J�L�V�W�U�H��

linguistique va bien au-�G�H�O�j�� �G�X�� �V�R�X�F�L�� �G�H�� �F�R�P�S�U�p�K�H�Q�V�L�R�Q�� �H�W�� �G�¶�D�V�V�L�P�L�O�D�W�L�R�Q�� �G�X��

�G�L�V�F�R�X�U�V���� �(�O�O�H�� �W�H�Q�W�H�� �G�H�� �W�L�V�V�H�U�� �G�H�V�� �O�L�H�Q�V�� �V�R�O�L�G�H�V�� �H�Q�W�U�H�� �O�¶�R�U�D�W�H�X�U�� �H�W�� �V�R�Q�� �D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �j��

travers la proximité et le rapprochement. À travers un discours simple, accessible 

et compréhensible, le locuteur peut espérer toucher le plus grand nombre 

�G�¶�D�X�G�L�W�H�X�U�V���� 

C�¶�H�V�W�� �S�R�X�U�� �F�H�W�W�H�� �U�D�L�V�R�Q que Nicolas Sarkozy semble accorder une grande 

importance à la simplici�W�p���G�H���V�R�Q���U�H�J�L�V�W�U�H���G�L�V�F�X�U�V�L�I�����(�Q���S�O�X�V���G�H���O�¶�L�Q�W�H�O�O�L�J�L�E�L�O�L�W�p���H�W���G�H��

�O�¶�D�V�V�L�P�L�O�D�W�L�R�Q�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �T�X�L�� �Y�L�V�H�� �O�D�� �P�p�P�R�U�L�V�D�W�L�R�Q�� �S�D�U�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U��

semble tenter de susciter la sympathie à son égard, en se présentant comme 

�T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �G�H�� �V�H�P�E�O�D�E�O�H�� �j�� �O�D�� �P�D�M�R�U�L�W�p�� �G�H�V�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�V�� �T�X�L�� �O�¶�p�F�R�X�W�H�Q�W���� �D�X�� �)�U�D�Q�o�D�L�V��

moyen. Et cela pour la simple raison que nous avons tendance à être plus 
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influencés par les individus qui nous ressemblent, �G�¶�p�S�U�R�X�Y�H�U�� �G�H�� �O�D�� �V�\�P�S�D�W�K�L�H��

pour ceux avec lesquelles nous avons des points en commun.  

De ce fait, le registre discursif est un moyen  de faire partie du groupe, de 

se rapprocher de la majorité des auditeurs, de se placer dans le camp de la 

majorité. Il peut être perçu comme signe distinctif de la personne ordinaire, de la 

personne qui ressemble à la majorité des téléspectateurs. En revanche, un style 

formel et un registre discursif soutenu risquerait de dresser des murs entre le 

locuteur et son auditoire, de créer de la distance entre eux.  
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5.6.1 La brièveté des énoncés 

Comment cette simplicité est obtenue dans le discours �"�� �7�R�X�W�� �G�¶�D�E�R�U�G����

�F�R�P�P�H�� �M�H�� �O�¶�D�L�� �G�p�M�j�� �P�H�Q�W�L�R�Q�Q�p���� �O�H�V�� �S�K�U�D�V�H�V�� �V�R�Q�W�� �F�R�X�U�W�H�V���� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\ semble 

éviter soigneusement les phrases à rallonges. Cela risquerait de brouiller le sens de 

�F�H�V���p�Q�R�Q�F�p�V���W�H�O���T�X�¶�L�O���H�V�W���S�H�U�o�X���S�D�U���O�¶�D�X�Gitoire. Du fait que les phrases sont courtes, 

son registre discursif prend un caractère plus moderne, plus dynamique, plus 

�V�L�P�S�O�H���H�W���S�O�X�V���I�D�P�L�O�L�H�U�����F�R�P�P�H���Q�R�X�V���O�¶�D�Y�R�Q�V���G�p�M�j���Y�X�����&�D�O�Y�H�W���H�W���9�p�U�R�Q�L�V�����G�D�Q�V��Les 

mots de Nicolas Sarkozy, insistent dur la brièveté qui caractérise ses phrases, tout 

au long de sa campagne présidentielle en 2007. Pour rendre compte de 

�O�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�F�H�� �G�H�� �O�D�� �E�U�L�q�Y�H�W�p�� �G�H�V�� �S�U�R�S�R�V�L�W�L�R�Q�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �F�K�D�P�S�� �G�H�� �O�D�� �S�H�U�V�X�D�V�L�R�Q���� �M�H��

propose la citation suivante :  

Le style de Nicolas Sarkozy se distingue d�¶�D�E�R�U�G���S�D�U���G�H�V���S�K�U�D�V�H�V���F�R�X�U�W�H�V����

Alors que Ségolène Royal prononce des phrases de plus de 27 mots de longueur 

en moyenne, les discours de Nicolas Sarkozy sont composés de phrases 30% plus 

�F�R�X�U�W�H�V�����G�H���O�¶�R�U�G�U�H���G�H���������P�R�W�V�����3�D�U�P�L���O�H�V���T�X�D�W�U�H���S�U�L�Q�F�L�S�D�X�[���F�D�Q�G�L�G�D�W�V�����F�¶�H�V�W���F�H�O�X�L��

�T�X�L���D���O�H�V���S�K�U�D�V�H�V���O�H�V���S�O�X�V���E�U�q�Y�H�V�����>�«�@�� On a observé tout au long de la Ve   

République une tendance au raccourcissement des phrases. Le général de Gaulle 

�H�W�� �3�R�P�S�L�G�R�X�� �I�D�L�V�D�L�H�Q�W�� �G�H�V�� �S�K�U�D�V�H�V�� �G�H�� �O�¶�R�U�G�U�H�� �G�H�� ������ �P�R�W�V�� �G�H�� �O�R�Q�J���� �&�¶�H�V�W�� �9�D�O�p�U�\��

Giscard d�¶�(�V�W�D�L�Q�J�� �T�X�L�� �D�� �L�Q�D�X�J�X�U�p�� �X�Q�� �V�W�\�O�H�� �S�O�X�V�� �G�\�Q�D�P�L�T�X�H���� �H�Q�� �I�D�L�V�D�Q�W�� �W�R�P�E�H�U�� �O�D��

longueur des phrases de ses discours à moins de 24 mots.  

                                                                         (Calvet & Véronis 2008 : 28)  

Il est intéressant aussi �G�¶�R�E�V�H�U�Y�H�U�� �O�H�V�� �G�H�X�[�� �I�L�J�X�U�H�V�� �T�X�H�� �&�D�O�Y�H�W�� �H�W�� �9�p�U�R�Q�L�V��

(2008 : 29) proposent : la première illustre la longueur des phrases en moyenne 
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par candidat pendant la campagne pour les élections présidentielles de 2007. La 

deuxième figure représente la longueur des phrases sous la Ve  République en 

termes de mots par phrase. Nous pouvons remarquer alors que Nicolas Sarkozy a 

été le candidat qui utilisait les phrases le plus courtes pendant sa campagne 

politique. Il est également le président de la Ve  République qui utilise les phrases 

�O�H���S�O�X�V���F�R�X�U�W�H�V�����V�L�J�Q�H���G�H���U�H�F�R�Q�Q�D�L�V�V�D�Q�F�H���G�¶�X�Q�H���F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q���S�R�O�L�W�L�T�X�H���P�R�G�H�U�Q�H����

marquée par un style discursif moins sophistiqué et plus allégé :  

Figure 1 : longueur des phrases en moyenne par candidat pendant la 

campagne pour les élections présidentielles de 2007 
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Figure 2 : longueur des phrases sous la Ve  République en termes de mots par 

phrase. 

 

�/�H�� �F�R�Q�W�U�D�V�W�H�� �H�V�W�� �G�¶�D�X�W�D�Q�W�� �S�O�X�V�� �P�D�U�T�X�p�� �V�L�� �O�¶�R�Q�� �F�R�Q�I�U�R�Q�W�H�� �O�H�V�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�H�V��

�G�H�X�[���F�D�Q�G�L�G�D�W�V���H�Q�W�U�H���H�X�[�����&�R�P�P�H���Q�R�X�V���O�¶�D�Y�R�Q�V���G�p�M�j���U�H�P�D�U�T�X�p�����G�D�Q�V le discours de 

Ségolène Royal le téléspectateur risque assez souvent de se perdre. Les 

propositions sont interminables et à rallonges, leur sens est brouillé à cause de leur 

�O�R�Q�J�X�H�X�U���� �H�W�� �O�¶�X�V�D�J�H�� �G�H�V�� �F�R�Q�Q�H�F�W�H�X�U�V�� �H�V�W�� �V�R�X�Y�H�Q�W�� �D�E�X�V�L�I���� �-�H�� �Y�R�X�G�U�D�L�V�� �j�� �F�H�� �S�R�L�Q�W��

f�D�L�U�H�� �X�Q�H�� �S�D�U�H�Q�W�K�q�V�H�� �H�W�� �D�W�W�L�U�H�U�� �O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q�� �V�X�U�� �O�¶�H�P�S�O�R�L�� �G�H�V�� �F�R�Q�Q�H�F�W�H�X�U�V�� �G�D�Q�V�� �O�H��

discours de Ségolène Royal. Dans le but de donner au discours un caractère de 

cohérence et une force argumentative, elle adopte un style excessivement chargé 

en connecteurs de tout genre, insérés à chaque occasion, et parfois même là où ils 

ne sont pas indispensables. Une illusoire cohérence logique est ainsi créée, qui 

�G�R�Q�Q�H���j���V�R�Q���W�R�X�U���O�¶�L�O�O�X�V�L�R�Q���G�¶�X�Q���Dspect démonstratif au discours. 
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Comme le note Béatrice Fracchiolla,  

�>�«�@�� �6�5��ajoute les arguments les uns aux autres en les coordonnant. Ce 

�V�W�\�O�H���F�X�P�X�O�D�W�L�I���G�R�Q�Q�H���O�¶�L�P�S�U�H�V�V�L�R�Q���G�¶�X�Q���D�U�J�X�P�H�Q�W���p�O�D�E�R�U�p���± que cela soit ou non 

�O�H���F�D�V�����F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q���V�X�S�S�R�V�p�H���G�¶�X�Q���O�L�H�Q���O�R�J�L�T�X�H���G�D�Q�V���O�¶�D�G�G�L�W�L�R�Q���������&�¶�H�V�W���F�H�W�W�H���I�D�o�R�Q��

�G�H���I�D�L�U�H���T�X�¶�D�W�W�D�T�X�H���H�Q���S�U�H�P�Ler lieu NS, en accusant la candidate sur sa difficulté à 

développer un point précis. 

                                                                                 (Fracchiolla 2008 : 499) 

�3�U�H�Q�R�Q�V���O�¶�H�[�H�P�S�O�H���V�X�L�Y�D�Q�W���G�D�Q�V���O�H���G�p�E�D�W :  

Exemple 3 : 

14  SR : Je souhaite sortir la France de la situation dans laquelle elle se trouve 

�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�����'�¶�D�E�R�U�G���O�D���G�H�W�W�H�����S�X�L�V�T�X�H���D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���O�D���)�U�D�Q�F�H���H�V�W���H�Q�G�H�W�W�p�H�����S�O�X�V���G�H��

20 000 euro par Français ; le nombre de travailleurs pauvres, 2 millions et demi 

de travailleurs pau�Y�U�H�V�� �H�Q�� �)�U�D�Q�F�H���� �G�H�� �O�D�� �S�U�p�F�D�U�L�W�p�� �T�X�L�� �V�¶�H�V�W�� �D�F�F�U�X�H���� �G�X�� �S�R�X�Y�R�L�U��

�G�¶�D�F�K�D�W���T�X�L���V�¶�H�V�W���D�E�D�L�V�V�p�����G�H���O�D���S�D�X�Y�U�H�W�p���������P�L�O�O�L�R�Q�V���H�W���G�H�P�L���G�H���)�U�D�Q�o�D�L�V���Y�L�Y�H�Q�W���H�Q��

�G�H�V�V�R�X�V�� �G�X�� �V�H�X�L�O�� �G�H�� �S�D�X�Y�U�H�W�p���� �S�D�U�P�L�� �H�X�[�� ���� �P�L�O�O�L�R�Q�V�� �G�¶�H�Q�I�D�Q�W�V���� �F�R�P�P�H�� �O�H�� �G�L�W��

�O�¶�D�V�V�R�F�L�D�W�L�R�Q�� �0�$�8�6���� �G�H�V�� �U�H�W�U�D�L�W�H�V�� �T�X�L�� �R�Q�W�� �S�H�U�G�X�� �G�X�� �S�R�X�Y�R�L�U�� �G�¶�D�F�K�D�W���� �O�H�� �Q�L�Y�H�D�X��

moyen des retraites des femmes est de 850 euro pour une carrière complète et de 

622 euro pour une carrière incomplète, parce que les femmes subissent très 

durement le chômage partiel �«  

�'�D�Q�V�� �F�H�W�� �p�Q�R�Q�F�p���� �O�¶�H�P�S�O�R�L�� �G�X connecteur parce que est plutôt mal placé. 

�&�H���Q�¶�H�V�W���S�D�V���S�D�U�F�H���T�X�H���O�H�V���I�H�P�P�H�V���V�X�E�L�V�V�H�Q�W���W�U�q�V���G�X�U�H�P�H�Q�W���O�H���F�K�{�P�D�J�H���S�D�U�W�L�H�O���T�X�H��

le niveau moyen de leurs retraites est bas. Cette proposition ne désigne pas la 
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cause du niveau bas des retraites des femmes. Le connecteur parce que a pour 

�I�R�Q�F�W�L�R�Q���G�¶�L�Q�W�U�R�G�X�L�U�H���X�Q�H���S�U�R�S�R�V�L�W�L�R�Q���T�X�L���G�R�Q�Q�H���X�Q�H���F�D�X�V�H�����F�H���T�X�L���Q�¶�H�V�W���S�D�V���O�H���F�D�V��

ici. À moins que la proposition parce que les femmes subissent très durement le 

chômage partiel ne réponde à une autre proposition, au tout début d�H���O�¶�p�Q�R�Q�F�p�����F�H��

qui nous fait un grand détour dans le discours et donc, pas très facile à suivre. Il 

�V�¶�D�J�L�U�D�L�W���G�R�Q�F�� �G�H�� �O�D�� �S�U�R�S�R�V�L�W�L�R�Q��Je souhaite sortir la France de la situation dans 

�O�D�T�X�H�O�O�H���H�O�O�H�� �V�H�� �W�U�R�X�Y�H�� �D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�� Dans ce cas, parce que les femmes subissent 

très durement le chômage partiel peut très bien constituer la cause (ou une des 

causes) de vouloir sortir la France de la situation dans laquelle elle se trouve 

�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���� �/�H�� �S�U�R�E�O�q�P�H���� �F�¶�H�V�W�� �T�X�H�� �F�H�� �S�K�p�Q�R�P�q�Q�H�� �S�H�X�W�� �U�H�Q�G�U�H�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �W�U�q�V��

complexe, alors que la simplicité est une des clés de la réussite du discours 

politique médiatisé.  

�9�R�L�F�L���X�Q���D�X�W�U�H���H�[�H�P�S�O�H���T�X�L���L�O�O�X�V�W�U�H���O�¶�H�P�S�O�R�L���U�p�F�X�U�U�H�Q�W���G�H�V���F�R�Q�Q�H�F�W�H�X�U�V���G�D�Q�V��

le discours de Ségolène Royal, cette fois-�F�L�� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W�� �O�¶�X�V�D�J�H�� �H�[�F�H�V�V�L�I�� �G�X��

connecteur  donc :  

Exemple 4 : 

121  SR ���� �&�D�U�� �D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�� �T�X�¶�H�V�W-ce qui se passe ? Vous avez fait une loi de la 

�G�p�F�H�Q�W�U�D�O�L�V�D�W�L�R�Q���W�H�O�O�H�P�H�Q�W���F�R�Q�I�X�V�H�����T�X�¶�L�O���\���D�����M�H���O�¶�D�L���G�L�W���W�R�X�W���j���O�¶�K�H�X�U�H����donc je vais 

�S�D�V�� �P�¶�\�� �p�W�H�L�Q�G�U�H���� �T�X�L�� �D�� �H�Q�W�U�D�v�Q�p�� �X�Q�H�� �V�X�S�H�U�S�R�V�L�W�L�R�Q�� �G�H�V�� �F�R�P�S�p�W�H�Q�F�H�V�� �H�Qtre les 

�G�L�I�I�p�U�H�Q�W�H�V�� �F�R�O�O�H�F�W�L�Y�L�W�p�V�� �W�H�U�U�L�W�R�U�L�D�O�H�V���� �F�H�� �T�X�L�� �I�D�L�W�� �T�X�H�� �W�R�X�W�� �O�H�� �P�R�Q�G�H�� �V�¶�R�F�F�X�S�H�� �G�H��

�W�R�X�W���� �H�W�� �T�X�¶�L�O�� �\�� �D��donc, beaucoup de gaspillage. Eh bien moi, je remettrai de la 

clarté dans les responsabilités et donc, la fonction publique sera mieux repartie 

en�W�U�H�� �O�D�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�� �S�X�E�O�L�T�X�H�� �G�H�� �O�¶�e�W�D�W���� �O�D�� �I�R�Q�F�W�L�R�Q�� �S�X�E�O�L�T�X�H�� �K�R�V�S�L�W�D�O�L�q�U�H�� �H�W�� �O�H�V��

fonctions publiques territoriales. 
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Nous pouvons observer ici, que le connecteur donc est répété trois fois 

�G�D�Q�V�� �X�Q�� �V�H�X�O�� �p�Q�R�Q�F�p���� �/�D�� �I�R�U�P�H�� �G�H�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �H�[�S�O�L�F�D�W�L�Y�H�� �H�V�W�� �R�P�Q�L�S�U�psente 

dans le discours de Ségolène Royal. Parce que, puisque, car, en effet, pour ne 

donner que quelques exemples, reviennent de façon extrêmement récurrente 

�S�H�Q�G�D�Q�W�� �F�H�� �G�p�E�D�W���� �V�D�Q�V�� �T�X�¶�L�O�V�� �\�� �V�R�L�H�Q�W�� �Q�p�F�H�V�V�D�L�U�H�V (cf. le tableau ci-après). Ainsi, 

nous avons un phénomène qui se répète souvent dans le discours de Ségolène 

Royal ���� �X�Q�H�� �F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q�� �V�X�S�S�R�V�p�H�� �G�¶�X�Q�� �O�L�H�Q�� �O�R�J�L�T�X�H�� �H�Q�W�U�H�� �G�H�X�[�� �R�X�� �S�O�X�V�L�H�X�U�V��

�p�Q�R�Q�F�p�V�� �j�� �W�U�D�Y�H�U�V�� �G�H�V�� �F�R�Q�Q�H�F�W�H�X�U�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�I�V���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W���� �O�H�� �S�O�X�V�� �V�R�X�Y�H�Q�W�� �G�H�V��

connecteurs parce que, donc, en effet, car.  

Le tableau que je propose ci-dessous illustre la place importante 

�T�X�¶�R�F�F�X�S�H�Q�W���O�H�V���F�R�Q�Q�H�F�W�H�X�U�V���U�H�O�H�Y�D�Q�W���G�H���O�D���G�H�V�F�U�L�S�W�L�R�Q���F�D�X�V�D�O�H���G�D�Q�V���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���G�H��

Ségolène Royal en comparaison avec le discours de son adversaire, lors du face à 

face que nous étudions ici : 

Tableau 4 :  

Connecteur Parce 

que 

Donc En 

effet 

Car Puisque  �&�¶�H�V�W��

pour ça 

Ségolène 

Royal 

 

89 63 28 16 13 2 
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Nicolas 

Sarkozy 

 

59 34 0 6 10 4 

 

�'�D�Q�V�� �F�H�� �W�D�E�O�H�D�X�� �Q�R�X�V�� �S�R�X�Y�R�Q�V�� �R�E�V�H�U�Y�H�U�� �O�H�� �Q�R�P�E�U�H�� �G�¶�R�F�F�X�U�U�H�Q�F�H�V�� �G�H��

chaque connecteur argumentatif. Ce qu�L�� �U�H�O�q�Y�H�� �G�H�� �F�H�� �W�D�E�O�H�D�X�� �F�R�P�S�D�U�D�W�L�I���� �F�¶�H�V�W��

�T�X�¶�j�� �O�¶�H�[�F�H�S�W�L�R�Q�� �G�X�� �F�R�Q�Q�H�F�W�H�X�U�� �H�[�S�O�L�F�D�W�L�I���F�¶�H�V�W�� �S�R�X�U�� �o�D, que Ségolène Royal 

utilise 2 fois dans la totalité de son discours et Nicolas Sarkozy 4 fois, Ségolène 

�5�R�\�D�O�� �O�¶�H�P�S�R�U�W�H�� �Q�H�W�W�H�P�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�¶�H�P�S�O�R�L�� �G�H�V�� �F�R�Q�Q�H�F�W�H�X�U�V��argumentatifs. Prenons 

les exemples les plus flagrants : elle a employé le connecteur explicatif parce que 

89 fois lors du débat, contre 59 fois pour Nicolas Sarkozy. Elle a utilisé le 

connecteur donc 63 fois, contre 34 fois pour son adversaire et le connecteur en 

effet �������I�R�L�V���D�O�R�U�V���T�X�H���V�R�Q���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���Q�H���O�¶�D���S�D�V���G�X���W�R�X�W���H�P�S�O�R�\�p���� 

Les connecteurs discursifs jouent un rôle significatif dans la théorie de 

�O�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q�����,�O�V sont également importants pour le discours argumentatif, dans le 

sens où ils permetten�W�� �D�X�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �G�¶�p�W�D�E�O�L�U�� �G�H�V�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�V�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�V�� �S�U�R�S�R�V�L�W�L�R�Q�V����

notamment des relations du type argument-�F�R�Q�F�O�X�V�L�R�Q�� �H�Q�� �P�D�U�T�X�D�Q�W�� �O�¶�D�U�W�L�F�X�O�D�W�L�R�Q��

du raisonnement et assurer ainsi la cohérence de son discours. Dans 

�O�¶�H�Q�F�K�D�v�Q�H�P�H�Q�W�� �O�L�Q�p�D�L�U�H�� �H�W�� �O�R�J�L�T�X�H�� �G�¶�X�Q�� �G�L�V�F�R�X�Us, les connecteurs permettent de 

lier les propositions entre elles et de structurer le discours en lui donnant une 

�D�U�F�K�L�W�H�F�W�X�U�H�� �O�R�J�L�T�X�H�� ���R�X�� �G�X�� �P�R�L�Q�V�� �O�¶�D�S�S�D�U�H�Q�F�H�� �G�¶�X�Q�H�� �D�U�F�K�L�W�H�F�W�X�U�H�� �O�R�J�L�T�X�H�� �G�D�Q�V��

certains cas) et en marquant des relations sémantico-logiques entre les 

propositions. �,�O�V�� �S�H�X�Y�H�Q�W�� �G�R�Q�F�� �r�W�U�H�� �F�R�Q�V�L�G�p�U�p�V�� �H�Q�� �W�D�Q�W�� �T�X�¶�R�U�J�D�Q�L�V�D�W�H�X�U�V�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�V 

(Ducrot 1980). Les �F�R�Q�Q�H�F�W�H�X�U�V���D�V�V�X�U�H�Q�W���O�¶�H�Q�F�K�D�v�Q�H�P�H�Q�W���j���O�¶�L�Q�W�p�U�L�H�X�U���G�¶�X�Q�H���S�K�U�D�V�H��

complexe : les conjonctions de subordination et de coordination, qui concernent 

notamment les relations de cause-conséquence (car, donc���� �S�D�U�F�H�� �T�X�H���� �«���� �H�W��
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�G�¶�R�S�S�R�V�L�W�L�R�Q-�F�R�Q�F�H�V�V�L�R�Q�� ���P�D�L�V���� �E�L�H�Q�� �T�X�H�«������ �1�R�X�V�� �D�Y�R�Q�V�� �H�Q�V�X�L�W�H�� �O�H�V�� �D�G�Y�H�U�E�H�V�� �H�W��

�O�R�F�X�W�L�R�Q�V���D�G�Y�H�U�E�L�D�O�H�V�����H�Q���H�I�I�H�W�����S�D�U���F�R�Q�V�p�T�X�H�Q�W�����D�L�Q�V�L�«�������H�W���O�H�V���J�U�R�X�S�H�V���Q�R�P�L�Q�D�X�[��

ou  prépositionnels (malgré cela�����G�¶�X�Q�H���S�D�U�W�����G�¶�D�X�W�U�H���S�D�U�W���«������ 

�/�D�� �I�D�o�R�Q���G�R�Q�W���X�Q���F�R�Q�Q�H�F�W�H�X�U���D�V�V�X�U�H���O�¶�H�Q�F�K�D�v�Q�H�P�H�Q�W���H�Q�W�U�H���O�H�V���S�U�R�S�R�V�L�W�L�R�Q�V��

détermine dans le langage si un élément du discours va se transformer en 

argument, en contre-argument, en conclusion, ou en argument susceptible de 

déclencher ou renforcer des in�I�p�U�H�Q�F�H�V���F�K�H�]���O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�����(�Q���G�¶�D�X�W�U�H�V���W�H�U�P�H�V�����O�H�V��

connecteurs font partie des différents moyens dont un locuteur dispose pour 

donner une orientation de nature argumentative à son discours.  

Comme le note Jean-Michel Adam dans �'�L�F�W�L�R�Q�Q�D�L�U�H�� �G�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �G�X��

discours,  

Les connecteurs argumentatifs ajoutent à la fonction de segmentation des 

énoncés un marquage fort de prise en charge énonciative. À la différence des 

autres connecteurs, ils orientent argumentativement la chaine verbale en 

�G�p�F�O�H�Q�F�K�D�Q�W�� �X�Q�� �U�H�W�U�D�L�W�H�P�H�Q�W�� �G�¶�X�Q�� �F�R�Q�W�H�Q�X�� �S�U�R�S�R�V�L�W�L�R�Q�Q�H�O�� �V�R�L�W�� �F�R�P�P�H�� �X�Q��

�D�U�J�X�P�H�Q�W���� �V�R�L�W�� �F�R�P�P�H�� �X�Q�H�� �F�R�Q�F�O�X�V�L�R�Q���� �V�R�L�W�� �F�R�P�P�H�� �X�Q�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�� �F�K�D�U�J�p�� �G�¶�p�W�D�\�H�U��

ou de renforcer une inférence ou encore comme un contre-argument.  

                                                     (Charaudeau & Maingueneau 2002 : 128)  

Pour revenir au discours de Ségolène Royal, dans un souci de donner un 

caractère de cohésion à son discours, elle use, souvent de façon excessive des 

�F�R�Q�Q�H�F�W�H�X�U�V�� �D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�I�V���� �(�W�D�Q�W�� �G�R�Q�Q�p�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �D���� �G�¶�X�Q�H�� �P�D�Q�L�q�U�H�� �J�p�Q�p�U�D�O�H������

tendance à faire des énoncés composés de plusieurs propositions, elle cherche, en 

utilisant très souvent des connecteurs de subordination et de coordination et des 

locutions adverbiales���� �j�� �D�V�V�X�U�H�U�� �O�¶�H�Q�F�K�D�v�Q�H�P�H�Q�W�� �H�Q�W�U�H�� �V�H�V�� �S�Uopositions. Plus ses 



245 

 

énoncés sont longues et complexes, plus elle emploie des connecteurs 

argumentatifs pour les relier les différentes propositions entre elles.  

�(�Q�� �F�R�P�S�D�U�D�Q�W�� �O�¶�H�Q�V�H�P�E�O�H�� �G�H�V�� �p�Q�R�Q�F�p�V�� �G�H�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �H�W�� �F�H�O�X�L�� �G�H�V��

énoncés de Nicolas Sarkozy tout au long du débat télévisé, nous pouvons vite 

nous rendre compte que la forme du discours de Ségolène Royal est beaucoup 

plus complexe que celle du discours de son adversaire, ce qui le rend susceptible à 

affaiblir sa compréhension ainsi que sa mémori�V�D�W�L�R�Q���S�D�U���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� 

Voici un extrait tiré du discours de Ségolène Royal : 

Exemple 5 : 

14  SR �����>�«�@���'�¶�D�E�R�U�G���O�D���G�H�W�W�H�����S�X�L�V�T�X�H���D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���O�D���)�U�D�Q�F�H���H�V�W���H�Q�G�H�W�W�p�H�����S�O�X�V���G�H��

20 000 euro par Français ; le nombre de travailleurs pauvres, 2 millions et demi 

d�H�� �W�U�D�Y�D�L�O�O�H�X�U�V�� �S�D�X�Y�U�H�V�� �H�Q�� �)�U�D�Q�F�H���� �G�H�� �O�D�� �S�U�p�F�D�U�L�W�p�� �T�X�L�� �V�¶�H�V�W�� �D�F�F�U�X�H���� �G�X�� �S�R�X�Y�R�L�U��

�G�¶�D�F�K�D�W���T�X�L���V�¶�H�V�W���D�E�D�L�V�V�p�����G�H���O�D���S�D�X�Y�U�H�W�p���������P�L�O�O�L�R�Q�V���H�W���G�H�P�L���G�H���)�U�D�Q�o�D�L�V���Y�L�Y�H�Q�W���H�Q��

�G�H�V�V�R�X�V�� �G�X�� �V�H�X�L�O�� �G�H�� �S�D�X�Y�U�H�W�p���� �S�D�U�P�L�� �H�X�[�� ���� �P�L�O�O�L�R�Q�V�� �G�¶�H�Q�I�D�Q�W�V���� �F�R�P�P�H�� �O�H�� �G�L�W��

�O�¶�D�V�V�R�F�L�D�W�L�R�Q�� �0�$�8�6���� �G�H�V�� �U�H�W�U�D�L�W�H�V�� �T�X�L�� �R�Q�W�� �S�H�U�G�X�� �G�X�� �S�R�X�Y�R�L�U�� �G�¶�D�F�K�D�W���� �O�H�� �Q�L�Y�H�D�X��

moyen des retraites des femmes est de 850 euro pour une carrière complète et de 

622 euro pour une carrière incomplète, parce que les femmes subissent très 

durement le chômage partiel ; un déficit �G�H�� �O�D�� �V�p�F�X�U�L�W�p�� �V�R�F�L�D�O�H�� �T�X�L�� �V�¶�p�O�q�Y�H�� �j�� ������

�P�L�O�O�L�D�U�G�V�� �G�¶�H�X�U�R���� �X�Q�� �F�K�{�P�D�J�H�� �T�X�L�� �W�R�X�F�K�H�� �S�U�q�V�� �G�H�� ���� �P�L�O�O�L�R�Q�V�� �G�H�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�V���� �G�H�V��

agressions qui ont augmenté depuis 2002 de plus 30% de violences physiques 

gratuites contre les personnes, en 2002 vous aviez dit, Monsieur Sarkozy, vous 

�D�Y�L�H�]�� �S�D�U�O�p�� �G�H�� �O�D�� �W�R�O�p�U�D�Q�F�H�� �]�p�U�R�� �H�W�� �Y�R�X�V�� �D�Y�H�]�� �Y�X�� �T�X�¶�D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�� �O�H�V�� �)�U�D�Q�o�D�L�V��

�V�¶�L�Q�T�X�L�q�W�H�Q�W�� �E�H�D�X�F�R�X�S�� �G�H�� �O�D�� �P�R�Q�W�p�H�� �G�H�V�� �Y�L�R�O�H�Q�F�H�V�� �H�W�� �G�H�V�� �D�J�U�H�V�V�L�Y�L�W�p�V�� �G�D�Q�V�� �O�D��

société française. 
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Nous avons ici un énoncé beaucoup trop long, composé de plusieurs 

pr�R�S�R�V�L�W�L�R�Q�V���� �V�L�W�X�p�� �D�X�� �G�p�E�X�W�� �G�X�� �G�p�E�D�W���� �T�X�L�� �D�F�F�D�E�O�H�� �G�¶�H�P�E�O�p�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �D�Y�H�F�� �X�Q��

�Q�R�P�E�U�H�� �H�[�F�H�V�V�L�I�� �G�¶�L�Q�I�R�U�P�D�W�L�R�Q�V���� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �S�D�V�V�H�� �G�¶�X�Q�� �V�X�M�H�W�� �j�� �O�¶�D�X�W�U�H�� �V�D�Q�V��

arrêt, en donnant des chiffres et des statistiques, sans faire de pause à proprement 

parler ente le�V���V�X�M�H�W�V���D�E�R�U�G�p�V�����3�O�X�V�L�H�X�U�V���V�F�K�p�P�D�W�L�V�D�W�L�R�Q�V���V�¶�H�Q�W�D�V�V�H�Q�W���G�H���F�H�W�W�H���I�D�o�R�Q��

dans un seul et même énoncé, qui reste difficile à comprendre et à assimiler, 

malgré les efforts de la locutrice pour marquer des pauses au niveau de 

�O�¶�L�Q�W�R�Q�D�W�L�R�Q���� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �D�X�U�D�Lt tendance, quant à lui, à faire des pauses en 

mettant des points entre les différents problèmes abordés, faire plusieurs énoncés 

et employer les adjectifs numériques qui marquent son discours : premièrement, 

�G�H�X�[�L�q�P�H�P�H�Q�W���� �W�U�R�L�V�L�q�P�H�P�H�Q�W�« Il est important de faire ici une parenthèse pour 

remarquer que ces adjectifs numériques que Nicolas Sarkozy emploie 

�V�\�V�W�p�P�D�W�L�T�X�H�P�H�Q�W�� �F�R�Q�W�U�D�V�W�H�Q�W�� �D�Y�H�F�� �O�H�V�� �D�G�M�H�F�W�L�I�V�� �G�¶�D�S�S�U�p�F�L�D�W�L�R�Q�� �H�P�S�O�R�\�p�V�� �S�D�U��

Ségolène Royal : 

Le discours du candidat (Sarkozy) est fortement chiffré : plus de la moitié 

�G�H�V�� �D�G�M�H�F�W�L�I�V�� �V�R�Q�W�� �G�H�V�� �D�G�M�H�F�W�L�I�V�� �Q�X�P�p�U�L�T�X�H�V���� �,�O�� �V�¶�D�S�S�X�L�H�� �D�L�Q�V�L�� �V�X�U�� �O�¶�D�X�W�R�U�L�W�p�� �T�X�H��

�F�R�Q�I�q�U�H�Q�W���O�H�V���F�K�L�I�I�U�H�V���S�R�X�U���F�R�Q�V�W�U�X�L�U�H���X�Q���G�L�V�F�R�X�U�V���G�¶�D�S�S�D�U�H�Q�W�H���R�E�M�H�F�W�L�Y�L�W�p�� 

                                                                   (Dupuy & Marchand 2009 : 110)  

Le discours a, dit-on, pour fonction de proposer des images et donner  

�Q�D�L�V�V�D�Q�F�H�� �j�� �G�H�V�� �V�F�K�p�P�D�W�L�V�D�W�L�R�Q�V�� �G�H�V�W�L�Q�p�H�V�� �j�� �O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U���� �P�D�L�V�� �L�O�� �Q�H�� �I�D�X�W�� �S�D�V��

oublier que les schématisations, afin de servir les objectifs et les intentions du 

locuteur, �G�R�L�Y�H�Q�W�� �r�W�U�H�� �E�L�H�Q�� �D�U�W�L�F�X�O�p�H�V�� �H�W�� �R�U�G�R�Q�Q�p�H�V���� �'�D�Q�V�� �O�¶�H�[�H�P�S�O�H�� �T�X�H�� �Q�R�X�V��

�Y�H�Q�R�Q�V���G�¶�p�W�X�G�L�H�U�����O�H�V���V�F�K�p�P�D�W�L�V�D�W�L�R�Q�V���Q�H���V�R�Q�W���S�D�V���W�U�q�V���G�L�V�W�L�Q�F�W�H�V���H�W���O�D���P�L�V�H���H�Q���P�R�W�V��

�G�H�V�� �G�L�I�I�p�U�H�Q�W�V�� �V�X�M�H�W�V�� �D�E�R�U�G�p�V�� �Q�H�� �S�H�X�W�� �S�D�V�� �F�D�S�W�L�Y�H�U�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �3�O�X�V�L�H�X�U�V�� �P�L�F�U�R-

univers sont construits au moyen du discours, différents les uns des autres, mais 

placés et accumulés - dans le but de créer peut-être une impression de multitude 
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�G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�V��- �G�D�Q�V�� �X�Q�� �V�H�X�O�� �H�W�� �P�r�P�H�� �p�Q�R�Q�F�p���� �$�X�W�U�H�P�H�Q�W�� �G�L�W���� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �D�X�U�D��

probablement des difficultés à recevoir et à reconstruire la schématisation 

proposée par la locutrice.  

Regardons quelques définitions de la notion de schématisation, issue de  la 

théorie J.-B. Grize, pour mieux comprendre sa signification :  

Je considère que tout discours construit une sorte de micro-univers que 

�M�¶�D�S�S�H�O�O�H�� �X�Q�H�� �V�F�K�p�P�D�W�L�V�D�W�L�R�Q���� �,�O�� �L�P�S�R�U�W�H�� �G�H �V�R�X�O�L�J�Q�H�U�� �L�P�P�p�G�L�D�W�H�P�H�Q�W�� �T�X�¶�X�Q�H��

�V�F�K�p�P�D�W�L�V�D�W�L�R�Q���Q�¶�H�V�W���S�D�V���L�Q�G�p�S�H�Q�G�D�Q�W�H���G�H���F�H�X�[���D�X�[�T�X�H�O�V���H�O�O�H���H�V�W���G�H�V�W�L�Q�p�H���� 

                                                                                          (Grize 1982 : 197) 

Si dans une situation donnée, un interlocuteur A adresse un discours à un  

locuteur virtuel B (dans une langue naturelle), je dirai que A propose une 

�V�F�K�p�P�D�W�L�V�D�W�L�R�Q���j���%�����T�X�¶�L�O���F�R�Q�V�W�U�X�L�W���X�Q���P�L�F�U�R-univers devant B, univers qui se veut 

vraisemblable pour B. 

                                                                                          (Grize 1982 : 172)  

Schématiser un aspect de la réalité, fictive ou non, est un acte sémiotique : 

�F�¶�H�V�W�� �G�R�Q�Q�H�U�� �j�� �Y�R�L�U���� �>�«�@�� �/�H�V�� �V�X�M�H�W�V�� �V�L�W�X�p�V�� �D�X�[�� �Slaces A et B ont des 

représentations, mais la schématisation, elle, propose des images.  

                                                                                            (Grize 1997 : 37) 
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�/�¶�D�F�F�X�P�X�O�D�W�L�R�Q���G�¶�p�Q�R�Q�F�p�V���H�W���G�H���S�U�R�S�R�V�L�W�L�R�Q�V���L�Q�W�H�U�P�L�Q�D�E�O�H�V à rallonges, qui 

�Q�¶�D�U�U�L�Y�H�Q�W�� �S�D�V�� �j�� �F�D�S�W�L�Y�H�U�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �H�W�� �j�� �p�Y�H�L�O�O�H�U�� �V�D�� �F�X�U�L�R�V�L�W�p���� �Q�H�� �S�H�X�W�� �T�X�H�� �I�D�L�U�H��

basculer le discours de Ségolène Royal dans la monotonie. Elle semble essayer de 

préserver un registre discursif relativement soutenu, au détriment de 

�O�¶�H�Q�W�K�R�X�V�L�D�V�P�H���� �G�H�� �O�D�� �V�L�P�S�O�L�F�L�W�p�� �H�W�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�O�O�L�J�L�E�L�O�L�W�p�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �/�D�� �F�R�P�S�O�H�[�L�W�p��

de ses énoncés au niveau sémantique et syntaxique risque de ne pas faciliter la 

�F�R�P�S�U�p�K�H�Q�V�L�R�Q���j���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����F�R�Q�G�L�W�L�R�Q���G�H���U�p�X�V�V�L�W�H���H�W���G�¶�H�I�I�L�F�D�F�L�Wé de tout discours 

argumentatif médiatisé. Son registre discursif manque de simplicité et crée donc 

un contraste très marqué avec celui de Nicolas Sarkozy, qui est beaucoup plus 

accessible. Ce dernier réplique à un moment donné - toujours avec un air plus 

décontracté - �j�� �O�D�� �V�X�L�W�H�� �G�¶�X�Q��long monologue de son interlocutrice, composé de 

différents sujets :  

64  NS ���� �0�D�G�D�P�H�� �5�R�\�D�O�� �Q�H�� �P�¶�H�Q�� �Y�R�X�G�U�D�� �S�D�V���� �P�D�L�V�� �j�� �p�Y�R�T�X�H�U�� �W�R�X�V�� �O�H�V�� �V�X�M�H�W�V�� �H�Q��

même temps, elle risque de les survoler et de ne pas être assez précise.  

Un peu plus loin dans le débat, il lui reproche de « surfer �ª�� �G�¶�X�Q�� �V�X�M�H�W�� �j��

�O�¶�D�X�W�U�H�����,�O���G�p�Q�R�Q�F�H���D�L�Q�V�L���V�R�Q���P�D�Q�T�X�H���G�H���S�U�p�F�L�V�L�R�Q���H�W���O�¶�L�Q�F�R�K�p�U�H�Q�F�H���G�H���V�R�Q���G�L�V�F�R�X�U�V����

�&�H���I�D�L�V�D�Q�W�����L�O���P�H�W���O�¶�D�F�F�H�Q�W�����S�D�U���O�D���P�r�P�H���R�F�F�D�V�L�R�Q�����j���O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q���G�H�V���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V����

sur cette erreur de son adversaire. Il met auss�L�� �O�¶�D�F�F�H�Q�W�� �j�� �F�K�D�T�X�H�� �I�R�L�V�� �V�X�U�� �O�D��

superficialité des propos de son adversaire : 

211   NS ���� �9�R�X�V�� �D�Y�H�]�� �X�Q�H�� �F�D�S�D�F�L�W�p�� �j�� �V�X�U�I�H�U�� �G�¶�X�Q�� �V�X�M�H�W�� �j�� �O�¶�D�X�W�U�H���� �D�Y�H�F�� �T�X�H�O�T�X�H�V��

�J�p�Q�p�U�D�O�L�W�p�V�����T�X�L���I�D�L�W���T�X�H�« 

�(�W�� �H�Q�F�R�U�H�� �S�O�X�V�� �O�R�L�Q������ �L�O�� �O�X�L�� �G�L�W���� �G�H�� �I�D�o�R�Q�� �L�U�R�Q�L�T�X�H�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �D�� �X�Q�H�� �F�D�S�D�F�Lté 

remarquable à répondre aux questions, sous-�H�Q�W�H�Q�G�D�Q�W�� �S�D�U�� �O�j�� �T�X�¶�H�O�O�H��passe 

�F�R�Q�V�W�D�P�P�H�Q�W�� �G�¶�X�Q�� �V�X�M�H�W�� �j�� �O�¶�D�X�W�U�H�� �V�D�Q�V�� �Y�U�D�L�P�H�Q�W�� �U�p�S�R�Q�G�U�H�� �D�X�[�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�V�� �T�X�L�� �O�X�L��

sont posées et que son discours manque de clarté et de précision. Et plus loin aussi 
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il tente de mettre en avant le manque de précision et le caractère évasif et abstrait 

�G�X���G�L�V�F�R�X�U�V���G�H���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H�����H�Q���X�W�L�O�L�V�D�Q�W���O�¶�L�U�R�Q�L�H :   

238  NS : Non, mais vous avez une capacité à répondre aux questions qui est tout 

à fait remarquable.  

313  NS �����&�¶�H�V�W���G�¶�X�Q�H���Srécision bouleversante !  

Béatrice Fracchiolla (2011) note que le discours de Ségolène Royal est 

caractérisé par des vagues montantes et descendantes au niveau de la 

prononciation. De plus, les propositions sont reliées les unes aux autres dans un 

style cumulatif en partie par le grand nombre de connecteurs argumentatifs �T�X�¶�H�O�O�H��

emploie :  

The stat�L�V�W�L�F�D�O�� �D�Q�D�O�\�V�H�V�� �L�Q�G�L�F�D�W�H�� �W�K�D�W�� �>�«�@ SR mostly elaborates 

coordinated sentences with a wave-like rhythm of voice every time she adds an 

argument. This cumulative style may give the impression that she proposes an 

argument (or makes a statement) without actually developing it, something that 

NS will criticize. This is despite her more frequent use of causal markers. SR uses 

a cumulative style to build a discourse that refers to what is concrete. 

                                                                               (Fracchiolla 2011 : 2483)  

Nous pouvons observer que globalement, le discours de Nicolas Sarkozy 

�O�¶�H�P�S�R�U�W�H�� �D�X�� �Q�L�Y�H�D�X�� �G�H�� �O�D�� �V�L�P�S�O�L�F�L�W�p�� �H�W�� �D�L�Q�V�L�� �G�H�� �O�¶intelligibilité par rapport au 

discours de son adversaire. Un sondage7 du lendemain du face à face télévisé, le 
                                                 

7 Sondage CSA-Cisco pour Le Parisien/I-Télé réalisé le 3 mai par téléphone 

auprès d'un échantillon de 1005 personnes âgées de 18 ans et plus inscrites sur les 



250 

 

�S�U�H�P�L�H�U���D�S�U�q�V���O�H���G�p�E�D�W�����P�R�Q�W�U�H���T�X�¶�X�Q���S�R�X�U�F�H�Q�W�D�J�H���L�P�S�R�U�W�D�Q�W���G�H���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V���R�Q�W��

estimé que le discours de Nicolas Sarkozy était plus facile à comprendre. Ce 

sondage a été réalisé par CSA et sa publication8 �V�¶�L�Q�W�L�W�X�O�H��Sarkozy toujours en tête 

�D�S�U�q�V�� �O�H�� �G�p�E�D�W���� �/�H�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�� �8�0�3�� �O�¶�H�P�S�R�U�W�H�U�D�L�W�� �D�Y�H�F�� �������� �I�D�F�H�� �j�� �5�R�\�D�O�� ��������������

selon un sondage réalisé après leur face à face mercredi soir. Les résultats de ce 

sondage sont les suivants �����O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q���G�R�L�W���r�W�U�H���D�W�W�L�U�p�H���V�X�U���O�H�V���T�X�D�O�L�I�L�F�D�W�L�I�V���G�H���G�H�X�[��

candidats, où 55% de ceux qui "ont vu ou entendu parler du débat", ont qualifié 

Nicolas Sarkozy de « facile à comprendre » contre 38% pour Ségolène Royal. Ces 

résulta�W�V���Q�R�X�V���P�R�Q�W�U�H�Q�W���T�X�¶�L�O���H�[�L�V�W�H���X�Q���p�F�D�U�W���F�R�Q�V�L�G�p�U�D�E�O�H���H�Q�W�U�H���O�H�V���G�H�X�[���F�D�Q�G�L�G�D�W�V��

�F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W���O�D���V�L�P�S�O�L�F�L�W�p���H�W���O�¶�L�Q�W�H�O�O�L�J�L�E�L�O�L�W�p���G�X���G�L�V�F�R�X�U�V��:   

A la question : "lequel des deux finalistes de la présidentielle avez-vous 

trouvé le plus convaincant ?", 47% de ceux qui "ont vu ou entendu parler du 

débat" désignent Nicolas Sarkozy contre 35% Ségolène Royal. 15% répondent ni 

l'un, ni l'autre, 3% ne se prononcent pas. A cette question, 44% de l'électorat de 

François Bayrou choisissent Sarkozy, 27%, Royal, 27%, ni l'un ni l'autre et 2% ne 

se prononcent pas. 82% de l'électorat de Jean-Marie Le Pen désignent Sarkozy, 

12% Royal et 6% ni l'un, ni l'autre. 

Concernant les qualificatifs des deux candidats, 58% ont trouvé Royal 

"sympathique" (33% pour Sarkozy), 47%, "sincère" (39% pour Sarkozy), 47% 

"proche de leurs préoccupations" (41% pour Sarkozy), 45% "capable de 

rassembler" (44% pour Sarkozy). A l'inverse, 48% ont jugé Sarkozy "capable de 

défendre l'intérêt général" (42% pour Royal), 49% "combatif" (42% pour Royal), 

                                                                                                                                      
listes électorales, selon la méthode des quotas. 

8http://lci.tf1.fr/politique/2007-05/sarkozy-toujours-tete-apres-debat-
4886684.html 
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55% "facile à comprendre" (38% pour Royal), 52% estiment qu'il "a l'étoffe pour 

faire un bon président" (35% pour Royal), et 55% considère qu'il "maîtrise ses 

dossiers" (30% pour Royal). 

�&�D�O�Y�H�W�� �H�W�� �9�p�U�R�Q�L�V�� �P�H�W�W�H�Q�W�� �D�X�V�V�L�� �O�¶�D�F�F�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�H��contraste concernant la 

longueur des phrases de Nicolas Sarkozy et Ségolène Royal dans le débat télévisé 

étudié ici :  

�>�«�@�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �Y�D�� �G�R�Q�F�� �S�O�X�V�� �O�R�L�Q�� �G�D�Q�V�� �F�H�W�W�H�� �G�L�U�H�F�W�L�R�Q���� �W�D�Q�G�L�V�� �T�X�H��

Ségolène Royal revient à un style de phrases complexes presque aussi longues que 

celles de la IIIe République et des débuts de la Ve. Or, ce qui était la norme du 

�W�H�P�S�V�� �G�H�� �'�H�� �*�D�X�O�O�H�� �H�W�� �3�R�P�S�L�G�R�X�� �Q�H�� �O�¶�H�V�W�� �S�O�X�V�� �D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L���� �/�¶�D�X�G�L�W�H�X�U�� �P�R�\�H�Q�� �D��

depuis plusieurs décennies son oreille formatée pour un discours politique plus 

alerte, sans parler également d�H�� �O�¶�D�F�F�p�O�p�U�D�W�L�R�Q�� �G�X�� �W�H�P�S�R�� �G�D�Q�V�� �W�R�X�V�� �O�H�V�� �P�p�G�L�D�V��

audiovisuels (films, publicité, etc.). La perception qui se dégage du discours de 

�6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �H�V�W�� �G�R�Q�F�� �L�Q�p�Y�L�W�D�E�O�H�P�H�Q�W�� �F�H�O�O�H�� �G�¶�X�Q�H�� �S�D�Uole complexe et 

�D�O�D�P�E�L�T�X�p�H���� �>�«�@��La différence était particulièrement sensible lors du débat 

télévisé Sarkozy-Royal, où la candidate socialiste partait en longues tirades, 

enchaînant les subordonnées les unes aux autres, tandis que Nicolas Sarkozy lui 

répondait par phrases brèves, directes et incisives.  

                                                                         (Calvet & Véronis 2008 : 28)  
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5.6.2 La simplicité du vocabulaire 

�/�¶�p�W�X�G�H�� �G�X�� �U�p�S�H�U�W�R�L�U�H�� �O�H�[�L�F�D�O�� �G�H�� �F�K�D�T�X�H�� �S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�� �G�X�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H��

télévisé en question peut nous donner des nombreux indices concernant leurs 

stratégies respectives adoptées. En effet, le lexique peut participer tant à 

�O�¶�p�O�D�E�R�U�D�W�L�R�Q�� �T�X�¶ �O�¶�D�I�I�U�R�Q�W�H�P�H�Q�W�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�V�� �G�H�X�[�� �H�W�K�R�V�� �G�L�V�F�X�U�V�L�I�V���� �F�D�U�� �L�O�� �I�D�L�W�� �S�D�U�W�L�H��

intégrante des éléments q�X�L���F�R�P�S�R�V�H�Q�W���O�¶�H�W�K�R�V���G�L�V�F�X�U�V�L�I�� 

Comme le soulignent Dupuy et Marchand,  

�0�D�O�J�U�p�� �O�H�V�� �S�D�U�W�V�� �G�¶�L�P�S�U�R�Y�L�V�D�W�L�R�Q�� �H�W�� �G�¶�L�Q�F�H�U�W�L�W�X�G�H�� �O�L�p�H�V�� �j�� �O�¶�p�F�K�D�Q�J�H�� �O�X�L-

�P�r�P�H���� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �G�H�� �O�¶�H�Q�W�U�H-deux-�W�R�X�U�V�� �H�V�W�� �O�¶�D�U�q�Q�H�� �R�•�� �Y�R�Q�W�� �V�H�� �F�R�P�E�D�W�W�U�H�� �Q�R�Q��

seulement deux locuteurs, mais également deux lexiques préparés. Cette 

préparation est double : une organisation avant la campagne, pour déterminer les 

registres lexicaux à privilégier durant la période électorale, et une préparation au 

�G�p�E�D�W�� �D�I�L�Q�� �G�¶�H�Q�� �S�U�R�S�R�V�H�U�� �X�Q�H�� �V�R�U�W�H�� �G�H�� �V�\�Q�W�K�q�V�H���� �/�H�V�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�V�� �R�Q�W�� �H�Q�� �H�I�I�H�W�� �W�R�X�W��

�L�Q�W�p�U�r�W�� �j�� �U�p�L�W�p�U�H�U�� �F�H�� �T�X�¶�L�O�V�� �R�Q�W�� �G�L�W�� �O�Rrs de la campagne afin de conserver une 

cohérence interdiscursive. Duel de personnalités, le débat oppose donc deux 

identités lexicales qui se structurent autour des mots choisis et employés par 

chaque �F�D�Q�G�L�G�D�W���� �/�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �O�D�Q�J�D�J�L�q�U�H�� �F�U�p�H�� �X�Q�� �H�V�S�D�F�H���� �G�p�Oimité 

matériellement par la durée du débat, où viennent se confronter deux lexiques. Ce 

�F�K�D�P�S���F�R�Q�V�W�L�W�X�H���O�¶�H�V�S�D�F�H���O�H�[�L�F�D�O�� 

                                                                   (Dupuy & Marchand 2009 : 106)  

Une autre des caractéristiques principales du discours de Nicolas Sarkozy, 

�H�V�W���O�¶�H�P�S�O�R�L���G�¶�X�Q���Y�R�F�D�E�X�O�D�L�U�H���V�L�P�S�O�H���H�W���U�H�O�D�W�L�Y�H�P�H�Q�W���U�H�V�W�U�H�L�Q�W�����X�Q���Y�R�F�D�E�X�O�D�L�U�H���T�X�L��
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�V�¶�D�G�U�H�V�V�H�� �j�� �W�R�X�V���� �,�O�� �H�I�I�H�F�W�X�H�� �D�L�Q�V�L�� �X�Q�H�� �U�X�S�W�X�U�H�� �D�Y�H�F�� �O�D�� �F�R�Q�F�H�S�W�L�R�Q�� �F�O�D�V�V�L�T�X�H�� �G�H�� �O�D��

�U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�� �D�Q�W�L�T�X�H�� �W�H�O�O�H�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �V�H�� �S�U�D�W�L�T�X�D�L�W�� �j�� �O�¶�D�J�R�U�D���� �H�Q�� �X�V�D�Q�W�� �G�¶�X�Q�� �Q�R�P�E�U�H��

�F�R�Q�V�L�G�p�U�D�E�O�H���G�¶�D�U�W�L�I�L�F�H�V���O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H�V�����G�R�Q�W���G�H�V���P�R�W�V���V�R�S�K�L�V�W�L�T�X�p�V���H�W���U�H�F�K�H�U�F�K�p�V�����,�O��

arrive ainsi à paraître plus décontracté et ainsi plus accessible dans le débat que 

son adversaire.  

Observons quelques exemples de mots pas très courants dans le discours 

�G�H�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O���� �T�X�H�� �O�¶�R�Q�� �Q�H�� �U�L�V�T�X�H�� �S�D�V�� �G�H�� �U�H�Q�F�R�Q�W�U�H�U���G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�H�� �V�R�Q��

adversaire :  

61  SR ���� �>�«�@�� �/�H�� �P�D�Q�T�X�H�� �G�H�� �V�H�U�Y�L�F�H�V�� �S�X�E�O�L�F�V�� �H�[�S�O�L�T�X�H�� �O�H��délitement du lien 

républicain. 

414  SR �����>�«�@  Moi je vais débureaucratiser �O�¶État ! 

829  SR ���� �« Poser la question, pour que ça bouge, et pour mettre fin à ces 

exactions�«��À ces exactions abominables.  

Ces trois exemples pris dans le discours de Ségolène Royal, témoignent du 

�I�D�L�W���T�X�H���G�D�Q�V���O�H���Y�R�F�D�E�X�O�D�L�U�H���T�X�¶�H�O�O�H���X�W�L�O�L�V�H���O�R�U�V���G�H���F�H���I�D�Fe à face télévisé, tout ne 

peut pas être compris par le plus grand nombre de téléspectateurs, quelle que soit 

�O�H�X�U���Q�L�Y�H�D�X���G�¶�p�G�X�F�D�W�L�R�Q�����2�X���G�X���P�R�L�Q�V�����W�R�X�W���Q�H���V�H�U�D���S�D�V���U�H�W�H�Q�X�����F�D�U���O�H���Y�R�F�D�E�X�O�D�L�U�H����

par moments, est relativement recherché et ainsi, difficilement mémorisable par le 

�S�O�X�V���J�U�D�Q�G���Q�R�P�E�U�H���G�H���S�H�U�V�R�Q�Q�H�V���T�X�L���F�R�Q�V�W�L�W�X�H�Q�W���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����&�¶�H�V�W���S�R�X�U���F�H�W�W�H���U�D�L�V�R�Q��

�T�X�H���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���G�H���6�p�J�R�O�q�Q�H���5�R�\�D�O���H�V�W���S�H�U�o�X���S�D�U���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���F�R�P�P�H���S�O�X�V���U�H�F�K�H�U�F�K�p����

donc plus complexe. �1�¶�R�X�E�O�L�R�Q�V���S�D�V���O�D��bravitude9�����P�R�W���T�X�¶�H�O�O�H���D���L�Q�Y�H�Q�Wé, non pas 

                                                 
9http://www.lemonde.fr/societe/article/2007/01/06/la-bravitude-de-segolene-royal-en-   

chine_852795_3224.html 
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lors de ce face à face télévisé, mais lors de sa visite sur la muraille de Chine le 7 

�M�D�Q�Y�L�H�U�� ������������ �G�D�Q�V�� �X�Q�� �H�I�I�R�U�W�� �G�H�� �W�U�D�G�X�F�W�L�R�Q�� �H�Q�� �I�U�D�Q�o�D�L�V�� �G�¶�X�Q�� �S�U�R�Y�H�U�E�H�� �F�K�L�Q�R�L�V : 

« Comme le disent les Chinois ���� �T�X�L�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �Y�H�Q�X�� �V�X�U�� �O�D�� �*�U�D�Q�G�H�� �P�X�U�D�L�O�O�H�� �Q�¶�H�V�W��

pas un brave, et qui vient sur la Grande muraille conquiert la bravitude »10.  

En revanche, concernant la simplicité qui caractérise de façon plus 

�J�p�Q�p�U�D�O�H�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �H�W�� �O�H�� �V�W�\�O�H�� �G�H�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\���� �M�H�� �Y�R�X�G�U�D�L�V�� �D�W�W�L�U�H�U�� �O�¶�D�W�W�H�Q�W�L�R�Q��

sur ce que Calvet et Véronis soulignent :  

Simplicité, concision, répétition quasi obsessionnelle, le discours 

sarkozien se rapproche du slogan publicitaire. Certains y verront populisme et 

�S�p�G�D�J�R�J�L�H���� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �X�Q�H�� �U�p�Q�R�Y�D�W�L�R�Q�� �S�U�R�I�R�Q�G�H�� �H�W�� �V�D�O�X�W�D�L�U�H�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H����

�T�X�L���V�¶�p�O�R�L�Jne de la langue de bois traditionnelle.  

                                                                         (Calvet & Véronis 2008 : 27) 

                                                 
10 http://www.youtube.com/watch?v=_1s9S-uXx6E 
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�������������/�¶�H�P�S�O�R�L���G�X���G�L�V�F�R�X�U�V���U�D�S�S�R�U�W�p���G�L�U�H�F�W 

Mais les phrases courtes et un vocabulaire facile à comprendre ne sont pas 

les seuls moyens que le candidat Nicolas Sarkozy utilise pour simplifier son 

�G�L�V�F�R�X�U�V���H�W���V�H���U�D�S�S�U�R�F�K�H�U���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����8�Q�H���W�U�R�L�V�L�q�P�H���V�W�U�D�W�p�J�L�H���G�H���O�D���V�L�P�S�O�L�F�L�W�p���G�X��

langage est celle qui consiste à insérer régulièrement le discours rapporté direct 

dans le discours. Cette technique a un double objectif ���� �G�¶�X�Q�H�� �S�D�U�W���� �H�O�O�H�� �D�� �S�R�X�U��

objectif de dynamiser le discours en le rendant plus vivant, plus authentique, plus 

�U�p�D�O�L�V�W�H�� �H�W�� �G�R�Q�F���� �S�O�X�V�� �L�Q�W�p�U�H�V�V�D�Q�W���� �H�W�� �G�¶�D�X�W�U�H�� �S�D�U�W���� �G�H�� �V�H�� �P�H�W�W�U�H�� �j�� �O�D�� �S�O�D�F�H�� �G�H��

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �H�Q �I�D�L�V�D�Q�W�� �S�U�H�X�Y�H�� �G�¶�H�P�S�D�W�K�L�H�� �H�W�� �G�H�� �F�R�P�S�U�p�K�H�Q�V�L�R�Q���� �8�Q�H�� �U�H�O�D�W�L�R�Q��

�G�¶�L�Q�W�L�P�L�W�p�� �H�W�� �G�H�� �F�R�P�S�O�L�F�L�W�p�� �V�¶�p�W�D�E�O�L�W�� �D�O�R�U�V���� �/�H�V�� �H�[�H�P�S�O�H�V�� �V�X�L�Y�D�Q�W�V�� �Q�R�X�V�� �P�R�Q�W�U�H�Q�W��

comment il arrive de cette manière, à se rapprocher de chaque personne 

�F�R�Q�V�W�L�W�X�D�Q�W���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H :  

Exemple 1 

423  NS ���� �>�«�@�� �,�O�� �\�� �D�� �G�H�V�� �P�L�O�O�L�R�Q�V�� �G�H�� �U�H�W�U�D�L�W�p�V�� �T�X�L�� �V�H�� �G�L�V�H�Q�W���� �H�W�� �G�H�V�� �P�L�O�O�L�R�Q�V�� �G�H��

salariés qui se disent « �P�R�L���M�¶�D�L���W�U�L�P�p���W�R�X�W�H���P�D���Y�L�H�����M�¶�H�Q�W�H�Q�G�V���T�X�¶�R�Q���p�T�X�L�O�L�E�U�H���P�R�Q��

régime de retraite et avoir ma pension ». 

Exemple 2 

674  NS ���� �>�«�@ Je veux créer un droit opposable. Ça veut dire quoi �"�� �4�X�¶�X�Q�H��

famille, au bout de cinq ans, à qui on refuserait �± une famille ayant un enfant 

handicapé �± une place dans une école, pourrait aller devant le tribunal en disant 

« �p�F�R�X�W�H�]�����O�D���5�p�S�X�E�O�L�T�X�H���P�¶�D���S�U�R�P�L�V���X�Q���G�U�R�L�W�����X�Q���K�R�P�P�H���S�R�O�L�W�L�T�X�H �V�¶�H�V�W���H�Q�J�D�J�p�����,�O��

�Q�¶�D���S�D�V���W�H�Q�X���V�D���S�U�R�P�H�V�V�H�����4�X�¶�H�V�W-�F�H���T�X�¶�L�O���V�H���S�D�V�V�H ? » 
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Dans ces extraits, il cite les discours de locuteurs imaginaires, mais qui 

pourraient aussi bien représenter des personnes appartenant �j���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �'�D�Q�V���O�H��

premier exemple notamment, le locuteur imaginaire est facilement 

�L�Q�W�H�U�F�K�D�Q�J�H�D�E�O�H�� �D�Y�H�F�� �X�Q�H�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�� �I�D�L�V�D�Q�W�� �S�D�U�W�L�H�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �F�D�U�� �O�D�� �V�L�W�X�D�W�L�R�Q��

décrite ici concerne, comme le souligne le locuteur, des millions de retraités. Le 

deuxième exemple porte sur un discours hypothétique, dans un contexte 

�L�P�D�J�L�Q�D�L�U�H�����P�D�L�V���F�R�Q�F�H�U�Q�H���Q�p�D�Q�P�R�L�Q�V�����X�Q�H���S�D�U�W�L�H���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� 

�1�R�X�V���Q�¶�D�O�O�R�Q�V���S�D�V���Q�R�X�V���D�W�W�D�U�G�H�U���V�X�U���G�¶�D�X�W�U�H�V���H�[�H�P�S�O�H�V���G�H���G�L�V�F�R�X�U�V���U�D�S�S�R�U�W�p��

direct employé par Nicolas Sarkozy, car les deux exemples cités ci-dessus me 

semblent représentatifs. Notons simplement, car la différence entre les deux 

�F�D�Q�G�L�G�D�W�V�� �H�V�W�� �I�O�D�J�U�D�Q�W�H���� �O�¶�R�E�V�H�U�Y�D�W�L�R�Q�� �V�X�L�Y�D�Q�W�H : nous rencontrons 13 fois le 

discours rapporté direct dans le discours de Nicolas Sarkozy et 5 dans celui de 

Ségolène Royal lors de ce débat politique télévisé. 

Notons aussi que les deux candidats ne font pas que rapporter le discours 

de téléspectateurs hypothétiques. Ils rapportent aussi leur propre discours et leurs 

�S�U�R�S�U�H�V���S�H�Q�V�p�H�V�����D�L�Q�V�L���T�X�H���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���O�¶�X�Q���G�H���O�¶�D�X�W�U�H�����S�D�U���H�[�H�P�S�O�H :  

Exemple 3 

219 NS ���� �>�«�@ Alors, vous dites « oh ���� �&�¶�H�V�W�� �I�R�U�P�L�G�D�E�O�H���� �M�¶�D�L�� �Y�L�V�L�W�p�� �X�Q�H�� �H�Q�W�U�H�S�U�L�V�H��

où ils travaillent 32 heures ». 

Exemple 4 

814 NS ���� �>�«�@ �'�R�Q�F���� �M�H�� �S�U�p�I�q�U�H�� �T�X�¶�R�Q�� �G�L�V�H�� �D�X�[�� �7�X�U�F�V�� �© vous allez être associés à 

�O�¶�(�X�U�R�S�H���� �R�Q�� �Y�D�� �I�D�L�U�H�� �X�Q�� �P�D�U�F�K�p�� �F�R�P�P�X�Q�� �D�Y�H�F�� �Y�R�X�V���� �P�D�L�V�� �Yous ne serez pas 
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�P�H�P�E�U�H���G�H���O�¶�8�Q�L�R�Q�� �H�X�U�R�S�p�H�Q�Q�H���S�R�X�U���X�Q�H���U�D�L�V�R�Q�� �W�U�q�V���V�L�P�S�O�H���� �&�¶�H�V�W���T�X�H���Y�R�X�V���r�W�H�V��

en Asie Mineure ».  

Exemple 5 

191 SR �����>�«�@���-�¶�D�L���G�L�W���© �F�¶�H�V�W���T�X�D�Q�G���P�r�P�H���S�D�V���V�p�U�L�H�X�[�����L�O���\���D���T�X�D�Q�G���P�r�P�H���G�¶�D�X�W�U�H�V��

sujets sur lesquels discuter ». 

Exemple 6 

676 SR : �>�«�@���(�W�� �D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L�� �Y�R�X�V�� �Y�H�Q�H�]�� �G�H�� �S�U�R�P�H�W�W�U�H���� �F�R�P�P�H�� �o�D���� �H�Q�� �G�L�V�D�Q�W�� �D�X�[��

parents « vous allez aller devant les tribunaux »? 

En utilisant le discours rapporté direct, Nicolas Sarkozy semble tenter de 

�P�R�Q�W�U�H�U���D�X�[���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V���T�X�¶�L�O���D�U�U�L�Y�H���j���V�¶�L�P�D�J�L�Q�H�U���j���O�H�X�U���S�O�D�F�H���H�Q���V�¶�L�G�H�Q�W�L�I�L�D�Q�W���j��

�H�X�[���� �,�O�� �I�D�L�W���� �G�H�� �F�H�W�W�H�� �P�D�Q�L�q�U�H���� �S�U�H�X�Y�H�� �G�¶�H�P�S�D�W�K�L�H�� �H�Q�Y�H�U�V�� �V�R�Q�� �D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �(�Q�� �V�H��

mettant à la place de « Monsieur Tout Le Monde », il arrive à établir, comme nous 

�O�¶�D�Y�R�Q�V�� �V�R�X�O�L�J�Q�p�� �D�X�S�D�U�D�Y�D�Q�W���� �X�Q�H�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �V�\�P�p�W�U�L�H���D�Y�H�F�� �V�R�Q�� �D�X�G�L�W�R�L�Ue, en leur 

�S�D�U�O�D�Q�W�� �G�¶�p�J�D�O�� �j�� �p�J�D�O�� �H�W�� �H�Q�� �G�H�Y�H�Q�D�Q�W�� �X�Q�� �G�¶�H�Q�W�U�H�� �H�X�[���� �X�Q�� �G�H�� �© leurs ». Ce qui 

constitue en quelque sorte une révolution dans le discours politique.  

�'�¶�D�S�U�q�V���&�D�O�Y�H�W���H�W���9�p�U�R�Q�L�V���� 

�>�«�@�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �D�� �Y�p�U�L�W�D�E�O�H�P�H�Q�W�� �L�Q�D�X�J�X�U�p�� �X�Q�� �O�D�Q�J�D�J�H�� �Q�R�X�Y�H�D�X�� �H�Q��

po�O�L�W�L�T�X�H�� ���F�H�� �T�X�L�� �Q�¶�L�P�S�O�L�T�X�H�� �G�H�� �Q�R�W�U�H�� �S�D�U�W�� �D�X�F�X�Q�� �M�X�J�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �Y�D�O�H�X�U������ �/�¶�D�Y�H�Q�L�U��

�G�L�U�D���V�¶�L�O���D���U�p�H�O�O�H�P�H�Q�W���D�S�S�R�U�W�p���O�D���U�X�S�W�X�U�H���S�U�R�P�L�V�H���G�D�Q�V���O�D���Y�L�H���S�R�O�L�W�L�T�X�H���I�U�D�Q�o�D�L�V�H����

mais une chose est certaine : son langage, lui, constitue une véritable rupture 

�G�D�Q�V���O�¶�X�Q�L�Y�H�U�V���Oinguistique de la Ve  République.  
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                                                                         (Calvet & Véronis 2008 : 7) 

�&�H���Q�¶�H�V�W���G�R�Q�F���S�D�V���X�Q���K�D�V�D�U�G���V�L���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\�� �D���p�W�p���O�H���F�D�Q�G�L�G�D�W���G�R�Q�W���O�H�V��

phrases étaient les plus courtes parmi les candidats aux élections présidentielles. 

�1�L���O�H���I�D�L�W���G�¶�H�P�S�O�R�\�H�U���X�Q���Y�R�F�D�E�X�O�D�L�U�H���V�L�P�S�O�H���H�W���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���U�D�S�S�R�U�W�p���G�L�U�H�F�W���G�D�Q�V���V�R�Q��

discours. Tout ceci fait partie de sa stratégie de communication globale, inscrite 

dans une simplicité chargée de le rapprocher de son auditoire pour que la 

sympathie puisse opérer et porter ses fruits.  
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5.7 Comment disqualifier son adversaire 

�/�R�U�V���G�¶�X�Q���G�p�E�D�W���S�R�O�L�W�L�T�X�H���W�p�O�p�Y�L�V�p�����P�R�Q�W�U�H�U���D�X�[���W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V���T�X�H���O�¶�R�Q���H�V�W��

�P�H�L�O�O�H�X�U���T�X�H���V�R�Q���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���H�V�W�� �I�R�Q�G�D�P�H�Q�W�D�O���� �/�¶�p�O�H�F�W�H�X�U-téléspectateur qui se met 

�G�H�Y�D�Q�W�� �V�R�Q�� �W�p�O�p�Y�L�V�H�X�U�� �S�R�X�U�� �V�X�L�Y�U�H�� �X�Q�� �G�p�E�D�W�� �G�H�� �O�¶�H�Q�W�U�H-deux-�W�R�X�U�V�� �G�H�� �O�¶�p�O�H�F�W�L�R�Q��

�S�U�p�V�L�G�H�Q�W�L�H�O�O�H�� �H�V�W�� �S�U�R�E�D�E�O�H�P�H�Q�W�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �T�X�L�� �H�V�V�D�\�H�� �G�H�� �W�U�D�Q�F�K�H�U�� �H�Q�W�U�H�� �G�H�X�[��

�F�D�Q�G�L�G�D�W�V���� �3�R�X�U�� �O�H�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�� �j�� �O�¶�p�O�H�F�W�L�R�Q�� �S�U�p�V�L�G�H�Q�W�L�H�O�O�H���� �P�R�Q�W�U�H�U�� �T�X�¶�L�O�� �H�V�W�� �E�R�Q�� �H�V�W��

imp�R�U�W�D�Q�W���� �P�D�L�V�� �P�R�Q�W�U�H�U�� �T�X�¶�L�O�� �H�V�W�� �P�H�L�O�O�H�X�U�� �T�X�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �H�V�W�� �E�H�D�X�F�R�X�S�� �S�O�X�V��

important. Le but du candidat qui participe au débat politique télévisé est de 

donner à voir au téléspectateur une image de lui soigneusement fabriquée, 

adéquate pour le poste de �S�U�p�V�L�G�H�Q�W���G�H���O�D���5�p�S�X�E�O�L�T�X�H�����&�H�O�D���Q�H���V�H�U�W���j���U�L�H�Q���V�L���O�¶�L�P�D�J�H��

de son adversaire est plus séduisante que la sienne.  

La clé de la réussite se trouve donc dans la combinaison de deux facteurs : 

�G�¶�X�Q�H�� �S�D�U�W���� �X�Q�H�� �E�H�O�O�H�� �S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �V�R�L���� �G�¶�D�X�W�U�H�� �S�D�U�W���� �X�Q�H�� �G�L�V�T�X�Dlification de 

�O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �S�R�X�U�� �P�R�Q�W�U�H�U�� �T�X�H�� �O�¶�R�Q�� �H�V�W�� �P�H�L�O�O�H�X�U�� �T�X�H�� �O�X�L���� �'�D�Q�V�� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �T�X�L�� �I�D�L�W��

�O�¶�R�E�M�H�W�� �G�H�� �F�H�W�W�H�� �p�W�X�G�H���� �F�H�W�W�H�� �F�R�P�E�L�Q�D�L�V�R�Q�� �H�V�W�� �I�O�D�J�U�D�Q�W�H���� �/�H�V�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�V��

�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H�V�� �T�X�L�� �Y�L�V�H�Q�W�� �j�� �G�L�V�F�U�p�G�L�W�H�U�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �F�R�H�[�L�V�W�H�Q�W�� �W�R�X�W�� �D�X�� �O�R�Q�J�� �G�X��

débat ave�F���O�H�V���V�W�U�D�W�p�J�L�H�V���G�H���P�L�V�H���H�Q���D�Y�D�Q�W���H�W���H�Q���Y�D�O�H�X�U���G�H���O�¶�L�P�D�J�H���G�H���V�R�L���� 

Naturellement, cela ne se fait pas toujours directement dans le débat dont il 

est question ici. Nous avons déjà examiné dans la partie qui étudie la politesse au 

service de la disqualificat�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �T�X�H�� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �S�H�X�W�� �D�J�U�H�V�V�H�U�� �V�R�Q��

interlocuteur « en douceur �ª�����H�W���Q�H���S�D�V���S�D�V�V�H�U���S�R�X�U���T�X�H�O�T�X�¶�X�Q���G�¶�D�J�U�H�V�V�L�I���H�Q���P�r�P�H��

�W�H�P�S�V���� �6�H�� �G�R�Q�Q�H�U�� �X�Q�H�� �L�P�D�J�H�� �G�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �D�J�U�H�V�V�L�I�� �S�R�X�U�U�D�L�W�� �Q�H�� �S�D�V�� �L�Q�V�S�L�U�H�U�� �O�D��

�V�\�P�S�D�W�K�L�H�� �F�K�H�]�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �/�H�V�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�V���T�X�L�� �Y�L�V�H�Q�W�� �j�� �G�p�Y�D�O�R�U�L�V�H�U�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H��

doivent être plus ou moins subtiles, car il est impératif de se dispenser de la 

�S�R�V�L�W�L�R�Q�� �G�¶�D�J�U�H�V�V�H�X�U���� �H�Q�� �O�¶�D�W�W�U�L�E�X�D�Q�W�� �j�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �-�H�� �Y�D�L�V�� �G�R�Q�F�� �W�H�Q�W�H�U�� �G�H�� �G�p�F�U�L�U�H��
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�G�H���T�X�H�O�O�H���I�D�o�R�Q���O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���S�H�X�W���r�W�U�H���H�[�F�O�X���G�H���O�D���V�Ltuation de communication, de 

quelle façon être offensif en soumettant son adversaire à un véritable 

�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�R�L�U�H�����H�W���H�Q���G�H�U�Q�L�H�U���O�L�H�X�����F�R�P�P�H�Q�W���D�J�U�H�V�V�H�U���O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���W�R�X�W���H�Q���O�¶�D�F�F�X�V�D�Q�W��

�G�¶�r�W�U�H���D�J�U�H�V�V�L�I !  
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5.7.1 La délocution de �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H 

Il existe une autre stratégie dans le débat politique télévisé pour faire 

�G�L�V�S�D�U�D�v�W�U�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �D�O�R�U�V�� �T�X�H�� �W�R�X�W�� �H�V�W�� �I�D�L�W�� �S�R�X�U�� �S�D�U�D�v�W�U�H : celle qui consiste à 

�S�U�D�W�L�T�X�H�U���F�R�Q�W�U�H���O�X�L���O�D���G�p�O�R�F�X�W�L�R�Q�����&�¶�H�V�W-à-dire, parler �G�H���O�X�L���F�R�P�P�H���V�¶�L�O���Q�¶�p�W�D�L�W���S�D�V��

présent. En �G�¶�D�X�W�U�H�V���Wermes exclure �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H de la scène énonciative, utiliser la 

�W�U�R�L�V�L�q�P�H�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�� �S�R�X�U�� �O�H�� �G�p�V�L�J�Q�H�U�� �H�Q�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�D�Q�W�� �H�[�S�O�L�F�L�W�H�P�H�Q�W�� �D�X�[�� �D�Q�L�P�D�W�H�X�U�V��

�G�X���G�p�E�D�W�����H�W���L�Q�G�L�U�H�F�W�H�P�H�Q�W���j���O�X�L�����D�O�R�U�V���T�X�¶�L�O���V�¶�D�J�L�W���G�¶�X�Q���I�D�F�H���j���I�D�F�H���� 

La délocution, terme qui relève de la pragmatique linguistique, désigne le 

�I�D�L�W�� �G�¶�X�W�L�O�L�V�H�U�� �X�Q�� �Q�R�P�� �F�R�P�P�H�� �W�H�U�P�H�� �G�H�� �U�p�I�p�U�H�Q�F�H���� �S�R�X�U�� �S�D�U�O�H�U�� �G�H�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �j��

�T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H���� �&�H�� �W�H�U�P�H�� �V�¶�R�S�S�R�V�H�� �j�� �O�¶�D�O�O�R�F�X�W�L�R�Q���� �O�¶�D�F�W�H�� �G�H�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�H�U�� �j��

�T�X�H�O�T�X�¶�X�Q���� �/�H�V�� �P�D�Q�L�I�H�V�W�D�W�L�R�Q�V�� �G�H�� �O�D�� �S�U�D�W�L�T�X�H�� �G�H�� �O�D�� �G�p�O�R�F�X�W�L�R�Q�� �V�R�Q�W�� �U�pcurrentes 

�G�D�Q�V�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �G�H�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �j�� �O�¶�p�J�D�U�G�� �G�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �D�O�R�U�V�� �T�X�H��

�6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �Q�¶�D�� �S�D�V�� �G�X�� �W�R�X�W�� �U�H�F�R�X�U�V�� �j�� �F�H�W�W�H�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�� �R�I�I�H�Q�V�L�Y�H���� �3�D�V�� �X�Q�H�� �I�R�L�V��

elle ne prononce « il  » ou « Nicolas Sarkozy » ou encore « Monsieur Sarkozy » 

pour désigne�U���V�R�Q���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���H�Q���V�¶�D�G�U�H�V�V�D�Q�W���D�X�[���M�R�X�U�Q�D�O�L�V�W�H�V�����-�¶�D�L���F�K�R�L�V�L���G�H���Q�H���F�L�W�H�U��

que quelques exemples parmi une multitude de séquences pratiquant la délocution 

dans le discours de Nicolas Sarkozy :  

20  NS �����%�R�Q�����M�H���Y�D�L�V���S�D�V���S�R�O�p�P�L�T�X�H�U���D�Y�H�F���0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O�����M�¶�D�X�U�D�L�V�����M�¶�D�L���M�X�V�W�H���X�Q��

�P�R�W�����H�O�O�H���W�U�R�X�Y�H���T�X�¶�L�O���Q�¶�\���D���S�D�V���D�V�V�H�]���G�H���S�R�O�L�F�L�H�U�V�����F�¶�H�V�W���G�R�P�P�D�J�H���T�X�H���O�H���J�U�R�X�S�H��

�V�R�F�L�D�O�L�V�W�H�� �Q�¶�D�L�W�� �S�D�V�� �Y�R�W�p�� �O�D�� �F�U�p�D�W�L�R�Q�� �G�¶�H�P�S�O�R�L�V�� �G�H�� �S�R�O�L�F�L�H�U�V�� �V�X�U�� �O�H�V�� �T�X�D�W�U�H��

dernières années. 

64  NS �����0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O���Q�H���P�¶�H�Q���Y�R�X�G�U�D���S�D�V���� �P�D�L�V���j���p�Y�R�T�X�H�U���W�R�X�V���O�Hs sujets en 

même temps, elle risque de les survoler et de ne pas être assez précis.  
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693  NS �����>�«�@���-�H���Q�H���V�D�L�V���S�D�V���S�R�X�U�T�X�R�L���0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O���G�¶�K�D�E�L�W�X�G�H���F�D�O�P�H�����D���S�H�U�G�X��

�V�H�V���Q�H�U�I�V�« 

707  NS �����0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O���R�V�H���H�P�S�O�R�\�H�U���O�H���W�H�U�P�H���L�P�P�R�U�D�O�����&�¶�H�V�W���X�Q���P�R�W���I�R�U�W !  

709  NS �����0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O���V�H���S�H�U�P�H�W���G�¶�H�P�S�O�R�\�H�U���F�H���P�R�W�����S�D�U�F�H���T�X�H���M�¶�D�L���G�L�W���T�X�H���M�H��

souhaitais que tous les enfants ayant un handicap soient scolarisés en milieu 

scolaire entre guillemets normal. 

709  NS ���� �>�«�@�� �0�D�G�D�P�H�� �5�R�\�D�O�� �D�� �T�X�D�O�L�I�L�p�� �P�R�Q�� �S�U�R�S�R�V�� �G�H�� �O�D�U�P�H�� �j�� �O�¶�°�L�O���� �V�R�X�V-

en�W�H�Q�G�D�Q�W�� �S�D�U�� �O�j�� �T�X�H�� �O�D�� �V�L�Q�F�p�U�L�W�p�� �Q�¶�p�W�D�L�W�� �T�X�H�� �G�H�� �V�R�Q�� �F�{�W�p�� �H�W�� �T�X�H�� �G�H�� �P�R�Q�� �F�{�W�p�� �L�O��

�G�H�Y�D�L�W���\���D�Y�R�L�U���T�X�H���G�X���P�H�Q�V�R�Q�J�H�����F�¶�H�V�W���P�r�P�H���O�H���W�H�U�P�H���T�X�¶�H�O�O�H���D���H�P�S�O�R�\�p�« 

829  NS �����>�«�@���-�H���V�X�L�V���I�D�Y�R�U�D�E�O�H���D�X�[���M�H�X�[���R�O�\�P�S�L�T�X�H�V���H�Q���&�K�L�Q�H�����G�¶�D�L�O�O�H�X�U�V���M�H���Q�H��

comprends pas la position de Madame Royal, qui est favorable au boycotte pour 

�O�H�V���M�H�X�[���R�O�\�P�S�L�T�X�H�V���H�W���T�X�L���V�¶�H�V�W���U�H�Q�G�X�H���H�Q���&�K�L�Q�H���H�W���T�X�L���H�V�W���U�H�Y�H�Q�X�H���G�H���&�K�L�Q�H���H�Q��

félicitant la justice commerciale chinoise. 

842  NS ���� �>�«�@�� �-�H�� �G�R�L�V�� �G�L�U�H�� �T�X�H�� �M�¶�D�L�� �p�W�p�� �X�Q�� �S�H�X�� �V�W�X�S�p�I�D�L�W�� �G�¶�H�Q�W�H�Q�G�U�H�� �0�D�G�D�P�H��

Royal d�L�U�H�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �p�W�D�L�W�� �S�U�r�W�H�� �j donner des papiers aux parents et aux grands-

�S�D�U�H�Q�W�V���G�H���W�R�X�V���O�H�V���H�Q�I�D�Q�W�V���V�F�R�O�D�U�L�V�p�V���H�Q���)�U�D�Q�F�H�« 

À travers tous ces exemples, nous pouvons observer que Nicolas Sarkozy 

�Q�H�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�H�� �S�D�V�� �G�L�U�H�F�W�H�P�H�Q�W���j�� �V�R�Q�� �L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H���� �P�D�L�V�� �L�O�� �S�D�U�O�H �G�¶�H�O�O�H�� �F�R�P�P�H�� �V�¶�L�O��

�V�¶�D�J�L�V�V�D�L�W�� �G�¶�X�Q�H�� �W�L�H�U�F�H�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H���� �F�H�� �T�X�L�� �R�S�S�R�V�H�� �O�D�� �G�p�O�R�F�X�W�L�R�Q�� �j�� �O�D�� �Q�R�W�L�R�Q��

�G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �H�W�� �G�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�L�R�Q���� �/�H�� �U�H�J�D�U�G�� �W�R�X�U�Q�p�� �Y�H�U�V�� �O�H�V�� �M�R�X�U�Q�D�O�L�V�W�H�V���� �L�O�� �X�W�L�O�L�V�H��

systématiquement Madame Royal ou le pronom elle �S�R�X�U�� �O�D�� �G�p�V�L�J�Q�H�U���� �&�¶�H�V�W�� �G�H��
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cet�W�H�� �I�D�o�R�Q�� �T�X�¶�L�O�� �D�U�U�L�Y�H���� �j�� �S�O�X�V�L�H�X�U�V�� �U�H�S�U�L�V�H�V�� �W�R�X�W�� �D�X�� �O�R�Q�J�� �G�X�� �G�p�E�D�W���� �j�� �p�F�D�U�W�H�U�� �V�R�Q��

�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���G�X���F�D�G�U�H���G�H���O�¶�p�F�K�D�Q�J�H���Y�H�U�E�D�O���� 

�/�D���G�p�O�R�F�X�W�L�R�Q���S�H�X�W���r�W�U�H���S�H�U�o�X�H���F�R�P�P�H���X�Q�H���W�H�F�K�Q�L�T�X�H���G�¶�R�I�I�H�Q�V�H�����G�H���P�L�V�H���j��

�O�¶�p�F�D�U�W�� �H�W�� �G�¶�K�X�P�L�O�L�D�W�L�R�Q�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �F�R�Q�W�H�[�W�H�� �O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H�� �T�X�H�� �Q�Rus étudions, car en 

faisant cela, il place sont interlocutrice en dehors de la scène énonciative et de la 

�V�L�W�X�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q���� �F�R�P�P�H�� �V�L�� �H�O�O�H�� �Q�¶�p�W�D�L�W�� �S�D�V�� �G�L�J�Q�H�� �G�H�� �F�H�W�� �p�F�K�D�Q�J�H��

�Y�H�U�E�D�O���� �F�R�P�P�H�� �V�L�� �H�O�O�H�� �Q�¶�p�W�D�L�W�� �S�D�V�� �X�Q�H�� �E�R�Q�Q�H�� �L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H�� �D�Y�H�F�� �O�D�T�X�H�O�O�H�� �X�Qe 

personne peut avoir un face à face digne de ce nom. La délocution correspond 

�G�D�Q�V���F�H���V�H�Q�V���j���X�Q���H�I�I�D�F�H�P�H�Q�W���G�H���O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���G�H���O�D���V�F�q�Q�H���G�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q�� 

Cette technique participe aussi à créer une prise de distance par rapport à 

son adversaire, et de renforcer ainsi le principe de contraste que Nicolas Sarkozy 

�W�H�Q�W�H�� �G�¶�L�Q�V�W�D�X�U�H�U���� �&�H�� �S�U�L�Q�F�L�S�H�� �G�H�� �F�R�Q�W�U�D�V�W�H�� �V�¶�D�S�S�O�L�T�X�H�� �G�D�Q�V�� �F�H�W�� �p�F�K�D�Q�J�H�� �G�D�Q�V�� �O�H��

sens où plus il met en valeur sa propre face en usant des moyens linguistiques 

divers, plus la face de son adversaire est �G�p�J�U�D�G�p�H���� �(�W�� �O�H�� �I�D�L�W�� �G�H�� �S�D�U�O�H�U�� �G�¶�H�O�O�H��

�F�R�P�P�H�� �V�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�V�V�D�L�W�� �G�¶�X�Q�H�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�� �D�E�V�H�Q�W�H�� �G�H�� �O�D�� �V�F�q�Q�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� �Q�H�� �I�D�L�W��

�T�X�¶�D�J�U�D�Q�G�L�U�� �O�D�� �G�L�V�W�D�Q�F�H�� �T�X�L�� �O�H�V�� �V�p�S�D�U�H���� �W�R�X�W�� �H�Q�� �G�L�V�D�Q�W�� �G�H�� �I�D�o�R�Q�� �L�Q�G�L�U�H�F�W�H�� �j��

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �T�X�H�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �D�V�V�H�]�� �S�U�p�V�H�Q�W�H�� �H�W�� �L�P�Sliquée dans ce 

débat.  

Le mépris vis-à-vis de son interlocutrice en employant la technique de la 

�G�p�O�R�F�X�W�L�R�Q�� �H�V�W�� �j�� �F�H�� �S�R�L�Q�W�� �H�[�S�U�L�P�p�� �G�H�� �I�D�o�R�Q�� �L�Q�G�L�U�H�F�W�H���� �T�X�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �Q�H�� �S�H�X�W�� �S�D�V��

reprocher à Nicolas Sarkozy une attitude méprisante face à son adversaire. Nous 

�O�¶�D�Y�R�Q�V���G�p�M�j���G�L�W�����L�O���V�H�P�E�O�H���W�H�Q�W�H�U���G�H���O�¶�H�I�I�D�F�H�U���G�H���O�D���V�L�W�X�D�W�L�R�Q���G�H���F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q�����(�Q��

�G�¶�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V�� il tente de faire « disparaître » son adversaire, alors que dans le 

�G�p�E�D�W���S�R�O�L�W�L�T�X�H���W�p�O�p�Y�L�V�p���� �O�H�V���S�D�U�W�L�F�L�S�D�Q�W�V���� �T�X�¶�L�O���V�¶�D�J�L�V�V�H���G�X���G�p�E�D�W���H�Q���T�X�H�V�W�L�R�Q���G�D�Qs 

ce travail, ou du débat politique médiatisé en général, mettent tous les moyens en 

�°�X�Y�U�H�� �S�R�X�U�� �D�S�S�D�U�D�v�W�U�H���� �6�X�U�W�R�X�W�� �T�X�D�Q�G�� �R�Q�� �V�D�L�W�� �T�X�H�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �F�R�P�P�H��
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Ségolène Royal ont dépensé des sommes astronomiques pour leur apparence 

physique tout au long de la campagne présidentielle11.  

�&�R�P�P�H�� �M�H�� �O�¶�D�L�� �G�p�M�j�� �P�H�Q�W�L�R�Q�Q�p���� �S�D�U�O�H�U�� �G�H�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �j�� �O�D�� �W�U�R�L�V�L�q�P�H��

�S�H�U�V�R�Q�Q�H�����D�O�R�U�V���T�X�¶�L�O���H�V�W���I�D�F�H���j���Q�R�X�V���H�W���T�X�¶�L�O���H�V�W���G�p�V�L�J�Q�p���G�H���I�D�o�R�Q���H�[�S�O�L�F�L�W�H���F�R�P�P�H��

étant notre interlocuteur dans la situation de communication, est égal à une sorte 

�G�H���P�L�V�H���j���O�¶�p�F�D�U�W���G�H���O�D���S�H�U�V�R�Q�Q�H�����(�W���F�H�O�D���S�D�U�F�H���T�X�H���O�D���W�U�R�L�V�L�q�P�H���S�H�U�V�R�Q�Q�H���Q�¶�H�V�W���S�D�V��

�p�T�X�L�Y�D�O�H�Q�W�H���j���O�D���S�U�H�P�L�q�U�H���H�W���j���O�D���G�H�X�[�L�q�P�H���S�H�U�V�R�Q�Q�H���G�D�Q�V���O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����$�X�W�U�H�P�H�Q�W��

�G�L�W���� �O�D�� �W�U�R�L�V�L�q�P�H�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�� �Q�¶�D�� �S�D�V�� �O�D�� �P�r�P�H�� �Y�D�O�H�X�U�� �© interactionnelle » que la 

première et la deuxième personne, qui elles, entretiennent des rapports 

�G�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�L�R�Q�� �H�Q�W�U�H�� �H�O�O�H�V (Benveniste 1981). La première et la deuxième 

�S�H�U�V�R�Q�Q�H�����R�Q�W�����H�Q���T�X�H�O�T�X�H���V�R�U�W�H�����G�H�V���S�O�D�F�H�V���S�U�L�Y�L�O�p�J�L�p�H�V���G�D�Q�V���O�D���V�F�q�Q�H���G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q����

par rapport à la troisième personne. �&�R�P�P�H���O�¶�H�[�S�O�L�T�X�H���%�H�Q�Y�H�Q�L�V�W�H���G�D�Q�V���O�H���S�D�V�V�D�J�H��

suivant, la troisième personne peut même être considérée comme une non-

personne.   

Dans les deux premières personnes, il y a à la fois une personne impliquée 

et un discours sur cette personne. « Je » désigne celui qui parle et implique en 

même temps un énoncé sur le compte de « je » : disant « je », je ne puis ne pas 

parler de moi. À la 2e personne, « tu » est nécessairement désigné par « je » et ne 

�S�H�X�W���r�W�U�H���S�H�Q�V�p���K�R�U�V���G�¶�X�Q�H���V�L�W�X�D�W�L�R�Q���S�R�V�p�H���j���S�D�U�W�L�U���G�H���© je » ; et, en même temps, 

« je » énonce quelque chose comme prédicat de « tu ». Mais la 3e personne, un 

                                                 
11 Lors de son inspection des dépenses de campagne des douze candidats, la 

Commission nationale des financements politiques a trouvé de nombreux abus. Parmi 

les plus excessifs, on retiendra les 51 659 euros de maquillage et de coiffure pour 

Ségolène Royal, les 34 445 �H�X�U�R�V�� �G�H�� �P�D�T�X�L�O�O�D�J�H�� �S�R�X�U���1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�«�� ��Site Internet 

Économie et société.  URL : http : //economie-et-societe.over-blog.fr/article-

16069571.html.  Consulté le 23 mai 2011). 
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prédicat est bien énoncé, seulement hors du « je-tu » ; cette forme est ainsi 

exceptée de la relation par laquelle « je » et « tu » se spécifient. Dès lors, la 

légitimité de cette forme comme « personne �ª���V�H���W�U�R�X�Y�H���P�L�V�H���H�Q���T�X�H�V�W�L�R�Q�����>�«�@���/�D��

forme dite de 3e �S�H�U�V�R�Q�Q�H�� �F�R�P�S�R�U�W�H�� �E�L�H�Q�� �X�Q�H�� �L�Q�G�L�F�D�W�L�R�Q�� �G�¶�p�Q�R�Q�F�p�� �V�X�U�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q��

ou quelque chose, mais non rapporté à une « personne �ª�� �V�S�p�F�L�I�L�T�X�H���� �/�¶�p�O�p�P�H�Q�W��

variable et « proprement personnel » �G�H�� �F�H�V�� �G�p�Q�R�P�L�Q�D�W�L�R�Q�V�� �I�D�L�W�� �L�F�L�� �G�p�I�D�X�W���� �&�¶�H�V�W��

�E�L�H�Q�� �O�¶ «absent �ª�� �G�H�V�� �J�U�D�P�P�D�L�U�L�H�Q�V�� �D�U�D�E�H�V���� �>�«�@��La conséquence doit être 

formulée nettement : la « 3e personne �ª���Q�¶�H�V�W���S�D�V���X�Q�H���© personne » �����F�¶�H�V�W���P�r�P�H���O�D��

�I�R�U�P�H���Y�H�U�E�D�O�H���T�X�L���D���S�R�X�U���I�R�Q�F�W�L�R�Q���G�¶�Hxprimer la non-personne.  

                                                                                 (Benveniste 1981 : 228) 

À la suite de cette définition de la troisième personne comme non-

personne, Benveniste renforce son raisonnement en donnant différents exemples 

pris dans différentes langues, concernant la particularité de cette non-personne, et 

les conséquences que celle-ci implique sur les formes verbales (1981 : 228). Il 

rappelle que dans les formes verbales de la plupart des langues la situation de la 

troisième personne est très différente de celle de la première et de la deuxième 

personne. �&�L�W�R�Q�V���X�Q���V�H�X�O���G�H�V���H�[�H�P�S�O�H�V���T�X�¶�L�O���G�R�Q�Q�H�����F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W���O�D���O�D�Q�J�X�H���J�U�H�F�T�X�H :  

�>�«�@���,�O���Q�¶�H�V�W���S�D�V���I�R�U�W�X�L�W���Q�R�Q���S�O�X�V���T�X�H���O�D���I�O�H�[�L�R�Q���G�H���© être » en grec moderne 

oppose aux deux premières « �0�����.�� » et « �0���1�.�� » une 3e �S�H�U�V�R�Q�Q�H���0�����.�� commune 

�D�X���V�L�Q�J�X�O�L�H�U���H�W���D�X���S�O�X�U�L�H�O���H�W���T�X�L���H�V�W���G�¶une structure distincte.  

                                                                                 (Benveniste 1981 : 229)  

Il démontre ainsi, à t�U�D�Y�H�U�V�� �X�Q�H�� �P�X�O�W�L�W�X�G�H�� �G�¶�H�[�H�P�S�O�H�V�� �F�R�Q�F�H�U�Q�D�Q�W��

différentes langues que les deux premières personnes ne sont pas sur le même plan 
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�G�X�� �S�R�L�Q�W�� �G�H�� �Y�X�H�� �O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H�� �H�W�� �Q�¶�R�Q�W�� �S�D�V�� �O�D�� �P�r�P�H�� �Y�D�O�H�X�U�� �G�H�� �© personne » que la 

troisième.  

Cette position toute particulière de la 3e personne explique quelques-uns 

de ses emplois particuliers dans le domaine de la « parole �ª�����2�Q���S�H�X�W���O�¶�D�I�I�H�F�W�H�U���j��

�G�H�X�[���H�[�S�U�H�V�V�L�R�Q�V���G�H���Y�D�O�H�X�U���R�S�S�R�V�p�H�����,�O�����R�X���H�O�O�H�����S�H�X�W���V�H�U�Y�L�U���G�H���I�R�U�P�H���G�¶�D�O�O�R�F�X�W�L�R�Q��

vis-à-�Y�L�V�� �G�H�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �T�X�L�� �H�V�W�� �S�U�p�V�H�Q�W�� �T�X�D�Q�G�� �R�Q�� �Y�H�X�W�� �O�H soustraire à la sphère 

personnelle du « tu » (« vous »). �'�¶�X�Q�H part, en manière de révérence ���� �F�¶�H�V�W�� �O�D��

forme de politesse (employée en italien, en allemand ou dans les formes de 

« majesté �ª�����T�X�L���p�O�q�Y�H���O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U���D�X-dessus de la condition de personne et de 

�O�D�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�� �G�¶�K�R�P�P�H�� �j�� �K�R�P�P�H���� �'�¶�D�X�W�U�H�� �S�D�U�W���� �H�Q�� �W�p�P�R�L�J�Q�D�J�H�� �G�H�� �P�p�S�U�L�V���� �S�R�X�U��

�U�D�Y�D�O�H�U�� �F�H�O�X�L�� �T�X�L�� �Q�H�� �P�p�U�L�W�H�� �P�r�P�H�� �S�D�V�� �T�X�¶�R�Q�� �V�¶�D�G�U�H�V�V�H�� �© personnellement » à lui. 

De sa fonction de forme non-personnelle, la « 3e personne » tire cette aptitude à 

devenir aussi �E�L�H�Q�� �X�Q�H�� �I�R�U�P�H�� �G�H�� �U�H�V�S�H�F�W�� �T�X�L�� �I�D�L�W�� �G�¶�X�Q�� �r�W�U�H�� �E�L�H�Q�� �S�O�X�V�� �T�X�¶�X�Q�H��

�S�H�U�V�R�Q�Q�H�����T�X�¶�X�Q�H���I�R�U�P�H���G�¶�R�X�W�U�D�J�H���T�X�L���S�H�X�W���O�H���Q�p�D�Q�W�L�V�H�U���H�Q���W�D�Q�W���T�X�H���S�H�U�V�R�Q�Q�H���� 

                                                                                 (Benveniste 1981 : 231)  

Concernant �O�H�� �G�L�V�S�R�V�L�W�L�I�� �G�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q�� �L�P�S�O�L�T�X�D�Q�W�� �Q�p�F�H�V�V�D�L�U�H�P�H�Q�W�� �H�W��

principalement un « je » et un « tu », Ruth Amossy note :  

�3�R�X�U�� �O�H�V�� �V�R�F�L�R�O�R�J�X�H�V�� �T�X�L�� �V�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�D�� �S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �V�R�L���� �O�D��

question de la subjectivité dans le discours ne se pose pas ���� �O�¶�L�Q�G�L�Yidu se met en 

�V�F�q�Q�H�� �G�D�Q�V�� �V�D�� �I�D�o�R�Q�� �G�H�� �V�¶�K�D�E�L�O�O�H�U�� �H�W�� �G�H�� �V�H�� �F�R�P�S�R�U�W�H�U���� �G�D�Q�V�� �V�H�V�� �J�H�V�W�H�V�� �H�W�� �V�H�V��

�P�L�P�L�T�X�H�V�����'�D�Q�V���O�¶�p�F�K�D�Q�J�H���Y�H�U�E�D�O�����F�H�S�H�Q�G�D�Q�W�����O�D���F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q���G�¶�X�Q�H���L�P�D�J�H���G�H���V�R�L��

ne peut être pensée en dehors de son ancrage dans un « je » qui prend la parole à 

�O�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q���G�¶�X�Q���© tu ». 

                                                                                      (Amossy 2010 : 103) 
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 Et encore plus loin, elle souligne :  

�4�X�¶�H�V�W-�F�H�� �H�Q�� �H�I�I�H�W�� �T�X�¶�X�Q�� �p�Q�R�Q�F�p�� �j�� �O�D�� �W�U�R�L�V�L�q�P�H�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H ? Si tout énoncé 

est le résultat d�¶�X�Q�� �D�F�W�H���G�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q, il renvoie nécessairement à une instance 

qui le profère : le « il  », qualifié de Benveniste de non-�S�H�U�V�R�Q�Q�H�� �S�D�U�F�H�� �T�X�¶�L�O�� �Q�H��

�S�D�U�W�L�F�L�S�H���S�D�V���G�X���F�D�G�U�H���I�L�J�X�U�D�W�L�I���G�H���O�¶�p�F�K�D�Q�J�H�����© je »/ « tu »), ne saurait prendre la 

parole. « Il  » désigne �F�H�O�X�L�� �G�R�Q�W�� �R�Q�� �S�D�U�O�H���� �S�D�V�� �F�H�O�X�L�� �T�X�L�� �S�D�U�O�H�� �R�X�� �j�� �T�X�L�� �O�¶�R�Q��

�V�¶�D�G�U�H�V�V�H���� 

                                                                                      (Amossy 2010 : 186) 

Toute prise de parole suppose une présentation de soi et toute présentation 

de soi �V�X�S�S�R�V�H���X�Q���G�L�V�S�R�V�L�W�L�I���G�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q�����&�H���G�L�V�S�R�V�L�W�L�I���G�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q���L�P�S�O�L�T�X�H���j��

son tour  nécessairement un « je �ª�����T�X�L���V�H���G�p�I�L�Q�L�W���H�Q���W�D�Q�W���T�X�H���V�X�M�H�W���G�H���O�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q��

et un « tu », défini automatiquement en tant que destinataire du message. Amossy 

souligne dans �O�¶�H�[�W�U�D�L�W�� �F�L�W�p�� �F�L-�G�H�V�V�R�X�V�� �O�¶�L�P�S�R�U�W�D�Q�F�H�� �G�H�� �F�H�V�� �G�H�X�[�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H�V��

grammaticales : 

�/�¶�X�W�L�O�L�V�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�D�� �O�D�Q�J�X�H�� �S�D�U�� �X�Q�� �V�X�M�H�W�� �S�D�U�O�D�Q�W�� �L�P�S�O�L�T�X�H�� �G�R�Q�F�� �D�Y�D�Q�W�� �W�R�X�W�H��

�F�K�R�V�H�� �O�D�� �P�L�V�H�� �H�Q�� �°�X�Y�U�H�� �G�¶�X�Q�� �G�L�V�S�R�V�L�W�L�I�� �G�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q���� �&�¶�H�V�W�� �S�R�X�U�T�X�R�L���� �G�D�Q�V�� �O�H��

régime du discours, �O�¶�D�Q�D�Oyse des pratiques de présentation de soi commence 

�Q�p�F�H�V�V�D�L�U�H�P�H�Q�W���S�D�U���O�¶�H�[�D�P�H�Q���G�H�V���S�H�U�V�R�Q�Q�H�V���J�U�D�P�P�D�W�L�F�D�O�H�V���� 

                                                                                      (Amossy 2010 : 103) 

Même la construction identitaire du « je » à travers le discours se fait 

devant et pour un destinataire, qui incarne la personne désignée par le « tu ». Ce 

sont donc là les deux personnes grammaticales indispensables à toute interaction. 
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La troisième personne ne fait pas partie de cette relation de réciprocité entre le 

« je » et le « tu ».  

Lors du face à face que nous étudions ici, la délocution contre Ségolène 

Royal de la part d�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �V�¶�H�I�I�H�F�W�X�H non seulement par les moyens 

�Y�H�U�E�D�X�[�� �T�X�H�� �Q�R�X�V�� �Y�H�Q�R�Q�V�� �G�¶�H�[�D�P�L�Q�H�U���� �P�D�L�V�� �D�X�V�V�L�� �S�D�U�� �G�H�V�� �P�R�\�H�Q�V�� �Qon verbaux. 

Nicolas Sarkozy utilise non seulement un discours qui fait, par moments, 

disparaître son adversaire, mais aussi un langage du corps qui traduit la même 

attitude. Il pratique la délocution aussi par le moyen de postures corporelles et de 

regards adressés aux journalistes alors que son partenaire discursif direct est 

Ségolène Royal et non pas les deux coordinateurs du débat.  On peut observer que 

très systématiquement, pendant son discours, il se tourne vers les journalistes non 

seulement avec le �U�H�J�D�U�G���� �P�D�L�V�� �D�X�V�V�L�� �D�Y�H�F�� �O�H�� �F�R�U�S�V���� �&�H�W�W�H�� �D�W�W�L�W�X�G�H�� �G�¶�H�[�F�O�X�U�H�� �V�R�Q��

�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H���G�H���O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�L�R�Q���D���p�W�p���S�H�U�o�X�H���F�R�P�P�H���W�H�O�O�H���S�D�U���X�Q���J�U�D�Q�G���Q�R�P�E�U�H���G�H��

�W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V���� �G�¶�D�S�U�q�V�� �X�Q�H�� �H�Q�T�X�r�W�H�� �U�p�D�O�L�V�p�H�� �S�D�U��Opinion way, qui ont constaté 

que Nicolas Sarkozy « regardait trop les journalistes, et pas Ségolène Royal » / « 

Il a trop souvent cherché le regard des journalistes, pas celui de Ségolène Royal 

»12.  

Les manifestations de la délocution contre Ségolène Royal sont 

omniprésentes dans le discours de Nicolas Sarkozy. En revanche, la candidate 

socialiste ne contre-�D�W�W�D�T�X�H�� �S�D�V�� �G�H�� �O�D�� �P�r�P�H�� �P�D�Q�L�q�U�H�� �H�W�� �Q�¶�D�� �S�D�V�� �G�X�� �W�R�X�W���U�H�F�R�X�U�V�� �j��

cette stratégie discursive. Cela pourrait traduire une attitude qui témoigne moins 

                                                 
12 �,�O���V�¶�D�J�L�W���G�¶�X�Q���V�R�Q�G�D�J�H���T�X�L���V�¶�L�Q�W�L�W�X�O�H���© La campagne jugée par les Français �± 

�,�P�S�D�F�W���G�X�� �G�p�E�D�W���H�Q�W�U�H���6�p�J�R�O�q�Q�H���5�R�\�D�O���H�W���1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �D�X�S�U�q�V�� �G�H�V�� �p�O�H�F�W�H�X�U�V�� �O�¶�D�\�D�Q�W��

regardé �ª���� �G�X�� ���� �P�D�L�� ������������ �/�H�� �V�R�Q�G�D�J�H�� �H�V�W�� �F�R�Q�V�X�O�W�D�E�O�H�� �H�Q�� �O�L�J�Q�H�� �j�� �O�¶�D�G�U�H�V�V�H��

http://www.opinion-way.com/pdf/opinionway-pj2461-le_figaro-lci-politoscopie-s1-v17-

vf.pdf 
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�G�¶�D�J�U�H�V�V�L�Y�L�W�p���j�� �O�¶�p�J�D�U�G���G�H���V�R�Q���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �T�X�H���F�H�O�O�H���T�X�H���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�Nozy exprime 

envers elle, toujours de façon implicite. 

�6�L���O�¶�R�Q���W�U�D�Q�V�I�q�U�H���F�H�W�W�H���F�R�Q�F�H�S�W�L�R�Q���G�H���Q�R�Q-personne dans le cadre du face à 

face que nous étudions ici, dans le  contexte de cette négociation de faces, à la fois 

�G�X�U�H�� �H�W�� �F�U�X�F�L�D�O�H�� �S�R�X�U�� �O�¶�H�Q�M�H�X�� �G�H�� �F�H�� �W�\�S�H de situation de communication, vous 

�L�P�D�J�L�Q�H�]�� �G�R�Q�F���F�H���T�X�H���F�H�O�D���L�P�S�O�L�T�X�H���� �G�¶�H�I�I�D�F�H�U���O�D�� �© personne » de son adversaire, 

�H�Q���O�¶�p�O�L�P�L�Q�D�Q�W���G�X���M�H�X���G�¶�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�R�Q���© je-tu » !  
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5.7.2 �/�¶�D�F�F�X�V�D�W�L�R�Q �G�H���O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H 

À pa�U�W�L�U���G�¶�X�Q���F�H�U�W�D�L�Q���S�R�L�Q�W���G�D�Q�V���O�H���I�D�F�H���j���I�D�F�H, Ségolène Royal commence 

à accuser de façon directe et explicite �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �G�¶�r�W�U�H�� �D�J�U�H�V�V�L�I�� �H�V�W�� �E�U�X�W�D�O����

Elle semble tenter de construire et de donner à voir aux téléspectateurs une image 

�G�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �T�X�L�� �H�V�W�� �H�Q�� �U�p�D�O�L�W�p�� �W�R�X�W�� �O�H�� �F�R�Q�W�U�D�L�U�H�� �G�H�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�X candidat 

�K�X�P�D�Q�L�V�W�H���� �E�L�H�Q�Y�H�L�O�O�D�Q�W���� �J�p�Q�p�U�H�X�[�� �H�W�� �V�H�Q�V�L�E�O�H�� �j�� �O�D�� �V�R�X�I�I�U�D�Q�F�H�� �G�¶�D�X�W�U�X�L���� �L�P�D�J�H�� �T�X�H��

lui-même tente de construire depuis le début du débat. Elle semble tenter de le 

�I�D�L�U�H���S�D�U�D�v�W�U�H���F�R�P�P�H���T�X�H�O�T�X�¶�X�Q���G�H���E�U�X�W�D�O�����G�¶�D�J�U�H�V�V�L�I�����G�H���F�U�X�H�O�����(�O�O�H���O�¶�D�F�F�X�V�H���G�¶�r�W�U�H 

brutal non seulement vis-à-�Y�L�V�� �G�¶�H�O�O�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �F�D�G�U�H�� �G�X�� �I�D�F�H�� �j�� �I�D�F�H�� �G�D�Q�V�� �O�H�T�X�H�O�� �V�H��

�G�p�U�R�X�O�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� �P�D�L�V�� �D�X�V�V�L�� �G�D�Q�V�� �V�R�Q�� �D�W�W�L�W�X�G�H�� �Y�L�V-à-vis des Français. Elle lui 

�U�H�S�U�R�F�K�H���G�¶�L�Q�F�D�U�Q�H�U���X�Q�H���S�R�O�L�W�L�T�X�H���G�H���F�U�X�D�X�W�p���H�W���G�H���Qe pas faire face à la souffrance 

humaine avec empathie. 

 �'�¶�X�Q�H�� �F�H�U�W�D�L�Q�H�� �I�D�o�R�Q���� �O�D�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�H�� �V�R�F�L�D�O�L�V�W�H�� �U�H�Y�L�H�Q�W�� �D�L�Q�V�L�� �V�X�U�� �O�¶�p�W�H�U�Q�H�O��

�V�W�p�U�p�R�W�\�S�H�� �D�Q�F�U�p�� �G�D�Q�V�� �O�¶�L�Q�F�R�Q�V�F�L�H�Q�W�� �F�R�O�O�H�F�W�L�I�� �G�H�� �O�D�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �G�H�� �U�p�S�U�H�V�V�L�R�Q�� �H�W�� �G�H��

�V�D�Q�F�W�L�R�Q���G�H���O�D���G�U�R�L�W�H�����T�X�L���V�¶�R�S�S�R�V�H���j���O�D���S�R�O�L�W�L�T�X�H���G�H���W�R�O�p�U�D�Q�F�H���H�W���G�H���V�R�O�L�G�D�U�L�Wé de la 

�J�D�X�F�K�H���� �(�O�O�H�� �D�V�V�R�F�L�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �D�X�[�� �V�W�p�U�p�R�W�\�S�H�V�� �Q�p�J�D�W�L�I�V�� �T�X�L�� �V�¶�D�V�V�R�F�L�H�Q�W�� �j�� �O�D��

�S�R�O�L�W�L�T�X�H���T�X�¶�L�O���U�H�S�U�p�V�H�Q�W�H�����H�Q���V�¶�D�V�V�R�F�L�D�Q�W���H�O�O�H-même aux stéréotypes positifs de la 

�S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �G�H�� �J�D�X�F�K�H���� �/�¶�R�S�S�R�V�L�W�L�R�Q�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �R�S�q�U�H�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�V�� �G�H�X�[�� �L�P�D�J�H�V�� �H�V�W�� �W�U�q�V��

net�W�H���� �H�O�O�H�� �O�D�� �S�U�p�V�H�Q�W�H�� �F�R�P�P�H�� �O�¶�R�S�S�R�V�L�W�L�R�Q�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�� �E�L�H�Q�� �H�W�� �O�H�� �P�D�O���� �O�¶�D�P�R�X�U�� �H�W�� �O�D��

�K�D�L�Q�H�����(�W���O�D���F�D�Q�G�L�G�D�W�H���V�R�F�L�D�O�L�V�W�H���V�H�P�E�O�H���P�L�V�H�U���p�Q�R�U�P�p�P�H�Q�W���V�X�U���O�¶�D�I�I�H�F�W�L�I���H�W���Vur les 

sentiments des Français. 

�&�R�P�P�H���O�¶�H�[�S�O�L�T�X�H Ruth Amossy,  
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�>�«�@���$�X���P�R�G�q�O�H���G�X���3�q�U�H���U�p�S�U�H�V�V�L�I���H�W���Y�L�R�O�H�Q�W���V�¶�R�S�S�R�V�H���D�O�R�U�V���O�H���V�W�p�U�p�R�W�\�S�H���G�H��

la mère compréhensive et sensible, celle qui se préoccupe de tous les jeunes, y 

�F�R�P�S�U�L�V�� �L�V�V�X�V�� �G�H�� �O�¶�L�P�P�L�J�U�D�W�L�R�Q���� �F�R�P�P�H�� �V�¶�L�O�V�� �p�W�D�L�H�Q�W�� �V�H�V�� �S�U�R�S�U�H�V�� �H�Q�I�D�Q�W�V��

���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �V�D�L�W���T�X�H�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �H�Q�� �D�� �S�O�X�V�L�H�X�U�V������ �>�«�@���/�D�� �U�H�S�U�p�V�H�Q�W�D�Wion de la mère 

qui « ne peut se résoudre à la souffrance » des enfants et qui est prête à tout faire 

pour les aider - la figure emblématique, donc, de la mère qui puise sa force de 

�U�p�D�O�L�V�D�W�L�R�Q���G�D�Q�V���O�¶�L�Q�W�H�Q�V�L�W�p���G�H���V�H�V���V�H�Q�W�L�P�H�Q�W�V - permet à Ségolène de produire un 

�F�R�Q�W�U�D�V�W�H���H�Q�W�U�H���V�R�Q���H�W�K�R�V���H�W���F�H�O�X�L���G�H���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\�����D�X���V�H�L�Q���G�¶�X�Q�H���P�r�P�H���L�P�D�J�H��

�G�¶�D�X�W�R�U�L�W�p�����G�H���Y�R�O�R�Q�W�D�U�L�V�P�H���H�W���G�¶�p�Q�H�U�J�L�H�����&�H�W�W�H���R�S�S�R�V�L�W�L�R�Q���V�W�p�U�p�R�W�\�S�p�H���V�H���J�U�H�I�I�H���V�X�U��

la dichotomie entre la politique répressive de la droite et la politique généreuse de 

�O�D���J�D�X�F�K�H���I�R�Q�G�p�H���V�X�U���O�¶�p�J�D�O�L�W�p���G�H�V���G�U�R�L�W�V���H�W���G�H�V���G�H�Y�R�L�U�V�����O�H�V���Y�D�O�H�X�U�V���G�H���O�¶�K�R�V�S�L�W�D�O�L�W�p��

�H�W�� �G�H�� �O�D�� �F�R�Q�I�L�D�Q�F�H���� �O�¶�p�F�R�X�W�H�� �G�H�V�� �G�p�I�D�Y�R�U�L�V�p�V�� �H�W�� �S�O�X�V�� �S�D�U�W�L�F�X�O�L�q�U�H�P�H�Q�W�� �G�H�V�� �M�H�X�Q�H�V��

�L�V�V�X�V���G�H���O�¶�L�P�P�L�J�U�D�W�L�R�Q������ 

                                                                                        (Amossy 2010 : 58) 

Elle-même apparue comme la protectrice bienveillante et sensible, celle 

qui veut aider les plus démunis et les plus faibles tout au long de sa campagne 

présidentielle, elle tente de mettre son adversaire dans une position contraire de 

�O�¶�L�P�D�J�H���T�X�¶�H�O�O�H���W�H�Q�W�H���G�H���G�R�Q�Q�H�U���G�¶�H�O�O�H-même. 

Les extraits suivants illustrent bien cette stratégie discursive :  

Exemple 1 

866  SR ���� �>�«�@�� �0�R�L�� �M�H�� �Q�¶�D�L�� �S�D�V�� �O�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�� �G�¶�H�[�S�O�R�L�W�H�U�� �F�H�V�� �F�K�R�V�H�V�� �G�H�� �I�D�o�R�Q��

�S�R�O�L�W�L�F�L�H�Q�Q�H�����6�D�X�I���T�X�H���M�H���Q�¶�L�U�D�L��pas arrêter, moi, des grand-pères devant les écoles, 

et que je ferai les choses humainement. 
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Exemple 2 

371  NS ���� �0�D�G�D�P�H���� �H�X�K�«�� �3�D�U�G�R�Q���� �9�R�X�V�� �I�D�L�W�H�V�� �X�Q�H�� �H�U�U�H�X�U���� �O�H�� �I�L�Q�D�Q�F�H�P�H�Q�W�� �G�H�V��

�U�H�W�U�D�L�W�H�V�� �H�V�W�� �p�T�X�L�O�L�E�U�p�� �M�X�V�T�X�¶�j�� �O�¶�K�R�U�L�]�R�Q�� ������������ �3�U�H�P�L�H�U�� �S�R�L�Q�W���� �Y�R�X�V�� �Y�R�X�O�H�]�� �W�R�X�W 

�U�H�P�H�W�W�U�H���j���S�O�D�W�����F�¶�H�V�W-à-dire tout le travail qui a été fait, vous voulez le démolir.  

372  SR �����3�D�V���G�p�P�R�O�L�U�����P�D�L�V���U�H�P�H�W�W�U�H���j�� �S�O�D�W���� �F�H���Q�¶�H�V�W���S�D�V���G�p�P�R�O�L�U ! Vous êtes très 

brutal !  

Exemple 3 

801  SR �����>�«�@���1�¶�X�W�L�O�L�V�H�]���S�D�V���F�H���V�X�M�H�W���F�R�P�P�H���o�D�����G�H���I�D�o�R�Q���D�X�V�V�L���E�U�X�W�D�O�H�«�� 

Exemple 4 

676  SR �����$�W�W�H�Q�G�H�]�����M�¶�D�L���T�X�H�O�T�X�H���F�K�R�V�H���j���G�L�U�H�� Parce que là, je pense, je pense que 

�O�¶�R�Q���D�W�W�H�L�Q�W���O�H���V�X�P�P�X�P���G�H���O�¶�L�P�P�R�U�D�O�L�W�p���S�R�O�L�W�L�T�X�H�����-�H���V�X�L�V���V�F�D�Q�G�D�O�L�V�p�H���G�H���F�H���T�X�H���M�H��

�Y�L�H�Q�V���G�¶�H�Q�W�H�Q�G�U�H�����3�D�U�F�H���T�X�H���M�R�X�H�U���D�Y�H�F���O�H���K�D�Q�G�L�F�D�S�����F�R�P�P�H���Y�R�X�V���Y�H�Q�H�]���G�H le faire, 

est proprement scandaleux ! 

Nous pouvons observer, à travers ces exemples tirés du discours de 

�6�p�J�R�O�q�Q�H���5�R�\�D�O�����G�H���T�X�H�O�O�H���I�D�o�R�Q���H�O�O�H���W�H�Q�W�H���G�¶�D�V�V�R�F�L�H�U���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\���j���X�Q�H���L�P�D�J�H��

�G�H���P�D�Q�L�S�X�O�D�W�H�X�U���H�W���G�H���T�X�H�O�T�X�¶�X�Q���G�H���E�U�X�W�D�O���H�W���G�¶�L�Q�V�H�Q�V�L�E�O�H���j���O�D���V�R�X�I�Irance humaine. 

Dans le premier exemple elle ne manque pas de marquer le contraste entre 

�O�¶�D�W�W�L�W�X�G�H�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �H�O�O�H�� �D�G�R�S�W�H�U�D�L�W�� �Y�L�V-à-vis de la situation dont il est question, en 

�L�Q�V�L�V�W�D�Q�W�� �V�X�U�� �O�¶�H�P�S�O�R�L�� �G�H�� �O�D���S�U�H�P�L�q�U�H�� �S�H�U�V�R�Q�Q�H���� �(�Q�� �G�L�V�D�Q�W�� �T�X�¶elle, elle ferait les 

choses humainement, elle sous-�H�Q�W�H�Q�G�� �T�X�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �Q�¶�D�� �S�D�V�� �I�D�L�W�� �O�H�V�� �F�K�R�V�H�V��

�K�X�P�D�L�Q�H�P�H�Q�W�����(�Q���G�L�V�D�Q�W���T�X�¶�H�O�O�H���H�O�O�H���Q�¶�D���S�D�V���O�¶�L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q���G�¶�H�[�S�O�R�L�W�H�U���F�H�V���F�K�R�V�H�V���G�H��
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façon politicienne, elle sous-entend que son adversaire est mal intentionné et que 

son attitude est dictée uniquement par son intérêt personnel et non pas par le désir 

�G�¶�D�J�L�U���S�R�X�U���O�¶�L�Q�W�p�U�r�W���J�p�Q�p�U�D�O�����(�O�O�H���V�H�P�E�O�H���W�H�Q�W�H�U���G�H���P�D�U�T�X�H�U���G�H�V���S�R�L�Q�W�V���H�Q���P�H�W�W�D�Q�W��

�O�¶�D�F�F�H�Q�W�� �V�X�U�� �O�D�� �F�R�Q�G�X�L�W�H�� �G�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �W�H�Q�W�H�� �G�H�� �S�U�p�V�H�Q�W�H�U�� �F�R�P�P�H��

inhumaine et cruelle. Concernant les exemples 2, 3 et 4, elle dénonce la brutalité 

�G�H���V�R�Q���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���j���O�¶�L�Q�W�p�U�L�H�X�U���G�X���G�L�V�F�R�X�U�V�����G�D�Q�V���O�H���F�D�G�U�H���G�H���O�H�X�U���L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����'�D�Q�V��

�O�¶�H�[�H�P�S�O�H���������S�D�U�F�H���T�X�¶�L�O���X�W�L�O�L�V�H���X�Q���W�H�U�P�H���© fort », le terme démolir�����T�X�¶�L�O���D�V�V�R�F�L�H���j��

son terme à elle, remettre à plat�����'�D�Q�V���O�¶�H�[�H�P�S�O�H���������H�O�O�H���O�¶�D�F�F�X�V�H���G�¶�X�W�L�O�L�V�H�U���O�H���V�X�M�H�W��

�H�Q�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�� �G�H�� �I�D�o�R�Q�� �E�U�X�W�D�O�H���� �L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�X�� �V�X�M�H�W�� �G�H�� �O�¶�H�Q�W�U�p�H�� �G�H�� �O�D�� �7�X�U�T�X�L�H�� �G�D�Q�V��

�O�¶�8�Q�L�R�Q�� �(�X�U�R�S�p�H�Q�Q�H���� �'�D�Q�V�� �O�H�� �G�H�U�Q�L�H�U�� �H�[�H�P�S�O�H���� �H�O�O�H�� �Y�D�� �H�Q�F�R�U�H�� �S�O�X�V�� �O�R�L�Q���� �S�R�X�U��

accuser son attitude face au sujet du �K�D�Q�G�L�F�D�S���G�¶�r�W�U�H���V�F�D�Q�G�D�O�H�X�V�H���H�W���L�P�P�R�U�D�O�H�����(�Q��

se montrant révoltée et indignée face à une attitude scandaleuse et immorale, 

�F�R�P�P�H�� �H�O�O�H�� �O�D�� �G�p�F�U�L�W���� �H�O�O�H�� �U�H�V�V�R�U�W�� �H�O�O�H���� �F�R�P�P�H�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �G�¶�K�R�Q�Q�r�W�H���� �G�H�� �V�R�O�L�G�D�L�U�H����

�G�H�� �E�L�H�Q�Y�H�L�O�O�D�Q�W���� �O�¶�H�[�D�F�W�� �R�S�S�R�V�p�� �G�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H����Elle accuse son adversaire de 

brutalité tant dans son discours que dans son comportement extralinguistique, 

�F�¶�H�V�W-à-dire dans son action politique et dans sa façon à faire face aux situations 

�K�X�P�D�L�Q�H�V���H�Q���X�W�L�O�L�V�D�Q�W���O�D���U�p�S�U�H�V�V�L�R�Q���H�W���O�¶�D�X�W�R�U�L�W�p���� 

Pour aller plus loin, observons un autre exemple, où Nicolas Sarkozy 

contre-attaque, en attribuant à son interlocutrice des sentiments très négatifs vis-à-

�Y�L�V�� �G�H�� �O�X�L���� �&�H�W�W�H�� �W�H�F�K�Q�L�T�X�H�� �D�� �S�R�X�U�� �R�E�M�H�F�W�L�I�� �G�¶�D�W�W�U�L�E�X�H�U�� �j�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �G�H�V��

�F�D�U�D�F�W�p�U�L�V�W�L�T�X�H�V�� �G�H�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �G�H�� �P�D�O�Y�H�L�O�O�D�Q�W���� �G�¶�D�F�F�X�V�D�W�H�X�U���� �T�X�L�� �Q�R�X�U�U�L�W�� �G�H�V��

�V�H�Q�W�L�P�H�Q�W�V�� �W�U�q�V�� �Q�p�J�D�W�L�I�V�� �j�� �O�¶�p�J�D�U�G�� �G�H�� �V�R�Q�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �H�W�� �S�D�V�� �V�H�X�O�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �V�R�Q��

adversaire.   

Exemple 5 
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921  NS �����0�D�G�D�P�H���5�R�\�D�O���G�L�V�D�L�W���O�D���Y�H�L�O�O�H���G�X���S�U�H�P�L�H�U���W�R�X�U���T�X�H���%�D�\�U�R�X�����F�¶�p�W�D�L�W���S�L�U�H��

�T�X�H���6�D�U�N�R�]�\�����>�«�@���4�X�D�Q�G���R�Q���V�D�L�W���F�H �T�X�¶�H�O�O�H���S�H�Q�V�H���G�H���P�R�L�����o�D���P�H�W���S�D�V���K�D�X�W���O�¶�H�V�W�L�P�H��

pour Monsieur Bayrou. 

De cette manière, il �H�V�S�q�U�H�� �L�Q�V�S�L�U�H�U�� �O�D�� �V�\�P�S�D�W�K�L�H�� �j�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �W�R�X�W�� �H�Q��

�H�V�V�D�\�D�Q�W���G�H���G�p�J�U�D�G�H�U�����G�H���I�D�o�R�Q���L�Q�G�L�U�H�F�W�H�����O�¶�L�P�D�J�H���G�H���E�L�H�Q�Y�H�L�O�O�D�Q�F�H���H�W���G�H���J�H�Q�W�L�O�O�H�V�V�H��

que son adversaire a tenté de construire tout au long du débat. Il sollicite ainsi la 

�V�R�O�L�G�D�U�L�W�p���H�W���O�D���V�\�P�S�D�W�K�L�H���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����H�Q���V�H���I�D�L�V�D�Q�W���S�D�V�V�H�U���S�R�X�U���X�Q�H���Y�L�F�W�L�P�H�����W�R�X�W��

�H�Q���H�V�V�D�\�D�Q�W���G�H���S�U�R�Y�R�T�X�H�U���G�H���O�¶�D�Q�W�L�S�D�W�K�L�H���j���O�¶�p�J�D�U�G���G�H���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H���� 

Plus loin, vers la fin du débat, dans un souci de laisser une bonne 

impression, il exprime les sentiments positifs que lui-�P�r�P�H�� �Q�R�X�U�U�L�W�� �j�� �O�¶�p�J�D�U�G�� �G�H��

Ségolène Royal, en donnant aux téléspectateurs son appréciation personnelle pour 

son interlocutrice. Il se montre ainsi respectueux, honnête, affichant une conduite 

« fair-play » :  

Exemple 6 

938  NS ���� �e�F�R�X�W�H�]���� �P�R�L���F�H�� �Q�¶�H�V�W�� �S�D�V�� �G�¶�K�L�H�U���� �H�W�� �0�D�G�D�P�H�� �5�R�\�D�O�� �O�H�� �V�D�L�W���E�L�H�Q���� �T�X�H�� �M�H��

�U�H�V�S�H�F�W�H���V�R�Q�� �W�D�O�H�Q�W���H�W�� �V�D�� �F�R�P�S�p�W�H�Q�F�H���� �M�¶�D�Y�D�L�V�� �H�X�� �G�¶�D�L�O�O�H�X�U�V���� �O�¶�R�F�F�D�V�L�R�Q�� �G�H�� �O�H�� �G�L�U�H����

�F�H���T�X�L���P�¶�D�Y�D�L�W���Y�D�O�X���T�X�H�O�T�X�H�V���S�U�R�E�O�q�P�H�V���D�Y�Hc certains de mes amis, et voyez-vous 

�M�H���S�H�Q�V�H���T�X�¶�R�Q���Q�¶�H�V�W���S�D�V���O�j���R�•���H�O�O�H���H�V�W���S�D�U���K�D�V�D�U�G�����4�X�H���O�H���V�\�V�W�q�P�H���U�p�S�X�E�O�L�F�D�L�Q���H�V�W��

�I�D�L�W�� �G�H�� �W�H�O�O�H�� �I�D�o�R�Q���� �T�X�¶�L�O�� �I�D�X�W�� �G�p�Y�H�O�R�S�S�H�U�� �G�H�V�� �J�U�D�Q�G�H�V�� �T�X�D�O�L�W�p�V�� �S�R�X�U�� �r�W�U�H�� �O�H��

représentant et le candidat de sa propre formation ���� �M�¶�D�L��du respect pour le 

�S�D�U�F�R�X�U�V�� �T�X�¶�D�� �p�W�p�� �F�H�O�X�L�� �G�H�� �0�D�G�D�P�H�� �5�R�\�D�O ; bon, on a des différences 

�G�¶�D�S�S�U�p�F�L�D�W�L�R�Q�V���� �G�H�� �S�R�L�Q�W�V�� �G�H�� �Y�X�H���� �P�D�L�V�� �M�H�� �S�H�Q�V�H�� �T�X�¶�R�Q�� �D�� �G�R�Q�Q�p�� �G�X�U�D�Q�W�� �F�H�W�W�H��

�F�D�P�S�D�J�Q�H���� �I�U�D�Q�F�K�H�P�H�Q�W���� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�¶�X�Q�H�� �G�p�P�R�F�U�D�W�L�H�� �D�S�D�L�V�p�H���� �H�Q�� �P�r�P�H�� �W�H�P�S�V��

�U�H�Q�R�X�Y�H�O�p�H���G�¶�D�L�O�O�H�X�U�V�� �V�L�Q�R�Q���L�O���Q�¶�\�� �D�X�U�D�L�W���S�D�V���H�X�� �W�D�Q�W���G�H���S�D�U�W�L�F�L�S�D�W�L�R�Q���� �G�R�Q�F���F�¶�H�V�W��

�Y�U�D�L�P�H�Q�W�� �T�X�H�O�T�X�¶�X�Q�� �T�X�L�� �H�V�W�� �S�R�X�U�� �P�R�L�� �G�D�Y�D�Q�W�D�J�H�� �X�Q�H�� �F�R�Q�F�X�U�U�H�Q�W�H���� �V�L�� �H�O�O�H�� �P�H�� �O�H��
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�S�H�U�P�H�W���� �T�X�¶�X�Q�H�� �D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �-�H�� �Q�¶�D�L�� �S�D�V�� �G�H�«�� ���5�L�U�H���� �-�H�� �Q�¶�D�L�� �E�L�H�Q�� �V�€�U�� �D�X�F�X�Q��

�V�H�Q�W�L�P�H�Q�W���S�H�U�V�R�Q�Q�H�O���G�¶�K�R�V�W�L�O�L�W�p���j���O�¶�H�Q�G�U�R�L�W��de Madame Royal. 

�&�R�P�P�H�� �Q�R�X�V�� �D�Y�R�Q�V�� �G�p�M�j�� �H�X�� �O�¶�R�F�F�D�V�L�R�Q�� �G�H�� �O�H�� �U�H�P�D�U�T�X�H�U���� �G�D�Q�V�� �F�H�� �W�\�S�H��

�G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����O�¶�D�X�W�R�S�U�R�P�R�W�L�R�Q���S�D�V�V�H���Q�p�F�H�V�V�D�L�U�H�P�H�Q�W���S�D�U���O�D���G�p�J�U�D�G�D�W�L�R�Q���G�H���O�¶�L�P�D�J�H��

�G�H�� �O�¶�D�X�W�U�H���� �F�D�U���� �H�Q�F�R�U�H�� �X�Q�H�� �I�R�L�V���� �O�R�U�V�T�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �V�¶�L�Q�V�F�U�L�Y�D�Q�W�� �G�D�Q�V�� �O�D��

communication politique, il ne faut pas seulement se présenter comme un bon 

candidat, mais aussi �± et surtout �± il faut se présenter comme meilleur candidat 

�T�X�H�� �V�R�Q�� �F�R�Q�F�X�U�U�H�Q�W���� �&�¶�H�V�W�� �O�H�� �F�D�U�D�F�W�q�U�H�� �D�Q�W�D�J�R�Q�L�T�X�H�� �H�W�� �F�R�Q�I�O�L�F�W�X�H�O�� �G�H�� �F�H�� �W�\�S�H��

�G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���Y�H�U�E�D�O�H���T�X�L���Y�H�Xt cela. La difficulté dans la dégradat�L�R�Q���G�H���O�¶�L�P�D�J�H���G�H��

�O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�����F�R�P�P�H�� �Q�R�X�V�� �O�¶�D�Y�R�Q�V�� �G�p�M�j�� �R�E�V�H�U�Y�p���� �W�L�H�Q�W�� �D�X�� �I�D�L�W�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �G�R�L�W��

�V�¶�H�I�I�H�F�W�X�H�U�� �G�H�� �I�D�o�R�Q�� �L�P�S�O�L�F�L�W�H�� �D�I�L�Q�� �G�¶�H�Q�� �W�L�U�H�U�� �D�Y�D�Q�W�D�J�H�� �3�R�X�U�� �U�H�S�U�H�Q�G�U�H�� �O�¶�H�[�H�P�S�O�H��

de Nicolas Sarkozy et Ségolène Royal, comme le note Fracchiolla (2011), la 

candidate socialiste manque de « délicatesse » quand elle attaque son adversaire, 

ce qui pourrait se retourner contre elle : 

Overall NS attacks SR mostly indirectly under the guise of politeness. This 

is for him away of making his attack on a woman acceptable for the audience. In 

contrast, SR attacks her political adversary in a very direct manner, continually 

trying to call him out. �+�H�U���V�W�U�D�W�H�J�\�����L�Q���I�D�F�W�����P�L�J�K�W���W�K�H�Q���V�H�H�P���µ�X�Q�I�H�P�L�Q�L�Q�H�¶���L�Q���W�H�U�P�V��

of traditional representations, and thus it may work against her and seem 

shocking. On the other hand, NS, because he is so polite, appears to be the 

seducer, a nice and deferential man who knows his manners. 

                                                                           (Fracchiolla 2011 : 2486) 

�'�D�Q�V�� �O�D�� �F�R�P�S�U�p�K�H�Q�V�L�R�Q�� �L�P�P�p�G�L�D�W�H�� �G�¶�X�Q�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �P�p�G�L�D�W�L�V�p�� �S�D�U�� �O�H�V��

�W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V�����F�H�O�X�L���T�X�L���D�J�U�H�V�V�H���G�L�U�H�F�W�H�P�H�Q�W���V�R�Q���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���Q�¶�H�V�W���S�D�V���E�L�H�Q���Y�X�����(�Q��
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revanche, encore une fois, celui qui agresse son adversaire de façon implicite, 

�Q�R�X�V���O�¶�D�Y�R�Q�V���Y�X�����Q�¶�H�V�W���S�D�V���S�H�U�o�X��en tant �T�X�¶�D�J�U�H�V�V�H�X�U.  
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5.7.3 �/�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�R�L�U�H : une stratégie offensive 

�6�¶�D�M�R�X�W�H���D�X���S�D�Q�H�O���G�H�V���V�W�U�D�W�p�J�L�H�V���G�¶�D�J�U�H�V�V�L�R�Q���G�H���O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�����O�D���V�W�U�D�W�p�J�L�H���G�H��

�O�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�R�L�U�H���� �8�Q�H�� �D�W�W�L�W�X�G�H �S�R�X�Y�D�Q�W�� �r�W�U�H�� �T�X�D�O�L�I�L�p�H�� �G�¶�R�I�I�H�Q�V�L�Y�H lors �G�¶�X�Q�� �I�D�F�H�� �j��

face médiatisé implique que le locuteur a tendance à poser un grand nombre de 

questions à son adversaire. Le rôle de celui qui fait subir un interrogatoire à son 

interlocuteur - �D�O�R�U�V���T�X�H���F�H���Q�¶�H�V�W���S�D�V���O�H���U�{�O�H���T�X�L���O�X�L���H�V�W���D�W�W�U�L�E�X�p���R�I�I�L�F�L�H�O�O�H�P�H�Qt dans 

�F�H�W�W�H���V�L�W�X�D�W�L�R�Q���G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q��- est, dans le contexte dans lequel se déroule le face à 

face étudié ici, plus agressif que le rôle de celui qui répond aux questions. 

Le locuteur qui soumet son adversaire à un interrogatoire, « mène la 

danse » en quelque sorte, en prenant le pouvoir et en orientant le cours de 

�O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���Y�H�U�E�D�O�H���� �F�D�U���L�O���S�H�X�W���L�Q�W�U�R�G�X�L�U�H���G�H�V���V�X�M�H�W�V���T�X�L���Q�¶�p�W�D�L�H�Q�W���S�D�V���S�U�p�Y�X�V���� �H�Q��

�E�R�X�V�F�X�O�D�Q�W���D�L�Q�V�L���O�D���S�U�H�V�W�D�W�L�R�Q���G�H���O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���O�R�U�V���G�H���O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����V�X�U�W�R�X�W���O�R�U�V�T�X�¶�L�O��

�V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �S�U�H�V�W�D�W�L�R�Q��calculée et préparée pour un face à face télévisé. Il peut 

�p�J�D�O�H�P�H�Q�W�� �E�R�X�V�F�X�O�H�U�� �O�H�� �F�R�X�U�V�� �G�X�� �U�D�L�V�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U���� �T�X�L�� �V�H�� �Y�R�L�W��

interrompu pour répondre aux questions et ainsi, déstabilisé. De cette façon, le 

�O�R�F�X�W�H�X�U�� �T�X�L�� �S�U�D�W�L�T�X�H�� �O�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�R�L�U�H tente de se mette en position de supériorité 

�S�D�U�� �U�D�S�S�R�U�W�� �j�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �L�Q�W�H�U�U�R�J�p�� �/�¶�D�W�W�U�L�E�X�W�L�R�Q�� �G�H�V�� �© rôles », pour reprendre le 

�W�H�U�P�H�� �S�U�R�S�R�V�p�� �S�D�U�� �(�U�Y�L�Q�J�� �*�R�I�I�P�D�Q�� ���������������� �D�X�� �F�R�X�U�V�� �G�H�� �F�H�� �J�H�Q�U�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�V��

verbales, veut que les deux participants du débat se placent au même endroit sur 

�O�¶�D�[�H�� �Y�H�U�W�L�F�D�O�� �L�Q�Y�L�V�L�E�O�H�� �T�X�L�� �V�W�U�X�F�W�X�U�H�� �W�R�X�W�H�� �U�H�O�D�W�L�R�Q�� �L�Q�W�H�U�S�H�U�V�R�Q�Q�H�O�O�H (Kerbrat-

Orecchioni 1992)���� �,�O�� �Q�¶�L�Q�F�R�P�E�H�� �D�O�R�U�V���� �Q�L�� �j�� �O�¶�X�Q�� �Q�L�� �j�� �O�¶�D�X�W�U�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�H�U�� �V�R�Q��

adversaire. Ce jeu dialogique de question �± réponse entre les deux candidats, est 

intéressant du point de vue de la dynamique interactionnelle dans le débat.  

Catherine Kerbrat-Orecchioni explique le système des places dans 

�O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���G�H���O�D���I�D�o�R�Q���V�X�L�Y�D�Q�W�H : 
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�4�X�¶�R�Q���O�¶appelle « pouvoir », « rang », « autorité », « dominance » ou 

« domination » (vs « soumission »), ou bien encore « système des places » 

(Flahault 1978), �F�H�W�W�H���G�L�P�H�Q�V�L�R�Q���U�H�Q�Y�R�L�H���j���O�¶�L�G�p�H���T�X�¶�D�X���F�R�X�U�V���G�X���G�p�U�R�X�O�H�P�H�Q�W���G�H��

�O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� �O�H�V�� �G�L�I�I�p�U�H�Q�W�V�� �S�D�U�W�H�Q�D�L�U�H�V�� �S�H�X�Y�H�Q�W�� �V�H�� �W�U�R�X�Y�H�U�� �S�O�D�F�p�V�� �H�Q�� �X�Q�� �O�L�H�X��

différent sur cet axe vertical invisible qui structure leur relation interpersonnelle. 

�2�Q�� �G�L�W�� �D�O�R�U�V�� �T�X�H�� �O�¶�X�Q�� �G�¶�H�Q�W�U�H�� �H�X�[�� �V�H�� �W�U�R�X�Y�H�� �R�F�F�X�S�H�U�� �X�Q�H�� �S�R�V�L�W�L�R�Q�� �© haute », de 

« dominant �ª�����F�H�S�H�Q�G�D�Q�W���T�X�H���O�¶�D�X�W�U�H���H�V�W���P�L�V���H�Q���S�R�V�L�W�L�R�Q���© basse », de « dominé ». 

Tout comme la distance horizontale, la distance verticale est de nature graduelle ; 

mais à la différence de la relation horizontale, qui est en principe symétrique 

���O�R�U�V�T�X�H�� �O�H�V�� �G�H�X�[�� �S�D�U�W�H�Q�D�L�U�H�V�� �G�L�Y�H�U�J�H�Q�W�� �T�X�D�Q�W�� �j�� �O�¶�L�G�p�H�� �T�X�¶�L�O�V�� �V�H�� �I�R�Q�W�� �G�H�� �O�H�X�U��

relation, ils doivent procéder à une négociation de la distance, pour tenter 

justement de rétablir la symétrie), cette relation est par essence dissymétrique, ce 

qui se reflète aux niveaux de ses marqueurs : une utilisation non réciproque du 

« vous » ou du « tu » exprime automatiquement une hiérarchie entre les 

interlocuteurs.  

                                                                      (Kerbrat-Orecchioni 1992 : 71)  

La technique qui consiste à « bombarder �ª���O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U���G�H���T�X�H�V�W�L�R�Q�V���Q�¶�D��

donc pas réellement pour objectif la rech�H�U�F�K�H�� �G�¶�L�Q�I�R�U�Pation de la part de ce 

dernier. �/�¶�R�E�M�H�F�W�L�I�� �G�H�� �F�H�W�W�H�� �S�U�D�W�L�T�X�H�� �G�H�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �H�V�W�� �G�¶�X�Q�H�� �S�D�U�W�� �G�H��

déstabiliser �O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U �G�D�Q�V�� �O�¶�H�V�S�R�L�U�� �G�H�� �O�¶�R�E�O�L�J�H�U�� �j�� �V�H�� �F�R�Q�W�U�H�G�L�U�H���� �D�I�L�Q�� �G�H�� �O�H��

discréditer aux yeux des téléspectateurs �H�W���G�¶�D�X�W�U�H���S�D�U�W���G�H���Ve placer en position de 

« dominance », de « supériorité » �G�D�Q�V���O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����S�D�U���U�D�S�S�R�U�W���j���O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H.                       

�-�H���S�U�R�S�R�V�H���G�¶�R�E�V�H�U�Y�H�U�����G�D�Q�V���O�H�V���H�[�W�U�D�L�W�V���F�K�R�L�V�L�V���G�D�Q�V���O�H���I�D�F�H���j���I�D�F�H���T�X�L���I�D�L�W��

�O�¶�R�E�M�H�W���G�H���F�H���W�U�D�Y�D�L�O�����W�R�X�W�H���X�Q�H���V�p�U�L�H���G�H���T�X�H�V�W�L�R�Qs qui illustrent ce phénomène :  

Exemple 1 
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132  SR : Est-ce vrai ou pas ?  

NS �����&�¶�H�V�W���I�D�X�[ ! 

SR : Est-ce vrai ou pas ? 

NS �����&�¶�H�V�W���I�D�X�[ ! 

Exemple 2 

14  �6�5�� ���� �>�«�@�� �0�D�L�V�� �P�D�O�J�U�p�� �W�R�X�W���� �0�R�Q�V�L�H�X�U�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\���� �Y�R�X�V�� �U�H�Q�G�H�]���� �Y�R�X�V��

estimez-vous une partie, pour une part responsable de la situation dans laquelle 

�V�H���W�U�R�X�Y�H���O�D���)�U�D�Q�F�H���D�X�M�R�X�U�G�¶�K�X�L ?  

Exemple 3 

147  SR ���� �'�¶�D�E�R�U�G���� �V�L�� �Y�R�X�V�� �S�H�Q�V�H�]�� �T�X�H�� �O�H�V�� ������ �K�H�X�U�H�V�� �R�Q�W�� �F�U�p�p�� �D�X�W�D�Q�W�� �G�H�� �G�p�J�k�W�V����

pourquoi ne les avez-vous pas supprimées ? Pendant ces cinq années ? 

NS : Puis-�M�H�«���3�Xis-�M�H�« 

SR : Mais, mais, mais, pourquoi ne les avez-vous pas supprimées ? Parce que 

�Y�R�X�V���V�D�Y�H�]���E�L�H�Q�« 

�,�O���S�H�X�W���V�¶�D�J�L�U���D�X�V�V�L���G�H���T�X�H�V�W�L�R�Q�V���T�X�L���V�R�Q�W���S�R�V�p�H�V���j���O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���V�R�X�V���I�R�U�P�H��

�G�¶�D�I�I�L�U�P�D�W�L�R�Q�����F�R�P�P�H���O�¶�H�[�H�P�S�O�H���V�X�L�Y�D�Q�W :  
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Exemple 4 

280  SR : Oui, vous ne nous avez pas dit comment vous financiez tout cela, 

puisque parallèlement vous avez annoncé une baisse de 4 points je crois, de 

�S�U�p�O�q�Y�H�P�H�Q�W�V�� �R�E�O�L�J�D�W�R�L�U�H�V���� �F�¶�H�V�W-à-�G�L�U�H�� ������ �P�L�O�O�L�D�U�G�V�� �G�¶�H�X�U�R�� �H�Q�� �P�R�L�Q�V���� �G�H�V��

�U�H�F�H�W�W�H�V�« 

�¬���S�D�U�W�L�U���G�¶�X�Q���F�H�U�W�D�L�Q���P�R�P�H�Q�W���G�D�Q�V���O�H���G�p�E�D�W�����6�p�J�R�Oène Royal semble tenter 

de se montrer plus agressive envers son adversaire, en décidant de lui faire subir 

�X�Q�� �Y�p�U�L�W�D�E�O�H�� �L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�R�L�U�H���� �/�H�V�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�V�� �T�X�¶�H�O�O�H�� �S�R�V�H��prennent la forme d'un 

piège, car elle tente d'examiner Nicolas Sarkozy sur un sujet, à savoir la part du 

nucléaire dans la consommation d'électricité en France, pour montrer à l'auditoire 

que son adversaire ne connaît pas la réponse. De plus, elle insiste pour obtenir à 

tout prix une réponse de sa part : 

Exemple 5 

530  SR : Savez-vous quelle est la part du nucléaire dans la consommation 

�G�¶�p�O�H�F�W�U�L�F�L�W�p���H�Q���)�U�D�Q�F�H ?  

532   SR : Quelle est cette part ?  

538   SR : Alors de combien est-il  ? 

Et elle recommence son questionnaire, là où elle semble estimer que son 

adversaire ne saura pas lui donner la bonne réponse, dans le but de le discréditer 

aux yeux des téléspectateurs. Car Ségolène Royal, semb�O�H���D�Y�R�L�U���F�R�P�S�U�L�V�����T�X�¶�H�Q���F�H��
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qui concerne le sujet du nucléaire, elle maîtrise mieux le sujet que son 

interlocuteur.  

Exemple 6 

564  SR : Le PR est le prototype de quelle génération ?  

Il est intéressant aussi de remarquer un phénomène qui se produit à un 

moment du débat où �S�H�Q�G�D�Q�W�� �S�O�X�V�L�H�X�U�V�� �P�L�Q�X�W�H�V���� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�V�� �G�H�X�[��

candidats prend la forme d'un véritable interrogatoire sans relâche. Nicolas 

Sarkozy n'arrête pas de poser une nouvelle question après chaque réponse de son 

adversaire :  

Exemple 7 

297  NS : Vous payez comment ?  

299  NS : Très bien ! Vous les prenez où ces fonds ?  

301  NS : De combien ?  

303  NS : Très bien ! Vous mettez combien sur le fond ?  

311  NS �����>�«�@���9�R�W�U�H���W�D�[�H�����j���S�H�X���S�U�q�V�����F�¶�H�V�W���F�R�P�E�L�H�Q�"�� 

315  NS : Vous pouvez pas nous dire un chiffre ?  
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321  NS : Donc, vous créez une taxe sans dire aux Français le montant de cette 

�W�D�[�H�����H�W���O�¶�H�V�S�p�U�D�Q�F�H���G�H�V���U�H�F�H�W�W�H�V ?  

327  NS : Est-ce que vous gardez les lois Fillon ?  

333  NS : Vous nous expliquez que vous augmentez les retraites, mais ce qui avait 

été fait comme financement grâce aux lois Fillon, vous le remettez à plat et vous 

le détruisez ?  

335  NS : Donc, quand Monsieur Hollande, quand Monsieur Hollande annonce 

une CSG pour payer les retraites, vous confirmez ou vous infirmez ?  

337  NS : Mais, est-�F�H���T�X�¶�R�Q���J�D�Ude les 40 années de cotisation ?  

�/�R�U�V�� �G�H�� �F�H�W�W�H�� �V�p�T�X�H�Q�F�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� �T�X�L�� �H�V�W�� �Xne séquence de jeu de 

questions-réponses, chaque prise de parole de Nicolas Sarkozy est une question et 

chaque prise de parole de Ségolène Royal est une réponse à cette question. 

�1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �V�H�� �P�H�W�� �H�Q�� �S�R�V�L�W�L�R�Q�� �G�H�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�Q�H�X�U���� �D�O�R�U�V�� �T�X�H�� �F�¶�H�V�W�� �O�H�� �U�{�O�H�� �G�H�V��

journalistes de poser les questions aux candidats ; cela traduit une attitude 

agressive vis-à-�Y�L�V���G�H���V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H�����H�Q���O�¶�D�W�W�D�T�X�D�Q�W���D�Y�H�F���G�H�V���T�X�H�V�W�L�R�Q�V���H�W���V�D�Q�V��

relâche. Il se place ainsi en position de partenaire « dominant �ª�� �V�X�U���O�¶�D�[�H���Y�H�U�W�L�F�D�O��

�L�Q�Y�L�V�L�E�O�H���T�X�L���V�W�U�X�F�W�X�U�H���O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q�����V�R�Q���L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�U�L�F�H���V�H���Wrouvant dans la place du 

« dominé �ª�����V�X�E�L�V�V�D�Q�W���O�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�R�L�U�H������ 

Nous pouvons observer que sur certains sujets, Nicolas Sarkozy devient 

particulièrement insistant, réclamant à tout prix une réponse de la part de son 

interlocutrice, même lorsque cette dernière tente d'esquiver le sujet. Comme dans 

les exemples suivants, où il semble tenir à tout prix à ce que Ségolène Royal 
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exprime sa position concernant le sujet de �O�¶�H�Q�W�U�p�H�� �G�H�� �O�D�� �7�X�U�T�X�L�H�� �G�D�Q�V�� �O�¶�8�Q�L�R�Q��

Européenne :  

Exemple 8  

750  NS �����>�«�@���0�D�L�V���M�H���Q�H���V�D�L�V���S�D�V���V�L���Y�R�X�V���D�Y�H�]���O�X���O�D���G�p�F�O�D�U�D�W�L�R�Q���G�H���O�¶�,�Q�W�H�U�Q�D�W�L�R�Q�D�O��

�6�R�F�L�D�O�L�V�W���� �H�O�O�H�� �p�W�D�L�W�� �I�D�Y�R�U�D�E�O�H�� �j�� �O�¶�H�Q�W�U�p�H�� �G�H�� �O�D�� �7�X�U�T�X�L�H en Europe.  Est-ce que 

�0�D�G�D�P�H���F�¶�H�V�W���Y�R�W�U�H���S�R�V�L�W�L�R�Q ?  

752 NS : Mais quelle est votre position ? Quel est votre avis à vous �"���4�X�H�O�« 

754  NS : Non, �P�D�L�V�«���(�O�O�H���G�R�L�W���U�H�Q�W�U�H�U���R�X���H�O�O�H���G�R�L�W���S�D�V���U�H�Q�W�U�H�U ?      

766  NS : �0�D�L�V���Y�R�X�V�����Y�R�W�U�H���S�R�V�L�W�L�R�Q���F�¶�H�V�W���Q�R�Q���j���O�D���7�X�U�T�X�L�H ?  

768  NS : �3�R�X�U���O�¶�L�Q�V�W�D�Q�W�����o�D���S�H�X�W���F�K�D�Q�J�H�U ? 

�6�L�� �O�¶�R�Q�� �F�R�Q�V�L�G�q�U�H�� �T�X�H�� �O�H�� �I�D�L�W�� �G�H�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�Q�H�U�� �V�R�Q�� �L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U�� �G�H�� �G�p�E�D�W��

traduit une attitude offensive vis-à-�Y�L�V�� �G�H�� �O�X�L���� �D�O�R�U�V�� �F�¶�H�V�W�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\�� �T�X�L��

�O�¶�H�P�S�R�U�W�H���D�X���Q�L�Y�H�D�X���G�H���O�¶�D�J�U�H�V�V�L�Y�L�W�p���D�X���P�R�\�H�Q���G�H���O�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�R�L�U�H�� La raison pour 

�O�D�T�X�H�O�O�H���O�¶�D�Q�D�O�\�V�H���G�H���F�H���G�p�E�D�W���D�F�F�R�U�G�H���X�Q�H���S�O�D�F�H���D�X���S�K�p�Q�R�P�q�Q�H���G�H���O�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�R�L�U�H��

�H�V�W�� �G�¶�X�Q�H�� �S�D�U�W�� �S�D�U�F�H�� �T�X�H�� �F�H�� �S�K�p�Qomène de jeu de questions-réponses est 

intéressant du point de vue de la dynamique interactionnelle entre les partenaires 

du débat, car il marque les rapports de force et la négociation de places entre les 

deux candidats, en accentuant la nature polémique �G�H���O�H�X�U���p�F�K�D�Q�J�H���� �'�¶�D�X�W�U�H���S�D�U�W����

parce que cette stratégie est un phénomène flagrant dans le débat, qui occupe une 

place importante dan�V�� �O�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���� �6�R�L�[�D�Q�W�H-quinze questions de ce type ont été 

recensées pour un débat �G�¶�X�Q�H���G�X�U�p�H���G�H���G�H�X�[���K�H�X�U�H�V���H�W��trente-huit minutes. 
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Pour souligner le contraste entre les deux candidats concernant �O�¶�H�P�S�O�R�L���G�H��

cette stratégie argumentative, notons la chose suivante : parmi ces soixante-quinze 

questions qui ont été posées tout au long du débat et qui visent à faire passer un 

interrogatoire au partenaire du duel télévisé, cinquante ont été posées de la part de 

Nicolas Sarkozy et vingt-cinq de la part de Ségolène Royal. Ces résultats nous 

�P�R�Q�W�U�H�Q�W���T�X�H���1�L�F�R�O�D�V���6�D�U�N�R�]�\�� �D���U�H�F�R�X�U�V�� �j�� �O�D���V�W�U�D�W�p�J�L�H���G�H���O�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�R�L�U�H offensif 

beaucou�S���S�O�X�V���V�R�X�Y�H�Q�W���T�X�H���V�R�Q���D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�����&�H���T�X�L���L�P�S�O�L�T�X�H���X�Q�H���V�W�U�D�W�p�J�L�H���G�¶�D�W�W�D�T�X�H��

beaucoup plus présente que celle de son interlocutrice. Le contraste à ce niveau-là 

est encore une fois flagrant entre les deux candidats.  
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6. Conclusions 

Au sein des interactions �V�R�F�L�D�O�H�V�� �T�X�R�W�L�G�L�H�Q�Q�H�V���� �F�K�D�F�X�Q�� �G�¶�H�Q�W�U�H�� �Q�R�X�V�� �H�V�W��

�F�R�Q�F�H�U�Q�p���S�D�U���O�D���S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q���G�H���V�R�L�����T�X�¶�H�O�O�H���V�R�L�W���S�U�D�W�L�T�X�p�H���S�D�U���V�R�L���P�r�P�H�����R�X���V�X�E�L�H��

�S�D�U�� �D�X�W�U�X�L���� �/�¶�H�W�K�R�V�� �I�D�L�W�� �G�R�Q�F�� �S�D�U�W�L�H�� �L�Q�W�p�J�U�D�Q�W�H���� �Q�R�Q�� �V�H�X�O�H�P�H�Q�W�� �G�H�V�� �G�L�V�F�R�X�U�V��

institutionnels et politiques, mais aussi de la vie de tous les jours, car il se dessine 

dans toute prise de parole lors des interactions verbales quotidiennes, lors de 

�F�K�D�T�X�H�� �F�R�Q�W�D�F�W�� �D�Y�H�F�� �D�X�W�U�X�L���� �/�¶�H�W�K�R�V�� �H�V�W�� �R�P�Q�L�S�U�p�V�H�Q�W�� �G�D�Q�V�� �W�R�X�W�� �p�F�K�D�Q�J�H�� �D�Y�H�F��

�O�¶�D�X�W�U�H�����T�X�H���F�H�O�D���V�R�L�W���L�Q�W�H�Q�W�L�R�Q�Q�p���R�X���S�D�V�����F�R�Q�V�F�L�H�P�P�H�Q�W���R�X���L�Qconsciemment. À tel 

point que, même lorsque les marques de la première personne sont absentes du 

�G�L�V�F�R�X�U�V���� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�H�� �V�R�L�� �V�H�� �U�H�I�O�q�W�H�� �S�D�U�� �O�H�� �V�\�V�W�q�P�H�� �G�H�� �Y�D�O�H�X�U�V�� �H�W�� �G�H�V�� �F�U�R�\�D�Q�F�H�V��

véhiculés dans le discours. Ainsi, tout discours construit, inévitablement, une 

identité discur�V�L�Y�H���G�H���O�¶�L�Q�V�W�D�Q�F�H���G�H���O�R�F�X�W�L�R�Q�� 

�/�D���F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q���G�H���O�¶�L�G�H�Q�W�L�W�p���G�L�V�F�X�U�V�L�Y�H���D���p�W�p���p�W�X�G�L�p�H���L�F�L���G�D�Q�V���O�D���S�H�U�V�S�H�F�W�L�Y�H��

communicationnelle qui est celle du débat politique télévisé. Cette identité 

discursive constitue, dans la situation de communication analysée ici, le 

fondem�H�Q�W�� �G�H�� �O�¶�H�I�I�L�F�D�F�L�W�p�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�����(�O�O�H�� �H�V�W�� �D�L�Q�V�L�� �S�R�U�W�H�X�V�H�� �G�¶�H�Q�M�H�X�[��

�I�R�Q�G�D�P�H�Q�W�D�X�[�����F�D�U���H�O�O�H���H�V�W���O�¶�L�Q�V�W�U�X�P�H�Q�W���P�r�P�H���G�H���O�¶�H�[�H�U�F�L�F�H���G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H���� 

�&�H�� �W�U�D�Y�D�L�O�� �W�U�D�L�W�H�� �G�H�� �O�D�� �S�O�D�F�H�� �D�F�F�R�U�G�p�H�� �j�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �G�D�Q�V�� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H��

�W�p�O�p�Y�L�V�p�����H�Q���V�¶�D�S�Suyant sur des exemples concrets et réels pris dans le face à face 

de 2007 entre Nicolas Sarkozy et Ségolène Royal à la veille du second tour des 

élections présidentielles françaises. Et il est basé sur des données prises dans une 

situation de communication concrète, car �V�¶�D�J�L�V�V�D�Q�W�� �G�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� les 

phénomènes langagiers doivent être étudiés en contexte et attestés empiriquement.  
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 �$�S�U�q�V�� �D�Y�R�L�U�� �G�p�I�L�Q�L�� �O�¶�R�E�M�H�W�� �H�W�� �O�D�� �S�U�R�E�O�p�P�D�W�L�T�X�H�� �G�H�� �F�H�W�W�H�� �p�W�X�G�H���� �O�D�� �Q�R�W�L�R�Q��

�G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���Y�H�U�E�D�O�H���D���p�W�p���D�E�R�U�G�p�H�����S�R�X�U���G�p�W�Hrminer le cadre théorique qui appuie 

�F�H�W�W�H�� �D�Q�D�O�\�V�H���� �D�L�Q�V�L�� �T�X�H�� �O�¶�D�S�S�U�R�F�K�H�� �T�X�L�� �D�� �p�W�p�� �X�W�L�O�L�V�p�H���� �j�� �V�D�Y�R�L�U�� �O�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �G�X��

�G�L�V�F�R�X�U�V���� �/�D�� �Q�R�W�L�R�Q�� �G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�R�Q�� �D�� �p�W�p�� �D�E�R�U�G�p�H�� �S�D�U�� �O�D�� �V�X�L�W�H���� �D�O�O�D�Q�W�� �G�H�V�� �W�U�R�L�V��

�W�\�S�H�V�� �G�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�V�� �T�X�L�� �F�R�Q�V�W�L�W�X�H�Q�W�� �O�H�� �W�U�L�D�Q�J�O�H�� �D�U�L�V�W�R�W�p�O�L�F�L�H�Q de la rhétorique 

�F�O�D�V�V�L�T�X�H�����j���O�D���F�R�P�P�X�Q�L�F�D�W�L�R�Q���S�R�O�L�W�L�T�X�H���G�H���O�¶�D�J�R�U�D���W�p�O�p�Y�L�V�X�H�O�O�H���F�R�Q�W�H�P�S�R�U�D�L�Q�H�����/�H�V��

principes qui régissent le discours politique et notamment le débat politique ont 

été étudiés ensuite, afin de rendre compte des particularités de ces formes 

�G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q���Y�H�U�E�D�O�H������ 

�$�X���Q�L�Y�H�D�X���G�H���O�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �G�H�V���G�R�Q�Q�p�H�V���� �G�L�I�I�p�U�H�Q�W�V�� �P�R�\�H�Q�V���G�H���O�D�� �F�R�Q�V�W�U�X�Ftion 

identitaire ont été identifiés. Des mo�\�H�Q�V���I�R�Q�G�p�V���V�X�U���O�¶�D�X�W�R-valorisation, mais aussi 

des moyens �D�Q�F�U�p�V���G�D�Q�V���O�¶�D�V�S�H�F�W���D�Q�W�D�J�R�Q�L�T�X�H���G�X���G�p�E�D�W���S�R�O�L�W�L�T�X�H���W�p�O�p�Y�Lsé, à savoir 

�O�¶�D�W�W�D�T�X�H�� �H�W �O�D�� �G�p�J�U�D�G�D�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �'�p�J�U�D�G�D�W�L�R�Q�� �T�X�L�� �Y�L�V�H�� �j�� �O�H��

�G�L�V�F�U�p�G�L�W�H�U�� �D�X�[�� �\�H�X�[�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �W�R�X�W��en renforçant son propre ethos. Tant 

�O�¶�D�X�W�R-valorisation �T�X�H�� �O�¶�D�W�W�D�T�X�H�� �G�H�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �G�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �V�¶�H�I�I�H�F�W�X�H�Q�W���� �G�D�Q�V�� �O�H 

�F�D�G�U�H���G�X���G�L�V�F�R�X�U�V���S�R�O�L�W�L�T�X�H�����G�H���I�D�o�R�Q���V�X�E�W�L�O�H���H�W���L�Q�G�L�U�H�F�W�H�����&�D�U�����V�¶�D�J�L�V�V�D�Q�W���G�H���O�¶�D�X�W�R-

�S�U�R�P�R�W�L�R�Q���� �L�O�� �I�D�X�W�� �I�D�L�U�H�� �S�U�H�X�Y�H�� �G�H�� �P�R�G�H�V�W�L�H�� �S�R�X�U�� �S�O�D�L�U�H�� �j�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �H�W�� �T�X�D�Q�W�� �j��

�O�¶�D�W�W�D�T�X�H�� �G�H�� �O�¶�H�W�K�R�V�� �G�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �V�H�� �P�R�Q�W�U�H�U�� �D�J�U�H�V�V�L�I�� �V�H�U�D�L�W�� �Q�X�L�V�L�E�O�H�� �j�� �O�¶�L�P�D�J�H��

que le locuteur tente de projeter de lui.   

�'�D�Q�V�� �X�Q�� �S�U�H�P�L�H�U�� �W�H�P�S�V���� �O�¶�H�P�S�O�R�L�� �G�H�� �O�¶�p�P�R�W�L�R�Q�� �D�X�� �V�H�U�Y�L�F�H�� �G�H�� �O�D��

�F�R�Q�V�W�U�X�F�W�L�R�Q���G�H���O�¶�H�W�K�R�V���D���p�W�p���D�Q�D�O�\�V�p�����/�H�V���O�R�F�X�W�H�X�U�V���V�H���V�H�U�Y�H�Q�W�����O�¶�X�Q���F�R�P�P�H���O�¶�D�X�W�U�H����

de la composante affective du discours pour toucher le téléspectateur et mobiliser 

ainsi des réactions basées sur les émotions. Nous avons vu la façon dont opèrent 

les différentes stratégies argumentatives telles la mise en scène de la souffrance 

�G�¶�D�X�W�U�X�L�����O�D���W�H�F�K�Q�L�T�X�H���G�X���V�W�R�U�\�W�H�O�O�L�Q�J���R�X���U�p�F�L�W���G�¶�K�L�V�W�R�L�U�H�V���R�X���H�Q�F�R�U�H���G�H�V���W�H�Fhniques 

qui servent à créer un climat passionnel dans le débat et marquer les esprits, 

�F�R�P�P�H�� �O�H�� �I�D�P�H�X�[�� �p�S�L�V�R�G�H�� �G�H�� �O�¶�H�[�S�O�R�V�L�R�Q�� �G�H�� �F�R�O�q�U�H�� �G�H�� �6�p�J�R�O�q�Q�H�� �5�R�\�D�O�� �T�X�L�� �D��

marqué le débat.  
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�/�¶�D�Q�D�O�\�V�H���G�H�V���G�R�Q�Q�p�H�V���V�H���S�R�X�U�V�X�L�W���D�Y�H�F���O�¶�p�W�X�G�H���G�H���O�¶�H�P�S�O�R�L���G�H���O�D���S�R�O�L�W�H�V�V�H��

ver�E�D�O�H�� �D�X�� �V�H�U�Y�L�F�H�� �G�H�V�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�V�� �G�¶�D�J�U�H�V�V�L�R�Q�� �G�H�� �O�D�� �I�D�F�H�� �G�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �G�D�Q�V�� �O�H��

débat. Des phénomènes relevant de la politesse linguistique, tels la concession 

�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�W�L�Y�H���� �O�D�� �S�U�p�W�p�U�L�W�L�R�Q���� �O�¶�H�P�S�Ooi du registre discursif approprié pour 

�V�¶�D�G�U�H�V�V�H�U���j���O�¶�L�Q�W�H�U�O�R�F�X�W�H�X�U���R�X���H�Q�F�R�U�H���O�¶�H�P�S�O�R�L �G�H�V���W�H�U�P�H�V���G�¶�D�G�U�H�V�V�H���© polis », sont 

�G�p�W�R�X�U�Q�p�V���G�H���O�H�X�U���I�R�Q�F�W�L�R�Q���S�U�H�P�L�q�U�H���H�W���G�H�Y�L�H�Q�Q�H�Q�W���G�H�V���V�W�U�D�W�p�J�L�H�V���G�¶�R�I�I�H�Q�V�H����À tout 

�F�H�O�D�� �V�¶�D�M�R�X�W�H�� �O�¶�L�U�R�Q�L�H�� �T�X�L�� �Y�L�H�Q�W�� �F�R�X�U�R�Q�Q�H�U�� �� �O�H�� �W�R�X�W���� �H�Q�� �D�J�U�H�V�V�D�Q�W�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �© en 

douceur ».  

�6�¶�D�M�R�X�W�H�� �D�X�� �Sanel des stratégies argumentatives la présentation de soi en 

tant que porte-�S�D�U�R�O�H�� �G�X�� �S�H�X�S�O�H���� �G�D�Q�V�� �O�H�� �E�X�W�� �G�¶�p�W�D�E�O�L�U�� �G�H�V�� �O�L�H�Q�V�� �D�Y�H�F�� �O�H�V��

�W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�V���H�W���L�Q�V�S�L�U�H�U���O�D���F�R�Q�I�L�D�Q�F�H�����&�H�W�W�H���S�U�p�V�H�Q�W�D�W�L�R�Q���V�¶�H�I�I�H�F�W�X�H���S�U�H�P�L�q�U�H�P�H�Q�W��

en se plaçant du côté du peuple, de ceux qui ont des revendications, de ceux qui se 

trouvent, �G�¶�X�Q�H�� �I�D�o�R�Q�� �R�X�� �G�¶�X�Q�H�� �D�X�W�U�H, dans une situation difficile. Ce 

�S�R�V�L�W�L�R�Q�Q�H�P�H�Q�W�� �V�¶�R�S�q�U�H�� �D�X�� �P�R�\�H�Q�� �G�X�� �G�L�V�F�R�X�U�V���� �T�X�L�� �U�H�J�R�U�J�H�� �G�H�� �P�D�Q�L�I�H�V�W�D�W�L�R�Q�V��

�G�¶�H�P�S�D�W�K�L�H�����'�H�X�[�L�q�P�H�P�H�Q�W�����F�¶�H�V�W���j���W�U�D�Y�H�U�V���X�Q���M�H�X���G�L�V�F�X�U�V�L�I���T�X�L enferme et intègre 

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���G�D�Q�V���O�H���G�L�V�F�R�X�U�V���T�X�H���O�H�V���O�R�F�X�W�H�X�U�V���U�p�X�V�V�L�V�V�H�Q�W���j���V�H���S�U�p�V�H�Q�W�H�U���H�Q���W�D�Q�W���T�X�H��

représentants, protecteurs, justiciers du peuple.  

�/�¶�H�I�I�L�F�D�F�L�W�p���Y�H�U�E�D�O�H���S�D�V�V�H���H�Q�V�X�L�W�H���S�D�U���X�Q�H���V�W�U�D�W�p�J�L�H���T�X�L���F�R�Q�V�L�V�W�H���j���P�R�E�L�O�L�V�H�U��

�O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���D�X���P�R�\�H�Q���G�¶�X�Q���G�L�V�F�R�X�U�V���H�Q�W�K�R�X�V�L�D�V�W�H�����/�H�V���W�H�F�K�Q�L�T�X�H�V���T�X�L���F�R�Q�I�q�U�H�Q�W���D�X��

�G�L�V�F�R�X�U�V�� �V�D�� �F�D�S�D�F�L�W�p�� �G�H�� �P�R�E�L�O�L�V�H�U�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �V�R�Q�W�� �p�W�X�G�L�p�H�V�� �L�F�L���� �3�D�U�P�L�� �F�H�V��

techniques, nous rencontrons les expressions déictiques, qui actualisent et 

dynamisent le discours, les questions rhétoriques ou autrement dites interrogations 

oratoires, qui rendent le discours plus vivant et ainsi plus captivant, et enfin tous 

ces modalisateurs qui créent un effet intensificateur dans le discours, tels les 

adjectifs et les adverbes, qui peuvent être très e�I�I�L�F�D�F�H�V���V�¶�L�O�V���V�R�Q�W���E�L�H�Q���S�O�D�F�p�V���G�D�Q�V��

�O�¶�p�Q�R�Q�F�p���� 
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La modalité déontique vient ensuite renforcer le discours, notamment celui 

�G�H�� �1�L�F�R�O�D�V�� �6�D�U�N�R�]�\���� �G�D�Q�V�� �O�H�T�X�H�O�� �O�¶�H�P�S�O�R�L�� �G�X�� �G�p�R�Q�W�L�T�X�H�� �H�V�W�� �U�p�F�X�U�U�H�Q�W���� �&�H�W�W�H��

stratégie argumentative sert à ancrer le discours dans la réalité et ainsi le doter 

�G�¶�X�Q�� �D�V�S�H�F�W�� �S�O�X�V�� �F�U�p�G�L�E�O�H���� �S�O�X�V�� �S�U�D�J�P�D�W�L�T�X�H���� �S�O�X�V�� �F�R�Q�Y�D�L�Q�F�D�Q�W���H�W���S�D�U�� �F�R�Q�V�p�T�X�H�Q�W����

plus réalisable. Car la modalité déontique est liée à la notion du concret, du réel, 

de la nécessité. Le monde réaliste de la nécessité et du devoir représenté par un 

�G�L�V�F�R�X�U�V�� �P�D�U�T�X�p�� �S�D�U�� �O�H�� �G�p�R�Q�W�L�T�X�H���� �O�¶�H�P�S�R�U�W�H��- �V�X�U�W�R�X�W�� �O�R�U�V�T�X�¶�L�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �G�p�E�D�W��

politique - sur le monde hypothétique du souhait et du désir.  

�/�¶�D�Q�D�O�\�V�H�� �G�H�V�� �G�R�Q�Q�p�H�V�� �V�H�� �S�R�X�U�V�X�L�W�� �D�Y�H�F�� �O�¶�p�W�X�G�H�� �G�¶�X�Q�H�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H��

argumentative qui peut être qualifiée de « moderne », qui a marqué le débat qui 

�I�D�L�W���O�¶�R�E�M�H�W���G�H���F�H���W�U�D�Y�D�L�O : celle de la proximité du locuteur avec les téléspectateurs. 

Jouer la carte de la simplicité et de la proximité a marqué en effet, la politique 

moderne. Cette stratégie consiste à �V�H�� �U�D�S�S�U�R�F�K�H�U�� �G�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�� �D�X�� �P�R�\�H�Q�� �G�¶�X�Q��

registre discursif relativement simple et familier et compréhensible par tous, en 

�p�Y�L�W�D�Q�W�� �G�¶�X�W�L�O�L�V�H�U�� �X�Q�� �Y�R�F�D�E�X�O�D�L�U�H�� �F�R�P�S�O�H�[�H�� �H�W�� �V�R�S�K�L�V�W�L�T�X�p�� �U�H�O�H�Y�D�Q�W�� �G�¶�X�Q�� �U�H�J�L�V�W�U�H��

soutenu, qui serait difficile à retenir et à mémoriser par le grand public, et qui de 

plus, mettrait de la distance entre ce dernier et le locuteur. Les phrases se doivent 

�D�X�V�V�L���G�¶�r�W�U�H���F�R�X�U�W�H�V���S�R�X�U���F�U�p�H�U���X�Q���H�I�I�H�W���G�H���G�L�V�F�R�X�U�V���P�R�G�H�U�Q�H�����V�L�P�S�O�H���H�W���F�R�Q�F�L�V�����/�H��

discours rapporté direct utilisé pour citer les propos �K�\�S�R�W�K�p�W�L�T�X�H�V�� �G�¶�X�Q 

�W�p�O�p�V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�� �V�H�U�W�� �D�X�V�V�L�� �j�� �W�L�V�V�H�U�� �G�H�V�� �O�L�H�Q�V�� �H�Q�W�U�H�� �O�H�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�� �H�W�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �&�D�U�� �H�Q��

�H�P�S�O�R�\�D�Q�W�� �O�H�� �G�L�V�F�R�X�U�V�� �U�D�S�S�R�U�W�p�� �G�L�U�H�F�W���� �O�H�� �O�R�F�X�W�H�X�U�� �I�D�L�W�� �S�U�H�X�Y�H�� �G�¶�H�P�S�D�W�K�L�H�� �H�W�� �G�H��

compréhension envers son public.   

Enfin, le panel argumentatif du face à face étudié ici se complète par les 

�V�W�U�D�W�p�J�L�H�V���G�L�V�F�X�U�V�L�Y�H�V���T�X�L���Y�L�V�H�Q�W���O�D���G�L�V�T�X�D�O�L�I�L�F�D�W�L�R�Q���G�H���O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�����S�R�X�U���F�R�Q�I�L�U�P�H�U��

�O�H�� �F�D�U�D�F�W�q�U�H�� �S�R�O�p�P�L�T�X�H�� �H�W�� �D�Q�W�D�J�R�Q�L�T�X�H�� �G�H�� �F�H�W�W�H�� �I�R�U�P�H�� �S�D�U�W�L�F�X�O�L�q�U�H�� �G�¶�L�Q�W�H�U�D�F�W�L�R�Q��

�T�X�¶�H�V�W�� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H���� �&�H�V�� �V�W�U�D�W�p�J�L�H�V�� �F�R�Q�F�Hrnent dans un premier temps la 

�G�p�O�R�F�X�W�L�R�Q�� �G�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���� �,�O�� �V�¶�D�J�L�W�� �G�H�� �O�¶�H�I�I�D�F�H�P�H�Q�W�� �G�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �G�X�� �F�D�G�U�H��

�p�Q�R�Q�F�L�D�W�L�I�� �H�W�� �G�H�� �V�R�Q�� �U�H�M�H�W�� �G�X�� �G�L�V�S�R�V�L�W�L�I�� �G�H�� �O�¶�p�F�K�D�Q�J�H���� �H�Q�� �X�W�L�O�L�V�D�Q�W�� �O�D�� �W�U�R�L�V�L�q�P�H��
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personne pour le désigner et en prenant soin de ne pas lui adresser directement la 

�S�D�U�R�O�H���� �/�¶�D�F�F�X�V�D�W�L�R�Q���G�H���O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H���I�D�L�W���D�X�V�V�L���S�D�U�W�L�H���G�H�V���V�W�U�D�W�p�J�L�H�V���G�¶�R�I�I�H�Q�V�H���G�D�Q�V��

�O�H���E�X�W���G�H���O�H���G�p�V�W�D�E�L�O�L�V�H�U���H�W���D�L�Q�V�L���G�H���O�H���G�L�V�F�U�p�G�L�W�H�U���D�X�[���\�H�X�[���G�H���O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H�����(�W���H�Q�I�L�Q����

�O�D���W�H�F�K�Q�L�T�X�H���G�H���O�¶�L�Q�W�H�U�U�R�J�D�W�R�L�U�H���S�U�D�W�L�T�X�p���F�R�Q�W�U�H���O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�����T�Xi permet de prendre 

�O�H�� �S�R�X�Y�R�L�U�� �H�Q�� �S�R�V�D�Q�W�� �G�H�V�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�V�� �H�W�� �P�H�W�W�U�H�� �O�¶�D�G�Y�H�U�V�D�L�U�H�� �G�D�Q�V�� �X�Q�H�� �S�R�V�L�W�L�R�Q��

délicate et dangereuse.  

 Les implications empiriques auxquelles ce travail aspire, consistent à 

�U�D�S�S�H�O�H�U�� �D�X�� �V�S�H�F�W�D�W�H�X�U�� �G�¶�X�Q�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p�� �O�H�V�� �W�H�F�K�Q�Lques qui y sont 

employées par les participants dans le but de séduire le public. Ces techniques 

�V�R�Q�W�� �W�H�O�O�H�P�H�Q�W�� �V�X�E�W�L�O�H�V�� �H�W�� �H�I�I�L�F�D�F�H�V���� �T�X�¶�L�O�� �I�D�X�W�� �U�H�V�W�H�U�� �D�W�W�H�Q�W�L�I�� �j�� �F�H�� �T�X�L�� �U�H�O�q�Y�H��

�X�Q�L�T�X�H�P�H�Q�W�� �G�X�� �S�O�D�L�U�H�� �H�W�� �j�� �F�H�� �T�X�L�� �F�R�Q�V�W�L�W�X�H�� �U�p�H�O�O�H�P�H�Q�W�� �O�¶�D�U�J�X�P�H�Q�W�D�L�U�H�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H��à 

�S�U�R�S�U�H�P�H�Q�W�� �S�D�U�O�H�U���� �/�D�� �T�X�H�V�W�L�R�Q�� �H�V�V�H�Q�W�L�H�O�O�H�� �T�X�¶�L�O�� �I�D�X�W�� �G�R�Q�F�� �V�H�� �S�R�V�H�U�� �I�D�F�H�� �j�� �F�H��

spectacle médiatique soigneusement monté est la suivante : Est-�F�H�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �G�X��

locuteur construite devant mes yeux qui me séduit �H�W���T�X�L���P�¶�L�Q�V�S�L�U�H��de la sympathie 

envers lui ou les arguments rationnels basés sur les thèses défendues par le 

candidat en question ?  

Car une image de soi qui séduit et qui inspire la confiance est en soi un 

�D�U�J�X�P�H�Q�W�� �U�H�G�R�X�W�D�E�O�H���� �7�R�X�W�H�I�R�L�V���� �L�O�� �Q�H�� �I�D�X�W�� �S�D�V�� �R�X�E�O�L�H�U�� �T�X�H�� �O�¶�L�P�D�J�H�� �V�p�G�X�L�V�D�Q�W�H�� �G�X��

rhéteur télévisu�H�O�� �S�H�X�W�� �S�D�U�I�R�L�V�� �Q�¶�r�W�U�H�� �T�X�¶�X�Q�H��construction discursive sans 

�F�R�Q�I�L�U�P�D�W�L�R�Q�� �H�[�W�U�D�O�L�Q�J�X�L�V�W�L�T�X�H���� �(�Q�� �G�¶�D�X�W�U�H�V�� �W�H�U�P�H�V���� �H�O�O�H�� �S�H�X�W�� �S�D�U�I�R�L�V�� �Q�H�� �S�D�V��

�F�R�U�U�H�V�S�R�Q�G�U�H�� �j�� �O�D�� �U�p�D�O�L�W�p�� �H�W�� �G�D�Q�V�� �F�H�� �F�D�V���� �O�H�� �S�D�U�D�v�W�U�H�� �O�¶�H�P�S�R�U�W�H�� �V�X�U�� �O�¶�r�W�U�H ���� �L�O�� �V�¶�D�J�L�W��

dans ce cas là, de manipulation. Car le candidat qui se donne en spectacle lors de 

�O�D�� �S�U�D�W�L�T�X�H�� �G�¶�L�Q�I�O�X�H�Q�F�H�� �T�X�¶�H�V�W�� �O�H�� �G�p�E�D�W�� �S�R�O�L�W�L�T�X�H�� �W�p�O�p�Y�L�V�p���� �S�U�H�Q�G�� �V�R�L�Q�� �G�H�� �G�p�I�H�Q�G�U�H��

ses thèses et son programme politique, mais aussi �± et surtout �± de magnifier son 

ethos et de projeter la meilleure image d�H���V�R�L���S�R�V�V�L�E�O�H�����D�I�L�Q���G�¶�L�Q�V�S�L�U�H�U���O�D���F�R�Q�I�L�D�Q�F�H��

�H�W�� �V�p�G�X�L�U�H�� �O�¶�D�X�G�L�W�R�L�U�H���� �/�D�� �S�H�U�I�R�U�P�D�Q�F�H�� �U�K�p�W�R�U�L�T�X�H�� �G�X�� �F�D�Q�G�L�G�D�W�� �S�H�X�W�� �V�H�� �F�R�Q�I�R�Q�G�U�H��

dangereusement avec ses capacités réelles à gouverner un pays ou avec les thèses 

�T�X�¶�L�O��défend.  
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